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Unterschied zwischen dem prozentualen Anteil an Meldungen tiber einen
héheren bzw. einen gegeniiber dem Vorquartal geringeren Auftragsbestand

Erwarteter Auftragseingang
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pessimistischen Einschatzungen fiir die nachsten drei Monate

Erwartete Geschiftslage in sechs Monaten
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pessimistischen Einschatzungen fiir die nachsten sechs Monate

lhr Glaspartner fur hohe Anspriiche.

* Brandschutz-Verglasungen in F, T und R

* Bogenverglasungen in Mono, VSG, ESG, ISO

* Hochleistungsisolierglas bis 0,3 W/m2K

* Jumbo-Masse bei ISO, VSG, ESG, Bogengldser

* Dekor-Gléser fir die Innenanwendung

« Transluzente und farbige irisierende Glaser

« Lieferung und Montage —

GLASTECH

WME VITAYININ

GLASTECH Steinmann AG, Bahnhofstrasse 272, 8623 Wetzikon
Tel. 01/931.30.60, Fax -61, info@glastech.ch, www.glastech.ch 5 J

Jeder Tag ein Hartetest

Ein Industrieboden muss nicht nur gut
aussehen, sondern auch hart im Nehmen
sein. Hohe Druckbelastungen, Abrieb,
Schlage, Séduren und Witterungseinfliisse
stellen tagtaglich grosse Anforderungen
an Belége unterschiedlicher Art. Fir be-
lastbare und qualitativ hoch stehende
Lésungen wenden Sie sich besser an die
Spezialisten des Verbands Schweizeri-
scher Industrie- und Unterlagsbodenun-
ternehmen VSIU-ASESI. Wir machen
darunter und dartiber Boden gut.

Weitere Informationen unter
www.vsiu-asesi.ch / Tel. 031 970 08 81
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