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Streit um
Honorar fiir Vorleistungen

Mit Entwiirfen und Vorprojekten kdnnen Architek-
ten Bauinteressenten als Kunden gewinnen. Dass
die Urheberrechte an den Entwiirfen und am Vor-
projekt auch dann beim Architekten bleiben,
wenn kein Vertrag zustandekommt, ist vielen
Bauherren nicht bewusst. Um Auseinanderset-
zungen vorzubeugen und damit die Planer nicht
um die Honorierung fiir ihre Vorarbeiten bangen
miissen, sollten sie die Bauinteressenten ent-
sprechend informieren.

Um mit dem Bauinteressenten A. Btriinnig ins Ge-
schift zu kommen, zeichnete Architekt H. Offnung fiir
das Grundstiick seines potenziellen Kunden erste Ent-
wiirfe und erarbeitete sogar ein Vorprojekt fiir die Uber-
bauung. Trotzdem erteilte A. Btriinnig dem Architek-
ten anschliessend den Auftrag nicht. Begreiflicherweise
drgerte sich Architekt H. Offnung, als er erfuhr, dass
der Bauinteressent seine Pline einem anderen Architek-
ten zur weiteren Bearbeitung {ibergeben habe. Solche
Fille kommen dem Rechtsdienst immer wieder zu Oh-
ren und geben zu Streit und gerichtlichen Auseinander-
setzungen Anlass. Leider ist die Rechtslage diesbeziig-
lich nicht ganz klar.

Stillschweigende Erwartungen

In unserem Fall méchte der Architekt seine Vorleistung
so verstanden wissen, dass sie bei Auftragserteilung zu
seinen gesamten, fiir den Bauherrn zu erbringenden
Leistungen gezihlt und mit der Gesamtleistung abge-
rechnet worden wire. Da der Interessent keinen Auftrag
erteilt, mochte der Architekt zumindest fir die er-
brachte Teilleistung, das Vorprojekt, entschidigt wer-
den. Der potenztielle Bauherr hingegen stellt sich auf
den Standpunkt, dass er die Leistungen des Architekten
als reine Akquisitionshandlung betrachte und dass fiir
eine solche keine Zahlungsverpflichtung bestehe.

Das Bundesgericht schiitzte bislang den Architekten.
Es vertrat stets die Auffassung, dass Architektenleistun-
gen grundsitzlich honoriert werden miissen, wenn
nicht aus Abmachungen oder aus den Umstinden her-
vorgeht, dass der Architekt bereit war, die Leistung oh-
ne Honorar zu erbringen. Bei einer gerichtlichen Aus-
einandersetzung wird das Gericht untersuchen, ob und
was der Architekt und der potenzielle Kunde diesbe-
ziiglich vereinbart haben oder wovon sie stillschwei-
gend ausgingen.

Umsténde entscheiden
Zwischen H. Offnung und A. Btriinnig lagen keine Ab-
machungen vor. Somit kommt es einzig auf die Um-
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stinde an. Wenn die Episode mit der Ablieferung des
Vorprojekts und der unterbliebenen Auftragserteilung
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ihr Ende gefunden hitte, konnte der Bauherr mit seiner
Auffassung, der Architekt habe lediglich Akquisition
betrieben, Recht bekommen. Dass er jedoch das Vor-
projekt zur Weiterbearbeitung einem zweiten Architek-
ten tibergab, ist fiir das Gericht ein Indiz, dass die Leis-
tung von Architekt H. Offnung fiir den Bauherrn einen
Wert darstellt und somit entschidigt werden muss. In
diesem Fall kénnte der Architekt Recht bekommen.
Der Architekt kénnte die Unsicherheit und Auseinan-
dersetzungen vermeiden, indem er gegeniiber dem Bau-
herrn von Anfang an klare Verhiltnisse schafft. Dies ge-
schieht am besten durch ein Schriftstiick, in dem er auf
sein Urheberrecht und sein geistiges Eigentum verweist
und das er bei Ubergabe von Entwiirfen und des Vor-
projekts durch den potenziellen Bauherrn unterschrei-
ben ldsst. Der Entwurf eines entsprechenden Schrift-
stiicks steht unter weww.sia.ch>Verein>Dienstleistungen™
Rechtsdienst>Dokumente zum Herunterladen bereit.
Jiirg Gasche, Rechtsdienst STA

Quittung fiir empfangene Dokumente

Der Empfanger: (Firma/Name/Vorname/Adresse)

bestétigt hiermit durch Unterschrift,

vom Architekturbiiro: (Firma/Name/Vorname/Adresse)
betreffend Bauvorhaben: (Liegenschaft/Adresse/Parzelle)
folgende Dokumente erhalten zu haben:

1.(Kurzbezeichnung des Dokumentes).... Datum:...... S
2.(Kurzbezeichnung des Dokumentes).... Datum:...............
Séamtliche dem Empfénger ausgehéndigten Entwiirfe und Pla-
ne sowie die damit verbundenen Immaterialgiiterrechte blei-
ben Eigentum des Architekten. Der Empféanger darf diese Do-
kumente in keiner Art kopieren, reproduzieren, vervielfaltigen
oder Dritten, wie z.B. Architekten, Planern oder Unternehmern
aushandigen.

Jede Verwendung, ausgenommen der Eigengebrauch, ist oh-
ne das schriftliche Einverstandnis des Architekten ausge-
schlossen. Voraussetzung fiir dieses Einverstdndnis ist die
Honorierung der oben erwéhnten Entwiirfe und Pléne gemass
SIA 102 Ordnung fiir Leistungen und Honorare der Architek-
tinnen und Architekten oder nach aufgewendeten Stunden.
Bei definitivem Vertragsabschluss mit dem Architekten (Ver-
trag flir Architekturleistungen nach SIA 102) bilden die oben
erwéhnten Entwiirfe und Plane sowie der Aufwand fiir deren
Erarbeitung Bestandteil der Gesamtleistung.

Ort/Datim et Der Empfangert. ..o
Ort/Datumi.......ooevurenns DerATChiteaKTIRE IR




Vernehmiassung: EU-Normen
zur Gesamtenergieeffizienz

Die Europiische Union hat Ende 2002 die Richilinie
2002/91/EG  iiber die  Gesamtenergieeffizienz  wvon
Gebéuden (Energy Performance in Buildings Directive,
EPBD) erlassen. Diese verpflichtet die EU-Staaten, bis
Anfang 2006 Mindestanforderungen an die Gesamt-
energieeffizienz (Heizung, Warmwasser, Liiftung, Kiih-
lung und Beleuchtung) von Gebiuden zu erlassen. Zu
diesem Zweck braucht es Berechnungsverfahren, wel-
che den Energiebedarf von neuen und zur Sanierung
anstehenden Gebduden mit einer Standardnutzung er-
mitteln. Darauf aufbauend soll die Energiekennzahl
von grossen und offentlichen Gebauden deklariert wer-
den.

Das Centre européen de normalisation (CEN) hat von
der EU-Kommission den Auftrag bekommen, die Nor-
men, welche fiir die Durchfithrung der EPBD-Richt-
linie notwendig sind, zu erarbeiten. Die Schweiz ist als
Nicht-EU-Mitglied nicht gezwungen, die EPBD-Richt-
linie umzusetzen. Als CEN-Mitglied ist die Schweizeri-
sche Normenvereinigung (SNV) jedoch verpflichtet,
die vom CEN beschlossenen Berechnungsnormen zu
ubernehmen. Diese Normen haben daher einen gros-
sen Einfluss auf die zukiinftige Schweizer Normen-
arbeit im Energiebereich, indirekt auch auf die zukiinf-
tigen energetischen Bauvorschriften.

Vom April bis September 2005 lduft eine Vernehmlas-
sung zu den wichtigsten, vom CEN erarbeiteten Norm-
entwirfen, welche die Vorgaben der EPBD umsetzen.
Diese sind zum Teil unter namhafter Mitwirkung von
schweizerischen Experten erarbeitet worden. Ange-
sichts der Wichtigkeit dieser Normen hat die STA-Kom-
mission fur Haustechnik- und Energienormen be-
schlossen, die Vernehmlassung 6ffentlich auszuschrei-
ben und die schweizerischen Stellungnahmen in einem
systematischen Prozess zu erarbeiten.

Die Normentwiirfe in deutscher, franzdsischer und
englischer Sprache werden im Laufe des Monats April
auf der SIA-Website (www.sia.ch/vernehmlassungen) zur
Einsicht und zum Herunterladen bereitgestellt. Die
Vernehmlassung des SIA wird in drei Arbeitsgruppen
entsprechend den drei Normbereichen Energie im Ge-
biude (380), Liftungs- und Klimaanlagen (382), Hei-
zungsanlagen (384) vorbereitet. Jedermann ist eingela-
den, sich an der Vernehmlassung zu beteiligen,
entweder durch Mitarbeit in den drei Arbeitsgruppen
oder durch eine schriftliche Stellungnahme. Anmel-
dungen zur Mitarbeit sind méglichst bald an Roland
Aeberli (aeberli@sia.ch) erbeten. Schriftliche Stellung-
nahmen sind auf dem bereitgestellten elektronischen
Formular bis spitestens 30. Juni 2005 an die gleiche
Adresse einzureichen.

Roland Aeberli, Generalsekretariat STA

w www.3-w.ch

Neben einer riesigen Fille von Gitterrosten fihren

wir ein breites Sortiment an Briefkastenanlagen, Wetter-,
Sonnenschufzsysfemen, I.Uf’rungssystemen, Industrie-,
Spindel- und Fluchtireppen, Uberdachungen, Informa-
tionssytemen, Normbauteilen und vieles mehr!

Bitte verlangen Sie entsprechende Unterlagen.
Unsere Spezialisten beraten Sie gerne.

Gitterrost-Vertrieb

Gitterrost-Vertrieb Walter Albiez AG

Industriestrasse 28, Fax 01/845 10 08
8108 Ddllikon info@gitterrost.ch
Tel. 01/846 50 50 www.gitterrost.ch




Bauen im Bestand

(sz) Uberall begegnen
uns Gebiude, die in

im DETAIL

Bauen im Bestand
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Erganzung
Neuschopfung

Zustand nicht mehr

gebraucht werden und
tian Schittich (Hrsg)

nun fur neue Nutzun- et 0

i N AV VN
gen Raum bieten. So FEEEREE ﬁ&g@w
unterschiedlich wie die Wy AV
. : <R
einzelnen Bauten sind
die konstruktiven und
bautechnischen Anfor-
derungen, mit denen . Bikhaiser |
sich der Architekt aus- ) e
einandersetzen muss. Das Buch Im Detail: Bauen im
Bestand von Christian Schittich stellt internationale,

innovative Losungen vor. Einfuhrende Essays von

Fachautoren befassen sich mit den denkmalpflegeri-
schen, okonomischen und technisch-konstruktiven
Aspekten der Thematik. Vom riumlichen Zusammen-
hang bis zum grossmassstiblichen Detail sind alle
Zeichnungen mit der Kompetenz und Erfahrung der
Redaktion gezielt recherchiert und in bewihrter Form
vorgestellt.

Im Detail: Bauen im Bestand — Umnutzung, Ergédnzung,
Neuschépfung von Christian Schittich, Birkhduser Verlag,
1. Auflage 2003, 176 Seiten, Format 23 x 30 cm, gebunden,
117 Farb- und 49 s/w-Abbildungen, 132 Zeichnungen.
Bestellnummer SIA 8016. Preis Fr. 98.— (keine Rabatte). Be-
stellung an SlA-Auslieferung, Schwabe AG, Postfach 832,
4132 Muttenz 1, Tel. 061 467 85 74, Fax 061 467 85 76,
E-Mail: distribution@sia.ch

Karriere in der Baubranche

(pd/hta) Beim so genannten Baufachleute-Vernetzungs-
treffen zum Thema Karriere in der Baubranche an der
HTA Luzern vom 17. Mirz 2005 nahmen iiber 60
Baufachleute teil. An der von der Arbeitsgruppe Frau
tm SIA unterstiitzten Veranstaltung berichtete Philippe
Nater, Bauing. ETH, tGber seine durch Kinderbetreuung
und Doktorat bedingte Teilzeitarbeit, Prof. Dr. Sarah
Springman, einzige ordentliche Professorin an der
ETHZ, zog in vielen Beispielen Parallelen zwischen
Spitzensport und beruflichen Spitzenleistungen, Ros-
marie Liidi berichtete Gber ihre Karriere als Hochbau-
zeichnerin und wie sie ihr Bauwissen heute Stiftungen
zur Verfiigung stellt. Beim anschliessenden Podiumsge-
sprich kam zur Sprache, warum in der Baubranche
Teilzeitarbeit noch selten ist, ob und wie trotz grosser
Belastung der notwendige Ausgleich durch geistige
Erholung, soziale Kontakte und die Riicksicht auf die
Bediirfnisse des Korpers moglich ist und wie stark Teil-
zeitarbeit die Karriere beeintrichtigt.

32 tec21 17/2005

Schweizerischer Ingenieur- und Architektenverein

Kurs: LHO SIA 2003 mit
Computer effizient anwenden |

(sia) Der Kurs Leistungs- und Honorarordnungen LHO
SIA 102, 103 108 (Ausgabe 2003) effizient anwenden {
kniipft an die in der deutschen Schweiz 2003 und 2004
tber fiinfzigmal durchgefihrten Kurse von sia form zur
Einfuhrung des Stundenaufwandmodells gemiss den
Leistungs- und Honorarordnungen an. Dieser Kurs soll
dem Architekten oder dem Ingenieur die Sicherheit
geben, seine Leistungen zu einem tragbaren Preis zu
vereinbaren.

Nach einer kurzen Repetition der Grundlagen der
LHO wird die Methode zur Berechnung des Stunden-
ansatzes erldutert: was sind auftragsbezogene Stunden,
was gehort zu den direkten und was zu den indirekten
Kosten und wie sind Risiko und Gewinn zu beriick-

sichtigen. Nach den Erklirungen zur Funktionalitit des
eingesetzten SIA-VertragsTools erarbeitet jeder Teilneh-
mer am Computer wahlweise ein eigenes oder ein von
der Kursleitung zur Verfiigung gestelltes Beispiel. In ei-
nem ersten Schritt wird der individuelle, biirospezifi-
sche Stundenansatz als Grundlage fiir jede Kalkulation
eines Honorarangebots ermittelt. Bevor ein Vertrag
gemiss den LHO ausgearbeitet wird, werden die Leis-
tungsbeschreibungen angepasst. Der Kurs zeigt zudem
die Arbeit mit der im Programm enthaltenen Projekt-
und Adressdatenbank, die Vorteile der vorgefertigten,
editierbaren Textbausteine und die Verwendung der
Checklisten.

Kurs: LHO SIA (2003) mit Computer effizient anwenden
Birosperzifischer Stundenansatz aus Jahresabschluss und
Zeiterfassung ermitteln

Leistungen bestimmen, Projektaufwand kalkulieren und Ver-
tragsofferte ausarbeiten

Referenten: Daniel Gerber, dipl. Architekt ETH SIA, Ziirich
Peter Kiindig, dipl. Treuhdnder, Rischlikon

IT-Unterstitzung: Urs Wiederkehr, Dr. sc. techn. ETH SIA,
Bonstetten

Dienstag 10. Mai 05 ausgebucht
Donnerstag  12. Mai 05 13.80-17.80  Ziirich
Dienstag 24. Mai 05 13.30-17.30 Bern
Donnerstag  26. Mai 05 13.30-17.80  Ziirich

Kursort: Computer-Schulungsraum der Digicomp Academy in
Zirich/Bern, pro Teilnehmer ein PC mit installiertem SIA-Ver-
tragsTool (19"-LCD-Display)

Teilnehmerbeitrag

SIA-Mitglieder/Lizenznehmer SIA-VertragsTool Fr. 380.—
Nichtmitglieder Fr. 440.—-
(Bitte Mitgliedernummer angeben)

Kursteilnehmer erhalten die Software mit 10% Erméssigung.
Auskunft bei dg-informatik, Tel. 044 481 94 20

Anmeldung unter www.dg-informatik.ch



Kurs:
Marketing und Akquisition

(kr) Gutes besser verkaufen heisst
Erfolge buchen. Die Qualitit von
Konzeption, Planung und Aus-
fuhrung trigt entscheidend zum
Erfolg der SIA-Biros bei. Doch

um neue Kunden zu gewinnen, “

miissen die Leistungen eines

Biiros richtig kommuniziert werden. sia form bietet
fiir Architekten und Ingenieure eine Kursreihe an, wel-
che die wichtigsten Grundlagen aus Marketing und
Akquisition praxisgerecht vermittelt.

Der Kursteil Marketing zeigt das systematische Vorge-
hen, um aus einer Vision ein fiir Sie angepasstes Mar-
ketingkonzept und die richtige Strategie zu entwickeln
und umzusetzen.

Der Kursteil Akquisition vermittelt, wie sich aus Ver-
kaufs- und Akquisitionsgesprichen Chancen ent-
wickeln lassen und wie man Einwinde fur sich nutzen
kann. Die Teilnehmer trainieren, geschickt zu verhan-
deln und das Gesprich zu einem erfolgreichen Ab-
schluss zu fihren.

Im Kursteil Erfolgreicher Umgang mit Aufiraggebern lernen
die Teilnehmer, sich in schwierigen Situationen besser
zu behaupten und mit Emotionen umzugehen. Sie ler-
nen, Forderungen und Reklamationen als Chancen zu
nutzen, Konflikte frithzeitig zu erkennen und zu l6sen,
Risiken zu minimieren und dadurch Gewinnersituatio-
nen schaffen.

Kurs: Marketing und Akquisition
Referent:  Bernhard Loosli, Trainer und Coach
Kursort: Ziirich

MA-MA-05 Marketing ~ 28. Juni 2005 13.30-17.30
MA-AK-05 Akquisition  30. Juni 2005 13.30-17.30
MA-EU-05 Erfolgreicher Umgang mit Auftraggebern

1. Juli 2005 13.30-17.30
Die eintagigen Kursteile kénnen einzeln oder alle zusammen
gebucht werden. Im Kurspreis inbegriffen sind die Kursunter-
lagen und das Mittagessen.

Kurskosten: Eintdgige Kursteile Alle drei Kurse
Firmenmitglieder Fr. 420.- EReeilil20:=
Einzelmitglieder Fr. 510.— Fr. 1360.—
Nicht-Mitglieder Fr. 600.— Fr. 1600.—

(Bitte Mitgliedernummer angeben)

Auskiinfte und Anmeldung bei sia form, Kursadministration,
Selnaustr. 16, Postfach, 8039 Zirich, Tel. 044 283 15 58,
[Fax: 044 283 15 16, E-Mail: form@sia.ch.

MIT UNS BEWIRTSCHAFTEN SIE IHR LAGER SCHNELLER!

Anspruchsvolle Aufgaben in Lager-

und Fordertechnik verlangen nach in-
novativen Ldsungen. Wir sefzen tech-
nisches Wissen, neueste Technologien
und Erfahrung speziell fir diese
komplexen Aufgaben ein. Unsere
Lielsetzungen sind optimalste Losungen
und ein hoher Qualitdtsstandard auch
unter schwierigsten Bedingungen.

DYTAN KRANBAU

150 9001

DNV SCES 012
TERTIFIKAT NUMMER 7028

MARTI-DYTAN AG

Dytan-Kranbau, Lager- und Fordersysteme
(H-6048 Horw
Telefon 041/209 61 61, Fax 041/209 61 62
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