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Schweizerischer Ingenieur- und Architektenverein

SIA-Form:
Gefragte Weiterbildung

Die Weiterbildungsorganisation des General-
sekretariates, SIA-Form, betreibt ein gut ausge-
bautes Kurswesen und bietet in allen Regionen
der Schweiz gezielte Weiterhildung an. Die gute
Auslastung zeigt, dass sich Angebot und
Nachfrage decken.

Die Auswertung der Umfrage zum Weiterbildungs-
angebot von SIA-Form zeigt, dass die Kurse zu einem
grossen Teil den Vorstellungen der Anwender entspre-
chen. Allerdings wiinschen die Antwortenden ein noch
grosseres Angebot an fachspezifischer Weiterbildung.
Dieses Segment macht bei SIA-Form zurzeit noch
einen kleinen Teil des Kursangebotes aus.

Fachkenntnisse sehr gefragt

Die antwortenden Firmeninhaber schicken ihre Mitar-
beiter hauptsichlich zum Erwerb neuer, insbesondere
fachspezifischer Kenntnisse und Informationen an
Weiterbildungsveranstaltungen. Weniger ausschlag-
gebend ist die Moglichkeit, sich auf neue Aufgaben
oder sogar einen Berufswechsel vorzubereiten. Einen
geringen Stellenwert messen die Antwortenden dem
Erwerb eines Diploms oder Zertifikates bei. Dies konn-
te sich allenfalls bei der Einfithrung einer Weiter-
bildungspflicht dndern. Aus den Antworten geht her-
vor, dass die Erwartungen betreffend die Erweiterung
des personlichen Wissens und das Umsetzen der Kurs-
inhalte auf den Arbeitsplatz erfiillt werden. Einen ge-
ringeren Stellenwert messen die Antwortenden den
hoheren Zukunftschancen und héheren Gehaltsaus-
sichten bei einem Berufs- oder Stellenwechsel bei. Of-
fen bleibt, wie Angestellte antworten wiirden.

Bei wenig Auftragen mehr Kurshesuche
Die Firmen messen der Weiterbildung einen hohen
Stellenwert bei und unterstiitzen ihre Mitarbeiter ent-

Trends erkennbar

Im 4. Quartal 2002 fiihrte der SIA zusammen mit Swiss En-
gineering (STV) bei seinen Firmenmitgliedern in der Deutsch-
schweiz eine Umfrage zum Angebot, zum Verhalten und nach
den Bedirfnissen bei der Weiterbildung durch. Von den ins-
gesamt tber 1500 per Internet angefragten Planungsbiiros
der Deutschschweiz antworteten 76 (berwiegend kleine
Biiros, was einer Riicklaufquote von 5 Prozent entspricht. Dies
und der nach dem Tatigkeitsbereich der Firmen und der Fach-
richtung der Mitarbeiter aufgeschliisselte prozentuale Anteil
entspricht der Mitgliederstruktur des SIA. Die Frage nach
dem Profil der Firmen kann fiir eine direkte Interpretation der
tibrigen Antworten nur beschriankt herangezogen werden,
doch Trends sind erkennbar.
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Die Kurse von SIA-Form sind gut belegt. Besonders gefragt sind Fachinformatio-

nen und Kenntnisse in der Anwendung von Produkten (Bild: pps)

sprechend finanziell und zeitlich. Eine lingerfristige
Planung (Entwicklungsplan) scheint allerdings nicht
bei allen Biros vorzuliegen. In finanziell schwierigen
Zeiten (Budgetengpisse) wird offenbar nur bedingt bei
der Weiterbildung gespart. Dies bestitigt die Beobach-
tung von SIA-Form, dass sich das Anmeldeverhalten
zum Teil antizyklisch zur Wirtschaftslage verhilt. Die
Zeit fur Weiterbildung ist vorhanden, und das erworbe-
ne Wissen kann ein Wettbewerbsvorteil sein. An erster
Stelle steht die Weiterbildung im tiglichen Geschafts-
ablauf allerdings nicht, denn Veranstaltungen werden
zugunsten anderer Geschifte auch kurzfristig abgesagt.

Kurz und in der Nahe

Die meisten Weiterbildungsveranstaltungen finden
tagstiber unter der Woche statt. Den Antworten ist je-
doch hiufig der Wunsch nach mehr Veranstaltungen
am Feierabend zu entnehmen. Lingere Kurs- oder Se-
minarreihen von mehr als drei oder vier Tagen werden
als zu lang taxiert.

Da die meisten Kursteilnehmer wiinschen, innerhalb
von 60 Minuten zum Kursort zu gelangen, ergibt sich
die Forderung nach dezentral durchgefithrten Veran-
staltungen. Kurse in den grosseren Stidten Ziirich,
Bern, Basel und Luzern diirften diesen Wunsch weitge-
hend abdecken.

Fachinformationen gefragt

Die Antwortenden stufen den Nutzen fachspezifischer
Informationen zu neuen Produkten und Anwendungen
von Produkten, zu neuen Technologien und zu For-
schungstrends am hochsten ein. Die Antworten decken
sich zum grossen Teil mit den Erfahrungen aus den
Kursanmeldungen. Einzig der Nutzen aus dem Bereich
Recht/Versicherungen/Steuern rangiert in der Beurtei-
lung relativ weit unten. Doch gerade Kurse wie zum
Beispiel jener zur Norm SIA 118 erfreuen sich seit Jah-
ren einer konstant hohen Nachfrage.

Dr. Kurt Rietmann, Generalsekretariat STA




Zu den neuen Leistungs- und Honorarordnungen SIA

Preise, Phasen im Vertrag,
prozentuale Leistungsanteile

Fiihren nach Einschdtzung des SIA die neuen Honorar-
ordnungen zu andern Preisen?

Die neuen Honorarordnungen, die Regeln der Direk-
tion und der Vollzug dieser Regeln werden dann zu
hoheren Vergabepreisen fithren, wenn in der Vergan-
genheit unlauterer Wettbewerb betrieben wurde und
dieser unterbunden werden kann. Mit Sicherheit lasst
sich sagen, dass die neuen Honorarordnungen und die
flankierenden Massnahmen nicht zu noch tieferen Prei-
sen fithren werden. Es ist wahrscheinlich, dass die Ver-
gabepreise kiinftig eher hoher ausfallen werden - dies
als Resultat des faireren Wettbewerbs, fiir den die Di-
rektion sorgen will.

Warum hangen die prozentualen Leistungsanteile in der
Tabelle 102 Art. 7.9 / 103, 108 Art. 7.11 nicht mit den Bau-
kosten zusammen?

Die Tabelle der Leistungsanteile strukturiert die zu er-
bringenden Leistungen in sechs Phasen, die nicht direkt
mit den Baukosten zusammenhingen. Das Gesamtho-
norar (100 %) entspricht der Entschidigung fur das
Erbringen der erforderlichen Grundleistungen der
Phase 3 (Projektierung), Phase 4 (Ausschreibung) und
Phase 5 (Realisierung). Die im Leistungsbeschrieb
(Art. 4) definierten Grundleistungen und die besonders
zu vereinbarenden Leistungen bilden die Grundlagen
Die Ab-
hingigkeit des Aufwandes von den Baukosten wird mit
den faktorbestimmenden Baukosten im Grundfaktor p
berticksichtigt.

zur Berechnung des Stundenaufwandes T,

Warum sind die Phasen 1, 2 und 6 nicht generell im Ver-
trag aufgefiihrt?

Es wire einfacher, die Phasen bei Nichtgebrauch nicht
zu berticksichtigen als bei Gebrauch zusitzlich ausser-
halb des Vertrages als besondere Leistungen verein-
baren zu missen. Die Phasen 1, 2 und 6 sind nicht
Bestandteil der Grundleistungen. Im Vertrag sind ab-
sichtlich nur Phasen aufgefithrt, welche Grundleistun-
gen enthalten, um Diskussionen bezlglich Grundleis-
tungen und Zusatzleistungen zu vermeiden.

Fragen zu den LHO in tec21 und auf der SIA-Homepage
Bei der Anwendung der neuen Leistungs- und Honorarord-
nungen SIA 102, 103 und 108 (Ausgabe 2003) tauchen Fra-
gen auf. Der SIA publiziert deshalb unter dieser Rubrik Ant-
worten auf hdufig gestellte, allgemein interessierende Fragen.
Diese Fragen und Antworten sind auch im Internet unter
www.sia.ch/lhofragen abrufbar. Die Liste der zurzeit erhéltli-
chen LHO befindet sich auf der Homepage des SIA unter
www.sia.ch/publikationen. Diese kénnen von dort aus direkt
bestellt werden.

Zur Einfiilhrung des neuen Honorar-
Berechnungs-Modelles des SIA

Dr. Jurg Buhler, Dipl. Architekt ETH/SIA

HANDBUCH FUR
ARCHITEKTEN

255 Seiten, Hardcover, CHF 88.— plus Porto

1. Teil - Ein Bauvorhaben projektieren

und ausfuhren: Theoretische Grundlagen
und Vorschlage fur Optimierungen im
Auftrags-Ablauf. Analyse heikler Punkte
von der Genauigkeit der ersten Kosten-an-
gabe bis zur Mangelerledigung. Direkte
Zuordnung von Leistungsbeschrieb und
Honoraranspruch als Grundlage fur den
Architektenvertrag.

2. Teil = Architektenvertrag und Qualitats-
sicherung: Besonderheiten der Honorie-
rung nach Zeitaufwand, nach den Bau-ko-
sten und mit einer Pauschalen; je mit den
zugehorigen Leistungsbeschrieben, Ho-
norarberechnungen und Zahlungs-bedin-
gungen; Auftrags-Budget (Vorkalkulation)
und Aufbau einer auftragsbezogenen
Qualitatssicherung.

3. Teil - Rechnungswesen: Start und
Routinearbeiten mit dem neuen KMU-
Kontenrahmen des SIA. Formulare und
Zahlenbeispiel flir die Abgrenzungen aus
der Finanzbuchhaltung und alle weiteren
Schritte der Kostenrechnung bis und

mit Berechnung der h- und i-Werte; Auf-
bau und Fliihrung der Produktivitats-

und Auftragskontrolle (Nachkalkulation).

4. Teil — Arbeitsunterlagen: Vertrage und
Formulare.

Die Vertrage und Formulare konnen
gratis aus dem Internet heruntergeladen
und direkt weiter verwendet werden:
www.architekt-buehler.ch

Im Buchhandel; Bestellung auch uber die
Website des Verfassers oder bei Verlag
Niggli AG 8583 Sulgen, Fax 071 644 91 90.

tec21 12/2004 29




	...

