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Zur Ethnologie moderner Finanz- und Wirtschaftswelt

Aufruf zur Etablierung
eines neuven Forschungsschwerpunkis

Heiner Goldinger

Abstract

Die Finanz- und Wirtschaftswelt stellt ein erstklassiges ethnographisches Feld dar, in dem die
Forschung rasch intensiviert und akademisch integriert werden sollte. Sie ist von Symbolen und
Ritualen durchzogen, weist divinatorische Phanomene auf, hat spezifische soziale Muster und ist
im besten ethnologischen Sinne ein «fremdes» Terrain. Ein neues Feld impliziert neue Herausfor-
derungen. Innovative Methoden der Feldforschung werden entwickelt und erprobt,dazu treten spe-
zifische Formen methodischer und theoretischer Reflexion auf das vollig neue Forschungsfeld. Mit
dem gesamten Instrumentarium der ethnologischen Disziplinen gelingt es, eine trans- und interdis-
ziplinire Kulturanthropologie zu formen, die in der Erforschung der Finanz- und Wirtschaftswelt
den Grundstein zu einer Anthropologie der Macht legt. Die je spezifischen Fachtermini kommen
addquat und transponiert zur Anwendung. Gerade die aktuelle Finanz- und Wirtschaftskrise bietet
ausserordentlich giinstige Bedingungen zur empirischen und theoretischen Erforschung des Feldes.
Mit detaillierter Skizzierung eines entsprechenden Projektes ruft der Autor dazu auf, diesen neuen
Forschungsschwerpunkt zu griinden und universitir zu verankern.

Wenn man, wie Wolfgang Kaschuba es im Gesprich mit Hermann Bausinger
ausdriickte, Europdische Ethnologie als Querschnittswissenschaft begreift, die
«Sonden in den Boden setzt», auch im Hinblick auf Forschung und Theoriebil-
dung!, dann bietet es sich im konsequenten Weiterdenken dieses Arguments an,
zwischen den Sonden gelegentlich einen Leuchtturm zu bauen. Leuchttirme, die
gewissermassen Orientierung geben, ¢in Territorium abstecken, in dem dann wie-
der zahlreiche neue Sonden gesetzt werden konnen. So etablieren sich innovative
Schwerpunkte der Forschung, die relevante Themen und neue Inhalte addquat zu
den sich verdndernden gesellschaftlichen und kulturellen Rahmenbedingungen ins
Licht der Ethnologie riicken. Zum einen unterliegt das, was zentral und wesent-
lich ist, dem Wandel. Zum anderen ist es fiir die Forschung wichtig, nicht nur den
Status quo der sich permanent verdndernden kulturellen und sozialen Phinomene
zu untersuchen, sondern auch die krisenhaften Verwerfungen. Gerade in den Kri-
sen konnen plotzlich Merkmale und Parameter zutage treten, die ansonsten eher
unauffillig oder verschleiert bleiben.

Finanzkrise oder warum die Ethnologie gefragt ist

Die aktuelle Krise an den Finanzmaérkten, die sich zu emer umfassenden glo-
balen Finanz- und Wirtschaftskrise mit unabsehbaren Folgen auszuweiten droht,
ist ein solcher Fall. Die Unsummen, die sich jeglicher Vorstellungskraft entzichen,
die vielen Nullen vor dem Komma?, die Rettungspakete der Regierungen, die

171



Heiner Goldinger SAVE 105 (2009)

von Bankern verzockten Gelder, die hochriskanten Immobilien-Ramschpapiere,
die Spielschulden der Banken untereinander — das alles weist eindrucksvoll auf
einen hochgradig symbolischen Bezugsrahmen hin. Im Gegensatz zu diesem virtu-
ellen Geschift stehen die realen Konsequenzen — Verlust bzw. Verringerung von
angelegtem Kapital vieler Kleinanleger, grosse Mengen an Steuergeldern, von den
Biirgern gezahlt, um die Finanzmérkte, um einzelne Unternehmen zu retten. Zwar
wird seitens der Politik und der Okonomie gerne der Einwand vorgetragen, dass
ein grosser Teil des vom Staat in die Finanzwelt gepumpten Kapitals «nur» den
Charakter eines Schutzschildes in Form von Garantien hat und nicht wirklich als
Geld vorhanden ist. Doch genau hier wird die perfide Bricolage aufgedeckt: sel-
ten lagen die virtuelle Konsistenz des Geldes und die Redundanz der Okonomie
so deutlich auf dem Prisentierteller zum Sezieren bereit. Die Erkenntnis von der
Geburt der Okonomie aus dem Geiste der Illusion ist allerdings nur die eine, die
ironische Seite. Denn es sind die vielen am Entstehen der Krise nicht beteiligten
Menschen, die letzten Endes die Biirde tragen und die den Schaden auszubaden
haben. Hier zeigt sich deutlich, wie sich symbolische Erscheinungen in der realen
Welt konkretisieren und manifest werden — ein Schliisselthema fiir Ethnologen.
Dazu treten, lingst bekannt, die immer enger werdende Verflechtung der Waren-,
Finanz- und Dienstleistungsmiirkte sowie die starke fundamentale Durchdringung
und Dependenz aller gesellschaftlichen und kulturellen Bereiche durch Okonomie
und Geld.

Ein zweites Merkmal fiir die weseniliche Rolle des Symbolischen in dieser
Frage ist der von den Politikern derzeit so gerne zitierte Spruch vom verlorenen
Vertrauen. Plotzlich stellt sich der Zusammenhang her zwischen einer anthro-
pologischen Konstante bzw. einem Begriff aus der Welt der Emotionen und der
«harten» Welt von Geld und Finanzen. Man sagt es nicht ganz deutlich und nicht
frei heraus, aber es klingt durch, dass Geld und Kapital fiktive Dinge sind, di¢ auf
fiktiven Zusammenhéngen beruhen und nur per Konvention fundamentale, ja
existentielle Bedeutung fiir das Leben jedes Einzelnen haben. Geld beruht auf
Glauben, und somit steht die Finanzwelt eigentlich nur einen kleinen Schritt vor
dem Terrain des Religiosen. Aber statt eines Stossgebetes gen Himmel schickt man
denn doch lieber das Schlagwort vom «Vertrauen» durch die Medien. Anstelle von
Verantwortung zu reden bzw. von der Verantwortungslosigkeit einiger Akteure der
Finanzwelt, legt man «Schutzschirme» um die Verursacher. Die zum Unwort des
Jahres 2008 gekiirte Wendung «notleidende Banken» zeigt eindringlich eine Men-
talitét, die Tatsachen gerne verschleiert, Sachverhalte verdreht oder die zumindest
inhaltlich und semantisch taub und blind ist. Als Folge dieser Blamage verbann-
ten die Politiker diese Floskel postwendend aus ithrem Wortschatz, ersetzten sie
allerdings durch den nur im ersten Moment solide klingenden Terminus «system-
relevante Banken», der sogar Fremdwortcharakter hat. Es wird betont, dass der
Zusammenbruch einer systemrelevanten Bank zum Kollaps des Systems fithren
konnte, und darum miisse Kapital hineingepumpt werden. Ohne auf Luhmann
und die Systemtheorie zuriickzugreifen, driangt sich bei dieser Aussage doch arg
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die organismische Analogie auf. Als ob das Finanzsystem durch Zufuhr des Blut-
plasmas «Kapital», durch das Legen eines Bypasses namens «Rettungsschirm»,
durch die Dialyse mittels einer «Bad Bank» vor dem Kollaps, vor dem todlichen
Infarkt geschiitzt werden muss. «Toxische Papiere» sollen sauber entsorgt und das
«Gift» der faulen Kredite aus den Bilanzen entfernt werden. Wie auch immer — es
ist klar, und auch von den Politikern als solches benannt worden, dass es ein «Sys-
tem» 1st, und dass dieses System sehr anfillig ist, und dass es mit fatalen Folgen
kollabieren kann®. Diese mit den Aussagen der Politiker und Banker konnotierte
Korper-Analogie, diese physiologische Metaphorisicrung ist natiirlich ein erst-
klassiges Thema fiir einen Ethnologen®, Diesem fillt im Ubrigen sofort auf, dass
die medizinisch-pharmakologische Analogie selbstverstidndlich nur dort eingesetzt
wird, wo sie mit threr metaphorisch-persuasiven Kraft gewiinscht ist, ndmlich um
den Menschen plausibel zu machen, dass der Einsatz ihrer Steuergelder etwa zur
Rettung ruindser Banken unbedingt n6tig und alternativlos ist — hier miindet dann
die Korper-Metaphorik in den Leviathan der Systemrelevanz, und das Narkotikum
fiir die Bevolkerung nennt man «Abwrackpramie».

Dass man diese Belohnung der Verschrottung funktionierender Autos offiziell
mit dem Euphemismus «Umweltpramie» bezeichnet, ist ebenso wie der Terminus
«notleidende Banken» kulturanthropologisch interessant, ist doch der Gebrauch
euphemistischer Floskeln Zeichen entweder eciner gewissen Verstortheit von
Menschen, die die Realitit als solche nicht erkennen wollen — oder eben der Ver-
schleierung von Interessen im sozialen Kontext geschuldet. Wie auch immer, diese
kognitive Dissonanz zwischen Realitdt und Beschdnigung widerspiegeltsich in einer
Vielzahl von Formulierungen rund um geplante oder geforderte Massnahmen zur
Rettung einer Finanz- und Wirtschaftswelt, die sich heillos vergaloppiert zu haben
scheint und in deren Mitte sich die Banken als Emanation des Finanzsystems einer
frivolen Immunitét erfreuen, obwohl genau sie die Krise verursachten. Und eben
dieses Finanzsystem selbst soll trotzdem gestiitzt und beibehalten werden, es erhélt
das levitierende Giitezeichen der «Relevanz». Das generiert selbstverstédndlich
einen Dialog von Wirtschaft und Politik, in dem Lobby-Arbeit und Wahlkampf-
Taktik die Fragen stellen: Ist nun eine ehemals deutsche Autofirma relevant, oder
ein Kaufhaus, das deutsche Wurzeln hat und durch jahrelanges Missmanagement
heruntergewirtschaftet wurde, oder ein Zulieferer der Automobilindustrie, dessen
finanziclle Probleme die besitzende Milliardédrs-Familie lieber durch Staatsgel-
der finanziert sdhe, oder ein Sportwagenhersteller, dessen ¢benfalls schwerreiche
Haupteigentiimer sich beim Kauf eines anderen Automobilunternehmens massiv
verhoben haben? Andere fragen nach einer Abwrackprdmie fiir Kiihlschrinke
oder Elektrogerite,die doch ebenfalls systemrelevant wiren. Eines wird damit klar:
«Systemrelevant» ist nicht die Bevilkerung, der einzelne Biirger oder die Kultur
an sich. Auch eine Angelegenheit wie etwa Bildung ist offenbar nicht systemrele-
vant, das gleiche gilt fiir Wissenschaft, Kunst etc. Systemrelevant sind stattdessen
bestimmte Unternehmen, deren solipsistische Daseinsweise einzig im Umgang mit
Kapital besteht. Insofern gibt der Ausdruck «systemrelevante Banken» deutliche
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Auskunft iber eine fundamentale soziokulturelle Determinante unserer Zeit. Hier
kommt di¢ substanzialistische Basis des Denkens der politisch-Skonomischen Elite
unserer Gesellschaft zum Ausdruck. Anstatt etwa einer Pridambel der Nachhaltig-
keit Geltung zu verschaffen, wird dafiir gesorgt, dass das Perpetuum mobile wei-
terhin fleissig Kapital generiert und damit die Treibstoffversorgung insbesondere
der Elite aufrecht erhalten wird. Den andern Menschen wird nahegelegt, mehr zu
konsumieren, denn nichts hat eine derart sedierende Wirkung wie gedankenloser
enthemmter Verbrauch. Das Faszinosum des Konsums hilt bei Laune. Bevor die
Katharsis kommt und damit der Blick auf die Krisis, auf das Schreckliche, auf das
okonomische Tremendum fallt, wird weggeschaut und munter weiter abgewrackt.
Oder,wie es Peter Sloterdijk ausdriickt, Konsum und Respektlosigkeit sind benach-
barte Phédnomene, — das Recht zur Vernichtung von Gebrauchsgegenstianden, die
promiskuitiv konsumierende Einverleibung fithrt direkt zum Primat des Abfalls.

Der Veitstanz des Konsums gibt in der Krise zunéichst den Rhythmus vor. Mer-
kurs Abgesang folgt zwangsldufig und heisst dann «Grosse Depression». Und so
zeigt die Floskel der systemrelevanten Bank auch, dass das System tatsédchlich und
offensichtlich auf e¢twas griindet, von dem man vorher schon weiss, dass es stets und
auf Dauer krisenanfallig und darum als u/tima ratio ungeeignet ist. Diese Selbstent-
tarnung wirft die Frage auf, warum etwas systemische Immunitéit und gesellschaft-
liche Prioritdt geniesst, das derart schlecht funktioniert. Der Ethnologe wird an
dieser Stelle sofort die Frage nach Legitimationsstrategien und Machtstrukturen
stellen, denn eines erkennt er bei der «systemrelevanten» Finanzwelt rasch: sie bie-
tet eine sehr gute Plattform zur Inszenierung von realem und symbolischem Kapi-
tal, von Prestige und Macht. Eigene elitespezifische Regeln und Rituale kénnen
entwickelt, fortgeschrieben und durchgesetzt werden. Und damit wird die Diffe-
renz zum Rest der Menschen distinktiv und nachdriicklich betont.

Es ist beobachtbar und wiederum ethnographisch interessant, dass dic Realitét
der Banker, Fonds-Manager und Finanz-Jongleure diesseits und jenseits des Atlan-
tik weit entfernt von der Wirklichkeit des tiiberwiegenden Teils der Bevolkerung zu
sein scheint. Sie leben offenbar in einer anderen Welt. Einige wissen erschreckend
wenig von den Missstdanden um sie herum, von sozialen Problemen in der eigenen
Gesellschaft, vom Elend in weiten Teilen der Welt, vielleicht blenden sie das aus,
vielleicht negieren sie es bewusst. Sie sind charakterisiert durch ihre «internigno-
rante Verfassung», die spezifische Formen der Verantwortung gerne bei den Poli-
tikern in Abschiecbehaft geben und ansonsten den Leuten ihren breiten Riicken
zukehren.® Banker und Top-Manager leben nicht nur qua Geld in einer anderen
Welt, die dem Rest der Bevilkerung fremd ist. Alltagsverhalten und Lebensstil,
Habitus und Sprache bleiben irgendwie rétselhaft. Dazu kommt, dass Herkunft
und Biographie dieses Personenkreises hiufig endemische Verhiiltnisse aufweisen:
ein grosser Teil rekrutiert sich aus entsprechenden Familien, so dass sie schon frith
von dieser «anderen» Realitit geprigt werden’. Thnen haftet der Geruch der Macht
familienimmanent an, lebenslange Netzwerke unter ihresgleichen sorgen fiir die
Perpetuierung dieses Habitus. So wird mithin eine ganz bestimmte kulturelle Iden-
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titédt konstruiert, die sich in den sozialen Bezichungen ebenso spiegelt wie in den
Konsumtionsmustern. Sie erkennen sich gegenseitig an eben diesem Odeur der
Macht, halten ganz bewusst den Rest der Bevilkerung auf Distanz und bleiben die-
sem fremd. Die soziale Herkunft ist gerade bei der Wirtschaftselite entscheidend,
die als die geschlossenste Elite gilt. Diese Abgeschlossenheit, diese soziokulturelle
Endogamie, diese so ganz andere Welt, dieses Fremde ist es, was den Ethnologen
aufhorchen lasst. Zurecht definiert Karl-Heinz Kohl die Ethnologie als «Wissen-
schaft vom kulturell Fremden».®

Vollends zum ethnographischen Untersuchungsgegenstand wird die Welt von
Wirtschaft, Geld und Kapital in den dubiosen Versuchen rezenter Prophetie.
Wirtschaftsweise versuchen mit wissenschaftlich aussechenden Argumenten, ihren
bosen Ahnungen fur die Zukunft Ausdruck zu verleihen oder pragmatischen Opti-
mismus zu verbreiten. Borsenkurse werden an Schaubildern, Linien und Figuren
prognostiziert, die mit dekorativ-bliimeranten Namen wie Untertasse, Kopf-Schul-
ter-Formation, Wimpel oder Nackenlinie die res cogitans ersetzen wollen; oder die,
mm modernen Rockchen mathematisch-anglizistischer Wortwahl daherkommend,
als relative-sirength, shori-range-oscillator, MACD-crossover oder Fibonacci-re-
tracements den halbwegs gesunden Menschenverstand iiber den monetédren Tisch
zichen. Gesamtwirtschaftliche Kennzahlen werden aus dem Hut gezaubert und
Gewinne oder Verluste einzelner Unternchmen orakelhaft vorausgesagt. Diese
hochdotierte Prognosewut entspringt eo ipso der Unsicherheit und Angst, die
das Risiko mit sich bringt. Es sind Formen von Prophetie, die unter dem Deck-
maéntelchen vorgeblich wissenschaftlicher Forschung mittels einer Flut von Daten
und Fakten, mit einschldgigen Fremdwortern medial inszeniert, ihren eigentlichen
Charakter zu verschleiern trachten.® Daten und Fakten iibrigens, die von verschie-
denen Kapazitdten der Wirtschaftswissenschaften vollig disparat interpretiert wer-
den, ebenso wie Analysten und Borsen-Gurus die Zahlen und Charts nach Gusto
auslegen. Wenn dann etwas nicht stimmt, was fast immer der Fall ist, dann sind die
Umstédnde schuld, die Amerikaner, die Japaner, die andern — alles, bloss nicht die
eigene Methode.

Es ist die Krux der Okonomie, stindig und progressiv wachsend unter der
Entropie von Daten und Fakten zu leiden mit der Folge, den Ereignissen perma-
nent hinterher zu laufen. Das verstirkt die Neigung zur posthumen Aufarbeitung
und zum gesichtswahrenden Recycling der eingetretenen Situation in der medialen
Offentlichkeit mit anschliessender Dispens. Dass sich diese Sucht nach Prognosen
derart ausgebreitet hat, ist eben jener Uberflutung von Zahlen und Ercignissen
geschuldet, was wiederum in altbewidhriem Doppelpass mit den Medien weitere
Prognosen generiert. Das verstérkt sich in Zeiten der Krise, wo Risiko und Angste
die Menschen in allen Kulturen zum teleologischen Rettungsanker Prophetie grei-
fen lasst. Wer allerdings die Trefferquoten der Wirtschaftsweisen oder der Tech-
nischen Analysten mit den Ergebnissen des tibetischen Staatsorakels oder der
Eingeweideschau bei den Hamar in Athiopien vergleicht, miisste wahrscheinlich
feststellen, dass der weisse Mann die Kunst der Prophetie nicht so richtig beherrscht.
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Solange es sich im 6konomischen Bereich im Grunde um divinatorische Prophetie
dreht und nicht um tatséchlich begriindbare und damit verifizierbare Prognosen!?,
klebt das Problem wie ein Klotz am Bein der Wirtschaftswissenschaften und der
Finanzwelt. Uberraschende Schiitzenhilfe erhilt diese Argumentation von Seiten
der Physik, einer durchaus erfolgreichen Naturwissenschaft, deren Prognosen sehr
hohe Trefferquoten erreichen. Der Physiker Stefan Bornholdt konstatiert, dass die
Wirtschaftswissenschaften und die Finanzwelt eindeutig unzureichend mit Model-
len ausgestattet sind, die veritable Prognosen ermoglichen. Aus der Physik her-
aus wiren durchaus Moglichkeiten vorhanden, bestimmte Effekte und Ereignisse
besser zu modellieren und darum auch besser zu prognostizieren bzw. eine Art
Risikofolgeabschétzung leisten zu konnen — diese Potentiale werden jedoch nicht
abgerufen.!

Aufruf zu einer kulturanthropologischen Offensive

All diese Merkmale legen es nahe, das Thema Wirtschaft und Finanzen mit den
Mitteln und Methoden der Ethnologie zu beobachten, zu beschreiben, zu ana-
lysieren und dessen enorme Reichweite zu diskutieren. Dies gelingt umso besser und
effektiver, wenn sich ein Institut fiir Europiische Ethnologie/ Kulturanthropologie
findet, das diesen Schwerpunkt mstitutionell embindet und wissenschaftlich feder-
fithrend entwickelt. Der neue Forschungsschwerpunkt «Ethnologie moderner
Finanz- und Wirtschaftswelt» (EFW), wire der erste seiner Art in den anthropo-
logischen Disziplinen und wiirde insofern wissenschaftliches Neuland auch akade-
misch erschliessen. Zur Zeit forschen nur wenige Wissenschaftler ethnographisch
bzw. ethnologisch-theoretisch zu diesem Thema.'? Diese Aktivitaten konnten durch
die Etablierung eines solchen Schwerpunktes gebiindelt, verstirkt und der Offent-
lichkeit préasentiert werden. Es ist an der Zeit, sich ethnologisch intensiv diesem
evidentermassen zentralen, teils iberhGhten, manchmal quasi-sakralen Bereich
unserer Kultur zu widmen. Nimmt man exemplarisch die Kriterien, die nach Karl-
Heinz Kohl den Gegenstandsbereich der Ethnologie bestimmen, dann trifft hier
durchaus zu, dass es sich um eine Gruppe von geringer demographischer Grésse
handelt, die durch spezifische Homogenitét hinsichtlich Sprache und Kultur cha-
rakterisiert ist. Die grundlegende Bedeutung der Verwandtschaft, wen iiberrascht’s
angesichts der Studien von Bourdieu und Hartmann, entfaltet sich hier einzigartig
in unserer Kultur, in der ansonsten, was die breite Bevolkerung anbelangt, in den
letzten hundert Jahren die Rolle von Verwandtschaft auf ein diirres Minimum abge-
baut wurde. Und zu guter Letzt gilt bei der zu erforschenden Gruppe trotz ihres
scheinbar disparaten Charakters mit internationaler Streuung auch das Kriterium
der Verschridnkung der Institutionen, wie Kohl es fiir die Kulturen der klassischen
Ethnologie beschreibt!® — wenn auch auf medial verschleierte, oder wie Victor Tur-
ner es ausdriicken wiirde: auf «liminoide» Art und Weise. Schliesslich greifen die
Institutionen nicht nur iiber den habituellen Konnex und die internen Spezifika der
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Elite, sondern auch iiber die Inszenierung und Performanz ineinander. Okonomie,
Politik, Jurisdiktion und Medien sind iiber ihre Fiihrungsetagen vielfdltig relational
verschrénkt und nehmen dabei gerne die Prominenz aus Kunst und Wissenschaft
mit ins Boot, um gemeinsam die modernen postfeudalistischen Erbdynastien zu
ptlegen.

Der Einfluss von Geld, Wirtschaft und Finanzwelt auf wissenschaftliche, kultu-
relle soziale und politische Entwicklungen wichst seit Jahrzehnten massiv. Die
Okonomie bestimmt lingst schon, und immer mehr, weltweit kulturelle Praxen
und gesellschaftliche Dynamik bzw. durchdringt sic bis in die letzten Fasern.
Dass dies so diskret, wenn auch nicht im Verborgenen geschehen ist, liegt daran,
dass diec Abhingigkeit der Menschen, Institutionen und politischen Gebilde von
Wirtschaft und Finanzen sowie die obsessive Durchdringung durch diese hiufig
zu einer gewissen Ausblendung des Sachverhalts an sich fiihrt. Es ist der nur halb-
bewusste, gern verdrangte blinde Fleck auf der Retina des modernen Menschen.
Im Gegensatz zur «interessanten» Ritual- und Symbolwelt der Kulturformen, die
speziell in den letzten 200 Jahren beobachtet und erforscht wurden®, besteht aller-
dings auf Seiten derer, die nun ethnographisch erforscht werden sollen, kein bzw.
allenfalls ein marginales Interesse an einer solchen Erforschung und den dazuge-
horigen Wissenschaftlern. Was bislang als «exotisch» und darum interessant etiket-
tiert wurde, spielte sich ja stets irgendwo anders ab: in Afrika oder bei Indianern
oder in einer Subkultur etc. Was nun als Forschungsgegenstand dienen soll, stammt
allerdings aus dem eigenen Terrain, der 6konomisch iiberformten westlichen Kultur,
noch dazu aus der feinen, gutbetuchten Gesellschaft hoherer Schichten, und der
Bereich von Wirtschaft und Finanzen wird hierin als «<normal» oder «sehr wichtig»
etikettiert, jedoch keinesfalls als «exotisch».

Doch «normal» ist es nur auf den ersten, unreflektierten Blick. Was ist schon
normal, was ist exotisch? Gewiss, die ethnographischen Aufzeichnungen etwa von
Frank Cushing, der vor einhundertdreissig Jahren bei den Zuni im Siidwesten
der USA forschte, bleiben weiterhin interessant und diskussionswiirdig: Cushing
schaffte es nicht nur, bei den Zufi akzeptiert zu werden. Er schaffte es auch, in die
geheimen Priesterkulte eingeweiht zu werden — und erhielt 1881 schliesslich selbst
das Priesteramt in der geheimen Priesterschaft des heiligen Bogens. Dieses «going
native» war damals und ist heute noch fiir den westlichen Leser «exotisch», zumal
solche Forschungen im Rahmen der globalen Entwicklungen immer weniger mog-
lich werden. Jedoch treten an deren Stelle Dinge, die eine eigene neuartige Exotik
darstellen, nicht nur fiir Ethnographen, sondern eben auch fiir den nicht fachlich
geschulten, staunenden Laien: Wenn an der Waren-Terminborse in Chicago vierzig,
sechzig oder hundert Héandler (allesamt mit Sakkos in bestimmten grellen Farben
gekleidet) sich um ein oder zwei andere Héandler gruppieren, die leicht erhoht ste-
hen, dabei lautstark briillen und einander anschreien, mit dem Finger aufeinander
zeigen und hektische Bewegungen vollfithren wie z.B. mit der flachen Hand an die
Stirn schlagen oder imaginire Blitze aus ihren zunéchst geballten und dann sich
schnell 6ffnenden Hénde schleudern —wer diese Inszenierung allein nur im Fernse-
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her sicht, empfindet vielleicht auch «exotisches» Staunen, Schauer oder Unverste-
hen. Datfiir braucht man kein siidafrikanischer !Kung-San zu sein, es reicht schon,
Franzose oder Schweizer zu sein. Freilich ist diese subversive Exotik fiir den Ethno-
logen nur vordergriindig. Darum néhert er sich diesen Menschen, lernt ihre Spra-
che, ihre Gebérden, thre Gewohnheiten, ihre Rituale und ihre Symbolwelt kennen
— kommt aus dem Staunen, das Klaus-Peter Koepping als Grundfeste, als Movens
der Feldforschung ansicht!é, wieder heraus und versucht so, Exotik beschreibbar
und vermittelbar zu machen. Vorausgesetzt er schafft es, den Zugang zu einer sol-
chen Gruppe zu finden.

Methodik und Macht

Genau das stellt jedoch den forschenden Ethnographen vor neue Probleme, die
bis dato so gut wie nicht vorhanden waren.”” Auf Ablehnung kann er zwar iiberall
treffen — bei einer Sekte in den USA, bei den Yanomami am Oberlauf des Orinoco
oder im bayerischen Trachtenverein. Bei Managern und Borsenhéndlern, bei Ma-
gnaten und Bankern kommt zur moglichen Ablehnung die soziale und finanzielle
Potenz. Der Unwille, sich in die Karten schauen zu lassen, kann hier die Form tota-
ler Ablehnung des Forschers und massiven Drucks auf ihn annehmen. Durch Ver-
trauensbildung, Toleranz und Teilnahme, durch Empathie, Interesse und Erlernen
der Sprache konnten zwar die aussereuropiischen Kulturen studiert werden. Doch
dies geschah stets vor dem Hintergrund, dass die Forscher aus einer scheinbar weit
iiberlegenen Kultur kamen. Dazu kam, dass sich die Erforschten der Bedeutung
ihrer Ressourcen aus der Sicht der Fremden weniger bewusst waren. Eurozentris-
mus und Kolonialismus stehen hier durchaus in Eins.” In den Forschungsfeldern
gerade der klassischen Ethnographie zeigte der fortlaufende Reflexionsprozess,
der insbesondere unter dem Thema «Krise der Repréasentation» diskutiert wird,
dass die asymmetrischen Machtverhéltnisse dort stets changieren. Der Forscher
dominiert vermittels seiner Herkunft aus dem amerikanisch-européischen Raum.
Dem steht jedoch seine totale Abhéngigkeit von den Informanten gegeniiber: sie
sind die Experten ihrer eigenen Kultur, sie selbst haben das Monopol des Wissens.™®
Das driickt sich auch und gerade in der Beherrschung der Sprache aus, die dem
Informanten als native speaker inhédrent ist, und die der Ethnograph niemals so
sprechen und verstehen kann.

Ahnliches galt auch fiir die Studien im Rahmen der eigenen Kultur: Wer in
einer Subkultur oder bei Randgruppen forscht, gehért qua Bildung, Status und
Geld der dominanten Sphére an. Das kehrt sich nun beim hier diskutierten Feld-
forschungsgegenstand um. In Uberlegenheit diinken sich jetzt die Erforschten —
und sie wissen genau um die Wirkungsmaéchtigkeit der Ressourcen, iiber die sie
verfiigen: hohes symbolisches Kapital und grosses Geldkapital. Dies zdhlt wohl zu
den grundlegenden Parametern einer solchen Forschungsrichtung und gibt den
methodischen Tenor an: die asymmetrische Machtkonstellation zwischen Forscher
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und Erforschten, zwischen Ethnographen und Informanten, wird in diesem For-
schungsfeld manifest und nicht mehr umkehrbar oder relativierbar.

Das ist nicht nur epistemologisch eine neuartige Lage fiir den Ethnographen,
es stellt thn auch vor neue methodische Probleme. Paternalistische Situationen mit
Audienzcharakter, Dominanzverhalten oder Desinteresse generieren sich eben
daraus. Und komplementidr dazu kann der Forscher in Mystifizierung verfallen
oder auf intellektuelle Rache sinnen — Probleme und Angste, die gerade in der
Phase der Verschriftlichung bzw. der wissenschaftlichen Analyse erschwerend oder
sogar verfilschend wirken.?? Wird diese asymmetrische Machtkonstellation nicht
geniigend reflektiert, konnte der Forscher auch in die Falle der Missionierung tre-
ten, wenn er sich weltanschaulich und politisch entsprechend orientiert und posi-
tioniert hat. Das «atfac-Gefithl», Ungerechtigkeiten und Auswiichse anprangern zu
miissen, kann die wissenschaftliche Analyse sehr erschweren. Das Gleiche gilt auf
der anderen Seite der Skala. Fillt der Forscher allzu stark in die Mimikry der iiber-
tricbenen Anpassung, etwa durch Imitation von Ausserlichkeiten, durch Inszenie-
rung vermeintlicher Statussymbole oder gar durch kritikloses Zueigenmachen der
Ansichten seiner Informanten, so mangelt es an der gebotenen professionellen
Distanz. Ein Zuviel an Teilnahme torpediert letztlich die Teilnehmende Beobach-
tung, deren grundlegende epistemologische Verortung in genau der Balance von
Teilnahme und Beobachtung, von emisch und etisch, von Empathie und Analyse,
von Innensicht und Aussensicht, von Nihe und Distanz besteht.?!

Eine weitere und ganz wesentliche Determinante beim research up stellt die
Inkompatibilitit der Erwartungen dar. Was wird der Informant aus dem Devisen-
handel, der Gesprichspartner aus der Chefetage vom Forscher erwarten? Allen-
falls, dass er ihn in Ruhe lasst. Ansonsten weiss er, dass er vom Forscher nichts fiir
ihn Erstrebenswertes zu erwarten hat. Allenfalls das Spiel mit einem marginalen
Zugewinn an Prestige ist relevant, denn durch den Kontakt zu einem Ethnogra-
phen stellt man ja eine feine Distinktion gegeniiber anderen Kollegen her. Doch
dieses nebensédchliche Attribut zur Selbstinszenierung kann in keiner Weise die
grundsitzliche Dominanz von Bankern, Bossen und Borsianern umkehren. Die
Ethnologen haben thnen so gut wie nichts zu bieten.

Das war etwa bei Frank Cushing anders: Dieser nahm nach seinem going native,
also dem vélligen Eintauchen in das Leben der Zuiii, seine indianischen Freunde
mit auf eine Reise durch die USA, um ihnen die Kultur zu zeigen und verstiand-
lich zu machen, aus der er stammte. So sehr es auch in der ethnologischen Wissen-
schaftswelt alsskandalos empfunden wurde,dass er ganz und gar ¢in Zufiiwurde—der
Vorwurf mangelnder Distanz kam prompt, man schimpfte ithn emnen kulturellen
Uberldufer —so war es doch damals en vogue, den Menschen anderer, fremder Kul-
turen die eigene, europiisch-amerikanische Lebensweise zu zeigen, sei es, um ihnen
auch etwas aus der eigenen Kultur zu geben, sei es, um sich mit diesen lebenden
exotischen Accessoires zu schmiicken. Wie auch immer, die «<Exoten» interessier-
ten sich durchaus fiir diese Kultur; manches bewunderten sie, einiges kritisierten
sie, jedenfalls waren sie neugierig. Einem Vorstandsmitglied eines Chemickonzerns,
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dem Chef-Volkswirt einer Grossbank, dem Devisenhéndler eines Hedge-Fonds
kann man die eigene Kultur nicht zeigen. Er entstammt ihr faktisch, er ist bei aller
distinktiven Separierung Teil und Teilnehmer dieser Kultur. Man kann ihnen nicht,
wie es Cushing tat, materielle und politische Unterstiitzung als Gegenleistung fiir
ithre Informationen und Gegenstidnde anbieten, ganz zu schweigen von Geld und
Bezahlung.” Sie alle wissen um ihre Zugehorigkeit zur Elite, und darum kénnen
und werden sie sich immer wieder verweigern.

Umso mehr gilt es, eine neue, dem Feld angepasste Strategie zu entwickeln, die
die Chance auf Akzeptanz und Zutritt erhéht. Dies leistet der Forscher, indem er
vorher die primare Kommunikationsform, namlich die Sprache seiner zukiinfti-
gen Gruppe erlernt. Das geschieht nicht nur im Erlernen der Fachtermini etwa
fir Management, Borsenhandel, Unternehmenskommunikation oder generell der
Okonomie und des Geldes. Es sollte dariiber hinaus die anderen Interaktionsele-
mente beinhalten, ndmlich Korpersprache, Gestik und Mimik, Verhaltenscodices
und ungeschriebene Regeln, Normen und Sanktionen — eben die Kenntnis der
sekundiren Kommunikationsformen. Dazu gehoren die Kenntnis der Statussym-
bole und des Umgangs mit ihnen sowie die Bedeutung spezifischer klemer und
grosser ritueller Handlungen der Menschen aus dieser Gruppe. Dies kann in vor-
bereitenden Studien erkundet und erschlossen werden.

Neben der klassischen Dokumentenanalyse gilt es, innovative methodische
Ansitze in der sekundédren Ethnographie anzuwenden. Diskursanalytische Verfah-
ren etwa weisen unmittelbar den Weg zur schon angesprochenen Ethnographie
der Macht.?* Bewusstseinsanalyse, Medienanalyse, Erzihlforschung, Sachkultur-
forschung kénnen spezifisch modifiziert gerade beim research up gewinnbringend
eingesetzt werden.? Nouvelle histoire und die Mentalititengeschichte sind im bes-
ten Sinne des Wortes eine Art Ethnographie der Vergangenheit®, aber das Pro-
cedere dieser Ansiitze ist in einer Ethnographie der Finanz- und Wirtschaftswelt
nicht nur fiir den historischen Teil, sondern auch fiir die Gegenwartsanalyse ein-
setzbar. Verfahren visueller Analyse werten Bild-, Video- und Fernsehmaterial aus.
Topographische Ethnographie gibt Aufschluss iiber rdumliche Inszenierungsmus-
ter und damit tiber zugrunde liegende Strategien der Symbolisation. Weitere neue
Methoden werden sich an den spezifischen Bedingungen dieses Forschungsfeldes
rasch entwickeln und zur Anwendung kommen.

Die Art der Kontaktaufnahme und die dort vermittelten Botschaften seitens
der Forscherin sind elementar wichtig. Klare Ansage, offenes Auftreten, sprach-
liches Geschick sind die Ingredienzien eines offensiven Kontakts. Sie und nur sie
allein kénnen dem Forscher die Tir 6ffnen — die obsessive Inbesitznahme im alten
Stil der Ethnographie des 19. und des 20. Jahrhunderts hat nicht nur lingst den wis-
senschaftlich-methodischen Platzverweis bekommen. Mit der projektiven Brech-
stange wire hier sowieso nichts auszurichten. Einzig mittels Offenheit — und damit
offensiv — kann, es sei betont, kann der «Erstkontakt» zum Erfolg fiihren. Wer es
anders will, bezahlt einen hohen Preis. Verdeckte Forschung ist beim research up
nahezu unmoglich. Wie konnte denn ein Ethnologe in den Aufsichtsrat eines Dax-
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Unternehmens gewédhlt werden? Wie sollte die Forscherin Zutritt zum Devisen-
handel bekommen? Wie kénnte man bei der Européischen Zentralbank Daten
sammeln? Es ginge nur um den Preis eines ldngerfristigen und kostspieligen Enga-
gements: Studium der Betriebs- oder Volkswirtschaftslehre, erstklassiges Examen,
Dissertation, dann Bewerbung bei der EZB, einer Bank oder einem Unterneh-
men und Aufnahme eines Arbeitsverhiltnisses, wenn man erfolgreich das Assess-
ment Center bestanden hat.?® Bis dorthin — wir kennen es vom «Langen Marsch
durch die Institutionen» der 68-er Generation — ist die ethnographische Potenz
verschwunden. Es ist schon Anforderung genug, die von mir priferierte grundle-
gende Strategie des offensiven Koniakis handhaben zu konnen — durch Kenntnis
von Habitus, Kommunikation und Symbolwelt wohlvorbereitet zu sein und die
mogliche Ablehnung akzeptieren zu kbnnen.

Das ist mithin ein Grund, das Forschungsfeld «nur» auf die relativ eng verzahn-
ten Bereiche von Wirtschaft und Finanzwelt zu begrenzen. Auch wenn es hier grosse
Uberschneidungen geben mag, kinnte es sich rasch als zu umfangreich und allzu
komplex herausstellen, andere Eliten in den Untersuchungsrahmen einzubezichen,
etwa aus dem politischen Bereich oder aus der Medienwelt. So kommt auch der
Soziologe Michael Hartmann in seinen empirischen Studien zum Ergebnis, dass
die Wirtschaftselite eine andere Beschaffenheit und andere Rekrutierungsmecha-
nismen hat als die politische Elite.”” In dieser Uniibersichtlichkeit liegt ein zentra-
les Problem der anthropologischen Eliteforschung, die zwischen den Koordinaten
einer relativ schwachen Theorie und dem schwierigen Zugang zum Studium der
Eliten aus der Innensicht heraus aufgespannt ist. Auch im Hinblick darauf, dass
die klassische Eliteforschung eine Sache der Soziologie und deren Methoden war,
wiire es der Ethnologie zutréglich, einen anderen Weg mit dem ihr eigenen Metho-
denkanon zu wihlen.

Dass hierbei die Dichte Beschreibung ¢ine zentrale Rolle in der spéteren Ver-
schriftlichung spielt, ergibt sich sowohl durch den eigenartigen Gegenstands-
bereich als auch durch die ethnographische Methodik, deren Ergebnisvielfalt sich
so am besten darstellen lésst. Sie eignet sich gerade fiir einen klar abgegrenzten
Bereich wie den der Finanz- und Wirtschaftswelt. Zudem hétte eine Ethnographie
der 6konomischen Szene Modellcharakter fiir weitere Studien bei anderen Eliten,
und sie wire das Zentrum einer umfassend angelegten Ethnographie der Macht.
Eine solch komplette empirische Grundlage fehlt nach wie vor, ebenso wie eine
theoretisch fundierte Anthropologie der Macht. Auch wenn es etliche Ansétze gab
und gibt, ist dieses Thema nach wie vor nicht geniigend erforscht.?®

Anthropologia nova
In diesem Zusammenhang fallt vermutlich auf, dass sich die Grenze zwischen
«klassischer» und «européischer» Ethnologie sukzessive auflost. Es wird eine

zunchmende Konvergenz geben; die bislang immer noch getrennten Wissen-
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schaftsdisziplinen konnen (und werden teils schon) in einer Art Synopsis angewandt
und gelehrt werden, die sich an der enorm hohen Komplexitit des Gegenstandes
orientiert. Es geht hier um die Zusammenfithrung der verschiedenen Féacher zu
einem grundlegenden anthropologischen Diskurs. Eine Untersuchung der moder-
nen Wirtschafts- und Finanzwelt funktioniert sicher nur mit dem gesamien Ins-
frumentarium einer allgemeinen Kulturanthropologie. Hier werden Fragen aufge-
worfen, die gerade auch Konzepte, Terminologie sowie Methodik der klassischen
Ethnologie betreffen, was bei diesem Thema sehr hilfreich sein kann. Uberlegungen
und Analysen dariiber, ob und inwieweit gewisse wirtschaftliche Transaktionen den
Charakter eines Cargo-Kults haben, sind durchaus angebracht, wie auch die gene-
relle Beleuchtung des monetdren Primats unserer eigenen Kultur. Im Anschluss
an Hartmanns Studien der Rekrutierungsmechanismen und den Zugangsbarrieren
von Eliten wird unweigerlich die Frage auftauchen, ob und wie Initiationsrituale
im Business geschehen und inwiefern sie mit van Genneps rites de passage ver-
gleichbar sind. Die «Schein»-haftigkeit finanzieller Geschéfte und ihre mogliche
Nédhe zum gabentauschenden Kula-Ritual stehen zur Debatte. Karl-Heinz Kohl
etwa stellt durchaus Beziige des klassischen Gabentauschs, wie ihn die Ethnolo-
gen besonders in der ersten Hélfte des 20. Jahrhunderts beobachtet und erforscht
haben, zur modernen Geschenkokonomie fest.”

Das wird weiter vertieft durch die Themen, die Victor Turner in seinen spéten
Schriften zu diskutieren begann.* In Turners Terminologie erscheint die aktuelle
Finanzkrise wie der Einbruch des Liminalen in die festefeiernde Welt des Limi-
noiden mit threm enorm ausgeprigten Event- und Inszenierungscharakter. Sein
Konzept des «Sozialen Dramas» ldsst sich erhellend in der ethnologischen Analyse
dieses Themas verwenden. In der Inszenierung dieses Dramas und der Selbstin-
szenierung ihrer Akteure spiegelt sich die Art und Weise wider, wie die Welt von
Wirtschaft, Finanzen und Geld gestrickt ist. Das fangt bei der Kleiderordnung an
und geht tiber Statussymbole aller Art bis zur Dramaturgie der Hauptversamm-
lung einer grossen Aktiengesellschaft. Weiterhin ist es durchaus legitim, Geertz’
Ausfithrungen zum balinesischen Hahnenkampf auf die Vorginge an der Borse zu
transponieren.’! So konnte man etwa mit Blick auf die derzeitige Weltfinanzkrise
m Geertz'scher Terminologie feststellen, dass die Banker und Borsianer offenbar
jahrelang auf Hihne gewettet haben, die gar nicht existieren. ..

Es seinoch einmal betont,dass es nur moglich ist, die Hahnenkampf-Analogie zu
transponieren! Sie in Eins zu setzen mit der modernen Finanz- und Wirtschaftswelt
wire ein kruder Fehler. Das gilt auch fiir den Vergleich der aktuellen Krise mit
dem Phinomen Potlach. Das von Franz Boas, Ruth Benedict und anderen beob-
achtete und beschriebene Ritual ist ein Akt der Schenkung, Verschleuderung und
Vernichtung grosser Teile der Ressourcen bei Ethnien im Nordwesten der USA.
Die Héuptlinge der Kwakiutl oder der Tzimshian «opfern» dabei durchaus die
gesamten Nahrungsmittelvorrédte, um damit dieses besondere und berauschende
Fest fiir sie selbst und ihre Abstammungsgruppe mit hohem, hoherem, hdchstem
Prestige auszustatten. Bei den Ethnien im Hochland von Neu-Guinea kennt man
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dieses Phéanomen auch. Anders als bei den Indianern Nordamerikas handelt es sich
z.B. bei den Eipo zwar um akephale Gesellschaften, doch auch die hier fithrenden
Big Men bestétigen und vergrossern ihr Prestige und den sozialen Stellenwert durch
potlachartige Feste. Wenn auch die Vernichtung ungeheurer Mengen von Geld und
Kapital, die Schrumpfung der Wirtschatft, die Pleiten und Insolvenzen, stark daran
erinnern, so miissen die Ausfithrungen der Ethnologen iiber diese Rituale in Neu-
Guinea oder bei den Kwakiutl transponiert werden, denn die Tonart ist in unserer
Kultur eine andere. Vor diesem Hintergrund greift die Anwendung des Potlach-
Themas beispielsweise bei der sogenannten «Abwrackpramie». Funktionsfiahige,
werthaltige Giiter mit einem relativ hohen sozialen Stellenwert werden unter Mass-
gabe bestimmter Regeln massenweise vernichtet, und dafiir wird obendrein eine
politisch legitimierte Belohnung gezahlt. Ein Schuft, wer dabei Schlechtes denkt.

Thomas Hauschilds Untersuchungen iiber den «Bosen Blick» zu verwenden, um
Vorginge bei feindlichen Ubernahmen in der Firmenwelt oder bei Verhandlungen
von Top-Managern zu analysieren, ist zumindest eine interessante Perspektive.®
Auch was den grosseren Rahmen anbelangt, lasst sich mit Fragestellungen aus dem
Weitwinkel-Objektiv gut arbeiten. Das Studium etwa des indischen Kastensystems
kann durchaus dabei hilfreich sein, die soziale und kulturelle Praxis der Eliten in
unserer eigenen Gesellschaft zu erforschen. Den Fetisch-Charakter von Geld im
allgemeinen bzw. von Wertpapieren, oder bestimmten Kult-Produkten und Status-
symbolen begiiterter Menschen im speziellen, analysiert man sicher bestens auf
dem Hintergrund von Kohls umfassender Studie zur «Macht der Dinge» 3

Und im besten Sinne ergédnzend, erfrischend kritisch, anregend und mit innova-
tivem Blick sind die brillanten Ausfithrungen von Peter Sloterdijk iiber die Welt des
Kapitals,* ebenso wie schon der systemtheoretische Altmeister Niklas Luhmann
mit analytischer Trennschirfe die Welt von Wirtschaft und Geld® auf eine Weise
beschrieb, die in gewissem Sinne ironisch, ja sarkastisch wirkt. Auch die Beschaéfti-
gung mit diesem Thema im Zusammenhang von Literatur und Kiinsten weist diesen
manchmal zynischen und vielleicht gerade deswegen erhellenden Unterton auf.®
In den drei genannten exemplarischen Beispielen aus dem geisteswissenschaftli-
chen Ficherkanon zeigt sich schon der grundsitzlich inter- bzw. transdisziplinidre
Ansatz, den es hier umzusetzen gilt. Anders ist eine moderne, der Komplexitét der
Phianomene entsprechende Kulturanthropologie nicht mehr denkbar.

Zur Architektur des Projekts
Mit dem neuartigen Forschungsschwerpunkt EFW an einem Institut fiir Euro-
pdische Ethnologie/Kulturanthropologie werden im Wesentlichen drei Ziele

angestrebt:

¢ Empirische und theoretische Kompetenzen dieser Thematik an einem Ort biin-
deln und etablieren
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¢ Zugewinn an wissenschaftlicher Erkenntnis um damit die ausserordentliche
Bedeutung dieses Themas bewusst machen

¢ Fine Debatte in Gang bringen: sowohl wissenschaftliche Aufmerksamkeit
gewinnen als auch eine gesellschaftspolitische Sensibilisierung der Offent-
lichkeit erzeugen

Wie konnte ein solches Projekt umgesetzt werden? Zunéchst gilt es, Studierende
zu gewinnen, die in diesem Schwerpunkt Leistungsnachweise erwerben und sich
durch entsprechende Abschlussarbeiten qualifizieren. Als theoretisch und empirisch
ausgerichteter Schwerpunkt bedeutet dies, dass ethnographische Forschungen
zusammen mit kulturanthropologischen Studien die wissenschaftliche Basis bil-
den. Kleinere Feldforschungen und ldngere Projektarbeiten sowie ethnographisch
gepragte Abschlussarbeiten ergeben einen reichen Fundus an research-up-Studien,
die eine unverzichtbare Quelle der Analyse und Diskussion bilden. Das kann von
narrativen oder strukturierten Interviews iiber Netzwerkstudien bis zur Teilneh-
menden Beobachtung reichen. Dabei wire allerdings der Teilnehmenden Beob-
achtung besondere Beachtung zu geben, da diese in den Forschungsfeldern der
eigenen Kultur bislang eher zu kurz gekommen ist. Die Innensicht als Quelle von
Beschreibung und Analyse bietet den einzigartigen Vorteil der Eigenerfahrung.
Das wird gerade beim research up gewinnbringend sein®’ Innovative methodische
Verfahren wie etwa die Bildanalyse oder die topographische Ethnographie kom-
men zum Einsatz und ganz neuartige, dem Forschungsfeld und dessen Komplexitét
angemessene Verfahren kénnen entwickelt und erprobt werden.

Beispiele fiir innovative und hochinteressante Themen im Bereich der Feldfor-
schung sind:

* Research-up-Studien bei Mitarbeitern der européischen Bankenwelt

¢ Ethnographisches Material aus der Fithrungsebene von grossen, borsenkotier-
ten Unternchmen

* Research-up-Studien bei Eigentiimern und Fithrungskriften von mittel-
stindischen Unternechmen

¢ Beobachtung des Verhaltens bei Finanzkrisen und Borsencrashs

¢ Narrative Interviews mit Borsenhédndlern und Borsenmaklern

¢ Netzwerkstudien in der Management-Szene

¢ Diskursanalytische Untersuchungen der Interviews, Verlautbarungen und Pu-
blikationen der wichtigen Zentralbanken

¢ Bewusstseinsanalyse der 6konomischen Elite

¢ Bedeutung von Statussymbolen zur kulturellen Konstruktion von Identitét

¢ Dokumentenanalyse der vielfdltigen und zahlreichen Werbeschriften und Pu-
blikationen im Finanz- und Borsenbereich
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Und im theoretischen Bereich wiren es etwa;

¢ Studien zur Anthropologie des Geldes

¢ Analysen der Symbolwelten in der Wirtschaft

e Strukturelle Grundlagen der Finanzwelt

¢ Die kulturelle Genese wirtschaftstheoretischer Paradigmen

¢ Analyse und Decodierung der Kommunikation an den Finanzmirkten

¢ Finanzkrisen: Entwicklung, Realisierung und die gesamtgesellschaftlichen/kul-
turellen Wirkungen

¢ Commoditization: Warenwerdung im Zeichen des Geldes

¢ Ritvale und Inszenierung an den Boérsen

¢ Wirtschaftsethik zwischen Normativitéit und Krise

» Reprisentation und Raum in der Okonomie

¢ (Geld und Kapital im Zivilisationsprozess

» Die Verwandtschaft von Religion und Okonomie — Postmoderne Algorithmen

Themen aus dem Bereich der Methoden:

¢ Audienzsituationen, Hierarchien und Prestige

¢ Paternalismus und Protektion

¢ Teilnehmende Beobachtung bei Eliten

¢ Offene versus verdeckte Feldforschung

¢ Die Rolle der Beherrschung von Terminologie, Jargon und Insider-Sprache
¢ Umgang mit institutioneller Macht, Dominanz und Ablehnung

¢ Reflexion bilateraler Erwartungshaltungen

¢ Entwicklung neuer methodischer Ansitze fir research up

¢ Reichweite und Anwendungsmoglichkeiten der nouvelle histoire

¢ Empathie und wissenschaftliche Distanz in der Feldforschung

Wissenschaftliche Kooperationen und regelmaéssige Tagungen bilden den néchs-
ten Schwerpunkt bei der Umsetzung eines solchen Forschungsvorhabens. Vertreter
von Einrichtungen wie etwa des Hamburger Weltwirtschafts-Archivs, des Kieler
Instituts fiir Weltwirtschaft, des Deutschen Aktieninstituts, des Basler Prognos-
Instituts, der Industrie- und Handelskammern, aktuelle und ehemalige fithrende
Mitglieder von EZB, Schweizerischer Nationalbank, Deutscher Bundesbank, Lan-
deszentralbanken, Analysten und Strategen von Banken, Vertreter der deutschen
und schweizerischen Wertpapierborsen sowie Unternehmerpersonlichkeiten und
Top-Manager werden einmal pro Jahr zu einem Symposium beim entsprechenden
Institut fiir Europdische Ethnologie eingeladen. Ausserdem fiihrt dieses Institut
regelmissig Arbeitstreffen und Tagungen mit Vertretern anderer universitérer
Fakultiten durch (Volkswirtschaftslehre, Philosophie, Linguistik, Soziologie, Neu-
robiologie, Mathematik, Geschichte, Psychologie, Physik etc). Hier tauschen sich
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die Teilnechmer tiber Fragen z.B. nach den epistemologischen Grundlagen und
Denkschemata der Wirtschaftswissenschaften, den anthropologischen Aspekten
der Finanzwelt oder iiber den jeweiligen Stand der innerdisziplindren empirischen
Forschung aus. Die Ansitze, Theoreme und Argumente von Naturwissenschaft-
lern geben Anregungen und Anlass zur Debatte auf anderer Grundlage. Dies
ermdglicht neue Perspektiven und erhellende Erkenntnisse aus einer fachlichen
Kompetenz heraus, die den Sozialwissenschaften eher nicht zueigen ist. Die Ergeb-
nisse dieser Symposien und Tagungen werden fortlaufend in den einschlagigen
wissenschaftlichen Zeitschriften und in der anspruchsvollen Tagespresse publiziert.
Nach zwei bis drei Jahren konnte dies durch eine umfangreichere Buchpublikation
ergianzt werden. Ansonsten wird die Zusammenarbeit mit Akteuren aus der Wirt-
schafts- und Finanzwelt bis auf die lehrende Seminar-Ebene ausgedehnt. Experten
erzidhlen aus der Praxis threr Titigkeit und tragen damit zum Verstehen des jewei-
ligen Themenbereichs bei. Mithin ist dies ein profunder Teil davon, die «Innen-
sicht» der Akteure und ihrer Aussagen iibereinander kennenzulernen — und wird
damit Teil der empirischen Forschung. Auf diese Weise wird aktive Feldforschung
im geschiitzten Raum des Universitidts-Seminars betrieben. Die Ereignisse und
Beobachtungen, die Erfahrungen und Fragen, die Fehler und Fallstricke kénnen
bearbeitet und verstehbar gemacht werden. Es wiire quasi der Flugsimulator fiir
zukiinftige Ethnographen bei gleichzeitiger Einfithrung in die per Experte vermit-
telte Innensicht eines bestimmten Themas aus der Finanz- und Wirtschafiswelt.

Mogliche Themen solcher Tagungen und Symposien kénnten sein:

¢ Der Einfluss der Finanzmirkte auf die zukiinftige Entwicklung von Kultur und
Gesellschaft

¢ Prophetie als Profession: Zur Seriositéat volkswirtschaftlicher Prognosen

* Sponsoring — Okonomische Interessen und Opferrituale

* Gold, Geld und Geltung. Zum Problem der Aquivalenz

¢ Die Wechselwirkung von wirtschaftlicher Entwicklung, kulturellem Wandel und
wissenschaftlicher Kompetenz

¢ Okonomie in naturwissenschaftlicher Modellierung

¢ Unternechmenskultur: Business as Unusual?

¢ Wirtschaftsethische Ansétze im Spannungsfeld der Macht

¢ Relationen von globalen Kapitalstromen und regionalen Symbolwelten

¢ Finanzkrisen und ihre Wirkung auf Kultur und Gesellschaft

 Rituelle Uberformungen in der Okonomie

¢ Primat des Virtuellen: Finanz-Wirtschaft versus Real-Wirtschaft

e Der Okonom und das Irrationale

¢ Physik der Mirkte — Chemie der Akteure

¢ Kulturanthropologische Bausteine einer zukiinftigen Wirtschaftsethik

¢ Die Rolle von Geld und Kapital, Wirtschaft und Finanzwelt in einer Anthropo-
logie der Macht
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Durch derart breit angelegte Kooperationen und deren Auswertung sowie durch
entsprechende Publikationen wird eine wissenschaftliche Basis gebildet. Empirisch
geschieht dies durch die Sammlung, Aufbereitung und Publikation der Feldfor-
schungen, theoretische Kompetenz entsteht durch die Tagungen, Symposien und
Kooperationen mit anderen wissenschaftlichen Einrichtungen. Gleichzeitig damit
kann auch die weitere Vermittlung der Thematik und des Diskussionsstands an die
breite Offentlichkeit umgesetzt werden.

Dabei bleibt — unter kulturanthropologischer Federfilhrung — stets der inter-
und gleichzeitig transdisziplindre Ansatz zentrales Moment der empirischen und
theoretischen Arbeit. Das heisst, sowohl Wirtschaftswissenschaften als auch andere
Disziplinen aus dem sozial- und geisteswissenschaftlichen Kanon zu integrieren
und mit alltagsweltlich-empirischen Fragestellungen zu ergénzen. Es heisst jedoch
insbesondere, den Blick iiber die gewohnten Grenzen hinaus zu wagen, etwa durch
methodische Adjustierungen auf den neuartigen Forschungsgegenstand, durch Ein-
bindung und Anwendung von Instrumenten und Theorien anderer Wissenschaftten
sowie durch Entwicklung neuer operationabler Konzepte und Begriffe innerhalb
der Kulturanthropologie selbst.

Die Besen der Zauberlehrlinge

Es ist an der Zeit, sich diesem Thema zu widmen, und die aktuelle Krise zeigt
uns dies besonders drastisch. Es stellt sich ohnehin die Frage, warum es so lange
dauerte, bis ein Feld wie Borse, Wirtschaft und Finanzwelt in den Blick der Eth-
nographen gelangte und auf die Agenda der Ethnologen gesetzt wurde. Dieser
gesellschaftlich und kulturell hochrelevante Bereich bietet schliesslich alles, was
ein ethnologisches Feld nur haben kann. Es scheint eine Art intellektuelle Bann-
meile zu geben; eine Zone, um die man lange einen Bogen schlug. Vielleicht gab
und gibt es Bedenken, sich einem solch zentralen Bereich unserer Gesellschaft,
unserer Kultur, unserer Existenz, gewissermassen despektierlich zu ndhern. Denn
der ethnographische Blick auf derartige Zivilisationsphiéinomene ist stark durch
ironische, bisweilen zynische Aspekte charakterisiert. So konnten bose Zungen
zur Zeit durchaus behaupten, dass die Zahl der Nullen der vielen Rettungspakete
offenbar proportional ist zu den Nullen, die sich in der Finanzwelt tummeln. Das
wird schnell als Nestbeschmutzerei etikettiert.

Die scharfe Abgrenzung der Akteure auf diesem Terrain, von Bankern und
Wirtschaftswissenschaftlern, von Borsianern und Unternehmern, gerade gegen-
iiber Sozialwissenschaftlern und Philosophen, die Zweifel oder gesunde Skepsis
an den elementaren Strukturen von Geld, Wirtschaft und Finanzen haben, trigt
ihr Ubriges dazu bei. Einen Bereich, der so wesentlich ist und so wissenschaftlich
daherkommt, dass er nachtriglich anno 1969 in die Riege der klassischen Nobel-
preise aufgenommen wurde, zicht man doch nicht einfach so in Zweifel. Genauver
hingeschaut gilt jedoch: Es handelt sich gar nicht um einen der von Alfred Nobel

187



Heiner Goldinger SAVE 105 (2009)

gestifteten Preise. Er wird von der Schwedischen Reichsbank begeben, ist mit glei-
chem Preisgeld wie jene ausgestattet und wird ansonsten nur zeit- und ortsgleich
verlichen. In der medialen Inszenierung fungiert er trotzdem als «Nobelpreis» und
zeigt damit fein ziseliert die Mimesis der Okonomie, die sich in ihrem manchmal
masslosen Geltungsbediirfnis gerne das (natur-) wissenschaftliche Kleidchen tiber-
streift und im Ubrigen damit Prestige und Prominenz erhoht. *

Doch selbst wenn es «nur» die monetire Apanage einer Nationalbank zur Siche-
rung des suprakulturellen Anspruchs der Okonomie ist, zicht man doch einen solch
wichtigen Bereich nicht in Zweifel, auch wenn es Tréger des Wirtschafts-Nobelprei-
ses schon geschafft haben, als Vorstand eines Hedge-Fonds kléaglich zu versagen
—mit der Folge des Bankrotts dieses Unternchmens im Jahre 1998, Ein Jahr zuvor
erhielten die Herren Robert C. Merton und Myron S. Scholes den Quasi-Nobel-
preis fiir eine im Jahre 1973 zusammen mit Fischer Black entwickelte Modellierung
der Berechnung des angemessenen Preises von Optionen (was man interessanter-
weise den «fair value» nennt), und dieses Black-Scholes-Modell gilt bis heute. In
den monetiren Domina-Studios der euroamerikanischen Bankenwelt mit ithrem
illustren Instrumentarium an Finanzprodukten wie etwa K.O.-Warrants, Reverse-
Bonus- oder Roll-Back-Zertifikaten, Smart-Turbo-Bulls, Power-Warrants, Waves
XXL und Plain-Vanilla-Optionsscheinen unterziehen sich die Anleger freiwillig
und devot den zwingenden Vorgaben und mangelhaften Berechnungen der Black-
Scholes-Formeln. Der Physiker Stefan Bornholdt kommentiert diese lapidar und
eindriicklich mit den Worten, dass man ein solches Modell, das auf falschen Annah-
men iiber die Haufigkeit wesentlicher Preisverdnderungen beruhe, in den Naturwis-
senschaften lingst iiber Bord geworfen hitte.* Unter den erkenntnistheoretischen
Gesichtspunkten, die der Aussage Bornholdts zugrunde liegen, gelten eben Objek-
tivitit, Reliabilitdt und Validitét als relevant; jedoch gelten diese Koordinaten fiir
empirische Qualitédt offenbar nicht fiir die Wirtschafts- und Finanzwelt. Nach den
Popper’schen Kriterien, namlich steter empirischer Uberpriifung von Hypothesen
und Theorien und entsprechender Falsifikation, miisste ein Gutteil der Wirtschafts-
wissenschatten samt den Prognosemethoden der Finanzmirkte in den grossen
Teich der Verschrobenheit und Irrationalitdt geworfen werden. Selbst unter den
Gesichtspunkten, die innerhalb der Okonomie gelten, etwa Kosten-Nutzen-Rela-
tion, Gewinnoptimierung, Qualitdtsmanagement, effizientes Controlling, miisste
insbesondere die real existierende Finanzwirtschaft komplett in dic Insolvenz
gehen, einen sozialen Offenbarungseid leisten und «abgewickelt» werden.

Ob Bankrott des Hedge-Fonds LTCM mit Myron S. Scholes als Vorstand®, oder
eingedenk der aktuellen Finanzkrise, die aus der sogenannten Subprime-Krise ent-
stand: Im Ferrari hochgehebelter Finanzprodukte fidhrt man eben so lange kom-
fortabel, als Bremsen, Getriebe und Rost am Fahrgestell nicht kontrolliert werden.
So 18t auch das mea culpa, mea maxima culpa des ehemaligen und langjdhrigen
Prasidenten der amerikanischen Notenbank Alan Greenspan zu verstehen, den
man einstmals als «<Hexenmeister» der Finanzwelt bezeichnete. Ein Borsenbaro-
meter der Prophetie-Glaubigen wurde nach einem Gebrauchsgegenstand von ithm
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benannt: der Aktentaschen-Indikator.* Man nannte ihn auch den «Zins-Elimina-
tor». Es war offensichtlich ein Big Man der Finanzwelt, und er tat wohl dhnliches wie
diese: er gab ein jahrelanges, grosses potlach-artiges Fest fiir die Finanzmérkte mit
seiner Niedrigzinspolitik und den fiir ihn typischen «Greenspeak»-Erklarungen®.
Im Oktober 2008 gestand er grosse Fehler in seinen die Miérkte und Bérsen massiv
beeinflussenden Entscheidungen ein: «Ich habe falsch gelegen mit der Annahme,
dass Organisationen — speziell Banken — aufgrund von Eigeninteresse ihre Aktio-
nire und ihr Firmenkapital am besten schiitzen konnen.»* Doch das geschah eben
erst, wie Uiblich in Krisenzeiten und bei Pubertierenden, wenn es langst zu spét ist
und die Karre an die Wand gefahren wurde. Goethe wiirde Greenspan vermut-
lich nur die Rolle des Zauberlehrlings zuordnen und die aktuelle Lage mit sei-
nen 1797 geschriebenen Versen kommentieren, dass man die Geister, die man rief,
wohl nicht wieder los wird. «Besen, Besen, seid’s gewesen» reicht leider nicht. Zu
viele Zauberlehrlinge haben mehr als eine Uberschwemmung, haben einen Finanz-
Tsunami verursacht. Die durch und durch narzisstische Umgangsweise mit Geld
und Kapital hat die Mochtegern-Alchimisten der Geldvermehrung-ohne-Leistung
vergessen lassen, was schon der alte Paracelsus zum Thema toxische Papiere und
Gift in den Bilanzen gesagt hétte, ndmlich: «dosis facit venerumy».

Hilt man sich «nur» die 350 Millionen Euro vor Augen, die die Zauberlehrlinge
der KfW im September 2008 in Form einer Uberweisung an die gerade bankrotten
Lehmann-Brothers in den Sand setzten — das entspricht etwa dem Jahresetat der
Universitiat Basel — wie viel Forschung, wie viele Projekte, wie viele Wissenschaft-
ler, wie viele Stipendien koénnten damit nachhaltig finanziert werden. Der Gesamt-
schaden im Zusammenhang mit dieser ignoranten Uberweisung betrigt circa 540
Millionen Euro: das ist weit mehr, als die Freie Universitat Berlin im Jahr 2009
erhélt. Gar nicht zu reden von den Unsummen, die fiir den Erhalt «systemrelevan-
ter Banken» wie der Hypo Real Estate ausgegeben werden: Wiirde man nur einen
Bruchteil davon in Bildung, Férderung und Forschung investieren, wie sédhe dann
die Pisa-Studie hierzulande aus? Doch diese recht naiven Fragen stossen in der
Realitit auf systemrelevante Interessengruppen, die eben systemrelevante Banken
als solche definieren und stiitzen. Dafiir werden andere Etats gekiirzt, Projekte
auf Eis gelegt und die Fordertopfe leer in den Schrank politischer Versprechen
gerdumt — insbesondere nach relevanten Wahlen. All dies zeigt letzthich eine klare
Strukturdominanz der dkonomischen Sphare, die in jeder Hinsicht, politisch, sozial,
wirtschaftlich, kulturell, determinierend ist, und die sich darum geflissentlich gegen
eine wissenschafilich relevante Aufarbeitung abschottet.

Diese Abschottung, diese Bannmeile, diese Tabu-Fragen sind ein letztes
gewichtiges Argument dafiir, dass sich die Ethnologie/Kulturanthropologie nicht
nur sporadisch, sondern mit aller fachlicher Kraft, akademisch-universitir eta-
bliert, diesem Thema widmet — und es in eine breite Offentlichkeit trigt. Es gilt
also, die wissenschaftliche Attraktivitdat und die hohe gesellschaftliche Relevanz
einer solchen Forschung zu erkennen und umzusetzen.
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Ich rufe dazu auf, den Forschungsschwerpunkt «Ethnologie moderner Finanz-

und Wirtschaftswelt» institutionell zu verankern und wissenschaftlich voranzutrei-
ben. Es ist hochste Zeit — der Erfolg ist sicher und die wissenschaftliche Reichweite
enorm.
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Teilnehmende Beobachtung liefert eben nicht «bloss» empirische Ergebnisse, sondern gibt den
Novizen der Feldforschung auch die Chance, auf neue Weise etwas iiber sich selbst zu lernen und
damit den Spannungsbogen zwischen Erfahrung und Reflexion kennenzulernen, wie er dieser Me-
thode immanent ist.

Wir wollen nicht vergessen, dass es neben den neoliberalen Haudegen und Okonomismus-Apo-
logeten auch viele wohltuende Ausnahmen in dieser Zunft gibt. Stellvertretend fiir die kompeten-
ten, unorthodoxen und diskussionsfreudigen Vertreter der Wirtschaftswissenschaft seien genannt:
Amartya Sen, der diesen Preis 1998 fiir seine Arbeiten zur Wohlfahrtstkonomie erhielt — er wies
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In: Holger Paul Mirkte sind grundsitzlich wild. Ein Physikprofessor zur Krise. (Interview mit Ste-
fan Bornholdt) 8.12.2008 www.faz.net

Scholes wurde iibrigens 2005 wegen Steuerhinterziehung verurteilt, sitzt aber nach wie vor in wich-
tigen Gremien und Vorstinden der Finanzwelt.

War die Aktentasche diinn, wenn er zur Sitzung des Federal Reserve Boards ging, dann werde an
den Zinsen nichts verdndert,so glaubte man. War sie dick mit Unterlagen gefiillt, so prognostizierte
man Zinsverianderung.

Soll heissen, er sagte inhaltlich wenig in unklaren Worten.

Alan Greenspan am 23.10.2008
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