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beit beruht auf
Kommunikation, .«
Transparenz und Vertrauen.
Sie ist fur mich wie
eine Bergtour...”
Neu in der Seilschaft von LEGATO
Roger Gerber

SAC Sektion Bern, Leiter Ressort Dienste

Was verbindet dich mit den Bergen?

Bereits als kleiner Bub habe ich mit meinem Grossvater Ausfliige in die
Berge unternommen. Fiir mich war es jedes Mal ein Erlebnis. Friih am
Morgen, als es noch dunkel war, ging es los. Voller Vorfreude und Erwar-
tungen auf das, was der Tag bringen wiirde. Dazu der Geruch von Tee,
Brot, Kase und Landjdger. Noch heute liebe ich es, in der Nacht loszu-
laufen und spater die Morgenstimmung zu geniessen.

Welches ist die schonste Tour?

Es gibt einige schéne Touren. Fiir mich muss es nicht unbedingt der
hochste Gipfel oder die anspruchsvollste Kletterei sein. Vielmehr zahlt
der Weg, das Erleben unterwegs. Dabei (iber Steine zu hiipfen und iiber
Bache zu springen, macht Spass. Und wenn es (ber ein Altschneefeld
etwas-schneller nach unten geht, dann braucht es nicht mehr, um Freu-
de zu spiiren. Gliicklicherweise geféllt dies auch meiner Familie. So
haben wir schon grossartige Tage in den Bergen verbracht.

Welchen Zusammenhang zwischen den Bergen und der Finanz-
welt siehst du?

Es geht immer um ein konkretes Ziel und um Risikoabschatzung. Auf
dem Weg dorthin gilt es, auch auf Hindernisse und Unerwartetes vor-
bereitet zu sein. Es ist das Streben nach einem Mehrwert. Dieser kann
beim Bergsteigen die sportliche Aktivitat sein, die schone Landschaft
oder Zeit, die man mit der Familie und Freunden verbringt. Bei der

Personlich. Qualitativ fiihrend. Unabhéng

Thunstrasse 78, 3006 Bern, Telefon 031 959 11 11, www.legato.ch

roger.gerber@legato.ch, Telefon direkt 031 959 11 25

LEGATO

Vermogensmanagement AG

Vermdgensbewirtschaftung geht es um die passende Abstimmung des
Rendite-/Risikoverhéltnisses. Also darum, die gewiinschte oder bené-
tigte Rendite bei maglichst tiefem Risiko zu erhalten. Aber auch darum,
die Kosten im Verhaltnis zum Ertrag im Griff zu haben. Dafiir braucht
es eine solide Planung. Genau wie fiir eine Bergtour.

Wie geht die LEGATO Vermégensmanagement AG bei der
Planung vor?

Mittels eines disziplinierten, systematischen Prozesses. Zuerst wollen
wir die Bediirfnisse, Wiinsche und Erwartungen der Kundinnen und
Kunden kennenlernen und ihre finanzielle Situation priifen. Danach er-
stellen wir eine Vermdgensiibersicht und ermitteln die Risikofahigkeit
und -bereitschaft. Das Resultat ist ein individuelles Vermdgenskonzept
aufgrund der erhobenen Daten und der Ziele. Auf der Basis der erarbei-
teten Konzeption wird dann die personliche Anlagestrategie festgelegt.

Was zeichnet die LEGATO aus?

Die LEGATO als qualitativ fihrende Vermégensmanagement Unterneh-
mung zeichnet sich durch Verlasslichkeit und hohes Engagement aus.
Ganz im Sinne eines inhabergefiihrten Unternehmens geniessen unse-
re Kundinnen und Kunden einen einzigartigen Stellenwert. Unser Ver-
mogensmanagement besticht durch ein eigenentwickeltes Faktoren-
modell, den LEGATO-Quadranten. Beratung und Bewirtschaftung
erfolgen individuell und unabhangig. Das bedeutet fiir unsere Kund-
schaft volle Transparenz, bestmdgliche Anlageumsetzung und hoher
Schutz der Vermdgenswerte. Als damals erste unabhangige Vermdgens-
verwaltung verzichtet die LEGATO seit der Griindung 2007 auf die Ent-
gegennahme von Retrozessionen. Mit dem durch uns erarbeiteten
Konzept liberwachen wir die Vermdgensanlagen laufend und machen
unsere Kundinnen und Kunden auf Chancen und Risiken aufmerksam.
Dies auf langfristiger Basis, denn wir wollen der Finanzpartner auf Leb-
zeiten sein.

Was verbindet die LEGATO mit dem SAC?

Unsere Arbeit beruht auf Kommunikation, Transparenz und Vertrauen.
Sie ist fiir mich wie eine Bergtour mit einem Kameraden oder einer
Kameradin und einem Bergfihrer oder einer Bergfiihrerin. Im Team
und in der Seilschaft braucht es eine gut funktionierende Kommunika-
tion, Ehrlichkeit und Offenheit, gerade wenn es einmal nicht so gut
lauft. Ich brauche aber auch das Vertrauen, dass mein Partner oder
meine Partnerin mich sichert, damit das Risiko minimal gehalten wer-
den kann. Dann steht einer unvergesslichen und erfolgreichen Berg-
tour nichts mehr im Wege.

Roger Gerber
Kundenberater, Vizedirektor
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