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ARMEMENT Ry

Eurosatory 1996 : beaucoup de tensions
dans la morosite ambiante

Par le capitaine Sylvain Curtenaz

Le salon Eurosatory, qui
se tient tous les deux ans
au Parc des expositions du
Bourget, a atteint cette an-
Née sa réelle dimension eu-
ropeenne et mondiale avec
la participation de 724 ex-
posants représentant 33
pays, dont 16 regroupés en
pavillons nationaux, et la
présence trés remarquée
des industriels d'Europe de
I'Est et d’Afrique du Sud.

La Russie :
présence croissante
sur le marche

des armements

Forts de la clientéle héri-
tée de I'ancien Empire so-
viétique, les Russes ont eu
I'intelligence de regrouper
leur base industrielle sous
le contréle d’un organisme
d'Etat chargé de la vente
des matériels de défense
terrestre, la Rosvoorou-
zhenie. lls peuvent ainsi se
montrer tres agressifs sur
le marché des armements,
ayant déja appris a jouer
avec les dissensions d'une
Europe au sein de laquelle
la France, qui s’en veut le
leader, est aussi la premieé-

re, lorsque |'occasion s’en
présente, a miser sur le
chacun pour soi. La partici-
pation d’'une filiale d'Aéro-
spatiale dans la mise a jour
du lance-roquettes multi-
ples BM-21' apparait au-
tant comme une manceu-
vre économique pragmati-
que que comme un moyen
détourné d’établir de bon-
nes relations avec celui qui
apparait comme le deuxie-
me grand concurrent de
I'Europe de I'armement,
apres les Etats-Unis qui do-
minent actuellement plus
de 50 % du marche mon-
dial.

De telles alliances ne sont
toutefois ni originales ni
contre nature. Si la France
s'efforce de renouer des
liens traditionnels avec la
Russie, d’'autres industriels
ont aussi compris que pro-
poser des « upgrade » pour
les produits ex-soviétiques
est une source de profit. La
tourelle LAV-25, armée du
canon automatique MDHS
M242, que l'on peut voir
sur le démonstrateur du Pi-
ranha 8x8, et qui équipe la
plupart des Piranha en ser-
vice de par le monde, pour-
rait bien monter des BMP.
Hughes Delco Systems

Operations en propose dé-
sormais un modele adapté
a ce type de véhicule tres
courant, dans les pays ara-
bes notamment ?,

Le Moyen-QOrient et |'Asie
sont des marchés riches de
promesses que tous les in-
dustriels, frappés de la mé-
me fagon par la vague de
démobilisation qui n‘en fi-
nit pas d’accompagner les
remous de la fin de la guer-
re froide, s'attachent au-
jourd’hui a seéduire. Ten-
sions sino-japonaises, mon-
tée en puissance des Etats
asiatiques, futur incertain
des relations coréennes,
conflit larvé entre la Chine
et Formose, |'Asie et sa
frange moyen-orientale re-
présentent un potentiel éle-
vé de déstabilisation qui
dope les budgets militaires.
La course aux armements
ne cesse pas, elle s'est dé-
placée. Qu'en adviendra-t-il
lorsque la Chine, actuelle-
ment le plus gros client de
la Russie, mais aussi un
producteur puissant, sera
en mesure d’'inonder la ré-
gion de ses produits ?

Les Russes, dont la part
du marché mondial est
tombée de 45 % a 17 % en-

'Apparu dans I'inventaire des forces du Pacte de Varsovie dés 1963, le lance-fusées multiples BM-21 est en-
core en service dans quelque 50 pays. Les modifications proposées touchent a la précision et a la portée,

qui passe ainsi de 20 a 36 kilométres.

’Foss, C.: «Turret is targeted at Russian ICV», Eurosatory Show Daily, 25.6.96, p. 12.
*L’Ebrellec, P.: «Le complexe militaro-industriel russe», Enjeux atlantiques, N° 12, 1996, pp. 5-14.
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tre 1988 et 19923, enten-
dent bien remonter la pen-
te. lls se sont lancés dans
une course dans laquelle
tout client pourvu de « cash »
est le bienvenu. Leurs in-
dustriels de I'armement ter-
restre ont empoché 3 mil-
liards de dollars US en
1995, signant dans le méme
temps des contrats pour
7 milliards. Fiers de ces suc-
ces, ils publient désormais
un catalogue de leurs pro-
duits, que les officiers de
renseignements se seraient
arrachés en d’autres temps !
Mais a 1000 francs francgais
le volume, cette publica-
tion, qui se veut le concur-
rent direct des encyclopé-
dies annuelles de Jane's, ne
vise-t-elle pas un peu haut ?

Ces industriels, forts du
volume important d’utilisa-
teurs de matériel d'origine
soviétique, s’efforcent de
rétablir les liens industriels
qui prévalaient dans l'an-
cienne URSS; on ne peut
guere leur reprocher de pé-
cher par orgueil en décla-
rant vouloir atteindre un
chiffre d’affaire de 10 mil-
liards de dollars en I'an
2000! Leurs concurrents
européens auront fort a fai-
re, d'autant que I'Europe de
I'armement tarde toujours a
prendre forme.

Quand I'Europe
de I'armement joue
les Arlésiennes...

Le choix hollandais et bri-
tannique de I'hélicoptére de
combat américain AH-64
contre le Tigre franco-alle-

“Voir RMS, N° 1, 1995.
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mand, pour des raisons es-
sentiellement financieres,
n'a pas manqué d'amener
de nouvelles complications
dans un ménage souvent
secoué par de petites cri-
ses. Le dialogue n'en est
pas pour autant rompu en-
tre les Britanniques, qui
souhaitent conserver leur
liberté de manceuvre, et les
autres partenaires europe-
ens, notamment la France
et I'’Allemagne qui jouent,
dans ce domaine égale-
ment, un réle moteur. Les

industriels européens pour-
suivent rencontres et inter-
ventions aupres de leurs
gouvernements pour qu’en-
fin voit le jour I'entité éco-
nomique et industrielle qui
leur permettrait de relever
la téte en dépit de budgets
limités. lls ont renouvelé, a
I'occasion du Salon, leur
Déclaration de 1994 *.

Ceci est d’autant plus im-
portant que, contrairement
aux Américains et aux Rus-
ses, les Européens peinent

Créer un environnement plus str : les munitions muratisées résistent
aux impacts de projectiles (& droite), contrairement aux munitions

standards (Photo : Club Murat).
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La maitrise du champ de bataille passe par la maitrise de I'information. L'E-8C de Northrop Grumman em-

borte le systéeme radar Joint Stars (Photo : Northrop Grumman).

a se concerter en matiéere
de R & D, des domaines
dont on sait qu’ils sont les
plus colteux. Sans méme
Parler de la rationalisa-
tion d'une base industrielle
eparpillée sur le territoire
européen, et liee a des
Marchés intérieurs qui ne
sont pas comparables a
ceux des deux Grands. Les
frontieres restent de réelles
barrieres pour des indus-
tries nationales qui, si elles
ne touchaient pas a des do-
Maines aussi sensibles que
la sécurité et la défense,
s’en joueraient avec beau-
Ccoup plus d'aisance.

La volonté des industriels
de travailler ensemble a la
Constitution d'une identi-
té européenne de la défen-

se et de la sécurité (IESD),
s'appuyant sur les pro-
grammes de I'Union de
I'Europe Occidentale (UEO)
et ses organes compétents,
Eurolongterm et le Groupe-
ment armement de I'Euro-
pe occidentale (GAEO), est
bien réelle, comme leur
souhait d’'une participation
accrue a EUCLID et d'une
amélioration de la compati-
bilité de leurs produits avec
les programmes et les ar-
mements de I'OTAN. Les
groupements profession-
nels des industries de l'ar-
mement terrestre, qui re-
groupent les intéréts de la
France, de I'Allemagne, du
Royaume Uni, de la Bel-
gique, du Danemark, de la
Norvege, de |'Espagne et
de I'ltalie, ont donc encore

‘.1_"

fort a faire pour assurer
une meilleure cohérence du
tissu industriel européen.
Cela signifie aussi la mise
en place d'un marché euro-
péen de I'armement ou les
intéréts des programmes
supplanteraient les godts
nationaux. Avec 70 % des
besoins de I'Europe occi-
dentale couverts, en 1995,
par des ventes americai-
nes, ce marché existe, mais
la concurrence y est rude °.

La Suisse aussi en
ordre disperse...

Le besoin de regroupe-
ment se marquait dans la
structure méme du Sa-
lon. On ne parlera pas des

*Les questions de I'Europe de I'armement et de la défense européenne en général ont fait I'objet d’une

étude approfondie dans le N° 50, 1995-1996, du bimestriel L' Armement.
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Ameéricains qui, ambassa-
drice en téte, ont installé un
véritable centre de com-
merce au Bourget, mais
d’autres Etats qui, a l'instar
de I'Allemagne, de [I'Au-
triche, de I'Afrique du Sud
ou d'lsraél, ont su rallier
leurs exposants sous le dra-
peau national. Un exemple
que les Suisses, pourtant
mieux représentés cette an-
née que les précédentes,
n‘ont pas été capables de
suivre. Leurs stands, par-
fois minuscules, étaient ré-
partis dans |'ensemble de
I'exposition, assurant cer-
tes une présence mais ne
garantissant pas forcément
I'impact d'une de nos
industries  principalement

orientée vers le marché

d’exportation.

Le fantassin
de I'avenir

Les tendances générales
de I'offre n'ont guére évo-
lué depuis 1994. D'un cé-
té, la part belle faite aux
moyens de simulation tech-
niques et tactiques (ces der-
niers gagnant en importan-
ce), de l'autre l'intégration
toujours plus poussée des
moyens en systemes, |'ef-
fort marqué sur la recon-
naissance et |'acquisition
d’objectifs, enfin la recher-
che de la mobilité, de I'aug-

s

mentation de la précision et
de la portée. Le grand ga-
gnant est le fantassin, dont
la palette des protections
balistiques ou AC s’accroit,
et dont les équipements,
toujours mieux penseés,
tendent a assurer un port
agreéable.

La fameuse « soldier’s
load », qui préoccupait déja
S.L.A. Marshall au temps
de la guerre de Corée, est
une reéalité objective. Et on
s'interroge sur ce qu’elle
sera des 2002, si rien ne
vient entraver le dévelop-
pement du projet, lorsque
le soldat américain sera
équipé de I'OICW. Ce fusil,
comprenant deux canons

L
ek

L'informatique dans toutes les mains. Avec son systéme de gestion du champ de bataille, le chef de char du
Leclerc regoit et transmet des informations en temps réel, sous forme graphique (Photo : Giat Industries).
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de calibres 5.56 et 20 mm,
remplacera ses armes tant
Individuelles que collecti-
ves. Si I'arme devrait étre
plus légere que le M-203,
qu’en sera-t-il de la charge
de munitions emportée par
le G.I. de l'avenir? Ajou-
tons-y sa protection balis-
tique, son équipement indi-
viduel de transmissions, et
le voila irrémédiablement
lié & sa base ou a son veéhi-
cule, d'ou l'attrait renouve-
lé pour le sac a dos. Celui-
ci, revenu en force sur le
devant de la scéne depuis
la guerre des Malouines,
occupe une place de choix
dans les stands des fabri-
cants de textiles et d'équi-
pement individuel.

La « cuvée 96 » était riche
et variée. Le militaire retien-
dra que les mots « plate-
forme », « systeme » et « si-
mulation » sont aujourd’hui

Pour l'infanterie.

RMS N° 10 — 1996

Le démonstrateur Renault de futur véhicule de transport et de combat
pour l'infanterie. Un pavé dans la mare de la coopération franco-alle-
mande symbolisée par le démonstrateur Vextra 7 (Photos Renault et

Giat Industries).

entrés dans son vocabulai-
re. La guerre classique du
siecle prochain - pour au-
tant que ce terme ait encore
une quelconque valeur sans

AT AT S WY

étre redéfini — se jouera sur
la base des concepts des lo-
gisticiens, du vaste champ
de la recherche et de la mai-
trise de I'information. Pour-
tant, elle se gagnera tou-
jours sur le terrain, avec
des fantassins spéciale-
ment équipés et entrainés.
Véritable « systeme » au-
tour duquel gravitent dé-
sormais toute une gamme
de moyens toujours plus
performants, le combattant
individuel damera encore
longtemps le pion aux te-
nants de la mécanisation a
tout crin, car lui seul est en
mesure de résoudre les di-
lemmes posés par les
micro-conflits, les conflits
de basse intensité, le main-
tien de I'ordre ou de la paix.

S.Cz
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