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Prestige et chateaux

60 ans d’expérience au service de vos réves

Le groupe ERIC MEY et sa filiale
PRESTIGE & CHATEAUX nous
ont autorisé a soulever un coin du
voile qui dissimule les transac-
tions sur les plus beaux biens
immobiliers de France.

Internet :
www.prestigechateaux.com
Email :

contact @ prestigechateaux.com

PRESTIGE & CHATEAUX
France

1, rue Francois ler

75008 PARIS

TélL : +33 (0)1.53.57.95.00
Fax : +33 (0)1.47.23.00.56

Revue économique franco-suisse - 1 - 2008

Rédaction (Red) : Monsieur Bonnet,
le groupe Eric Mey dont vous ani-
mez la filiale Prestige et Chateaux a
été fondé peu apres la libération. A
une époque ou l’on se préoccupait
de reconstruction, pourquoi et com-
ment se lancer dans la transaction ?

Claude-Olivier Bonnet (COB) : Ce
groupe a toujours été novateur, c’est
pourquoi des 1947 I’idée de créer un
réseau d’agents immobilier anime le
fondateur du groupe et si nous som-
mes le plus vieux réseau de France,
c’est qu’il y a toujours eu un Eymeric
pour innover. J'en veux pour preuve
I’exemple de Robert qui a lancé I’es-
prit VDI (Vendeur Debout en
Immobilier) dans la profession. Un
réseau d’agent en immobilier a8 domi-
cile.

Réd : Ces biens de luxe sont néces-
sairement en nombre limité. Les
clients aussi d’ailleurs. Comment
quantifier ce marché ?

COB : Nous n’avons pas besoin de
limiter une offre qui se régule d’elle-
méme car ce qui est rare est cher.
Nous cherchons plus a satisfaire une
clientele exigeante en cherchant des
biens d’exception.

Réd : Quelle est I’origine de votre
clientele ?

COB : Actuellement elle est en partie
russe, car nous avons la chance
d’avoir une associée d’origine russe,
Irina Terechina qui dispose d’un rela-
tionnel important dans son pays d’ori-
gine et qui évolue avec grand talent
dans cette niche de prestige depuis
plus de 6 ans. Mais nous avons égale-
ment une clientele fortunée, anglo-
saxonne, italienne, sud-américaine,
chinoise depuis peu et bien entendu
francaise, qui apprécie le raffinement
francais, le charme a la francaise, la
qualit¢ du patrimoine ainsi que la
richesse de nos régions dont 1 attracti-
vité est toujours aussi important.




RED : La France impose durement
Pactif immobilier, y compris, via la
taxe des 3%, lorsque le propriétaire
résidant étranger ne veut pas révéler
son identité. Ce n’est pas un frein
aux achats ?

COB : Dans le monde du prestige il
n’y a que le frein de la qualité, pour le
reste on trouve toujours une solution
et la France reste encore abordable
pour répondre aux réves de notre
clientele.

Réd : Vous recevez sans doute des
demandes exotiques. Pouvez-vous
nous citer un de vos derniers
exploits ?

COB : Paradoxalement nous avons
une demande qui reste normale dans
ce cadre de besoin. Rares sont les
demandes réellement exotiques. En
revanche il est vrai que certains biens
exceptionnels font 1’objet d’une
veille, dans I’espoir qu’ils puissent un
jour se libérer, et 1a le budget peut
parfois atteindre des sommes prodi-
gieuses. Pour vous donner un exem-
ple concret, nous avons une demande
sur la cote d’azur pour un lieu magi-
que a plus de 150 millions d’euros.

Réd Vous étes entouré d’une
équipe de juristes, de fiscalistes,
d’experts comptables, d’experts
techniques et de consultants de haut
niveau. Il n’y a donc pas de « petites
mains » dans le groupe Eric Mey ?

COB : Notre groupe dispose de colla-
borateurs a tous les niveaux ; nous
sommes plus de 800 dans le groupe a
travailler directement ou indirecte-
ment pour la société Eric Mey, c’est
pourquoi nous nous devons d’étre
fortement structuré et de disposer de
toutes les compétences qui font
I’équilibre d’une architecture de
société qui est parmi les sept premiers
réseaux francgais. Quant a nos diri-
geants de centres de profit ils sont
tous hautement diplomés. Nous
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avons un important programme de
formation avec il me semble, la pré-
tention d’étre le seul réseau qui édite
des ouvrages professionnels achetés
par tous nos confreres dans toutes les
bonnes librairies de France. Par ail-
leurs nous offrons un service pluridis-
ciplinaire allant du financement, de
I’assurance, a la défiscalisation, a la
promotion immobiliere et bien évi-
demment le luxe. Plus de 12 commer-
ciaux spécialisés dans I'immobilier
de prestige sillonnent le pays pour le
compte de Prestige et Chateaux, afin
de dénicher les produits d’exception
que nos clients attendent.

Réd : Paris est encore a ce jour une
destination de réve. Mais la surface
intra muros en fait aussi une des
plus petites capitales d’Europe. Y a-
t-il encore assez de biens de qualité
pour alimenter le marché ?

COB : Non en effet il y a un manque
de biens répondant aux attentes de
notre clientele mais c’est également
une source de valorisation, car notre
patrimoine national n’est pas gal-
vaudé et répond a une clientele exi-
geante qui ne cherche pas I'artificiel.

Réd : Votre secteur d’activité est tres
treés loin des subprime. Le marché du
luxe est-il totalement décorellé de la
bulle immobiliere ?

COB : Oui on pourrait méme dire que
le luxe ne souffre pas vraiment de la

crise. La demande est forte et les inves-
tissements ne cessent de croitre. Je
pense qu’il y a toujours eu des person-
nes fortunées qui savent se sortir des
périodes de crise, et ils ont des moyens
importants pour se faire plaisir. Quand
la bourse ne répond plus a leur plaisir,
la pierre est un élément concret de
valorisation de leur patrimoine et du
plaisir physique que ressent le proprié-
taire d’un bien d’exception.

Réd : Votre activité vous conduit a
devoir rapprocher de fortes person-
nalités dont les intéréts sont parfois
éloignés. Quelles sont les principales
causes d’échec d’une négociation ?

COB : La personnalité rentre rare-
ment en ligne de compte. Une vente
peut ne pas se réaliser pour un détail

Réd : Quels sont vos objectifs ?

COB : Nous avons d’ores et déja 450
biens en portefeuille, dont 250 cha-
teaux. Nous avons tissé, en France et
a I’étranger, un véritable réseau qui a
installé notre marque, notre image de
qualité et sommes devenus une réfé-
rence de I'immobilier haut de
gamme. Nous souhaitons continuer a
développer notre marque, en France
et a 1’étranger, afin de conforter notre
place de leader.

Reéd

Chdteaux pour cette visite guidée

: Merci au groupe Prestige et

dans le réve. ®
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