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EOSSIER: L' ALSACE

TROIS

ENTREPRISES SUISSES

PASSENT
EN ALSACE

intervalles reguliers, notre Revue a mis en valeur I'importance

des investissements industriels suisses en Alsace. Ces inves-

tissements qui remontent au xviF siécle, soulignent les liens

étroits qui existent depuis plusieurs siecles entre nos deux
pays. Ces liens ont fait I'objet d’un certain nombre d’articles dans nos
colonnes . Aussi n’avons-nous pas souhaité nous tourner vers le passe,
mais plutét présenter trois cas d’implantations récentes d’entreprises
suisses en Alsace. Cette région, I'une des plus prospeéres de France, a
su attirer trés tot les investisseurs étrangers : 38 % des effectifs indus-
triels relevent a ce jour de sociétés a participation étrangere. Proximité
étant mere de sécurité, la plus forte concentration d’entreprises helvéti-
ques en France se situe en Alsace.

Le CAHR (Comité d’Action du Haut-Rhin) a sélectionné pour nous (le
choix a été difficile, bien d’autres entreprises auraient pu figurer dans ces
pages !) trois entreprises ayant choisi tout recemment de s’installer ou-
tre-frontiére.

Sous forme d’entretien, elles nous livrent les motifs de ce choix et leurs
impressions.

™ \oir I'article de I'lFA-DATAR paru dans
le n® 1/1993 de notre Revue.

MARS 1996 :

LES KARTS ASMO
FRANCHISSENT
LA FRONTIERE

En ouvrant une filiale dans la zone
industrielle d’Hésingue, au sud de
I'Alsace, la société suisse ASMO
concrétisait son souhait de prendre
pied dans la Communauté euro-
péenne. De création récente, ASMO
(Anti-Smog-MObil) développe et
monte des véhicules a moteur élec-
trique, principalement des karts de
loisirs et de compétition.

« ASMO s’est développée apres le
succes de notre premiére moto
électrique » explique Thomas Wick,
gérant d’Asmo France Sarl et de la
maison mere basée a Muttenz,
pres de Bale. « Notre plus grand
marché est aujourd’hui celui des
karts de location. Les avantages du
moteur électrique sont évidents
pour nos clients, principalement
des exploitants de pistes couver-
tes : silence de fonctionnement,
absence de gaz d'échappement ré-
auisant ainsi sensiblement les in-
vestissements nécessaires a I'ou-
verture d’une piste. De plus, les
karts électriques ont une puissance
d’accélération spectaculaire et pro-
curent un plaisir de conduite in-
comparable. »

Les pistes de karting couvertes
sont en plein essor ; ASMO en a
déja équipé 16 sur le territoire euro-
péen. « Nos clients sont répartis sur
tout le continent : en France, Alle-
magne, Belgique, Suisse, mais aus-
si au Danemark, en Suéde et en
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Autriche. » Ce qui amena ASMO a
s’installer en Alsace en mars

1996 ? « Nous nous sommes déci-
dés a rechercher un site dans la
Communauté européenne au cours
de I'été 1995 a cause de fréquents
problemes lors du passage en
douane de nos marchandises. »

» Pour nous, la proximité de Bale
était importante. L'agence de déve-
loppement d’Alsace prépara tous
les documents nécessaires a notre
étude ainsi qu’une sélection de ba-
timents disponibles. En plus des
colts avantageux du loyer, du ter-
rain et du personnel, la zone d’acti-
vités d’Heésingue était idéale pour
nos besoins. Derniere sortie d’auto-
route avant la frontiere suisse, elle
bénéficie d’une tres bonne desserte
qui permet a nos clients de nous
trouver sans probléme... sans ou-
blier la proximité de I'aéroport de
Bale-Mulhouse, autre avantage ap-
préciable. »

Pour Thomas Wick, I'avenir d’AS-
MO est déja tout tracé : « Nous ré-
fléchissons a une nouvelle gamme
de produits, notamment dans le
domaine des loisirs pour enfants. Et
bien sar, nous perfectionnons jour
apres jour nos karts de compétition
et de loisirs. » Avec un nouvel atout
en poche : ASMO figurera dans le
prochain Guiness grace a un record
du monde de la distance établi en

" Policryl : 4
) ,_-,ang sa  avril 1996 par un de ses karts élec-

' 3 Cernay triques.

§

POLYCRYL FRANCE SA
A CERNAY :

« UNE EXPERIENCE
CONCLUANTE ».

Spécialisés dans I'exploitation de
carrieres et les produits en béton,
trois partenaires de la région de Lu-
cerne déciderent, en 1993, de s'al-
lier et de créer une unité commune
de fabrication et de vente de pro-
duits en béton polymere. Au-
jourd’hui, la gamme étendue va des
produits standards en béton poly-
mere tels que caniveaux Aquaflow,
appuis de fenétre et dalles Caspico
aux produits spécifiques pour la
construction de tunnels, routes ou
voies ferrées.

« 10 mois auront suffi, de la déci-
sion au démarrage de la production
de notre nouvelle unité en aodt
1993 » se
plait a sou-
ligner René
Kreienbthl,
gérant de
Polycryl
France SA
située a
Cernay a
une dizaine
de kilome-
tres de
Mulhouse.
L'entrepri-
se emploie
aujourd’hui
une tren-
taine de
personnes.
« Le choix
de s’établir
en Alsace .}
a été fait  °
apres une évaluation consciencieu-
se de ses atouts et inconvenients.
La France offrait un marché d’ave-
nir pour nos produits et I’Alsace un
matériau brut (le sable de quartz)
de grande qualité ainsi qu’un po-
tentiel de main-d’ceuvre qualifiée.
Nous avons de plus apprécié I'ap-
pui peu bureaucratique et efficace
des autorités locales. En Suisse, un
tel soutien pour les entreprises res-
te encore a inventer. »

» Cernay a été choisie pour les rai-
sons suivantes ! une zone indus-
trielle bien amenagee, a proximité
du marché suisse - ou sont livrés
actuellement 90 % des produits
fabriqués a Cernay - et du réseau
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autoroutier. » Et René KreienbUhl de
préciser : « La mentalité alsacienne
ressemble beaucoup a celle des
Suisses. En général, une trés bon-
ne attitude au travail et un engage-
ment consciencieux de I'employé.
Les problemes linguistiques sont de
plus quasi inexistants. »

La qualité de vie en Alsace est éga-
lement appréciée. Et de fagon
étonnante : « Les premiers a nous
féliciter de notre choix ont éteé...
nos clients suisses ! Dans une
branche ou les voyages d’affaires a
I'étranger constituent I'exception,
les fournisseurs et clients provenant
généralement d’une méme région,
ils apprécient de se déplacer en
Alsace et d’en découvrir les attraits
gastronomiques et touristiques. »
Maintenant, a partir de Cernay, Po-
lycryl France SA songe a s’attaquer
au marché francais... un dévelop-
pement a suivre.

Euroglas SA a
Hombourg au bord

EUROGLAS SA
A HOMBOURG :  duRnin

« LE STATUT b
MULTICULTUREL

DE L’ALSACE EST

UNE RICHESSE

SUPPLEMENTAIRE »

2]

Bltzberg (canton de Berne), dans

les années 80. Par un beau diman-

che, au cours du traditionnel repas

de midi, Heinz Trodsch, a la téte de

la société suisse Glas Trosch,
s’enthousiasme a l'idée de monter p p P
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DOSSIER ALSACE :

TROIS ENTREPRISES SUISSES...

sa propre fabrique de verre flotté.
Erich, son fils, a alors dix-sept ans.
Mulhouse, en 1990 : les premiers
contacts sont pris avec les autori-
tés frangaises. Cing années plus
tard, la premiére feuille de verre est
tirke a Hombourg, petit village prées
d’Ottmarsheim en Alsace, dans le
triangle formé par la France, la
Suisse et I'Allemagne. Erich Trésch,
aujourd’hui directeur de I'unité de
fabrication de verre plat, baptisée
Euroglas, nous livre ses impres-
sions :

Quels motifs ont été détermi-
nants pour Euroglas dans le
choix de I’Alsace ?

La raison principale en est sa situa-
tion, au cceur de notre marché. Le
verre que nous produisons est en
effet destiné a tous les transforma-
teurs de verre indépendants.
Pourquoi avoir choisi Hombourg ?
C’est une somme d’éléments qui
nous a amenés a Hombourg. Nous
y avons tout d’abord bénéficié de
I'appui des autorités publiques
dans I'accompagnement des pro-
cédures. De plus, nous avons pu
construire d’'un seul tenant

45.000 m? de batiments en

14 mois, sans avoir a faire appel
pour les services et le matériel a
d’autres entreprises que celles de
la région. Nous bénéficions d’une
situation idéale, étant proches d’'un
croisement autoroutier, d’une des-
serte ferroviaire, d’un acces au
grand canal d’Alsace, ainsi que
d’une réserve d’énergie (€lectricité
et gaz) a des prix intéressants.
Quelles sont vos impressions
aprés un an d’activité ?

Nous employons aujourd’hui 170
personnes qui ont I'avantage d’étre
issues pour la plupart d’'un mélange
culturel franco-allemand : bilinguis-
me, attitude exemplaire face au tra-
vail en sont des résultats fort satis-
faisants. L’Alsace attache une gran-
de importance a l'installation d'in-
dustries et met pour cela a disposi-
tion les espaces nécessaires. Et
son statut multiculturel francais/alle-
mand/suisse est une richesse éco-
nomique supplémentaire.

Vos projets pour 'avenir ?

Nous avons la ferme volonté de
rester indépendants, tout en
renfor¢cant nos capacités de
transformation du verre et en déve-
loppant la production du verre plat.
Notre souci de I'environnement
demeurera également une
constante dans 'avenir. Y
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