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Georges Fischer, partenaire du
développement industriel
- par exemple aTamil Nadou (Inde

Les pays en voie de développement ne sauraient se passer
d'industries. Les produits agricoles et les matieres premieres
qu'ils sont en mesure d'exporter ne suffisent pas pour payer les
produits finis dont ils ont besoin. Ces pays s'efforcent donc de

transformer, eux-mémes, autant de leurs ma-
tieres premiéres que possible. Cet impératif
reconnu, Georges Fischer y a subordonné sa

politique commerciale. :

Des machines isolées?

Non: des systémes de production
Livrer seulement des machines-outils, des
machines textiles ou des installations de fon-
derie ne serait que besogne faite & moitié.
Ce que nous fournissons, c'est le savoir qu'il
faut pour les mettre en ceuvre. Ce que nous
fournissons, ce sont des études du marché et de la demande,
des solutions du financement et des approvisionnements,
Et enfin, la mise en route ainsi que l'entrainement et I'éducation
du personnel
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Salle de tissage équipée de machines
a tisser a navettes, type Riiti-C1000

Partenaire en Inde...

Pour les entreprises des pays en voie de développement,
+GF+ est devenu au partenaire qui compte. Un excellent
exemple est la création, de concert avec des
industriels locaux, d'une nouvelle fabrique
: dans I'Etat indien de Tamil Nadou ot se cons-
4 truisent des machines a tisser a navettes.

B Nos spécialistes ont élaboré un projet taillé
| sur mesure: étude du marché et mise au point
d'une structure de production; calcul des
nombres de machines requis, par type et par
groupe.

...au Brésil et en Arabie Saoudite
Autres exemples: au Brésil, nous sommes par-
tenaires d'une fonderie de fonte a graphite
sphéroidal; en Arabie Saoudite, nous sommes associés a une
fabrique de raccords en matiére plastique. Si I'expérience de
+CF+ est tant estimée dans le monde entier, c'est qu'elle est
une expérience pratique mirie dans ses propres usines.
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Georges Fischer Société Anonyme, Schaffhouse (Suisse)
Qualité +GF+ dans le monde entier
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