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Die billigste Art
von Energiegewinnung

— Energiegewinnung durch Abfallprndukte -
wie Hackgut und Spéne -
— Reduktion lhres Arbeltsaufwandes auf
ein Minimum .
 — Direkter Umweltschutz dank energie-
wwtsuhafthch zweckmassngerlnvestltmn O
”—Unentgelthche und unverbi [
Vorfuhrung hel Ihnen u Halis
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[J Die RUNTALFROLING-Schnitzelfeuerung interessiert mich 8
] Senden Sie bitte unverbindlich die Dokumentation

L] Fihren Sie bitte die Schnitzelfeuerung unverhindlich
und unentgeltlich bei mir zu Hause vor

Name: Vomame:
Strasse:
PLZ O

Tel. Nr.:

Bitte einsenden an RUNTAL-WERK AG, Toggenburgerstrasse 132, 9500 Wil
oder wahlen Sie einfach Tel. Nr. 073/2344 44

RUNTAL-WERK AG

Eine Firma — fur die Umweltschutz nicht nur ein
Schlagwort ist.

Die Runtal-Werk AG als Hersteller von Heizkorpern,
Luftheizapparaten und VWarmeaustauschern und als
Generalvertreter der Runtal-Froling Heizkessel leiste-
te einen wertvollen Beitrag zum Umweltschutz.
Runtal fabriziert Qualitatsprodukte der Energievertei-
lung, die in besonderem Masse dem Energiesparen
und den Anforderungen der Umweltgesetze und
\orschriften entsprechen.

Auch die laufend grossen Betriebsinvestitionen im
Werk an der Toggenburgerstrasse sind nicht nur
nach odkonomischen, sondern auch nach 6kologi-
schen Gesichtspunkten geplant und ausgefiihrt
worden. So wurde zum Beispiel die Malerei mit viel
Aufwand nach modernster Technik umweltgerecht
geplant und gebaut. Es werden wasserldsliche Lak-
ke verwendet. Spezielle Luft- und Abwasserreini-
gungsanlagen wurden eingebaut und die Warme-
rickgewinnung verwirklicht. Diese Massnahmen
bewirkten eine Reduktion der Umweltbelastung und
als erfreulichen Nebeneffekt eine grosse Energieein-
sparung.

Die Heizkérper, seien es Heizwande, Radiatoren
oder Konvektoren, sind fiir die neuzeitlichen Nieder-
temperatur-Heizungen konzipiert. Geringer VWasser-
inhalt, hohe Warmeleistung und rasche Reaktions-
geschwindigkeit der Heizkdrper ermoglichen eine
optimale Energieausntitzung. Die Plattenwarmeaus-
tauscher werden zur Warmerickgewinnung in vie-
len Anlagen verwendet. \WWarmeaustauscher mit 1
KW-Leistung bis 10 000 KW-Leistung, Hohen von
300 mm bis 3 700 mm werden in der ganzen
Schweiz und ins Ausland geliefert. Runtal ist mit
Warmeaustauschern fur die Hezungsbranche in der
Schweiz Marktleader.

Bei den Heizkesseln ist das Runtal-Froling-Pro-
gramm ganz auf die neuesten Normen der Gesetz-
geber ausgerichtet. Runtal liefert Grosskessel mit
integrierter Rauchgaswarme-Ruckgewinnung Ul
Ausniitzung der Restwarme im Rauchgas. Das be-
wirkt einen sehr hohen Kesselwirkungsgrad (98%-
104%).

Holzkessel fur Holzschnitzel und Stiickholz, die die
Vorschriften der Luftreinehalte-Verordnung 1991 bis
zu 2/3 unterschreiten, sind im Verkaufsangebot
ebenso enthalten wie Kleinkessel mit eingebauten
schadstoffarmen Olbrennern (Low-Nox Brenner).

Zugunsten durch Taten unterstitzt die Runtal-\W\erk
AG mit ihren 145 Mitarbeitern alle verntnftigen
Bemuhungen der Energiepolitik.
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Das reaktionsschnellste Heizsystem.
Eine Einheit mit Design —
vom Heizkdrper bis zum Heizkessel
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Der Bankenplatz Wil

Ein Gesprach mit Bankdirektor Pius Wagner,
\orsitzender der Wiler Bankenvereinigung

Die Wiler Banken haben in den letzten Jah-
ren stark expandiert. Mittlerweile sind alle
grosseren Finanzinstitute in Wil vertreten.
Weshalb dieser «Run» auf die Abtestadt?

Pius Wagner: Die Banken befinden sich in der glei-
chen Situation wie die anderen Branchen; man geht
dorthin, wo viel los ist. Im Herzen einer lebhaften
Region gelegen, verfugt Wil Uber ein beachtliches
Einzugsgebiet und ist zudem Marktort, Wirtschafts-
zentrum und das Tor zum Furstenland, zum Toggen-
burg und zum Thurgau. Wil profitiert von der idealen
Lage am Autobahn- und Schienennetz und von der
Flughafennahe.

Der Ausbau des Bankangebotes erfolgte
aber nicht nur in quantitativer, sondern auch
in qualitativer Hinsicht. Ein Stichwort hierzu
ist die sogenannte «Elektronische Bank».
Kénnen Sie uns sagen, von welchen Ange-
boten Wiler Bankkunden heute profitieren
konnen?

P. Wagner: Ich kann dieses qualitative Wachstum
nur bestatigen. Man bietet heute in Wil séamtliche
Bankdienstleistungen an. Dabei kommt es den Kun-
den zugute, dass es sich bei den in Wil ansassigen
Instituten um grossere Banken handelt, die tber
eine ideale Infrastruktur verfigen. Man darf bei-
spielsweise nicht vergessen, dass in unserer Region
~Wwie Uberhaupt in der Ostschweiz — die Nachfrage
nach Krediten grosser ist als das Angebot an Spar-
geldern. Diese Situation konnte dazu fuhren, dass
die Kreditwiinsche der Kunden und der 6ffentlichen
Hand nicht immer voll befriedigt werden konnten.
Die Wiler Banken haben jedoch die Moglichkeit, fiir
die Mittelbeschaffung auf die Zentralsitze bzw. die
Zentralverbande zurtickzugreifen. Dies ermoglichte
den Wiler Banken, die Kreditnachfrage ihrer Kund-
S9haft bis heute und in Zukunft stets zu befriedigen.
Dieser Umstand ist nicht selbstverstandlich.

Als weitere qualitative Errungenschaft kann die
(Elektronische Bank» bezeichnet werden. Dank ihr
k@ﬂnen die Bankkunden auf dem Platz Wil rund um
de Uhr an 7 Tagen Gelaabheben oder Geld einzah-

len. Diese moderne Technik erUbrigt die Verlange-
rung der Schalterstunden oder die Schalterdffnung
an Wochenenden. Jeder Kunde, der in geordneten

finanziellen Verhéltnissen lebt, erhélt von seiner Bank:

auf Antrag die Kontokarte mit persdnlichem Identifi-
kationscode oder die Bancomat-Karte. Dass wir mit
diesem Angebot goldrichtig liegen, belegen die ge-
waltigen Steigerungen der Barbezlige an den Konto-
mat- und EC-Bancomat-Automaten. Dies insbeson-
dere ausserhalb der Ublichen Schalterstunden. Der
Bankkunde hat heute rund um die Uhr Zugang zu
seinem Konto.

Nach dem Aktien-Boom erleben wir derzeit
eine starke Hochzinsperiode. Konnten Sie
Verédnderungen im Anlageverhalten lhrer
Kunden feststellen?

P. Wagner: Die Hochzinsperiode ermoglicht es den
Sparem, seit vielen Jahren noch attraktivere Zinsen
zu bekommen. Hiertber sind die Sparkunden hoch
erfreut. Andererseits fuhrte die aktuelle Entwicklung
zu einer \erlagerung vom Sparheft hin zu Festgeld-
anlagen und Kassaobligationen. Folge: In der gan-
zen Schweiz stagnieren die Spargelder, teilweise
gehen sie gar zurick. Naturlich hat hier auch das
BVG-Obligatorium gewisse Auswirkungen gezeigt.
Der Mangel an Spargeldern und die stark gestiege-
nen Zinsséatze, insbesondere fiir Kassenobligationen
und Festgelder, zeigen ihre Auswirkung in wesent-
lich teureren Kreditzinsen und Hypotheken.

Wie hat die wachsende Nachfrage nach indli-
vidueller Betreuung des Kunden die Perso-
nalstruktur verédndert?

Pius Wagner ist Vorsitzender
der Wiler Bankenvereinigung
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Wirtschaf:

' Schweizerische
Bankgesellschaft

Uberblick iiber die
Eroffnungsdaten
der Wiler Banken

1869
1906
1910
1916

1925
1969
1982

1989

Bank in VWl (Vorgangerin SBG)
St. Gallische Kantonalbank
Sparkassa der Administration
Raiffeisenbank Wil und Umge-
bung (damals Darlehenskasse)
Schweizerische Volksbank
Schweizerischer Bankverein
Sparkassa der Administration,
Filiale Hubstrasse
Schweizerische Kreditanstalt

I st

SCHWEIZERISCHE VOLKSBANK




St.Gallische

P. Wagner: Tatsachlich haben sich hier tiefgreifende
Veranderungen ergeben. Heute mussen Bankange-
stellte auf eine Vielzahl von Kundenwiinschen einge-
hen kdnnen. Zudem hat die Anzahl der Bankdienst-
leistungen gegentiber friher bedeutend zugenom-
men. Dieses Wissen wird ihnen vermehrt schon in
der Ausbildung und Uber die interne Weiterbildung
vermittelt. Heute besteht oft ein enges Verhaltnis
wischen Kunde und Bankbetreuer.

Welchen Stellenwert haben die Banken als
Arbeitgeber auf dem Platz Wil?

P. Wagner: Die Wiler Banken beschéftigen derzeit
Uber 250 Angestelite und Lehrlinge und diirften
damit gesamthaft zu den funf grossten Arbeitgebern
der Stadt zahlen. Rund funfzig Prozent der Bankan-
destellten sind Frauen. Ohne sie ware der Bankbe-

RAIFFEISEN

Schweizerischer
Bankverein
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trieb 1angst nicht mehr gewahrleistet. Im Bewusst-
sein, dass die berufstatige Frau eigentlich zwei
Berufe (sie ist auch Hausfrau) auszutben hat, ist fiir
sie die notwendige Freizeit (sprich freier Samstag)
zum Einkaufen und fur die Haushaltsgeschéfte uner-
lasslich. Ich méchte an dieser Stelle noch einmal
darauf hinweisen, wie wichtig es ist, nicht die Schal-
teroffnungszeiten, sondern das Angebot via Conto-
maten und Bancomaten auszubauen.

Weshalb wurde die Wiler Bankenvereinigung
gegriindet und welche Aufgaben stellt sie
sich heute?

P. Wagner: Wir sehen auf dem Platz Wil gewisse
Gemeinsamkeiten bezlglich unseres Engagements
im kulturellen und sozialen Bereich. Die Bankenverei-
nigung hat zum Ziel, solche Unterstltzungen zu

SPARAD ¥

Sparkassa der Administration
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toordinieren. So haben wir beispielsweise via Han-
dels- und Industrieverein bzw. Gewerbeverein der
(Stiftung Hof zu Wily gemeinsam einen namhaften
Betrag zukommen lassen. Daneben diskutieren wir
in diesem Rahmen aber auch Uber die Lehrlingsaus-
pidung und die Bankfachprifung. Ich mochte aber
petonen, dass es sich bei der Bankenvereinigung
keineswegs um ein Kartell, sondermn um ein loses
Gebilde handelt. Unter den Wiler Banken spielt der
Wettbewerb voll und ganz.

Durch verschiedene Neubauten und den Zu-
g weiterer Banken kam es zu einer sicht-
baren Konzentration lhrer Branche entlang
der Oberen Bahnhofstrasse. Wie begegnen
Sie dem Vorwurf, diese Massierung beein-
trachtigt die Anziehungskraft der Einkaufs-
strassen dem Konsumenten gegeniiber?

P. Wagner: Zweifellos sind die Banken ein wichtiger
Bestandteil der Oberen Bahnhofstrasse geworden.
Es ware aber bestimmt falsch anzunehmen, dies

wlrde der Attraktivitat der Strasse schaden. Im
Gegenteil: Auch unsere Dienstleistungsangebote
ziehen Passanten und Besucher an. Bestimmt darf
man auch nicht vergessen, dass Banken ein aus-
serst ruhiges, immissionsarmes Gewerbe betreiben
und so auch zu einer angenehmen Atmosphare im
Quartier beitragen.

Welche Zukunft prognostizieren Sie dem
Bankenplatz Wil?

P. Wagner: Als Glied der Wirtschaft hangen die
Banken von der Wirtschaftsentwicklung und damit
auch vom Lebensstandard der Bevolkerung ab. Wir
glauben, dass die Region Wil diesbeztglich nach wie
vor als Uberdurchschnittlich gut bezeichnet werden
darf. Es gibt hier gut diversifizierte Arbeitsplatze,
entwicklungsfahige Gewerbe-, Handels- und Indu-
striebetriebe sowie wichtige Schienen- und Stras-
senverbindungen. Auch die WWohn- und Lebensqua-
litdten in der Region Wil durfen als vorteilhaft und
attraktiv bezeichnet werden.
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CH - 9500 Wil

obere Bahnhofstrasse 41

BRILLEN, OPTIK
Inh. Kurt Batschmann

Tel. 073 - 22 22 61

Blick in das freundllich gestalte-
te Innere des Fachgeschéftes

140

Bischof Brillen und
Optik

Ein riesiges Sortiment noch kundenfreundli-
cher prdsentiert

Wahrend 20 Jahren prasentierte sich das Wiler
Brillen-Fachgeschaft Bischof-Optik an der Oberen
Bahnhofstrasse 41 zumindest in bezug auf die Ge-
staltung der Ladenrdumlichkeiten in einem &hnli-
chen Bild. Doch mit der Zeit wandelten sich die
Anspriche der Kundschaft und, um diesen in Ge-
genwart wie auch Zukunft gerecht bleiben zu kon-
nen, entschloss sich Geschaftsinhaber Kurt Bé&t-
schmann zu einem kompletten Umbau des Inte-
rieurs.

Friher hatte fur den Kunden in erste Linie die Bera-
tung Prioritat, erinnert sich Batschmann. Das habe
sich mittlerweile geéndert: «Die Kundschaft von
heute mochte sich erst einmal selbstandig und
ungestort umsehen koénnen und erst nachher die
fachgerechte Information, respektive die entspre-
chende Betreuung durch das Personal in Anspruch
nehmen — sie wiinscht eine Art Selbstbedienungs-
Vorverkauf.»

So werden im neugestalteten Geschaft die Brillen
nicht mehr hinter Glas, sondern offen ausgestellt.

Der interessierte Kéufer hat damit direkten Zugang
zu rund 800 verschiedenen Brillengestellen aus ei-
nem Gesamtsortiment von gut 2000 an Lager be-
findlichen Modellen.

Serviceleistungen zdhlen

Ausgesprochen hoch stuft Kurt Batschrmann, vor
allem auch mit Blick in die Zukunft, den Stellenwert
der Service-Leistungen ein. So wird es dem Unent-
schlossenen ohne weiteres ermoglicht, eine Aus-
wahl an Gestellen mit nach Hause zu nehmen und
sich dort in aller Ruhe zu entscheiden. Kénig bleibt
der Kunde aber auch nach dem Kauf, dann be-
spielsweise, wenn er seine Brille zur Reparatur brin-
gen muss. Dies sind nur einige Punkte, die Kurt
Batschmann dazu veranlassen, der Konkurrenz
durch Grossverteiler und Discounter gelassen g&
genuberzustehen. Angesprochen auf die Preisun-
terschiede erklart Batschmann, dem Optik Bischof
seit nunmehr zwei Jahren gehort, dass auch sie
gunstige Gestelle im Sortiment hatten — diese sogar
oft unter den Discount-Preisen anbieten konnten.
Der Kunde musse sich einfach der Qualittsunter-
schiede, die langerfristig klar zutage treten warden,
bewusst sein.

Auch ganz gewohnliche Lesebrillen konnen bei Optik
Bischof gekauft werden.




HALTER AG WIL

Die Firma wurde 1915 von Paul Halter in Wil gegrindet.

Die stiirmische Entwicklung des Erddlmarktes nach dem zweiten Weltkrieg machte
eine Vergrosserung der Lagerkapazitat notwendig. Da dies in Wil nicht mdglich war,
begann Kurt Halter 1959 mit dem Bau eines Tanklagers im benachbarten Schwarzen-
bach. 1974 wurde der heutige Ausbaustand mit einem Fassungsvermogen von
85 Millionen Litern erreicht. Fir die kommenden Jahre ist eine Vergrosserung auf
100 Millionen Liter geplant. Zusatzlich wurde eine Halle errichtet, in der bis zu
1000 Fasser Schmiermittel gelagert werden kdnnen.

Die Belieferung des Tanklagers erfolgt ausschlieBlich per Bahn. Es werden pro Woche
zwei Eisenbahnblockziige & 1000 Tonnen umgeschlagen. Die Feinverteilung der
Produkte zum Konsumenten erfolgt mittels neun modernen Tankwagen.

Das Unternehmen wird heute in der dritten Generation von Robin Halter gefthrt,
beschéftigt im Mineraldlbereich 26 Mitarbeiter und befasst sich mit dem Import, Gross-
und Detailhandel von Benzin, Dieseldl, Heizdl, Schmiermitteln und Propangas.

Als weitere Dienstleistungen werden Tankrevisionen sowie Tankstellenbau und
-unterhalt durch ausgewiesene Fachleute angeboten.

Die Halter AG beliefert heute 80 Tankstellen, welche unter dem Markennamen »BP«
Treibstoffe und Schmiermittel verkaufen.

Unsere Firma gehort heute in der Ostschweiz zu den flhrenden Unternehmen der
Mineraldlbranche und ist dank Grosstanklager und moderner Organisation, u.a.
elektronischer Lager- und Datenverarbeitung, in der Lage, einer grossen Kundschaft
von Basel bis Chur und vom Boden- bis zum Zlrichsee eine sichere und preisglnstige
Versorgung mit Erdolprodukten zu gewahrleisten.
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Ziirich-Versicherung
bezog neue Biiros

Im Oktober 1989 hat die Zrich-Versicherung an der
Zurcherstrasse ihre neuen Buros bezogen. Die Versi-
cherung ist seit 46 Jahren in Wil anséssig.

Im Jahre 1944 Ubernahm Alfred Hartsch die haupt-
amtliche Betreuung der Kundschaft von Wil und
Umgebung. Uber 26 Jahre leitete er die Agentur
und legte damit den Grundstein fur die heutige
Generalagentur.  Zum Jahreswechsel 1970/71
Ubergab er die Leitung seinem Nachfolger Paul E.
Bischof. Zusammen mit Bischof kam auch der jetzi-
ge Leiter August Koller zur Versicherung nach Wil.
Die Direktion Ostschweiz Ubertrug 1978 die ge-
meinsame Leitung der Hauptagentur an Koller und
Bischof. 1983 wurde Koller zum Hauptagenten be-
fordert. Vor drei Jahren erhielt die Agentur den
Status einer Generalagentur.

Betreuung von 25 000 Einwohnern

August Koller betreut zusammen mit vier Aussen-
dienstmitarbeitern ein Gebiet von Uber 25 000 Ein-
wohnern. Erich Baye betreut die Kundschaft in Wil.
Bronschhofen mit einem Teil von Wil gehort zum
Auftrag von Bruno Frei. Helmut Frey ist fur Ricken-

R e Wivtschakt

bach und einen Teil von Wil zustéandig und sein
vierter Mitarbeiter, Clemens Raymann, fur Rossr(ti
und ebenfalls einen Teil von Wil. Neben den vier
vollamtlichen Aussendienstmitarbeitern beschaftigt
Koller noch zwei nebenamtliche Kundenberater. Si-
via Hattenschwiler betreut die Kunden in Bazenheid
und Willi Busser diejenigen von Wilen. Birochef ist
Rainer Furrer. Er bedient zusammen mit Alice Gehrig
und der Lehrtochter Karin Burkhart die Kunden am
Schalter und am Telefon.

Auf Grund der zentralen Lage mit eigenen Parkplat-
zen direkt vor dem Haus hat es der Kunde einfach,
wahrend der offiziellen Burooffnungszeiten vorbeizu-
kommen und die gewiinschte Information rasch zu
erhalten.

Restaurant Weiher
mit neuem Pachter

Seit anfangs September 1989 ist das Restaurant
Weiher in Wil neu unter der Filhrung von Judith und
Soenanto Tjiptoadi-Wenk. Soenanto Tjiptoadi ist seft
1978 in der Schweiz und verfugt Uber eine fundierte
Ausbildung im Gastgewerbe. Er absolvierte die Ho-
telfachschule und war in allen Bereichen der Hotelle-
rie tatig. Die neuen Wirtsleute haben sich zum Ziel
gesetzt, die Gaste mit ihrer gutbtrgerlichen Ktiche
S0 zu verwodhnen, dass sie sich wie zu Hause fuhlen:
Dem Gast stehen taglich drei Mittagsments sowie
die Spezialitaten der grossen Karte zur Auswahl
Tjiptoadi legt Wert auf Frischprodukte und richtet
sich nach dem Saisonangebot. In naher Zukunft sind
14tagig wechselnde internationale Spezialitatenwo-
chen vorgesehen.




25 Jahre Schwager
Tapeten

Im Jahr 1990 sind es 25 Jahre her, seit Alex
Schwager den Schritt in die Selbstandigkeit wagte.
Seither hat er zwar mehrmals das Geschéftslokal,
jedoch nie den Geschaftszweck geandert. Nach wie
vorfindet man bei Schwager Tapeten ein umfassen-
des Lager sowonhl fur Tapeten, als auch fur Vorhange
und Teppiche. Ein besonderes Plus ist die kompe-
&nte Beratung. So helfen Alex Schwager und seine
Vier Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter beim Abstim-
Mmen und Kombinieren — auf Wunsch sogar zuhause
beim Kunden.

Mitlerweilen haben sich Tapeten, Teppiche und
Vorhange langst zu modischen Accessoirs entwik-
kelt und sind einem entsprechend grossen Wandel
unterworfen. So hat die Firma Schwager Tapeten
allein 400 Muster bezugsbereit am Lager, und das,
obwoh! die Sujets in der Regel alle zwei Jahre
Wechseln! Um Preisvorteile nutzen und Liefereng-
Pdsse vermeiden zu kdnnen, hat sich das Unterneh-
Men mit elf anderen in der ganzen Deutschschweiz
Verteilten Handlern zusammengeschlossen, um

eine Einkaufsgruppe zu bilden. Dank dieser Mass-
nahme konnten in der Vergangenheit verschiedene

Angriffe von Grossisten abgeschlagen werden. Zwar

prasentiert sich die Branche auch heute noch als
schwer umkémpfter Boden, doch dank eines ausge-
wogenen Angebotes und der seriosen Beratung
darf Firmeninhaber Alex Schwager optimistisch in
die Zukunft blicken.

Aus der Firmengeschichte:

1965 ertffnete Alex Schwager sein erstes Geschaft
an der Konstanzerstrasse 24. Bereits im folgenden
Jahr zog er an die Bronschhoferstrasse 46, wo ihm
nebst einem Ladenlokal auch eine Wohnung zur
Verfugung stand. 1971 bot sich dann die Gelegen-
heit, die Liegenschaft am Rebhofweg 24 zu erwer-
ben. Damit wechselte die junge Firma ein drittes Mal
die Adresse.

1972 grindete der Kaufmann zusammen mit sei-
nem Schwager in Schaffhausen ein weiteres Ge-
schaft, das sich sowohl am Namen, als auch am
Tatigkeitsfeld des Wiler Unternehmens orientierte.
In Wil zeichnete sich mit dem Verkauf des bisherigen
Lagerraums, einer Scheune, ein erneuter Yechsel
ab. Der Laden war fortan an der Pestalozzistrasse 2
zu finden. Doch auch diese Adresse sollte nicht die
letzte sein. Weill sich herausstellte, dass der vorhan-
dene Platz schon bald wieder zu knapp sein wiirde
und zudem der ganze Strassenzug vom Verkehr
abgenabelt werden sollte, entschloss sich Alex
Schwager, noch einmal auf die Suche nach einem
geeigneten Lokal zu gehen. 1982 fand er die Raum-
lichkeiten an der St. Gallerstrasse 78. Hier stimmte
sowohl das Raumangebot als auch die Lage.

Firmeninhaber Alex Schwager

vor seinem Geschéft
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Das CD-
Spielparadies ist
eroffnet

Fur die Wiler Kinder eroffneten sich im Juli paradiesi-
sche Zeiten, als das CD-Spielparadies seinen An-
fang nahm. An der Mattstrasse, direkt neben dem
CD-Modellbau-Geschéaft gelegen, beherbergt es all
das, was Kinderherzen hoher schlagen lasst: Spiel-
sachen ohne Ende. Schon am Eingang trifft der
Besucher auf eine der Spezialitaten des Spielpara-
dieses: auf eine Vielzahl von Puppen, darunter die
schonsten weit und breit. Gleich dahinter teilt sich
der Laden. Geht man nach rechts, so findet man
jene Dinge, die grosseren Kindern bis hin zum Er-
wachsenen Freude machen. Da stehen Modellau-
tos zum Selberbauen neben der ewig jungen
Dampfmaschine; Malsachen und Chemiekasten la-
den zu eigenen Aktivitaten ein. In der Spielecke
wartet ein reichhaltiges Sortiment auf Spielfreaks
jeden Alters, und gleich nebenan steht ein Bild-
schirm, auf welchem Videogame-Begeisterte jeden
Mittwoch zwischen 14 und 16 Uhr neue Spiele
ausprobieren durfen.

Spiele mussen nicht nur der Zerstreuung dienen, sie

kénnen auch ganz lehrreich sein. Das beweisen
etwa all jene gescheiten Bucher, die es dem Leser
ermoglichen, die beantworteten Fragen gleich
selbst zu kontrollieren. Diese Bucher sind fir ale
Altersgruppen zu empfehlen.

Uber ein reichhaltiges Angebot an Puzzles, Laubsz-
gekasten und Robotern gelangt man in die andere
Ladenhalfte. Hier fuhlen sich kleine Kinder beson-
ders wohl. Hatten wir damals auch nur geahnt, dass
die unverwtstlichen Lego-Steine dereinst in eingr
solchen Vielfalt erhaltlich sein wirden? Mittlerweilen
gibt es kaum noch ein Ding, das mit den universellen
Steckkldtzchen nicht gebaut werden kénnte.

Mit Services, ganzen Kichen inklusive funktions-
tlchtigem Backofen (1) usw. werden vorwiegend die
Méadchen angesprochen. Es finden sich Produkte
aller Marken, von Duplo, Fisher-Price, Chicco oder
Walt Disney bis hin zur unverwistlichen Barbie, im
Sortiment. Auch Schonheitsartikel, Fohn oder Spie-
gel dirfen nicht fehlen!

Besondere Aufmerksamkeit schenken die Kunden
aber der reichen Zahl an Pluschtieren, allen voran
den drolligen Handpuppen, die wesentlich mehr
Spielmoglichkeiten bieten als ihre «ausgestopften
Verwandten. Wie vieles andere gehoren auch sie zu
den ExKlusivitdten, die in Wil einzig im CD-
Spielparadies anzutreffen sind.

aller Marken

\C

Riesiges Sortiment

zU tiefen Preisen

Speerstrasse 5 9500 Wil

(neben CD-Modellbau)

~\

O

Tel. 2264 77
_J
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Top-HiFi
der Spitzenkiasse

Horen und vergleichen Sie
im gréssten HiFi-Studio im Raum Wil
und Umgebung

Wir garantieren Inen die tiefsten Preise, die

Mindestverkuufspreise
Midianlagen ab Fr. 890~

Technics
RSISYSSR VAMAHA O HIFI [ Yoo Lroxman REVOX (1A

145



	Wirtschaft

