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dous présentions, dans un de nos derniers numéros,
d’aprés notre confrere Pholography, ce gentleman

a nos lecteurs. Disons-le tout de suite, sa haute fantaisie

nous avait séduit, et nous étions ravis de rencontrer dans
I'art de la photographie qu’on se figure généralement plutot
froid, correct et compassé, un type de joyveux compere,
quelque chose comme un architecte qui aurait son plumet,
pi¢tinant sur les reégles, outrageant les conventions, se
moquant du monde avec la plus enticre désinvolture et,
suivant lui, avec le plus entier succés.

Ce succes est indéniable puisque, parait-il, tout New-
York est suspendu a la sonnette de M. Hollinger et vient
vider son escarcelle dans la main de I'heureux photographe.

Au lieu d’¢piloguer & vide sur cette étonnante réussite
qu’il est doublement difficile de juger d’aussi loin, nous
sommes heureux de pouvoir laisser la parole 8 M. Hollinger
lui-méme qui, dans une conférence présentée a une grande
réunion photographique, a fait de ses procédés, de ses
vues, une exposition assez précise et de lui-méme un
portrait assaisonné de franchise et d’humour britannique
(ou américaine si 'on veut..

Laissons-lui la parole, sans plus de préambules :

Je suis trés satistait d'avoir le privilége de vous adresser quelques
mots. Partout j'aime & me rencontrer .avec des photographes. Ces
occasions m'apportent toujours un plus grand enthousiasme et beau-
coup d'encouragement. Ces relations m’ont appris que si nous vou-
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lions faire quelque chose, il fallait ceindre son habit de travail, et se
mettre a I'ceuvre pour agir autrement qu’on n'avait fait jusqu’ici.

Dans ma premié¢re résidence de Davton, je saisis les occasions
d’examiner autour de moi ce qui se faisait, d'écouter ce qui se
disait; c’est en fréquentant les photographes que j'ai noté en moi-
méme ce qu'il pouvait v avoir de nouveau et de hon a faire.

[.a situation n’était point d’avenir et je n'v voyais pas d’argent a
gagner. Cependant il fallait vivre et je n’al jamais eu le gout de
rester dans une situation inférieure, surtout en ce qui concerne mon
metier. Je résolus donc de sortir de cette position ditficile, et 3en
sortis. Laissez-moi vous dire comment j'ai fait.

Beaucoup de personnes vous diront que vous ne pourriez pas
faire ce que Hollinger a fait a New-York. Cela peut ¢tre vrai, mais
sachez cependant que j’ai appris a New-York bien des choses qui,
si je les eusses connues quelques années plus tot, auratent pu m’étre
d’un grand avantage.

Je souhaite que les quelques paroles que je puis vous adresser
vous soient financiérement de quelque profit et vous engagent a
entrer dans la meéme voie.

D’abord, il faut que je vous dise ceci: c'est que jattribue une
grande part de mon succés a ce fait que je m'efforce de ne rien
ignorer de ce qui peut étre utile ou doit étre connu, J'étudiai avec
soin autour de mol tout ce que d'autres pensaient au sujet de l'art.
Je lus tout ce qui avait ete écrit sur I'art et sa pratique et particulic-
reinent sur la photographie. J'examinai les tableaux, non dans la
penseée de les critiquer, mais pour connaitre ce qu'yv vovaient les
autres, en quol Iils les trouvalent satisfaisants, et pourquoi.

Il y a une autre chose qu’il convient que vous appreniez, et cela,
c’est la simplicité de I'amateur qui vient a vous. Ne vous moquez
pas d’eux; ils sont d’'une admirable naiveté. Ce sont cux-mémes qui
vous montreront ce qui leur convient.

Nous avons trop de regles i nous savons trop de choses, et nous
nous embarrassons de trop de choses que nous crovons nécessaires.
Les plus grandes choses se font a tout instant et tout le temps sans
qu'il y ait lieu de perdre sa peine a les examiner, les retourner et se
demander ce qu’il faut faire. Je n'eclaire pas, je ne pose pas, je ne
fatigue pas mon modele, je ne deplace pas ses mains ou sa téte, je
ne l'affole pas, je veux que la franche simplicité éclate dans toute
mon ceuvre. Nul n'a vu un portrait sortant de chez moi, qui fut
posé en aucune maniere. Mais je ne fais pas d’affaires a la douzaine.
Je prends pour un seul petit portrait au charbon plus que vous
n'obtenez pour une douzaine d'épreuves dans votre petite ville. Ce
n'est pas la faute du public mais la notre, fous que nous sommes. Je
fais payer maintenant une épreuve au charbon le prix que je veux.

v
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A Dayton, je demandais 10 dollars pour une douzaine d'épreuves;
a New-York, jobtiens la méme somme pour le plus petit portrait
qui n'a pas plus d'un pouce carré, et cela marche. Je prends 5 dol-
lards pour chaque épreuve au platine. Je sais bien ce que je fais; je
leur dis: prenez-le pour 5 dollars; si vous n'en voulez pas, laissez-
le. (Applaudissements. )

Faites-vous. paver comme artiste et l'on vous payera comme.
Croyvez-moi, rentrez chez vous et traitez le client autrement que
vous n’avez fait jusqu’ici. Je suis un simple citoyen de mon pays,
comme vous du votre; je n'en sais pas plus que vous, mais j’al eu
I'esprit de voir ce qu’il y avait a faire et le courage de le faire.

Si vous faites un bon négatif, n’en montrez qu’'une épreuve, et
la meilleure possible et dites bien a votre client que c’est un portrait
spécial, digne d’un prix special et que vous ne lacherez pas a une
autre condition. (Applaudissements). Prix d’artiste, c’est cela, et
jamais rien a la douzaine.

Autre point, nous ne trompons jamais notre clientéle au sujet de
I'exactitude ; nous disons: venez apres-demain, et au jour fixé, le
travail est toujours livré. C'est pour mol sacré comme ’échéance
d'un billet. LLe contraire est une misérable habitude que j'ai réformée
chez mol. ‘

Faites tout cela chez vous et vous verrez. N'augmentez pas d’'un
dollar le prix de la douzaine, augmentez de 4 dollars le prix du
portrait (Applaudissements). Alors on se dira: il faut qu’il y ait quel-
que chose de bon la-dedans pour qu'on en demande un prix pareil
et l'on se trouvera tout heureux de pouvoir le posséder. Il faut étre
pratique avant tout. J'al encore quelques mots a vous dire : Quand
vous avez fait un beau portrait, montrez au client un bon négatif,
puis dites-lui: Revenez aprés-demain; je vous ferai voir quelque
chose de tres intéressant. Au jour fixé vous montrez une bonne
¢preuve finie et vous dites: Voila quelque chose de tout spécial,
mais c¢’est > dollars ; I'autre, si vous le préférez, vous cottera 3 dol-
lars la douzaine. Vous verrez alors quel succes vous aurez.

Je serai bien aise de vous voir & New-York. Venez, vous trouverez
chez moi une installation tout a fait simple sans apprét et familiale.
Point de grands ateliers ni de pupitres de retouche et vous verrez
quelle foule de clients; j'ai eu de la peine a venir jusqu’ici. Je ne
veux pas vous faire perdre votre temps, il faut que je retourne chez
moi; mais, je vous le dis, vous entendrez encore parler de moi.
Bonjour, Messieurs. S

Tonnerre d’applaudissements. M. Hollinger revient sur la plate-
- forme :

— Que voulez-vous -
— Votre adresse.



-— Cinquieme avenue : tout le monde vous 'enseignera.

Un assistant : — Avez-vous une verriére :

— Oui, a l'est. On me disait: comment pouvez-vous travailler a
'est. Je travaille a 'est, il v a de la lumiere tous les jours et j'v fais
mes portraits.

— La retouche -

— Je la tais moi-méme ; j'ai fait jusqu’a 85 négatifs le méme jour,
le lendemain matin je les donnais au tireur et le surlendemain ils
étaient préts a étre livrés. Nous n’avons pas de pupitres a retouche.
On tient le négatif en main, on bouche les trous et le public trouve
cela trés bien. Ca ne ressemble pas aux autres, vous savez. (Rires et
applaudissements).

-— De quel papier vous servez-vous -

— Du platine. C’est le plus commode, que voulez-vous ¢ Je suis
un paresseux; je gagne l’argent si facilement que je m’etforce de le
faire en me donnant le moins de mal possible.

Un assistant : Vous servez-vous de la lumiére électrique ?

— Non, de la lumiere du jour. Il n’est point de journée ol on ne
puisse tirer ses épreuves et elles sont toujours prétes pour le lende-
main. Je pourrais demander un plus long délai, mais je suis venu a
New-York pour battre tout le monde et je les ai battus, a ce point
que les photographes qui se laissent déborder, 'au temps de Noél,
ont recours a moi.

Je ne fatigue pas mon client par la question d’argent ; j’agis en ar-
tiste : point d’avance ; ne prenez pas ce portrait s’il ne vous va pas,
mais s’il vous convient, payez-le ce qu’il vaut.

Nous persuadons au public qu’il y a un gout artistique et que
nous le traitons en artiste. Je connaissais ce moven d’action étant a
Dayton, mais je suis a New-York pour lappliquer sur une grande
échelle. :

Je ne finis jamais un portrait que je ne crois pas digne de mon
cadre d’exposition. Vous savez maintenent mes prix et mon adresse.
(Rires).

Tel fut le premier discours de M. Hollinger dans la
réunion photographique a laquelle il avait été invité. Dans
une seconde conférence ou il fait parade d'une fantaisie
encore plus débordante, il a ajouté néanmoins de sages
conseils, entre autres celui de se montrer toujours bien-
veillant et aimable pour ceux qu'il s’agit de saisir avec
I'objectif. Soyez aimables en tout et toujours, dit M. Hol-
linger. Le conseil est excellent, méme en dehors de la pho-



tographie. Peut-eétre est-ce la le plus grand secret de
M. Hollinger qui parait, a d’autres égards, un peu prompt
a coiffer le casque Mangin, a étaler le panache de Cyrano
ou a dévoiler '’homme de comptolr qui se trouve sous la
peau de tout bon anglais ou américain.

Soyons comme lui, pratiques, retenons de ses conseils
et méme de son exubérance ce qu'il peut y avoir de bon :
’art de concevoir vivement et d'agir hardiment, de ne pas
se noyer dans les détails et d’aller de I'avant, comme le
veut la méthode américaine. M. Hollinger qu’il ne faut
pas toujours prendre au pied de la lettre, nous promet que
nous en retirerons beaucoup d’argent. C’est fait pour tenter.
Il suffira néanmoins d’avoir acquis les qualités qui pou-
vaient nous manquer. On s’en contentera.

Robert HauTtikz.

(Ombres et Lumiere.)
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