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Bergfiibrerregel Nummer 5:

HALTE DIE KOMMUNIKATION ZU DEINEM
PARTNER IMMER AUFRECHT.

Unser Anlageberater ist lhr
Partner, der lhre Ziele mit
Ihnen zusammen definiert und
der in lhrem Sinn entscheidet
und handelt. Wir informieren
Sie regelmdssig, damit Sie
_jederzeit volle Ubersicht und
Kontrolle tiber Entwicklung
und Performance lhrer Vermé-
. genswerte haben.
Kontaktieren Sie uns in lhrer
Raiffeisenbank nebenan oder
direkt unter Tel. 01214 93 13
bei cosba private banking.
www.cosba.ch

RAIF F‘E|SEN

cosba ist der Private Banking Partner der Raiffeisenbanken. ‘ private banking




AUFTAKT

Dr. Pierin Vincenz:
«Das gute Jahresergebnis
ist das Gemeinschaftswerk
des magischen Raiffeisen-
Vierecks.»
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Foto: H. P. Wagner

UNSER ERFOLG ~ _
STARKT DAS WIR-GEF{UHL

war fiir die Raiff-
eisen-Gruppe wie-

2001

Jahr. Wéahrend die {ibrige Bankenwelt teilwei-

derum ein gutes

se empfindliche Einbussen erlitt, konnten wir
nicht nur stabile Ertrdge, sondern auch ein
markantes Wachstum bilanzieren. Die Bilanz-
summe stieg um 6,8 Prozent, das Hypothe-

kargeschéft um 7,2 Prozent und das Depot-

volumen um 4,1 Prozent. Einen besonderen

Zuwachs verzeichneten wir mit 8,2 Prozent
beim Kundengeldzufluss. Denn mit dem
Einbruch an der Borse hat das traditionelle
Sparen eine Renaissance erlebt. Der Betriebs-
ertrag verbesserte sich um 5,9 Prozent. Bei
den Mitgliedern konnten wir die Millionen-
grenze iiberschreiten und der Trend hélt an.
Die Menschen legen wieder Wert auf Kons-
tanz, Glaubwiirdigkeit und Zuverldssigkeit
des nachhaltigen Bankings.

Ein gutes Jahresergebnis erschopft sich fiir
uns jedoch nicht in einer Reihe erfreulicher
Zahlen. Damit haben wir eine gute Ausgangs-
position fiir die Realisierung der strategischen
Ziele geschaffen. Dazu gehoren:
> Festigung der Marke Raiffeisen: Mit dem

E-Banking haben wir die virtuelle Kunden-

nédhe, mit neuen Angeboten, attraktiveren

Produkten und umfassenderem Service

die faktische Kundenndhe weiter intensi-

viert. Bei der Kundenzufriedenheit errei-
chen wir Spitzenwerte.

> Expansion: Wir sind in den gréssten Stdd-
ten etabliert, neue Regionen konnten er-
schlossen werden.

> Ausbau der gruppenweiten Kommunika-
tion: Regelmadssige Bankleiter- und Prési-
denten-Foren sowie die Modernisierung
des «Panorama» sind die ersten Resultate.

> Forderungsauftrag: Mit der Jubildumsstif-
tung, dem Museumspass und der Expo.02-

Tageskarte zum halben Preis setzen wir

Zeichen und machen den Weg frei.

Unser Erfolg ist nicht das Verdienst von ein
paar Spitzenmanagern, er ist das Gemein-
schaftswerk der ganzen Raiffeisen-Familie,
des magischen Vierecks von Mitgliedern,
Kunden, Regionen und Mitarbeitenden. Allen
voran die kapitalgebenden Genossenschaf-
terinnen und Genossenschafter sowie die
dauerhafte, langfristig ausgelegte, berechen-
bare Beziehung zu unseren Kundinnen und
Kunden. Die Kundschaft ist das Wichtigste,
denn ohne sie geht nichts, gibt es nichts —
keine Konten, keine Kredite, keine selbststén-
digen Banken, keinen Verband.

Die Verankerung in den Gemeinden sorgt
fiir den Riickhalt, das Engagement. Die Treue
und die Loyalitdt der Mitarbeitenden biirgt
fiir den Zusammenbhalt. Arbeiten bei Raiffei-
sen bedeutet auch Engagement fiir eine Idee
und eine Gemeinschaft. Das Jahresergebnis

ist das Werk dieser Gemeinschaft.

DR. PIERIN VINCENZ,
VORSITZENDER DER GESCHAFTSLEITUNG
DER SCHWEIZER RAIFFEISEN-GRUPPE

3



Zukunft auf zwei
starken Schultern.

Ob Versicherungs- oder Banklosung oder eine Kombination von
beidem — wichtig ist uns, was Ihnen am besten dient. Lassen Sie sich
dort beraten, wo Sie auch bei allen anderen Sicherheits-, Vorsorge-
und Anlagefragen bestens aufgehoben sind: bei dem Menschen, der
Sie schon immer gut betreut hat.

Gemeinsam fur Sie da

RAIFFEISEN
————— | ———

HELVETIA
PATRIA
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, Auf Erfolgskurs
Mit CASH an die Expo.02
Anlagezielfonds
Anlage-Wettbewerb
Leserbriefe zuhauf
Milchkontingentierung
Fertighduser im Trend
Spiel mit dem Feuer
Heilung auf Zeit
Extremsportarten
Streit im Stift

Pensionierung

richtig planen

Wer im wohlverdienten
Ruhestand keine bdsen
finanziellen Uberraschungen
erleben will, tut gut daran,
bei der Pensionsplanung
einen Finanzberater beizuzie-
hen. Die persénlichen Win-
sche und Erwartungen stehen
dabei im Mittelpunkt.

PANORAMA 5
MAI 02

13 Die Raiffeisen-Gruppe hat markant Marktanteile gewonnen

17 An der Landesausstellung kann das Miinz zu Hause bleiben
18 Anlegen wie Grossanleger und Pensionskassen

19 Wer hat nach finf Monaten die Nase vorn?

24 Wie Hausbesitzer Steuern sparen: Das Thema bewegt die Leser
26 Ist Produktionsbeschrankung zum Auslaufmodell geworden?
35 Haustypen ab Stange sparen Planungs- und Architekturkosten
37 Die Auswahl an Grillgeraten ist gross: Wir helfen Ihnen dabei
39 Nicht immer klingt Akne nach dem 25. Altersjahr ab

40 Das wahre Gluck finden, indem man tber die Grenze geht

41 Kanton St. Gallen verlangt von Zirich Kriegsbeute zurlick

Zum Riicktritt von Marius Cottier

Am 22. Juni Ubergibt Marius Cottier in
Lugano die Verantwortung als VR-Prasident
des Schweizer Verbandes der Raiffeisenban-
ken seinem Nachfolger. Im grossen Interview
zieht er Bilanz Uber seine zehnjéhrige Tétig-
keit, die ihm viel Freude bereitet hat.

Jugendradios habens schwer

Radio 105 und Virus treffen den Puls der
jungen Hoérerschaft nicht optimal. Andere
Jugendradios operieren — wie weiland
Roger Schawinski mit seinem Radio 24 -
am Rande der Legalitdt. Das Bundesamt
fir Kommunikation (Bakom) bleibt hart.
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vorzeitig pensionieren zu lassen —im

Idealfall mit 62 Jahren. Gesundheit-

liche Probleme fiihrten jedoch dazu, dass ich
noch frither in Rente ging», erzdhlt Oswald
Vonlanthen und schaut seine Frau Astrid an,
die ihm einen zustimmenden Blick zuwirft. Es
liegt ihm daran zu betonen, dass sie «diese
Entscheidung gemeinsam getroffen haben».
Den Ausschlag fiir ein Beratungsgespréch gab
ein von der Raiffeisenbank Freiburg Ost orga-
nisiertes Seminar zum Thema Pensionierung.
Oswald Vonlanthen, einst Bauer und wih-
rend 25 Jahren als Leiter eines Viehhandels-
unternehmens in Freiburg und spéter in Pay-
erne tdtig, wohnt auf dem Familienhof in
Niedermuhren, einem Weiler von St. Antoni.
«Im Dorfsind praktisch alle bei der Raiffeisen-

< <I ch hatte schon lange geplant, mich
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RIGHTIG GEPLANT

Um den RUHESTAND in vollen Ziigen geniessen zu konnen,

sollte die finanzielle Zukunft so gestaltet werden, dass es zu keinen
bosen Uberraschungen kommt. Die auf die individuellen Bediirfnisse
ausgerichtete PENSIONSPLANUNG gewinnt bei Raiffeisen
zunehmend an Bedeutung. Dies bestdtigen die SEHR POSITIVEN
RUCKMELDUNGEN der Kunden.

PANORAMA RAIFFEISEN 5/02



Astrid und

Oswald Vonlanthen:
«Wir brauchten die Unter-
stitzung einer kompetenten
und verlasslichen Person.»

bank. Daher war es nur natiirlich, dass ich
mich von ihr beraten liess», erkléart er mit ei-
nem komplizenhaften Licheln in Richtung
Markus Schaller, eidg. dipl. Bankfachexperte
und Leiter Finanz der Bank. Er fahrt fort: «Da-
durch, dass ich mir vor allem im Rahmen der
3. Sdule eine solide Kapitalbasis geschaffen
habe, hatte ich schon lange im Sinn, mich
vorzeitig pensionieren zu lassen. Doch um
mir einen Uberblick zu verschaffen und Ge-
wissheit tiber den finanziellen Rahmen dieser
heiklen Ubergangszeit zu erlangen, brauchte
ich die Unterstiitzung einer kompetenten und
verldsslichen Person.»

KLARE ZIELE

Das Ehepaar Vonlanthen wusste genau, was
es wollte: den gewohnten Lebensstandard

5/02 PANORAMA RAIFFEISEN
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aufrechterhalten, eine gewisse finanzielle Fle-
xibilitdt, die relevanten Steuertermine opti-
mal planen sowie die Erbanspriiche bertick-
sichtigen. Angesichts des Grundbesitzes und
ihrer drei Kinder erschien ihnen dieser letzte
Punkt besonders wichtig. Sie legten Wert da-
rauf, ihre Plane ohne Familienstreitigkeiten
zu realisieren.

Markus Schaller erstellte danach auf Basis
der personlichen Situation und Erwartungen
des Ehepaars Vonlanthen eine auf sie zuge-
schnittene Pensionsplanung. So wurde das
Pensionskassenkapital bezogen und angelegt.
Die Zeit bis zum Erhalt der AHV liess sich
natiirlich nur {iberbriicken, indem regelmaés-
sig ein Teil des Kapitals abgeschopft wurde.
Diese Beziige konnten aber mit den Einkiinf-
ten und Gewinnen aus dem Anlagevermdogen

teilweise wettgemacht werden. Da fiir das
Ehepaar eine gewisse Sicherheit im Vorder-
grund stand, wéhlte es eine kombinierte Lo-
sung mit Anlagen in Obligationen und Aktien
sowie eine Einmalprdmien-Lebensversiche-
rung.

Inzwischen lduft die Umsetzung des Planes
bereits einige Zeit und sie sind mit ihrem
Finanzplan nach wie vor vollstdndig zufrie-
den. Oswald und Astrid Vonlanthen, 67 bzw.
65 Jahre alt, machen einen gliicklichen Ein-
druck: «Alles lief wie geplant. Da wir bis-
lang keine finanziellen Sorgen oder grossere
gesundheitliche Probleme hatten, konnten
wir die Zeit, die wir im Garten, mit Reisen,
Velotouren, Wanderungen und natiirlich
mit der Familie verbrachten, voll und ganz
geniessen.»

Fotos: Maja Beck



Kdrnten - Oberkrain - Steiermark

» Kdrntner Seenlandschaft mit Velden und Maria Worth
Besuch beim LipizzapeicGESHilIDEY:
* Die HundewASSEISRAIGHIERITS AT ATsd
fijyer Ausilug ins Oberirain

o
Lihizzéner auf dem Gestiit ‘Pii)‘er
bei Kdflach.

o7

[ IHR REISEPROGRAMM |

1. Tag: Schweiz—Kérnten. Hinfahrt via St. Margrethen, Feld-
kirch, Innsbruck, Kitzbihel, Flachau und die Tauern-Autobahn
nach Dorbiach.

2. Tag: Kdrntner Seenlandschaft. Das sldliche Karnten
geizt nicht mit landschaftlichen Schénheiten. Zu den Haupt-
attraktionen gehort ohne Zweifel die Karntner Seenland-
schaft. Hohepunkte des heutigen Tages sind die Besuche im
bekannten Velden, dem eleganten Kurort am Westende des
Worthersees sowie von Maria Worth, mit seiner spatgoti-
schen Pfarrkirche, eines der Wahrzeichen des Wérthersees.
3. Tag: Ausflug Klagenfurt—Maria Saal -

Burg Hochosterwitz. Am Vormittag Stadtbummel durch
Klagenfurt, der Hauptstadt Karntens. In seinen alten Vierteln,
mit hibschen Gassen und historischen Gebauden, zeigt die
Universitatsstadt manche Zlge von Behaglichkeit und Tradi-
tion. Imponierend trohnt die Burg Hochosterwitz auf einem
Kreidefelsen, der die Talsohle um 160 Meter Uberragt. Ange-
sichts der trutzigen Bauweise Uberrascht es nicht, dass die
Burg nie eingenommen worden ist. Zum Tagesabschluss ge-
mutlicher Bummel im Stddtchen Sankt Veit.

4. Tag: Steiermark—Graz.  Auf dem Weg zur Steirischen
Landeshauptstadt Graz besuchen Sie das Gestlt Piber bei
Kéflach. Hier werden die urspriinglich aus Spanien stammen-
den, spater in dem Ort Lipica (Slowenien) beheimateten
«Lipizzaner» fir die Spanische Hofreitschule in Wien geziich-
tet. In unmittelbarer Nachbarschaft liegt Barnbach. Hier hat
der Kinstler Friedensreich Hundertwasser die Pfarrkirche
nach seinen Vorstellungen umgestaltet; farbige Mosaike glie-
dern die Aussenwand, die Zwiebelkuppel des Turmes ist in
Gold gehalten, und die Glasfenster sind modern
gestaltet. Am Nachmittag besuchen Sie Graz.
Die Stadt an der Mur wird von dem weithin
sichtbaren Schlossberg tberragt und die
barocken Fassaden der Altstadt geben

ihr einen unverwechselbaren Charakter.

www.twerenbold.ch Twerenbold Reisen AG, Fislisbacherstrasse, 5406 Baden-Riitihof

5. Tag: Fakultative Karawanken-Rundfahrt

mit Bled-0Oberkrain. Fahrt ins Dreildndereck von Italien,
Osterreich und Slowenien. In Italien besuchen wir Travisa mit
seinem interessanten Ledermarkt. In Slowenien sehen wir
die berihmte Sprungschanze von Planiza und Uber Kranska
Gora erreichen wir den Bledsee. Hier, direkt am See liegt
auch der gleichnamige, von seiner Burg dominierte Luft-
kurort. Besonders malerisch ist der Blick auf die Wallfahrts-
kirche aus dem 9. Jh., die auf einer Insel im Bleder See steht.
In Bled hat auch die bekannte Oberkrainer Musik ihren
Ursprung. Am Nachmittag Weiterfahrt Uiber den Loiblpass zu-
rlick zum Hotel.

6. Tag: Kdrnten—Schweiz. Heute verlassen wir Kérnten. Die
Heimreise flihrt uns via Drautal, Innsbruck, zurlck in die
Schweiz zu den Einsteigeorten.

} ITHR FERITENHOTEL |

Das gute Mittelklasshotel Familiengut Burgstaller (off. Kat.****)
verfiigt iiber 47 Zimmer, alle mit Balkon, Bad oder Dusche, WC, Telefon,
Radio, Sat-TV. Das Frihstiick und Abendessen wird in der gemiitlichen
Bauernstube eingenommen. Zu den weiteren Einrichtungen gehdren:
grosse Sonnenterrasse, Kaminecke, Café-Bar, Saunalandschaft mit
finnischer und tiirkischer Sauna, Solarium, Whirlpool, Beauty-/
Massageangebot (gegen Gebiihr). Das Hotel liegt in einer gepflegten
Parkanlage mit beheiztem Freischwimmbad. Angrenzend ans Hotel
liegen Tennis- und Reithalle (ebenfalls gegen Gebiihr).

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

Buchungs-Tel. 056 484 84 84

T Lo inkiustVe
7 oy i3l

=
||

Preise p o Person Fr.

6 Tage inkl. Halbpension 575.—
Einzelzimmerzuschlag 60.—

Reisedaten 2002

Sonntag—Freitag
02.06.-07.06.02
09.06-14.06.02
16.06.-21.06.02
23.06.-28.06.02

Twerenbold-Leistungen

o Fahrt mit modernem Fernreisebus

e Unterkunft in gutem Mittelklasshotel

o Alle Zimmer mit Bad oder Dusche/WC

5 x Halbpension (Friihstiicksbuffet
und Abendessen)

o Alle aufgefiihrten Ausfliige und Besuche
(ausgenommen fak. Karawankenrund-
fahrt mit Bled—Qberkrain, 5.Tag)

o Gefiihrter Stadtrundgang in Klagenfurt

o Erfahrener Reisechauffeur

Nicht inbegriffen Fr.

Fakultativer Ausflug Karawanken-

rundfahrt Bled—Oberkrain 45.—
Annullationsschutz obligatorisch 15.—-
Auftragspauschale pro Person 10—

Abfahrtsorte

06.45 Basel

07.30 Aarau

08.00 Baden-Riitihof @

08.30 Zirich

09.00 Winterthur

09.30 Wil

10.10 Séantispark, St.Gallen-Abtwil
10.35 St.Margrethen

Fiir unsere Reise-Kunden
stehen in Baden-Riitihof
250 Gratis-Parkplitze
zur Verfiigung

Privat Car Terminal



ANLEGEN

Beim Kundengesprach steht der
menschliche Aspekt im Zentrum.

EINE FRAGE DES VERTRAUENS

Bei der Raiffeisenbank Freiburg Ost, deren
Sitz sich in St. Antoni befindet, die aber auch
mit einer Bankstelle in der Stadt Freiburg ver-
treten ist, hat sich Markus Schaller seit 1994
auf die Finanzberatung spezialisiert. Bei Kun-
dengesprachen steht der menschliche Aspekt
im Mittelpunkt: «Mit einer umfassenden Fi-
nanzberatung wollen wir den Bediirfnissen
der Kunden Rechnung tragen und sie langfris-
tig zufrieden stellen. Es ist wichtig, die Situa-
tion und die Ziele des Kunden zu kennen.
Weiss er mit 60 schon, wie er seine Zeit nach
der Pensionierung verbringen wird? Vertrau-
en entsteht durch eine ehrliche Beratung. Ist
beispielsweise eine Person in erster Linie auf
Sicherheit bedacht und muss einen grosseren
Teil des Kapitals fiir den Lebensunterhalt ein-
setzen, empfehle ich ihr im Fall der 2. Sdule,
die Rente zu wiéhlen. Egal, ob es darum geht,
einen Plan zu erstellen oder anzupassen —im
Endeffekt fithle ich mich fiir die Lebensquali-
tdt des Kunden verantwortlich.»

Obwohl die Beratungstadtigkeit aufgrund
der engen Kundenkontakte sehr bereichernd
ist, macht Markus Schaller keinen Hehl
daraus, dass sie auch eine grosse Herausfor-
derung darstellt. Man muss nicht nur die ver-
schiedenen Finanz- und Versicherungspro-
dukte kennen, sondern auch die Richtlinien
der Pensionskassen und die unterschied-
lichen kantonalen Steuerbestimmungen. Als
Finanzberater muss man stets {iber Neuhei-
ten undAnderungen in den Bereichen Finanz,
Vorsorge, Erb- und Steuerrecht auf dem Lau-

5/02 PANORAMA RAIFFEISEN

fenden sein. Die Ausbildung spielt hier eine
zentrale Rolle (siehe Interview).

KOMPETENT UND EFFIZIENT

Margareth Miiller-Staub, Leiterin der Finanz-
beratung der Raiffeisenbank Wartau im
St. Galler Oberland, wird bald den Eidgendssi-
schen Fachausweis fiir Finanzplaner besitzen.
Sie setzt ihr Know-how sowie die innerhalb
der Raiffeisen-Gruppe entwickelten Produkte
und Dienstleistungen optimal ein. Die in den
letzten Jahren entwickelte Pensionsplanung
richtet sich insbesondere an Personen, die in
den néchsten fiinfJahren ordentlich oder friih-
zeitig pensioniert werden. Sie umfasst eine
ganze Reihe von Elementen, die eng miteinan-
der verbunden sind: Sozialversicherungen,
Anlagefragen, Steuern, Rechtsfragen, optimale
Hohe der Hypothekarbelastung sowie Ehe-
und Erbrecht. Dabei miissen stets alle Wech-
selwirkungen berticksichtigt und den Bediirf-
nissen des Kunden angepasst werden.

«In einer Welt steigender Komplexitdt und
raschen Wandels zeichnet sich bei unseren
Kunden zunehmend das Bediirfnis nach einer
umfassenden Finanzberatung ab. Eine ver-
netzte Finanzplanung eignet sich fiir alle Kun-
den, welche ihre finanzielle Situation optimal
auf ihre Wiinsche und Ziele ausrichten méch-
ten. Sie schafft Ubersicht und stellt fiir den
Kunden einen echten Mehrwert dar. Die an-
schliessende Betreuung zieht sich meist tiber
Jahre hin und dies wirkt sich dusserst positiv
auf die Kundenbeziehung aus», meint Marga-
reth Miiller-Staub.

Letzten Sommer beispielsweise wandte
sich Robert Jenny-Hauser an sie, ein bei den
SBB tétiger Lokomotivfithrer aus Triibbach,
einem Dorfin der Gemeinde Wartau. Er hatte
in einer Ausgabe von «Panorama» gelesen,
dass die Raiffeisenbanken eine strukturierte
Beratung fiir die Lebensphase vor und nach
der Pensionierung entwickelt hdtten. So nutz-
te er die Gelegenheit zu einem ersten kosten-
losen Gespréch, um seine Situation zu eror-
tern und mehr dartiber zu erfahren, was er in
etwa erwarten konne. Mit seinen 59 Jahren
war Robert Jenny-Hauser sofort interessiert
und entschloss sich nach Absprache mit sei-
ner Frau zum néchsten Schritt: «Ich hatte vor,
frithzeitig in Pension zu gehen —noch vor dem
62. Altersjahr, um von der von der SBB-Pen-
sionskasse geschaffenen Ubergangslésung zu
profitieren.»

INDIVIDUELLE LOSUNGEN

Im Verlauf eines zweiten Gesprichs, zu dem
das Ehepaar alle erforderlichen Unterlagen
mitbrachte, wurden die Formulare mit den
personlichen und finanziellen Informationen
sowie den Zielen der Planung ausgefiillt.
Schliesslich unterbreitete ihnen die Beraterin
der Raiffeisenbank Wartau bei einem dritten
Gesprdach einen Katalog mit empfohlenen
Massnahmen und erkldrte diese anhand eines
auf die Jenny-Hausers zugeschnittenen Fi-
nanzplan mit zahlreichen Grafiken, Tabellen
und Terminkalendern. Robert Jenny-Hauser
war begeistert: «Auf diese Weise erhielten wir
einen Gesamtiiberblick dariiber, was wir zum
Leben brauchen, sowie {iber die zu erwarten-

b

> Die 102-seitige Broschire «Den Jahren Le-
ben geben» enthalt Gedanken zum Alter-
werden und geht auf die wesentlichen finan-
ziellen Fragen im Zusammenhang mit der
Vorsorge ein.

> Die 14-seitige Broschire «Pensionspla-
nung, Planung, die fur lhre Zukunft sorgt»
vermittelt einen ersten Uberblick tiber die
Aspekte, welche bei der von lhrer Raiffei-
senbank ausgearbeiteten persoénlichen Pla-
nung in die Uberlegungen einfliessen. Das
_beiliegende Formular hilft lhnen dabei,
schon mal die wesentlichen Informationen
fur eine gute Planung zusammenzustellen.

> Bei einem ersten, kostenlosen Gespréach
wird man lhnen bei lhrer Raiffeisenbank
mindlich sémtliche Fragen zur Pensions-
planung beantworten.
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ANLEGEN

den Einnahmen und Ausgaben. Das Dossier
verwies auch auf die fiir uns wichtigen Daten,
wie die schriftliche Anmeldung der von uns
gewdhlten Auszahlungsart an die Pensions-
kasse der SBB oder der optimale Auszahlungs-
punkt der Mittel der 3. Sdule. Bei der Umset-
zung der Pensionsplanung stand fiir uns die
Sicherheit im Vordergrund, weshalb wir eine
Anlagestrategie wihlten mit méglichst gerin-
gen Wertschwankungen, aber trotzdem mit
einem optimalen Chancen- Risiko-Verhéltnis.
Einen kleinen Betrag habe ich zudem fiir Bor-
sengeschiéfte reserviert! Dank des Plans kann
ich mich per Ende Jahr pensionieren lassen
und mich dann um das Haus, den Garten und
meinen Enkel kiimmern.»

Mit Hilfe einer leistungsfdhigen Finanzpla-
nungssoftware ist der Berater in der Lage, dem
Kunden das Ergebnis der individuellen Ana-
lyse in Form eines Dossiers zu prédsentieren.
Doch die Umsetzung hédngt vom Einzelnen ab
und bezieht sich aufbestimmte Ziele. Um eine
qualitativ hoch stehende Arbeit sicherzustel-
len, muss der Finanzplaner tiber Know-how,

Geschick und Erfahrung verfiigen. Damit die
fiir die Bediirfnisse von Kunde und Bank opti-
male Dienstleistung erbracht werden kann,
ist es auch maglich, fiir eine Pensionsplanung
einen Finanzberater des Schweizerischen Ver-
bandes der Raiffeisenbanken in St. Gallen,
Lausanne oder Bellinzona heranzuziehen. So
verhielt es sich im Fall von Roland Maret (61),
einem selbststdndigen Bauingenieur aus Mar-
tigny, der ebenfalls frithzeitig in Pension ge-
hen wollte.

Doch im Vergleich zu den ersten beiden
Féllen verfolgte er etwas andere Ziele: «Da wir
keine Kinder haben, soll bei unserem Ableben
nichts {ibrig bleiben!» Hinter dieser formu-
lierten Aussage verbirgt sich der Wunsch, sich
die moglichst optimale Hohe der Einkiinfte
fiir den Lebensabend bei einer moglichst ge-
ringen Steuerbelastung zu sichern. Die
schliesslich erarbeitete Losung sieht fiir die
Zeit zwischen dem 62. und 65. Altersjahr die
gewiinschte Reduktion des Arbeitspensums
auf 50 Prozent vor. Das Kapital wird in zwei
Teile aufgeteilt: Ein erster Teil dient als Ver-

zehrkapital zur Schliessung der Einkommens-
liicken in den ersten Jahren und ist somit kon-
servativ auf herkémmlichen Kontoprodukten
parkiert. Der zweite Teil dient als Aufbau fiir
einen spdteren Verzehr und istin Anlagefonds
mit einem kleinen Aktienanteil angelegt. Zu-
dem kann mit einer Leibrente fiir die ndchsten
zehn Jahre ein festes Einkommen gewahrleis-
tet werden.

Aus all diesen verschiedenen Beispielen
ergibt sich fiir die Pensionsplanung der
Schluss, dass im Endeffekt die individuellen
Wiinsche und Erwartungen ausschlaggebend
sind. Dennoch gilt es, den Uberblick iiber die
komplexen Zusammenhénge mit all ihren
vielfaltigen Aspekten und Interaktionen, mit
denen der Ubergang vom Erwerbsleben zur
Pensionierung verbunden sind, zu behalten.
Nur eine umfassende Finanzberatung kann
dem Kunden dabei helfen, klar zu sehen und
unter Beriicksichtigung der personlichen Si-
tuation und Moglichkeiten den richtigen Weg
zu finden - bis zur Erreichung der gesetzten
Ziele. B PHILIPPE THEVOZ

Nachgefragt bei Peter Schlapfer, Finanzplaner des Schweizer Verbandes der Raiffeisenbanken

«Panorama»: Welchen Zweck verfolgen die
Raiffeisenbanken mit der Dienstleistung
Pensionsplanung?

Peter Schldpfer: Die Dienstleistung ist Be-
standteil einer Strategie, welche die Beratung,
angepasst auf die individuelle Lebenssitua-
tion des Kunden, zum Ziel hat. Damit kénnen
die Raiffeisenbanken gezielt auf individuelle
Bediirfnisse eingehen. Der Kunde soll seine
finanzielle Zukunft mit Hilfe eines kompeten-
ten Partners selber in die Hand nehmen kon-
nen. Immer mehr Menschen mochten sich
frithzeitig pensionieren lassen. Die damit ver-
bundenen tief greifenden finanziellen Ande-
rungen stellen jeden vor zahlreiche Fragen. Es
ist nicht einfach, den Uberblick {iber die kom-
plexen Zusammenhénge zwischen Sozialversi-
cherungen, Kapitalanlagen, dem personlichen
Budget, Steuer- und Rechtsfragen zu gewin-
nen. Aus diesem Grund bieten die Raiffeisen-
banken undihre Finanzberater eine Pensions-
planung an, die auf den individuellen
Grundlagen des Kunden beruht und auf des-
sen Bediirfnisse und Ziele ausgerichtet ist.

Mit dieser Dienstleistung sollen vor allem
Personen angesprochen werden, die vor ih-
rer ordentlichen oder friihzeitigen Pensio-

nierung stehen. Ist dies nicht etwas zu kurz, *

um seinen Ruhestand vorzubereiten?
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Esistin der Tat etwas spét, sich erst drei Jahre
vor der Pensionierung mit der Finanzierung
seines Lebensabends zu befassen! Je eher man
sich mit der Finanzierung der Pension befasst,
desto mehr Zeit hat man, um allenfalls noch
Mittel fiir den Ruhestand anzusparen. Diese
Uberlegung fliesst oft in die vorhergehende
Lebensphase des Vermogensaufbaus tiber die
private Vorsorge (3. Sdule) ein. Fiinf Jahre vor
der Pensionierung ist es dann moglich abzu-
schitzen, wie viel Mittel fiir den Ruhestand
zur Verfligung stehen und ob eine vorzeitige
Pensionierung moglich wird. Dann ist auch
der Zeitpunkt, sich tiber fiir die Form des Pen-
sionskassenbezugs — Rente oder

Kapital — zu entscheiden. Eine
professionelle Beratung bie-

tet Sicherheit, konkrete Per-
<)
(< Jir N

spektiven und steuerliche
Vorteile.

Sie sprechen von professio-
neller Beratung. Wie steht
es um die Ausbildung der
Finanzberater?
Um zu gewdhrleis-
ten, dass die-
se Dienst-
leistung
mit der

grosstmoglichen Kompetenz erbracht wird,
investieren der Verband und die lokale Bank
bedeutende Mittel in die Ausbildung ihrer
Mitarbeiter. Dazu werden entsprechende
Kurse und Lehrgdnge angeboten. Zudem
stehen den Beratern schriftliche und elek-
tronische Hilfsmittel zur Verfiigung, die lau-
fend auf den neuesten Stand gebracht wer-
den.

Werden die Kunden nicht von den Kosten
abgeschreckt?
Die erste Besprechung ist fiir den Kunden
kostenlos. Die detaillierte Planung erfordert
jedoch eine griindliche Analyse und Aus-
wertung von Seiten des Finanzberaters. Der
finanzielle Aufwand dafiir ist jedoch in der
Regel ein Bruchteil der sich ergebenden Vor-
teile der Planung. Ausserdem ist die Dienst-
leistung ausschliesslich auf die Finanzpla-
nung des Kunden und nicht auf bestimmte
Produkte ausgerichtet. Die Planung kann da-
rum von jedem beliebigen Finanzinstitut um-
gesetzt werden. Halt man sich vor Augen, dass
95 Prozent der Kunden, die bei einer Raiffei-
senbank eine Pensionsplanung in Auftrag ge-
geben haben, diese auch wirklich umsetzen,
ist das ein Zeichen dafiir, dass die Beratung
wirklich ihren Erwartungen entsprach.
Interview: Philippe Thévoz
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RAIFFEISEN

ierin Vincenz, Vorsitzender der Ge-

schiftsleitung der Raiffeisen-Gruppe,

nahm es zu Beginn der traditionellen
Bilanz-Medienkonferenz vorneweg: Das Jahr
2001 war fiir die Raiffeisen-Gruppe ein aus-
serordentlich gutes Jahr. Die wichtigsten Bi-
lanzzahlen belegen, dass Raiffeisen weiter im
Aufwind ist. «Das Wachstum ist die Fortset-
zung einer ldngerfristigen Entwicklungy,
meinte Pierin Vincenz im Hotel Widder in
Zurich vor rund zwei Dutzend Journalistin-
nen und Journalisten. Am gleichen Tag fan-
den noch Medienkonferenzen in St. Gallen,
Bellinzona und Lausanne statt, was aufzeige,
das Raiffeisen Wert auf eine dezentrale Kom-
munikation lege.

VERTRAUEN GENERIERT WACHSTUM

Zuwachsraten verzeichnete die Gruppe be-
sonders im Bereich des Banksparens, wo der
Marktanteil in den vergangenen fiinf Jahren
von 11,9 auf 16,8 Prozent tiberdurchschnitt-
lich wuchs. Ein dhnliches Bild zeigt die Ent-
wicklungbeiden Hypothekarforderungen, bei
denen der Marktanteil bei 12,2 Prozent ange-
langt ist. Bezogen auf die Anzahl Geschifte
liegt dieser bei 20 Prozent, was die starke Stel-
lung im Retailmarkt unterstreicht. Selbst das
Depotvolumen nahm - bei generell tieferer
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Pierin Vincenz:
«Wir sind stolz
auf unser Wachstum!»

DIE GRUPPE BLEIBT
IM AUFWIND

Das Wachstum der RAIFFEISEN-GRUPPE im Geschdiftsjahr 2001
iibertraf die allgemeinen Erwartungen. Bilanzsumme (+6,8 Prozent),

Kundengelder (+8,2) und Ausleihungen (+6,8) legten in einem gescittigten

Markt zum Teil markant zu.

Bewertung der Bestdnde — um 4,1 Prozent zu.
«Unsere Anstrengungen fiir eine umfassende
Kundenberatung tragen Friichte», kommen-
tierte Pierin Vincenz. Das Wachstum beweise
zweierlei: Vertrauenswiirdigkeit, Zuverlassig-
keit und Konstanz in den Kundenbeziehun-
gen zahlen sich aus; zudem haben Fach- und
Beratungskompetenz dazu gefiihrt, dass sich
die Organisation auf dem Markt profilierte.
Zufrieden zeigte sich Pierin Vincenz auch
mit der Ertragsentwicklung mit Erfolgen im
Zinsengeschift (+9,5%) und Betriebsertrag
(+5,75%). Wachstum ist indes nicht gratis zu
haben: Der Personalaufwand erhohte sich um
12,7, der Sachaufwand um 11,9 Prozent. Von
ungefahr kommen diese Zahlen nicht: Raiffei-
sen hat seinen Personalbestand im letzten
Jahr von 5000 auf 5466 Personen erh6ht und
zudem Wert auf gut qualifizierte und sich
weiterbildende Mitarbeiterinnen und Mitar-
beiter gelegt. Dank der guten Ertragsentwi-

cklung bewegt sich der Bruttogewinn mit
678,9 Millionen Franken auf dem Niveau des
Spitzenjahres 2000 (691,9).

MIT EXPO SOLIDARISCH
Dass Raiffeisen im Trend liegt, beweisen nicht
nur die nackten Bilanz- und Ertragszahlen.
Gegen Ende des letzten Jahres stiess das Milli-
onste Mitglied zur Gruppe. «Die Mitglied-
schaft ist fiir uns aber nicht Folklore oder das
Eintrittsticket fiir die jdhrliche Generalver-
sammlung. Sie soll Nutzen stiften», meinte
Pierin Vincenz. Und wie zum 100-jdhrigen Ju-
bildum der ersten Raiffeisenbank in der
Schweiz belohnt Raiffeisen einmal mehr die
Mitglieder: Mit einer Expo-Tageskarte zum
halben Preis. Als schweizerische Organisation
will Raiffeisen damit ein Zeichen fiir eine
schweizerische Ausstellung setzen.

Weit {iber den Erwartungen entwickelte
sich bei Raiffeisen im Vorjahr auch das
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E-Banking. Innert einem Jahr konnten iiber
70 000 Vertrdage abgeschlossen werden; ur-
spriinglich ging man einmal von 20 000 Ver-
tragen aus. Kurz vor dem Abschluss steht zu-
dem die Erschliessung der Agglomerationen.
Mit der Er6ffnung des Standorts Ziirich, wo
am 24. Juni am Limmatquai sowie in Oerlikon
eine Raiffeisenbank ihren Betrieb aufnimmt,
verschwindet einer der letzten weissen Fle-
cken auf der Schweizer Karte.

Ausserdem ist jetzt die ganze Schweiz den
512 Raiffeisenbanken in Form von Geschifts-
kreisen zugeteilt. Dass die Entwicklung in den
Stddten erfolgreich verlduft, zeigte Pierin Vin-

Der Aufmarsch der
Medienvertreter war so
zahlreich wie noch nie.
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Robert Signer:
«Raiffeisen will sich den erhéhten
Anforderungen durch Kooperation
mit starken Partnern stellen.»

cenz anhand der 1999 erdffneten Niederlas-
sung in Winterthur: Diese verzeichnete im
dritten Geschiéftsjahr Zuwachsraten zwischen
46 und 60 Prozent. Bilanzsumme, Ausleihun-
gen und Kundengelder haben sich in den letz-
ten drei Jahren verdreifacht.

MIT STARKEN PARTNERN

Uber die Zusammenarbeit von Raiffeisen mit
anderen Unternehmen, mit Helvetia Patria
Versicherungen (seit 2000), cosba private ban-
king ag (seit 2001), Bank Vontobel (1994) und
Viseca (2000), referierte Robert Signer, Leiter
des Departementes Marktmanagement. Fiir
die Kooperationen mit starken Partnern gibt
es mehrere Griinde. So wiinschen die Kunden
eine umfassende Beratung und Betreuungaus
einer Hand. Der Einsatz von Informations-
technik hat das Bediirfnis der Kunden gestei-
gert. Drittens regulieren gesetzliche Regelun-
gen den Handlungsspielraum und verlangen
nach einem hoheren Spezialwissen.

Etwas genauer ging Robert Signer auf die
Kooperation mit Helvetia Patria Versicherun-
gen und der genossenschaftlich organisierten
cooperate swiss banking (cosba) ein. Damit
habe Raiffeisen eine Professionalisierung im
Bereich Private Banking (Vermdogensver-
waltung, Anlagestrategie/Research) bewirkt.
Neben dem cosba-Hauptsitz in Ziirich stehen

cosba-Berater in Basel und Wil im Einsatz.
«Es ist geplant, im Laufe des Jahres auch in
weiteren Stddten wie Bern, Genf, Lausanne,
Luzern, Lugano und im Biindnerland Stand-
orte zu erdffnen», blickte Robert Signer nach
vorne.

WISSBEGIERIGE MEDIEN

In der anschliessenden Frage-Antwort-Run-
de, die von den Medienvertretern rege ge-
nutzt wurde, gaben Pierin Vincenz und Robert
Signer unter anderem Auskunft iiber die Post-
bank. Pierin Vincenz dazu: «Dass die Post-
bank nicht lanciert wurde, werten wir als ein
gutes Zeichen. Wir diirfen die Post mit ihrem
starken Vertriebskanal jedenfalls nicht unter-
schdtzen.» Was die kleineren und mittleren
Unternehmen betrifft, so wolle Raiffeisen vor
allem fiir die kleineren Firmen ein verléssli-
cher Partner sein. Robert Signer kiindigte an,
dass die bislang auf 20 000 Franken limitier-
ten Blankokredite auf neu 100 000 Franken
erhoht wiirden.

Zuguterletzt konnte Pierin Vincenz auch
noch kurz das erste Quartal 2002 streifen: Das
Wachstum habe sich gleichmassig entwickelt,
der Zufluss von Kundengeldern wiirde das
Vorjahr tibertreffen und zudem sei auch die
Raiffeisenfamilie im 2002 um 27 000 neue
Mitglieder gewachsen. N PIUS SCHARLI

PANORAMA RAIFFEISEN 5/02
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BARGELD

BLEIBT ZU HAUSE

Die Schweiz im technologischen und gesellschaftlichen Wandel: Waren an
der letzten Landesausstellung BARGELDLOSE Zahlungsmittel noch
unbekannt, ist der Besuch der EXP0.02 ohne Bargeld selbstverstindlich.

ber 100 Anbieter werden an der in we-

nigen Tagen ihre Tiiren 6ffnenden Lan-

desausstellung Expo.02 bargeldlose
Zahlungsmittel akzeptieren. Rund 500 EFT/
POS-Terminals und 200 CASH-Terminals ste-
hen dafiir im Einsatz. Besondere Beachtung
verdient das elektronische Kleingeld CASH: Es
wird an den meisten Verkaufspunkten der
Expo.02 akzeptiert.

Vom Einsatz bargeldloser Zahlungsmittel
an der Expo.02 profitieren nicht nur die
Konsumentinnen und Konsumenten, son-
dern alle beteiligten Partner: Der Einsatz der
Plastikkarten ermdglicht eine bessere Zah-
lungskontrolle fiir die Anbieter, speditivere
Zahlungsabwicklungen und verhindert Be-
trugsversuche. An der Expo.02 werden alle
tiblichen Kredit- und Debitkarten akzeptiert.
Es kann aber auch bar bezahlt werden, fiir den
Bargeldbezug stehen 20 Bancomaten bereit.

VIRTUELLES KLEINGELD

Der CASH-Chip befindet sich auf der ec-Karte
oder Postcard CASH, und wird am besten vor
dem Expo.02-Besuch an einem Bancomaten
oder Postomaten unter «CASH-Funktionen»
aufgeladen (bis maximal 300 Franken). Und
so einfach, sicher und rationell funktioniert
die Zahlung: Der Kunde schiebt die Karte ins
CASH-Terminal und bestétigt den Kaufbetrag
mit der «OK»-Taste. Er wird in Sekunden-
schnelle, ohne PIN-Code und ohne Unter-
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schrift vom Chipguthaben abgebucht. Mit
CASH profitieren Expo.02-Besucherinnen
und -Besucher besonders bei der Bezahlung
kleinerer Betrdge an Automaten (Tickets im
offentlichen Verkehr, in Parkhdusern), aber
auch an Kiosken und in anderen Geschéften.

Die ec-Karte ist heute in aller Hande: 3,5
Millionen Schweizer besitzen sie und tiber 310
Millionen Personen das internationale Pen-
dant Maestro. Durch den direkten Zugriff aufs
eigene Bankkonto ermdglicht die ec/Maestro-
Karte Spontankdufe und Bargeldbeziige bis
1000 Franken. Dank der PIN-Code-Abfrage bei
jedem Zahlungsvorgang ist die Sicherheit ge-
wiéhrleistet. ec/Maestro wird an der Expo.02
beispielsweise fiir die Bezahlung von Biichern,
T-Shirts oder Souvenirs eingesetzt.

FUHRENDE KREDITKARTE

Von den Vorteilen einer Kreditkarte braucht
man heute niemanden mehr zu {iberzeugen.
Die EUROCARD/Mastercard ist mit 2 Millio-
nen Karten die klare Nummer 1 in der Schweiz
und wird weltweit von tiber 400 Millionen In-
habern regelmaéssig eingesetzt. Der Zahlungs-
vorgang wird entweder {iber ein Terminal mit
PIN-Code-Abfrage oder manuell durch einen

Verkaufsbeleg mit Unterschrift abgewickelt.
EUROCARD/MasterCard eignet sich fiir gros-
sere Ausgaben an oder um die Expo.02, bei-
spielsweise fiir das Nachtessen, die Hotelrech-
nungoder auch die Zugsfahrt. mDAVE JAEGER

Foto: zVg.

Grosser CASH-Wettbewerb

e A T D S U

Gewinnen Sie mit CASH, dem Zahlungsmittel

an der Expo.02, eines von zehn Expo.02-VIP-

Weekends flir zwei Personen im Wert von 2000

Franken! Im Traumweekend ist inbegriffen:

> Anreise per Bahn, 1. Klasse

> 3-Tages-Pass mit Easy Access

(kein Anstehen!)

Welcome-Apéro

Fuhrung auf dem Expo.02-Geldande

Gutschein fur Tageskarte Schiff/Irisboot

Geladene CASH-Card im Wert von

200 Franken

> Ubernachtung im 5-Stern-Hotel «Palafitte»
(Pavillon auf dem See)

Nehmen Sie online unter www.paycash.ch am

grossen CASH-Wettbewerb teil. Wir wiinschen

Ihnen viel Glick!

VeV ViV
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SERIE GELD ANLEGEN

ANLAGEFONDS MIT RISIKOSCHUTZ

Mit Anlagezielfonds schldgt man zwei Fliegen auf einen Streich:
Ein PROFESSIONELLES MANAGEMENT ist garantiert
und die ANLAGEZIELE sind klar definiert.

in einmaliger Entscheid birgt einige Vor-

teile in sich: die zeitraubende und kost-

spielige Verwaltung der Anlage entféllt
und man kommt so zu einer kostengiinstigen
und leistungsstarken Vermdogensanlage, wie
sie fiir Grossanleger und Pensionskassen
selbstverstdndlich ist. Die Anlagen erfolgen
weltweit, je nach Anlageziel in Aktien, Obliga-
tionen und/oder Geldmarktpapieren. Auf-
grund der breiten Streuung der von einem
Fonds getdtigten Anlagen verringern sich die
titelspezifischen Risiken.

NUR NOCH MARKTRISIKO

Dem Anleger verbleibt allein das Marktrisiko,
das von der gewdhlten Anlagestrategie ab-
héngt. Das Anlagespektrum umfasst Risiko-
grade von gering bis hoch. Der Grundsatz
«je hoher die erwartete Rendite, desto hoher
das Risiko» gilt fiir Anlagezielfonds genauso
wie fiir andere Anlageformen. Die Finanz-
markt-Theorie hat wiederholt bestétigt, dass
sich mit zunehmender Anlagedauer die Kurs-
schwankungen glétten.

Je nach Lebenssituation kann es vorkom-
men, dass das Bediirfnis nach einem Risi-
koschutz fiir die Familie vorhanden ist.
Gleichzeitig besteht auch der Wunsch, das
Renditepotenzial der Kapitalmérkte auszu-
schopfen. Eine Fondspolice kann beides opti-
mal miteinander verbinden, denn fondsge-
bundene Lebensversicherungen sind immer
langfristige Anlagen. Hierfiir stehen vier ver-
schiedene Anlageziele zur Auswahl, die sich
mit der fondsgebundenen Einmaleinlage-
Versicherung «Raiffeisen Fund Life» auf einfa-
che Art umsetzen lassen.

Lautet das Anlageziel «Sicherheit», besteht
das Portefeuille aus den Fondsbausteinen
Swiss Obli, Euro Obli und US-Dollar Obli. Fiir
die Anlageziele «Einkommen», «Ausgewogen»
und «Wachstum» wird in die Raiffeisen-Anla-
gezielfonds Global Invest 25, 45 respektive 75
investiert. Ein Wechsel von einem in ein ande-
res Anlageziel ist jederzeit moglich, sodass
sich die individuelle Anlagestrategie an eine
Anderung der Lebenssituation anpassen ldsst.
Bei Vertragsablauf wird der Gegenwert der
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Fondsanteile zu jenem Zeitpunkt ausbezahlt.
Hierbei ist anzumerken, dass sdmtliche Prog-
nosen auf Vergangenheitswerten basieren.
Die kiinftige Marktentwicklung und damit
auch der Portefeuillewert bei Ablauf kann
deshalb nicht mit Sicherheit vorhergesagt
werden. «Raiffeisen Fund Life» bietet dank
einer garantierten Todesfallsumme (Zinssatz:
5 Prozent) einen beruhigenden Risikoschutz.
Damit ist das Marktrisiko im Falle einer Aus-
zahlung der Versicherungsleistung wéhrend
der Vertragsdauer hinreichend abgesichert.
Sollte der Marktwert der Fondsanlagen im
Todesfall hoher als der Versicherungsschutz
sein, wird die hohere Summe ausbezahlt.

WIE BEI LEBENSVERSICHERUNG

Mit einer Fondspolice erwirbt man nebst ei-

ner aussichtsreichen Kapitalanlage alle Vor-

teile einer traditionellen Lebensversicherung:

> Steuerliche Vorteile: Die Auszahlung ist
steuerfrei, sofern der Versicherungsneh-
mer das 60. Altersjahr vollendet hat oder
der Vertrag vor dem 66. Altersjahr begriin-
det wurde, eine Vertragsdauer von zehn

Jahren vorliegt und der Versicherungsneh-

mer mit dem Versicherten identisch ist.
> Erbschaftsprivileg: Flexiblere Nachlassre-

gelung, freie Beglinstigung mit dem Vor-
teil, dass die Versicherungsleistung nicht
in den Nachlass féllt, auch dann, wenn die

Erbschaft ausgeschlagen wird.
> Konkursprivileg: Sind der Ehegatte oder

Nachkommen begiinstigt, so féllt die Versi-

cherung nicht in die Zwangsvollstreckung.

Dies gilt auch bei der unwiderruflichen Be-

glinstigung an eine andere Person.
> Kreditinstrument: Die Police kann zur Kre-

ditsicherung oder Kreditbeschaffung ver-
pfandet werden.

Die Fondspolice ist eine interessante Alter-
native zu Depotanlagen. Sie verbindet das Be-
diirfnis nach Sicherheit und die Wertentwick-
lung einer langfristigen Fondsanlage optimal.
Personliche und auf die individuellen Bediirf-
nisse abgestimmte Losungen erfordern eine
personliche Beratung. N SVRB-PRODUKT-

MANAGEMENT VORSORGE/ABSICHERN

Der Kommentar:
Raffael Eigenmann,
Anlage-/Finanzberater beim SVR

Raffael

Eigenmann:
«Die Kandidater
sind enger
zusammen-
geriickt.»

ie Bestandesaufnahme fiinf Monate

nach dem Start des Anlagewettbewerbs

zeigt: Alle vier Teilnehmerinnen und
Teilnehmer weisen weiterhin eine Plusperfor-
mance in ihren Wertschriftendepots auf. Seit
der letzten Depotbewertung vor vier Monaten
hat sich keine Rangverschiebung ergeben.
Doch sind die vier Kandidaten wieder sehr
nahe zusammengeriickt. Dies ist vor allem
darauf zuriickzufiihren, dass Josef Stutz als
einziger in der Berichtsperiode in seinem De-
pot eine Minusperformance aufweist. Die ag-
gressive Anlagestrategie erwies sich als zu ris-
kant und die Bewertung des gesamten Depots
sank um 3.21 Prozent.

Dieser Umstand tiiberrascht nicht, waren
es doch die Technologietitel, die im ersten
Quartal im Vergleich zum Gesamtmarkt tiber-
durchschnittlich an Wert einbiissten. Im
Ubrigen war das erste Quartal an den Welt-
aktienmaérkten nach dem turbulenten letzten
Jahr ruhig verlaufen, obwohl man bei den
Marktteilnehmern immer noch eine gewisse
Unsicherheit in Bezug auf die bevorstehende
wirtschaftliche Erholung spiiren kann. Die Zu-
versicht steigt jedoch zusehends, dass sich die
Konjunktur auch in Europa von der Talsohle
absetzt.

Dieser Meinungscheinen auch unsere Teil-
nehmerinnen und Teilnehmer des Anlage-
wettbewerbs zu sein. Sie benutzten die erst-
malige Gelegenheit fiir Umschichtungen in
ihren Depots, um die Bestdnde an Obliga-
tionenfonds zu reduzieren. Die frei werden-
den Gelder investierten sie in Aktienfonds,
die hoheren Wertschwankungen unterworfen
sind.

Die Obligationenrenditen im Schweizer
Franken sind historisch gesehen immer noch
tief. Vor diesem Hintergrund und dem jetzi-
gen Marktumfeld von stabilen bis leicht stei-
genden langfristigen Zinsen kann man kurz-
fristig sicherlich keine «Renditewunder» mit
Obligationenfonds erwarten. Da ist es fiir den
Anleger wichtig, dass er sich mittel- bis lang-
fristig ausrichtet und den Obligationenteil in
seiner Anlagestrategie wihlt, der seiner Risi-
kobereitschaft und -fahigkeit entspricht. =
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ANLAGEWETTBEWERB

Rosette Jost-Moser, 46 _Stand: 28.03.02 Rang 2
Alchenstorf, Hausfrau Depotwert Liquiditat Vermogen Performance seit Start
ndiinclYeowe CHF 103337 CHF 1424 CHF 104 762 +4,76%

tungsbeamtin, verheira-
tet, zwei Kinder: Yvonne
(17), Remo (15);

Val.-Nr.

f Anzahl Kaufkurs Wahrung aktuell Wert CHF +/~in%

N Kau
423774 01.11.01

Hobbys: lesen, Kreuz- Raiffeisen Global Invest 100 21300 86.35 GHE=17195:59- "'28/677" ! 1070

wortratsel |0sen Raiffeisen EuroAc 161 804 01.11.01 108 12518 EUR 18577 21518 8.20
Vontobel Global Trend 1003765 01.11.01 137 50.44 EUR 48.69 9789 -3.70
Information & New Technologies
Credit-Suisse Global Biotech 1080379 01.03.02 115 66.31 USD 69.97 13 536 4.46
Raiffeisen US Dollar Obli 1127530 01.11.01 64l 212 USD 108.08 29 817 -0.64

- __Stand: 28.03.02 Rang 1

Zufikon, Dipl. Bau-Ing. i Depotwert Liquiditat Vermdgen Performance seit Start

Sl a0 CHF 102 090 CHF 2823 CHF 104 913 +4,91%

schaftsflhrer im Trans-

portgeschaft tétig,
verheiratet, zwei

“Val-Nr.  Kauf Anzahl Kaufkurs Wahrung aktuell Wert CHF +/—in %

Tochter: Carola (17), 470537 01.11.012 125  176.90 CHF 192.00 24 000 8.53
Constanze (19); Hobbys: Raiffeisen Futura Swiss Stock 1198098 01.11.01 200 7575 CHF 83.17 16 634 9.80
lesen, Schach spielen Vontobel Global Trend 1003765 01.11.01 400  50.44 EUR 4869 28581 -3.70
Information & New Technologies
UBS Equity European Technology1137573 01.11.01" 460 45.03 EUR  48.70 32 875 7.66
Alice BIILgﬁ[—SCh!MQiZﬁE 39 _ Stand: 28.03.02 RangA____
Schwarzenbach SG, Depotwert Liquiditat Vermégen Performance seit Start
Steuerkommissarin CHF 98199 CHF 3787 CHF 101 986 +1,99%
Kt. AR, geschieden,
ein Kind: Alessia (8); - - - —— -
Hobbys: lesen, jassen, _ Val-Nr.  Kauf Anzahl Kaufkurs Wahrung aktuell Wert CHF +/~in %

Raiffeisen Global Inve;t 45

skifahren, wandern, 527514 01.11.01 330 119.63 CHF 119.88 39 560 0.21
rollerbladen Vontobel European Equity 607580 01.11.01? 25 | 290.67 EUR 31227 11 456 7.18
Vontobel Global 1003761 01.11.01 83 82.27 EUR 83.29 10 145 0.99
Trend Life & Health
UBS Strategy Fund-Balanced 279218 01.03.02 100 101.29 UsSD: 102,18 17 189 -0.13
Vontobel Far East Equity 634794 01.03.02 100 108.94 UsD 117.99 19 848 722
Heinz Troxler, 43 _Stand: 28.03.02 Rang 3
Ettiswil, Reallehrer, Depotwert Liquiditat Vermégen Performance seit Start
e 2 CHF 99 591 CHF 4302 CHF 103 893 +3,89%
Sabrina (16), Angela

(14); Hobbys: Familie,
Zeitung lesen, wandern,

al.-Nr.  Kauf Anzahl Kaufkurs Wahrung aktuell Wert CHF +/-in %

Raiffeisen Global Invest 100

Hier werden die Mittel
ausschliesslich in kurz-
fristige, festverzinsliche
Geldmarktpapiere inves-
tiert. Die Restlaufzeiten
dieser Papiere mussen
unter einem Jahr liegen
und die Schuldnerquali-
tét muss absolut ein-
wandfrei sein.

Hedge Funds bertreiben
eine nicht-traditionelle,
«atypische», i.d.R. ag-
gressive Anlagepolitik.
Das Hauptanlageziel
dieser Fonds ist die Er-
zielung einer positiven
Rendite unabhangig
von der Entwicklung an
den weltweiten Finanz-
markten.
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Entspricht dem Wert
des Fondsvermégens
zu Borsenkursen. Wird
dieser Wert durch die
im Umlauf befindlichen
Anteilscheine geteilt,
ergibt sich der Wert pro
Anteil. Anderer Aus-
druck: Innerer Wert.

Misst den Grad des
Zusammenhanges zwi-
schen dem Anlagefonds
und seinem Referenz-
index. Weist ein Anlage-
fonds eine Korrelation
von +1 auf, so entwi-
ckelt er sich genau wie
der Vergleichsindex. Bei
-1 entwickelt sich der
Fonds entgegengesetzt.

Die Anlagen konzen-
trieren sich auf ein geo-
grafisch fest umschrie-
benes Land. So zum
Beispiel investiert der
Fonds «Vontobel US
Equity» ausschliesslich
in Aktien von Unter-
nehmungen mit Domizil
in Amerika.

Fernsehsport 423774 01.03.02 275 93.75 CHF 9559 26287 1.96
Vontobel Swiss Equities 279570 01.03.02 40 360.61 CHF 379.94 15 198 5.36
CS Index Match Euro Stoxx 50 890385 01.11.01 140 96.14 EUR 102.17 20991 6.02
Vontobel Global 1003761 01.11.01 120 82.27 EUR  83.29 14 667 1.00
Trend Life & Health
CS Equity Fund USA 349533 01.11.01 20 643.00 USD 667.22 22448 6.96
1) Teilkauf per 01.03.02 2) Teilverkauf per 01.03.02
Fonds von A bis Z
(PR e ]l R | e e | e | S | N O |
Geldmarktfonds Hedge Fund Inventarwert Korrelation Linderfonds Mischfonds

Fir Anleger, die ein in-
ternational diversifizier-
tes Portfolio nicht selbst
mittels einzelner Fonds
aufbauen wollen, stehen
verschiedene Fonds
zur Verfligung, die in
optimaler Weise Obliga-
tionen-, Aktien- und
Geldmarktanlagen der
wichtigsten Lénder
kombinieren.
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INTERVIEW

«RAIFFEISEN IST HEUTE
EIN GESUCHTER PARTNER>>

An der Delegiertenversammlung am 22. Juni in Lugano geht eine
Ara zu Ende: MARIUS COTTIER rritt als Verwaltungsratsprdsident
zurtick. Ein Riick- und Ausblick mit dem Freiburger Rechtsanwalt,
dem «BRUCKENERBAUER» zwischen den Sprachregionen, den
Raiffeisenbanken und dem Verband, im folgenden grossen Interview.

Im Museum seines Freundes
Jean Tinguely in Freiburg.
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Wenn Sie auf Ihre zehnjidhrige Tédtigkeit als
VR-Prisident des Schweizer Verbandes der
Raiffeisenbanken (SVRB) zuriickblicken:
Welches sind die markantesten Ereignisse
respektive Entwicklungsschritte der Raiffei-
sen-Gruppe seit [hrem Amtsantritt?
Dr. Marius Cottier, SVRB-Verwaltungsrats-
prasident: Raiffeisen hat die rasante Entwi-
cklung in der Bankenwelt nicht einfach {iber
sich ergehen lassen. Sie hat die eigene Ent-
wicklung selbst gestaltet und geprégt. Raiffei-
sen hat sich auch konsequent und umfassend
auf die Kundenbediirfnisse ausgerichtet so-
wie Produkte und das Dienstleistungsange-
bot stetig erweitert, um der Rolle als Haupt-
bank fiir ihre Kunden gerecht zu werden. Die
ehemalige Raiffeisen-Kasse ist definitiv zur
selbstbewussten Raiffeisen-Bank geworden.
Der Raiffeisen-Verband ist heute ein gesuch-
ter Partner, wie die Kooperationen mit der
Bank Vontobel, Helvetia Patria Versicherun-
gen und cosba private banking ag zeigen.
Die Raiffeisen-Gruppe hat sich auch gegen
innen stark verdndert. Raiffeisen-Banken, Re-

gionalverbédnde und der Schweizer Verband
sind sich ndher gekommen. Sie treten heute
geschlossener als geeinte Raiffeisen-Gruppe
auf. Vorrangig ist der Partnerschaftsgedanke.
So werden wichtige unternehmenspolitische
Fragen in gruppenweiten Vernehmlassungen
aufihre Akzeptanz getestet. Generell spielt die
Kommunikation eine herausragende Rolle.
Dafiir setzen wir ein erhebliches Mass an En-
ergie, Zeit und Finanzen ein. Dies lohnt sich!

Was hat Sie in dieser Zeit am meisten be-
rithrt, begeistert und vielleicht auch nach-
denklich oder betriiblich gestimmt?

Das Vertrauen unserer Kundinnen und Kun-
den in ihre Bank ist fast mit Hinden greifbar.
Sie fithlen sich bei uns wohl wie in einer gros-
sen Familie. So habe ich letzthin eine General-
versammlung erlebt, bei welcher der VR-Pré-
sident und der Bankleiter jedes Mitglied mit
Héndedruck begriissten. Ich darf aber auch
allen Mitarbeitenden ein Krianzchen fiir ihre
Freundlichkeit und Kompetenz, aber auch
ihre Erreichbarkeit winden. Es kommt nicht
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von ungefdhr, dass wir die Mitgliederzahl in
den letzten acht Jahren verdoppelt haben.
Unsere Raiffeisenbanken verstehen es, sich in
die Ortsgemeinschaft einzubringen.

Einer der vielen Hohepunkte meiner Prési-
dialzeit bildete natiirlich das 100-Jahr-Jubil&-
umin Interlaken. Ein Bild ist mir dabei speziell
in Erinnerung geblieben. Inmitten einer herr-
lichen Bergkulisse, im malerischen Park des
Casinos, haben sich die Raiffeisen-Vertreter
zum Mittagslunch getroffen. Hunderte von
quicklebendigen, frohlichen und aufgestell-
ten Gesichtern haben eine Zuversicht ausge-
strahlt, welche fiir die Zukunft der Raiffeisen-
Gruppe nur Gutes verheisst. Dieses Bild werde
ich nie vergessen.

Nattirlich habe ich in den letzten zehn Jah-
ren auch Entwicklungen erlebt, die mich sehr
nachdenklich gestimmt haben. Diese bezie-
hen sich aber auf das weitere Wirtschaftsum-
feld und nicht auf Raiffeisen. So habe ich die
extreme Ausrichtung gewisser Unternehmen
auf die Gewinnmaximierung als negativ er-
lebt. Oft werden dabei die legitimen Ansprii-
che der Mitarbeitenden und der Kunden, vor
allem der Kleinkunden, vergessen. Fiir mich
ist klar, dass Spitzenleistungen nicht in einem
Klima der Verunsicherung und der Angst ge-
deihen konnen. Dafiir braucht es ein zwar
forderndes, aber auch forderndes Umfeld -
ein Klima des Vertrauens. Ein weiterer Ne-
gativpunkt sind die masslosen Spitzengehal-
ter gewisser Manager und Verwaltungsréte.

5/02 PANORAMA RAIFFEISEN

Ein Drittes: verantwortungsvolles Handeln
schliessteine Teilungund Kontrolle der Macht
ein. Dies gilt fiir den Staat wie auch fiir Unter-
nehmen. Deshalb ist fiir mich die vielerorts
praktizierte Personalunion von Verwaltungs-
ratsprasident und CEO nicht nachvollziehbar.

Sie haben immer wieder auf die Raiffeisen-
typischen Werte hingewiesen und darauf
hingearbeitet, dass sie nicht nur auf dem
Papier stehen, sondern gelebt werden.
Das war und ist fiir mich entscheidend. Die
Raiffeisen-Grundwerte empfinde ich zugleich
als Teil der Grundwerte des Menschen. Prin-
zipien wie Solidaritdt oder Subsidiaritét brin-
gen sowohl zwischenmenschlich als auch
unternehmerisch gute Resultate. So gewéhr-
leistet beispielsweise die hohe Autonomie der
Raiffeisenbanken eine ausgepridgte Kunden-
nédhe. Entsprechend elementar erscheint mir
auch im Bankverkehr die personliche Bera-
tung (von Mensch zu Mensch). E-Banking und
Bargeldautomaten haben als Ergdnzung und
fiir Routinegeschifte ihre Berechtigung. Sie
kénnen jedoch den zwischenmenschlichen
Kontakt nicht ersetzen. Auch im Bankgeschaft
gilt, was der polnische Dichter Stanislaw Jerzy
Lec einmal geschrieben hat: «Es gentigt nicht
zur Sache zureden, man muss auch zum Men-
schen sprechen.»

Zu den Raiffeisen-Eckpfeilern gehort auch
der Zusammenschluss als Verband. Dieser bil-
det ein schiitzendes Dach fiir die einzelnen

Mitgliedbanken. Darunter kann nachhaltiges
Banking gedeihen, welches verantwortungs-
volles Umgehen mit Menschen, Geld und Um-
feld erst ermdglicht. Damitist auch das Gebiet
der Ethik in der Wirtschaft angesprochen. Die
Raiffeisen-Jubildaumsstiftung mochte hier un-
terstiitzend wirken. Und es freut mich, dass
unser Kundenmagazin «Panorama» mehrere
Beitrdge zum Thema der Ethik bringt.

Sie sind an der Sprachgrenze zwischen der
Deutschschweiz und der Romandie zu Hau-
se. Hat Thnen diese Zweisprachigkeit in der
Ausiibung Thres Amtes geholfen?

Raiffeisen ist ein gesamtschweizerisches Un-
ternehmen. Um die Briicken zwischen den
Sprachregionen schlagen zu konnen, ist
Mehrsprachigkeit tatsdchlich eine wichtige
Voraussetzung. Dabei geht es auch um das
Verstandnis fiir die jeweils andere Kultur.
Mit Freude habe ich festgestellt, dass die Mit-
glieder der Geschiftsleitung hier ein Zeichen
setzen und vertieft Franzosisch gelernt ha-
ben. Auch mein vorgeschlagener Nachfolger,
Franz Marty, kennt die franzosische und ita-
lienische Sprache und Kultur sehr gut. Aus
kultureller und sprachlicher Sicht kommt den
Sitzen des Verbandes in Lausanne und Bellin-
zona grosse Bedeutung zu. Um diese Bedeu-
tung zu unterstreichen, sind sie direkt dem
Vorsitzenden der Geschiftsleitung unterstellt.
Diese Sitze haben eine Briickenfunktion: Sie
vermitteln Dienstleistungen des Verbandes

21

Fotos: Charles Ellena



Klima-Sommerdecke _

e erholsam schlafen

. ﬂaUSChlg WeICh 4'/,10.055.01.70 weiss 150 x 210 cm 49.90

e ideal zum Lesen und A
als TV-Decke...

e auch als Sofadecke
und Bettiiberwurf

¢ 100% Baumwolle

3 jJahré

Garantie T 5 -2

i -x@«;ﬂg O

beim Kauf i

beliebiger R

Farbe und
Grosse

050
S‘-a e . 0.055.13.70 ananas 150 x 210 cm 49.90

(be'\m Kauf ab ; ; 0.056.13.70 ananas
Zwei Stick) '

. Die Lieferung erfolgt gegen Rechnung inkl. MwSt., zuziiglich Versandkostenanteil. Zahlbar innert 20 Tagen. i
J A y I C H B E S T E L L E ' [ Ich méchte gratis den neuesten Angela Bruderer Katalog
Anzahl Artikelnummer Grisse  Farbe Preis name
= Coupon bitte einsenden Angela Bruderer AG
— Vorname A lemxprtian Postfach 1253

Strasse, Nr. 8401 Winterthur

—_— — PLZ/OM
o D - Unterschrift ~ E‘ #
D E R E R

Tel. PA 05/02 (70) R U




INTERVIEW

und sind nédher bei den Raiffeisenbanken; zu-
dem vertreten sie die Interessen der Sprachre-
gionen beim Schweizer Verband in St. Gallen.

Mit der Entwicklung neuer Dienstleistungen
und Vertriebskanédle bekommt der Schwei-
zer Verband immer mehr Gewicht. Leidet
darunter nicht die Autonomie der einzelnen
Raiffeisenbanken?

Die dezentrale Unternehmensstruktur ist ein
wichtiger Erfolgsfaktor der Raiffeisen-Grup-
pe. Deshalb besteht der erkldrte Wille, diese
Autonomie zu schiitzen und zu stérken. Aller-
dings darf nicht verkannt werden, dass regu-

latorische und technologische Verdnderun-

gen die Leitplanken zwischen zentral und
dezentral verschieben konnen. Die Kernauf-
gabe der Raiffeisenbanken besteht jedoch in
der dezentralen Wahrnehmung der unterneh-
merischen Verantwortung. Die Raiffeisenban-
ken pflegen die Beziehungen zu ihren Kun-
den. Sie erfiillen somit die eigentliche Aufgabe
der Raiffeisen-Gruppe. Dies soll auch in Zu-
kunft so bleiben.

Sie haben der Raiffeisen-Gruppe vor zwei
Jahren «Mut zum Massvollen» gewiinscht.
Bleibt dieser Wunsch bestehen und wie ist er
zu verstehen?

Einlebendiges Gebilde, sei dies ein Baum oder
eine Unternehmung, entwickelt sich nur dann
gut, wenn das Wachstum organisch stattfin-
det. Das dussere Wachstum muss mit dem

Zusammen mit
seiner Enkelin Lucie.

5/02 PANORAMA RAIFFEISEN

inneren tibereinstimmen. Wenn ein Mensch
zu sprunghaft wichst, riskiert er zu hinken.
Dies trifft auch auf Banken zu. Bei Raiffeisen
ist das Wachstum, obwohl oft eindriicklich, so
doch stets harmonisch erfolgt. Quantitatives
und qualitatives Wachstum verliefen stets im
Einklang.

Was heisst das konkret?

Im Kreditbereich werden an die Bonitét der
Kunden stets hohe Anforderungen gestellt.
Die Belehnungsgrenzen werden so gewihlt,
dass die Sicherheiten auch bei Marktschwan-
kungen ausreichen und zudem die Tragbar-
keit ausgewiesen ist. Zum Massvollen gehort
auch die Selbstbeschrdankungjeder Raiffeisen-
bank auf ihren Geschiftskreis. Man wildert
nicht in fremden Revieren. Dort wo die Geiss
angebunden ist, soll sie grasen. Das hat den
Vorteil, dass sie gleichzeitig auch gleichenorts
wieder diingt. Ein weiteres Beispiel ist die Er-
offnung neuer Niederlassungen zur Erschlies-
sung der Stddte. Wir sind hier Schritt fiir
Schritt vorgegangen.

Mut zum Massvollen heisst auch: Wir wol-
len nicht die grésste Bank werden, aber so
gross, dass wir eigenstdndig und autonom
bleiben kénnen. Wir wollen nicht den gross-
ten Gewinn erzielen. Der Gewinn soll jedoch
so hoch sein, dass wir unseren Mitgliedern
mit hervorragenden Bankdienstleistungen
dienen, die notwendigen Investitionen in
die Zukunft vornehmen und ausreichende
Sicherheitsreserven bilden kénnen.

Wenn Sie Threm Nachfolger ein paar Tipps
und Ratschlédge geben konnten, welche wi-
ren mit Bestimmtheit darunter?

Es ist nicht meine Art, Ratschldge zu erteilen.
Ich werde im Gesprédch erldutern, welches
meine Sicht der Dinge ist. Ein grosses Anlie-
gen ist mir der Aspekt der Ethik im Bankge-
schift. Auch das Bankgeschift ist ja nicht
Selbstzweck und wertneutral. Es soll vielmehr

Die Basis zum Erfolg

sinnstiftend fiir den Einzelnen und letztlich
fiir die Gemeinschaft sein. Diese Sinndimen-
sion soll sich auf Genossenschafter, Kunden,
Mitarbeitende aber auch die Gemeinschaft
beziehen. Ich bin {iberzeugt, dass der neue
Préisident sich selber mit all seinen wertvol-
len Lebens- und Berufserfahrungen in seine
Arbeit einbringen wird. Diese Chance gilt es zu
nutzen.

Bleiben Sie Raiffeisen in irgendeiner Funk-
tion erhalten?

Selbstverstandlich werde ich weiterhin Ge-
nossenschafter der Raiffeisenbanken Jaun
und Freiburg Ost bleiben und meine Mitglied-
schaftsrechte ausiiben.

Wie werden Sie Ihre Freizeit nach dem Riick-
tritt nutzen?

Die Natur ist mir sehr nahe und ich finde dort
immer wieder Kraft, Freude und innere Har-
monie. Deshalb mochte ich mehr Zeit fiir
diese Energiequellen haben und héufiger im
Sommer und Winter Bergtouren machen. Ein
Traum ist es, noch einmal im Himalaja ein
Trekking zu unternehmen. Und mein gehei-
mer Wunsch ist es, als ehemaliger Militdrpilot
wieder Kunstflugakrobatik im gelben, oben of-
fenen Biicker-Doppeldecker zu machen. Dann
erwartetmich dieschonste aller Aufgaben, jene
als Grossvater. Ich mochte wieder vermehrt
Zeit fiir die Familie, insbesondere fiir meine
vier Enkelkinder (alles Mddchen, die Redak-
tion) haben. Raiffeisen hatte einige Jahre den
Werbeslogan: «Die Bank, die ihren Kunden
gehort.» Meine Enkelkinder sollen dies nicht
umwandeln in den Spruch: «Der Grossvater,
der seiner Bank gehort.» Raiffeisen ist mir in
diesen zehn Jahren richtig ans Herz gewach-
sen. Unser Unternehmen ist mehr als ein Geld-
institut. Es ist auch ein Ort, wo sich Menschen
begegnen. Denn «Alles wirkliche Leben ist Be-
gegnung», wie der Philosoph Martin Buber
gesagt hat.

Interview: Pius Schirli, Philippe Thévoz

lhren vergangenen und zukunftigen Erfolg ver-
dankt die Raiffeisen-Gruppe der Treue ihrer
Mitglieder und Kunden. Daftir méchte ich |h-
nen meinen herzlichen Dank aussprechen.
Mein Dank gilt auch den Uber 5000 Mitarbei-
tenden sowie den ebenso vielen Verwaltungs-
und Aufsichtsraten auf allen Stufen der Raiffei-
sen-Organisation. Meine Aufgabe hat mich mit
vielen Menschen zusammengefiihrt, die mit
hohem Engagement und Professionalitdt am
Unternehmen Raiffeisen mitbauen. Dabei habe

ich vielfach eine Identifikation und Begeiste-
rung gespurt, die weit Uber die reine Berufs-
oder Funktionsaustbung hinausgingen. Ich
wiinsche der Raiffeisen-Gruppe, dass es ihr
weiterhin gelingt, diesen Funken der Begeiste-
rung aktiv zu halten. Dann wird ihr der Erfolg
treu bleiben.

) sy
Marius Cottier
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Kein Abzug beim Rasenmaher
Die Ausflhrungen im «Panorama» 3/2002
(«Steuern sparen») stimmen meines Erach-
tens nicht ganz. Die Auslagen flir den Kamin-
feger kann man beispielsweise steuerlich
nicht abziehen. Noch weniger ist dies beim
Unterhalt des Gartens, bei der Anschaffung
oder der Reparatur eines Rasenmahers mog-
lich. Dies ist auf jeden Fall die steuerliche
Praxis im Waadtland und dirfte meines Wis-
sens auch in anderen Kantonen so sein. Die-
se Bemerkungen betreffen zudem nur die
Privatpersonen.

Gilbert Jouvenat, Paudex VD

Praxis im Kanton Bern
Der Artikel ist etwas unprazis ausgefallen. Im
Kanton Bern kann die Liegenschaftssteuer
immer abgezogen werden (in den Beispielen
nicht erwahnt), dafir der Kaminfeger nicht.
Serviceabos kdnnen nicht ganz alle abgezo-
gen werden (periodische Revision der Hei-
zungsanlage und der Warmezahler), auch
nicht aller Gartenunterhalt. Der Ersatz der
Heizung hat im Kanton viele Folgen: Hoherer
Eigenmietwert, héherer amtlicher Wert und
Anschlussgebiihren! Uber den im Artikel er-
wahnten Unternutzungsabzug (nur Bundes-
steuer!) schweigt die Wegleitung des Kan-
tons Bern. Aber Uber die oben erwéhnten
Punkte gibt sie Auskunft.

Hanspeter Oppliger, Hilterfingen

Anmerkung der Redaktion: In den Kantonen
Zurich, Aargau oder Solothurn kénnen Privat-
personen die Ausgaben flr den Kaminfeger
abziehen. Unterhalt und Ersatz des Rasenmé-
hers sind beispielsweise in den Kantonen
Aargau und Zirich zum Abzug zugelassen. Es
ist aber richtig, dass die kantonalen Steuer-
behdrden in all diesen Punkten sehr unter-
schiedliche Auffassungen vertreten; was den
Kanton Waadt betrifft, so hat der Leserbrief-
schreiber recht. Wohl hétte es aber den Rah-
men gesprengt, all die Fragen fir jeden Kan-
ton gesondert zu behandeln. Dazu noch ein
Beispiel: Im Kanton Zirich kann man den
Wasserzins abziehen. In den Kantonen Aar-
gau und Solothurn akzeptieren die Behdrden
dies hingegen nicht, dafir kann man dort die
Ausgaben fir das Abwasser abziehen. Es
empfiehlt sich, die Wegleitung sorgféltig zu
lesen und sich beispielsweise Merkblétter und
Informationen beim Kantonalen Hauseigen-
timerverband zu beschaffen.
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Der Trychelmarsch steckt jedem echten
Haslitaler von Kindsbeinen an im Blut.

Zu einem Stelldichein mit bis zu 4000 Schellern
und Trychlern aus der ganzen Schweiz kommt
es vom 6. bis 8. September beim 6. Eidgenos-
sischen Scheller- und Trychlertreffen in Meirin-
gen mit der Raiffeisenbank Oberhasli als
Hauptsponsor. Der Umzug mit gegen 200
Scheller- und Trychler-Ziigen am Sonntag-
nachmittag gilt als Héhepunkt: Ein farben-
prachtiges und akustisches Ereignis, das «im
Buuch» zu splren sein wird.

Niederhelfenschwil jubiliert

Die Raiffeisenbank Niederhelfenschwil feiert
ihr 100-jahriges Bestehen «mit heimlichem
Stolz», wie Verwaltungsratsprésident Otto
Gehrig betont. Am 27. April war die Jubildums-
GV. Vorgéngig gabs als Jubildums-Gabe eine
Brunneneinweihung beim Oberstufenzentrum
«Sproochbrugg». Die Alterssiedlung Rotach-
hof hatte schon im Februar einen Check fiur

Faszination Natur

Ein kleines Jubilaum konnte die Raiffeisenbank
Grabs SG jingst mit der Ausstellung «Momen-
te in der Natur» feiern: Mit den bis Mitte April
ausgestellten Naturbildern des einheimischen
Kinstlers Markus P. Stahli wurde die zehnte
Ausstellung im Zyklus «Raiffeisen unterstttzt
Werdenberger Kiinstler» organisiert.

Markus P. Stahli, Sohn eines Fischereiauf-
sehers, istim Hauptberuf Gemeinderatsschrei-
ber in Grabs und hat mit seinen im In- und
Ausland ausgestellten Arbeiten schon ver-
schiedene Preise gewonnen, so die Bronze-
medaille beim europédischen Wettbewerb
«International Federation of Wildlife Photogra-
phiers». Der Kinstler will den Betrachter daftir
gewinnen, die Wunder der Natur zu schitzen
und zu bewahren. (m)

Fotos: Theo van Dommelen, Meiringen

Foto: Reto Neurauter

Die Urspriinge des Trychelns liegen in der
vorchristlichen Zeit, als die Bewohner des
Bergtales in den langsten Nachten des Jahres
versuchten, die «beesen Geischter furt zu try-
ben», wie es in einem Ortsportrat von Guttan-
nen im Haslital heisst. Die rhythmischen Klan-
ge der Glocken sind zwischen dem 25.
Dezember und dem Ubersitz (letzter Arbeitstag
im Jahr) jeweils die ganze Nacht zu héren.

Das erste Eidgendssische Scheller- und
Trychlertreffen fand 1979 in Euthal statt; seit
1984 wird es alle drei Jahre durchgefiihrt, zu-

letzt 1999 in Wattwil. (osi)

einen Aussen-Begegnungsplatz erhalten. Und
die 2200 Mitglieder selbst bekommen in den
nachsten Tagen einen Gutschein: Nach eige-
ner Wahl flr eine Fahrt mit der Schwebebahn
auf den Santis oder mit einem Schiff auf dem
Bodensee, wie Bankleiter Albert Bleichenba-
cher sagte.

(wk)

Markus P. Stahli mit der Aufnahme eines
Buntspechts vor der Baumhohle.
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Ein Herz fiir die Spielgruppe

Fur Sabrina Flammer (5000.), Colette Grawehr
(5001.) und Elmar Signer (4999. Mitglied) hat
sich der Gang zur Raiffeisenbank Gossau-Nie-
derwil SG doppelt gelohnt. Weil sie das Uber-
schreiten einer historischen Marke dokumen-
tierten, wurden sie mit einem Gutschein,
Blumen und dem neuen Raiffeisen-Smart be-

Auf dem Bild (v. I.) Bankleiter Walter Hollenstein,
Sabrina Flammer, Colette Grawehr, VR-Président
Franz Wiirth und Claudia Schwarz.

Szenen zum Schmunzeln

Wahrend mehrerer Wochen waren im Schalter-
raum der Geschaftsstelle der Raiffeisenbank
Luzern im Februar und Marz Clown-Bilder des
seit Uber 20 Jahren zeitweise im Tessin leben-
den Kinstlers Pietro Abt zu sehen. Schon die
Vernissage mit Uber 100 Besucherinnen und
Besuchern war ein toller Erfolg.

Der 1943 in Emmenbriicke geborene Pietro
Abt hat sich der Malerei autodidaktisch gena-
hert. Fur ihn ist der Clown das grosse Doppel-
symbol. «Er ist immer sowohl — als auch; so-
wohl fréhlich als auch traurig, sowohl Tolpatsch
wie auch grosser Artist», hat Piero Abt einmal

treffend umschrieben. (osi)

Wandern im Umland der Expo.02

Schon bevor die Expo.02 ihre Tore &ffnet, 1adt
das neue Wanderbuch der Berner Wander-
wege zu Entdeckungen im préchtigen Umland

Foto: zvVg.

Umschlagseite der

128-seitigen Broschiire.
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Foto: zVg.

Foto: zVg.

lohnt, den sie wahrend eines respektive zweier
Monate gratis benutzen durfen. Mit den Jubila-
umsmitgliedern strahlte aber auch Claudia
Schwarz um die Wette. Aus Anlass des 5000.
Mitglieds erhielt die Prasidentin der Spielgrup-
pe «Barehusli» einen Check in Hohe von 3000
Franken Uberreicht.

(psi)

Humor aus.

der sechsten Landesausstellung ein. Der Band
«Berner Jura — Bielersee — Seeland» stellt eine
Erholungslandschaft vor, deren Reiz im gegen-

satzlichen Charakter der drei Regionen liegt.
Neben den 44 detailliert beschriebenen
Wanderrouten werden im reich illustrierten
Wanderbuch auch zwei Velorouten sowie drei
Winterwanderrouten vorgestellt. Die fur die
Praxis wertvollen touristischen und heimat-
kundlichen Informationen werden vervollstan-
digt durch Routenkartchen, Hohenprofile, Hin-
weise auf Gaststéatten und allerlei Tipps. Die
Herausgabe der Broschiire wurde durch einen
finanziellen Beitrag von Raiffeisen ermdglicht.
(zVg.)
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Nicht alles abziehbar
Sie schildern effektvoll das Beispiel vom
Hausbesitzer, derim selben Jahr eine Wasch-
maschine ersetzt, eine Kiche saniert und
auch noch gleich die Heizung ersetzt. Viel-
leicht schafft das Ihr Steuerexperte, Herr Ro-
bert Egli. Normalburger verteilen das aber auf
mehrere Jahre. Wir missen ja auch noch
Kinder durchfuittern und Banken befriedigen.
Macht er aber alles in einem Jahr, so hat er fiir
weitere 15 Jahre nichts abzuziehen, da man
ja nicht alle Jahre das halbe Haus ersetzen
muss. Artikel Uber Steuernsparen sind gut
und immer willkommen, aber bitte auch so,
dass man sie gebrauchen kann. Trotzdem
mochte ich Ihnen einmal danken flir das «Pa-
norama», das ich immer wieder in meinem
Briefkasten finde. Ein informatives und scho-
nes Magazin, das ich gerne lese.

Urs Zulauf, Schindellegi

Kein Offline-Tool fiir Macs
Mit Verwunderung lese ich in der neuesten
Ausgabe des «Panoramas», dass es flir Mac-
Benutzer kein Offline-Tool gibt, mit der Be-
grindung, es bestehe eine zu kleine Nachfra-
ge. Hand aufs Herz, haben Sie abgeklart, ob
es dieses Beddrfnis gibt oder sind Sie einfach
davon ausgegangen, dass es nur Windows-
Anwender gibt? An dieser Stelle méchte ich
eindriicklich mein Bedlirfnis deponieren, in
den Genuss von diesem Service zu kommen.
Die Anzahl der Mac-Anwender darf nicht un-
terschatzt werden. Ich hoffe, es melden sich
noch weitere bei Ihnen! Da ich den Zugang
profi bis jetzt noch nicht nutzen konnte, hoffte
ich auf eine Verbesserung mit der auf den
Frihling angekindigten Mac-Version. Ich
verbleibe mit freundlichen Griissen und der
Hoffnung, dass Sie Ihren Entscheid im Sinne
der Mac-Anwender nochmals tberdenken.
ja.jaeger@bluewin.ch

Die Firma Paymaker war im Schweizer Markt
die einzige Anbieterin von Offline-Produkten
fiir Macintosh-Computer. Ende 2001 hat sie
eine umfassende Umfrage bei allen Schwei-
zer Banken gemacht, um herauszufinden, wie
gross die Nachfrage nach dieser Offline-
Dienstleistung ist. Der Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken war die einzige Bank, die
ein Bedlirfnis angemeldet hat. Wir haben da-
fur auch finanzielle Unterstitzung zugesagt.
Laut Aussage von Paymaker haben alle ande-
ren Banken diesen Service nicht nachgefragt.
Daraufhin wurden der Verkauf und die Weiter-
entwicklung auf den 1. Januar 2002 einge-
stellt.

25



26

WIRTSCHAFT

PREISSTUTZUNG

eht es nach dem Willen des Bundes-

rates, hat die Milchkontingentierung

bald einmal ausgedient. Im Sog der
Europédischen Union (EU), die laut iiber die
Aufhebung der Quotenregelung (wie die Kon-
tingentierung dort heisst) nachdenkt, soll die-
ses Hilfsmittel einer staatlich verordneten
Produktionsbeschrankung in einigen Jahren
fallen. Eingefiihrt wurde sie auf den 1. Mai
1977 per dringlichem Bundesbeschluss — weil
alle (Milch-)Damme geborsten waren.

Die Uberproduktion von Milch war zu gross
geworden; zusdtzlich zu einem Milchsee
drohte ein Butterberg. 1% Jahre spdter sank-
tionierte das Volk in einer Abstimmung die
Kontingentierung. Sie besteht heute noch.
Hauptziele der Kontingentierung waren und
sind ein hoher Milchpreis und die Sicherung
des béduerlichen Einkommens. Gleichzeitig
soll aber auch der Aufwand fiir die Verwertung
in Grenzen gehalten und die Wertschopfung
im Berg- und Hiigelgebiet erhalten bleiben —
das wuchs sich zu einem Widerspruch aus.

Neu ist die Kontingentierung nicht. Erstmals
angewandt wurde sie ab Mai 1933 fiir drei
Jahre, wie Prof. Hans Popp in seinem Buch
«Das Jahrhundert der Agrarrevolution» nach-
weist. Dann hatten die Bauern zwei Jahre
Ruhe; aberim Mai 1938 ging es wieder los—bis
der Zweite Weltkrieg und die damit verbunde-
ne «Anbauschlacht» sie hinfillig machte.

ZIELKONFLIKT VORPROGRAMMIERT
Diese Zeit des Mangels wirkte Jahrzehnte
nach: Die Bevolkerung war den Bauern dank-
bar, und das wirkte sich im Landwirtschafts-
gesetz von 1951 aus: Es sah kostendeckende
Preise und einen, so Popp, «massgeschnei-
derten Aussenschutz» vor. Damit wurden aber
die heutigen Probleme eigentlich grundgelegt:
Anpassungen und Wandlungen in der Land-
wirtschaft und Entwicklung der Mirkte vor-
erst in Mitteleuropa, spater weltweit — all das
wurde von weiten Kreisen in der Schweiz ver-
schlafen. Und der Zielkonflikt war ohnehin
vorprogrammiert.
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«Denn relativ hohe Preise veranlassen die
Produzenten dazu, mehr von den in Frage
stehenden Artikeln hervorzubringen», um-
schrieb der St. Galler Wirtschaftsprofessor
Emil Kiing die Folgen. So geschah es. Da eine
freiwillige Einschrankung der Milchproduk-
tion nicht funktionierte, wurde sie 1977
zwangsweise eingefiihrt. Sie war in ein starres
Korsett eingebunden: Die Bauern erhielten so

genannte Kontingente — die hochst zuldssige
Milchmenge, die sie abliefern diirfen. Wird sie
tiberschritten, erhalten sie empfindliche Ab-
ziige auf dem «Milchgeld».

LOCKERUNG ERST 1999

Eine Lockerung gab es erst nach 22 Jahren,
1999: Der Handel mit Kontingenten, die nicht
mehr an die Fliche gebunden sind, ist nun

Nachgefragt bei Manfred Bétsch und Samuel Lthi

«Panorama»: Ihr Bundesamt ist fiir den Weg-
fall der Milchkontingentierung. Weshalb?
Manfred Botsch: Ein stabiler Milchpreis auf
relativhohem Niveau und eine regional breite
Verteilung der Produktion wurden in der
agrarpolitischen Diskussion lange Zeit starker
gewichtet als die ungiinstigen Folgen der
Kontingentierung auf die Strukturentwick-
lung und damit auf die Wettbewerbsfahigkeit.
Heute stehen diese Fragen im Zentrum.

Die Milchkontingentierung hat eine Ver-
teuerung der Produktion zur Folge. Zusitz-
liche Kosten entstehen vorab bei Kauf und
Miete von Produktionsrechten, die den no-
tigen Spielraum fiir Strukturanpassungen
schaffen sollen. Dafiir werden pro Jahr 120 bis
150 Millionen Franken aufgewendet. Weil
die Entwicklung zum spezialisierten Milch-

«Panorama»: Wie stehen Sie zur Milchkon-
tingentierung?

Samuel Liithi: Die Milchkontingentierung ist
nicht Selbstzweck, sondern auch heute noch
ein wichtiges Instrument, um bei einer gros-
sen Zahl von Anbietern eine unkontrollierte
Produktionsausdehnung mit Markt- und
Preiseinbriichen zu vermeiden. Der Erlds aus
der Milchproduktion tragt immer noch ein
Drittel zur Endproduktion der Landwirtschaft
bei. Die Kontingentierung ist aber auch eine
Massnahme, um die in der Bundesverfassung
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viehbetrieb mit oder ohne Kontingentierung
weitergehen wird, wire bald einmal die Hélfte
der kontingentierten Milchmenge mit Kosten
fiir Miete oder Kauf belastet. Diese Perspek-
tive spricht fiir eine geordnete Ablosung der
offentlichrechtlichen Milchkontingentierung
durch ein privatrechtliches Mengenmanage-
ment. Damit konnte gleichzeitigauch viel bes-
ser auf die unterschiedlichen Bediirfnisse der

.
i

[
b

Fotos: zVg.

festgelegten Ziele zu erreichen. Sie hat we-
sentlich dazu beigetragen, dass die Milch-
produktion in der Schweiz im Gegensatz zu
vielen anderen Landern noch weitgehend auf
Gras und nicht auf Kraftfutter basiert und dass
sie nicht in grossem Stil vom Berg- ins Talge-
biet verlagert worden ist. Die Dachorganisati-
on der Schweizer Milchproduzenten (SMP)
wehrtsich nicht grundsétzlich gegen eine Auf-
hebung der Milchkontingentierung. Sie for-
dert aber politische Rahmenbedingungen,
damit die Verfassungsziele auch ohne 6ffent-

erlaubt. Am Ende des Milchjahres 2000/2001
(am 30. April 2001) waren rund 230 000 Ton-
nen oder knapp 8 Prozent der total vorhan-
denen Kontingentsmenge verkauft oder ver-
mietet.

Nun jedoch will die EU néchstes Jahr die
Quotenregelung fiir Milch iiberpriifen mit
dem moglichen Ziel, sie nach 2006 auslaufen
zu lassen. Weil die Schweizer Landwirtschaft

Verarbeiter und Késereien bzw. der Marktent-
wicklungen reagiert werden.Als Unternehmer
sind die Bauern gefordert, ihren Betrieb stdn-
dig zu optimieren. Ein paar Schritte voraus zu
sein, zahlt sich besser aus, als der Entwicklung
dauernd nachzurennen. Preisstiitzungen und
staatlich verordnete Produktionsbeschrin-
kungen passen grundsétzlich nicht in diese
Strategie.

Interview: Werner Kamber

Manfred Botsch,
Direktor des
Bundesamtes fiir
Landwirtschaft.

Samuel Lithi,
Direktor, Schweizer
Milchproduzenten
SMP Bern.

lich-rechtliche Milchmengenregelung opti-
mal erreicht, tiichtigen Bauernfamilien Per-
spektiven in der Milchproduktion geboten
sowie angemessene Einkommen erzielt wer-
den kénnen. Dazu gehoren verléssliche Rege-
lungen zur Marktordnung, eine Neuausrich-
tung des Direktzahlungssystems wie auch
bessere Voraussetzungen fiir die Branchenor-
ganisationen, um die Milchmenge und den
Milchkauf privatrechtlich und vertraglich in
geordneten Bahnen regeln zu konnen.

Interview: Werner Kamber
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Quelle: Bayerisches Landw. Wochenblatt / BLW-Agrarbericht 2001

sich heute an den liberalisierten Markten Eu-
ropas auszurichten hat, begann die Diskussi-
on auch in der Schweiz. Ausgeldst wurde sie,
eher erstaunlich, von der Schweizerischen
Arbeitsgemeinschaft fiir die Berggebiete. Sie
lehnt den Kontingentshandel und damit die
Verlagerung vom Berggebiet ins Tal ab und
forderte schon vor 12 Jahren den schrittwei-
sen Ausstieg aus der Kontingentierung.

Zwei Studien der ETH Ziirich geben einem
Ausstieg aus zwei Griinden gute Chancen: Ers-
tens bewirke die Offnung der Grenzen fiir
Milchprodukte, die als Folge des Volks-Ja zu
den bilateralen Vertrdgen zwingend wird,
ohnehin einen Riickgang der Preise. Zweitens
sei mit einer derart starren Regulierung der
Menge iiberhaupt kein Wachstum mdoglich.
Und da zeigt ein Blick aufs Ausland, dass die
Milchmenge in andern Landern zugelegt hat,
so in den USA in 20 Jahren um fast einen
Drittel, in Neuseeland gar um vier Fiinftel.
Langfristig betrachtet, verlieren die Schweizer
Bauern somit Marktanteile.

BAUERNSTERBEN GEHT WEITER

Damit sie aber tatsdchlich konkurrenzfihig
sind, miisste der Milchpreis von seiner einsa-
men Hohe herunterkommen. Gemadss einer
Untersuchung der Forschungsanstalt Téni-
kon (FAT) kostet die Produktion eines Liters
Milch in der Schweiz 15 bis 30 Rappen mehr
als im angrenzenden Ausland. Das hénge mit
den teuren Produktionsmitteln zusammen
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Deutschland und Frankreich melken am meisten

Milchlieferung EU und Schweiz im Jahr 2000

Deutschland | 26,96
Frankreich | 23,32
Grossbritannien | 13,66
Niederlande | 10,60
Italien 10,30
Spanien 5154
Irland 522
Déanemark 4,44
Schweden 3,30
Belgien 3,29
Schweiz [ 3,18 |
Osterreich 2,64
Finnland 2,40
Portugal 1,92
Mio. Tonnen 0 5 10 15 20 25 30

Rund 45 Prozent der EU-Milch werden in Deutschland und Frankreich gemolken.
In Grossbritannien wird halb so viel Milch produziert wie in Deutschland, und in
Belgien etwas mehr als in der Schweiz. Die 3,18 Millionen Tonnen Schweizer Milch
entsprechen 2,7 Prozent der in der EU gemolkenen Milchmenge.

(darunter fallen auch die hohen Bodenpreise
und die Gebdudekosten). In der EU betragt
der Durchschnittspreis 55 Rappen. Neu er-
halten die Schweizer Bauern seit Anfang Mai
je nach Abnehmer knapp 80 Rappen. Die
Schmerzgrenze, bei der sie mit der Milchpro-
duktion aufhéren wiirden, liegt geméss der
ETH-Untersuchung bei 63 Rappen.

Als Faustregel hat zu gelten: Wer konkur-
renzfahig bleiben will, muss in Zukunft zwi-
schen 150 000 und 300 000 Kilogramm Milch
abliefern konnen. Derzeit sind es im Schnitt
landesweit knapp 80 000 Kilogramm. Das ist
ein Drittel mehr als zehn Jahre zuvor. Dafiir ist
die Zahl der Bauern, die Milch abliefern, seit-
her um einen Viertel auf 38 000 zuriickgegan-
gen. Ob derzeit mit oder in einigen Jahren
ohne Kontingentierung: Das Bauernsterben
in der Schweiz wird weitergehen.

MILCH, EIN BESONDERER SAFT

Dass die Milch in der Schweiz ein besonderer
Saft ist, hdngt mit der Geschichte der Land-
wirtschaft zusammen. Im 18.Jahrhundert gab

es viele Kleinbauern, Selbstversorger, die sich
mit Heimweberei, Stricken oder Spinnen ein
Zubrot verdienen mussten, damit sie tiber-
leben konnten. Die damalige Not schildert
Ulrich Bréker in «Der Arme Mann im Tocken-
burg» eindriicklich. Im Nebenverdienst konn-
te auch Hanf und Flachs angebaut werden
als Rohstoff fiir die damals blithende Textil-
industrie. Bei der Griindung des modernen
Bundesstaats, 1848, war noch knapp die
Hiélfte der Bevolkerung der Schweiz in der
Landwirtschaft tdtig. Heute ist es noch jeder
Zwanzigste.

Zudem gab es einen grundlegenden Wan-
del weg vom Getreide hin zur Milch. Ursache
war die Entwicklung des Verkehrs: Mit dem
Aufkommen von Eisenbahn und grossen
Uberseeschiffen fielen die Getreidepreise in
der Schweiz wegen der Importe vor allem aus
den USA in den Keller. Viele Bauern verelen-
deten. Das sollte mit den Bauern des 20. Jahr-
hunderts nicht mehr passieren, daher ver-
suchte der Gesetzgeber sie zu schiitzen.

B WERNER KAMBER
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Falls Sie zuhause standig an lhr Auto denken,
liegt es vermutlich an seiner Klimaanlage.

Schaffen Sie das angenehme Klima, das Sie im Auto langst gewohnt sind, doch auch dort, wo Sie die meiste — und wertvollste - Zeit
Ihres Tages verbringen:zuhause. (Oder im Biro.) Klimagerate von Kriiger arbeiten sparsam, leise und umweltfreundlich. Sie kiihlen und
entfeuchten die Luft und reinigen sie zusatzlich von Staub, Pollen, Schimmel, Bakterien, Geriichen. Unsere Produktepalette reicht vom
mobilen Klimagerat bis hin zum Modular-Multisystem mit bis zu 40 Geraten. Gehobene Splitgerate lassen sich auch nachtraglich

leicht einbauen und elegantin Ihr Wohndesign integrieren. Sprechen Sie mit Kriiger. Und fangen Sie an,im Auto an zuhause zu denken.

Kriiger + Co.AG, 9113 Degersheim SG
Telefon 071372 82 82, Fax 071372 82 52
>Frauenfeld TG >Wangen SZ >Zizers GR
>Samedan GR >Dielsdorf ZH >Weggis LU
>Grellingen BL >Munsingen BE >Forel VD

www.krueger.ch >Gordola Tl
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m Grunde genommen haben die Jugend-

lichen in der Schweiz keinen Anlass zur

Sorge: Radio 105 und Virus beschallen die
Jugend mit zeitgemisser Musik, kurzen Wort-
beitragen und altersgerechten Informationen.
Doch die Horerzahlen der beiden bislang nur
libers Kabelnetz ausgestrahlten Radiopro-
gramme lassen Zweifel aufkommen, ob die
Sender wirklich ein Bediirfnis sind: Der DRS-
Ableger Virus hatte im letzten Jahr gemass der
von Radiocontrol durchgefiihrten Studie mit
rund 23 000 Hoérerinnen und Horern lediglich
einen marginalen Marktanteil von 0,1 Pro-
zent. «Wir haben eine kleine Horerschaft, das
stimmt», gibt Virus-Programmleiter Frangois
Miirner zu. Nicht wesentlich besser sehen die
Zahlen beim privaten Radio 105 aus: 0,5 Pro-
zent Marktanteil entspricht einer Horerzahl
von 67 000 Jugendlichen.

Die beiden Jugendsender werden von ei-
nem weiteren Ubel geplagt: Sie sind offenbar
nicht so jugendlich, wie sie gerne sein wiirden.
Ein Grossteil der Hoérerschaft passt namlich
hicht in die angestrebte Zielgruppe: 39 Pro-
zent der Virus-Horerschaft ist {iber 44 Jahre
alt. Frangois Miirner begriindet diese Tatsa-
che mit den Unschérfen der neuen Radiocon-
trol-Messmethode, gibt aber auch zu, dass et-
liche #ltere Menschen regelméssig Virus
héren: «Sehr gute Musik hat eben keine Alters-
grenzen.» Das gleiche Horerproblem weist
auch Radio 105 aus.

MUHSAME EMPFANGSART

Ein Grund, weshalb die Kabelsender ihr Pro-
gramm fiir eine Minderheit produzieren, liegt
in der mithsamen Empfangsart, die den Hor-
genuss im Auto oder im Walkman nicht zu-
ldsst. Umsonst fordert Radio 105 immer wie-
der eine UKW-Frequenz. Bisher blieben alle
Anstrengungen erfolglos. Auch eine beim
Bundesrat eingebrachte Petition mit 65 000
Unterschriften brachte nicht den erhofften
Durchbruch. Immer wieder wird von dem fiir
die Frequenzzuteilung zustidndigen Bundes-
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Die beiden Jugendradios 105 und Virus haben noch kaum Fuss gefasst.

Eine JUNGE RADIO-GENERATION will nun den Markt neu beleben und
das senden, was die Jugend auch wirklich will - NOTFALLS ILLEGAL.
Freie Frequenzen sind aber Mangelware.

amt fiir Kommunikation (Bakom) in Biel da-
rauf verwiesen, dass keine freien Frequenzen
mehr zur Verfligung stiinden.

Trotz der tauben Ohren seitens des Bakom,
das seinerseits dem Bundesrat unterstellt ist,
hat Radio 105 nicht aufgegeben: Eine in des-
sen Auftrag durchgefiihrte unabhéngige Stu-
die kam sogar zum Schluss, dass in Ziirich 19
UKW-Frequenzen «durch keine anderen Sen-
der wesentlich belegt werden». Davon kimen
mindestens deren neun fiir eine Nutzung in
Frage. Dieses Ergebnis hat die «105»-Macher
im letzten Dezember dazu veranlasst, drei
UKW-Konzessionsgesuche fiir die Stiddte Ba-
sel, Bern und Ziirich beim Bund einzureichen.

Auch das Jugendprogramm Virus von
Schweizer Radio DRS will eine UKW-Fre-
quenz. «Es ist die Strategie der Radiodirek-
tion, dass Virus auf UKW gehen soll», sagt
Programmleiter Frangois Miirner. Man wisse
allerdings, dass dies aufgrund der momenta-
nen Situation nicht moglich sei. «Dem Bakom
sind unsere Bediirfnisse bekannt, ein UKW-
Konzessionsgesuch haben wir aber noch nicht
eingereicht», so Miirner weiter.

RADIO IM INTERNET
Wihrend Radio 105 und Virus offenbar teil-
weise am Zielpublikum vorbeischiessen und

DJ Radio naher
am Puls der Jugend?

unter den am wenigsten gehorten Sendern in
der Schweiz figurieren, versucht eine neue
Radiogeneration, unkommerzielles Radio fiir
die Jugend zu machen: Mit elektronischer
Musik (z. B. House oder Trance) von DJs und
sparsamen Wortbeitragen. Ein Beispiel ist das
tiber Internet sendende Radio Basic aus Genf,
das sich vorldufig mit dem Sendeplatz im In-
ternet begniigt und damit eine weltweite Ho-
rerschaft anvisiert.

Anders sieht es beim DJ Radio aus Ziirich
aus, das ebenfalls im Internet sendet. Aller-
dings benotigt der Sender eine UKW- oder
Kabelfrequenz, um fiir die — gemadss eigenen
Angaben - tédglich rund 4000 Horer weiterhin
ein Programm anbieten zu kénnen. «Ansons-
ten sind wir nicht tiberlebensfahig, da wir
keine Einnahmequelle haben», ist Egon Blat-
ter, Geschéftsfiihrer von DJ Radio, tiberzeugt.

Foto: zVg.

b

Radio Virus: www.virus.ch

Radio 105: www.105.ch

Zircher Internetradio: www.djradio.ch
Genfer Internetradio: www.basic.ch
Bundesamt fur Kommunikation:
www.bakom.ch
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Entsprechende Konzessionsgesuche fiir UKW
und Kabel wurden im Januar eingereicht.

AM RANDE DER LEGALITAT
Im letzten Jahr machte Egon Blatter mit Pira-
teriesendungen im Ziircher Stadtgebiet auf
sich aufmerksam. Bis jetzt haben diese Aktio-
nen allerdings nichts eingebracht — ausser Ar-
ger mit dem Bakom und der Polizei. Dass sich
DJ Radio mit unbewilligten Sendungen wie
einst Roger Schawinski am Rande der Legali-
tat bewegt, ist sich Blatter bewusst: «Solche
Sendungen sollen aber ein Signal setzen, dass
es nicht mehr so weiter gehen kann. Wir wol-
len die Unzufriedenheit zum Ausdruck brin-
gen.» Ein Blick ins Ausland zeigt, dass dort
Jugendradios mit elektronischer Musik hoch
im Kurs stehen: Als Beispiele seien das italie-
nische Radio Deejay und der deutsche Sender
Sunshine-Live genannt, welche die Tanzbo-
den auch per UKW zum Beben bringen.

So weit ist die Schweiz noch nicht—wesent-
liche Anderungen in der hiesigen Radioland-
schaft wird es bis zur Revision des neuen

Radio- und Fernsehgesetzes 2004 auch nicht
mehr geben: Das Bakom hat vom Bundesrat
im letzten Juni die Weisung erhalten, bis 2004
keine neuen Radios zu konzessionieren. Ro-
berto Rivola, Pressesprecher beim Bakom, be-
griindet den Entscheid: «Die Frequenzen sind
beschriankt und miissen sinnvoll eingesetzt
werden. Es gibt auch medienpolitische Uber-
legungen.»

PECH GEHABT

Das Hauptproblem in Bezug auf die schweize-
rische Radiolandschaft ist vor allem die Klein-
raumigkeit: Viele ausldndische Sender strah-
len weit in die Schweiz hinein, sodass hier
diese Frequenzen nicht mehr genutzt werden
konnen. Ein Beispiel: Gewisse Osterreichische
Radiostationen senden bis nach Basel! Rober-
to Rivola weist darauf hin, dass wegen der
bestehenden Frequenzknappheit in den letz-
ten Jahren vermehrt Kabelradios bewilligt
wurden, wie etwa Radio 105 oder Virus. «Wir
hofften auch auf neue Technologien wie das
Digital Audio Broadcasting (DAB), was die

Nachgefragt bei Egon Blatter, Geschéaftsfiihrer von DJ Radio

«Panorama»: DJ Radio will eine UKW-Fre-
quenz. Ein frommer Wunsch, wenn schon fiir
Radio 105 und Virus kein Platz sein soll...
Egon Blatter: Das stimmt. Ich denke mir, ich
wiirde diesen Weg aber nicht gehen, wenn das
Bediirfnis nicht da wire. Und dieses ist extrem
gross.

Sie unterstiitzen dafiir sogar die Radio-
piraterie...

Sofern sie niemand anders stort, ja. Und zwar
deshalb, weil diese illegalen Sendungen ein
Bediirfnis abdecken. Solange ich damit nie-
mandem schade, gehe ich diesen Weg. Teil-
weise bewege ich mich natiirlich schon in der
Grauzone.

Nach der Zusammenarbeit mit Radiopiraten
folgten gute Gespréache mit dem Bakom. Wie-
so siehts nun wieder schlechter aus?

Das Bakom beruft sich auf eine Weisung des
Bundesrats. Darin heisst es, dass neue Veran-
stalter keine UKW-Dauerkonzession erhiel-
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ten. Das beisst sich allerdings mit anderen
Bewilligungen. Die Behorden verstricken sich
immer wieder in gewissen Aussagen. Ich finde
es schlecht, dass immer wieder tiber die Be-
diirfnisse vieler Képfe hinweg entschieden
wird und solche Gesuche abgelehnt werden.
Mit der Bundesrat-Weisung wird das Problem
nicht angepackt und geldst, sondern auf dem
jetzigen Standpunkt eingefroren.

Geht DJ Radio langsam der Schnauf aus?
Langsam resigniere ich, weil ich keine Mog-
lichkeit habe, mich zu entfalten. Seit iiber ei-
nem Jahr bin ich fiir mein Anliegen am Kamp-
fen.Ich binnichtgewollt,das Radio nochlange
weiterzufithren — sofern wir keinen Sende-
platz im Kabel oder auf UKW erhalten.

Sie sprechen von «kdmpfen». Dabei haben
Sie doch erst in diesem Januar ein Konzessi-
onsgesuch eingereicht!

Das stimmt. Vor einem Jahr zog ich ein Ge-
such zuriick, weil die Erfolgschancen sehr

UKW-Knappheitwesentlich entscharft hétte.»
In diese revolutiondre digitale Sendetechnik
hat auch Virus alle Hoffnungen gesetzt. Bis
heute hat diese Technologie den Durchbruch
allerdings nicht geschafft. «Wir und die Ju-
gend haben Pech gehabt», fiigt Roberto Rivola
vom Bakom an. .

«Pech gehabt» werden sich die Jugendli-
chen wohl nicht sagen und weiterkdmpfen,
bis sie ihr eigenes Radio auf UKW haben. Dass
das Bakom im letzten Sommer eine Studien-
gruppe auf die Beine gestellt hat, die sich mit
der Optimierung des Einsatzes der UKW-Fre-
quenzen befasst, mag zwar etwas zuversicht-
lich stimmen. Viele Jugendliche wollen aber
trotzdem nicht einfach hinnehmen, dass die
Schweizer Radiolandschaft bis 2004 grossten-
teils in der jetzigen, unakzeptablen Situation
eingefroren wird. Dass der Bundesrat seine
frischen Weisungen aber plotzlich wieder
iber den Haufen wirft, ist nicht zu erwarten.
«Vorldufig gibt es kein Jugendradio auf UKW»,
so Roberto Rivola vom Bakom, «das ist eine
Tatsache.» B DANIEL KNUS

klein waren. Nicht zuletzt deshalb, weil auch
andere Radios keine Bewilligung erhielten.
Nun hoffe ich, ist der Zeitpunkt reif, dass wir
wenigstens eine Kabelkonzession erhalten.

Bis Ende 2004 scheint sich an der momenta-
nen Radiolandschaft aber nichts zu dndern.
Gibt es Alternativen?

Wenn wir in der Schweiz nicht zugelassen
werden, fusionieren wir allenfalls mit dem
deutschen Internetradio Radio-Unity.net.
Entsprechende Gespriache sind bereits im
Gang. Zuerst warte ich aber noch auf die Sig-
nale vom Bund. Irgendwie komme ich mir
langsam vor wie D] Bobo: In der Schweiz nicht
ganz anerkannt, sucht man den Erfolg im Aus-
land und wird wahrscheinlich erst nachher
beachtet.

Interview: Daniel Knus
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HERAG AG Treppenlifte
Tramstrasse 46

8707 Uetikon am See
Tel. 01/920 05 04

Damit es wieder aufwdrts geht

Preiswerte L&sungen
fur jede Treppe.
Fachkundige AusfUhrung.

Sauna ®

Dampfbad e
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Senden Sie mir Ihre Gratisinformationen

Whirlpool e ,‘\
Name
Tel. 031 748 18 20
Fax 031 748 18 23 Grosse Ausstellung Strasse
sauna-info@sauna.ch | Industriestrasse 25 (Offnungszeiten
www.sauna.ch | 3178 Bésingen nach Vereinbarung PLZ / Ort
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Kreative Losungen mit Beton-Steinen!

Ob als Trockenmauersysteme, Belagplatten, Dekorplatten,
Boschungspflanzsteine, Pflastersysteme oder Palisaden...

UHL-Betonelemente bieten in jedem Anwendungsbereich viel-
seitige Moglichkeiten ganz individueller Gestaltung.

—= B,
Fordern Sie unverbindlich unseren Gesamtkatalog an oder
lassen Sie sich von unserem AuBendienst beraten. Wir sind
sicher - die Qualitdt und die groBe Auswahl an Systemen fiir
praktisch jeden Einsatzbereich tiberzeugt auch Sie!

Bitte schicken Sie mir kostenlos und unverbindlich Ihren Gesamtkatalog zu

Name/Vorname:

Strasse:

PLZ/Ort: Telefon:
G EY G EL LRI GIRYEY S G TG R GET R ETTROLL TG M Bitte ausschneiden und einsenden oder faxen an: PAS/2002
Ackerstrasse 27, CH-8266 Steckborn, Alther Bau Consulting, Ackerstrasse 27, CH- 8266 Steckborn,

Tel.: 052/770 21 11, Fax: 052/770 21 13 Tel: 052/770 21 11, Fax: 052/770 21 13, e-mail: alther@alther-consult.ch
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Flhrend. Fiir Minergie- und Passivhauser.

i

® |ndividuelle Winter-
gérfen in Aluminium,
Stahl oder Kunststoff

® Balkon- und Terras-

senverglasungen
~ @ Fenster und Tiren
in Aluminium, Profil-
stahl und Kunststoff
4 ® Schiebe- und Falt-
wadnde in Aluminium
® Sonnenstoren und
Dachbeschattungen

Renggli-Minergie- und Passivhauser sind Paradebeispiele im energie-
effizienten Bauen. Unsere Hauser mit allerhéchstem Wohnkomfort
verbrauchen bis zu 10 Mal weniger Heizenergie als nach
gesetzlichen Anforderungen erstellte Bauten.

Ihre Ideen stehen im Mittelpunkt, wir setzen |hre Wiinsche um

ZUBAG

II Wintergérten - Metallbau AG

scHrcoRE Hof 11 8737 Gommiswald - natiirlich in héchster Qualitét. Sie werden begeistert sein ! Renggllleﬁi
\ INTERNATIONAL EERN Tel. 055 280 44 48 - Fax 055 280 43 42 Kontaktieren Sie uns. o

Am besten noch heute.  \/(5 SHOZAREICle

% Tel. ++41 (0)62 748 22 22
M I N E R @ I E Fax ++41 (0)62 748 22 23
mail@renggli-haus.ch

www.renggli-haus.ch

WWW.ZIlb(Ig.Ch mfo@zubo

Biro Tagerwilen, Tel. 079 600 23 86

Kleinbauten in allen
Formen und Grossen
Massiv, attraktiv,
und so preiswert

T : : e g Kuster Bau Systeme
Es muss nicht immer Beton sein! Nutz- und Zierbauten in vielen Varianten | -, 9144 Die;))/oldsau
Offener Unterstand in Die Oko-Garage, die den Gartenhauser, die Sie mit Schaffen Sie sich Raum Tel. 071 733 15 25
12 verschiedenen Grossen Preis wert ist. Verschiedene  Stolz zeigen durfen und far alles, was im Hause
und vielen Ausfuhrungen. Varianten und viele Vorteile. nicht verstecken mussen. unnotig Platz versperrt. Kleinbauten

Kuster Bauten schitzen und schmiicken , e
Nutzbauten

Neuheit

PedalParc hélt das Velo am stabilsten Teil, der Pedalachse. Einfach und sicher.
Nach ergonomischen Aspekten gebaut. Miheloses Ein- und Ausparkieren mit einer
Hand. Diebstahlsicherung von Velorahmen und Hinterrad am PedalParc:.
Moderne, funktionelle Form. Mehr Informationen:

www.velopa.ch

Innovative Lésungen fiir Uberdachungen, Parkier- und Absperrsysteme

Velopa AG, Limmatstrasse 2, Postfach, CH-8957 Spreitenbach
Telefon 056 417 94 00, Telefax 056 417 94 01, marketing@velopa.ch




MEIN HAUS

EIGENHEIM
IN EINEM MONAT

FERTIGHAUSER und HOLZSYSTEMBAU liegen heute im Trend.
Sie bieten hohe Qualitéit und sind auch ékologisch sinnvoll.

ei den meisten Hausern der Schweiz:
handelt es sich eigentlich um «Proto-
typen»: Je nach Gelinde, Topografie

und den Wiinschen der Bauherrschaft entwirft
ein Architekt ein neues, individuelles Gebdu-
de. Ein solches Verfahren ist aufwindig undé
dementsprechend teuer. In den letzten Jah-
ren jedoch haben die System- und Fertighziu-
ser Marktanteile dazugewonnen. Die Firmen
in diesem Bereich fiihren in ihrem Katalog
bestimmte Haustypen, die sich in Bezug auf
Rohbau, Konstruktion und Grundriss gleich
bleiben; in Lindern wie Deutschland oder den
USA ist daraus ein bedeutender Industrie-
zweig dhnlich der Autoindustrie entstanden. k
Die Hersteller produzieren ihre Haustypen

in Serien von mehreren Tausend Stiick, was
die Kosten senkt. Ein Fertig- oder Systemhaus
besteht aus standardisierten Einzelelemen-
ten, die je nach den Bediirfnissen des Kiufers
zusammengebaut werden. Im Innenausbau,
bei der Wahl von Boden- und Wandbeldgen,
Kiichenmébeln etc. hat die Kundschaft jedoch
die freie Wahl. Charakteristisch ist weiter, dass
die einzelnen Elemente meist in einer ge-
schiitzten Werkhalle vorgefertigt, mit Lastwa-
gen oder Bahn transportiert und dann auf der
Baustelle nur noch montiert und zusammen-
gefiigt werden. «Die Montage in unseremf
Werk erméglicht eine laufende Qualititskon-
trolle», betont Dieter M. Schenk, Geschifts-
filhrer der Firma Marty Wohnbau AG in Wil
(SG). Wegen der Leichtigkeit des Materials ist
ganz besonders der nattirliche Baustoff Holz
fiir den Systembau prédestiniert. Ausserdem
ist der Holzsystembau gut geeignet, Wohn-
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hduser mit einer sehr guten Warmeddmmung
zu erstellen. Viele Angebote in diesem Bereich
kommen daher als Niedrig- oder Minergie-
Héauser auf den Markt. Zdhlt man alle Fertig-,
System- und Typenhé&user zusammen, so liegt
ihr Marktanteil in der Schweiz schédtzungs-
weise bei 15 Prozent.

MODERNE INDUSTRIE

Dank der industriellen Vorfertigung und dem
Einsatz von Fertigelementen kann der Roh-
bau an einem Tag erstellt werden. Im Idealfall
ist ein Fertighaus ein Monat nach der Baube-
willigung bezugsbereit. Dank der kurzen Bau-
zeit konnen also die Wiinsche des Kunden
sehr rasch verwirklicht werden. Wichtig ist
auch, dass die Vorfertigung in einer geschiitz-
ten Werkhalle ein prézises Arbeiten ermog-
licht — im Gegensatz zu einem konventionel-
len Bau unter freiem Himmel. Positiv ist auch
zu werten, dass die Arbeiter nicht der Witte-
rung ausgesetzt sind und Unfille vermieden
werden koénnen.

Die Wiederholung eines bestimmten Haus-
typs spart Planungskosten und Architekten-
honorare. Weiter féllt ins Gewicht, dass Fir-
men des Fertighaus- und Systembaus Vorteile
erzielen, indem sie Apparate und Materialien
in grosseren Stiickzahlen bzw. Mengen ein-
kaufen. Das ermdoglicht bessere Konditionen,
die am Ende an die Kundschaft weitergegeben
werden koénnen.

NACHTEILE VON FERTIGHAUSERN
Im Vergleich zu einem massiven Mauerwerk
oder Beton sind die Schallschutzeigenschaf-

ten wesentlich schlechter, und die Feuch-
tigkeitsempfindlichkeit ist hoher. Um das
wettzumachen, ist der Materialaufwand gros-
ser als bei einem konventionellen Haus, so-
dass unter dem Strich oft doch keine grosse
Kosteneinsparung moglich ist. Holzwerk-
stoffplatten und Isolationsmaterial sind sogar
eher teurer als ein Mauerwerk und Verputz.
Viele Architekten bringen ausserdem den
Einwand vor, dass Fertighduser fiir eine frei-
stehende Lage in flachem Geldnde entworfen
sind und in keiner Weise auf die Gegeben-
heiten eines Ortes eingehen. Zu bedenken
ist auch, dass an den vorfabrizierten Bau-
teilen viele Dinge vorgegeben sind, etwa die
Platzierung von Leitungen, Steckdosen etc.
Wenn ein Kdufer im Nachhinein gewisse
Anderungen wiinscht, so ist damit ein un-
verhdltnisméssig grosser Aufwand verbun-
den. m JURG ZULLIGER

Checkliste Fertig- und Systemhauser

> Uberpri]fen Sie die Bonitat der Firma; ver-
langen Sie Referenzen, und besichtigen Sie
Musterhduser.

> In den Katalogen werden Fertig- und Sys-
temhéuser oft schon ab 200000 oder
300 000 Franken offeriert. Fragen Sie, was
nicht inbegriffen ist! Zuztiglich Ausgaben fiir
das Bauland, Umgebungsarbeiten, Er-
schliessung, Gebtiihren und Nebenkosten
liegt der Endpreis sehr viel héher.

> Vorsicht mit Anzahlungen: An- oder Reser-
vationszahlungen sollten nicht hdher als
etwa 10 000 bis 20 000 Franken liegen.

> Fragen Sie nach Garantien; eine gute Grund-
lage ist es, wenn die Normen des Schweize-
rischen Ingenieur- und Architektenvereins
SIA zur Anwendung kommen (SIA 118).

> Erkundigen Sie sich, welche Firma oder
welche Handwerker Garantieleistungen und
~die Behebung von Mangeln Ubernehmen.

> Handelt es sich um ein importiertes Haus,
muss gepruft werden, ob das Haus die
Schweizer Bauvorschriften erfillt —zum Bei-
spiel die Warmedammvorschriften.
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Zu dick?
Abnehmen
leicht gemacht:

Es gibt verschiedene Mdglichkei-

ten, gezielt abzunehmen. Viele

Kuren haben sich jedoch als er-

folglos erwiesen.

Unser seit Jahren erfolgreiches

«3 Punkte-System» hat sich sehr

bewdahrt! Bei konsequenter,

gleichzeitiger Einnahme uber
mehrere Wochen bis Monate er-
zielen Sie einen tollen Erfolg!!!

Das 3-Punkte-System besteht aus 3 rein pflanzlichen

Produkten:

1. Pflanzentropfen: zligeln den Appetit und die geflrchte-
ten «Heisshunger-GelUste»;

2. Spagyrische Pflanzen-Essenz: aktiviert den Stoffwech-
sel in den Fettzellen, um bestehende Fettpolster besser
abbauen zu kénnen.

3. Pflanzliche Glucomannan Kapseln: Diese quellen im
Magen, um friher ein Sattigungsgefiihl zu erzeugen.
Zudem binden sie im Darm gegessene Fette (Kalorien-
bomben), welche dann unverwertet ausgeschieden wer-
den, und nicht wieder neue Fettdepots bilden kénnen.

Hinein, was hinein
geht? Besser nich
Denn jedes Pfund

zuviel kostet...

Machen Sie Schluss mit dem Ubergewicht und fiihlen Sie
sich wieder wohl.

Hiermit bestelle ich gegen Rechnung (hur Schweiz + FL):
(1 3-Punkte-System fiir ca. 6 Wochen Fr. 158.60
(1 3-Punkte-System fiir ca. 9 Wochen Fr. 239.45
(1 3-Punkte-System fiir ca. 18 Wochen Fr. 471.90

Absender:

NAMEY csssisnssuasssssmipmsusssvsvises VOINAME! wsissssssmmwssrsssassvassss
SIASSE! cussunsmsssnsassssisssunsassssssmesssssaAEFHEEEVFEEeH AR RS TRN S AR5
PLZ, Ot ccciuimsmmssssimmssmasssssssissssassssimisinmssms i sessinsssmasssasde
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Bei Fragen beraten wir Sie telefonisch gerne!

Heggli Naturprodukte GmbH
Hohlenbaumstrasse 71, Postfach 53
8204 Schaffhausen
Telefon 052 625 75 81, Telefax 052 620 03 51

www.heggli-naturprodukte.ch
info@heggli-naturprodukte.ch
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Kaum zu glauben...

... auf Wunsch steht Ihr Pflegebett schon 24 Stunden
nach telefonischer Bestellung fix-fertig in lhrem Zimmer!
Das wohnliche Pflegebett ldsst sich mittels Handschalter
bequem in allen Positionen verstellen. Bei Bedarf
werden Aufzugsarm, Spezial-Matratze und Seitengitter
mitgeliefert.

Vermietung und Verkauf

Als offizielle IV/EL- und Krankenkassenmiet-
stelle rechnen wir die Kosten direkt (iber die
haftpflichtige Kasse ab. Sdmtliche schriftliche
Angelegenheiten mit den zustandigen Stellen
libernehmen wir fiir Sie.

»HEIMELIG« Pflegebetten
Gutenbergstrasse 4

8280 Kreuzlingen

Tel. 071 672 70 80

mir kostenlos Unterlagen tiber Miete o
O Pflegebett

O Badewannenlift
O Rollstuhl/Amiroll
O Toilettenstuhl

er Kauf vop-

O Gehhilfen
O Ruhesessel
O weitere Hilfsmittel

O Komfortbett
O Bett-/Nachttisch
O Matratzen
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SERIE GARTEN

DAS SPIEL
MIT DEM FEUER

auchschwaden sind ganz schon listig,

wenn sie von Nachbars Sitzplatz he-

riitberschweben. Abhilfe schafft ein
Gasgrill mit Lava- oder Keramiksteinen als
Hitzequelle. Auf Knopfdruck entfacht, und in
lediglich fiinf bis zehn Minuten aufgeheizt,
kommt man bequem zum kulinarischen Mahl.
Vor gut zehn Jahren erfolgreich eingefiihrt,
prdsentiert sich inzwischen die neueste Gas-
grill-Generation: Beim Radiant-Burner-Sys-
tem (RBS) sind die Brenner seitlich angeord-
net. Somit kann kein Bratfett auf die Flammen
tropfen und sie auflodern lassen. Denn ver-
kohltes Grillgut ist nicht nur bitter, sondern
auch ungesund.

FEUER UND FLAMME

Das (herkémmliche) Grillieren mit Holzkohle
oder -briketts dagegen ist nichts fiir Eilige: Es
dauert gut und gerne mindestens eine halbe
Stunde, bis die leckeren Kostlichkeiten auf
dem Rost platziert werden kénnen. Kugelgrills
haben den Vorteil, dass sie die Hitze zusam-
menhalten und das Bratgut gleichméssig gart.
Kein Wind, der Funken spriiht, hat Zutritt.
Drehspiesse sind nicht empfehlenswert: Es ist
praktisch unmdoglich, einen Braten oder ein
Poulet exakt so aufzuspiessen, dass die Sache
rund lguft. Zudem ist der Motor meistens zu
schwach. Wenn sich der Spiess nicht gleich-
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Endlich Saison fiir Sommerfrischler! Beim Feiern im Freien
ist Ungezwungenheit Trumpf. Mit dem richtigen GRILLGERAT
wird das Open-air-Kochen zum puren Freizeitvergniigen.

madssig um die eigene Achse dreht, verbrennt
bestimmt die eine Seite—und die andere bleibt
halb roh.

Wer weder ein fachménnisches Feuer ent-
fachen noch Gasflaschen bei Bedarf ersetzen
will, findet die Alternative im Elektro-Grill:
Eine Steckdose geniigt — und die Grillparty
kann beginnen! Wie fiir alle Elektrogerdte im
Freien ist ein Fehlerstrom-Schutzschalter (FI)
empfehlenswert. Die Distanz zwischen Steck-
dose und idyllischer Gartenecke tiberbriickt
eine Kabelrolle mit FI-Schalter. Fiir die Bal-
kon-Grillade im kleinen Kreis eignet sich tibri-
gens auch ein Tischgrill mit Stromanschluss.

SONNE LIEFERT ENERGIE

Zur stimmungsvollen Gartenparty gehort
auch Licht: romantische Windlichter, Lam-
pions, die man — mit geniigend Sicherheits-
abstand — an Wischeleinen oder Sonnen-
schirmen befestigen kann, oder Solarlampen.
Letztere kommen ohne kostspielige Stromlei-
tung aus. Sie diirfen gemdss Vorschrift nur
vom Fachmann verlegt werden. Ein Solarmo-
dul ladt tagsiiber den eingebauten Akku auf
und leuchtet nachts wéhrend drei bis vier
Stunden. Solarlampen kénnen mit einem Erd-
spiess iiberall im Garten platziert oder mit
einem Sockel auf Terrassen und Gehwegen
verschraubt werden.

Wer zur Grillparty im Garten lddt, darf die
Gaiste nach us-amerikanischer Art um Mithil-
fe bitten: Jeder bringt nach Absprache einen
zubereiteten Salat oder ein Dessert mit. Auch
Wegwerf-Besteck kann man mit gutem Ge-
wissen verwenden, wenn man auf Kunststoff
verzichtet und solches aus Lothar-Holz be-
nutzt, das sogar im Supermarkt erhéltlich ist.

H EDITH BECKMANN

Sicherheit hat Vorrang

Beim Entweichen von Butan- und Propangas
besteht Brand- und Explosionsgefahr. Bedie-
nungsanleitungen auf den Behéltern lesen —
und befolgen! Hier noch ein paar weitere Tipps:
> Gasschlauch vor dem Saisonstart sowie bei
jedem Flaschenwechsel auf Briichigkeit pri-
~ fen, den Flaschenanschluss auf Dichtheit.
> Gasflaschen senkrecht, witterungsgeschitzt
und sturzsicher aufstellen. Sie durfen nicht
in Tiefgaragen, Kellern, Schachten oder un-
bellfteten Schréanken gelagert werden.
> Zum Anzinden von Holz, Holzkohle oder
Briketts niemals Benzin oder Brennsprit
verwenden! Sie bilden Stichflammen, die
schwere Verbrennungen verursachen kon-
nen.
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m Probeliegen bei 150 Spezialisten — wir sagen lhnen wo:
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SERIE GESUNDHEIT

STORFAKTOR AUF ZEIT

Vier von fiinf Jugendlichen leiden unter AKNE, meist mehr psychisch
als physisch. Die «Bibeli» sind zwar nicht ansteckend, doch
ihre BEKAMPFUNG ist langwierig. Heilung bringt oft nur die Zeit.

er Frithling bringt sie noch mehr an den

Tag: die ungeliebten Pickel im Gesicht

und Brustbereich, am Hals, Oberarm
oder Riicken. Ausgerechnet Jugendliche in der
Pubertit, die besonders Wert auf das Ausse-
henlegen, sind die haufigsten Opfer von Akne.
Die Hauterkrankung klingt zwar bis zum 25.
Lebensjahr meist von selber ab, doch ein Stor-
faktor fiir das Selbstbewusstsein ist sie alle-
mal. Weniger oft betroffen sind Frauen, wenn
sich die Hormonwerte wihrend des weibli-
chen Zyklus und in der Schwangerschaft ver-
dndern.

NICHT NUR HORMONE SCHULD

Schuld an der Akne ist primér die gesteigerte
Produktion von ménnlichen Hormonen wih-
rend der Pubertét. Diese Androgene veranlas-
sen die Talgdriisen zu einem grosseren
Ausstoss. Verhornte Hautzellen und zuneh-
mendes Hautfett behindern oft den Ab-
fluss des Talgs, sodass sich an der Hautober-
fliche ein Pfropf bilden kann. Er wird zum
Nihrboden fiir das Wachstum von Aknebak-
terien. Anfénglich bilden sich weisse und
schwarze Mitesser. Entziinden sich diese,
entstehen gerdtete Pickel als leichte Akne-
Form. Im schlimmeren Fall bilden sich
gar grossere Knoten, die eitern, plat-
Zen und beim Heilen Narben hin-
terlassen.

«Bibeli» gehen nicht immer
auf durch Androgene speziell
angetriebene Talgdriisen zu-
riick. Neben dieser inneren
Form und einer eventuellen
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erblichen Veranlagung gibt es auch medika-
ment6se und dussere Ursachen. Antibiotika,
Vitamine, Brom und Jod sind ebenso aknever-
déchtig wie Chlor, Schmierdl, Teer, Kosmeti-
ka, Salben, Sonnenschutzcreme und gewisse
Seifen. Wer nicht einfach seinen Hormonen
ausgeliefert ist, kann deshalb im Umgang mit
diesen Stoffen und mit seiner Haut Vorsicht
walten lassen.

AUSSERLICHE UND...

Um der aktuellen und kiinftigen Aknegefahr
zu begegnen, ist es ratsam, das Gesicht von
Haaren frei zu halten und es zweimal tédglich
mit einer medizinischen Seife zu reinigen. Zu
vermeiden sind fett- oder 6lhaltige Cremes
und Kosmetika. Massvolle Sonnenbestrah-
lung hat auf Pickel eine Schélwirkung und
bremst die Talgsekretion. Ob der Verzicht auf
bestimmte Lebensmittel und die Umstellung
der Erndhrungsgewohnheiten dagegen ei-

ne nachhaltige Besserung zur Folge haben, ist
umstritten. Das Ausdriicken der Pickel {iber-
lassen Betroffene besser einer Kosmetikerin.
Denn die Do-it-yourself-Methode gleicht ei-
nem Spiel mit dem Feuer, kann sie doch eine
Vernarbung der wunden Stellen nach sich zie-
hen. Handelt es sich um eine leichte Akne,
hilft eigenes Handeln: So genannte Schalmit-
tel, als Creme oder Lotion aufgetragen, lo-
ckern Verhornungen sowie den Talg in den
Hautporen und stossen sie ab. Teebaumol und
andere Mittel der Komplementarmedizin ver-
sprechen ebenfalls Linderung.

.-.INNERE BEHANDLUNG MOGLICH
Um schwere Akne-Formen rechtzeitig zu er-
kennen und einer bleibenden Verunstaltung
des Hautgewebes vorzubeugen, empfiehlt
sich ein frithzeitiger Besuch beim Arzt. Bringt
eine dusserliche Behandlung mit Cremes und
Lotionen auch nach tiber zwei Monaten keine
wesentliche Besserung, dréngt sich ebenfalls
eine Arztkonsultation auf. Dies gilt ebenso fiir
Personen, die unter schweren psychischen

Beschwerden leiden.

Verordnet der Arzt eine innerliche Be-
handlung mit Tabletten, ist ein Erfolg
erst nach rund sechs Monaten zu er-
warten. Zum Einsatz gelangen dabei
Hormone und Antibiotika, die Pati-
enten in niedriger Dosierung tiber
langere Zeit einnehmen miissen.
Hoch wirksame Mittel wie Roa-
ccutan konnen allerdings
schwere Nebenwirkungen ha-
ben. m JURG SALVISBERG
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FREIZEIT

Die Zeiten, in denen Turnschuhe
und Badehose fiir die Gestaltung
der Freizeit geniigten, sind vorbei.
In der Schweiz finden immer mehr
EXTREMSPORTARTEN ihre
Anhdnger. Ob Canyoning, River
Rafting, Bungee Jumping oder Free
Climbing, der Kick gehort immer
héufiger zur Freizeit.

DER KICK
IN DER FREIZEIT

tir Ruedi war es ein «irres Gefiihl» und er

hat alles bis zur letzten Sekunde voll

reingezogen. Beim ersten Gleitschirm-
flug tiber das Engadin sei er in einen wahren
Hohenrausch gekommen und habe die Frei-
heit ohne Schwerkraft genossen. Nicht min-
der schwérmerisch tont es bei einer Gruppe
von Wildwasserfahrern, die auf der Simme im
Berner Oberland die Natur herausforderten
und in herrlichen Schwillen und Walzen -
einem Paradestiick fiir das River Rafting -
endlich das tun konnten, wovon sie schon so
lange trdumten: Mit voller Kraft und Konzen-

tration durch einen tosenden Wildbach pad-
deln, plotzlich die Gewalt des Wassers spiiren,
den Felsen geschickt umfahren und rundhe-
rum nur Wasser und Natur geniessen.

DEN KORPER HERAUSFORDERN

Egal ob einer mit dem Gleitschirm in der Luft
unterwegs ist, mit River Rafting oder Canyon-
ing die Herausforderung des Wildwassers
annimmt, in der steilen Felswand als Free
Climber die Natur herausfordert oder am
Gummiseil angebunden auf einer Staumauer
oder Briicke 150 Meter in die Tiefe stiirzt:




Extremsportarten erfreuen sich in der Schweiz
wachsender Beliebtheit. Vorbei sind die Zei-
ten, in denen sich der erholungsbediirftige
Mensch in der Badehose an den Strand legte
und bei einem Anflug von sportlichem Akti-
Vismus im allerbesten Fall fiir eine Partie
Beach-Volleyball oder ein Tennisspiel zu ha-
ben war. Heute verkoppeln immer mehr Men-
schen ihre Freizeitaktivititen mit einem
ungebremsten Bewegungsdrang. Aktivferien
sind in — wer nichts tut, ist out!

Kein Wunder, dass angesichts dieser Ent-
wicklung immer mehr Veranstalter von Ad-
venture-Ferien, Verkehrsvereine und ganze
Ferienregionen den Aktivtouristen entdecken.
«Es wird langsam zum Sport, Ferien bei uns zu
Machen», warb «Graubtinden Ferien» schon
vor Jahren fiir ein Gistesegment, das rasant
im Wachsen ist. «Unsere Ferienecke erleben
Sie nicht nur mit der Badehose im Gepick,
denn fiir das Surfen und Segeln braucht es
doch ein bisschen mehr. Natiirlich kénnen Sie
die einmaligen Landschaften der 150 Tiler
auch bergwirts geniessen: mit dem Moun-
tainbike oder vielleicht lieber mit Pickel und
Seil? Runter gehts dann hoffentlich ganz sanft
mit dem Gleitschirm.»

EINE GROSSE AUSWAHL

Das Angebot fiir Abenteuer- und Aktivferien
ist in der Schweiz riesig. Allein River Rafting
zieht Jahr fiir Jahr Zehntausende in seinen
Bann, Free Climber kraxeln an immer mehr
Steilen Bergwidnden herum und Canyoning ist
nach wie vor gefragt. Die Katastrophe im Sa-
Xetbach vor bald drei Jahren hat dem Aben-
teuer im wilden Bergwasser keinen Abbruch
getan.

Wer vor Jahren mit einem Gummiseil an
den Fiissen aus einer Seilbahnkabine oder von
einer Staumauer sprang, wer sich im Neo-
Prenanzug in den reissenden Bergbach stiirz-
te oder sich sonst einer Extremsportart ver-
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schrieb, wurde nicht selten als lebensmiider
Spinner abqualifiziert. Heute ist der «insze-
nierte Selbstmord mit der Gewissheit eines
Happy Ends» an verschiedenen Orten in der
Schweiz zu einer Selbstverstdndlichkeit ge-
worden. Da konnten nicht einmal verschiede-
ne Unfélle mit todlichem Ausgang dem Boom
etwas anhaben.

RUCKSICHT AUF NATUR

Wenn nun aber immer mehr Menschen in
ihrer Freizeit den Aktiv- und Abenteuersport-
arten fronen, kann es zum Clinch mit Natur
und Umwelt kommen. Als zu Beginn der Acht-
zigerjahre die ersten Gleitschirmflieger in die
Luft gingen, hatten sie den Raum {iber dem
Boden fast fiir sich allein. Und selten wurde
ein Mountainbiker von Wanderern attackiert,
wenn er in rasantem Tempo auf dem Bergweg
ins Tal hinunterfuhr.

Je mehr (Extrem-) Sportler sichin der freien
Natur aufhalten, desto mehr Schwierigkeiten
kann es geben: Die Natur gerdt aus dem
Gleichgewicht und die Menschen kommen
sich mit ihren unterschiedlichen Interessen
zusehends hédufiger in die Quere. Der Fischer
stort sich an den Kanufahrern, der Wanderer
erschrickt {iber die Mountainbiker und der
Jager sieht mit den Gleitschirmen in den
Liiften das Wild in Gefahr. «Diese Konflikte
werden wohl nie aus der Welt zu schaffen
sein», sagt ein Organisator von Abenteuer-
sportarten.

ZWISCHEN ANGST UND RESPEKT

Viele dieser Abenteuersportler, die in ihrer
Freizeit «verriickte» Dinge tun, miissen nicht
partout verantwortungslose Hasardeure sein.
«Wer das wahre Gliick finden will, muss iiber
seine Grenzen geheny, ist der Psychologe Gert
Semmler iiberzeugt. Will einer mehr als nur
Selbstzufriedenheit ernten, muss er psychi-
sche Energie in neue Ziele investieren. Dazu

miissen die bisher bekannten eigenen Gren-
zen {berschritten werden. Abenteuer sind
dabei Risiken, die bewusst eingegangen wer-
den. Die richtige Balance zwischen Angst und
Respekt, zwischen Wagemut und Uberwin-
dung zu finden, macht schliesslich den Ideal-
zustand aus. Generell sollte bei Extremsport-
lern die Devise gelten: Wer keine Angst hat, ist
dumm. Wer zu viel Angst verspiirt, ist fiir
Extremsportarten nicht geeignet.

H THOMAS SCHNEIDER

Das «Berner Modell»

Nach dem katastrophalen Canyoning-Unfall
im Saxetbach im Berner Oberland am 27. Juli
1999 wurde die Forderung nach einer Sicher-
heitsgarantie fir Trendsportarten laut. Ziel war
es, eine Art Qualitatssiegel zu schaffen, das
denjenigen Anbietern verliehen wird, welche
die Richtlinien erfillen. Die Berner haben als
erste gehandelt. So wurden Sicherheitsstan-
dards geschaffen und ein Label eingefiihrt.
Wer Extremsportarten anbietet, soll in ver-
schiedenen Punkten geprift werden.

Dazu gehdren Umweltschutz, Wetterkunde,

‘Ausristung, Instruktion, Alarmsysteme usw.

Im Berner Oberland haben im letzten Sommer
die Anbieter von Abenteuertourismus mit Pro
Natura, dem Kanton Bern und mit Berner Ober-
land Tourismus eine Vereinbarung Uber die
Nutzung der Fliessgewasser unterzeichnet.
Das Berner Modell hat Pioniercharakter und
soll bald auchin anderen Regionen der Schweiz
zur Anwendung gelangen.

41

Fotos: B&S



REGION

Die Schweiz hat sich, so die
allgemeine Meinung, zu einem
vorbildlichen Staatswesen zu-
sammengerauft. Doch da ist noch
eine 290 Jahre alte Eiterbeule,

die jetzt aufgestochen werden
soll: KRIEGSBEUTE aus der
Stiftsbibliothek St. Gallen.

n der zweiten Maihélfte entscheidet sich,

ob sich das Bundesgericht mit einem Fall

von Kriegsbeute befassen muss, der exakt
290 Jahre zuriickliegt. St. Gallen fordert von
Zurich Kunstschitze zuriick, die aus dem da-
maligen Benediktinerkloster St. Gallen ab-
transportiert worden sind. Zugetragen hat
sich das Ganze im so genannten Toggenbur-
ger Krieg, der in der Schweizer Geschichte
keine herausragende Stellung einnimmt. Er
war damals, 1712, ein Scharmititzel zwischen
den konfessionell zerstrittenen Eidgenossen,
das einige Dutzend Todesopfer forderte.
Hauptopfer aber war das Kloster St. Gallen,
dem wertvolle Kunstschédtze abhanden ka-
men.

Die von Wil her vorriickenden Truppen aus
den Stidnden Ziirich und Bern iibernahmen
die «Obhut» tiber das Kloster. Es wurde griind-
liche Arbeit geleistet: «Man entdeckte dies und
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Blick in die
‘weltberiihmte
Stiftsbibliothek.

Der geraubte
Globus scheidet

die Geister in Ziirich
und St. Gallen.

jenes, man zerstorte dies und jenes», fasst Dr.
Karl Schmuki, wissenschaftlicher Mitarbeiter
und stellvertretender St. Galler Stiftsbiblio-
thekar, die damaligen Geschehnisse zusam-
men. Einen Monat lang wurden erstens «gan-
ze Lieferungen von Biichern, gedruckte Werke
und Handschriften, zweitens Kuriositdten
und Raritdten, so eine grossformatige Karte
von Paris oder ein Globus, nach Ziirich tiber-
gefiithrt. Die Beute wurde briiderlich geteilt:
Exakt die Hélfte wurde nach Bern weitergege-
ben: Rund 5500 Bénde».

Wie man sich zerstritten hatte, so vers6hn-
te man sich wieder: Die Berner gaben in den
Jahren 1718/1719 die Handschriften «prak-
tisch vollstandig wieder zuriick». Was die Ziir-
cher betrifft, beschloss der Rat 1720 die Riick-
gabe der Biicher ans Kloster St. Gallen. Die
Bibliothekare jedoch fithrten den Beschluss
nur teilweise aus und behielten Kostbarkeiten

zuriick. So kamen nur gut 4500 Bénde wieder
nach St. Gallen. Auch andere Dinge blieben in
Ziirich, so der grosse Erd- und Himmelsglo-
bus.

WERTVOLLE HANDSCHRIFTEN

Um diesen Teil der Kriegsbeute, der nicht
mehr nach St. Gallen zuriickgelangte, geht es
nun. Im Mittelpunkt der sankt-gallischen Be-
miihungen stehen, so Karl Schmuki, der sich
seit 1995 intensiv mit der Angelegenheit be-
fasst, «rund hundert wertvolle Handschrif-
ten». Jene, die aus der Zeit vor 1560 stammen,
«sind mit einem Stempel versehen, jene, die
spdter erschienen, weisen meist einen Besitz-
eintrag auf. Der urspriingliche Eigentiimer
wére also in den meisten Fillen auszuma-
chen». Die St. Galler Handschriften in Ziirich
sind durch zwei gedruckte Handschriftenka-
taloge fassbar; hingegen sind Titel und Zahl
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derin Ziirich lagernden gedruckten Werke aus
der ehemaligen Klosterbibliothek St. Gallen
nicht im Detail bekannt. Sie befinden sich in
der Zentralbibliothek Ziirich in den Magazin-
rdaumlichkeiten, integriert in die {ibrigen Be-
stinde. Zudem gebe es im Landesmuseum
«einige weitere Gegenstinde, von denen man
nicht weiss, wie sie dorthin kamen». Bis vor
einem Jahr wurde versucht, in freundeidge-

Sportjournalist und Leserbrief-Schreiber

Mit einem Leserbrief brachte er 1995 die Sache
eher ungewollt ins Rollen: Dr. Karl Schmuki,
Historiker mit einem ungewohnten Hobby:
Fussball-Berichterstatter in der 1. Liga, friiher
gar Nationalliga B. Aber nur Uiber Spiele des FC
Gossau SG. Schon als Zweitklassler war er
nach eigener Beurteilung «eingefleischter Gos-
sau-Fan» und reiste sogar in die entferntesten
Winkel der Schweiz an die Auswartsspiele. Bis
2001 war er offizieller Pressechef und auch
Mitglied des Vorstandes; jetzt macht er noch
fallweise Berichterstattungen —selbstverstand-
lich wie seine Profi-Kollegen am Laptop und
per E-Mail.

Im Mérz 1995 war in der in Zirich erschei-
nenden «SonntagsZeitung» ein Leserbrief von
Karl Schmuki erschienen. Darin wies er darauf
hin, dass es nicht bloss, wie die Zeitung berich-
tete, einen Kulturguterstreit zwischen Deutsch-
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nossischen Verhandlungen eine einvernehm-
liche Losung zu erarbeiten. Vorgesehen war
eine Stiftung; die Ziircher hétten die sankt-
gallischen Biicher in diese Stiftung hineinge-
ben sollen, die St. Galler hitten Geld einge-
schossen, damit eine wissenschaftliche
Erschliessung der Werke moglich gewesen
wadre. Der Ziircher Regierungsrat war mehr-
heitlich fiir diesen Vorschlag, der Ziircher

Karl Schmuki brachte
den Fall ins Rollen.

land und Russland um Kriegsbeute gebe, son-
dern auch eine ahnliche Problematik in der
Schweiz, namlich zwischen St. Gallen und Zi-
rich. Seine Zuschrift erschien damals nur stark
gekurzt...

Die Stiftsbibliothek in St. Gallen
vermisst solche Biicher, die
nach Ziirich entfiihrt wurden.

Stadtrat und der Stiftungsrat der Zentral-
bibliothek jedoch sind dagegen.

EXISTIERT BEUTERECHT?

Und so treiben die St. Galler derzeit die
Abkldrungen intensiv voran. Ziel ist es, in der
zweiten Maihilfte die Offentlichkeit tiber das
weitere Vorgehen zu informieren. «Eine der
Grundfragen lautet: Hatten die Ziircher und
Berner damals ein so genanntes Beuterecht?»,
sagt Karl Schmuki. Eine weitere Grundfrage
wird wohl lauten, ob die Schitze der Stifts-
bibliothek, die einen integralen Bestandteil
des UNESCO-Weltkulturerbes Stiftsbezirk
St. Gallen bildet, wieder komplettiert werden
sollen.

Die Zircher argumentierten unter ande-
rem mit einem Dankesschreiben des Abtes
von St. Gallen, das er drei Tage nach Erhalt der
Riickgabesendung aus Ziirich an die Limmat
schickte. «In dieser Zeit konnte er noch gar
nicht alles kontrolliert haben», so Karl Schmu-
ki. Zudem verfiigen die St. Galler jetzt «iiber
neue Forschungsergebnisse». Die juristische
Einschédtzung ist dusserst komplex. Sollte es
zum Gang nach Lausanne kommen, héitten
die Bundesrichter ungewohnte Niisse zu
knacken. Sozusagen die Schweizer Geschich-
te zu korrigieren. Aber wer weiss: «Die Tiir fiir
eine Verstdndigungslosung ist von unserer
Seite noch nicht zugeschlagen», sagt Karl
Schmuki. B WERNER KAMBER
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Geheimnisvolles Schottland

< Minikreuzfahrt nach Edinburgh und zuriick
< Die Schottische Metropole Edinburgh

und die Highlands
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IHR FERIENHOTEL
8 Wir wohnen vier Nachte im gepflegten Crieff Hydro-
Hotel, (off. Kat.****) im Herzen Schottlands. Dieses f
stilvoll renovierte und sehr gepflegte Hotel liegt in einer
grossen Parkanlage und verfiigt iiber 221 geschmackvoll
eingerichtete Zimmer, alle mit Bad oder Dusche, WC. Zu |
den Hoteleinrichtungen gehdren ein elegantes Res-
taurant, Bar, grossziigige Aufenthaltsraume, Coiffe:
ein modernes Wellnesscenter mit geheiztem Hallenbad, |
Fitness- und Kraftraum, Tennisplatz im Freien. Zusatz- |
lich eine Ubernachtung in Wavre (Briissel) im guten §
Mittelklasshotel. Anderungen vorbehalten |

Konigsschlosser undJVhiskd]
al i rlerzar)

~Tracition
scnotilands

Q

An ausgewéihlten Daten

. TWERENBOLD-
i KONIGSKLASSE-LUXUSBUS.

| I RRELSEPRPRIOGRAMM

1. Tag: Schweiz—Belgien. Fahrt via Basel, Colmar, Col du Bonhomme,
Metz, Luxemburg nach Wavre bei Briissel.

2. Tag: Briissel—Zeebrugge - Einschiffung. Im Zentrum der belgi-
schen Hauptstadt Briissel befindet sich die famose Grand'Place. Unweit
davon entdecken wir die Statuette des Manneken-Pis. Das Wahrzeichen
Briissels aber ist das 102 Meter hohe Atomium, das 1954 in Form eines
kolossalen Eisenatoms errichtet wurde. Diese grossen und kleinen Sehens-
wirdigkeiten entdecken wir auf der Stadtfiihrung des heutigen Vormittages.
Nachmittags Fahrt nach Zeebriigge und Einschiffung auf ein modernes Schiff
der renommierten Gesellschaft Superfast. Kabinenbezug, individuelles
Abendessen (nicht inbegriffen) und Ubernachtung an Bord.

3. Tag: Edinburgh—Crieff. Am Morgen Ankunft in Rosyth bei Edin-
burgh. Auf der kurzen Fahrt zur schottischen Hauptstadt tiberqueren wir die
Miindung des Forth-Flusses, die von der eindrucksvollen Forth Bridge tber-
spannt wird. Die Briicke zahlt zu den Glanzleistungen viktorianischer In-
genieurskunst. Anschliessend gefiihrte Stadtrundfahrt durch die schottische
Metropole. Wir sehen Edinburgh Castle, die Royal Mile und mischen uns in
das geschéaftige Treiben der Princes Street. Am spaten Nachmittag Fahrt
nach Crieff, wo wir fiir die nachsten vier Nachte im erstklassigen Parkhotel
Crieff Hydro Hotel logieren werden.

4. Tag: Royal Deeside. Fahrt zum Caimwell-Pass. Uber die héchstgele-
gene offentliche Strasse Grossbritanniens erreichen wir Braemar und das
«Royal Deeside». Sie sehen Balmoral Castle, die weltbekannte Sommer-
residenz der koniglichen Familie (bei Anwesenheit der Knigsfamile Besuch
von Crathes Castle). Anschliessend fiihrt die Reise entlang dem River Dee,
Richtung Stiden zum Firth of Tay und zuriick zum Hotel.

5. Tag: Fakultativer Ausflug Drummond Castle—Loch
Earn-Trossachs - Stirling. Am Morgen kurze Fahrt zum
Drummond Castle mit seiner stilvollen Gartenanlage, die als eine
der schonsten Schottlands gilt. Anschliessend Fahrt durch 5
die Bilderbuchlandschaft des Loch Earn und der ;
Trossachs. Hier zeigt sich Schottland von seiner schonsten Seite. Am Loch

Katrine geniessen wir die Szenerie auf einer gemiitlichen Schiffahrt. Ein
weiterer Hohepunkt ist der Besuch von Stirling. Hier bezwang der schotti-
sche Nationalheld Wiliam (Braveheart) Wallace in einer dramatischen
Schlacht die Englénder. Nach einer kurzen Tour durch das Stédtchen besu-
chen wir das Stirling-Castle, von dessen Hiigel aus Sie eine grossartige
Rundsicht haben.

6. Tag: Pitlochry - Inverness—Loch Ness. Fahrt nach Pitlochry wo
wir Schottlands kleinster Whisky-Distillerie Eradour einen Besuch abstatten.
Hier lernen Sie die feinen Qualitatsunterschiede des «Water-of-Life»
(Lebenswassers) kennen. Danach erreichen wir die Highland-Metropole
Inverness. Von hier aus fiihrt eine der schdnsten Uferstrassen Schottlands
entlang dem «unheimlichen» Loch Ness, Heimat des sagenumwobenen
Monsters  «Nessien, das den morastigen See bewohnen soll.
Besichtigungshalt bei der ehemals grossten Festungsanlage Schottlands,
dem «Urquhart Castle» (15. Jh.). Riickfahrt iber Spean Bridge und Dal-
whinnie zu unserem Hotel.

7. Tag: Perth—Rosyth - Einschiffung. Fahrt nach Perth, der einsti-
gen Hauptstadt Schottlands. Hier besichtigen wir das Herrenhaus «Scone
Palace», wo die fritheren Konige Schottlands gekront wurden. Am
Nachmittag Einschiffung in Rosyth. Kabinenbezug individuelles Abendessen
(nicht inbegriffen) und Ubernachtung an Bord.

8. Tag: Zeebriigge — Schweiz. Am Morgen Ankunft in Zeebriigge. Aus-
schifffung und Riickfahrt zu den Einsteigeorten.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

Buchungs-Tel. 056 484 84 84

www.twerenbold.ch Twerenbold Reisen AG, Fislisbacherstrasse, 5406 Baden-Riitihof

> \

KLASSE ) 21072807,

;ﬁ 04.08.-11.08.
2 Twerenbold- -Leistungen

geniessen Sie diese Reise im "

8 Tage geméss Programm 1345.— |

Reduktion August-Abreisen 50.—
Einzelzimmerzuschlag (Hotels) 185.—
Zuschlag Konigsklasse 240.—-

' Reisedaten 2002

Sonntag—Sonntag
im Fernreisebus
22.06.-29.06. Sa-Sa

07.07.-14.07.
18.08.-25.08.

o Fahrt mit modernem Fernreisebus
 Unterkunft in guten Mittel- und
Erstklasshotels
* 5 x Halbpension (Friihstiicksbuffet
und Abendessen)
o Alle Zimmer mit Bad oder Dusche/WC
o Schiffspassage Zeebriigge—Rosyt
und zurtick (je 1 Ubernachtung,
mit Frithstiick), Basis-Unterkunft
an Bord: 2-Bett-Kabine innen
mit Dusche/WC
* Alle aufgefiihrten Ausfliige, Eintritte
und Besichtigungen (ausgenommen
fak. Ausflug Trossachs/Stirling am 5.Tag)
o Gefiihrte Stadtbesichtigung in Briissel
und Edinburgh
e Zusatzlich lokale Deutsch sprechende
Reiseleitung am 4. Tag
o Erfahrener Reisechauffeur

Nicht inbegriffen Fr.
Kabinenzuschlége (Féahre)
— Doppelkabine aussen, Dusche/WC  40.—

— Einzelkabine aussen, Dusche/WC  235.—
Fakultativer Ausflug

Trossachs/Stirling 70.—
Annullationsschutz abligatorisch 20.—
Auftragspauschale pro Person 10.—

Abfahrtsorte

06.00 Wil @ 07.30 Aarau
06.45 Winterthur 08.00 Baden-Riitihof &
07.15 Zirich 09.30 Basel

Fiir unsere Reise-Kunden
stehen in Baden-Riitihof
250 Gratis-Parkplitze
zur Verfiigung

Privat Car Terminal



cosha ging unter die Pinguine

Der Partner der Raiffeisenbanken im Private
Banking, cosba private banking, unterstutzte
als Hauptsponsor die Ausstellung «Unter
Pinguinen» in der Alten Fabrik in Rapperswil.
Gezeigt wurden Bilder des verstorbenen Bruno
P. Zehnder (im Bild). Der vor funf Jahren bei
einem Schneesturm ums Leben gekommene
Fotograf hatte sein kiinstlerisches Schaffen
9anz der Erforschung und der Dokumentation
des Lebens der antarktischen Pinguine ge-
stellt.

Das Projekt mit einmaligen Exponaten aus
dem Nachlass von Bruno P. Zehnder stand
unter dem Patronat der Unesco. Nebst der

Seit Dezember in Regensdorf prisent

Mit der Eréffnung und dem gelungenen Start
der neuen Geschaftsstelle in der Furttaler Me-
tropole ist die Raiffeisenbank Zuri-Unterland
offensichtlich einem Bediirfnis der Bevélke-
f'ung nachgekommen. An der Watterstrasse
31, unmittelbar vis-a-vis des Einkaufszen-
trums, wurde ein Ladenlokal in eine helle und
kundenfreundliche Bank umgebaut. Die Kund-
Schaft wird umfassend in allen Geldangelegen-
heiten beraten. Bereits durfte eine grosse Zahl
Neuer Genossenschafter bei der Raiffeisen-
bank Ziri-Unterland begriisst werden.

Hans Burn zusammen
mit Gattin Gabriele,
Tochterchen Leila und
der SVRB-Vertreterin
Barbara Baumann(l.),
die dem Ehepaar eine
Flasche Champagne de
Saint-Gall Giberbrachte.

5/02 PANORAMA RAIFFEISEN

Ausstellung wurden Fachreferate, Film- und
Diavorfihrungen und kulturelle Anlasse zum
Thema Antarktis abgehalten. Vom 21. Sep-
tember bis 10. November 2002 werden die
Bilder im Naturmuseum in St. Gallen gezeigt.
Weitere Stationen sollen folgen. Termine
und weitere Infos gibts auf dem Internet
(www.unterpinguinen.com). (psi)

Grosser Bahnhof fiir Hans Burn

Einen geblhrenden und «ohrenbetaubenden»
Empfang bereiteten die Fans, Freunde und
Familienangehdrige am 18. Méarz der erfolgrei-
chen Schweizer Paralympics-Delegation auf
dem Zurich Unique Airport. Mit dabei war auch
Hans Burn, dessen Gattin Gabriele die RB
Thunersee-Sud leitet und Mitglied des Verwal-
tungsrats des Schweizer Verbandes der Raiff-
eisenbanken ist.

Der 37-jahrige Berner Oberlénder, zu des-
sem Empfang sich auch der Gemeinderat Krat-
tigen einfand, gewann in Salt Lake City Gold
in der Abfahrt sowie Silber im Slalom und
Riesenslalom. Er setzte damit einen kronenden
Abschluss hinter seine erfolgreiche Karriere.
Vier Tage spater wurden die sympathischen
Medaillen- und Diplomgewinner/innen von
Bundespréasident Kaspar Villiger im Rathaus in
Bern empfangen. (osi)

Foto: Keystone

RAIFFEISEN-KONTAKT

Wo sind die Frauen?
Immer wieder nehme ich wahr, dass Sie auch
«Frauenthemen» aufnehmen (vgl. aktuelle
«Panorama»-Ausgabe: «Frauen powern beim
Anlegen») und sich ofters bemihen, |hre
Artikel sprachlich korrekt (geschlechtsneut-
rale Begriffe oder explizite Nennung der weib-
lichen Formen) zu formulieren (vgl. aktuelle
«Panorama»-Ausgabe: «Sicherheit geht tber
alles»: «Als Bankleiter erachtet er es als sein
Pflicht, den 50 Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
tern,...»; «Hilfe kommt vor Strafe»: «...arbeiten
Jugendanwaltschaften eng mit Sozialarbeite-
rinnen und Sozialarbeitern zusammen...»;
«GV: Vom Himmel hoch...»: «So werden am
16. Mérz 2002 also rund 1300 Genossen-
schafterinnen und Genossenschafter...»).
Umso enttduschter bin ich Uber den Arti-
kel: «<Karriere —was denn sonst?!» Mdglicher-
weise ist «Wirtschaft» immer noch eine mann-
liche Hochburg (obwohl Sie selbst auch
andere Akzente setzen!), aber dass im gan-
zen Artikel (bis auf eine Ausnahme im Zitat
Dieter Keils) von «Studenten», «Absolventen»
und «Schilern» geschrieben wird, ist m. E.
jenseits jeder Kritik! Dass auf den Bildern
lauter Manner abgebildet sind, mag Zufall
sein oder einen Teil der Realitat widergeben,
aber sprachlich wirde ich ein Mindestmass
an «political correctness» erwarten, denn an
der HSG St. Gallen studieren meines Wissens
auch Frauen! So hoffe ich, dass gerade auch
im Kontext von «Karriere» und «Universitats-
milieu» vermehrt auf sprachliche Correctness
geachtet wird.
Edith Zingg, Wissenschaftliche
Mitarbeiterin, Universitat Luzern

Gliickliche Hand
Schén, das rasante Wachstum «unserer»
Bank. Das hat aber nicht nur Vor-, sondern
auch Nachteile: Wie schon viele bekannte
Banken uns gezeigt haben, kommt mit dem
Wachstum der Anleger auch die Frage: Wo
legen wir das viele Geld an? Raiffeisen hat bis
dato eine gliickliche Hand gehabt, nur in ganz
seridse Anlagen investiert. Je mehr Geld aber
angelegt werden muss, umso schwieriger
wird es, solche AAAs zu finden. Also weicht
man langsam auf weniger sichere aus. Und
eines Tages hat man keine anderen Mdglich-
keiten mehr, als genau so riskant anzulegen
wie es die zitierten Grossbanken getan haben
und noch tun (missen). Einen grossen Anteil
am Wachstum der Raiffeisen haben ja die
Grossbanken bewirkt mit ihrer Expansions-
wut, die viele Kunden zu Raiffeisen gejagt hat.
G. Segessenmann, Obergdsgen
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FAMILIE

EIN ANSPRUCHSVOLLER JOB

Eltern erfiillen eine héchst ANSPRUCHSVOLLE AUFGABE -
und das ganz ohne Ausbildung. Dabei sind pddagogische, psychologische,
kreative Fiihigkeiten gefragt. Und das ist noch ldngst nicht alles.

Iternsein ist eine Aufgabe, die viele Er-

wachsene wihrend 15 bis 20 Jahren —

oft rund um die Uhr - beschaftigt. Im
Gegensatz zu allen anderen Berufen ist kei-
nerlei Vorbildung erforderlich. «Elternwerden
ist nicht schwer, Elternsein dagegen sehr»,
eine allgemein bekannte Weisheit. Trotz die-
ser Erkenntnis entschliessen sich viele Paare
unbekiimmert und mit Freude fiir die Eltern-
schaft. Die Aussicht auf das Gliick, das Kinder
schenken, ist offensichtlich stdrker als die
Angst vor der anspruchsvollen Aufgabe.

THEORIE UND PRAXIS

Unbefangenheit, Spontaneitdt und Liebe sind
gute Voraussetzungen, Kinder zu begleiten
und zu erziehen. Gentigt das? «Diese Fehler
machen wir dann ganz bestimmt nicht», da-
von waren Conni und Thomas Riitsche iiber-
zeugt, bevor sie selber Kinder hatten. Inzwi-
schen ist ihre Tochter Sina fiinf, die Zwillinge
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Roman und Eliane sind zwei Jahre alt. «Wir
stellen fest, dass wir dieselben Fehler machen,
die wir vorher bei anderen verurteilten.»

Ob Elternbildung da eine Losung wére? So-
zusagen eine obligatorische Ausbildung, be-
vor ein Paar tiberhaupt Kinder bekommt? Die
beiden werden nachdenklich und meinen:
«Jetzt, da wir Kinder haben, sind wir froh um
Vortrdge oder auch Kurse, die uns dariiber
aufkldren, was in der Entwicklung der Kinder
normal undrichtigist.» Einer eigentlichen «El-
ternlehre» gegeniiber sind sie skeptisch. Je-
nen, die eher Miihe hatten mit dem «Eltern-
job» wire auch mit einer solch verordneten
Lehre nicht geholfen, weil sie kaum mit Inte-
resse und Engagement bei der Sache wiren.

KOMPETENTE ELTERN

Kinder brauchen kompetente Eltern, darum
ist Elternbildung auch ein grosses Bediirfnis.
Bereits im Jahre 1967 wurde der Schweizeri-

Liebevolle Begleitung
und Elternbildung

sind die besten Voraus-
setzungen fiir eine
gelingende Erziehung.

sche Bund fiir Elternbildung (SBE) gegriindet.
Die Dachorganisation unterstiitzt und be-
gleitet Projekte im Bereich Elternbildung. Zu
dieser Kernaufgabe kommt die Auseinander-
setzung mit den sich stets wandelnden politi-
schen und sozialen Rahmenbedingungen. In
der eigenen Fachzeitschrift werden Schwer-
punktthemen im Bereich Erziehung behan-
delt. In der Schweiz gibt es rund 1000 meist
private Elternbildungs-Organisationen. Der
SBE betreibt eine Datenbank iiber Angebote
im Bereich Elternbildung.

Erziehung ist in den letzten Jahren schwie-
riger geworden. Werte sind nicht mehr klar
definiert und miissen individuell fiir die eige-
ne Familie festgelegt werden. Die Forderun-
gen der Konsumgesellschaft, Gewalt in der
Schule, Suchtverhalten der Heranwachsen-
den, das sind nur einige Stichworte zu den
Herausforderungen, denen sich Eltern gegen-
tiber sehen. «Die Kinder sind unsere Zukunft»,
wird gerade auch von Kreisen betont, die
dann, wenn es um die konkrete Anerkennung
der Familienarbeit geht, diese als Privatsache
abtun wollen. Schone Worte sind das eine
— konkrete Taten miissten folgen.

Inzwischen verlangen immer mehr Miitter,
die sich in ihrer Mehrfachbelastung von Fa-
milie, Beruf und sozialem Engagement allein
gelassen fiihlen, auch auf dem politischen
Parkett das Wort. Sie reklamieren mehr Auf-
merksamkeit und konkrete Taten fiir die an-
spruchsvolle—und fiir die Gesellschaft lebens-
notwendige! — Aufgabe der Elternschaft. Wer
Kinder erzieht, leistet einen wesentlichen Bei-
trag zum Gemeinwohl, denn - trotz der Abge-
griffenheit des Begriffes — sind Kinder die Zu-
kunft der Gesellschaft. ®m RUTH RECHSTEINER

ol Ruth Rechsteiner

o

b

www.elternbildung.ch
Schweizerischer Bund fir Elternbildung
(SBE), Telefon 01 253 60 60
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Die Attraktivitdt und Vielfalt des Hohen Nordens erleben! Dank dem
komfortablen Kontiki-Saga Sonderflug nach Kiruna erreichen Sie die
Region nordlich des Polarkreises schnell und ohne umsteigen! Von
Kiruna iiber die Berge zu den Norwegischen Fjorde. Den Weg zum
Nordkap legen Sie teilweise mit der beriihmten Hurtigruten zuriick.
Vom Nordkap gelangen Sie durch die Waldgebiete Finnisch-Lapplands
schlussendlich wieder zuriick nach Kiruna und dies alles bei 24 Stunden
Tageslicht wihrend der ganzen Reise! Folgen Sie dem Ruf des Nordens
und nehmen Sie teil an dieser exklusiven Rundreise!

Programm 8 Tage ab/bis Ziirich

Mi: Direktflug nach Kiruna

Exklusiver Sonderflug ab Ziirich nach
Kiruna. Empfang durch unsere Reiselei-
terin. In Riksgransen Besuch der beriihm-
ten Tonbildschau des Fotografen Sven
Hornell. Anschliessend Fahrt hinunter
an die Norwegische Fjordkiiste. Abend-
essen und Ubernachtung in Narvik.

Do: Walbeobachtung in Andenes
Entlang der Fjorde geht die Fahrt bis
nach Andenes. Dort besteht die einmalige
Gelegenheit auf einem Schiffsausflug
Wale in freier Wildbahn zu beobachten.
Die Chance, Wale zu sehen, liegt bei
mehr als 90%. Reservation bei
Buchung, Bezahlung vor Ort. Abend-
essen und Ubernachtung in Andenes.

Fr: Hurtigruten — Schinste Seereise der Welt
Ca. 3 Std. Fahriiberfahrt nach Grylle-
fijord und weiter mit dem Bus nach
Tromsd, das auch das «Paris des
Nordens» genannt wird. Besichtigung
von Troms6. Am Abend erwartet Sie das
traditionelle Hurtigruten-Schiff zu einer
gemiitlichen Kiistenkreuzfahrt mit
Abendessen. Spatabends aber natiirlich
bei Tageslicht kommen Sie in Skjervoy
an. Nach einer kurzen Busfahrt Uber-
nachtung in Storslett.

Sa: Nordkap um Mitternacht

Von Storslett entlang der Kiiste nach
Alta. Besichtigung der beriihmten
Felszeichnungen. Die Fahrt geht weiter
nordwarts bis nach Honningsvag zum

nérdlichen Ende Europas. Nach dem
Abendessen im Hotel gemiitlicher
Mitternachtsausflug zum beriihmten
Nordkapfelsen. Ubernachtung im Hotel
in Honningsvag.

So-Mo: Lappland pur

Von nun geht die Reise wieder siid-
warts. In Kautokeino Besuch einer
bekannten Silberschmiede. Abend-
essen und Ubernachtung im finnischen
Enontekio. Am Montag Weiterreise
durch dicht bewaldete Gebiete nach
Rovaniemi, direkt am Polarkreis. Besuch
im beriihmten Museum «Arktikum» und
natiirlich beim Santa Claus. Anschlies-
send Fahrt an die Schwedische Grenze
nach Overtornea. Das Abendessen in
heimeliger Atmosphire wird ein speziel-
les Erlebnis sein. Ubernachtung im
Hotel in Overkalix.

Di: Rentierfarm und Eishotel

Unweit von Overkalix besuchen Sie die
Ola-Rokka Rentierfarm. Hier erfahren
Sie alles iiber diese Nutztiere der
Samen. Mittagessen in einer Lappen-
kota! Kurz vor Kiruna erreichen Sie
Jukkasjarvi. Hier steht im Winter das
weltberiihmte Eishotel. Sie kdnnen die
Eis-Skulpturen und die Eis-Bar bestau-
nen, die mit Kiihlaggregaten durch den
Sommer gebracht werden und sich viel-
leicht sogar einen Drink «on the rocks»
genehmigen. Abendessen und Uber-
nachtung im Gastehaus Jukkasjarvi.

Mi: Direktflug nach Ziirich

Transfer nach Kiruna und Besichtigung
der Minen. Am Nachmittag fliegen Sie
mit dem komfortablen Sonderflug von
Kontiki-Saga in ca. 3,5 Stunden direkt
nach Ziirich zuriick.

Hohepunkte der Reise

e Tonbildschau Sven Hérnell

¢ Walbeobachtung Andenes

* Abendkreuzfahrt mit der Hurtigruten
¢ Mitternachtsausflug zum Nordkap

¢ Abendessen in Koivumaa (Montag)

¢ Besuch bei Ola-Rokkas Rentierfarm
* Besuch der Minen in Kiruna

Kontiki-Saga Pluspunkte

+ Exklusiver Direktflug zu besten
Tageszeiten

+ Qualifizierte Kontiki-Saga-
Reiseleitung ab Kiruna

+ Fahrt im bequemen Reisebus

+ Sehr gutes Preis-/Leistungsverhaltnis,
da viele Nebenleistungen bereits

eingeschlossen sind

Buchungen & Informationen:

Kontiki-Saga Reisen AG
Wettingerstrasse 23, 5400 Baden
Tel. 056 203 66 66, Fax 056 203 66 30
www.kontiki.ch, info@kontiki.ch
oder in lhrem Reisebiiro.

Inbegriffen
* Kontiki-Saga Sonderflug mi “Swisss\
Ziirich - Kiruna — Ziirich :
¢ Exklusive Rundrelse im komfor-
 tablen Reisebus .
® 7 Nachte in Mlttelklassehotels mlt\
Halbpension (Abendessen Freitag
~ und Montag nicht im Hotel)
o Deutschsprechende Kontikx-Saga-
~ Reiseleitung ab/bis Kiruna
 Hurtigrutenfahrt Tromsd — Skjervoy
e Eintritte: Tonbildschau von Sven
Hornell, Felszeichnungen von

Arktikum, Eishotel und Minen
e Besuch inkl. Mittagessen bei
' Ola-Rokkas Rentierfarm i
¢ alle Fahren- und Tunnelgebiihren
. Kont ki-Si Bahn+

Nicht inbegriffen

* Flughafen- und
 Sicherheitstaxen
¢ SOS-Schutzpaket
* Walbeobachtung

Fr. 6
~ NOK 650~

| > o056 203 66 66

kontikisaga

Die Nr. 1 fiir Ferien im Norden.

Bitte schicken Sie mir gratis folgende R

Sommerkataloge zu:

O Skandinavien
Q Island/Gronland
Q Irland/Schottland

Name/Vorname:

Adresse:

PLZ/Ort:




Pensionsplanung
fur lhre sorgenfreie
Zukunft.

OBE-216277

Beabsichtigen Sie, innerhalb der nachsten fiinf Jahre in Pension zu gehen? Dann wird die Pensionsplanung
zur Planung fiir Ihre Zukunft. Dabei kann man nicht sorgféltig genug vorgehen. Denn Ihr Vermogen soll
Ihnen nicht nur den gewohnten Lebensstandard sichern, sondern auch aufgeschobene Traume und
Wiinsche erfiillen. Weil es keine Patentlosung gibt, erarbeiten wir jene Strategie, die IThre Zukunft in den
Mittelpunkt stellt. Vereinbaren Sie einen Beratungstermin.

www.raiffeisen.ch
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