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Bancomaten

in einer Stund

erleichtert!

Neuer Rekord vor Weihnachten: In einer Stunde 54 000 Beziige von tiber 15 Mil-
lionen Franken. Wang Global konnte bis heute liber 560 Bancomaten bei den
Raiffeisenbanken einrichten. Damit jeder bequem und schnell um die nachste
Ecke, sich mit Geld eindecken kann. Und das 365 Tage im Jahr, rund um die Uhr.
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Editorial

Von megacoolen Otzis und steilen
Frisuren. Es war vor etwas mehr als einem
Jahr. Da setzte einer der grdssten privaten
TV-Sender in Deutschland eine Quizsen-
dung ab, obwohl| man mit den Einschalt-
guoten an sich zufrieden war. Doch die Zahl
der Zuschauer war eben nur das eine — die
Struktur eine andere. Denn die Erhebungen
hatten ergeben, dass eine grosse Mehrheit
der Zuseher &lteren Semesters war. Und
Senioren, so fanden die Fernsehbosse, seien
fur die Werbepausen zu wenig interessant.

Tatsachlich zu wenig interessant?
«Panoramax»-Mitarbeiterin Angelika Nido
ist in ihrem Bericht Uber die «neuen Alten»
(siehe Seite 14) zu einem anderen Schluss
gekommen. Die heutigen Senioren lehnen
sich namlich keineswegs nur im Schaukel-
stuhl zurtick. Sie reisen um die Welt, surfen
im Internet und sind zu begehrten Konsu-
menten geworden.

Hatte an Stelle von Angelika Nido ein
14jahriger Schuler den Artikel Gber das
Konsumverhalten &lterer Leute geschrie-
ben, er hatte wohl weniger von Senioren
denn von «megacoolen Otzis» gesprochen.
Jugendliche haben namlich eine eigene
Sprache. Da wird — wie Sie unserem kinder-
deutschen Glossar auf Seite 39 entnehmen
kénnen - essen schnell einmal zu «foode»,
ein Aufschneider zu einem «Poser» und ein
guter Haarschnitt zu einer «steilen Frisur».
Fachleute raten den Eltern: take it easy!

Markus Angst, Chefredaktor
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Mitglieder-Privatkonto

Spesen adieu!

Mit dem von den Raiffeisenbanken neu lancierten Mitglieder-Privatkonto profitieren Raiffeisen-
Genossenschafter von einer ganzen Reihe nutzlicher Dienstleistungen — und dies ganz ohne Spesen!

Panorama Raiffeisen 3/99

ie Mitglieder sind die tragenden Sdu-

len des genossenschaftlichen Bank-
systems. Aus diesem Grund ist es denn
auch nicht mehr als recht, dass Genos-
senschafterinnen und Genossenschafter
bei den Raiffeisenbanken von speziellen
Vorteilen profitieren. Nachdem sie be-
reits auf dem Mitglieder-Sparkonto und
bei der Mitglieder-Kassenobligation mit
einem Vorzugszins bedacht werden,
kommt ihnen nun auch das Mitglieder-
Privatkonto entgegen.

Das Thema «Bankspesen» gehért in
Konsumentensendungen von Radio und
Fernsehen, aber auch in den Printme-
dien,zuden Dauerbrennern. Obwohlsich
die Raiffeisenbanken diesbeziiglich mit
ihren kundenfreundlichen Konditionen
nicht verstecken miissen, fallen auch bei
ihnen Gebiihren an-beispielsweise beim
alltdglichen Zahlungsverkehr.

Niitzliche Dienstleistungen. Doch da-
mit ist es in Zukunft vorbei. Wéahrend
andernorts neue Spesen eingefiihrt wer-
den, haben ndmlich Raiffeisen-Genossen-
schafter(innen) jetzt die Méglichkeit, ein
spesenfreies Mitglieder-Privatkonto zu
eroffnen. Dabei profitieren sie von einer

ganzen Reihe niitzlicher Dienstleistun-

gen.

> Kontofiihrungen und Buchungen er-
folgen gebiihrenfrei.

> Die monatlichen Zahlungen kénnen
bequem, bargeldlos - beispielsweise
via Lastschriftverfahren (LSV), Vergii-
tungsauftrag Spezial oder Dauerauf-
trag (siehe «Panorama» 2/99) - und
spesenfrei erledigt werden.

> Die Kund(inn)en erhalten monatlich
einen Kontoauszug mit allen Ein- und
Ausgéngen.

> Kontoinhaber(innen) bekommen eine
personliche ec-Karte. Die jdhrliche
Kartengebiihr von 20 Franken wird
ihnen im Ausgabejahr geschenkt.

> Auf Wunsch schenken ihnen die Raiff-
eisenbanken die weltweit anerkannte
Raiffeisen-EUROCARD/MasterCard
fiir ein Jahr — auch fiir den Partner.
Nach dem ersten Jahr kostet die Sil-
berkarte jdhrlich 50 Franken, die
Goldkarte 150 Franken mit Bonus-
system.

Keine Spesen = mehr Ertrag. Das
Mitglieder-Privatkonto ist ideal fiir
Gehalt, Renten, Zahlungsverkehr oder



Wertschriftengeschéfte. Pro Monat kann
der Inhaber —wie bei einem «normalen»
Raiffeisen-Privatkonto — bis zu 50 000
Franken abheben. Fiir hohere Betriige
besteht eine Limite von drei Monaten.

Zwar gilt fiir das Mitglieder-Privat-
konto {iblicherweise der gleiche Zinssatz
wie fiir ein normales Privatkonto. Durch
den Wegfall der Spesen erhoht sich aber
der Ertrag. Die Mitglieder partizipieren
damit im Sinne einer eigentlichen Ge-
winnbeteiligung am Erfolg ihrer Dorf-
bank.

Sparen mit dem Mitglieder-Spar-
konto. Neben dem Mitglieder-Privat-
konto fiir den téglichen Bedarfbieten die
Raiffeisenbanken ihren Genossenschaf-
ter(inne)n mit dem Mitglieder-Sparkonto
ein weiteres Vorzugsprodukt an. Gedacht
fiir laingerfristige Sparziele oder als Re-
serve fiir alle Fille, wirft es einen deut-
lich hoheren Zins ab — wie er sonst nur
bei lingerfristigen Anlagen {iiblich ist.

-Auch Mitglieder-
Kassenobligationen

Nach dem Mitglieder-Sparkonto bieten
viele Raiffeisenbanken periodisch auch
die Mitglieder-Kassenobligation an. Fur
diese gibt es ebenfalls einen Vorzugszins.
Wer einen Teil seiner Ersparnisse fur eini-
ge Jahre fest bei einer Raiffeisenbank
anlegt, erzielt einen wesentlich héheren
Ertrag gegenuber einem traditionellen
Sparkonto. Und das Geld ist genauso
sicher. Denn Kassenobligationen sind
Wertpapiere, fur welche die Raiffeisen-
bank haftet.

Die Einfuhrung des Mitglieder-Spar-
kontos und der Mitglieder-Kassenobliga-
tionen hat nicht nur zu einer markanten
Steigerung der Passivgelder gefiihrt. Par-
allel dazu stieg auch die Zahl der Mitglie-
der kontinuierlich an. Konnte die Schwei-
zer Raiffeisen-Bewegung 1993 den halb-
millionsten Genossenschafter feiern, so
wurde 1996 bereits die 600 000er-Grenze
und vor wenigen Wochen die 750 000er-
Grenze Uberschritten. Allein in den 90er
Jahren stieg die Mitgliederzahl um rund
50 Prozent - ein deutliches Zeichen des
Vertrauens in das genossenschaftliche

Banksystem. (ma.)

602 000

Nicht zuletzt das Mitglieder-Sparkonto und die Mitglieder-Kassen-
obligation haben zu einer markanten Steigerung der Raiffeisen-
Genossenschafter(innen) gefuihrt. Nun kommt neu auch das Mitglie-

der-Privatkonto.

Vor elf Jahren fiihrte die Raiffeisen-
bank Sulgen dieses Sparinstrument erst-
mals ein. Mittlerweile haben alle Raiffei-
senbanken nachgezogen. Das in der
schweizerischen Bankenlandschaft ein-
malige Mitgliedersparkonto ist zu einem
eigentlichen Renner geworden. Nicht
selten bilden die auf Mitgliedersparkonti
befindlichen Betrdge heute die grosste
Position bei den Publikumsgeldern einer
Raiffeisenbank.

Grosser Zuwachs bei Kundengeldern.
Dabei kam es nur in kleinerem Rahmen
zu einer Umlagerung von Passivgeldern.
Viel mehr wurden betréchtliche Mengen
Neugelder bei den Raiffeisenbanken
angelegt. Geméss einer Statistik der
Schweizerischen Nationalbank ist denn
auch die Zuwachsrate im traditionellen
Kundengelder-Segment in den vergan-
genen fiinf Jahren bei den Raiffeisenban-
ken am grossten (siehe Seite 7).

Weniger Zins, aber bessere Realver-
zinsung. Und dies just in einer Zeit, in
welcher der Kampf um die Kunden mit
harten Bandagen gefiihrt wird. Sparen
hat bei den Schweizer(inne)n namlich
nichts von seiner Attraktivitdt verloren,
obwohl die Sparzinsen in den letzten

Jahren deutlich gesunken sind. Dies ist
nur aufden ersten Blick ein Widerspruch.
Denn trotz tieferen Zinsen fahren die
Sparer heute besser als wihrend der
Hochzinsphase. Das Rétsels Losung heisst
Realverzinsung. Unter Realverzinsung
versteht man in diesem Zusammenhang
die Differenz zwischen dem effektiv von
der Bank gutgeschriebenen Zins und der
Inflationsrate. Die beste Verzinsung ist
nicht viel wert, wenn sich gleichzeitig
auch die Teuerung auf hohem Niveau
bewegt. So geschehen beispielsweise in
den Jahren 1989 bis 1992.

1989 betrug die durchschnittliche
Verzinsung wohl 5,75 Prozent. Die Teue-
rung frass mit 4,96 Prozent jedoch fast
alles auf — es verblieb eine mickrige
Realverzinsung von 0,79 Prozent. Als im
Jahr darauf die Zinsen gar auf 6,61 Pro-
zent kletterten, stieg die Teuerung auf
5,32 Prozent. Immerhin verblieben den
Sparern damit 1,29 Prozent.

Ganz anders 1994. Bei einem Durch-
schnittszins von 5,34 Prozent und einer
Inflationsrate von 0,40 Prozent machten
die Sparer einen satten Gewinn von 4,94
Prozent. Der sank in den vergangenen
Jahren zwar wieder, lag aber immer
noch iiber den Realwerten wiahrend der
Hochzinsphase. MARKUS ANGST
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Spargelder

bei Raiffeisen

Uberdurchschnittliches
Wachstum

Die Raiffeisenbanken verbuchen
ein Uberdurchschnittliches
Wachstum an Spargeldern und
gewinnen immer mehr

Kunden - auch von anderen
Bankengruppen.

ie Raiffeisenbanken», so Dr. Felix

# Walker im «Panoramax»-Neujahrs-
interview vor zwei Monaten, «leben mit
dem gleichen Geschift, mit dem andere
Verluste machen, ganz anstindig.» Tat-
sidchlich weisen die genossenschaftlich
organisierten Dorfbankenin den vergan-
genen Jahren — neben einem beachtli-
chen Wachstum im Wertschriftenbereich
- insbesondere im Sparbereich iiber-
durchschnittliche Wachstumsraten auf.

19,7 Prozent mehr Konti. So erhiéhte
sich gemiss einer Statistik der Schweize-
rischen Nationalbank die Zahl der Spar-
konten bei den Raiffeisenbanken in den
Jahren 1993 bis 1997 (die 1998er Zahlen
liegen noch nicht vor) von 1,8 auf 2,2
Millionen. Das entspricht einer Wachs-
tumsrate von 19,7 Prozent, die weit tiber
dem Branchendurchschnitt liegt (Gross-

Spargelder in der Schwe

Anteil Raiffeisenbanken in Proze g
1993 1994 1995 8
11,10 12,03 12,33 13,14

In den letzten Jahren erhéhte sich der
prozentuale Anteil der Raiffeisen-
banken an den auf Schweizer Banken
angelegten Spargeldern kontinuier-
lich.

banken +6,3, Kantonalbanken -1,0, Re-
gionalbanken -17,7 Prozent).

54,1 Prozent mehr Spargelder. Auch
bei den auf diesen Konten angelegten
Spargeldern weisen die Raiffeisenban-
ken ein grosses Wachstum auf. Waren es
1993 noch 20,3 Milliarden Franken, so
kletterte der Betrag innerhalb eines hal-
ben Jahrzehnts auf 31,2 Milliarden Fran-
ken. Mit einer Steigerung um 54,1 Pro-
zent liegen die Raiffeisenbanken damit

Bei einem Bankwechsel kénnen mit einer einzigen Unterschrift, mit der dem
Bankleiter der neuen Bank eine Vollmacht erteilt wird, alle Konti, Sparhefte,
Depots, Plastikkarten und Cheques transferiert werden.

deutlich vor der Konkurrenz (Grossban-
ken +39,7, Kantonalbanken +22,5, Re-
gionalbanken +4,3 Prozent).

Zwischen 1993 und 1997 stieg der
Anteil der Raiffeisenbanken am gesamt-
schweizerischen Spargeld-Kuchen, der
1997 total 237,5 Milliarden Franken be-
trug, von 11,1 auf 13,1 Prozent.

Bankwechsel - leicht gemacht. Dass
die Raiffeisenbanken nicht zuletzt von
der Grossbankenfusion profitiert haben,
ist ein offenes Geheimnis. Dazu kommt,
dass sich die Raiffeisenbanken auch
zunehmend in grdsseren Stidten (Win-
terthur, Chur, Schaffhausen, Fribourg,
Lausanne) etablieren, wo sie bisher
nicht vertreten waren. Zwar ist aus Un-
tersuchungen bekannt, dass eine recht

grosse Hemmschwelle besteht, bis die
Schweizer(innen) ihre Bankverbindung
wechseln. Dessen ungeachtet finden —
wie obige Zahlen belegen — immer mehr
den Weg zu Raiffeisen.

Als umsténdlich erachtet wird ein
Bankwechsel haufig wegen des damit
verbundenen Papierkrams. Dem kann
allerdings abgeholfen werden. Denn mit
einer einzigen Unterschrift, mit der dem
Bankleiter der neuen Bank eine Voll-
macht erteilt wird, konnen alle Konti,
Sparhefte, Depots, Plastikkarten und
Cheques transferiert werden. Der glei-
che Mechanismus lduft auch, wenn
Genossenschafter(innen) als Folge eines
Wohnortswechsels von einer Raiffeisen-
bank zur anderen wechseln.

MARKUS ANGST

Foto: Maja Beck

Sparkonten und Spargelder bei Schweizer Banken

Anzahl Sparkonten Total Spargelder

1993 bis 1997

Foto: B&S

Raiffeisenbanken +19,74%¢ SETPFD +5500%
Kantonalbanken - 1,00% 2,2
Regionalbanken -17,66%

Grossbanken T 6,29% =%

Die Raiffeisenbanken verzeichneten in den letzten Jahren
sowohl bei der Anzahl der Sparkonten als auch bei den
darauf angelegten Betrégen die gréssten prozentualen

Zuwachsraten.

Quelle:
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Steuervergleich

Bezahlen wir
ZU Vviel Steuern?

Die klare Frage: Bezahlen Schweizerinnen und Schweizer tatsachlich mehr Steuern als ihre
Leidensgenoss(inn)en im Ausland? Die klare Antwort: Wie man’s nimmt.

Steuern in absoluten Zahlen

Gesamte Steuereinnahmen pro Einwohner in sFr. (1995)

Grossbritannien
6472

Deutschland

Schweiz
10 871

Frankreich
7878




lar, die Schweiz ist das Land mit der
héchsten Steuerbelastung pro Ein-
wohner — zumindest in absoluten Zahlen
gerechnet. Sobetrigt das Steueraufkom-
‘men (gesamte Steuereinnahmen geteilt
durch Anzahl Einwohner) hierzulande
10 871 Franken pro Kopf (Stand 1995).
Das sind 61 Prozent mehr als in den USA
und 31 Prozent mehr als in Deutschland.
Doch diese absoluten Werte sagen
noch sehr wenig iiber die effektive Bela-
stung des Einzelnen aus. Denn sie be-
riicksichtigen zum Beispiel weder das
Lohn- noch das Preisniveau in den ent-
sprechenden Lindern .

Am 5. Mai sind die Steuern bezahlt.
Aussagekriftiger ist die Antwort auf die
Frage, wie lange die Biirger(innen) eines
Landes arbeiten miissen, bis sie alle sei-
ne Steuern bezahlthaben. In der Schweiz
waren dies 1996 125 Tage. Oder anders
ausgedriickt: Bis zum 5. Mai arbeiteten
die Schweizer(innen) ausschliesslich fiir
den Fiskus. Dann war fiir sie das Thema
Steuern - direkte und indirekte — erle-
digt.

Gleich lang brauchten die Japaner.
Die Amerikaner arbeiteten bis Mitte Mai,
die Briten bis Mitte Juni, die Franzosen

Zum Weiterlesen: «Das schweizerische
Steuersystem». Kostenlos zu beziehen
bei der Informationsstelle fir Steuer-
fragen, Eigerstrasse 65, 3003 Bern,
Telefon 031/322 71 48.

bis Ende Juli und die Deutschen gar bis
Mitte August. Weltweit Spitze sind die
Biirger von Singapur, die bereits am 4.
Mirz ihren ersten steuerfreien Tag ge-
niessen konnten.

Tiefer Anteil der indirekten Steuern.
Zwei Besonderheiten des schweizeri-
schen Steuersystems miissen bei einem
Vergleich der hiesigen Steuerbelastung
mit derjenigen anderer Linder beriick-
sichtigt werden: der hohe Anteil der di-
rekten Steuern am gesamten Steuerauf-
kommen und die foderalistische Struk-
tur. Beide Eigenheiten sind historisch zu
erkldren.

Der Anteil der indirekten Steuern
(Steuern auf Waren und Dienstleistun-
gen) inklusive Sozialversicherungsbei-
trage am gesamten Steueraufkommen
(Steuerstruktur) betrdgt in der Schweiz
17,7 Prozent (Stand 1997) — weniger als
in allen andern Lindern Europas, ver-
gleichbar lediglich noch mit den USA
(17,2 Prozent). Am néichsten kommt der
Schweiz auf dem alten Kontinent Schwe-
den (22,5 Prozent). Italien bringt es auf
25, Frankreich und Deutschland auf 27,
Grossbritannien auf 35 Prozent.

Hoher Anteil der direkten Steuern.
Umgekehrt bedeutet dies allerdings: Der
Anteil der direkten Steuern (Einkom-
mens- und Vermogenssteuern) am ge-
samten Steueraufkommen ist in der
Schweiz relativ hoch. Wohl miissen
Schweizerinnen und Schweizer dem
Fiskus einen ansehnlichen Teil ihres
Einkommens abliefern—fiir sich betrach-
tet sagen diese Werte iiber die gesamte
Steuerbelastung aber ebenfalls wieder
nur wenig aus (siehe oben). Zu beachten
ist beispielsweise der prozentuale An-
stieg der Belastung durch direkte Steuern
mit steigendem Einkommen, die Progres-
sion.

Fiir Vergleiche zieht die Statistik den
Average Production Worker (APW) her-
an, einen Arbeiter mit durchschnittli-
chem Einkommen. Ist dieser APW ein
verheirateter Alleinverdiener mit zwei
Kindern, so bezahlt er dem Fiskus in der
Schweiz durchschnittlich 5,6 Prozent
seines Bruttogehalts als Einkommens-

Steuern in der Schweiz

Steuern des Bundes lassen sich in direkte
und indirekte Steuern sowie Zélle unter-
teilen. Direkte Abgaben sind die direkte
Bundessteuer (Einkommenssteuer natur-
licher Personen, Gewinnsteuer juristi-
scher Personen), die Verrechnungssteuer,
die eidgendssischen Stempelabgaben
sowie der Wehrpflichtersatz. Indirekte
Abgaben sind die Mehrwertsteuer sowie
besondere Verbrauchssteuern wie Ta-
bak-, Bier-, Mineraldl- und Automobil-
steuer, dann die Besteuerung von Spiri-
tuosen.

Vielfaltig sind die Kantons- und Ge-
meindesteuern. Grundsatzlich sind die
Kantone ermachtigt, jede Steuer zu erhe-
ben, die der Bund nicht ausschliesslich fur
sich beansprucht. Sie machen davon in
unterschiedlichem Masse Gebrauch. Die
Gemeinden dagegen durfen Steuern nur
erheben, wenn sie ausdricklich dazu er-
machtigt sind. Wir unterscheiden drei
Steuerkategorien. Einkommens- oder
vermogensabhangige Steuern sind die
Einkommens- und Vermoégenssteuer na-
turlicher Personen, Kopf-, Personal- und
Haushaltungssteuern, die Gewinn- und
Kapitalsteuer juristischer Personen, Erb-
schafts- und Schenkungssteuern, Steuern
auf Lotterie- und Totogewinnen, Liegen-
schaftssteuern, Handanderungssteuern,
Gewerbesteuern.

Zu den Besitz- und Aufwandsteuern
gehodren die Motorfahrzeugsteuer, die
Hundesteuer, die Vergnugungssteuer,
die Stempelsteuer und Registerabgaben,
die Reklameplakatsteuer und die Lotte-
riesteuer. Dazu kénnen weitere Abgaben
kommen wie die Beherbergungs- und
Kurtaxe, die Wasserwerksteuer usw.

Wer hat seine Steuern* wann bezahlt?

Mairz Turkei

Mai Japan, Schweiz, USA

Juni Grossbritannien, Griechenland,
Spanien, Portugal, Luxemburg

Juli Irland, Norwegen, Osterreich,
Frankreich, Niederlande

August Italien, Danemark, Schweden,

Deutschland, Finnland, Belgien

* eingeschlossen samtliche direkten:und
indirekten Steuern

steuer. Das sind zwar mehr als in
Deutschland (1,6) und Frankreich (2,7),
aber deutlich weniger als beispielsweise
in Italien (14,4), Grossbritannien (15,7)
oder den USA (10,4).

Steuerfrei in Luxemburg. Noch wich-
tiger als der Steuersatz wird fiir unseren
APW aber letzten Endes sein, wieviel
Geld ihm nach Abzug aller Steuern und
Sozialabgaben zur Verfiigung steht. Und
hier ist die Schweiz — auch unter Beriick-

3/99 Panorama Raiffeisen 9
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Kreative Losungen
mit Beton-Steinen!

CONTOURA® ~ Selten zuvor hat sich ein Mauer-
werk so selbstverstdndlich in seine nattirliche
Umgebung eingefiligt wie diese Eigenentwicklung
von UHL.

Ein exklusives Produkt, das Eigenstandigkeit und
Individualitat signalisiert.

Dekor-Platten und Einfassungsdekore ~ damit konnen Sie gestalterische Akzente ganz beson-
derer Art setzen. Unterschiedliche Motivvarianten, die S1e farbhch 1r1d1v1duell beeinflussen
kénnen, lassen sich hervorragend mit unseren 3 ;

kugelgestrahlten Belagplatten oder verschiedenen
Pflastersystemen zu attraktiven Gesamtlosungen ,
kombinieren. =

Fr : e T >
Bitte schicken Sie mir kostenlos und unverbindlich Thren Gesamtkatalog zu PAN 3/%9
IS/ VOTTIAITIE: | e
BEIASSEL........cocsmrsessemsesasessessosesassmsssssssssssssssiasesosssesssssomsssmsmsassss8s 5585354855 R BB A5 SRS SAASETEAEAIS S S80S
I 6L o S, Telefon: ..

Bitte ausschneiden und einsenden oder faxen an:
Hermann Uhl Werksvertretung Christoph Alther, Ackerstrasse 27, CH-8266 Steckborn, Tel: 052/770 21 11, Fax: 052 770 21 13



direkte

Steuern* Steuern*
Danemark 35,1 17,1
Schweden 40,2 11,8
sichtigung der Kaufkraft — mit 36 600 Finnland 337 145
Franken pro Jahr wiederum absolute Belgien 33.6 124 -
Spitze. Lediglich Luxemburg, wo unser Frankreich 33,2 12,350 St
AWP keine Einkommenssteuern zahlen Luxemburg 323 124° 40 5o NI
muss (!), liegt mit 37 000 Franken noch  Osterreich 514 126 =/
leicht héher Niederlande 30,9 12,4
" X
Aber auch bei der Interpretation die- '2ien 32,0 12 .
ser Zahlen ist wiederum Vorsicht gebo- 2"_""’:9‘?'" - 2.3 125 - loss
ten. Das foderalistische Steuersystem der D”ec :‘ a'; 2n2 1(7)':
Schweiz fiihrt dazu, dass die Unterschie- Keu“; L Z: 9'1
de zwischen den Kantonen - ja sogar Ganaba_t - 23'3 1.2’7,“
. . . rossoritannien A 05N
zwischen den Gemeinden innerhalb des P—— T e
. - ortuga \ s
gleichen Kantons — zum Teil eklatant 2 >
. . . . Schweiz 28,5 6,2
sind. Setzt man die gesamtschweizerisch -
Spanien 23,9 9,8
Irland 20,3 13,4
. = Island 16,7
Average Production Worker* Stand 96 Tarkei 15,7
€3
" g E
c8 5235 Australien 22,4
g5 chgh  UsA 23,6
9 £
%3 2885  Japan 24,0
0 % Qe Neuseeland 23,5
€< CNESOE
£N 228ee
[e) E [e] w o qéf
L& £€ugs OED 25,7
frril= z25a8Y  EU 29,4 / o
“ Belgien 16,3 32064.20 Foto: B&S
DEnematl 28 8 27 962.20 * gemessen am Bruttoinlandprodukt
L : ** gesamte Fiskaleinnahmen gemessen am Bruttoinlandprodukt
Deutschland 1.6 30882.60 *** Anteil der indirekten Steuern an den gesamten Steuereinnahmen
Finnland 29,5 23524.20
Frankreich 2.7 21938.00
Griechenland 2,1 17 550.40
Grossbritannien 15,7 27 248.20
Irland 15,4 25,670.40
Island 5,9 30157.40  durchschnittliche Belastung durch Ein- die Schweiz mit 34,7 Prozent (Stand
Italien 14,4 25230.80 kommens- und Vermdgenssteuer gleich 1996) im hinteren européischen Mittel-
Luxemburg - 37056.60 100, so variiert die Belastung zwischen feld - deutlich unter dem OECD - (37,7
Niederlande 4,4 27636.00 55,6 Prozent im Kanton Zug und 135,8 Prozent) und dem EU-Schnitt (42,4 Pro-
Norwegen 171 28554.40  Prozent im Kanton Freiburg (1996). zent).
Osterreich 4,0 26 342.40 Berticksichtigt man lediglich die di-
Portugal 35 13393.80 Fiskalquote. Volkswirtschaftlich von rekten Steuern, liegt die Schweiz mit
Schweden 28,38 21464.80  Interesse ist der Vergleich der Fiskal- 28,5 Prozent genau im EU-Schnitt. Be-
Schweizgies 5.6 36624.00  quoten, des Prozentsatzes der gesamten schrinkt man sich auf die indirekten
Spanien 6.6 2099160 Figkaleinnahmen gemessen am Brutto- Steuern, bildet die Schweiz das européi-
Tarkei 21,7 12 695.20

I
* alleinverdienender Arbeiter mit durchschnitt-
lichem Einkommen und zwei Kindern

Glossar

Direkte Steuern: Differenz zwischen den
gesamten Fiskaleinnahmen und den Einnah-
men aus Steuern auf Waren und Dienstlei-
stungen.

-Indirekte Steuern: Steuern auf Waren
und Dienstleistungen.

Fiskalquote: Die gesamten Fiskaleinnah-
men (Steuern auf Einkommen, Ertragen, Ver-
mogen, Kapitalgewinnen, Waren und Dienst-
leistungen sowie Sozialversicherungsbeitra-

inlandprodukt (siehe Glossar). Hier liegt

ge usw.) im Verhaltnis zum Bruttoinlandpro-
dukt (BIP).

Steuerstruktur: Anteil der indirekten
Steuern (Steuern auf Waren und Dienstlei-
stungen) an den Fiskaleinnahmen.

Bruttoinlandprodukt (BIP): Wert aller
Sachguter und Dienstleistungen, die im In-
land erzeugt und nicht wieder im Produk-
tionsprozess verbraucht werden.

EU: Europaische Union. lhr gehoéren
15 Lander an: Belgien, Danemark, Deutsch-
land, Griechenland, Spanien, Frankreich,

sche Schlusslicht. MARTIN ZIMMERLI

Irland, [talien, Luxemburg, Niederlande,
Osterreich, Portugal, Finnland, Schweden,
Grossbritannien (mit Nordirland).

OECD: Organisation fur Wirtschaftliche
Zusammenarbeit und Entwicklung. lhr ge-
héren 29 Léander an. Neben den Landern der
EU sind dies Australien, Island, Japan, Kana-
da, die Republik Korea, Mexiko, Neusee-
land, Norwegen, Polen, Schweiz, Tschechi-
sche Republik, Turkei, Ungarn und die USA.

APW: Average Production Worker: Ar-
beiter mit durchschnittlichem Einkommen.
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Ein Plus fir unsere Umwelt:
Heizen mit erneverbaren

Wérmepumpen fir die Wérmequellen:

o Luft
e Erdreich / ;

® Wasser

* FCKW-freies Kaltemittel
* Wadrmepumpen heizen
emissionsfrei !
* Bis 86% der Heizwdrme
wird aus der Umgebung
gewonnen
e Hochster Wirkungsgrad
¢ Besonders gerduscharm
e Sehr niedrige Betreibskosten
. * Keine Zusatzheizung nétig

75ahr55|xmddun

Bern, Chur, Mendrisio, Rothenburg, ~ SIXMADUN AG Tel. 061 97551 11

Geschiiftsstellen in:

St. Gallen, Sissach, Solothurn, Bahnhofstrasse 25 Fax 061 971 54 88
Volketswil, Yverdon 4450 Sissach www.sixmadun.ch

Bitte senden Sie mir unverbindlich folgende Unterlagen:

Q Olheizsysteme Q Wérmepumpen Q Holzvergaser-Kessel
Q Solarsysteme Q HeizwasserController Q Heizkérper

Q Ich wiinsche eine unverbindliche Beratung
Name:

Strasse & Nr.:

PLZ / Ort:

Panorama

7000 Chur,

Besuchen Sie uns auch in der Schweizer Baumuster-Centrale Ziirich

elkura ag

seit 1963

8134 Adliswil, Fabrikhof5 Tel. 01/7109586 Fax 01/71095 82
Tel. 081 /2533525 Fax 081/ 253 36 04

Haben Sie Probleme mit lhren Fenstern?
EURO Gebrauchsmusterschutz Nr. G 90 12 392.1

Bestehende Doppelverglasungsfenster umbauen auf 2- oder 3fach-Isolier-
verglasung bis 1,3 W/ m’ sowie Schallddmmung bis ca. 40 dB.

Besonders vorteilhaft bei gleichzeitiger ALU-Verkleidung der dusseren Fliigel-
seite. Systeme auch verwendbar zum Umriisten bereits bestehender Isolier-
verglasungsfenster.

Im weiteren liefern und montieren wir lhnen auch neue Fenster in Kunststoff,
Hoz, Metall oder Holz / Metall kombiniert - auch im jahrelang bewahrten
ELKURA-Fertig-Einbausystem (ohne Herausreissen der alten Rahmen).
Samtliche Arbeiten im Zusammenhang mit der Fenster- und Tiirabdichtung.

Profitieren Sie von unserer Entwicklung und jahrelangen Erfahrung mit die-
sen Systemen. Lassen Sie sich von uns beraten, unsere Offerte ist kostenlos.

®
m's |

ol

Coupon einsenden an: SIXMADUN AG, Bahnhofstr. 25, 4450 Sissach

3. Messe flir Produktion
und Marketing
landwirtschaftlicher
Spezialitdten

Ny
agrex

12.-14.Marz 1999
St.Gallen

Uber 80 Aussteller
Informatives Rahmenprogramm

Samstag, 13. Mérz 1999:
- 1. Ostschweizer Holstein-Ausstellung
- Agrex-Brunch mit Spezialitdtenmarkt

Offnungszeiten 9-18 Uhr

www.olma-messen.ch

Eine Veranstaltung der
Olma Messen St.Gallen




Kapitalgewinnsteuer

Gerecht,
aber nicht erwiinscht

Wer mit seinem privaten Ver-
mogen Gewinne erzielt, soll
daflr Steuern bezahlen. Dies
fordern Linke und Gewerk-
schaften. Gerecht, finden auch
blrgerliche Politiker, sind
aber trotzdem dagegen.

Fiir Paul Rechsteiner ist klar: «Diejeni-
gen, die ihr Geld an der Borse verdie-
nen, diirfen nicht geschont werden.» In
einer Motion forderte der St. Galler SP-
Nationalrat und Prasident des Schweize-
rischen Gewerkschaftsbundes (SGB) des-
halb die Einfithrung einer Kapitalge-
winnsteuer auf privaten Vermogenswer-
ten auf eidgendssischer Ebene.

Zu wenig ergiebig. Rechsteiners For-
derung nach der Besteuerung von priva-
ten Kapitalgewinnen erstaunt kaum.
1997 beliefen sich die Borsengewinne in
der Schweiz auf 280 Milliarden
(280 000 000 000) Franken und iiberstie-
gen damit erstmals die Arbeitseinkom-
men von (250 Milliarden Franken). Sogar

Volksinitiative

Nach der Ablehnung einer entsprechen-

den Motionvon SP-Nationalrat Paul Rech-

steiner in der letzten Wintersession istdie

Einfuhrung einer Kapitalgewinnsteuer

auf privaten Kapitalgewinnen noch lan-

ge nicht vom Tisch. Im Mai letzten Jahres

lancierte der Schweizerische Gewerk-

schaftsbund eine Initiative mit dem glei-

chen Ziel. Die Initianten haben noch

bis zum 5. November Zeit, die nétigen

100 000 Unterschriften zu sammeln.

Die wichtigsten Forderungen der Initia-

tive:

> Kapitalgewinne werden zu einem ein-
heitlichen Satz von mindestens 20 Pro-
zent besteuert.

> Kapitalverluste kénnen wéhrend zwei
Jahren mit den Kapitalgewinnen ver-
rechnet werden.

> Geringflugige Gewinnesindsteuerfrei.

(mz.)

Kapitalgewinnsteuer

Kapitalgewinne sind Gewinne, die beim
Verkauf von Vermégenswerten realisiert
werden. Gehort der Vermogenswert zum
Geschaftsvermégen, unterliegt der Ge-
winn der Einkommenssteuer. Ist das Ver-
mogensobjekt jedoch Bestandteil des Pri-
vatvermégens, ist der Kapitalgewinn
nicht steuerbar. Ausnahmen sind Gewin-

Rechsteiners freisinniger Ratskollege
Gerold Biihrer und mit ihm die Mehrzahl
der Wirtschaftsfachleute und Bankiers
miissen zugeben, «dass die Steuerge-
rechtigkeit fiir sich allein fiir eine solche
Steuer sprechen wiirde». Dennoch
schickte der Nationalrat Rechsteiners
Ansinnen mit 94:65 Stimmen bachab.

Die Steuergerechtigkeit sei zwar ein
wesentlicher Grundsatz des schweizeri-
schen Steuersystems, daneben gebe es
aber auch die Maxime der Praktikabilitit
und der Ergiebigkeit, argumentieren die
Gegner. Es komme nicht von ungefihr,
dass sdmtliche Kantone in den letzten
Jahren die Kapitalgewinnsteuer abge-
schafft hiatten. Die Steuer sei zu wenig
ergiebig, der administrative Aufwand zu
hoch gewesen.

Kein Mehrertrag. Im Ausland scheint
man dagegen andere Erfahrungen zu
machen. In sdmtlichen Lindern der
OECD, mit Ausnahme von Griechenland,
sind private Kapitalgewinne zu ver-
steuern - teils umfassend, teils nur unter
bestimmten Bedingungen (kurzfristig

Foto: B&S

ne aus dem Kauf von Grundsticken und
Falle, in denen der Private quasi gewerbs-
massig handelt. Istin anhaltenden Debat-
ten von einer «Kapitalgewinnsteuer» die
Rede, ist in der Regel eine Steuer auf
Gewinnen gemeint, die mit privatem Ka-
pital realisiert werden.

(mz).

realisierte Gewinne, Gewinne bei der
Verdusserung wesentlicher Beteiligun-
gen). Die meisten Lidnder mildern im
Gegenzug dazu allerdings die zweifache
Belastung von Aktiengesellschaft und
Aktiondr. Zudem kennen viele Linder
keine Vermogenssteuer fiir Privatperso-
nen.

Die Einfiihrung einer Steuer auf pri-
vaten Kapitalgewinnen brichte gemiss
SGB-Sektretir Serge Gaillard einen
Ertrag von jdhrlich 400 Millionen bis
2 Milliarden Franken. Bundesrat Kaspar
Villiger dagegen rechnet mit lediglich
100 bis 400 Millionen Franken. Ander-
seits, so Basler Professor Peter Kugler
in seiner Expertise, wiirde das reale
Einkommen um 3 Prozent sinken, was
«einen Nulleffekt auf die gesamten Steu-
ereinnahmen erwarten» lasse. Um die
negativen Effekte auszuschliessen, emp-
fiehlt er, private Kapitalgewinne erst
nach dem Ableben zu besteuern. Kugler
rét deshalb, die Einfithrung einer Kapi-
talgewinnsteuer nur im Rahmen einer
umfassenden Steuerreform ins Auge zu
fassen. MARTIN ZIMMERLI

3/99 Panorama Raiffeisen 13



Senioren

Die «neuen Alten»
sind begehrte Konsumenten

Sie lehnen sich nicht im Schaukel-
stuhl zurtick, sondern reisen um

die Welt und surfen im Internet:

Die «neuen Alten» sind aktiv,

lebenslustig, neugierig. Und vor

allem haben sie Zeit und Geld.

Das macht die Vertreter der

«50-plus»-Generation zu begehr-

ten Konsumenten.

In den letzten fiinf bis zehn Jahren hat
sich in der Gruppe der 60- bis 75jédhri-
gen ein betrdchtlicher Wandel im Le-
bens- und Konsumverhalten vollzogen.
Noch nie haben so viele dltere Menschen
iiber derart viel Freizeit und Geld verfiigt
wie in diesem Jahrzehnt.

Gutes finanzielles Polster. «Die Se-
nioren, die heute neu in den Ruhestand
treten, rekrutieren sich aus der gut ver-
dienenden und konsumorientierten Frei-
zeit- und Feriengesellschaft der spiten
70er und der 80er Jahre», erkldrt Hans
Peter Doebeli, Trendforscher und Leiter
des Dichter Instituts fiir Markt- und Mo-
tivforschung in Ziirich.

Ein Grossteil dieser neuen Senioren-
generation verfiigt iiber ein gutes finan-
zielles Polster aus 1., 2. und 3. Sédule, zu
dem sich oft noch Erspartes, Liegen-
schaftenbesitz und Erbschaften gesellen.
Schétzungen gehen davon aus, dass sich
rund drei Viertel des Gesamtvermdogens
in der Schweiz in den Hinden der &lteren
Generation befindet.

Immer mehr alte Menschen. Wie in
allen Industrieléndern gibt es auchin der
Schweiz immer mehr alte Menschen. In
den letzten 40 Jahren hat sich der Anteil
der tiber 60jdhrigen mehr als verdop-
pelt. Zur Zeit ist jeder vierte Schweizer
im Rentenalter. In 20 Jahren werden gar
40 Prozent der Bevilkerung zu den Se-

14  Panorama Raiffeisen 3/99

nioren zdhlen. Dank neuen Erkenntnis-
sen in der Erndhrung und durch gute
medizinische Versorgung ist die &ltere
Generation meist bis ins ganz hohe Alter
gesund und fit.

Dennoch ist das gingige Klischee vom
unbeweglichen, nicht mehr ganz ernst
zu nehmenden, leicht dementen und
knauserigen alten Menschen, der vor al-
lem Kosten verursacht, noch weit ver-
breitet. Pauschalvorurteile dieser Art
storen Margrit Annen-Ruf, Présidentin
des Seniorenrates der Stadt Luzern. Weil
es bislang keine Studien auf diesem Ge-
biet gab, regte sie vor rund einem Jahr
eine Untersuchung iiber die Kaufkraft
der &dlteren Menschen an.

Gesundheit und Kérperpflege. Uber
60 Firmen und Geschifte in der Stadt
Luzern beteiligten sich an dieser Umfra-
ge und ergidnzten die Fragebogen zum
Teil mit Bemerkungen wie «wir schétzen
die dltere Kundschaft sehr» oder «haben
eine gute Zahlungsmoral». Die Auswer-
tung ergab, dass die befragten Unter-
nehmen durchschnittlich 34,4 Prozent
ihres Umsatzes mit Seniorinnen und Se-
nioren erzielen — je nach Branche va-
riiert der Anteil zwischen 25 und 53
Prozent.

Einen grossen Stellenwert nimmt da-
beidie Gesundheit und Korperpflege ein:
Wer in Luzern Fuss- und Haarpflege an-
bietet oder eine Drogerie fiihrt, erzielt 40

bis 50 Prozent des Umsatzes mit dlteren
Menschen. Und auch fiir Ausfliige oder
den Besuch im Restaurant geben sie ger-
ne Geld aus.

Das Steueramt bestéitigte die Ergeb-
nisse der Umfrage. «Und das mit einer
Deutlichkeit, die sogar uns iiberrasch-
te», so Margrit Annen-Ruf. Die {iiber
65jahrigen in der Stadt Luzern —rund 22
Prozent der Gesamtbevélkerung — besit-
zen 72 Prozent des deklarierten Vermo-
gens, liefern dementsprechend viel an
Vermogenssteuern ab und tragen aus-
serdem rund 30 Prozent der Einkom-
menssteuern.

Der «Senioren-Teller» - ein Flop. Die
Erschliessung des Seniorenmarktes — in
der Schweiz wird sein Volumen auf iiber
15 Milliarden Franken geschitzt — wird
deshalb immer griossere Bedeutung zu-
gemessen. Allerdings lassen sich Senio-
ren nur erfolgreich als Zielgruppe er-
schliessen, wenn in der Werbung und bei
der Produktegestaltung sensibel vorge-
gangen wird.

Marketinganalysen haben gezeigt,
dass sich alte Menschen um bis zu 15
Jahre jiinger fiihlen als sie wirklich sind
und wollen deshalb auch nicht als Senio-
ren angesprochen werden.

Spezielle «Senioren-Menii» oder «Se-
nioren-Reisli» erwiesen sich meist als
Flop. «Seniorenkonsum ist nichts ande-
res als Normalkonsum», weiss Hans Pe-
ter Doebeli, der die Entwicklung der
«neuen Alten» schon seit Jahren mitver-
folgt. Denn gerade durch den Normal-
konsum wiirden Senioren sich und den
anderen beweisen, dass sie vollwertige
Zeitgenossen sind.

Freude am Konsum. Vor einem 60jih-
rigen — vorausgesetzt er bleibt bei guter
Gesundheit - liegen heute noch 10 bis 15
aktive Jahre. Und diese will er geniessen.
«Fiir viele Leute beginnt erst in dieser
Lebensphase die Selbstverwirklichung -
jetzt haben sie die Zeit, sich ihre Wiin-
sche und Traume zu erfiillen», so Doebeli.
Die neue Seniorengeneration pflege des-



Senior ist nicht gleich Senior

Eine Studie, die das Zurcher Dichter Insti-
tut in der Schweiz bei rund 500 Personen
im Alter von 55 bis 75 Jahren durchge-
fuhrt hat, ging den Konsumbedurfnissen,
Wertvorstellungen und Leitbildern der
alteren Menschen nach. Aus dieser Befra-
gungresultierte unter anderem folgende
«Seniorentypologie».

Bonviveur sind Geniesser, die es sich
auf ihre alten Tage in erster Linie gutge-
hen und wohlsein lassen wollen. Sie sind
gesellig, selbstzufrieden und bewegen
sich vorzugsweise in ihrem lokalen oder
regionalen Rayon.

Explorer sind innovative, weltoffene
und zukunftsorientierte Senioren mit ei-
ner positiven Lebenseinstellung, die er-
gebnisorientiert denken, handeln und

fuhlen. Auf der steten Suche nach Neuem
befinden sie sich haufig auf Reisen in
ferne Lander.

Homeworker sind zurickgezogene,
auf ihr Heim fixierte Praktiker und Schaf-
fer, mit besonderem Interesse fur Arbei-
ten in Haus und Garten. Sie haben ein
ausgepragtes Sicherheitsbedurfnis, sind
demzufolge auch gut versichert und be-
sonders qualitdtsbewusst.

Selfpromoter sind tendenziell elitare,
bildungshungrige und kulturbefliessene
Personen mit einer kritischen, bisweilen
pessimistischen Lebenseinstellung, die
ihren Aktivitaten mit grosser Ernsthaftig-
keit, viel Engagement und Disziplin, aber
auch mit einem gewissen Defizit an spon-
taner Lust und Freude nachgehen. (an)

halb einen anderen Umgang mit Geld als
zum Beispiel noch deren weniger begii-
terte Eltern. «Sie werfen es zwar nicht
gerade aus dem Fenster, aber sie sind
bereit, sich selber etwas zu gonnen.»
Eine Mehrheit dieser Senioren ist der
Ansicht, sich den Ruhestand durch lang-
jdhriges Engagement im Berufsleben
verdient zu haben und lebt diese Haltung
aus. Ausserdem haben sich viele von der
frither fast zwanghaften Vorstellung ge-
16st, den Erben unbedingt etwas hinter-
lassen zu miissen.

Zweimal pro Jahr in die Ferien. Eine
der ersten Branchen, welche die neue
Lebens- und Konsumlust der «neuen jun-
gen Senioren» zu spiiren bekam, war die
Reisebranche. Gemiss einer deutschen
Studie packen die iiber 50jahrigen ihre
Ferienkoffer nun bereits zweimal im
Jahr. «Seit ungefihr fiinf Jahren verspii-
ren wir eine markante Zunahme an élte-
ren Kunden», bestiitigt auch Thomas
Christen, Leiter Marketing-Kommunika-
tion bei Hotelplan.

Das Reisen sei fiir Senioren zum Kon-
sumgut geworden, sagt Christen. Genau-
so wie sie sich ein gutes Abendessen im
Restaurant gonnen, leistet man sich heu-
te einen Kurztrip nach Paris. Die klassi-
sche Seniorenreise dagegen gibt es nicht:
Kunden iiber 50 Jahren — bei Hotelplan
machensie rund ein Drittel des Umsatzes
aus — buchen «quer durch den Garten»:
Badeferien, Aktivurlaub, Kreuzfahrten
und Rundreisen je nach Lust und Laune
und eigener Befindlichkeit.

Allerdings steigt der Qualitidtsan-
spruch mit dem Alter. Senioren buchen
bessere Hotel,legen mehr Wert auf Kom-
fort, Infrastruktur, Sauberkeit und oft
auch auf die Exklusivitit einer Reise. So
war zum Beispiel die von Hotelplan ange-
botene «Millennium-Reise», eine exklu-
sive Weltreise zum Preis vonrund 20 000
Franken pro Person, laut Christen «ver-
riickt schnell» ausgebucht — mehrheit-
lich von Reiselustigen {iber 60 Jahren.

Qualitit gefragt. Stark ist das Nach-
frageverhalten des dlteren Verbrauchers
auch in den Bereichen Bildung, Gesund-
heit, Korperpflege, Sport und Fitness.
Aber auch Essen und Trinken spielen
eine wichtige Rolle, genauso wie Haus
und Garten und das damit verbundene
Heimwerken. Oft wird im Seniorenalter
noch einmal ein neues Auto angeschafft,
renoviert oder die Wohnungseinrichtung
erneuert, wenn die Kinder ausgeflogen
sind. Wie beim Reisen zdhlt auch in die-
sen Bereichen vor allem Qualitit — die
meisten dlteren Konsumenten sind ger-
ne bereit, fiir bessere Produkte, mehr
Sicherheit und Komfort etwas mehr aus-
zugeben. ANGELIKA NIDO
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KMU-Betriebe

Immer mehr Frauen
am Ruder

Uber 90 Prozent aller Betriebe
in der Schweiz sind KMU (kleine
und mittlere Unternehmen).
Und nebst den meisten Betriebs-
inhabern steht eine Partnerin,
die im Betrieb mithilft — eine
KMU-Frau. Doch je langer desto
mehr ergreifen Frauen auch
selber das Ruder: als leitende
Angestellte in KMU-Betrieben
oder gleich als selbstandige
Unternehmerinnen.

Die Beratungsstelle «<KMU-Frauen
Schweiz» des Schweizerischen Gewer-
beverbandes gibt telefonische Ausklnf-
te an Einzelpersonen und hilft Arbeit-
geberorganisationen beim Aufbau
eigener Férderungsprogramme fur
Frauen. Die Stellenleiterin Christine
Davatz vermittelt Interessentinnen bei
Spezialfragen auch weiter an Fachper-
sonen. Telefon 031/382 35 08,

Fax 031/382 23 66.

Blicher zum Thema: Frau und
Versicherung, Werd Verlag/annabelle,
Zurich. Ich mache mich selbstandig,
Beobachter Ratgeber, Zlrich.

16  Panorama Raiffeisen 3/99

Wenn Frauen heiraten, heiraten sie
oft nicht nur einen Mann, sondern
auch gleich noch sein Geschift. Als Part-
nerin unterstiitzen viele Frauen ihren
Mann beim Aufbau eines eigenen Be-
triebs — indem sie die Biiroarbeiten des
Handwerkerbetriebs erledigen, fiir den
Verkauf der Brote in der Bickerei zu-
stindig sind oder im Detailhandelsge-
schift an der Verkaufsfront stehen.

Selbstiéndige  Unternehmerinnen.
Doch immer o6fter steigen Frauen auch
selber in die Hosen. Als selbstidndige
Unternehmerinnen fiihren sie eine Klei-
derboutique, einen Coiffeursalon oder
eine Buchhandlung. Frauen erobern sich
zusehends auch «Médnnerterrain», indem
sie sich zur Malerin, Elektrikerin oder
Schreinerin ausbilden und sich nach der
Lehre gar selbstdndig machen. Oder sie
erklimmen die Karriereleiter und iiber-
nehmen die Leitung eines KMU.

«KMU-Frauen Schweiz.» Einen Schritt
in Richtung Frauenférderung hat der
Schweizerische Gewerbeverband (SGV)
vor fiinf Jahren getan. Er rief eine Bera-
tungsstelle fiir KMU-Frauen ins Leben.
150 000 bis 200 000 der hiesigen KMU-
Betriebe sind im SGV organisiert. «Wir
schétzen, dass in 70 bis 80 Prozent aller
Betriebe eine Frau mitarbeitet — sei’s als
Partnerin, sei’s als leitende Angestellte»,
erzihlt Christine Davatz, Leiterin der Be-
ratungsstelle «KMU-Frauen Schweiz».
Das entspriche einer Zahl von 130 000
bis 150 000 KMU-Frauen. «Genaue Er-
hebungen haben wir noch nie gemacht»,
so Davatz. «Unser Ziel ist es, mitarbei-
tende Partnerinnen, leitende Angestellte

Erika Indingaro, Geschéaftsfiihrerin eines Dorfladens: «Chrampfe muesch
selber, wenn d'woétsch, dass es rentiert.»

Per Zufall zur Geschaftsfiuhrerin

Erika Indingaro (27) fuhrt seitrund einem
halben Jahr den Maxi-Dorfladen in Buh-
wil/TG. Nach der Ubernahme des Ladens
baute sie ihn nach ihren Vorstellungen
um. Das Geschaft ist heller und freundli-
cher geworden — nicht zuletzt wegen der
gemutlichen Kaffee-Ecke. «Die Hausfrau-
en geniessen es, wenn sie nach dem Ein-
kaufen noch zu Kaffee zusammen sitzen
kénnen», erzahlt die aufgestellte junge
Geschaftsfuhrerin. «Sie hend de Plausch,
no es Schwatzli chéne z’ha.»

Die gelernte Verkauferin wurde mehr
per Zufall als absichtlich selbstandig. Die

ehemalige Geschéaftsfuhrerin fragte sie
an, ob sie das «Dorfladeli» Ubernehmen
wolle. Und Erika Indingaro musste nicht
lange uberlegen. «Ich habe spontan zu-
gesagt», lacht sie.

Erika Indingaro geniesst den Kontakt
mit ihren Kundinnen und Kunden. lhre
Selbstandigkeit mochte sie nicht mehr
aufgeben. «Ich kann meine Ideen ver-
wirklichen, ohne dass mir jemand drein-
redet», schwéarmt sie. «Allerdings trage
ich auch das Risiko selber.» Und soviel ist
ihr klar: «Chrampfe muesch selber, wenn
d'wébtsch, dass es rentiert.» (ds.)
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Die neuen Original-Lithographien “Sonne, Mond und Sterne”

ZUM 60. GEBURTSTAG VON ROSINA WACHTMEISTER

“Sonne” Original-Lithographie von Rosina Wachtmeister

jogabupysuny - VWVYJUONVYVd

“Mond"” Original-Lithographie von Rosina Wachtmeister

Original-Lithographien in limitierter Auflage von Rosina Wachtmeister handsigniert und nummeriert

Drei Originallithographien von Rosina VWachimeister in der renommierfen graphischen Anstalt ].E. Wolfensberger in Zirich direkt auf die Steine gezeich-
net und auf schwerem Rives-Biitten abgezogen. Limitierte Auflage von je 250 Exemplaren. Jede Original-Graphik wurde zusditzlich mit Goldfarbe
veredelt, von der Kinstlerin handsigniert und nummeriert, mit Zertifikat. Format ungerahmt 76 x 56,5 cm. Rosina Wachimeister hat sich bereit erklart,
auf Wunsch lhre Originallithographie mit einer persénlichen Widmung zu versehen. Bitte Widmungswunsch dem Bestellcoupon beilegen.

“Sterne” Original-Lithographie von Rosina Wachtmeister

Leserinnen und Leser vom PANORAMA profitieren

bis zum 31.3.1999 von den vorteilhaften Subskriptionspreisen:
ungerahmt je Fr. 680.- statt spdter Fr. 790.-

Alle drei Originallithographien zus. Fr. 1'890.- statt spéter Fr. 2080.-

In echt Weissgoldrahmen, von Hand iiber Eck blativergoldet,
ein SchrégschnittPassepartout mit farblich abgestimmter o 1@
Innenkante vollendet das Kunstwerk. Format 92 x 74,5 cm 250 Exemplar
gerahmt je Fr. 1°130.- statt spdter Fr. 1290.-

Alle drei Werke zus. gerahmt Fr. 3'150.- statt spater Fr. 3'450.-
©00000000000000000000000000000000
° ° ° ° . .

o Subskrlpl'lonsschem mit 14 Tage Rickgaberecht

:Jo, ich bestelle folgende Originallithographien von Rosina Wachtmeister:

% ungerahmt in echt Weissgoldrahmen

o “Sonne” Q Fr. 680.- statt 790.- QFr. 1"130.- statt 1'290.-
°® “Mond” Q Fr. 680. statt 790.- QFr. 1"130.- statt 1'290.-
: “Sterne” Q Fr. 680.- statt 790.- QFr. 1'130.- statt 1'290.-

o Alle drei Werke zus. Q Fr. 1'890.- statt 2'080.- Q Fr. 3'150.- statt 3'450.-
@ Preise inl. MwSt, zuziiglich Versand- und Versicherungskostenanteil.

°
o 0 Ich wiinsche meine Originallithographie von Rosina Wachmteister mit einer

e persénlichen Widmung. (Bitte gewiinscher Text beilegen).  [34 4PANO/3/99 120¢
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Das Elektrogeschaft
ubernommen

Esther Schwegler (51) halfihrem Ehepart-
ner Hans bei Aufbau des eigenen Elektro-
geschaftes. Sie erledigte Buroarbeiten
und half auch mal auf der Baustelle aus,
wenn Not an der Frau war. Vor bald zehn
Jahren, mit 42, absolvierte sie die Lehre
als Elektromonteurin. Nach dem frihen
und unerwarteten Tod ihres Mannes 1996
Ubernahm sie von heute auf morgen das
Elektrogeschaft in Istighofen/TG.

Sie erfullte sich einen langgehegten
Traum, indem sie den Betrieb mit dem
Bau eines Verkaufsladens fur Elektroge-
rate erweiterte — trotz anderslautender
gutgemeinter Ratschlage der Treuhan-
der. Der Erfolg sollte ihr Recht geben.
Innerhalb von zwei Jahren hat sich der
Umsatz des Geschaftes verdoppelt. Allein
die Umsatzzahlen im Laden sind doppelt
so hoch wie einst budgetiert. Mit der
Anderung der Geschéftsform vom Einzel-
unternehmen zur GmbH gleiste die initia-
tive Frau das Weiterbestehen der Firma
auf. Esther Schwegler fihrt das Geschaft
zusammen mit Sohn Adrian und einem
hochmotivierten Team von funf Leuten,
mit viel Elan, Einsatzfreude und Einfalls-
reichtum. 1999 feiert Elektro Schwegler
das 30-Jahr-Jubildum. (ds.)

und selbstindige Unternehmerinnen in
der Offentlichkeit bekannter zu machen
und sie zu fordern.»

Sich vernetzen. Die KMU-Frauen des
SGV machen Wirtschaftspolitik — zum
Beispiel via eine jdhrlich stattfindende
Tagung. Letztes Jahr beschiéftigten sich
die Frauen zum Beispiel mit Themen wie
«Internet kommerziell nutzen», «Versi-
cherungsfragen im KMU-Bereich» oder

- «Finanzielle Lebensplanung».

Und sie fordern die Weiterbildung. Ab
diesem Friihling bieten die «<KMU-Frau-
en Schweiz» in Zusammenarbeit mit dem

Zusammen einen Coiffeursalon fiihren

Christa Knopfli (50) fuhrt zusammen mit
ihrem Mann Otto in Blrglen/TG einen Coif-
feursalon. 1979 bestand sie mit Bravour die
Meisterprifung. Nach der Geburt ihrer zwei
Kinder 1980 und 1981 teilte sich das Paar die
Arbeit im Salon mit 20 zu 80 Prozenten auf.
Schon nach drei respektive nach funf Mona-
ten nach den Geburten stieg Christa Knopfli
wieder ein. Seit da betreut sie jeweils am
Mittwoch die Kundschaft, Otto die restli-
chen Tage. «Es ist jedes Mal eine Freude,
wenn ich am Mittwoch arbeiten gehen
kann», schwarmt sie. Und ihr Enemann ge-
niesst den freien Tag, den er seinen Kindern
und seinen Hobbies widmet. -

Die Coiffeur-Meisterin mdchte ihren Be-
ruf nicht missen. «Es gefallt mir, das Erschei-
nungsbild meiner Kundinnen und Kunden

Coiffeur-Meisterin Christa Knopfli:
«Es gefallt mir, meine Kundinnen fiir
etwas Neues begeistern zu kénnen.»

leicht zu verandern, sie fur etwas Neues
begeistern zu kénnen und ihr Ausseres zu
verschénern», erzahlt die Asthetin. Ausser-
dem geniesstsie den Kontakt mitden Leuten

h_‘\'l,"',“"

Esther Schwegler, Geschaftsinhaberin eines Elektrounternehmens:
Umsatz innert zweier Jahre verdoppelt.

Schweizerischen Institut fiir Unterneh-
mensschulung (SIU) in Ziirich, Bern und
Liestal eine Managementausbildung fiir
Frauen an. Der Lehrgang ist in neun
Module zu Themen wie Unternehmens-
fiihrung, Marketing oder Rechts- und
Versicherungsfragen aufgeteilt. Das «Di-
plom fiir Unternehmensfiithrung SIU»
eroffnet den Aushildungszugang zur eid-
genodssisch diplomierten Betriebswirt-
schafterin des Gewerbes, einer hoheren
Fachpriifung — die hochste anerkannte
betriebswirtschaftliche Weiterbildungs-
stufe der gewerblichen Wirtschaft.
DANIELA SCHWEGLER

und die Bestatigung, die ihr durch den Beruf

erwéchst: «Es ist jedes Mal schén zu héren:

«machsch es guet, i chume gern zu Dir.»
(ds.)

Fotos: Claudia Berger




Ein Thymianfeld in Bliite in der Ndhe
von Sembrancher/VS.

Neue Wege

Zum grossen Vergniigen der Kinder
widmen sich einige Landwirte der
Aufzucht von Hochland-Rindern.

in der Landwirtschaft

Exotisches in der
helvetischen Landschaft

Strausse, Gewdlrzpflanzen,
Dambhirsche, Chinaschilf,
schottische Rinder —in der
schweizerischen Landwirtschaft
halt eine noch nie dagewesene
Mannigfaltigkeit Einzug. Die
Veranderungen zeugen von
originellen Wegen, sich neue
Einkommensquellen zu erschlies-
sen, nachdem die staatlichen
Subventionen gekurzt wurden.

eit die neue Landwirtschaftspolitik in

Kraft getreten ist, miissen unsere
Landwirte mit weniger Subventionen
auskommen und sich darum vermehrt
aufeine rationelle Bewirtschaftungihres
Bodens konzentrieren. Alternativen wer-
den gesucht und gefunden. Eine erstaun-
liche Vielfiltigkeit an neuen Pflanzen
und Tieren hélt Einzug auf unseren hei-
mischen Bauernhofen.

Alpine Pflanzen. In den Walliser Al-
pen konnen aufmerksame Spaziergin-
ger mit ein wenig Gliick blithende Thy-
mian- und Salbeifelder entdecken. Seit
einigen Jahren schon werden in immer
mehr alpinen Télern Gewiirzpflanzen
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und Heilkrduter angepflanzt. Die Hilfte
der Schweizer Produzenten gehort des-
halb der Walliser Genossenschaft «Val-
plantes» an. Der Genossenschaftsfunk-
tiondr Laurent Tornay erklédrt dazu: «Seit
dem Jahr 1997 hat sich die Produktion
der Trockenpflanzen verdoppelt und die
Zahl der Produzenten verdreifacht. Wir
mochten nun das Ganze professioneller
betreiben. Statt Nebenerwerb soll es fiir
einige Haupterwerb werden. Auch die
Zahl der Pflanzenarten méchten wir er-
weitern. Heute werden bereits 45 ver-
schiedene Sorten angebaut.»

Trotz der hohen Produktionskosten,
dreimal mehr als in den 6stlichen Ldn-
dern, interessieren sich verschiedene
grosse Unternehmen, die im medizini-
schen, kosmetischen und Nahrungsmit-
telbereich tétig sind, fiir die schweizeri-
schen Produkte — nicht zuletzt dank ga-
rantiertem biologischen Anbau.

Immer mehr Bio. In der Schweiz hat
sich die Zahl der Biobauern versechs-
facht. Heute sind es 7,6 Prozent aller
landwirtschaftlichen Betriebe. Der
grosste Zuwachs erfolgte in den Bergre-
gionen, wo kleinere Betriebe schon bald
auf biologische Produktion umstellten.
Es gibt mehrere Griinde fiir diese Zunah-
me. Vor allem in der Deutschschweiz ist
es der wachsende oOkologische Druck.
Dann unterstiitzt der Bund den Land-
schaftsschutz mit Direktzahlungen. Aber
auch der Einsatz verschiedener Unter-

Foto: G. Barberis / Highland Cattle Society

Im Brutkasten von Raymond Stoud-
mann kénnen 100 Strausseneier
gleichzeitig ausgebriitet werden.

nehmen wie Toni und Coop spielt eine
Rolle. Der Hauptgrund ist aber die stei-
gende Nachfrage — und das trotz emp-
findlich héherer Preise.

Einige Bauern versuchen nun, dank
des steigenden Bedarfs an Bioproduk-
ten, aus der derzeitigen Uberproduktion
der iblichen Erzeugnisse (Getreide,
Milch, Fleisch) auszusteigen und sich mit
alternativen Produkten eine eigene Ni-
sche auf dem Markt zu schaffen.

Wiederverwertbare Grundstoffe. In
der Gegend der drei Seen versuchen es
die Landwirte auf die exotische Tour. Sie
bauen Chinaschilfan. Diese Pflanze dient
heute hauptsédchlich als Streu fiir Schwei-
ne, Pferde und Hiihner. Ueli Freudiger
aus Gals/BE und Rémy Lavanchy aus
St-Blaise/NE setzen grosse Hoffnungen
auf die Verarbeitung des Schilfes in 100
Prozent biologische Granulate, die den
Plastik ersetzen konnen. Ein Hektar Chi-
naschilf liefert den Gegenwert von Pla-
stik, das aus fiinf Tonnen Ol gewonnen
wird.

Wie das Chinaschilf konnte auch der
Hanf neue Absatzmirkte erschliessen.
Das «griine Gold» ist ndmlich dusserst
vielseitig verwendbar (Textil, Papier,
Bau, Lebensmittel, Kosmetik, Pharma-
industrie). Leider erschwert aber seine
Verwandtschaft mit dem indischen Hanf,
der als Grundstoff fiir Haschisch verwen-
det wird, eine Entwicklung dieser Kultu-
ren in unserem Land.



Exotik und Neuheit. Eine interessante
Marktliicke ist auch das Ziichten von exo-
tischen Friichten. André Tellenbach in
Rolle/VD hat sich auf die Zucht von Nashi
und Kiwai (eine Frucht, die kleiner und
siisser ist als Kiwi) spezialisiert. Die Re-
sultate sind erfolgversprechend, obwohl
der Landwirt die Produktion nur als Ne-
benerwerb betreibt. In Hiintwangen/ZH
hat Daniel Rutschmann letztes Jahr zu-
sammen mit vier anderen Landwirten mit
Erfolg Melonen angebaut und dabei
150 000 Friichte geerntet.

Am rechten Rheinufer, in der schwei-
zerischen Enklave Rafz/ZH, experimen-
tiert Peter Hauenstein mit neuen Friich-
ten. Die Johannisbeeren sind nun rosa,
schwarz oder riesengross, die Himbeeren
gelb. Aber sein Star ist eine Birne, die
aus einer Kreuzung der europdischen
«Général Leclerc» und der japanischen
«Hosui» entstanden und unter dem Na-
men «Benita» auf dem Markt erhéltlich
ist. Im Wallis versucht man mit neuen
Aprikosensorten, die zu verschiedenen
Zeiten reifen, die Erntezeit zu verldn-
gern.

Die Fihigkeit der schweizerischen
Landwirtschaft, sich zu erneuern undsich
sowohl der Konsumtendenz des Verbrau-
chers als auch den Produktionshedingun-
gen anzupassen, endet aber nicht bei den
Pflanzkulturen. Tiere aller Arten sind
jetzt auf unseren Weiden anzutreffen.

Erfolg des schottischen Rindes. Die:

Zeiten der iiberproduzierenden Milchkii-
he ist vorbei. Die Zukunft konnte dem
Highland-Rind aus Schottland gehéren.
Seine Unterhaltskosten sind gering, es
braucht keinen speziellen Stall, zieht sein
Kalb selber auf und kann das ganze Jahr
im Freien bleiben. Sein gutes und ein-
wandfreies Fleisch konnte weit unter dem
heutigen Marktpreisin den Handel gelan-
gen. Obwohl bis heute erst 2000 dieser
Rinder auf Schweizer Weiden stehen (im
Gegensatz zu 750 000 Kiihen), steigt ihre
Anzahl nun rasch. Im April méchten die
Ziichter ihren ersten Viehmarkt abhal-
ten, der ganz diesem Rind gewidmet ist.

Strausse, Damhirsche, Lama, Yak,
Buiffel. In den letzten Jahren hat sich die
Liste der geziichteten Tiere in der Schweiz
erheblich verldngert. Es hat sich der Ty-
pus eines «alternativen» Ziichters her-
auskristallisiert, der sich mit Leidenschaft
seiner neuen Aufgabe widmet, aber nur
einen Teil seiner Zeit — und seines Geldes
—in die Aufzucht der Hirsche, des Dam-
wildes oder der Yaks investiert.

In Vaux-sur-Morges/VD betreibt Ray-
mond .Stoudmann neben seinen Pflan-
zungen, seiner Rinder- und Pferdezucht
auch noch eine Aufzucht von Straussen
mit gegenwértig rund 50 Tieren. Sein

«Wir sind noch in einer Testphase»

«Panorama» hat Christophe Darbel-
lay, Direktor der AGORA, Dachver-
band der Landwirtschaftskammer
der Romandie, gefragt, wie er tiber
die landwirtschaftliche Produktion,
die heute neue Wege sucht und geht,
denkt.

«Die landwirtschaftliche Diversifikation
ist die direkte Auswirkung der Verande-
rungen, welche die heutige Landwirt-

Brutkasten konnte auf jeder siidafrika-
nischen Farm stehen. «Die Marktiiber-
séttigung, aber auch die neuen Tier-
schutzgesetze, die mich zu weiteren In-
vestitionen zwangen, haben mich bewo-
gen, alternative Wege zu suchen.» Doch
er gesteht: «Strausse, das ist ein Wag-
nis!» Langfristig gesehen wird er daraus
Profit schlagen — aber nur auf Kosten
einiger Anstrengungen. Denn es muss
eine leistungsfihige Infrastruktur auf
die Beine gestellt werden, um das Pro-
dukt iiberhaupt auf dem Markt absetzen
zu konnen.

Hirsche ersetzen Rinder. Wie die
Dambhirsche und die Strausse sind auch
die Hirsche wegen der Qualitit ihres
Fleisches geschitzt. Auf dem weitldufi-
gen Gut der psychiatrischen Klinik Mar-
sens/FR haben 200 Hirsche die Rinder,
deren Preis stark gesunken ist, ersetzt.
Im Emmental ziehen einige Landwirte
Lamas auf, und selbst Biiffel kann man
sehen. Rund um Zermatt gibt es etwa 30
Yaks, die bis zur Schneegrenze hinauf
weiden. Immer mehr Wanderungen mit
Lamas und Yaks werden auch fiir ganze
Familien organisiert — ein dusserst be-
liebtes Vergniigen.

Der Ziichter oder der Landwirt, der
sich mit alternativen Kulturen versu-
chen will, muss meistens auch eine ge-
horige Portion Phantasie an den Tag
legen. Es geniigt ja nicht, einfach eine
Herde auf die Weide zu stellen oder
irgendwelche Pflanzen anzubauen.
Ebenso viel Aufwand braucht es, um die
Produkte in den Handel zu bringen.

Obwohlin der heutigen Schweiz noch
eher eine Ausnahme, entstanden die
neuen Pflanzkulturen und Zuchtbetrie-
be exotischer Tiere aus der Notwendig-
keit, mit einer Diversifikation der Pro-
duktion das finanzielle Uberleben des
landwirtschaftlichen Betriebes zu si-
chern. Auch wenn das Ganze fiir den
Produzenten eine grosse Herausforde-
rungist, die Landschaft, die Umwelt, die
Gastronomie und letztendlich auch der
Konsument kénnen dabei nur gewin-
nen. PHILIPPE THEVOZ

schaft durchmacht. Die Kriegszeiten sind
vorbei, in welcher die Landwirtschaft nur
so viel als moglich zu produzieren hatte.
Die neue Landwirtschaftspolitik zielt heu-
te mehr auf die Marktanpassung. Die
Landwirte ziehen nach und suchen neue
Mittel und Wege, um méglichst viele ver-
schiedene Produkte auf den Markt zu
bringen. Die Zeiten sind auch vorbei, in
denen der Bund die Aufzuchtvon nurvier
Kuhrassen in der Schweiz unterstUtzte,
das Getreide abkaufte, den Milchpreis
garantierte, die Bewilligung fur die Pro-
duktion bestimmter Kasesorten erteilte.

Das ganze System ist auf dem Wege
der Liberalisierung. Man méchte nun den
Leuten Produkte anbieten, die auch an-
kommen und so die neue Kauffreude
ausnutzen. Wir sind jetzt noch in einer
Testphase.

Je nach der Marktnachfrage werden
sich die einzelnen Produkte dann entwik-
keln. Aber vor allem ist das Ganze auch
ein wirtschaftliches Bedurfnis. Denn der
grosste Teil unseres Marktes erlebt eine
Ubersattigung. Der Spielraum ist sehr
eng. Die Leute suchen deshalb ein Han-
delsgut mit Wertzuwachs.

Vorlaufig wer-
den aber diese
neuen Produkte
vorwiegend im
Nebenerwerb er-
zeugt — wie fast
alles, das noch in
den Kinderschu-
hen steckt. Die
Bewegung zielt
auf alternative
Formen in der
Viehzucht, neue Fleisch- und Pflanzen-
produkte, eine Erweiterung der Dienst-
leistungen (Ferien auf dem Bauernhof,
Betreuung alterer Personen).

In Frankreich und Deutschland befin-
det sich die Landwirtschaft ebenfalls im
Umbruch. Die unsicheren Zeiten haben
dort genauso eine Diversifikation in der
Landwirtschaft bewirkt. Die Leute versu-
chen die Krise zu tberwinden und méch-
ten von ihrem Beruf leben kénnen. Durch
die 6kologische Tendenz (Bio, ganzheitli-
che Produktion) ist zudem das Bestreben
da, den Bedurfnissen der Kunden nach
mehr Echtheit und Sicherheit Rechnung
zu tragen.Spéatestens seit dem Ausbruch
des Rinderwahnsinns méchte der Konsu-
ment wissen, was er isst und woher das
Essen kommt. Er hat die Freude am ge-
sunden und guten Essen wieder entdeckt.
Deshalb werden in den nachsten Jahren
alle Waren- und Ursprungsbezeichnun-
gen, geographischen Angaben und Her-
kunft immer mehr an Wichtigkeit gewin-
nen.» (pt.)
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JACQUES DU MANOIR HAT EIGENS ZUM GEDENKEN DES
HUNDERTFUNFZIGJAHRIGEN BESTEHENS DER SCHWEIZER
EISENBAHNEN EINE TASCHENUHR SOWIE EINE
TASCHENUHR ZUM HUNDERTFUNFZIGJAHRIGEN JUBILAUM
DES BUNDESSTAATES HERGESTELLT.

ES HANDELT SICH DABEI UM HUNDERTPROZENTIGE
SCHWEIZER UHREN, DIE AUS EINEM GEHAUSE MIT

DOPPELTEM DECKEL BESTEHEN, DURCH DEN DAS
ERLESENE MECHANISCHE UHRWERK 16 1/2 UNITAS
ZU SEHEN IST.

DAs MODELL FUR DIE EISENBAHN IST AUF
1997 STUCK UND DAS FUR DEN
BUNDESSTAAT AUF 1998 STUCK LIMITIERT.
JEDE UHR WIRD MIT EINEM KETTCHEN IN
EINEM ETUI GELIEFERT. DIE BEIDEN
MODELLE SIND AUCH MIT EINEM
QUARZWERK ERHALTLICH. DIESE
AUFLAGE IST NICHT LIMITIERT. DAS
GEHAUSE DIESER UHREN HAT KEINEN DOP-
PELTEN DECKEL.

EINE AUSGEZEICHNETE GESCHENKIDEE.

* QUARZ UHR MODEL A UND C: CHE 129.—-/StCK.
* MECHANISCHE UHR MODEL B unD D: CHE 298.—/STCK.

BESTELLSCHEIN (Versendung gegen nachnahme ohne versandkosten)

CHF. 129.—/Stck
_ CHF 298.—/Stck.
CHF. 129 .~/Stck
_ CHF 298.—/5Stck.
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Anlegen
im Zeichen des Euro

Zinsen deutlich
zurtickgegangen

Der Konvergenzprozess an den
europaischen Kapitalmarkten
hat nicht nur eine rasche Anpas-
sung des Zinsniveaus im festver-
zinslichen Bereich bewirkt. Die
Zinsen in Europa und den USA
sind angesichts der schweren
Krise in Asien deutlich zurtickge-
gangen.

Vor diesem Hintergrund fillt es den
auf Sicherheit bedachten Anlegern
zusehends schwerer, Obligationen mit
attraktiven Renditen zu finden, ohne
grossere Abstriche bei der Bonitédt des
Schuldners in Kauf zu nehmen.

Renditeunterschiede. Mit dem Start
des Euro und dem Wegfall zahlreicher
Wéhrungen haben sich auch die Aus-
wahlmdéglichkeiten der Anleger am Ka-
pitalmarkt geédndert. Wahrend am Geld-
markt fiir Anlagen bis zu einem Jahr
Laufzeit eine einzige Zinskurve zu be-
riicksichtigen ist, widerspiegeln allfalli-
ge Zinsunterschiede im mittleren bislan-
gen Laufzeitenbereich unterschiedliche
Risikobewertungen der Anleihen. Ob-
wohl Wechselkursbetrachtungen bei der
Titelauswahl im Euroland kiinftig keine
grosse Rolle mehr spielen, bestehen wei-
terhin Renditeunterschiede. So werden
Staatsanleihen siideuropdischer Linder
trotz der erfolgten Zinskonvergenz auch
weiterhin etwas hohere Renditen offe-
rieren miissen.

Zu den weltweit bekanntesten Gesell-
schaften, die regelmaéssig die Bonitdt von
Unternehmen, 6ffentlichen Korperschaf-
ten, Ldndern und internationalen Orga-
nisationen beurteilen, zdhlen Standard
& Poor’s (S&P) und Moody’s Investor Ser-
vices (MDY). Beurteilt wird die Fihigkeit
des Emittenten, regelméssig den Zins-
zahlungen nachzukommen und das Ka-
pital bei Filligkeit der Anleihe fristge-
recht zuriickzuzahlen. Das sogenannte
Rating soll einen Hinweis geben auf die

Wahrscheinlichkeit einer Insolvenz des
Schuldners. Die Benotungreicht von AAA
(aussergewohnlich starke Finanzkraft)
bis D (konkursgefihrdet).

Gefahr in Siidamerika. Wie die Ereig-
nisse der letzten Wochen zeigten, ist es
durchaus angebracht, sich auch iiber die
Bonitdt von Lindern und deren Zah-
lungsfihigkeit Gedanken zu machen.
Hochst aktuell ist gegenwiirtig die Frage,
ob die hohe Verschuldung, die tiefe Ver-

S&P

AAA

Lesart auch als «junk bonds» (junk =
Miill) bezeichnet. Nach Einschétzung von
Moody’s gehoren heute bereits rund 20
Prozent der Unternehmensanleihen in
den USA diesem Marktsegment an.
US-Broker erwarten, dass sich auf-
grund des zunehmenden Konzentrati-
onsprozesses und des steigenden Finan-
zierungsbedarfes auch in Europa mit der
Zeit ein Markt fiir hochverzinsliche Un-
ternehmensanleihen, sogenannte «High
Yield Bonds», entwickeln wird. Die Ren-
dite amerikanischer Bonds dieser Kate-
gorie lag in den letzten Jahren jeweils
etwa 3,4 Prozent iiber derjenigen von
US-Staatsanleihen. Andererseits betrug
die Ausfallwahrscheinlichkeit von Bonds
mit einem Rating von BB+ bis B in den
vergangenen 20 Jahren iiber 30 Prozent.

Risiken ernst nehmen. Die fiir den
Anleger vermeintlich interessanteren
Konditionen hochverzinslicher Unter-
nehmensanleihen sind lediglich eine Ent-
schéddigung fiir die grésseren Risiken, die

to: B&S

BBB

BB

der Schuld
bleibt od

cce

CcC

trauenskrise und die Wéahrungsturbu-
lenzen in Brasilien weitere Ldnder in
Stidamerika in Schwierigkeiten bringen
werden. Linder aus dieser Region, die
einen grossen Teil der Staatseinnahmen
aus dem Export von Rohstoffen (Erddl)
beziehen und eine hohe Staatsverschul-
dung aufweisen, sind gegenwiértig be-
sonders gefdhrdet.

«Junk bonds». Anleihensobligationen
mit einer Bewertung von BB und darun-
ter haben spekulativen Charakter und
ein deutlich héheres Ausfallrisiko. Diese
Anleihen werden nach amerikanischer

damit eingegangen werden. Dass diese
Risiken ernst zu nehmen sind, hat sich in
den vergangenen Jahren immer wieder
bestétigt. Das traditionell tiefe Zinsni-
veau in der Schweiz hat viele ausldndi-
sche Unternehmen in der Vergangenheit
dazu veranlasst, sich am Schweizer-
Franken-Kapitalmarkt zu verschulden.
In wirtschaftlich schwierigen Zeiten (zu-
nehmender Konkurrenzdruck, Absatz-
probleme, ungeniigende Kapitalausstat-
tung) konnen jedoch sehr schnell Zah-
lungsprobleme entstehen, die Coupons-
zahlungen ausfallen und die Anleihen
notleidend werden. BJORN FEDDERN
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< Mit Madrid, Barcelona, Cordoba

und Jaén

% Fakultativer Ausflug nach Ronda

und Marbella

<» Mlmkreuzfa Bl U]

2]uilz)

IHR REISEPROGRAMM

1. Tag: Schweiz-Perpignan. Fahrt via Genf, Lyon, Rho-
netal, Montpellier, nach Perpignan.

2. Tag: Perpignan-Zaragoza. Wir iiberqueren die fran-
zosisch-spanische Grenze und erreichen via Sabadell und
Lérida Zaragoza, die frithere Hauptstadt des Konigreiches
Aragonien. Die grandiose Wallfahrtskirche Basilica de
Nuestra Sefiora del Pilar mit ihren elf Kuppeln, deren
Inneres mit Fresken von Goya ausgeschmiickt ist, gilt als
eines der bedeutendsten Marienheiligtiimer Spaniens. Ein
Spaziergang im farbenprichtigen Altstadtviertel E1 Tubo mit
seinen Bars und Cafés wird Sie begeistern.

3. Tag: Zaragoza—Madrid. Vormittags Fahrt in die spa-
nische Hauptstadt. Madrid gilt mit Recht als eine der schon-
sten Stddte Europas. Gefiihrte Stadtrundfahrt mit Besich-
tigung der herausragenden Sehenswiirdigkeiten. Ubernach-
tung in Madrid oder Toledo.

4. Tag: Madrid—Granada. Auf direkter siidlicher Route
erreichen wir unser Reiseziel Granada, wo wir die folgenden
4 Nichte iibernachten werden.

5. Tag: Granada. Ausfiihrliche Stadtbesichtigung. Grana-
da ist vor allem bekannt fiir die Alhambra, den beriihmten
maurischen Palast, und die Generalife-Gérten. Sehenswert
sind, nebst der herrlichen Lage am Fuss der Sierra Nevada,
die Kathedrale und die zwei faszinierenden Stadtteile
Albaicin und Sacromonte mit ihren Flamenco-Lokalen.

6. Tag: Ausflug Cordoba und Jaén. Fahrt nach Cérdoba.
Obwohl weniger bekannt als Sevilla und Granada, hat Cér-
doba viele bedeutende Sehenswiirdigkeiten wie die herrli-
che Moschee, die zu beiden Seiten von Hofgérten mit Oran-
genbdumen flankiert ist. In der Néhe liegt das jiidische Vier-
tel, ein malerischer Stadtteil mit weissgetiinchten Héusern,

Ihre Reiseroute

Veranden und Springbrunnen. Nachmittags geht die Reise
quer durch Andalusien nach Jaén. Beeindruckend ist vor
allem die Lage inmitten weiter Olivenhaine. Sehenswert ist
ebenfalls die riesige Kathedrale aus dem 16. Jh. Freier Auf-
enthalt und anschliessend Riickfahrt nach Granada.

7. Tag: Fakultativer Ausflug Ronda und Marbella.
Landschaftlich eindriickliche Fahrt nach Ronda, das in
atemberaubender Lage, umgeben von Bergen und am Rand
einer tiefen Schlucht liegt. Diese typische andalusische
Stadt ist wegen ihrer weissgetiinchten Hauser und den mau-
rischen Ruinen eine Augenweide. Auf unserem Rundgang
lernen wir u.a. die beriihmteste aller Stierkampfarenen
Spaniens kennen. Am Nachmittag Riickfahrt iiber Marbella.
Nebst dem internationalen Jet-Set bietet Marbella aber auch
eine reizvolle Altstadt, mit den fiir die Region typisch weis-
sen Hiusern sowie eine geschichtstrichtige maurische Burg.

8. Tag: Granada—-Valencia. Fahrt quer durch die Sierra
Nevada. In der Region von Alméria durchfahren wir eine
spektakuldre Wiistengegend, Drehort von zahlreichen be-
kannten Italo-Western. Weiterfahrt iiber Elche, Alicante,
nach Valencia.

9. Tag: Valencia-Barcelona. Vormittags Fahrt in die
katalanische Metropole, die eingeschlossen zwischen dem
glitzernden Meer und griinen Hiigeln liegt. Auf einer ge-
fiihrten Stadtrundfahrt sehen wir die wichtigsten Sehens-
wiirdigkeiten wie La Sagrada Familia und natiirlich die be-
kannte Flaniermeile Las Ramblas. Am Abend Einschiffung
auf ein modernes Fihrschiff der Grandi Navi Veloci. Die
Schiffe gelten als die modernsten und sichersten Fahren im
Mittelmeer. Kabinenbezug und individuelles Abendessen
an Bord (nicht inbegriffen).

10. Tag: Auf See-Riickfahrt in die Schweiz. Am

Nachmittag Ankunft in Genua und Fahrt zuriick in die
Schweiz zu den Einsteigeorten.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

Buchungs-Tel. 056 493 02 02

4 Reisedaten

i 20.10.-29.10.
4 03.11.-12.11.

et ol
KONIGS ==Y KLASS
An ausgewahlten Daten
geniessen Sie die Reise im

. TWERENBOLD-
KONIGSKLASSE-LUXUSBUS

Zuschlag
Fr. 250.—
Fr. 250.-
Fr. 100.-

26.04.-05.05.

10 Tage gemass Programm  Fr.
Saisonzuschlag Reisen 1-8 Fr.
Einzelzimmerzuschlag Hotels Fr.
Fak. Ausflug Ronda-Marbella Fr.
Annullationsschutz oblig. Fr.
' Kabinenzuschlage '
Doppelkabine aussen
Einzelkabine innen Fr.
Zuschlag Konigsklasse
Reisen 4+8.- e 2!
‘Reise 10 Fr. 1

SN

1
-~

Relsedaten 19

Reise 1:  05.04.-14.04. Mo—Mi
Reise 2:  12.04.-21.04. Mo—Mi
Reise 3: 19.04.-28.04. Mo-Mi
Reise 4: 26.04.-05.05.

Mo-Mi
Reise 5:  29.09.-08.10. Mi-Fr
Reise 6: 06.10.-15.10. Mi.
‘Reise 7:  13.10.-22.10.

Reise 8: 20.10.-29.10. Mi—Fr
Reise 9: 27.10.-05.14. Mi—Fr
Reise 10: 03.11.-12.11. Mi—Fr

Twerenbold-Leistungen

“ahrt mit klimatisiertem Fernreisel
- e Ubernachtung in guten Erst- und M|
. klasshotels (off. Kat.***und****
¢ 8x Halbpension (Friihstiicksbuffet
und Abendessen)
e Alle Zimmer mit Bad oder Dusche,
 Minikreuzfahrt Barcelona-Genua
mit1 Ubernachtung, Basis-Unterkt
in Doppelkabine innen mit Dusche,
(ohne Mahlzeiten)
¢ Alle aufgeflihrten Ausfliige (ausg.
fakultativer Ausflug Ronda-Marbell
- » Gefilhrte Stadtbesichtigungen in
Madrid, Granada, Cordoba, Barceli
. Emtntte Kathedrale Zaragoza
Alhambra und Generalife-Garten
in Granada, Moschee in Cordoba
¢ Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

Abfahrtsorte

06.45 Winterthur
06.45 Basel

07.15 Zirich
107.30 Aarau

08.00 Baden-Riitihof @

09.30 Berni _
Fiir unsere Reise-Kur

stehen in Baden-Riil
e

100 Gratis-Parkpl:
zur Verfiig
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WINTERFERIEN
IM WALLIS

Angebot Winter-
zauber fiir «Panoraman-
Leser(innen)

Aparthotel
pA

<
S

A MBASSADOR

x x Kk X

B -llwald

DAS HOCHSTE IM GOMS

giiltig 20. Médrz - 17. April 1999

Wochenpauschale (7 Néchte) Fr. 735.- p./Pers.
Kurzferien (3 N&chte) Fr. 360.- p./Pers.
Osterferien (31.3-6.4.99, 6 Nichte) Fr. 630.— p./Pers.

@ Das familienfreundliche Hotel auf 1560 m i. M.

im idyllischen Bellwald im Oberwallis. Leistungen: Anzahl gewahlte Ubernachtungen

. inklusive Halbpension und Zimmerservice; MwSt,
@ Es erwarten Sie ein schneesicheres Skigebiet, Informatlon alle Taxen; Ber?ﬂtzung Hallenbad, Whirlpool und
Wanderwege, Skipisten und Loipen direkt vor un d B UCh u ng . Tiefgarage
der Haustlir, herzliche Gastfreundschaft und eine
vorziigliche Kiiche. Familie Bernadette und Heinz Paris @ Kinder (im Zimmer der Eltern):

Aparthotel Ambassador Unter 6 Jahren: gratis

@ Alle Suiten fiir 1 bis 6 Personen mit TV, Telefon 3997 Bellwald/VS 6 bis 12 Jahre: 50% Rabatt
und Sonnenterrasse. Telefon 027 970 11 11, Telefax 027 970 11 00 13 bis 16 Jahre: 200 Rabatt



Musiktherapie
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im Kinderspital

Fotos: Ernst Schéar

Zarte BerUhrung
mittels Musik

«Mit Musik bewegen, beglei-
ten, trosten, starken, erfreuen
und heilen», das ist das Ziel

der Musiktherapeutin Myrijam
Blank. Vor 14 Jahren begann
sie mit ihrer Arbeit im Kinder-
spital MUnsterlingen/TG und ist
damit eine eigentliche Pionierin
in der Musiktherapie im Akut-
bereich.

s wird ruhiger auf der Kinderstation

des Spitals Miinsterlingen. Die Ge-
rdusche des Tages verstummen. Die
Ddmmerung lisst alles weicher erschei-
nen. Von Ferneténen leise Harfenklinge.
Wer ihnen nachgeht, trifft auf der Inten-
sivstation fiir Friihgeburten ein unge-
wohntes Bild an. Mitten zwischen Isolet-
ten und lebenserhaltenden Apparaten
spielt eine Frau Harfe.

Zarte Tone sind es. Doch sie erreichen
die winzigen Menschlein in den Isoletten
ganz offensichtlich. Wohlig bewegen sie
sich in einer Art Naturballett, ldcheln,
seufzen, dffnen die Augen.

Zwischen Universum und Erde. Friih-
geborene, kaum eineinhalb Kilo schwer,
reagieren auf beeindruckende Weise auf
die Kldnge. Viel zu friith geboren, ohne
technische Hilfe nicht lebensfihig, sind
diese kleinen Menschen noch zwischen
Universum und Erde. Kldnge sind nicht
nur zu horen, sondern sie dringen durch
die Haut und sind so fiir die Frithgebore-
nen eine Erinnerung an die Geborgen-
heit im Mutterleib.

«Mit Musik ist vielleicht die zarteste
und lieblichste Beriihrung moglich»,



CD mit Spitalmusik

«L'éspoir d’étre fortifié par la musique»
(«Die Hoffnung, durch die Musik gestarkt
zu werden») lautet der Titel von Myrijam
Blanks CD. Die Musik, die darauf zum
Erklingen kommt, ist auf der Kindersta-
tion des Kantonsspitals Munsterlingen
entstanden. Angesichts von Krankheit,
Trauer, Hoffen und Bangen um das Ge-
sundwerden von Kindern und Jugendli-
chen mit ihren betroffenen Eltern will sie
starken, trosten und aufrichten. Zu héren
sind bretonische Harfenmelodien, Renais-
sancemusik, irische Flotenmusik, Improvi-
sationen auf der Gitarre, verschiedenen
Harfen zusammen mit der Mundharmo-
nika.

Erhéltlich ist die CD bei Myrijam Blank,
Bachstrasse 26,

8597 Landschlacht,

Telefon 071/695 28 26. (rr.)

amtlich als Spezialtherapeutin angestellt
und arbeitet mit Kindern jeden Alters.

Am Morgen versammeln sich im Mu-
sikzimmer nach und nach die drei Ju-
gendlichen Natascha, Mario und Katrin.
Im Kinderwagen werden die etwa vier
Monate alten Buben Roland und Philipp
gebracht. Eine ruhige, aber heitere Stim-
mung breitet sich aus. Freundliche Far-
ben, kindergerechte Dekorationen und
eine grosse Vielfalt an Musikinstrumen-
ten: Gitarre, Mundharmonika, Windglok-
ken, chinesische Tonschalen, Glocken-
spiele, rhythmische Instrumente und die
beiden Harfen —ein Therapiezimmer zum
Wohlfiihlen.

Ohne grosse Worte greift Myrijam
Blank in die Saiten der Harfe. Die beiden
Kleinen im Wagen werden sofort ruhig,
lauschen. Natascha spielt ihre Melodie
auf der Harfe, und die Téne der beiden
Instrumente finden sich. Mario iiber-

l6st. Kinder, die an Leib und Seele Verlet-
zungen erlitten, lernen wieder, sich sel-
ber zu spiiren. Mit der Zeit ist es den
Jugendlichen moglich, ihren Noten auch
verbal Ausdruck zu verleihen.

Instrumente statt Spritzen und Pil-
len. Einen durchorganisierten, routinier-
ten Alltag kennt Myrijam Blank nicht. Sie
richtet sich nicht nach der Uhr, sondern
nach den Bediirfnissen ihrer Patienten
und Patientinnen — und nach ihrem Zeit-
gefiihl. Sie ldsst sich vom Schicksal der
Kinder und Jugendlichen beriihren und
versteht ihren Beruf als Lebensaufgabe.
Darum ist sie auch zu ungewohnten Ta-
ges- und Nachtstunden in der Kinderkli-
nik anzutreffen — mit der Mundharmoni-
ka, der Gitarre oder der Harfe. Auf dem
Spitalwédgelchen sind dann keine Sprit-
zen oder Pillen zu sehen, sondern die
verschiedensten Musikinstrumente. Sie

«Es gibt keine Sprache, die so zart beriihren kann wie die Sprache der Musik.
Sie ist die wahre Verbindung zum Menschen.»

meint Myrijam Blank. «Darum mache
ich meine Harfenmusik auch fiir die
Kleinsten, wenn sie in der Isolette sind.»

Gemeinsames Musizieren. Ein gutes
Zusammenspiel im Team von Arzten,
Schwestern, Psychologen, Therapeuten
und Eltern schafft optimale Vorausset-
zungen fiir die Genesung der Kinder.
Myrijam Blank pflegt den Kontakt zu den
Eltern und hilft ihnen, das Geschehen zu
verarbeiten. Ganz selbstverstidndlich
werden sie miteinbezogen. Es kann schon
einmal vorkommen, dass im Musikzim-
mer Patienten, Eltern, Schwestern und
Arzte gemeinsam musizieren.

Musiktherapie in der Begleitung und
Behandlung von Behinderten ist schon
lange bekannt. Doch im Akutbereich
wurde sie nicht praktiziert. Dank der
Offenheit von Chefarzt Rolf Haller konn-
te Myrijam Blank im Jahre 1987 ver-
suchsweise ihre Tétigkeit als Musikthe-
rapeutin aufnehmen. Zunéichst machte
sie Musik mit Kindern im Schulalter, die
langer im Spital bleiben mussten. Die
Kinder und Jugendlichenreagierten her-
vorragend darauf, und so ist das Pensum
stindig gewachsen. Seit 1992 ist sie voll-

nimmt mit der Gitarre seinen Part im
Orchester. Aufmerksames Aufeinander-
hdren, konzentriert, ganz in den Augen-
blick des Spiels vertieft, bleiben die Nite,
Schmerzen und Probleme fiir eine Weile
draussen.

Beriihren, stirken, trésten. Gewohnt
an harten Sound, 6ffnen sich Jugendli-
che erstaunlich gern und schnell auch
leisen Tonen. Jugendliche und adoles-
zente Langzeitpatienten mit Musik zu
begleiten und zu stirken, ist eine wichti-
ge Aufgabe fiir Myrijam Blank. Diese
Arbeit erfordert viel Einfiihlungsvermo-
gen, Kraft, Phantasie und Inspiration.
«Es geht darum, mit Musik oder anderen
Elementen, menschliche Begegnung und
Vertrauen entstehen zu lassen, um so
den Weg zur Genesung oder Linderung
beschreiten zu konnen», meint die The-
rapeutin.

Dass dieser Weg lang sein kann und
viel Geduld erfordert, liegt auf der Hand.
Es werden zum Beispiel Jugendliche mit
Essstorungen oder solche, die sexuell
missbraucht wurden, in der Musikthera-
pie begleitet. Uber die Sprache der Musik
werden Spannungen und Blockaden ge-

zieht von Zimmer zu Zimmer, verweilt,
musiziert und 1ddt die Kinder ein, mitzu-
machen.

Zwar kann die Wissenschaft das Zu-
sammenspiel zwischen Musik und Hei-
lung nicht deuten. Aber Arzte bestitigen,
dass Herz und Lungen regelméssiger
arbeiten und die Sinus-Kurven auf den
Monitoren mit der musikalischen Har-
monie im Gleichklang sind. Bewiesen ist
auch, dass akustische Wellen auf das
zentrale Nervensystem wirken.

Mario spielt versunken auf seiner Gi-
tarre. Er strahlt. Heute geht es besonders
gut. Erst in der Klinik hat er dieses In-
strument entdeckt. Langsam lernt er,
sein schweres Erlebnis zu verarbeiten.
Auch mit der Musik. Natascha mdchte
nach dem Klinikaufenthalt weiterhin
Harfe spielen. Und Katrin ist froh, dass
sie ihr Saxophon auch im Spital spielen
darf.

Myrijam Blank ldsst geschehen, was
geschieht — doch mit uneingeschriankter
Aufmerksamkeit: «Es gibt keine Spra-
che, die so zart beriihren kann wie die
Sprache der Musik. Sie ist die wahre
Verbindung zum Menschen.»

RUTH RECHSTEINER
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Tierpsychologie

Wenn Schnurrli und Struppi
guerschlagen

Sind Verhaltensprobleme bei
Hund und Katze nicht medizinisch
bedingt, wenden sich immer
mehr Heimtierhalter(inn)en an
Tierpsychologen. Verena Grinig
ist seit dreieinhalb Jahren tier-
psychologische Beraterin in
Schaffhausen. Mit ihren verschie-
denen Angeboten spricht sie
eine breite Kundschaft an, die
ihren vierbeinigen Lieblingen ge-
recht werden will.

ascha, unser Schéiferhund-Mischling,

kann je linger desto weniger allein
sein», erzdhlt ein verzweifelter Hunde-
halter der tierpsychologischen Beraterin
Verena Griinig am Telefon. Die ganze
Familie hat den ehemaligen Tierheim-
hund zwar liebgewonnen. Aber sein Be-
nehmen nervt unglaublich. Ist er nur ein
paar Minuten allein, verursacht er Sché-
den. Der Hundebesitzer klagt: «Pascha
beisst in Tischbeine, zerkratzt Tiirrah-
men und reisst Bilderrahmen herunter.»

Schmerzen verursachten Unruhe. Die
Familie sann zwar nach Schadensbe-
grenzung. Eine Zeitlang wurde Pascha
angebunden. Ohne Erfolg. Dann durfte
der Hund im Schlafzimmer des Halters
tibernachten, um sich so sicherer zu fiih-
len. Doch auch diese Massnahme ver-
fehlte die ersehnte, beruhigende Wir-
kung. Der Hundehalter sah in dieser
scheinbar ausweglosen Situation nur
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noch zwei Moglichkeiten: Entweder soll-
te Pascha umplaziert oder der Not gehor-
chend eingeschlédfert werden.

Verena Griinig motivierte die Leute,
weiter nach den Griinden fiir Paschas
miihsames Benehmen zu suchen. Mit
Erfolg. Als ein Tierarzt Pascha auf An-
raten der Tierpsychologin untersuchte,
wurde ein Riickenleiden und eine Hals-
entziindung diagnostiziert. Die beiden
Leiden schmerzten das Tier so sehr, dass
es vor allem nachts oft nicht zur Ruhe
kam und «herumtigerte». Die Gebresten
konnten in Kiirze erfolgreich behandelt
werden.

Kleiner Raum als schiitzende Hohle.
Auch gegen Paschas Trennungsangst
fand die Familie in kleinen Schritten ge-
eignete «Gegenmittel». Das Tier muss
«langsam lernen, allein zu bleiben», rét
die Tierpsychologin. Fiir Pascha hiess
dies auch, dass er sich wéihrend der Ab-

wesenheit der Besitzer eine Zeitlang nur
in einem kleinen Raum aufhalten durfte.
Verena Griinig: «Ein kleiner Raum kann
besonders fiir dngstliche Tiere wie eine
schiitzende Hohle wirken.»

Auch ein leise eingestelltes Radiopro-
gramm kann ein Tier in dieser Situation
von seiner Unruhe ablenken. Verena
Griinig weiss noch von vielen andern
«Geheimtips», die Tieren helfen konnen.
«Wichtig ist, sich individuell in die jewei-
lige Situation hineinzudenken, damit das
Zusammenleben von Tier und Mensch
gelingt.» Fiir Pascha hat sich die Bera-
tung gelohnt. Der Schéferhund lebt auch
heute noch bei seiner Halterfamilie.

Hundslausiges Benehmen. Neben
dngstlichen Hunden gibt es auch herri-
sche. Verena Griinig erzéhlt von Struppi,
Whisky, Johnny und Flitz, die sich als
«Rudelchefin der Familie» fiihlen. Wenn
der Mensch die Fiihrung nicht iber-



nimmt, springt eben der Hund ein. Es
gibt Hunde, die beim Auftauchen eines
Handwerkers nicht mehr mit Bellen auf-
horen, oder solche, die nachts die Treppe
bewachen und ihre Herrschaft nicht
mehr auf die Toilette oder zum Kiihl-
schrank passierenlassen. Verena Griinig
weiss auch von verschiedenen Tieren,
die den besten Platz auf dem Sofa fiir sich
beanspruchten, ohne sich wegweisen zu
lassen. Der tierpsychologischen Berate-
rin ist wichtig, dass auch in diesen gra-
vierenden Fillen die Hunde nicht einfach
als «bose» qualifiziert wiirden. Der
Mensch muss sein Verhalten dndern. «Er
muss konsequent, aber liebevoll zeigen,
dass er der Chef ist — nicht umgekehrt.»

Wenn Katzen protestieren. Bei Kat-
zenist das Markieren mit Harn —seltener
mit Kot — das hdufigste Problem. Dieses
Verhalten zeigt oft einen «allgemeinen
Protest» der Katze, weiss die Tierpsycho-
login. Ist eine zweite Katze ins Haus ge-
kommen, welche die erste Katze drang-
saliert? Wurde Schnurrli plotzlich in sei-
nem Aktionsradius eingeschrénkt? Oder
musste Blanca einen Umzug verkraften?

Falls keine medizinischen Ursachen
fiir die Schwierigkeiten vorliegen, ist bei
plotzlich auftauchender Unsauberkeit
die «Katzenkiste» unter die Lupe zuneh-
men, weiss die erfahrene Beraterin. Viel-
leicht wurde die Marke der Katzenspreu
gewechselt. Oder der allzu belebte Ort
der Kiste bietet ein Problem. Bei zwei
Katzen sollten auch zwei Kisten vorhan-
den sein, um beiden ein eigenes «stilles
Ortchen» zu garantieren.

Sich Uber Tiergewohnheiten infor-
mieren. Neben telefonischen Beratun-
gen beiVerhaltensproblemen der gelieb-
ten Vierbeiner — die nach Empfehlungen
des Berufsverbandes verrechnet werden
—setzt Verena Griinig auch sehr auf Be-
ratung vor dem Kauf eines Tieres. Die
angehenden Tierhalter(innen) sollen sich
fragen: Welches Tier passt zu unserer
Lebenssituation? Fiir Eltern mit Klein-
kindern ist vermutlich ein nachtaktives
Tier — etwa ein Hamster — wenig geeig-
net. Hunde sollen nicht einfach nach dem
Aussehen gekauft werden. Viel entschei-
dender ist die Rasse des Tieres. Darum
sind Informationen iiber die Lebensbe-
dingungen eines Pudels, eines Labradors
oder eines Huskies wichtig, bevor etwa
an Weihnachten irgend ein Hund unter
dem Christhaum bellt.

Falls Berufstétige sich eine Katze wiin-
schen, empfiehlt Verena Griinig, sich
zwei Tiere — eventuell Geschwister — an-

- zuschaffen, die gerne mit andern Katzen

zusammenleben. Zwei Katzen vertrei-

Tierpsychologen helfen bei Verhaltensstorungen

Dennis C. Turner, Leiter des Institutes
fiir angewandte Ethologie und Tier-
psychologie (IET), Hirzel, bildete in der
Schweiz wihrend den letzten sieben
Jahren Tierpsycholog(inn)en aus. Der
international bekannte Verhaltens-
forscher und Tierpsychologe weiss be-
stens Bescheid liber Tierpsy-
chologie, die das Zusammen-
leben von Tier und Mensch
verbessern will.

«Panoraman»: Bei welchen Pro-
blemen ist der Tierpsychologe
oder die Tierpsychologin zu-
standig?

Dennis C. Turner: Tierpsycholo-

genwerden bei Verhaltensstérungen und

storenden Verhaltensmustern eingesetzt,
wenn diese nicht auf medizinisch-organi-
sche Ursachen zuriickzufiihren sind. Hau-
figste Probleme bei Hunden sind: Umge-

kehrte Dominanzverhaltnisse zwischen
Hund und Halter, Aggression gegentber
Artgenossen und/oder Menschen, Tren-
nungsangst, Jagen, Autofahren, Larm-
phobien und so weiter. Haufigste Proble-
me bei Katzen sind: Markieren mit Harn,
Unsauberkeit, innerartliche Aggression,
Krallen wetzen, Schwierigkeiten
nach einem Umzug oder mit der
Gruppengrosse.
«Panorama»: Welche Tiere
kénnen behandelt werden?
Dennis C. Turner: Am haufig-
sten haben wir mit Hunden und
Katzen zutun. Halter fragen uns
aber auch bezuglich ihrer Nage-
tiere und Vogel um Rat. Speziell
ausgebildete Berater konnen auch Pfer-
de begutachten und richtig einschatzen.
«Panoraman»: Kann der Tierarzt oder die
Tierdrztin bei Problemen nicht ebenso
gut helfen?

ben sich gegenseitig viel Zeit. So ist es
ihnen nicht «sterbenslangweilig», wenn
sie withrend Stunden allein zu Hause auf
ihre Herrschaft warten miissen.

Tierschutz ist auch Menschenschutz.
Verena Griinig bietet auch Gespriche
nach dem Tod eines Tieres an. Manch-
mal seien Leute nach dem Tod ihres
Hundes weit trauriger als nach dem Ab-
leben eines entfernten Onkels. Das er-
schreckt viele. «Sie meinen dann, sie
seien in ihrem Gefiihlsleben gestort»,
beschreibt die tierpsychologische Bera-
terin das Tabu. «Helfen kann die Ein-
sicht, dass ein Tier — anders als der
entfernte Verwandte - meist sehr im
personlichen Alltag integriert war. Dar-
um ist die Trauer um das Tier keine
fehlende Wertschitzung fiir den Men-
schen.»

Fiir Verena Griinig ist Tierschutz zwar
die Hauptmotivation fiir ihre Arbeit.
Tierschutz ist fiir sie aber letztlich auch
Menschenschutz. Im Umgang mit Tieren
konnen Kinder und Erwachsene iiben,
sensibel auf ein Lebewesen zureagieren,
es zu achten und zu respektieren und im
Zusammensein mit ihm auf Machtaus-
iibung des Stédrkeren gegeniiber dem
Schwicheren verzichten. All diese Bot-
schaften versucht Verena Griinig in ih-
ren tierpsychologischen Beratungen und
auch in ihren Vortrigen iiber Tiere zu
vermitteln, indem sie den Menschen hilft,
Miezi und Nero besser verstehen zu ler-
nen. VIVIANE SCHWIZER

Dennis C. Turner: Ich bin der Meinung, dass
Klienten immer erst eine Tierarztin oder
einen Tierarzt aufsuchen sollen, um me-
dizinische Ursachen der Probleme auszu-
schliessen. Viele Leute unseres Berufsver-
bandes (V.I.E.T.A.) arbeiten auch mit Tier-
arzten zusammen. Im Verband gibt es
zehn praktizierende Tierarzte, die sich in
Tierpsychologie weitergebildet haben.
Leider haben aber die wenigsten Tierarz-
teinihrer reguléren Ausbildung mehr als
einige Stunden Verhaltenskunde erfah-
ren durfen.

«Panoraman»: Wo finden Tierfreunde in ih-
rer Nahe einen guten Tierpsychologen
oder eine gute Tierpsychologin?

Dennis C. Turner: Eine Liste der praktizie-
renden V.L.E.T.A.-Mitglieder in der gan-
zen Schweiz erhalt man mit einem ansich
selbst adressierten, frankierten C5-Kuvert
von: V.I.LE.T.A., Postfach 32, 8816 Hirzel.

Interview: Viviane Schwizer
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Raiffeisen-Rundschau

Zuger Raiffeisenbanken sponsern Bauernfilm

Folo ng.

Der Zuger Bauernverband be-
sitzt einen alten Film mit dem
Titel «I be Puur». Dieser 30 Jah-
re alte Streifen ist zwar ein
historisches Dokument. Er hat
aber mit dem heutigen Berufs-
bild des Landwirts nichts mehr
zu tun. Deshalb gab der Vor-

stand des Zuger Bauernverban-
des vor anderthalb Jahren
einen neuen Film in Auftrag.
Diesen drehte die renommier-
te, auf Videoproduktionen
spezialisierte Firma AV Weibel
aus Menzingen.

Der Film, fur den die Musik
eigens komponiert wurde, soll
den Beruf des Landwirts aus
der Sicht von Bauerinnen und
Bauern darstellen. Das 25minuU-
tige Werk, fur das der bekann-
te Radiomann-und Schauspieler
Walter Andreas Muller als
Sprecher verpflichtet wurde,
richtet sich ebenso an die fur
Bauernfragen interessierte
Bevolkerung wie an Schulen.

Die Kosten belaufen sich
(inklusive Premiere) auf rund
95 000 Franken. Ein Teil davon
fallt auf eine neue Form von
Finanzierung — Product Place-
ment. Unter den Sponsoren
befinden sich auch die Zuger
Raiffeisenbanken.

Premiere ist am Samstag,
22. Mai, 19.30 Uhr, in der
Waldmannhalle in Baar. Die
ganze Bevolkerung ist bei
freiem Eintritt dazu eingela-
den. Walter Andreas Muller
wird persdnlich durch den in-
teressanten Abend fuhren.
Neben dem neuen Film wer-
den auch Ausschnitte aus dem

alten Streifen gezeigt. (ma.)

Raiffeisen ist Partner des Eidgendssischen
Musikfestes Freiburg 2001

Der Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken (SVRB)

ehorf‘_zusammen mit der

"fe"‘.@ifi\\

Auf dem Programm stehen
Saaldarbietungen, Marsch-
musikwettbewerbe, offizielle
Veranstaltungen, Volksfeste
und eine grosse Abschluss-
veranstaltung im Eishockey-

wird die «Forum-
eiburg»- Hall&seln AIs OK-

Prasident des Grossanlasses
amtiert Stadtammann
Dominique de Buman.

Quasi als Vorspann findet
am 1./2. April 2000 in Freiburg
ein Kongress der Dirigenten
statt. Dort wird das Ergebnis
des Komponistenwettbewerbs
bekanntgegeben. Komponisten
sind namlich eingeladen, einen
Marsch mit dem Titel «Freiburg
2001» zu komponieren. Die
Gewinner werden Anfang April
aus den funf fur die Endrunde
ausgewahlten Komponisten

erkoren. (ma.)

Eine Bank
von der Bank

N\

Foto: zVg.

Auf besondere Art und Weise
feierte die Raiffeisenbank
Fluhli-Sérenberg ihr 999. (Silvia
Benz), 1000. (Martin Russli)
und 1001. Mitglied (Daniel
Emmenegger). Sie widmete
den drei Personen (auf dem
Bild sitzend, dahinter Banklei-
ter Hans Lipp und Verwaltungs-
ratsprasident Franz Wicki) die
neuerstellte Sitzbank aus Gra-
nit auf dem Dorfplatz Fluhli.
Die Bank soll allen Menschen
Gelegenheit zum Ausruhen
und zum Einhalten geben und
—so Wicki — «fur viele Verliebte
der Anfang einer schénen und
dauerhaften Liebesbeziehung

sein». (ma.)

Raiffeisenbank Region Uetendorf-Thun zog um

Die Raiffeisenbank Region
Uetendorf-Thun mit Geschafts-
stellen in Heimberg, Stocken
und Thun eréffnete im Thuner
Burgzentrum eine neue
Geschaftsstelle. In den ehemali-
gen Raumlichkeiten der Credit
Suisse, vis-a-vis vom Schloss

Thun, werden die Kund(inn)en
nun in grésseren und helleren
Raumlichkeiten empfangen.
Die neue Geschaftsstelle be-
schéaftigt vier Angestellte und
einen Lehrling. Neu steht der
Kundschaft auch ein Bancomat

zur Verfuigung. (ma.)
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Fruhlingsputzete

Frisch ans Werk,
Hausmanner und Hausfrauen!

Mit einigen Tips und den richti-
gen Putzmitteln |asst sich die
anstehende Frihlingsputzete

wesentlich effizienter und erst
noch ohne Schaden fiur Umwelt
und Gesundheit meistern. Um
Abwasser und Klaranlagen nicht
unnédtig zu belasten, sind wenig
umweltbelastende Putzmittel
sowie eine sparsame Dosierung
zu empfehlen.
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ie ersten wirmenden Sonnenstrah-

len im Friihling bringen es an den
Tag: Staub in den Ecken und unter den
Mébeln, Flecken auf Teppichen oder Par-
kett, vor Schmutz getriibtes Fensterglas,
klebrige Fettriickstinde am Dampfab-
zug. Jetzt ist der Moment gekommen, wo
viele Familien gemeinsam eine Putzak-
tion starten — damit ihr Haus oder ihre
Wohnung bald wieder in frischgeputz-
tem Glanz erstrahlt. Bei dieser Gelegen-
heit spdhen Hausfrauen und Hausmén-
ner meist auch einmal in diejenigen Rit-
zen, wo der Putzlappen sonst iibers Jahr
nicht hinkommt.

Ganzes Arsenal an Putzmitteln. Das
grosse Saubermachen hat freilich eine
Kehrseite — der Pro-Kopf-Verbrauch an
Reinigungsmitteln hat sich in der
Schweiz wihrend der letzten 20 Jahre

mehr als verdoppelt und betrégt heute
8,4 Kilogramm pro Jahr. Gerade bei
einem Friihlingsputz kommt meist ein
ganzes Arsenal an Putzmitteln, Seifen
sowie vielen Spezialprodukten general-
stabsméissig zum Einsatz.

Sofern Reinigungsmittel verwendet
werden, die schwer abbaubare oder gar
giftige Substanzen enthalten, so gelan-
gen diese direkt in die Kanalisation und
belasten Kldranlagen und Gewésser. «In
jiingster Zeitsind die Produkte aber stark
verbessert worden. Die meisten All-
zweckreiniger, Geschirrspiilmittel und
Schmierseifen fiir Boden sind heute in
Ordnung», betont Marcel Odermatt von
der Abteilung Konsum und Umwelt des
WWE.

Es geht auch ohne Chemie. Aus 6kolo-
gischer Sicht ist es dennoch angebracht,



es mit dem Hausputz nicht allzu sehr auf
die Spitze zu treiben und die eingesetz-
ten Mittel sparsam zu dosieren. Mit eini-
gen einfachen Tricks lassen sich auch
hartnéckige Flecken meist ohne Chemie
und Scheuerattacken entfernen. Wenn
Sie starke Verschmutzungen zum Bei-
spiel zuerst einige Zeit mit dem iiblichen
Putzwasser aufweichen, ldsst sich der
Schmutz meist miihelos entfernen. Und
ein verstopfter Siphon lisst sich mecha-
nisch reinigen, indem ihn der Hausmann
oder die Hausfrau 6ffnet und reinigt oder
ihn ganz einfach mit einer Gummisaug-
glocke freistopselt.

Wer es beim Friihlingsputz beherzt
mit Wegschrubbeln versucht, dem wird
wohl eine gewisse sportliche Ausdauer
abverlangt. Andererseits erspart auch
dies oft die Anwendung von scharfen
chemischen Reinigungsmitteln. Als gu-

ter Tip gilt tiberdies die Verwendung von
Mikrofaser-Putzlappen - da sie den
Schmutz binden, reinigen sie nicht nur
besser, sondern helfen auch Putzmittel
sparen. «Wichtig ist auch der Hinweis,
dass kaum fiir jede Anwendung irgend-
ein Spezialmittel n6tigist», meint Marcel
Odermatt. Einmal gekauft und dann
kaum gebraucht, bleiben diese Mittel-
chen oft iiber Jahre in einem Schrank
liegen. Und schliesslich landen sie dann
im Abfallsack anstatt in einer Sammel-
stelle fiir Sonderabfille.

Putzmittel sind in der Regel aus folgen-
den Stoffen zusammengesetzt: wasch-
aktive Substanzen (Tenside), Parfiim,
Farbstoffe, weitere Hilfsmittel oder Ent-
hérter sowie vor allem Wasser. Wer auf
moglichst umweltvertrégliche Produkte
achtet, kann sich aufgrund der ange-
schriebenen Deklaration der Reinigungs-
mittel orientieren. «Auf Farbstoffe und
synthetische Parfiimstoffe sollten wir
konsequenterweise verzichten», meint
Marcel Odermatt. Um den Produkten
eine angenehme Duftnote zu geben, sind
natiirliche Parfiimstoffe genauso geeig-
net. Und der Farbstoff ist an sich gar
nicht notig.

Was gehort in den Putzschrank? Fiir
den grossen Friihlingsputz braucht es

" vor allem eines: einen umweltschonen-

den Allzweckreiniger. Sie konnen ihn fiir
Einrichtungsgegenstinde, lackierte und
Kunststoffflichen sowie fiir Béden und
Winde in Kiiche, Bad und WC verwen-
den. Zu empfehlen ist zudem Schmier-
seife, die Sie im Migros, Coop, in Droge-
rien und vielen anderen Geschiften er-
halten.

Schmierseife reinigt kraftvoll Holz-
und Steinbdden, Keramik, Kunststoff etc.
Da sie leicht riickfettend ist, wirkt sie
zugleich pflegend. Schmierseife zéhlt in-
des zu den alkalischen Stoffen und kann
Hautreizungen hervorrufen. Empfind-
same Personen sollten sich daher mit
Handschuhen schiitzen oder wenn notig
auf einen Allzweckreiniger umsteigen.
Fliissige Schmierseife erfordert mehr
Transportaufwand und Verpackung, er-
weist sich in der Dosierung jedoch als
einfacher als die pastose.

Bei sehr schwer zu reinigenden Abla-
gerungen sind manchmal Scheuerpulver
und -cremen angezeigt. Sie bestehen im
wesentlichen aus Allzweckreinigern und
mineralischen Stoffen, welche die Reini-
gungswirkung mechanisch unterstiitzen.
Doch Vorsicht bei Chromstahl, Keramik,
Email von Badewannen oder Armatu-
ren: Einige Scheuerpulver konnen diese
Materialien zerkratzen. Bei kratzfesten

Oberfldchen erfiillt auch ein scheuern-
der Schwamm und Schmierseife densel-
ben Zweck.

Generell ungeeignet sind alle Scheu-
ermittel fiir Kunststoffflichen. Auch auf
Glaskeramik oder emaillierten Oberflé-
chen am Kochherd sollten Sie sie nicht
anwenden - es sei denn, es handle sich
um fiir diesen Zweck ausdriicklich emp-
fohlene Scheuercreme oder Scheuer-
milch. Fett am Kochherd ldsst sich mit
Allzweckreiniger oder leicht verdiinnter
Schmierseife entfernen.

Essig- und Zitronensaure. Um Kalk an
Armaturen, Lavabos oder Spiiltrogen zu
putzen, haben sich Essig- und Zitronen-
séure bewéhrt. Beide Sduren sind iibri-
gens gut abbaubar. Bei schlecht ver-
chromten oder bronzenen Armaturen
sollten Sie jedoch nur verdiinnten Putz-
essig verwenden, da Essig diese Materia-
lien angreifen kann.

Wer sich lange an Fettablagerungen
am Dampfabzug abmiiht, sollte es mit
Brennsprit probieren. Er lost fettigen
Schmutz und selbst hartnickige Ablage-
rungen und kann zum Beispiel auch fiir
Fenster und Spiegel eingesetzt werden
(1 dl Brennsprit auf 3 dl Wasser). Auch
am Dampfabzug gilt, dass eine Vorbe-
handlung bzw. Einweichen mit Allzweck-
reiniger oder Schmierseife Wunder wirkt.

Beim Brennsprit ist zudem darauf zu
achten, dass es sich um eine feuergefahr-
liche Substanz handelt. Das erfordert
entsprechende Vorsicht. Generell gilt:
Alle Putz- und Waschmittel miissen so
aufbewahrt werden, dass sie fiir Kinder
unerreichbar sind! JURG ZULLIGER

Putztips

Bei der Abteilung Konsum und Umwelt
des WWF sind die Informationsblatter
«Info 3: Putzen» erhaltlich. Sie vermitteln
einen Uberblick tber die wichtigsten
Putzmittel und enthalten viele Tips zur
Pflege und Reinigung verschiedenster
Materialien. Nicht mehr ganz aktuell ist
die Liste empfehlenswerter Produkte aus
dem Jahr 1996. Dafur enthalten die Infor-
mationsblatter praktische Tips zur Flek-
kenentfernung auf Textilien.

Die Informationsblatter sind gegen
Einsendung eines frankierten Antwort-
couverts und 5 Franken in Briefmarken
erhaltlich bei:

WWF Schweiz, Postfach, 8010 Zurich
Telefon 01/297 21 21, Fax 01/297 21 00.
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Einbrecher machen keinen Unter-
schied zwischen Wohnungsmietern
und Hauseigentumern. Wir von
der Mobiliar aber schon.

MobiCasa

Die Mobiliar

macht Menschen sicher




Was

ist mein Haus wert?

Versicherungswert
ist nicht gleich Marktwert

Neuerdings kann jeder Laie

mit einfachen Mitteln den Wert
seiner Liegenschaft schatzen.
Den Schatzungsexperten ersetzt
dies aber nicht.

ie und da stellen sich wohl alle -

Hausbesitzer die Frage: Ist der Wert
meiner Liegenschaft gesunken oder ge-
fallen? Entscheidend ist eine Schétzung
einer Immobilie vor allem fiir diejenigen,
die Verkaufsangebote priifen oder eine
Liegenschaft verdussern wollen. Das-
selbe giltim Fall einer Erbschaftsteilung,
einer Scheidung oder wenn Finanzie-
rungsverhandlungen mit einer Bank an-
stehen. Da sich der Wert von Immobilien
je nach Wirtschaftsentwicklung, Lage,
Alter und Zustand des Objekts sehr un-
terschiedlich entwickelt, ist diese Frage
jedoch alles andere als einfach zu beant-
worten.

Ertragswertmethode. Allgemein ge-
laufig ist sicher der Gebdudeversiche-
rungswert, der die reinen Reproduk-
tionskosten des Gebdudes im Schadens-
fall wiedergibt. Diese Grosse hat freilich
nichts damit zu tun, zu welchem Preis
sich das Objekt auf dem Markt verdus-
sern liesse. Im Geb#dudeversicherungs-
wert sind Landwert, Umgebungskosten
und Erschliessung nicht enthalten. Stark
an Bedeutung gewonnen hat jiingst die
Ertragswertmethode, die bei Anlage-
objekten zur Anwendung kommt.

Dabei wird der Wert der jidhrlichen
Ertrige — zum Beispiel einer vermieteten

Liegenschaft — unter Annahme eines be-
stimmten Zinssatzes («Kapitalisierungs-
satz») kapitalisiert. Fiir ein Mehrfami-
lienhaus mit jahrlichen Mietzinseinah-
men von 240 000 Franken ergibt sich
zum Beispiel bei einem Kapitalisierungs-
satz von 7 Prozent ein Ertragswert von
3,4 Millionen Franken.

Realwert bei Wohneigentum. Wenig
Sinn macht die Ertragswertberechnung
hingegen bei Einfamilienhdusern oder
Eigentumswohnungen, da solche Objek-
te in der Regel iiberhaupt nicht oder oft
nur unfreiwillig vermietet werden. Da-
her kommtin diesen Fillen die Realwert-
methode zum Zug.

Die Schétzung bemisst sich dabeinach
dem Sachwert des Objektes aufgrund der
Anlage- bzw. Reproduktionskosten. Sie
schliesst Landwert, Bau- und Bauneben-
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kosten und Erschliessung mit ein. Eine
entscheidende Rolle spielt der Erneue-
rungsbedarf der Liegenschaft. Das Alter
und der Zustand der einzelnen Bauteile,
der technischen Ausstattung, der Isola-
tion und Schalldimmung, aber auch die
Demodierung der verwendeten Materia-
lienund Farben werdenin der Schéitzung
beriicksichtigt.

Zudem fliessen auch noch Informa-
tionen iiber den lokalen Liegenschaften-
markt und die Qualitdt der Lage ein, etwa
indem ein dem Standort entsprechen-
der Landpreis eingesetzt wird. Eine sol-
che Schitzung wird iiblicherweise von
einem Experten vorgenommen (Archi-
tekt, Fachmann einer Bank, Experte des
Hauseigentiimerverbandes oder unab-
hingiger Immobilientreuhéinder) und
kostet fiir ein Einfamilienhaus etwa 800
bis 1200 Franken. JURG ZULLIGER

Immobilienschatzung
selbst gemacht

In jungster Zeit kamen verschiedene Sy-
steme auf den Markt, die es jedem Laien
erméglichensollen, eine grobe Schatzung
seiner Liegenschaft selbst zu erstellen
(«Immotax») oder auf dem Internet mit-
tels Ausfullen eines Fragebogens berech-
nen zu lassen (Wuest & Partner).

Der Vorteil: Diese Methodensindsehr
preisgunstig. Der Nachteil: Ohne spezifi-
sche Fachkenntnisse bzw. ohne eine ein-
gehende Beurteilung des Hauses vor Ort
kann die «Schatzung» sehr weit daneben
liegen.
> «Ilmmotax» ist fur 90 Franken erhalt-

lich bei: Bracher und Partner AG,

Weissensteinstrasse 15,

4503 Solothurn,

Telefon 032/625 95 95,

Fax 032/625 95 90,

Internet: www.immotax.ch
> Wuest & Partner, Rauminformation,

Gotthardstrasse 6,

8002 Zurich,

Telefon 01/289 90 00,

Fax 01/289 90 01.

Fur 90 Franken bieten Wiuest & Part-

ner auf dem Internet eine Schatzung

online an: www.wuestundpartner.com

Foto: Maja Beck

3/99 Panorama Raiffeisen 35



Garten

Des Kaisers Magno

Die imposanten Magnolien

y

zahlen zu den &ltesten und

schonsten BlUtenstrauchern.
Zur Zeit der chinesischen Dyna-
stien standen sie nur dem

Kaiser zu, der im 11. Jahrhun-

dert Magnolien als besondere

Auszeichnung vergab.

| | ;’(‘f“ (.I':
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Magnolien sind imposante Bliiten-
gehodlze und blilhen mit den Jahren
immer lippiger.

ereits Marco Polo erwéhnte in seinen

Reiseberichten die Pflanze mit den
wundersamen Bliiten. Doch erstum 1780
gelangte sie nach Europa. Zu Ehren des
Franzosen Pierre Magnol (1638-1715),
dem Direktor des Botanischen Gartens
von Montpellier, benannte Karl von Lin-
né den Zierbaum «Magnolia».

Zur Gattung Magnolia zdhlen etwa 75
Arten, die hauptsichlich in tropischen
Zonen zu Hause sind. Einige haben sich
auchin unseren Breitengraden bewihrt.
Voraussetzung ist allerdings ein sonni-
ger, geschiitzter Platz. Erkundigen Sie
sich in Baumschulen. Denn inzwischen
gibt es Magnolien sogar als zauberhafte
Kiibelpflanzen.

Frostempfindliche Bliiten. In den gut
200 Jahren Magnolien-Kultur in Europa
sind verschiedenste Ziichtungen entstan-
den. Siereichen von niedlichen Sternma-
gnolien ab einem Meter Hohe bis zu den
15 Meter hohenimmergriinen Grandiflo-
ra-Sorten. Die tulpenférmigen, duften-
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Zauberhafte Magnolien gibt es in
unterschiedlichen Bliitenfarben und
-formen.

den Bliiten von weiss iiber rosa in allen
Schattierungen bis tiefrot entfalten sich
je nach Sorte ab April bis im August.

Sternmagnolien sind bereits Ende
Mérz mit unzdhligen weissen oder rosa-
roten Bliitensternen iibersét. Ein gut ge-
schiitzter Standort ist bei dieser frithzei-
tigen Bliite ausgesprochen wichtig, denn
alle Magnolienknospen sind frostemp-
findlich.

Die meisten Magnolien sind kalkfeind-
lich und gedeihen in humusreicher, eher
saurer Erde. Sie bevorzugen einen feuch-
ten Standort und miissen bei Trocken-
heit gewéssert werden.

Pflanzzeit ist Ende Mé&rz. Wenn die
Erde gut durchwirmt ist, etwa ab Ende
Mérz, konnen Magnolien gepflanzt wer-
den. Nach dem Setzen sind sie durch-
dringend zu giessen und vor kaltem Wind
zu schiitzen, bis sie gut angewachsen
sind. Fiir den kleinen Garten eignen sich
neben Sternmagnolien besonders die
Magnolia liliflora und ihre Hybriden. Sie

Sternmagnolien blithen ab Marz und
eignen sich speziell fiir kleine Garten.

werden etwa drei Meter hoch. Die Liliflo-
ra x stellata «Betty» ist ein buschiger,
stark wachsender Strauch mit dunkel-
griinen, glinzenden Blittern. Spét im
Mai offnen sich die purpurfarbenen
Knospen zu violettrosa Bliiten, die einen
Durchmesser von gut 18 Zentimeter er-
reichen. Etwaskleiner blitht die «Susan»,
dafiir aber iiber einen ldngeren Zeit-
raum. Die rotlichen Knospen entfalten
sich in prichtigem Purpur.

Magnolienbliiten im Sommer. Noch
wenig bekannt ist Magnolia sieboldii, die
sich auch fiir grosse Gefisse auf Balkon
und Terrasse eignet. Ihre weissen, kelch-
formigen Bliiten entfalten sich im Juni
und Juli. Sie duften angenehm nach Zi-
trone, die karminroten Staubgefisse bil-
den einen reizvollen Kontrast zu den
perlmutt schimmernden Bliitenblédttern.

Zierwert hat die sieboldii auch im
Oktober. Dann 6ffnen sich die rosafarbe-
nen Friichte und zeigen im Innern oran-
gerote Samen. EDITH BECKMANN



Das einzig
Dumme am

Gansebraten

ist das
Saubermachen
danach.

Es sei denn,
WELRILGEE

~ S|

einen
Freiwilligen.

Bosch-Herde mit Selbstreinigungs-Technik (Pyrolyse):
Einfach einschalten und schon reinigt sich lhr Backofen wie von selbst.

Mehr dazu beim Bosch-Fachhandler oder verlangen Sie

detaillierte Informationen unter = 01 847 14 50.

Gut gemacht. Bosch.



Kindersprache

«Megacoole Hose und
steile Frisur!»

Kinder erlernen die Sprache, indem sie die

Erwachsenen imitieren, aber auch durch ihren

eigenen kreativen Umgang damit. Spatestens
in der Pubertat pflegen sie ihre eigene Aus-
drucksweise, suchen ihre Identitdt und Eigen-
standigkeit auch in der Sprache. Heikel

wird es jedoch, wenn Tabus gebrochen und
Eltern Ubel beschimpft werden.

So wie viele Kinder und Jugendliche
pflegt die 18jdhrige Andrea aus Ko-
nolfingen/BE ihre eigene Sprache. Tolle
Kleider findet sie «cool» oder «mega-
geil», besonders schone Hosen oder
Schuhe entlocken ihr Sdtze wie, «he, sind
die Schuhe fett!» oder «fette Hose». Fahrt
jemand mit dem Auto oder dem Snow-
board besonders schnell, so findet sie das
«krass», und abends geht sie an eine
«geile» Party, wo sie Leute mit einer
«steilen» Frisur trifft. Und tiberhaupt, ist
alles immer «huueregeil».

Doch Vorsicht: Wer in dieser Szene
nur Bahnhof versteht und nicht weiss,
welche Klamotten man anzieht, der ist
mit Verlaub ein «Mega-Peino» - eine
ganz und gar peinliche Figur.

Erst «cool», dann «easy». «Chum mir
gind Vollgas!» pflegt die 21jdhrige Eve-
lyne aus Aarau zu rufen, wenn sie mit
ihren Kolleginnen abends weggeht. Im
Chor quittieren sie jeden guten Witz mit
schallendem Geldchter und «he, das ist
vollcool!». Je spiter der Abend, desto
«megacooler» die Stimmung. Wenn sie
dann nach dem Kino noch «Stutz» ha-
ben, gehensie an eine Tanzparty, was sie
«hollenflashig» finden. Sofern sie nach
all den Frohlichkeiten am anderen Mor-
gen einen Kater verspiiren, dann heisst’s
nur: «Easy.»

Kinder und Jugendliche kennen einen
eigenen, kreativen Umgang mit Sprache.
Das fingt schon sehr friih an. Viele Leute
nehmen an, dass sich Kinder das Sprech-
vermogen allein durch Zuhoren aneig-
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nen, was jedoch nicht zutrifft. «Sie ler-
nen sowohl durch Imitation als auch
durch Kreativitit», betont der Jugend-
psychologe Allan Guggenbiihl. Im Alter
ab einem bis zwei Jahren fallen Kleinkin-
der zum Beispiel durch eigene Wort-
schopfungen, Experimente mit Wortern
oder die Abwandlung von Wortern auf,
etwa «mina» (fiir mein), «pituli» (fiir
etwas das fliegt) oder «aguli» (ein Affe).
Indem Kinder mit Wortern, die sie gehort
haben, experimentieren und sie in ver-
schiedenen Situationen anwenden, ler-
nen sie nach und nach ihren Sinn verste-
hen.

Im Nu von «baba» zu den ersten Sét-
zen. Wissenschaftler haben herausge-
funden, dass Sduglinge schon nach der
Geburt sogenannte Phoneme, Laute wie
«bd», «ba» oder «da», unterscheiden
konnen. Als ndchstes nehmen Babies die
Melodie von Sétzen und Betonungen auf,
so dass das typische Lallen bald einmal
erstaunlich dhnlich wie die Sprache der
Erwachsenen klingt. Mit einem Jahr sind
Kinder in der Lage, selbst die ersten
Wérter zu sagen, mit anderthalb Jahren
sprechen sie Sidtze mit zwei Wortern.

«Zwischen zwei und fiinf Jahren sind
Kinder ungeheuer sensitiv und prig-
sam», umschreibt Allan Guggenbiihl das
Wesentliche der ndchsten Phase. In die-
sem Alter zeigen Kinder eine Auffas-
sungsgabe, wie das in keinem spéteren
Lebensabschnitt mehr beobachtet wer-
den kann. «Wenn wir Erwachsene im
selben Tempo lernen wiirden, so wiirden

wir alle 20 bis 30 Sprachen beherr-
schen», illustriert dies der Jugendpsy-
chologe. In den folgenden Lebensjahren
werden die Sdtze der Kinder ldnger, und
sie begreifen ab etwa sechs Jahren auch
Sprachwitz, Mehrdeutigkeiten und Iro-
nie.

Wie sollen Eltern auf Obszénitdaten
reagieren? Die schrittweise Entwicklung
einer eigenstindigen Ausdrucksweise ist
also etwas vollig Normales. Bei Eltern
und Erwachsenen hort das Verstdndnis
fiir diesen Prozess aber dann auf, wenn’s
obszon wird oder wenn sie iibel be-
schimpft werden. Was tun, wenn schon
der vierjdhrige Knirps mit Gossenaus-
driicken aufwartet oder einem bei einem
Wutanfall Schimpfworter entgegen-
schleudert, dass einem die Spucke weg-
bleibt? «Die Eltern sollten daraufreagie-
ren und sich aufregen. Das gehort zum
Ritual», betont Allan Guggenbiihl. Wenn
eine Grenze iiberschritten wird, muss
deutlich gemacht werden, dass dies nicht
toleriert wird.

Kindern und Jugendlichen geht es
darum, sich mit dem Gebrauch eigener
Worter von der Erwachsenenwelt abzu-
grenzen, ihre Identitdt zu finden oder
ihre Eigenstdndigkeit zu demonstrieren.
So gesehen dient die Sprache als wichti-
ges Unterscheidungsmerkmal, um Un-
terschiede gegeniiber anderen Gruppen
und vor allem gegeniiber der Welt der
Erwachsenen deutlich zu machen.

«Viele Worter, die Kinder und Jugend-
liche gebrauchen, haben deshalb eine



So sagt’s mein Sohn oder meine Tochter

Vollgas los, jetzt lauft was! krass wenn jemand etwas Verrucktes tut
vollcool super, sehr gut bast betrunken

Stutz, Stei Geld Peino, Mega-Peino eine hdchst peinliche Person
Memme eine Person, die eine Niete ist der hat Style wenn jemand Geschmack hat

héllenflashig

etwas, das man gerne macht

Mongo, Mongi

(von mongoloid) wenn jemand véllig

oder einem gefallt daneben ist
geil, megageil, cool etwas, das einem sehr gefallt Poser Aufschneider
easy nimm’s locker foode essen
fett wenn einem etwas sehr gut gefallt Otzis die Alten

provokative Qualitdt. Sie zielen darauf
ab, beim Erwachsenen eine Reaktion
auszulosen», erkldrt Allan Guggenbiihl.
Dabei brauchen Kinder und Jugendliche
anscheinend den roten Kopf eines Er-
wachsenen, der sich aufregt. Das ist zu-
gleich Test und Beweis dafiir, dass sie
sich von der Erwachsenenwelt distanzie-
ren kénnen.

Was verboten ist, fasziniert. Obszone
Worter iiben gerade deshalb eine Faszi-
nation aus, weil sie «verboten» sind. Wer
sie ausspricht, kann damit die Erwachse-

nen besonders &drgern und sich «als
michtige Gegengruppe etablieren», wie
Allan Guggenbiihl sagt. Wer mit verbote-
nen Wortern Themen anspricht, iiber die
sonst nicht offen diskutiert wird, vermag
meist die traute Stimmung und Anstidn-
digkeit in der Familie mit einem Schlag
zu verdndern. Das macht es fiir Kinder
eben gerade interessant, da sie sofort die
Aufmerksamkeit auf sich ziehen konnen.

Solche Provokationen einfach zuigno-
rieren oder sich selbst einer &hnlichen
Sprache zu bedienen, ist hingegen der
falsche Weg. Wenn wir selbst anfangen,

unanstdndige Worter zu gebrauchen, so
werden sich die Kinder wohl noch extre-
mere und unanstindigere Ausdriicke
einfallen lassen, um sich davon abzuhe-
ben. «Ziel der Erziehung muss es sein,
dass Kinder zwischen akzeptabhlen und
sozial unangebrachten Wortern unter-
scheiden lernen», meint Guggenbiihl.
Denn aufgrund der Reaktion der Eltern
verstehen sie, dass Worter unterschied-
liche Qualitdten haben und gewisse Aus-
driicke in einer Gemeinschaft nicht an-
gebracht sind.

JURG ZULLIGER
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Sammlermﬁnzen' Seit iiber 50 Jahren betreuen wir weltweit engagierte Miinzensammler fir:
Eil’l handliches StﬁCl( GCSChiChtG! » Miinzen der Antike, des Mittelalters und der Neuzeit bis ca. 1850

) Medaillen

) Schweizer Miinzen und Medaillen vor 1850

» Verkauf, Auktionen, Schétzungen, Expertisen, Beratung,
Ankauf von guten Einzelstlicken und ganzen Sammlungen

Miinzen und Medaillen AG Basel, (Dr. Bernhard Schulte/Dr. Hans Voegtli),
Malzgasse 25, Postfach 3647, 4002 Basel, Telefon 061/272 75 44,
Fax 061/272 75 14

SEMA

Betongaragen I‘_l
Tiefgaragen ‘ -u

Carports, Tore/Torantriebe

' Es braucht. Er hat.

4702 Oensingen
Tel. 062 396 22 77
Fax 062 396 21 39

ﬁ Inserate In

Damit Sie piinktlich Feierabend
machen kdénnen...!

Hinter dem Erfolg unserer Sie garantieren fur die um-
Produkte steht die Kreativitat fassende Funktionssicherheit
und der Einsatzwille unserer und lange Lebensdauer unserer
Mitarbeiter in den Bereichen Geréte.

Entwicklung, Produktion und

Service.

CH- ‘Oftringen L)
elefon’ 062 797 5959 : Rotojet De La Rue



'ANORAMA HOTELS % %% AROSA, DAVOS, LENZERHEIDE, VALBELLA

PANORAMA Hotels — eine Ferien-Philosophie, in
25 Jahren zusammen mit unseren Gisten entwickelt
und verfeinert: Freier, individueller, grossziigiger! In
Arosa, Davos und Lenzerheide-Valbella haben wir
fiir Sie die beste Lage ausgesucht. Damit Sie sich bei uns
uneingeschrinkt wohlfiihlen. Sie wollten doch schon
immer etwas Besonderes. Rufen Sie das PANORA-
MA Hotel Ihrer Wahl an. Es wiire toll, Sie bei uns zu
haben.

Davos — Ihre Ferienmetropole

Suiten statt Zimmer. Hallenbad, Sauna, Whirlpool.
Zwei Restaurants mit a la carte-Angebot — statc Halb-
pension! Direkt an der Promenade, neben der gréssten
Eisbahn Europas. Eigene Haltestelle fiir den Gratis-
Skibus.

Snow and fun in Arosa
Wunderschéne Aufenthaltsriume, Arvenrestaurant aus dem Jahr 1892; Polygonrestaurant fiir Friith-
stiicksbuffetbis 11 Uhr geéffnet. Hausbar mit Tanzfliche. Alle DZ mit Siidbalkon. Skipistenzugang 100

m neben dem Hotel.

Lenzerheide-Valbella — wo die Landschaft prominent ist
Suiten statt Zimmer, alle mit TV, Radio, Telefon. Hallenbad, Sauna, Solarium. Traumhafte, autofreie
Lage, direkt am Skischulgelinde, Skilift und an der Langlaufloipe.

La Riva — das Sporthotel am Fuss der Danisbahnen
Die Langlaufloipe und Wanderwege zur Halbinsel sind direkt vor dem Haus. Restaurant mit italieni-
schem Einschlag, attraktive Hausbar, Hallenbad und 2 Saunen.

06.03.1999 bis 27.03.1999 Fr. 1050.— Suite 1250.-
27.03.1999 bis 17.04.1999 Fr. 888.— Suite 999.—

¢ 7 Nichte triumen und sich in unseren Restaurants verwohnen lassen

* 6 Tage Skipass SNOW fascination auf allen Bergbahnen und Skilifts
ANORAMA / SNOW

Skiwanderer (ohne Skipass) erhalten ein zusitzliches Restaurantguthaben von Fr. 100.- fiir a la Carte und Getrinke. Preis pro Person im

o
Doppelzimmer mit Halbpension. Kinder — ohne Altersbeschrinkung — wohnen in Suiten mit 2 Erwachsenen gratis.
&M / ” Bedingungen: Die Reservation wird erst nach Eingang der Zahlung bestitigt. Der Abschluss ciner Reiseausfallversicherung wird

empfohlen. Dieses Angebot ist limitiert verfiigbar.

PANORAMA

* * * H O T E L S

PANORAMA Raetia PANORAMA PANORAMA SPORTHOTEL LA RIVA

* % %7050 AROSA * % %7270 DAVOS * % %7077 VALBELLA * % %7078 LENZERHEIDE
Tel. 0041 81 377 02 41 Tel. 0041 81 41323 73 Tel. 0041 81 384 01 01 Tel. 0041 81 384 01 34
Fax 0041 81 3772279 Fax 0041 81 413 23 83 Fax 0041 81 384 52 52 Fax 0041 81 384 53 25

http://www.panoramahotels.com



EXKL lvV-AN

Ferien im Computercamp

Action, Grips & Fun fur
aufgeweckte Kids von 7 bis 17!

Aktiv Neues rund um den
Computer lernen und dabei
erst noch eine aufgestellte Zeit
mit viel Sonne, Spiel & Spass

verbringen. «Panorama» und die
Computer & Ferien Camps AG
unterbreiten Kindern von
Raiffeisen-Mitgliedern ein ein-
maliges Angebot.
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Fur alle Anmeldungen bis zum 30. April 1999 offeriert die Computer Camps AG Kindern
von Raiffeisen-Mitgliedern eine Erméssigung von 250 Franken.

Bitte fordern Sie mit untenstehendem Talon die ausfuhrlichen Unterlagen an, und legen
Sie diesen Gutschein dann ausgefullt der Anmeldung bei.

Name, Vorname

“  Mitglied der Raiffeisenbank in

gen Kontrast zum mtenswen Computerpro- S
gramm Vorkenntnisse sind nicht notlg
Angebotin Mirren: Fotografie, .Lerntech-

g emfach Sport Splel und Spass 753 , ‘
L~ Angebot in der: Provence: Vldeoﬁlmen Computer & Ferien Camps AG den Klndern‘

B:ken, Relten Conversatlon frangalse oder von Ran"felsen Mltglledern eme'Er ass
{ man orgamsxert ein Fest, kreiert eine Camp- 2
I zeltung od ’studlert ein Mu5|cal ein. ,

Interessante Frelzeltbeschaﬂl -

~»Fre|ze|t
' ksame Betreuung

Ja, ich interessiere mich fiir die Computercamps.
Bitte senden Sie mir die ausfuhrlichen Unterlagen.

[ Herr [OFrau

Name, Vorname

Strasse

PLZ, Ort

Bitte einsenden an:
Computer & Ferien Camps AG, Georg-Baumberger-Weg 15, 8055 Zurich
Telefon 01 463 01 55, Fax 01 461 59 13, E-Mail: computercamp@compuserve.com

Alle Informationen finden Sie auch unter www.computercamp.ch

3/99 Panorama Raiffeisen 43



Toscana mit Florenz

und Pisa

+ Mit fakultativem Ausflug
auf die Insel Elba
+» Ausflug nach Siena und
San Glmlgnano -

1. Tag: Schweiz-Versiliakiiste.

Hinfahrt via Luzern, Gotthard, Tessin, Chiasso, Milano,
Piacenza, an die Versiliakiiste. Am Abend erreichen wir
unser Hotel, wo wir wihrend fiinf Néchten logieren werden.

2. Tag: Lucca-Pisa.

Vormittags Fahrt nach Lucca. Das Stadtzentrum der perfekt
erhaltene Renaissancestadt ist vollstdndig von Wallanlagen
aus dem 16.Jahrhundert umgeben. Auf einem Stadt-
rundgang erfahren wir mehr iiber Lucca und seine zahlrei-
chen Sehenswiirdigkeiten. Am Nachmittag besuchen wir
Pisa, die Geburtsstadt des genialen Mathematikers und
Naturwissenschaftlers Galileo Galilei. Pisa ist weltweit
bekannt durch den Dom, eines der schonsten romanischen
Bauwerke in der Toscana, und den Schiefen Turm von Pisa.
Beide Bauwerke befinden sich auf dem Campo dei Miracoli
(Domplatz), den wir zusammen besichtigen.

3. Tag: Fakultativer Ausflug Insel Elba.

Ganztigiger Ausflug auf die Insel Elba. Féahreniiberfahrt von
Piombino nach Portoferraio. Auf einer Rundfahrt entdecken
wir die charmante Landschaft der Insel mit ihren lieblichen
Buchten und schonen Stranden. Anschliessend freie Zeit in
Portoferraio, wo sich auch der Palazzina dei Mulini, die ehe-
malige Residenz Napoleons befindet (Besuch fakultativ).

4. Tag: Ganztagiger Ausflug nach Florenz,

der «Stadt der Medici».
Auf einer sachkundigen Stadtfiihrung sehen Sie die Piazza
Duomo mit dem Dom und dem weltberiihmten Baptis-
terium, die Piazza della Signoria, die Kirche von Santa
Croce u.v.m. Danach freie Zeit fiir individuelle Ent-
deckungen und Shopping. Riickfahrt via Montecatini.
5. Tag: San Gimignano-Siena.
Zwischen Florenz und Siena liegt die sehenswerte, auf
einem Hiigel angelegte und befestigte Gemeinde San
Gimignano, die fiir die «Skyline» ihrer Geschlechtertiirme

Gruppenreisen nach Mass

beriihmt ist. Unternehmen Sie einen Bummel in der seit dem
Mittelalter kaum verdnderten Stadt mit ihren charmanten
Gésschen und Plitzen. Am Nachmittag erreichen wir Siena.
Gefiihrter Stadtrundgang durch die Fussgidngerzone von
Siena. Zu den wichtigsten Sehenswiirdigkeiten gehoren die
Piazza del Campo, der Palazzo Pubblico, der Dom, die
Pinacoteca sowie verschiedene Kirchen und Museen.

6. Tag: Versiliakiiste-Schweiz.
Riickfahrt via Mailand zu den Einsteigeorten.

Wir wohnen 5 Néchte im guten, familidr gefiihrten Mittel-
klasshotel (off. Kat.***) an der Versilia-Kiiste.

Alle Zimmer mit Bad oder Dusche/WC, Direktwahltelefon,
Farb-TV. Weitere Einrichtungen: Speisesaal, Bar, Lift und
Aufenthaltsraum.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD
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Frither machten
Strassenrauber
den Pass unsicher.

Schweizer Padsse:
Der Grosse St.

Bernhard

Auf den

Spuren

der Kelten und Romer

Der Grosse St. Bernhard gehort
zu den Schweizer Passen mit
grosser Vergangenheit. Wobei
«Schweizer Pass» nicht ganz
richtig ist. Denn ennet dem
Hospiz fangt gleich Italien an.
Und der Pass hat nicht nur
eine grosse Vergangenheit,
sondern auch eine respektable
Gegenwart.

Zermatt >

Grosser St. Bernhard

<l Mont Blanc/
FRANKREICH

ITALIEN

eit 35 Jahren hat der grosse St. Bern-

hard eine sichere Winterverbindung.
Der 1964 erdffnete 5,8 km lange Stras-
sentunnel machtden Pass das ganze Jahr
befahrbar. Der Passiibergang dagegen
ist im Winter fiir Autos geschlossen. Er
verbindet das Aostatal mit Martigny im
Rhonetal mit einer Scheitelhéhe von
2472 m.

Kelten und R6mer. Schon in der Bron-
zezeit wurde der Grosse St. Bernhard
begangen — immer wieder von Soldaten.
Sosoll 218 v. Chr. der karthagische Feld-
herr Hannibal hier seine Elefanten abge-
seilt haben. Als die Romer nach der
Schlacht bei Bibracte (58 v.Chr.) das
Gebiet der heutigen Schweiz zu erobern
begannen, lebten im Wallis, nordlich des
Passes, die keltischen Veragrer. Sie be-
herrschten den Pass und verehrten dort
mit einer Kultstitte ihren Gott Penn(inus)
oder Poeninus.

25 v. Chr. eroberten die Romer die
Stiidseite des Passes und griindeten das
heutige Aosta. Zehn Jahre spéter gelang
ihnen auch die Eroberung des Wallis. In
der Gegend von Martigny — der genaue
Standort ist nicht bekannt - lag die kelti-
sche Stadt Octodurus. Die Romer griin-
deten hier das «Forum Claudii Augusti».
Das Amphitheater - wo heute unter an-
derem die Kédmpfe der Eringer-Kiihe
stattfinden - ist das einzige stets sichtbar
gebliebene Zeugnis dieser Siedlung.

Als Léonard Gianadda 1976 am Rand
von Martigny bauen wollte, fand man

dort Mauern eines gallo-rémischen Tem-
pels. Er verzichtete in der Folge zugun-
sten eines Museums auf den geplanten
Bau und errichtete eine Stiftung zum
Gedenken an seinen Bruder Pierre. Die
Fondation Pierre Giannada umfasst heu-
te ein gallo-romanisches Museum mit
zahlreichen Funden wie Bauresten,
Skulpturen und Gebrauchsgegenstin-
den, ein Automobilmuseum, einen Skulp-
turenpark, eine Kunstsammlung und
wechselnde Ausstellungen zeitgendssi-
scher Kunst.

Ein Jupiter-Passheiligtum. In augu-
steischer Zeit wurde auf dem Pass ein
romisches Passheiligtum errichtet. Zu
dieser Zeit bestanden auch einfache
Ubernachtungsmdoglichkeiten. 47 n. Chr.
wurde die Strasse ausgebaut und gepfla-
stert. Ob sie fahrbar war, ist umstritten.
Das Heiligtum war dem rémischen Gott
Jupiter Optimus Maximus gewidmet,
weshalb der Pass auch Mons Jovis (spé-
ter Mont-Joux) genannt wurde. Unter
Kaiser Konstantin schliesslich entstand
eine christliche Kapelle. Doch der Pass
verlor nun nach und nach von seiner
Bedeutung - vor allem, nachdem im
6. Jahrhundert die Langobarden iiber
den Pass ins Rhonetal eindrangen.

Der heilige Bernhard. Um die Jahr-
tausendwende machten Strassenrduber
den Passiibergang unsicher. Dies dnder-
te sich, als Bernhard von Menthon, Erz-
bischof von Aosta, 1050 auf dem Pass ein
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einfaches Hospiz errichtete. Die Legende
berichtet, wie er mit dem Kreuz einen
wilden Ddmon zdhmte. Doch diirfte eher
der Wirklichkeit entsprechen, dass die
stindige Anwesenheit anderer Men-
schen den Wegelagerern den Garaus
machte. Neben dem Hospiz entstanden
Unterkiinfte fiir die Reisenden. Seit dem
12. Jahrhundert wirken Monche des Au-
gustinerordens aufdem Sankt Bernhard.
Um 1476 entstand eine Totengruft, in
der Wanderer begraben wurden, die bei
der Passiiberquerung gestorben waren.

Hundezucht. Seit 1708 existieren auch
Belege iiber die Zucht der Hunde, die
vom Pass ihren Namen erhielten. Die
urspriinglich aus dem Tibet stammen-
denund wegen ihrer Blutriinstigkeit eher
geflirchteten Tiere hatten wohl schon die
wechselnden Heiligtiimer auf dem Pass
bewacht, bevor ihnen die Moénche die
friedlichere Aufgabe gaben, nach verirr-
ten und geschwichten Wanderern zu
suchen und vom Schnee Verschiittete
freizuschaufeln. Dabei sollen sie mit ei-
ner Decke auf dem Riicken und einem
Proviantkorb um den Hals ausgeriistet
gewesen sein. Das Fidsschen um den Hals
diirfte dagegen eher eine Erfindung der
Souvenirfabriken und Schnapsdistille-

m'nfo

Das Hospiz auf dem Grossen St. Bern-
hard bietet Informationen, Fihrungen
durch sein Museum, Verpflegung und
Ubernachtungsméglichkeiten:
> Hospice du Grand-Saint-Bernard,
Accueil, 1946 Bourg-Saint-Pierre,
Tel. 027/787 12 36, Fax 027/787 11 07.
> Touristenblro Bourg-St-Pierre:
Tel. 027/787 12 00 oder
027/787 12 71.
> Fondation Pierre Gianadda
(ftr Informationen und Fuhrungen
durch die Ausstellungen):
Fondation Pierre Gianadda,
Rue du Forum, 1920 Martigny,
Tel. 027/722 39 78, Fax 027/722 52 85,
Internet: www.gianadda.ch
> Aosta: Museo dell’Academia di Sant
Anselmo, Tel. 0039/0165 406 27,
Tourismusburo:
Tel. 0039/0165 23 66 27.

Seit 1708 werden Lawinenhunde
geziichtet.

rien sein. Auch als Lawinenhunde sind
die rund 80 bis 100 kg schweren Tiere
kaum geeignet.

Lange Zeit suchten im Winter und bei
schlechtem Wetter tédglich zwei Ménche
in Begleitung von Bernhardinerhunden
nach verirrten Wanderern — einer gegen
Norden, der andere gegen Siiden. Barry,
der beriihmteste der Hunde, soll allein
mindestens 40 Menschen gerettet ha-
ben. Nachdem ihn ein franzdsischer Sol-
dat in einem Schneesturm mit dem Bajo-
nett schwer verletzt hatte, verbrachte
Barry seine letzten Tage in Bern. Heute
kann er ausgestopft im Naturhistori-
schen Museum Bern bewundert werden.

Ein Ort der Ruhe. Der Alltag der heu-
tigen Bewohner des Hospizes ist ruhiger.
Noch heute leben hier vier Priester und
ein Laienbruder der Augustiner sowie
ein Team weltlicher Mitarbeiter. Sie
ziichten auch heute noch Bernhardiner-
hunde. Im Musée de ’'Hospice sind Fun-
de aus der Romerzeit zu sehen, und die
Geschichte des Hospizes wird nachge-
zeichnet. Auch Reliquien, vor allem des
hl. Bernhard, der heute als Patron der
Bergbewohner und Alpinisten gilt, sowie
naturkundliche Sammlungen sind zu se-
hen.

Friither erhielten Passwanderer ko-
stenlos Verpflegung und Unterkunft.
Heute wird ein, allerdings sehr beschei-
dener, Beitrag fiir die Ubernachtung er-
hoben. Zwischen 17 Franken (Ubernach-
tungim Schlafsaal) und 65 Franken (Voll-
pension im Zimmer) sind zu entrichten.
Die Bettlaken miissen selber mitgebracht

werden — Konfirmandengruppen erhal-
ten Erméssigung! Die Priester freuen
sich, Radfahrer, Wanderer, Schulen,
kirchliche Gruppen, Pilgergruppen und
Personen, die einen geistigen Zwischen-
halt zu machen wiinschen, aufzuneh-
men. Obschon 156 Pldtze angeboten wer-
den, ist eine friihzeitige Anmeldung un-
erlédsslich. Denn oft ist das Hospiz ausge-
bucht. Es wird gerade auch von Gruppen
geschétzt. Thnen steht ein Seminarraum
mit Videogerét zur Verfiigung. Die Kryp-
ta steht fiir ein Gebet oder kirchliche
Feiern zur Verfiigung. Mit den Priestern
kann ein personliches Gespréch gefiihrt
werden.

Zwei Saisons. Im Sommer (Ende Mai
bis Ende Oktober) ist der Pass bequem
mit dem Auto oder dem Bus (ab Martigny
mit Zug via Orsieres, fiinfviertel Stun-
den) zu befahren. Aber auch im Winter
kann er erreicht werden - allerdings
braucht es etwas mehr Kondition dazu. ..

Mit Skis und Fellen oder Schneeschu-
hen, fiir Geilibte auch mit Langlaufskis,
ist der Pass ein lohnendes Ziel. Von
der Station Super-Saint-Bernard sind es
5 km und 500 Meter Hohenunterschied,
so dass mit einer Marschzeit von zwei bis
drei Stunden bis zum Hospiz gerechnet
werden muss. Bei Lawinengefahr muss
moglicherweise in Bourg-St-Pierre auf
bessere Verhéltnisse gewartet werden.
Radfahrer bezwingen den Pass im Som-
mer mit Vorteil von der italienischen
Seite aus.

Auf den Spuren der Romer. Die heuti-
ge Strasse wurde auf Schweizer Seite
1893, aufitalienischer 1905 gebaut. Der
Wanderweg bietet aber immer noch das
gleiche Erlebnis, das schon die Hundert-
tausende (!) romischer Soldaten beim
Uberschreiten des Passes hatten — wenn
es auch etwas gestort wird durch die
zwei Entliiftungskamine des Tunnels.
Immerhin: Reste des Romerweges sind
noch vorhanden. Unter den beriihmten
Reisenden finden sich Karl der Grosse
(773) und Heinrich IV (1077 auf dem
Gangnach Canossa). Der beriihmteste ist
sicher Napoleon, der mit 30 000 bis
40 000 Soldaten und 150 Kanonen iiber
den Pass zog, um den Osterreichern in
den Riicken fallen zu koénnen.

PETER ANLIKER

Lesen Sie im ndchsten Panorama

Serie Pensionskasse. Viele Schweizer(in-
nen)sind einer Pensionskasse angeschlos-
sen, und trotzdem gelten diese als Buch
mit sieben Siegeln. Mit einer Serie wollen
wir etwas Licht ins Dunkel bringen.
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Freiwillige Arbeit. Kein Verein oder Ver-
band koénnte lange bestehen, wirden
nicht zahlreiche Leute ehrenamtliche Ar-
beit verrichten. Auch im Sozialbereich
engagieren sich immer mehr Freiwillige.

| ==

Raiffeisen und «Panorama» im Internet:
www.raiffeisen.ch



Keine Chance fiir den Kalk: ZUG bringt
den ersten automatischen Kalksensor der Welt.

.
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1066 Epalinges/Lausanne, chemin de IArziller 2,
124, Tel. 041 767 67 65, Fax 041 767 61 65

32 322 71 87. 7000 Chur, Alexanderstr. 14, Tel. 081252 I7 67, Fax 081 25
, Tel. 071 223 24 28, Fax 071 223 24 22. 6301 Zug, ZUGORAMA,

14. 9000 St. Gallen, Rosenbergstr.
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Verkaufsbiiros, Ansstellungs- und Demonstrationsriiume: V-ZUG AG, 6301 Zug, Industriestr. 66, Tel. 041 767 67 67, Fax 041 767 61 61. 6500 Bellinzona, vizle Portone 3, Tel. 091

Im gleichen Haushalt kann. die Wass.erhafte stark variieren. ?QL :gs";f%%‘ Xg%ﬁ:}iﬂg}g‘fg\f:%?fgn“%ifl;*()fgcgfg;

Aber der neue Kalksensor im Geschirrspiiler Adora 12 SLS  Fax 041 77 61 61, E-Mail: vzug@vzug.ch, Internet: www.vzug.ch

spiirt die verschiedenen Hirtegrade automatisch auf und l4sst  Name/Vorname

nur einheitlich entkalktes Wasser an Ihr Geschirr und an -

Ihre Gléser. Kalkspuren gehdren somit definitiv der Vergan-

genheit an, und Ihr funkelndes Geschirr wird Sie ebenso 2ot TFiihrend in Kiiche

erfreuen wie der um bis zu 40% reduzierte Salzverbrauch. Telefon und Waschraum.

Strasse/Nr.




Pucci, Sulzer

Wir machen den Weg frei

Das spesenfreie
Mitglieder-Privatkonto

A
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z.B. mit dem spesenfreien
Mitglieder-Privatkonto.

Keine Kontospesen: Mit dem exklusiven Mitglieder-Privatkonto profitieren
Sie von nttzlichen Dienstleistungen und verschiedenen Vorteilen. So wird
zum Beispiel Thr Zahlungsverkehr gebtihrenfrei erledigt. Und Sie erhalten
sowohl die ec-Karte als auch die Raiffeisen-EUROCARD/MasterCard Silber

oder Gold im Ausgabejahr gratis. RAIFF‘EISEN

Profitieren Sie jetzt! Sind Sie noch nicht Mitglied? Dann ist das spesen-

freie Mitglieder-Privatkonto mit den Gratis-Karten ein Grund mehr, dies zu dndern. Rufen Sie uns
an, und vereinbaren Sie einen Termin. Wir nehmen uns gerne Zeit fir ein kostenloses, persénliches

Beratungsgesprach.
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