Zeitschrift: Panorama / Raiffeisen
Herausgeber: Raiffeisen Schweiz Genossenschaft

Band: 82 (1996)
Heft: 7-8
Heft

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften. Sie besitzt keine Urheberrechte
an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fir deren Inhalte. Die Rechte liegen in der Regel bei
den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Siehe Rechtliche Hinweise.

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numeérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En régle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. Voir Informations légales.

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. See Legal natice.

Download PDF: 11.05.2025

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=en

-
>
<
>
a
\

DV in Delémont

Der Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken (SVRB) und die
Raiffeisen-Blrgschaftsgenossen-
schaft legen in Delémont Rechen-
schaft vor den Delegierten ab.

Bank-Job

Mit Ausnahme der Raiffeisen-
banken bauen die meisten Banken-
gruppen Arbeitsplatze ab.
Welche Job-Perspektiven eroff-
nen sich KV-Stiften auf einer Bank?

Kundenmagazin der Raiffeisenbanken 7-8/96

Flohmarkte

Sommerzeit ist Flohmarktzeit. Auf
unzahligen Platzen in der ganzen
Schweiz finden Sie wertvolle und
weniger wertvolle, kleine und grosse
Utensilien aus vergangenen Tagen.

RAIFFEISEN
e ) m—




NORMANDIE - BRETAGNE - PARIS

Auf dieser Reise lernen wir einzigartige Landschaftsbilder von einmaliger
Schonheit und reiner, unberthrter Natur kennen. Die NORMANDIE, reich an
Waldern, saftigen Weiden und traumhaften Kistenlandschaften, ist Zentrum
der Landwirtschaft, insbesondere der Viehzucht, und ein Land grossartiger
Bauten, deren Kathedralen sich denen der lle-de-France verbinden. Die
BRETAGNE, die Kelten nannten sie Armor, «Land am Meer», Hier im dussersten
Nordwestzipfel Frankreichs, wo Atlantischer Ozean und Armelkanal zusam-
mentreffen, ist das Meer stirmischer, die Kiste teilweise schroff, teilweise lockt
sie Reisende mit herrlichen Sandstranden oder gewaltigen Granitblocken, und
ausserhalp der Ferienstadte und Doérfer herrscht nocg wildromantische Ein-
samkeit. Uber Paris braucht man wohl kaum viel zu erzdhlen. Wer kennt sie
schon nicht, diese faszinierende Weltmetropole mit grossem Charme und
unzdhligen Sehenswirdigkeiten. Diese Reise ist ein Muss fir Romantiker sowie
Natur- und Kunstliebhaber. Ein Ferienerlebnis, das noch lange Begeisterung

auslésen wird.

Reiseprogramm

1. Tag: Schweiz - Chartres. Hinfahrt via Bao-
sel — Besancon — Auxerre — Chartres.

2. Tag: Chartres - Combourg. Fahrt {ber
Argentan - Caen nach Bayeux. Anschliessend
FoErt zur Invasionskiiste nach Arromanches, wo wir
auch das «Musée du débarquement» besichtigen
werden. Der Omaha Beach (1944 Landungspunkt
der Alliierten) entlang — vorbei an Port en Bessin —
Vierville sur Mér und iber StLé — Villedieu-les-
Poéles — Avranches erreichen wir Combourg, wo
wir uns fir 4 Ndachte niederlassen.

3. Tag: Mont-St.-Michel und St. Malo. Fahrt
zum sagenumwobenen Mont-St-Michel. Schon von
weitem erkennt man die Silhouette des berihmten
Klosterberges mit der sehenswerten Abtei aus dem
11.Jh. Unser néchstes Ziel ist die alte Korsarenstadt
StMalo, die von hohen begehbaren Ringmauern
umgeben ist. Die Altstadt wurde im 2. Weltkrieg
zum grossteri Teil vernichtet, aber inzwischen im
alten Stil wieder aufgebaut. Schnuppern Sie frische
Meeresluft und geniessen Sie diese préchtige Aus-
sicht. Danach fahren wir zum 70 m hohen Sand-
steinfelsen Cap Fréhel, der zu den schénsten Natur-
sehenswirdi Eeiren der Bretagne gehort. Hier
ragen die Fe?sen der Smaragdkiste, wie der nérd-

liche Kiistenstreifen der Bretagne bezeichnet wird,
besonders weit in den Atlantik hinein.

4, Tag: Combourg und Dinan. Der Vormittag
steht zur freien Verfigung in Combourg, einer klei-
nen, charaktervollen Stadt und Wiege der Roman-
tik. Am Nachmittag Fahrt zum nahegelegenen Din-
an, hoch iber dem Tal der Rance, am Rande eines
steil abfallenden Plateaus gelegen. Spaziergang
durch die Altstadt mit ihren Gassen und mittelalter-
lichen H&usern, dem Schloss der Herzogin Anne,
dem Uhrturm und dem englischen Garten.

5. Tag: Sudbretagne (fakultativ). Fahrt sid-
warts nach Carnac. Besichtigung der beriihmten
vorgeschichtlichen Denkméler aus dem 3. und 4. Jt.
v. Chr. Tausende von verstreuten Megalithen, mach-
tige Steinsetzungen einzeln oder in Gruppen, befin-
den sich hier. Danach geht es weiter nach Locma-
riaquer. Hier erwartet uns eine unvergessliche
Schiffahrt im Golf von Morbihan, einem Binnen-
meer mit zahlreichen Inseln. Nach ca. 2 Stunden
Ankunft in Vannes, dlteste Stadt dieser Region am
Golf von Morbihan. Zeit zur freien Verfigung fir
die Besichtigung der Altstadt, die als zum Meer hin
abfallendes Amphitheater angelegt ist und deren
enge Strassen von Fachwerkhdusern gesdumt sind.

6. Tag: Combourg - Paris.  Morgens Fahrt
nach Paris. Am Nachmittag gefihrte Stadtrundfahrt

Fir telefonische Anmeldung und weitere Informationen

stehen wir lhnen gerne zur Verfigung.

Die Platzzuteilung im Car erfolgt nach Eingang der Anmeldung.
1. bis 3. Sitzreihe kann gegen Zuschlag gebucht werden.
Kundenparkplétze in Ritihof vorhanden.

.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

- TWERENBOLD

Fislisbacherstrasse, CH-5406 Baden-Riitihof
Buchungs- und Info-Telefon: 056/493 0202
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zu den wichtigsten Sehenswirdigkeiten der fran
zdsischen Metropole.

7. Tag: Paris - Schweiz: Rickfahrt via Troyes -
Langres — Vesoul — Belfort zuriick in die Schweiz

lhr Ferienhotel

Wir wohnen fir 4 Néchte in Combourg/Bretagne
in einem schlosséhnlichen Hotel mit einer schoner
Parkanlage. Jeweils eine Zwischenibernachtung ir
Chartres und auf der Rickfahrt in Paris-Evry.

Preise pro Person

7 Tage inkl. Halbpension* Fr. 695.-
Einzelzimmerzuschlag Fr. 180.-
Fak. Ausflug Siidbretagne Fr. 55.-
Annullationsschutz oblig. Fr. 15.-

(* ohne Nachtessen in Paris)

Reisedaten (Sonntag-Samstag)

Herbsttermine:

25.08.-31.08.96
01.09. - 07.09.96
08.09. - 14.09.96
15.09. -21.09.96

22.09. - 28.09.96
29.09.-05.10.96
06.10. - 12.10.96

TWERENBOLD-Leistungen

Fahrt mit klimatisiertem Fernreisebus
Unterkunft in guten Mittelklass-Hotels

5 x Halbpension (Abendessen und Frihstick)
1 x Ubernachtung/Frihstiick (in Paris)

Alle Zimmer mit Dusche/Bad und WC

Alle aufgefihrten Ausflige (ausg. am 5. Tag)
Stadtrundfahrt in Paris

Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

Abfahrtsorte

07.45 Baden-Ritihof, Car-Terminal Twerenbold, [@
06.45 Winterthur 08.20 Olten

07.15 Zirich 09.30 Basel

lon Normandie - Bretagne - Paris

Name Vorname

Name Vorname

Adresse

Reisedatum Zimmer: Doppel [] Einzel []

Einsteigeort

Telefon

Fakultativer Ausflug ja [J nein []

Eigene Annulationsvers. vorhanden ja [
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Zeichnung: Daniel Donauer

INHALT

2 Anlagen
Sie haben eine Erbschaft gemacht
und mochten Thr Geld sicher

anlegen? Lassen Sie sich auf Threr
(Raiffeisen-)Bank beraten!

4 Bank-Job

Einst galt der Job auf einer Bank
als krisensicher. Das hat sich
geindert. Fast {iberall wird abge-

baut — ausser bei Raiffeisen.

6 DV in Delémont

An der Delegiertenversammlung
des Schweizer Verbandes der
Raiffeisenbanken wurden sechs
neue Verwaltungsrite gewihlt.

10 Siegerbilder
Die Sieger des diesjihrigen
Raiffeisen-Jugendwettbewerbs
sind erkoren. «Panorama» zeigt,
wie Kinder ihre Welt sehen.

22 Flohmarkt

1000 kleine Dinge begutachten,
ausprobieren und vielleicht
auch kaufen. Das macht den
Reiz eines Flohmarkts aus.

28 Wasseradern
Wenn Sie nachts nicht gut
schlafen konnen, hat das
moglicherweise einen simplen
Grund: Wasseradern.
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EDITORIAL Nr. 7-8 Juli/August 1996

«Generation der Erben» er Begriff hat etwas Despektier-
liches an sich. Und dennoch ist er von grosser Aktualitit. Milliardenbetrige werden
in den nichsten Jahren die Besitzer wechseln. Grosse Vermogenswerte, die in den
goldenen Wirtschaftsjahren nach dem Zweiten Weltkrieg geschaffen wurden, gehen
von der einen Generation an die andere iiber. Man spricht deshalb von der
«Generation der Erben». Damit diese Vermégenswerte nicht leichtsinnig vernichtet
werden, sondern erhalten bleiben, dafiir ist eine gezielte Anlageberatung vonnéten.
Wir sagen Thnen, worauf es dabei ankommt (Seite 2).

Nicht gerade um die gleichen Franken-Dimensionen geht es bei einem anderen
Artikel dieser Nummer, der mit dem Titelbild zu tun hat (Seite 22). In zahlreichen
Schweizer Stidten haben in der schonen Jahreszeit die Flohmirkte wieder Hoch-
saison. Der erste Gesetzeserlass der Trédlerhindlervereinigung stammt aus dem
13. Jahrhundert. Ein Gang durch einen Flohmarkt kommt denn auch immer wieder
dem Suchen von Spuren der Vergangenheit gleich. Seien sie sich also der historischen
Dimension bewusst, wenn sie nichstens an der Firberstrasse in Aarau, auf dem
Arcaplatzin Chur oder in der Altstadt von Murten nach ihren Objekten der Begierde

Ausschau halten.

Tip: Bett kehren! Markus Angst
Herausgeber und Verlag Layout und Satz Druck, Abonnemente und Versand Inserate
Schweizer Verband der Raiffeisenbanken Brandl & Schérer AG, 4601 Olten Limmatdruck AG, Pfadackerstrasse 10, Agentur Markus Flihmann,
Fotolithos 8957 Spreitenbach, CH-5628 Birri

Grapholt AG, 4632 Trimbach

Telefon 056 417 51 11

Telefon 056 664 40 40, Telefax 056 664 26 40

Redaktion

Dr. Markus Angst, Chefredaktor

Annie Admane (franzosische Ausgabe)
Giacomo Pellandini (italienische Ausgabe)
Titelbild: Christof Sonderegger

Adresse der Redaktion

Schweizer Verband der Raiffeisenbanken
Redaktion, Vadianstrasse 17

9001 St. Gallen

Telefon 071 225 95 24

Erscheinungsweise
PANORAMA erscheint zehnmal jahrlich.

82. Jahrgang.
Auflage: 102 500 Exemplare

Bezug

PANORAMA kann bei den einzelnen Raiffeisen-
banken bezogen resp. abonniert werden. Nach-
druck (auch auszugsweise) nur mit ausdriicklicher
Genehmigung der Redaktion gestattet.
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Wer
Geld anlegt,
tut dies nach unter-
schiedlichen Bedurf-
nissen. Je nach persén-
licher Situation und

Temperament setzt

en

sich der Anleger indivi-
duelle Winsche und
Prioritaten. Der Anlage-
beratung kommt dabei
auch bei den Raiffei-
senbanken eine immer

grossere Bedeutung zu.
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ANLAGEBERATUNG

rither, da war die Sa-
che noch wesentlich
einfacher. Wer einen
Teil seines Vermo-
gens anlegen wollte,
kaufte in erster Linie Einzeltitel
gemiss den Markt- bzw. Rendite-

Von Markus Angst

erwartungen. So waren nicht we-
nige Portefeuilles eher zufillig zu-
sammengesetzt.

Heute, da ist das etwas anders.
Die Erkenntnisse der Wissen-
schaft (Stichwort «Moderne Port-
folio Theorie») erlauben es, die
Risiken bei der Anlageberatung in
verstirktem Masse miteinzubezie-
hen. Zudem wird vermehrt auf
die Bediirfnisse der Anleger einge-
gangen. Dem Kundenprofil wird
ebenso grosse Beachtung ge-
schenkt wie einer eigentlichen
Vermégensplanung.

Grosse Produktepalette
Die Aufgabe fiir den Anlagebe-

rater ist heute wesentlich um-

Komplizierter vor allem deshalb,
weil die verschiedensten Produk-
te(kategorien) auf dem Markt
sind. Selbst Fachleute haben da
manchmal Miihe, die Ubersicht
zu bewahren. Die Herausforde-
rung fiir den Anlageberater be-
steht darin, fiir seinen Kunden die
richtigen Produkte aus der riesi-
gen Palette auszuwihlen.

Im Dickicht des Angebots die
Ubersicht nicht zu verlieren, ist
das eine. Das zweite ist die Be-
riicksichtigung der persénlichen
Kundenbediirfnisse wie Anlage-
ziele, Risikobereitschaft, Steuern
oder Zeitraum der Anlage. Dazu
kommt ein dritter Punkt: Ange-
sichts der Diskussionen um die
staatlichen Vorsorgewerke ge-
winnt die individuelle Vorsorge
wieder an Bedeutung. Immer
mehr Leute machen sich Gedan-
ken, wie sie ihren Lebensabend
finanziell absichern wollen. Die
Schweizer haben deshalb wieder
einen lingeren Anlagehorizont.

Weil die Rendite mit Aktien-
sparen langfristig erwiesenermas-
sen hoher ist als mit klassischem
Banksparen, nimmt der Kunden-
stamm beim Geld-, Aktien- und
Obligationenmarkt
Dass die meisten Schweizer via

stetig  zu.

hin schon lange am Aktienmarkt
teilhaben, sei hier nur am Rande
erwihnt.

«Generation der Erben»

Dazu kommt, dass Vermégen
vermehrt in neue Hinde kom-
men. Man spricht von der «Gene-
ration der Erben». Vermdégen, die
withrend des Wirtschaftswunders
nach dem Zweiten Weltkrieg ge-
schaffen wurden, gehen an eine
neue Generation iiber. Und diese
neue Generation hat in Sachen
Anlagen nicht selten auch neue
Zielsetzungen.

Ein Anlageberater schaut in
erster Linie die Vermogensbilanz
eines Kunden an. Das bisher Er-
sparte, das Einkommen und die
Ausgaben werden genauer analy-
siert und auf die simple Frage
reduziert: «Was bleibt unter dem
Strich iibrig?»

Dazu kommen weitere Aspek-
te wie beispielsweise das Alter, die
familiire und berufliche Situa-
tion oder die Absicht, frither
oder spiter Wohneigentum zu
erwerben. Wer in fiinf Jahren
ein Einfamilienhaus bauen will,
braucht ein anderes Anlageziel
und andere Produkte als jemand,
der dies erst in 15 Jahren beab-

auch entscheidend, welches Ri-
siko ein Anleger eingehen will
oder kann (siehe auch Tabelle «An-
lageziele der Raiffeisen-Vermaigens-
planung»).

Ab 500 000 in Aktien

Eine grosse Rolle bei der Wahl
der individuellen Anlageberatung
spielt natiirlich auch die Hohe des
zur Verfiigung stehenden Vermo-
gens. Wer weniger als 50 000
Franken auf der hohen Kante hat,
tut gut daran, sich auf das reine
Banksparen (sprich Sparkonto
oder Kassaobligationen) zu be-
schrinken. Zwischen 50 000 und
100 000 Franken sind Strategie-
Anlagefonds  empfehlenswert,
wihrend bei einem Vermégen ab
100 000 Franken Engagementsin
einzelne Fonds in Betracht zu zie-
hen sind.

Direktanlagen in den Schwei-
zer Aktienmarkt im Sinne einer
gesamtheitlichen Vermdgensbe-
ratung sind erst ab 500 000 Fran-
ken zu empfehlen. Ansonsten ist
die hierfiir notwendige Diversifi-
kation nicht mehr zu gewihrlei-
sten, und die Anlage hat einen
nicht unerheblichen Gambling-
Charakter — und das wire dann
wieder ein Thema fiir sich (szehe

fassender und komplizierter. ihre Pensionskasse indirekt ohne-  sichtigt. Und nicht zuletzt ist  auch Artikel auf Seite 21).
Vermogensberatung: Die Anlageziele der Raiffeisenbanken
Anlageziele Eigenschaften Eignung Anlagemittel
Sicherheit — Nominelles Kapitalwachstum — Fur den einkommens- und sicherheits-

v

— Anlage in zinssensitive Nominalwerte
- Geringe Schwankungen des Vermogens

orientierten Anleger
— Er legt Wert auf die nominelle Erhaltung

des Kapitals, einen laufenden Ertrag
entsprechend den Zinsverhéltnissen

— Kurzfristige Anlagen
— Obligationen
— Fremdwahrungsanteil 0 bis 35%

1996 2000 — Gewiinscht sind méglichst geringe
Kursschwankungen
Ausgewogen — Ausgewogenes Verhaltnis zwischen — Fur den einkommens- und wachstumsorien-  — Kurzfristige Anlagen

Nominal- und Realwerten
— Wenige, begrenzte Schwankungen des

Vermdgens

N

— Besserer Inflationsschutz

tierten Anleger, der zugunsten eines hoher
zu erwartenden Ertrags ein leicht erhéhtes,
aber kontrolliertes Risiko eingehen will

— Mit einem beschrankten Aktienanteil erwar-

tet der Anleger nebst einem angemessenen
Ertrag ein gewisses Vermogenswachstum

— Obligationen
— Aktien
— Fremdwahrungsanteil 20 bis 50%

1996 1999 — Er ist bereit, ein etwas hoheres Kursschwan-
kungsrisiko einzugehen
Wachstum — Aktienanteil ist in der Regel gleich gross wie - Fiir den wachstumsorientierten Anleger, der - Kurzfristige Anlagen
oder etwas hoher als der Anteil an festver- * langerfristig eine uberdurchschnittliche Ren- - Obligationen
zinslichen Werten dite vor allem durch Kapitalgewinne erzie- — Aktien
- Inkaufnahme von starkeren Schwankungen len will — Fremdwahrungsanteil 40 bis 70%
des Vermogens — Der Anleger hat einen langerfristigen
- Im Vordergrund steht das langfristige Ver- Anlagehorizont und kann deshalb auch
mogenswachstum und nicht laufend stabile grossere Kursschwankungen verkraften
199 2006 Ertrage
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BANK-JOB

Gesucht:

fur die Front

Das Bankgewerbe ist
im Umbruch. Verar-
beitende Tatigkeiten
Ubernimmt der
Computer, gefragt sind
kommunikativ starke
Bankangestellte.
Dennoch die Frage:
Wie attraktiv ist ein
Bankjob heute noch?




eine Sekunde habe
er es bis heute be-
reut, seine kauf-
minnische Lehre
bei einer Bank ab-
solviert zu haben. Martin Griitter
arbeitet bei der Raiffeisenbank in
Olten, wo er auch das KV absol-
vierte. Er habe das Gliick gehabrt,
nach der Lehrabschlusspriifung

Von Martin Zimmerli

im Herbst 1992 seine Stelle be-
halten zu kénnen; die Arbeit ma-
che ihm nach wie vor Spass. Angst
vor der Zukunft, immerhin sank
die Zahl der Bankangestellten
zwischen 1990 und 1994 um
5800 Stellen, das entspricht rund
fiinf Prozent? Nein, sagt Griitter,
die Suppe werde nicht so heiss
gegessen, wie sie gekocht wird.

Frauen leiden

am meisten

Die nihere Analyse der abge-
bauten Stellen machen seine rela-
tive Gelassenheit verstindlich.
Die verschiedenen Bereiche wur-
den nicht linear geschrépft. Auf-
fillig: Wihrend die Zahl der an-
gestellten Frauen im erwihnten
Zeitraum von 52 500 auf 47 500
fiel, sank diejenige der Minner
lediglich um 800 — der Frauenfor-
derung zum Trotz.

«Ganz klar», sagt Urs Tschumi,
Zentralsekretir des Schweizeri-
schen Bankpersonalverbandes,
«wegrationalisiert wurden die
ver-arbeitenden Stellen, wo vorab
Frauen aus anderen Berufen ar-
beiten, zum Beispiel Coiffeusen
und Verkiuferinnen.»

Die Verarbeitung von Zah-
lungsauftrigen sei heute per
Computer wesentlich rationeller
zu bewerkstelligen. «Ein Scanner
kostet ein paar tausend Franken
und ersetzt 20 bis 30 Frauen», sagt
Tschumi.

Und dies sei erst der Anfang.
«Der niichste logische Schritt sei
noch viel beiingstigender: die vir-
tuelle Bank», sagt er. Im Klartext:
Der Bankkunde und die Bank-
kundin kommen nicht mehr an
den Schalter, sie titigen ihre Bank-
geschifte von der guten Stube aus
per Computer. Ende Monat sen-
densie der Bank statt eines Vergii-

tungsauftrags eine  Diskette.
«Schuld» an dieser Entwicklung
seien die Grossbanken mit ihrer

Spesenpolitik, wettert Tschumi.

Verkaufertyp gefragt

Dass dieser Trend Banken-
Arbeitsplitze in grosser Zahl ge-
fihrden kénnte, mag Franz Wiirth
nicht so recht glauben. Vielmehr
betrachtet der oberste Personal-
chef des Schweizer Verbandes der
Raiffeisenbanken die heutige Si-
tuation als Herausforderung.
«Wir brauchen an der Front sehr
gute Leute», lautet seine Forde-
rung, dann sehe er «keinen Grund,
weshalb die Kundschaft auf die
Beratung am Bankschalter ver-
zichten sollte». Nur logisch des-
halb, derkiinftig erfolgreiche Ban-
ker «kommunikativ stark» sein
muss (vgl. Interview), der Ver-
kiufertyp mit gutem Mundwerk.

Eigeninitiative gefragt

Und, Eigeninitiative miisse er
entwickeln. «Lange Zeit prisen-
tierten die Banken ihrem Personal
fast zuviele Entwicklungsmég-
lichkeiten auf dem Prisentiertel-
ler. In Zukunft sind Leute ge-
fragt, die aus eigener Initiative
etwas erreichen wollen und nicht
warten, bis man ihnen irgendwo
ein Tiirchen 6ffnew, sagt Wiirth.
«Wer am Ball bleiben will, muss
sich stindig weiterbilden.»

Doch selbst hier setzt Urs
Tschumi vom Bankpersonalver-
band Fragezeichen. «Noch vor
wenigen Jahren war eine Stelle bei
einer Bank, bei der Post oder den
SBB ein sicherer Job, heute ist
dies nicht mehr der Fall. Selbst
wer sich gewissenhaft weiterbil-
det, kann seiner Stelle nicht mehr
sicher sein», sagt er: «Sucht er mit
45 Jahren einen neuen Job, wird
eralsiiberqualifiziertabgewiesen.»

Nicht versteifen,

flexibel bleiben

Der 25jihrige Martin Griitter
sicht der Zukunft gelassen entge-
gen: « Wichtig ist, dass man sich auf
nichts versteift und flexibel bleibt.»
Einen hohen Stellenwert misst
Griitter der Weiterbildung bei.
Einen Franzésich- und Englisch-
Sprachaufenthalt hat er bereits vor
dem Lehrantritt absolviert.

Interview mit
Raiffeisen-Personalchef
Franz Wiirth

Der
Kundenkontakt
wird zum
wichtigsten
Tatigkeitsbereich

Eine kaufmannische Ausbil-
dung bei einer Bank eroff-
netauch in Zukunft interes-
sante Moglichkeiten, sagt
der oberste Personalchef
der Raiffeisenbanken.

Panorama: Auch Bankstellen
sind nicht mehr sicher. Nennen
Sie drei Grtinde, weshalb jemand
heute noch eine
kaufmannische Leh-
re bei einer Bank ma-
chen soll.

Franz Wiirth: Er-
stens, die Banken
bieten eine breitgefi-
cherte + Ausbildung
mit einem tiefen Ein-
blick ins wirtschaftliche Gesche-
hen. Zweitens, der Finanzplatz
Schweiz wird auch morgen noch
ciner der wichtigsten Finanzplit-
ze der Welt sein und fiir Leute, die
sich entsprechend engagieren,
auch in Zukunft interessante Stel-
len bieten. Und drittens, die Ban-

ken stecken traditionelleweise
sehr viel in die Aus- und Weiter-
bildung ihres Personals. Deshalb
wird es weiterhin méglich sein,
auch ohne Hochschulabschluss
Karriere zu machen.
Panorama: Wie gross ist die
Chance, dass jemand nach der
Banklehre auch eine entsprechen-
de Stelle findet?
Franz Wiirth: In der Tat stek-
ken die Banken zur Zeit mitten in
einer Restrukturierungsphase, in
der auch einzelne Stellen abge-
baut werden. Ich bin aber iiber-
zeugt, dass wir innert kiirzester
Frist einen personellen Nachhol-
bedarf haben werden.
Panorama: Welchem Anforde-
rungsprofil werden die Leute ge-
ntugen musen, die von diesem
Nachholbedarf profitieren wol-
len?
Franz Wuirth: Gefragt sein wer-
den kommunikativ starke Leute
mit einer fundierten Bankausbil-
dung. Leute auch, die in der Lage
sind, teamorientiert zu arbeiten.
Panorama: Mitandern Worten:
Verkauferinnen und Verkaufer.
Franz Wiirth: Sicher, Bankfach-
leute werden in erster Linie im
Kundenkontakt titig sein. Die
Stellen im Hintergrund werden
mehr und mehr der Automatisie-
rung zum Opfer fallen.
Panorama: \Wer machtdas Ren-
nen: der Spezialist oder der All-
rounder?
Franz Wirth: Das kommt auf
den Bankentyp an. Der Spezia-
list fiir komplizierte Geschifte
wird nicht aussterben. Aber fiir
den normalen Kundenkontakt,
wie wir ihn zum Beispiel bei den
Raiffeisenbanken
pflegen, werden Bank-
leute mit tiberdurch-
schnittlichem  All-
round-Wissen  ge-
fragt sein.
Interview:
Martin Zimmerli

Franz Wiirth ist Stellver-
tretender Direktor beim
Schweizer Verband der
Raiffeisenbanken in

St. Gallen und als
Bereichsleiter Personal
und Ausbildung oberster
Personalchef.
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SVRB-DV IN DELEMONT

it Vizeprisident Albert
Schwendimann (Andwil/
SG), Josef Huwiler (Cham/
ZG), Josef Kennel (Sins/
AG), Henri Penet (Sa-
tigny/GE) und Jacques Porchet (Mézitres/
VD) traten in Delémont fiinf verdiente
SVRB-Verwaltungsrite zuriick. VR-Prisident

Von Markus Angst

Dr. Marius Cottier wiirdigte die grossen Ver-
dienste der Demissionire, denen er zum Ab-
schied unter dem Applaus der Delegierten ein
Prisent iiberreichte.

52 Jahre mit Raiffeisen

Namens der Zuriickgetretenen bedankte
sich Albert Schwendimann fiir die Geschen-
ke. Schwendimann, der einst auf einer Raiff-
eisenbank seine kaufminnische Lehre absol-
viert hatte, stand nicht weniger als 52 Jahre im
Dienste der Raiffeisen-Organisation. «Ich

habe also», so der stets auch zu einem Scherz
aufgelegte St. Galler, «<mehr als die Hilfte der
schweizerischen Raiffeisen-Geschichte miter-

lebt.»

In seinen Abschiedsworten betonte
Schwendimann insbesondere die stirkere
Fiihrungsrolle des Verbandes: «Wollen wir
auf dem Bankplatz Schweiz weiterhin Erfolg
haben, ist ein Zusammenriicken von Zentrale
und Front unabdingbar —auch wenn die Selb-
stindigkeit der einzelnen Genossenschaft in

einigen Punkten geschmilert wird.»

Profilierte Personen

Laut Marius Cottier gelang es dem Verwal-
tungsrat, die Liicken in den eigenen Reihen
mit sechs kompetenten Persénlichkeiten zu
fiillen. Mit besonderem Stolz erfiillte es den
VR-Prisidenten, mit Nationalrat Marcel San-
doz (Prisident des Schweizerischen Bauern-
verbandes) einen prominenten Vertreter der
Landwirtschaft und mit Professor Heinz Zim-
mermann (Direktor am Schweizerischen In-

An der Delegiertenversammlung des Schweizer
Verbandes der Raiffeisenbanken (SVRB) in der jurassischen

Hauptstadt Delémont
wurden gleich sechs
neue Verwaltungsrate
gewadhlt.

Neu im SVRB-Verwaltungsrat

Niklaus Bleiker

Geboren am 10. Dezember 1953, wohnhaft in Alpnach-
Dorf/OW, Kaufmann, Bankleiter der Raiffeisenbank

Urs W. Keller

rwalt

Geboren am 5. Mai 1953, wohnhaft in
Klingnau/AG, Mitglied der Geschaftsleitung und

stitut fiir Banken und Finanzen an der Univer-
sitdt St. Gallen) einen profilierten Fachmann
aus der Finanztheorie) zur Wahl vorschlagen
zu kénnen. Die beiden wurden ebenso oppo-
sitionslos gewihlt wie die vier weiteren Neuen
Niklaus Bleiker (Alpnach-Dorf/OW), Pierre
Guignard (Cartigny/GE), - Urs W. Keller
(Klingnau/AG) und Robert Signer (Wil/SG).

Die sich zur Wiederwahl stellenden Ver-
waltungsrite Marius Cottier (Freiburg/VR-
Prisident), Ignazio Bonoli (Breganzona//TT),
Hubert Fihndrich (Beromiinster/LU), Josef
Ingold (Subingen/SO), Joos Mathis (Schiers/
GR), Richard Peter (Balterswil/TG), Roger

Lockere Atmosphaére an der DV

in Delémont: VR-Président

Marius Cottier im Gesprach mit drei
Delegierten.

Sechs neu

Alpnach-Kagiswil/OW, Mitglied des Verwaltungsrats der
Pensionskasse des Schweizer Verbandes der Raiffeisen-
banken.

Pierre Guignard
Geboren am 7. November 1946, wohnhaft in Cartigny/GE, Direktor
des Cercle des Agriculteurs de Geneéve et environs, Verwaltungsrat

der Raiffeisenbank Mandement/GE.
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Leiter von ABB Turbo Systems AG in Baden, Vizeprésident des
Aargauer Verbandes der Raiffeisenbanken.

Marcel Sandoz

Geboren am 14. Mai 1943, wohnhaft in
Lavigny/VD, Ing. agr. ETH Zirich, Bauer,
Prasident des Schweizerischen Bauernverban-
des, Nationalrat, Vorstandsmitglied des
Waadtlander Verbandes der Raiffeisenbanken.



Pitteloud (Chamoson/VS), Francois Rossé  bindlichkeiten der Raiffeisenbanken und ver-
(Boncourt/JU), und Hanspeter Seiler (Ring-  fiigt im Gegenzug iiber eine verstirkte Ein-
genberg/BE) wurden in ihrem Amt bestitigt.  flussnahme. Damit wurde, so Marius Cottier

wortlich, «ein entscheidender Schritt fiir die

Zwei Neue im AR Zukunftssicherung der Raiffeisen-Gruppe ge-
Zwei Wechsel gab es auch im SVRB- macho.
Aufsichtsrat. Anstelle der zuriicktretenden Ebenfalls auf Antrag des Verwaltungrats

Gaston Menoud (Sales/FR) und Peter Schmid ~ beschlossen die Delegierten, fiir die Chefs der
(Naters/VS) wurden Josef Fux (St. Niklaus/ einzelnen Institute inskiinftig den Begriff
VS) und Gabriel Musy (Marly/FR) inden AR «Bankleiter(in)» statt «Verwalter(in)» zu ver-
gewihlt, dem ausserdem noch Prisident wenden.

Erhard Biichi (Embrach/ZH), René Feld

(Aesch/BL), Milton Sartori (Maggia/TT) und 1997 in Solothurn

Paul Schmid (Kaisten/AG) angehéren. Einstimmig angenommen wurde ein An-
trag des Biindner Verbandes der Raiffeisen-
Bankleiter statt Verwalter banken, wonach die Generalversammlung ei-

Wichtigstes Geschift der DV, an der Zen-  ner Bank mit mehr als 500 Genossenschaftern
traldirektor Dr. Felix Walker Rechenschaft ihre Befugnisse mit Drei-Viertels-Mehrheit
ablegte iiber das erfolgreichste Jahrin derbald  einer Delegiertenversammlung iibertragen

Verwaltungsratsprésident 100jihrigen Geschichte der Raiffeisen-Bewe-  oder durch Urabstimmung wahrnehmen
Dr. Marius Cottier (links) und gung (vgl. «Panorama» 5/96), war eine einmii-  kann.
Zentraldirektor Dr. Felix Walker tig beschlossene Statuteninderung. Danach Die nichste DV des SVRB findet am

legten in Delémont Rechenschaft ab  garandiert der Verband inskiinftig die Ver-  28. Juni 1997 im Landhaus Solothurn statt.
tUber das erfolgreichste Jahr in

der bald 100jahrigen Geschichte der
Raiffeisen-Bewegung.

Neu im SVRB-Aufsichtssrat

Robert Signer Josef Fux

Geboren am 5. Juli 1948, wohnhaft in Wil/SG, eidg. Geboren am 11. Dezember 1948, wohnhaft in

dipl. Bankbeamter, Direktor der Raiffeisenbank Wil/SG, St. Niklaus/VS, Bankleiter der Raiffeisenbank St. Niklaus-
Prasident des St. Galler Verbandes der Raiffeisen- Grachen/VS, Prasident des Oberwalliser Verbandes der
banken. Raiffeisenbanken.

Heinz Zimmermann

Geboren am 13. August 1958, wohnhaft in St. Gallen, Dr. rer. pol.,
Professor fur Volkswirtschaftslehre (mit Schwerpunkt Finanzmarkt-
theorie) und Direktor am Schweizerischen Institut fiir Banken und
Finanzen an der Universitat St. Gallen,
Lehrbeauftragter an den Universitaten Basel
und Zdrich.

Gabriel Musy

Geboren am 10. Marz 1952, wohnhaft in
Marly/FR, selbstandiger Treuhander, Prasident
des Aufsichtsrats der Raiffeisenbank Marly/FR.

Fotos: SVRB
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In Sachen Geld haben
Sie bei uns Tag und Nacht
freie Hand.

Auch was den Bezug von Bargeld betrifft, kommen Sie bei uns
rund um die Uhr zum Zug. Dank dem neuen Bancomat von Olivetti.
Er ist bequem zu bedienen und bietet eine Menge praktischer
Dienstleistungen an. Kommen Sie doch persénlich bei uns vorbei.
Wir beraten Sie gerne.

- - RAIFFEISEN
olivetti —

Technologie auf die man baut Die Bank, der man vertraut.




DV DER RAIFFEISEN-BG

Jahresind es
her, seit De-
lémont zur
Hauptstadt
des

griindeten Kantons Jura wurde.

neuge-

So war es denn auch ein schéner
Zufall, dass BG-Direktor Kurt
Wischle just in Delémont ein

Von Markus Angst

kleines personliches Jubilium
feiern konnte. Genau 20 Jahre
sind es nimlich her, seit Wischle
zum Leiter der Raiffeisen-Biirg-
schaftsgenossenschaft  ernannt
wurde. Unter dem Applaus der
Delegierten durfte der Jubilar aus
den Hinden von Verwaltungs-
ratspriisident Hans Fritschi einen
Blumenstrauss in Empfang neh-
men.

«Recht gut»

Obwohl viele Betriebe als Fol-
ge der flauen Wirtschaftslage un-
ter einer schwachen Eigenkapital-
basis und akuten Liquidititspro-
blemen leiden, bezeichnete Kurt
Wischle in seinem Geschiiftsbe-

Mit Therese Biichler
(Nussbaumen/AG) wurde
eine Frau in den BG-
Verwaltungsrat gewdhlt.

Verwaltungsratsprasident
Hans Fritschi (links)
uberreichte Kurt Waschle
zu dessen 20-Jahr-
Jubilaum als BG-Direktor
einen Blumenstrauss.

richt das Jahr 1995 als «den Um-
stinden entsprechend doch recht
gut». Zusammen mit den Pen-
denzen aus dem Vorjahr wurden
Gesuche mit einem Gesamtvolu-
men von 310 Millionen Franken
behandelt — das ist das zweitbeste

20 Jahre

Resultat in der 54jihrigen Ge-
schichte der BG. Das Gesamt-
engagement liegt bei 615 Millio-
nen Franken.

Eine Frau im VR

Wie beim SVRB musste auch
bei der BG der Verwaltungsrat
erginzt werden. Fiir die zurtick-
tretenden Jean-Pierre Corpataux
(Misery/FR) und Anton Schideli
(Lignieres/NE) wurden Therese
Biichler (Nussbaumen/AG) und
Philippe Décosterd (Bevaix/NE)
neu in den VR gewihlt. Die Bis-
herigen, Prisident Hans Fritschi
(Eschlikon/TG), Paolo Aurino
(Lugano/TT), Marius Cottier
(Freiburg), Niklaus Flury (Sar-
gans/SG), Hans Muheim (Unter-
schichen/UR), Gottfried Reber
(Leissigen/BE) und Felix Walker
(St. Gallen), wurden wiederge-
wihlt.

Zentralbank statt BG?

Unterdem Schlusstraktandum
«Allgemeine Umfrage» stellte ein
Vertreter des Aargauer Verbands
der Raiffeisenbanken die Frage in
den Raum, ob inskiinftig mogli-

Kanton Jura -
20 Jahre Direktor
Kurt Waschle

Vorgangig zur DV des SVRB

fand in Delémont auch
diejenige der Raiffeisen-

Blrgschaftsgenossenschaft

(BG) statt. Kurt Waschle
wurde dabei fir seine
20jahrige Tatigkeit als
BG-Direktor geehrt.

Fotos: Patrick Luthy

cherweise die Raiffeisen-Zentral-
bank Aufgaben der Biirgschafts-
genossenschaft iibernehmen kén-
ne. Hans Fritschi sicherte zu, dass
der Verwaltungsrat diese Frage
genau analysieren und der DV
dariiber Bericht erstatten werde.

Gesamtengagement
der Raiffeisen-BG

85 187 89 01 93 (05
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RAIFFEISEN-JUGENDWETTBEWERB

@l

die Welt sehen

Auch dem 26. Internationalen
Raiffeisen-Jugendwettbewerb
war wieder ein voller Erfolg
beschieden. 30 336 Zeichnungen
und 18 265 Quiz-Talons gingen
zum Motto «Meine Welt,

Deine Welt, Unsere Welt» ein.

Marie
Bregnard (7)

ie Jury hatte auch heuer wahr-
lich keine leichte Aufgabe.
Unter den 30 336 Zeichnun-
gen befanden sich zahlreiche
Werke erstaunlicher Giite.
Erst nach tagelangem Sichten hatte sich das
Fachgremium entschieden — und vergab die

1. Preise an Daniel Donauer (Wolfwil/SO),

Von Markus Angst

Marie-Theres Schuler (Fischingen-Au/TG),
Robert Knopf (Gossau/SG) und Beat Schild
(Brienzwiler/BE).

Sie wurden ebenso wie die Zweit- und Dritt-
klassierten der vier Alterskategorien sowie die
fiinf besten Klassen Ende Juni an die nationale
Schlussfeier auf den Ballenberg eingeladen. Beat
Schild als Sieger bei den Altesten darf ausser-
dem an der internationalen Schlussfeier in Finn-
land teilnehmen.

Bereits jetzt steht das Motto des nichst-
jihrigen Raiffeisen-Jugendwettbewerbs fest:
«Komm, spiel mit!»
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Daniel
Donauer (8)

Marie-Theres
Schuler (9)

Die Sieger auf einen Blick

Alterskategorie 6-8 Jahre

Daniel Donauer (8), Wolfwil/SO;

ein Wochenende im Euro-Disney Paris.
2. Federico Ragazzi (7), Peccia/TlI.

3. Sébastien Riedo (7), Fribourg.

Alterskategorie 9-10 Jahre
Marie-Theres Schuler (9), Fischingen-Au/TG;
ein Wochenende im Euro-Disney Paris.

2. Nicole Borer (10), Dornach/SO.

3. Simon Kaser (10), Dudingen/FR.

Alterskategorie 11-14 Jahre
Robert Knopf (12), Gossau/SG;

ein Wochenende im Euro-Disney Paris.
2. Regula Kamber (13), Laupersdorf/SO.
3. Michael Gerber (15), Stideren/BE.

Alterskategorie 15-18 Jahre
Beat Schild (18), Brienzwiler/BE;
10 Tage Ferien in Finnland.

2. Lea Rechsteiner (15), Au/SG.

3. Judith Burri (15), Brtnisried/FR.

Sonderpreis «Panoraman»

(je ein Sparheft mit 300 Franken)
Deutsche Ausgabe

Adrian Gerber (16), Stideren/BE
Franzosische Ausgabe

Marie Bregnard (7), St-Brais/JU.
Italienische Ausgabe

Martino Singenberger(11), Ponte Capriasca/TI.

Klassenpreise

5./6.Klasse Schule Badhaus Heimenschwand/BE,
5. Klasse Schulhaus Lindenberg Riti/ZH, Klasse
21 Plaffeien/FR, Classes 1/2p Chappelle-sur-
Moudon/VD, 5. classe elementare Arbedo/Tl
(je eine Reise an die nationale Schlussfeier auf
den Ballenberg). 2. Primarklasse Busswil/TG,
5. Klasse Primarschule Heitenried/FR, 5. Klasse
Blelen Nesslau/SG, 2. Sekunderklasse Stal-
den/VS, 2. Primarklasse Trimmis/GR, 3. Klasse
Schule Hubel Villmergen/AG, 1. Primarklasse
Eschenz/TG, 2. Primarklasse Neuenkirch/LU,
Kindergarten I+l Oberdorf/SO, 1. Sekundar-
klasse Tamins/GR, 1. Klasse Primarschule
Winznau/SO, Classe 3p Corbiéres/FR,
Enfantine Cugy/VD, Enfantine Marsesn/VD,
5. classe elementare Preonzo/Tl

(je 200 Franken fur die Klassenkasse).

Quiz

1. Preis: Gregor Lisser (9), Oberdorf/SO;

ein Wochenende im Euro-Disney Paris.

2.-5. Preis: Annemarie Lagger (11), MUnster/
VS, Carmen Fassler (14), Briilisau/SG, Julie
Riedo (11), Cornol/JU, Cristian Carenini (10),
Pazallo/TI; je sich einen Wunsch erftllen im
Wert von 300 Franken.
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Arbeiten ohne Bewilligung, Ubertriebene «Freundschaftsdienste»,

et

kleines Risiko

Betrug mit Schlechtwetter- und Kurzarbeit-Entschadigungen: Schwarzarbeit

ist auch in der Schweiz gang und gabe.

reist die Baustel-
le einl» ruft der
Gewerkschafts-
funktionir  ins
Megaphon. Dis-
zipliniert leisten die aufgebrach-
ten Kollegen seiner Aufforderung

Von Dani Winter

Folge und bilden eine Menschen-
kette um den Rohbau. Keine So-
lidarititsbezeugung  spielt sich
hier ab, im Gegenteil: Die gros-
stenteils auslindischen Arbeiter
werden umzingelt, «damit die
Bullen sie abgreifen kénnen. Das
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sind doch alles Illegale», glaubt
einer der Beteiligten zu wissen.
Verhiltnisse wie in Deutsch-
land, wo die Gewerkschaften zu-
nehmend gegen Auslinderhetze
aus den eigenen Reihen kimpfen,
herrschen in der Schweiz noch
nicht. Bislang sehen sich hiesige
Gewerkschaftsfunktionire — im
Gegensatz zu ihren deutschen
Kollegen — noch nicht genstigt,
den Fahndern denunzierend un-
ter die Arme zu greifen. Doch
auch auf helvetischen Baustellen
kommt es immer fter zu Anfein-
dungen gegen vermeintliche «Bil-
ligarbeiter» aus dem Ausland.

«Das Problem

der Zukunft»

Konkrete Zahlen zum Ausmass
der Schwarzarbeit in der Schweiz
sind indessen kaum erhiltlich.
Das aktuellste, was das Bundes-
amt fiir Industrie, Gewerbe und
Arbeit (BIGA) zu bieten hat, ist
der Bericht des Bundesrates iiber
die Schattenwirtschaft aus dem
Jahre 1987. Seither wurden die
Bussen erhsht und das Auslinder-
gesetz verschirft, doch sonst hat
sich nicht viel getan. Kein Hand-
lungsbedarf?

Der Jurist Heinz Heller, der
sich an der ETH Ziirich in seiner

Dissertation mit dem Thema
Schwarzarbeit beschiftigt, sicht
dasanders: «In der Schweiz gibt es
50 000 bis 100 000 Schwarzar-
beiter. Man geht von etwa 10 Pro-
zent der in der Schweiz lebenden
Auslinder aus, die illegal auf dem
Bau, in der Gastronomie, aber
auch in der Landwirtschaft arbei-
ten.»

Angesichts der zu erwartenden
Migration aus dem Siiden, ist die
Schwarzarbeit fiir Heller «das Pro-
blem der Zukunft». Den man-
gelnden Willen, etwas dagegen zu
unternehmen, erklirt Heller mit
dem «durchaus bekannten Wider-



spruch, dass Schwarzarbeit die
Volkswirtschaft einerseits zwar
schidigt, sich in wirtschafts-
schwachen Gebieten aber auch
strukturerhaltend auswirkt: Im-
mer wieder werden Massnahmen
gegen die Schwarzarbeit von den
Abgeordneten solcher Regionen
verhindert.»

Taglohnerei?

«Dass auch in der Schweiz
Schwarzarbeiter-Kolonnen einge-
setzt werden, ist uns bekannt»,
erklire der fiir den Bausektor zu-
stindige Sekretir der GBI Nord-
westschweiz, Hans-Ueli Scheideg-
ger. «Teilweise ist von einer regel-
rechten Taglohnerei von Auslin-
dern ohne Bewilligung zu spre-
chen.» Doch hat man sich die
realistische Einschitzung zumin-
dest vorldufig bewahrt: Nicht der
schutz-, recht- und geldlose
Schwarzarbeiter istschliesslich der
Schuft, sondern der Unterneh-
mer, der ihn zu solchen Bedin-
gungen anstellt.

Diesem etwas nachzuweisen,
ist zumeist allerdings schwierig:
«Es kommt vor, dass wir Klein-
busse mit Verdichtigen anhalten.
Doch schmutzige Kleider allein
reichen lingst nicht aus, um den
erfiillten Tatbestand der Schwarz-

arbeit nachzuweisen», erklirt Mi-
chel Girard, Dienstchef der Bas-
ler Fremdenpolizei.

In aller Regel werden die Be-
hérden aufgrund von konkreten
Hinweisen, zumeist von entlasse-
nen Angestellten titig. Doch ob-
wohl die Anzeigen aufgrund ne-
gativer Erfahrungen in der Ver-
gangenheit grundsitzlich schrift-
lich einzureichen sind, erweisen

sich viele Tips als Flops.

100 000 Franken Busse

Kommt es zu einer Anzeige,
schaltet die Fremdenpolizei den
Fahndungsdienst ein. Bestitigen
sich die Hinweise bei der Kontrol-
le, wird der illegal Beschiftigte
festgenommen oder sein Pass kon-
fisziert. Darauf folgen die Einver-
nahme und die allfillige Verzei-
gung durch das Polizeigericht. Bei
der Schwarzarbeit ertappte Grenz-
ginger haben mit einer Grenz-
fiche zu rechnen, ein illegaler Auf-
enthalter wird ausgeschafft und
mit einer Einreisesperre belegt.

Der fehlbare Arbeitgeber kann
mit Gefiingnis und einer Busse bis
zu 100 000 Franken bestraft wer-
den. Der Hochstbetrag pro illegal
Beschiftigten belduft sich auf
5000 Franken bei vorsitzlichem,
3000 Franken bei fahrlissigem

Foto: André Albrect

Handeln. Handelt der Arbeitge-
ber nachweislich aus Gewinn-
sucht, entbindet dies den Richter
von diesen Obergrenzen. Auch
die Kosten einer allfilligen Aus-
schaffung gehen zumindest teil-
weise zulasten des Arbeitgebers.
Und weitere Bewilligungen fiir die
Beschiftigung von Auslindern
kann sich dieser — je nach Ver-
schulden fiir eine befristete oder
unbefristete Zeitdauer — ab-
schminken.

Kaum einer

wird erwischt

Trotz der drohenden Strafen
scheint das Geschift mit der
Schwarzarbeit zu rentieren: Er-
wischt wird man selten, und die
Héchststrafen werden kaum je
ausgeschdpft. «Wir haben prak-
tisch nur mit Einzelfillen zu tunv,
rdiumt Bruno Varni, Vorsteher des
baselstidtischen Kontrollbiiros,
ein. «Fiir mehr fehlen uns schlicht
die personellen Kapazititen.»
Von einem grosseren Fall, der in
jiingerer Vergangenheit aufge-
flogen wire, wissen weder die
Basler noch die Ziircher noch
die St. Galler Behérden zu be-

richten.

Hans-Peter Eugster, Presse-

sprecher der St. Galler Kantons-
polizei, macht geltend, dass die
Schwarzarbeit  ohne  Bewilli-
gung zu rezessiven Zeiten das
kleinere Problem sei als der Be-
trug mit Kurzarbeit-, Unfall- oder
Schlechtwetterentschidigungen.
«Vor allem auf dem Bau gibt es
derzeit gar nicht so viel zu tun.
Und im verschirften Wettbewerb
wird jeder Unternehmer durch die
argwdhnische Konkurrenz kon-
trolliert.» Fehlende Bewilligungen
machen den Behérden derzeit
eher in Restaurants und Nachtlo-
kalen zu schaffen.

Freundschaftsdienste

Eine weit weniger beachtete,
aus volkswirtschaftlicher Sicht je-
doch nicht zu unterschitzende
Form von Schwarzarbeit sind die
sogenannten «Freundschaftsdien-
ste nach Feierabend», welche die
Gesamtarbeitsvertrige und die
geltenden Tarife gleichermassen
unterwandern, wie Gewerkschaf-
ter Scheidegger festhilt. «Natiir-

lich geht es dabei nicht um die
kleine Gefilligkeit von Handwer-
ker zu Handwerker. Problema-
tisch wird es aber, wenn zum Bei-
spiel eine Maurerequipe am Sams-
tag ausriickt, um so nebenbei mal
ein Haus aufzustellen.»

Dass dies verboten ist, diirfte
ebenso bekannt sein, wie die Tat-
sache, dass man’s trotzdem macht.
Zu einem Urteil ist es, soweit sich
Gewerkschafter Scheidegger erin-
nern kann, in einem solchen Fall
jedoch noch nie gekommen.

Einfache Losung

In einem Grundsatzentscheid
aus dem Jahre 1993 zeigt sich
das Bundesgericht an und fur
sich gewillt, das illegale Arbeits-
verhaltnis rickwirkend als
glltigen Vertrag zu betrachten.
Fur den ertappten Arbeitgeber
heisst dies, dass er unterschla-
gene Sozialbeitrdge nachzahlen
muss und dem Arbeitnehmer
die Differenz zum branchen-
Ublichen Lohn schuldet.

Das erscheint auf den ersten
Blick zwar nicht mehr als
gerecht, freut aber nicht zuletzt
die Schlepper: «Zu Ende
gedacht», so Heinz Heller,
«bedeutet das namlich, dass der
Schwarzarbeiter nach jeder
Ausschaffung wieder zurtick-
kommen kann und das ganze
Spiel von vorne beginnt.»

Die einfache Losung des
Problems liegt fur den Juristen
in einer konsequenten Anwen-
dung des Obligationenrechts.
Dieses besagt, dass ein Arbeits-
verhéltnis dann wie ein gultiger
Arbeitsvertrag zu betrachten
ist, wenn der Arbeitnehmer
«in gutem Glauben» fir den
Arbeitgeber arbeitet. Da der
Schwarzarbeiter spatestens bei
der Ausweisung tber das Fehlen
der Arbeitsbewilligung infor-
miert wird, ware der Fall —
zumindest juristisch — klar.

aw.
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Weltweit willkommen mit
der Raiffeisen-EUROCARD

A ¥ Mit dieser Kreditkarte zahlen Sie welt-
.& - weit in Geschaften, Hotels, Restaurants und
Dienstleistungsfirmen bequem mit lhrer Unterschrift.

Maximale Sicherheit, Ubersichtliche Monatsabrech-
nung, Auto mieten ohne Kaution und Gratis-Partnerkarte
sind weitere Vorteile fir nur Fr. 50.— JahresgebUhr.

Kommen Sie vorbei. Wir informieren Sie gerne person-
lich!

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.



MICROPAL AWARDS ‘95

And the
winner is:
Raiffeisen!

Gleich zwei Raiffeisen-Anlagefonds landeten bei

den von der Firma Micropal verliehenen

Auszeichnungen fir das Jahr 1995 im 1. Rang.

achdem schon
der Raiffeisen-
Anlagefonds
Raiffeisen Swiss
Money als bester
Schweizer  Anlagefonds  im
Franken-Geldmarkt ausgezeich-
net worden war (vgl. «Panorama»

Von Markus Angst

5/96), bekam nun auch der Raiff-
eisen SwissAc den begehrten
«Oscar» fiir Anlagefonds. Der
Swiss Ac war 1995 der beste
Schweizer Aktienfonds nach aus-
lindischem Recht.

Die Firma Micropal, welche
die prestigetrichtigen Preise ver-
leihg, ist in der englischen Haupt-
stadt London domiziliert und
auf Performance-Messung spezia-
lisiert.

Mehrere

Auszeichnungen

Fiir die vor anderthalb Jah-
ren lancierten Raiffeisen-Anlage-

fonds, die mittlerweilen einen
Umfang von iiber einer Milliarde
Franken aufweisen, ist dies nicht
die- erste Auszeichnung. Zuvor
waren bereits der Swiss Money,
der Swiss Obli und der Euro Obli
von der bekannten englischen
Rating-Agentur Moody’s mit ei-
nem «Aaa» bedacht worden.

Bald neuer DM-Fonds
Der Erfolg der Anlagefonds
hat Raiffeisen bewogen, in die-
sem Sommer einen neuen Geld-
marktfonds zu lancieren: den
Raiffeisen DM Money. Es wird
ihn in der Ausschiittungs- und
Thesaurierungsvariante geben.
Ein Fonds in der Wihrung
unseres ndrdlichen Nachbarlan-
des entspricht zum einen den
Kundenbediirfnissen,
Anlagen in D-Mark vorgenom-
men werden. Zum
spricht auch die gegenwirtige
Zinssituation fiir DM-Anlagen.
Fiir den Herbst plant Raiffei-
sen ausserdem die Lancierung von
Strategie-Anlagefonds.

da viele

anderen

Foto: Prisma
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: Trefpunkt Wintergarten

Ein wetterunabhangiger Wintergarten — der
schonste Aufenthaltsort zwischen Wohnen und
Garten. Eine echte Erholungsoase, bei der jedes
Detail stimmt.

N E U schone Hausausstellung

(telefonische Voranmeldung erwiinscht)
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Panorama Telefon 01 /781 22 77
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RAIFFEISEN-RUNDSCHAU

April, April ...

Einen kleinen Scherz erlaubte
sich am 1. April ein Lehrer im so-
lothurnischen Laupersdorf. Er
liess sich durch eine Kollegin ins
Schulzimmer telefonieren, wobei
sich diese als Sekretarin des
Schweizer Verbandes der Raiffei-
senbanken ausgab. Sie liess der
Schulklasse mitteilen, dass es im
Rahmen des Raiffeisen-Jugend-
wettbewerbs eine Tagesreise
nach Lugano zu gewinnen gebe.
Dabei sei die 6. Primarklasse von
Laupersdorf ausgewahlt wor-
den. Bedingung sei jedoch, dass
am gleichen Tage moglichst vie-
le gute Slogans tber Raiffeisen
bei der ortlichen Bank abgege-
ben wiirden. Am Schalter war
man natrlich orientiert . . .

Tags darauf luftete der Lehrer
den Schleier: «April, April . . .»
Die Enttauschung der Kinder

wich jedoch schnell, da ihnen
ein Znuni offeriert wurde und
die Raiffeisenbank mit einem
Trostpreis nachhalf. Untenste-
hend ein paar Musterchen, die
den jugendlichen Werbean-
strengungen entsprungen sind:

Willst Du ein Hauschen mit
Gartenbank,

hol einen Kredit bei der
Raiffeisenbank.

Willst Du finanzielle Sicherheit
im Leben,

musst Du Dich auf die
Raiffeisenbank begeben.

Hast Du fir die Zukunft
Winsche viele,

die Raiffeisenbank zeigt Dir,
wie Du kommst zum Ziele.

Vom Herz und vom Kopf

Das Rekordergebnis der Raiffeisenbanken im vergangenen
Geschéftsjahr (vgl. «<Panorama 5/96») fihrte nicht nur zu
zahlreichen positiven Schlagzeilen in der Tages- und Wirt-
schaftspresse. Die «Schweizer lllustrierte» nahm den Ge-
schaftsgang 1995 zum Anlass, eine dreiseitige Homestory

Uber Raiffeisen-Zentraldirektor
Felix Walker zu publizieren.

«Aber schreiben Sie ja nicht,
ich allein hatte all das bewirkt»,
bat Walker die «S/»-Reporterin
Nathalie Christen.

«Erfolg hat viele Va-
ter. Das ist wie beim menschli-
chen Kérper: Der Kopf ist wich-
tig, aber ohne Herz geht's auch
nicht.»

«Das Herz», so die Autorin,
«das sind die Mitarbeiter der
1034 Raiffeisenbanken. Der
Kopf, das ist die Verbandszen-
trale mit Walker an der Spitze.»

(ma.)




Bruno Gehrig beim Zuger Verband der

Raiffeisenbanken

«Im Wandel eine Chance sehen»

Im Mittelpunkt der
Jubilaumsgeneralver-
sammlung des

Zuger Verbandes der
Raiffeisenbanken ein
Referat von Bruno Gehrig,
Mitglied des Direktoriums
der Schweizerischen
Nationalbank. Er befasste
sich mit dem Thema
«Strukturwandel im
Schweizer Bankwesen».
Er stellte den
Raiffeisenbanken eine
gute Zukunftsprognose
aus.

Nicht «Wie gross muss eine
Bank sein, um Uberleben zu
kénnen?» sondern «Wie muss
eine Bank organisiert sein,

dass sie Uberleben kann?» sei
die Frage, die sich die
Raiffeisenbanken stellen
mussten, hob Bruno Gehrig,
der friihere Professor an der
Hochschule in St. Gallen und
seit kurzem im Direktorium der
Schweizerischen Nationalbank
tatige Spezialist in Bank-
fachfragen, hervor. Die
Schweizer Banken héatten funf
intensive Restrukturierungs-
jahre hinter sich.

«Ein Funftel aller Banken
ist in dieser Zeit geschlossen
und 10 Prozent des Personals
abgebaut worden», sagte
Professor Gehrig.

Den Raiffeisenbanken falle
der notwendige Umbau von
einer Sparten- zur Kundenbank
weniger schwer als anderen
Banken, weil die Kundennahe
schon von jeher zur Tradition
gehore. Jetzt heisse es aber,
auch fur eine genossenschaft-
lich ausgerichtete Bank die
Bankprozesse zu optimieren, die
Kundenndhe weiter zu fordern
und im operativen Bereich effi-
zienter zu werden. Bruno
Gehrig: «Die Chancen bei den
Raiffeisenbanken liegen bei
ihrer soliden Tradition, beim
Bestreben, keine Hochstrisiken
einzugehen, bei einer Selbstbe-
schrankung auf die Geschafte,

die man aufgrund der eigenen
Struktur tatigen kann (aber
nicht nur Darlehenskasse sein,
sondern z.B. auch Versiche-
rungsprodukte anbieten), auf

Foto: Keystone

Bruno Gehrig: Gute
Zukunftsprognose fiir die
Raiffeisenbanken.

dem Anstreben eines optimalen
Produktionsprozesses und durch
den unbedingten Einbezug

der Informatik im Vertrieb der
Produkte in neuen Verteilungs-
kanalen wie Netzwerk, PC und
Telefon.»

Der Nationalbankdirektor
schloss seine sehr beachteten
Ausfihrungen mit der Bemer-
kung: «Nicht der Grosse frisst
den Kleinen, sondern der
Schnellere den Langsameren.»

César Rossi

elkura a

seit 1963

8134 Adliswil,
7000 Chur,

Fabrikhof5 Tel. 01/7109586 Fax 01/71095 82
Tel. 081 /2533525 Fax 081/ 253 36 04

Haben Sie Probleme mit lhren Fenstern?
EURO Gebrauchsmusterschutz Nr. G 90 12 392.1

Bestehende Doppelverglasungsfenster umbauen auf 2- oder 3fach-Isolier-
verglasung bis 1,3 W/ m’ sowie Schallddmmung bis ca. 40 dB.

Besonders vorteilhaft bei gleichzeitiger ALU-Verkleidung der dusseren Fllgel-
seite. Systeme auch verwendbar zum Umrlsten bereits bestehender Isolier-
verglasungsfenster.

Im weiteren liefern und montieren wir Ihnen auch neue Fenster in Kunststoff,
Hoz, Metall oder Holz / Metall kombiniert - auch im jahrelang bewahrten
ELKURA-Fertig-Einbausystem (ohne Herausreissen der alten Rahmen).
Samtliche Arbeiten im Zusammenhang mit der Fenster- und Turabdichtung.

Profitieren Sie von unserer Entwicklung und jahrelangen Erfahrung mit die-
sen Systemen. Lassen Sie sich von uns beraten, unsere Offerte ist kostenlos.

. . P s “ e TER
Besuchen Sie uns auch in der Schweizer Baumuster-Centrale Ziirich W’:{fs;“
DL
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Der TIBA-Herd — das Original

Kochen und Heizen
mit Holz. Welche
Energ|equ.elle bietet Tel. 061 /83517 10
lhnen soviel Atmo- Fax 061/931 1161 1

sphére und Sicherheit.
Das Original von TIBA.
Seit 90 Jahren fiir Sie
weiterentwickelt.

TIBA AG
Hauptstrasse 147
4416 Bubendorf

|
|
|

Ich mochte mehr Infor haben iiber: Pan

J Holz- und Kombiherde, 1 Zentralheizungsherde, 1 Holzschnitzelfeuerungen TIBAmatic,
 Stiickholzfeuerung TIBAtherm, .1 Cheminéedfen, 1 Heizeinsatze/Heizk ‘
Name/Vorname

Strasse ‘
PLZ/Ort Telefon
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INTEGRIERTES WOHNEN

ie 78jihrige Klara
Wyser-Bitterli
besass in der Bau-
zone der Gemein-
de Niedergosgen
ein Grundstiick, das fiir eine
Wohniiberbauung wie geschaffen
ist. Es liegt am Dorfrand, unweit
der idyllischen Flusslandschaft
der Aare. Statt sich mit diesem

Von Jurg Zulliger

wertvollen Besitz zu bereichern,
griindete sie vor finf Jahren zu-
sammen mit acht ihrer zwolf Kin-
der die «Gemeinniitzige Bau- und
Wohngenossenschaft  Schachen
Niedergosgen». Klara Wyser ver-
kaufte das Land der Genossen-
schaft und setzte sich zum Ziel,
hier ein gemeinniitziges Projeke,
ein «zukunftsgerichtetes Woh-
nen» zu realisieren.

Grossfamilie

Das Motto «Zime libe» steht
dabei fiir die Initianten im Vor-
dergrund. «Wir sind eben in einer
Grossfamilie aufgewachsen. Wir
mussten uns immer irgend-
wie zusammenraufen», erzihlt
Beatrice Wyser. Sie ist die zwdlft-
geborene Tochter und heutige
Prisidentin der Genossenschaft.

Das Bauland hat Klara Wyser
der Genossenschaft giinstig ver-
kauft. Sie und ihre Erben stellen
zudem den Erl6s aus dem Land-
verkauf der Genossenschaft wih-
rend mindestens 15 Jahren als
Darlehen zur Verfiigung — an-
fangs zinslos, spiter zu einem vor-
teilhaften Zinssatz.
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Die Siedlung Schachen in
Niedergo6sgen ist ein gutes
Beispiel fiir integriertes
Wohnen.

«Zame

Foto: André Albrecht

Menschen aller Generationen und aus verschie-
densten gesellschaftlichen Gruppen leben gemein-
schaftlich unter einem Dach. Diesem Grundsatz
des integrierten Wohnens hat sich eine junge
Genossenschaft im solothurnischen Niedergdsgen
verpflichtet. Finanziert wird das Projekt durch die
Raiffeisenbank Niedergdsgen.

Mitspracherecht

Die auf zwei Gebiude verteil-
ten, vor zwei Jahren bezogenen
27 Wohnungen sind bewusst fiir
neue Wohnformen und fiir Be-
gegnungsmoglichkeiten angelegt.
So wurde beispielsweise eine
Grosswohnung mit7'/2 Zimmern
fiir eine Gruppe von Pflegebe-
diirftigen eingerichtet.

Die Familie Wyser, von der bis
jetzt noch niemand dort wohnt,
stellt die Mitglieder der Verwal-
tung bzw. des Vorstandes. Die
Verwaltung unterstiitzte die Mie-
terschaft bei der Griindung des
Mietervereins «Zime libe». Der
Verein regelt das alltigliche Zu-

sammenleben, bestimmt die Um-
gebungsgestaltung oder organi-
siert die Hauswartung. In grund-
sitzlichen Fragen hat der Verein
gegeniiber der Genossenschaft ein
Mitspracherecht.

Zukunftsgerichtet

Auf das Ziel des «integrierten
Wohnens» ist natiirlich auch die
Architektur ausgerichtet. «Die
beiden Gebiude sind einander
zugerichtet, und es wurde ein
windgeschiitzer Innenhof ge-
schaffen», erliutert Architekt
Andreas Rudin einen wesent-
lichen Aspekt des Konzeptes. Die
Wohnungen sind durch Lauben-

ginge verbunden, was Begegnun-
gen erméglichen soll. Ein Ge-
meinschaftsraum mit Kiiche ist
vom Innenhof aus direkt zuging-
lich. Dort wird beispielsweise
auch einmal wéchentlich ein Mit-
tagstisch organisiert, an dem vor
allem Familien mit kleinen Kin-
dern teilnehmen. Der Gemein-
schaftsraum steht auch fiir Sit-
zungen, Feste oder kulturelle Ver-
anstaltungen zur Verfiigung.
Neben dem Gebiude baute die
Genossenschaft einen teils ge-
deckten «Dorfplatzy mit Grill-
und Pizzaofen und schattiger Per-
gola. Bei der Auswahl der Mate-
rialien wurde einerseits auf 6kolo-
gische Vertriglichkeit und ande-
rerseits auf Preisgiinstigkeit ge-
achtet. Die Fassade wurde mit
einem Zwei-Schalen-Mauerwerk
aus Kalksandstein erstellt, die
Decken der Wohnungen sind aus
rohem, gestrichenem Beton.

Sonnenkollektoren

«Wir haben ganz bewusst
Mehrkosten in Kauf genommens,
erklirt Peter Wyser, der ebenfalls
in der Verwalcung Einsitz hat und
zusammen mit seiner Schwester
Beatrice fiir die Vermietung zu-
stindig ist. Zu diesen Mehrkosten
zihlt er vor allem die Ausgaben
zugunsten erneuerbarer Energien
wie Holzschnitzelfeuerung, solare
Warmwasseraufbereitung  und
Fotovoltaikanlage. «Die Sonnen-
kollektoren {ibernehmen einen
betrichtlichen Teil der Warm-
wasseraufbereitung und kénnen
bei sehr viel Sonnenschein sogar
die Heizung unterstiitzen», erldu-



 Foto: Jurg Zulliger

Genossenschaft: Spiel und
Plausch fiir die Kinder.

tert Peter Wyser, von Beruf Me-
chaniker.

Der Strom der Fotozellen wird
ans Netz abgegeben. Fast von
selbst versteht es sich, dass in der
Siedlung eine Kompostanlage er-
stellt wurde. Vorbildlich, aber
eben auch verteuernd war der
Grundsatz, behindertengerecht
zu bauen, zum Beispiel schwel-
lenlose Hiuser mit Lift und be-
hindertengerechte Badezimmer
einzurichten.

Kredit von

Raiffeisenbank

Damit diese Mehrausgaben
nicht allzu sehr zu Buch schlagen,

labe»

wurde so weit wie moglich auf
unnétigen Luxus verzichtet. Denn
von Anfang an war klar, dass die
Mietzinsen preisgiinstig gehalten
werden miissen, um den effektiv
Benachteiligten auf dem Woh-
nungsmarkt eine echte Chance
bieten zu konnen. Die gesamten
Anlagekosten belaufen sich auf
9,35 Millionen Franken und fie-
len etwas hoher aus als budgetiert.
Mit einem Kubikmeterpreis von
461 Franken kam die Uberbau-
ung unter dem Strich nicht we-
sentlich giinstiger als andere
Wohnbauten.

Um die finanzielle Belastung
fiir die Mieter etwas zu mindern,

«Eine gesunde Finanzierung»

Foto: Patrick Luthy

Panorama: Bruno Studer, war-
um war die Raiffeisenbank bereit,
die Finanzierung dieses innovati-
ven Wohnprojektes zu Uberneh-
men?

Bruno Studer, Leiter der
Raiffeisenbank Niedergos-
gen: Wir fanden den sozialen
Gedanken der Initianten sympa-
thisch, und wir sind tiberzeugt,

dass in dieser aussergewdhnlichen
Siedlung eine gute Atmosphire
herrsche. Eine Rolle spielte auch
der lokale Bezug — die Forderung
eines solchen Neubauvorhaben in
unserem Dorf erachten wir als et-
was Positives.

Panorama: Ist es fir die Bank
nicht auch ein Risiko, solche Vor-
haben mit experimentellem Cha-
rakter zu finanzieren?

Bruno Studer: Deswegen hat-
ten wir nie Bedenken, weil es sich
von Anfang an um eine gesunde
Finanzierung handelte. Die Bau-
herrschaft hat sich aktiv bemiihe,
alle Varianten von Finanzierungs-
hilfen auszuschépfen. So hat sie
sich von Anfang an entschieden,

hat die Genossenschaft deshalb
alle erdenklichen Subventionen
ausgeschopft. Dank der Grund-
verbilligung gemiss Wohnbau-
und Eigentumsférderungsgesetz
(WEG) des Bundes konnten die
Anfangsmietzinsen gesenkt wer-
den. Eine grundverbilligte 4'/>-
Zimmer-Wohnung kostet rund
1500 Franken. Wer die entspre-
chenden Vermogens- und Ein-
kommenslimiten nichtiiberschrei-
tet, kommt zudem in den Genuss
von Zusatzverbilligungen.
Neben dieser Unterstiitzung
verzeichnete die Genossenschaft
verschiedene weitere Beitrige.
Der Kanton Solothurn gewihrt

die Unterstiitzung nach Wohn-
bau- und Eigentumsforderungs-
gesetz (WEG) des Bundes zu nut-
zen. Folglich wurde sinnvoller-
weise auch die Bundesbiirgschaft
in Anspruch genommen. Bei sol-

chen Projekten geniigt es also

nicht, gute Ideen zu haben — ge-
nauso entscheidend ist, dass die
Finanzierung von Anfang an auf
gesunden Fiissen steht.
Panorama: Wie schatzen Sie die
Erfolgsaussichten der Siedlung
Schachen auf dem regionalen
Wohnungsmarkt ein?

Bruno Studer: Das ist nicht
einfach zu beantworten. Was gilt
iiber zwei, drei Jahre schon als
sicher? Grundsitzlich glauben wir
aber, dass sich die Genossenschaft
hinsichtlich der Preise der Woh-

zwar keine Wohnbausubventio-
nen, sprach aber einen Zustupf
zur Fotovoltaikanlage. Die Raift-
eisenbank Niedergosgen, welche
die Finanzierung der Baukosten
iibernahm, gewihrte einen Bau-
kredit zu leicht giinstigeren Kon-
ditionen als sonst iiblich (siche
Interview).

Zur Zeit leben 74 Personen im
Niedergosger Schachen. Neben
Familien mit Kindern und Allein-
erziehenden sind es mehrere Be-
tagte sowie korperlich und psy-
chisch Behinderte, die aber ent-
gegen der urspriinglichen Zielset-
zung in der Lage sind, ihren Haus-
halt selbst zu fiihren.

nungen und der Lage am Markt
wird behaupten kénnen. Natiir-
lich gewihren wir das Hypothe-
kardarlehen nicht aus Idealismus
— es ist fiir uns ein Bankgeschift,
wie wir es im kleineren Rahmen
tagtiglich abwickeln. Ein Gegen-
wert ist mit der Liegenschaft ge-
geben, die Ertragslage ist in Ord-
nung, so dass wir die Riickzah-
lungen als gesichert ansehen.
Panorama: Was hat sie bewo-
gen, den Initianten zu vertrauen
und sie als kreditwurdig einzu-
stufen?

Bruno Studer: Es sind sehr en-
gagierte Leute, die uns iiberzeugt
haben. Es ist nicht das erste mal,
das sie etwas bauen. Sie bringen
ohne Zweifel gewisse Erfahrun-
gen mit. Interview: Jurg Zulliger
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AUSGESETZT
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Kinderhilfe

SPENDEN SIE HOFFNUNG

PCK 80-33-3

Fiir Treppen-
lifte ganz
lesenswert:

® Beratung von A -2

o Schweizweites
Vertreter-
und Servicenetz

o Schliisselfertiger Einbau

e Schweizer Qualitat .
Vertretungen in lhrer Ndhe
6405 Immensee SZ 041/8542010
8467 Truttikon ZH 052/3172141
4142 Miinchenstein BL 061/4112424
3613 Steffisburg BE  033/37 6161
1038 Bercher VD 021/887 8067

e Lieferbereit ab 2 Tagen

o Mehrjahrige Garantie

P’ Bon fiir lhren Prospekt
ﬁw u B Innenanlagen B Aussenanlagen

rigert AG, Treppenlifte
Eichlihalde 1, CH-6405 Immensee
Telefon 041/854 2010

Ganz Lebenswert

E1/7.96/42
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Telefon

- konzept

- 6kologisch

- 6konomisch

- individuelle planung
- festpreise

- festtermine

- positive
preis- / leistungsbilanz

- nutzung
nachwachsender,
glinstiger rohstoffe als
grundbaustoffe +
ausbaumaterialien

- nutzung ausschliesslich
6kologisch unbedenklicher
materialien und
bauteile mit
tberdurchschnittlichen
bauphysikalischen
eigenschaften

- patentierte
verbindungstechnologien

- hochwertige
standard-details

- gleichbleibend hoher
qualititsstandart

- hoher
vorfertigungsgrad
in der zimmerei Uber
cad-planung +
verabeitung

- einbindung
maoglichst vieler
zuverlassiger partner

- informationsunterlagen

salathe variobau ag
redingstrasse 2, kreuzlingen
tel. 071 677 99 88

fax 071 677 99 89

®

das wohnhaus




GELD ANLEGEN

Eine solide Anlagestrategie hat stets zwei Grundprinzipien

zu beachten. Zum einen muss sie die individuelle Risiko-

bereitschaft des Kunden bestim-
men. Und zum andern sollte
sie den Grundsatz der Diversifi-

kation realisieren.

Asset
Allocation

m Artikel auf Seite 2/3 dieser «Panora-

mar-Ausgabe wird festgehalten, auf

welche Punkte bei einer professionel-

len Anlageberatung besonders geach-

tet werden muss. Hier geht es nun

darum, anhand von konkreten Beispielen die
Raiffeisen-Anlagestrategie aufzuzeigen.

Fachleute sprechen von Asset Allocation

und verstehen darunter die prozentuale Zu-

sammensetzung des Portefeuilles nach Anla-

Von Manuel Diez,
Anlageberatung Raiffeisenbanken

gekategorien (Geldmarkt, Obligationen, Ak-
tien). Die Asset Allocation legt fest, welche
Anlagekategorien und Wihrungen welche
Gewichtung erhalten.

Erst nach der Festlegung der Asset Alloca-
tion erfolgt im Anlage-Entscheidungsprozess
die einzelne Titelauswahl. Dabei steht die Ri-
sikominderung im Vordergrund. Es bedarf
einer Vielzahl von Einzelanlagen, was neben
hohen Kosten auch einen hohen Kapitalein-
satz erfordert.

Anlagefonds bilden dabei eine sehr giinsti-
ge Variante. Durch eine optimale Diversifika-
tion werden die Einzelrisiken minimiert. Die
aufwendige Verfolgung und Auswahl der Titel
wird an den Fonds delegiert. Mit einer klar
definierten Anlagepolitik erfiillen die Raiffei-
sen- und Vontobel-Fonds diese Anforderun-
gen bestens. Sie sind ideal kombinierbar und
pridestiniert fiir eine gesamtheitliche Lésung
in der Vermégensberatung,.

Die drei nebenstehenden Musterporte-
feuilles zeigen die typische Strukturen inner-
halb der drei Raiffeisen-Anlagezielen «Sicher-
heiv, «Ausgewogen» und «Wachstum» auf.

Anlageziel Sicherheit

25%
7%
32%

Raiffeisen Swiss Money
Credis Money Market Fund US$

Total Geldmarkt

& Geldmarkt 32%
Obligationen 68%

45% Raiffeisen Swiss Obli
18% Raiffeisen Euro Obli
5% Vontobel Fund US Dollar Bond

68% Total Obligationen

SFR__FW

Anlageziel Ausgewogen

20%
7%
27%

19%
15%

4%
38%

Raiffeisen Swiss Money
Credis Money Market Fund US$

Total Geldmarkt

Raiffeisen Swiss Obli
Raiffeisen Euro Obli
Vontobel Fund US Dollar Bond

Total Obligationen

~ Aktienmarkt 35%
# Geldmarkt 27%
Obligationen 38%

11% Raiffeisen SwissAc

13% Raiffeisen EuroAc
3% Vontobel Fund US Select Equity
4% Vontobel Fund Japanese Equity
4% Vontobel Fund Emerging Markets

35% Total Aktienmarkt

SFR FW

Anlageziel Wachstum

10%
6%
16%

15%
15%

3%
33%

Raiffeisen Swiss Money
Credis Money Market Fund US$

Total Geldmarkt

Raiffeisen Swiss Obli
Raiffeisen Euro Obli
Vontobel Fund US Dollar Bond

Total Obligationen

Aktienmarkt 51%
# Geldmarkt 16%
Obligationen 33%

12% Raiffeisen SwissAc

21% Raiffeisen EuroAc
5% Vontobel Fund US Select Equity
6% Vontobel Fund Japanese Equity
7%  Vontobel Fund Emerging Markets

51% Total Aktienmarkt

SER A FW
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FLOHMARKT

s war einmal . . . ein
begeisterter Biicher-
wurm und Liebha-
ber alter Biicher, der
an einem Friihlings-
morgen in aller Frithe auf seinem
Spaziergang unvermittelt auf ein
abgegriffenes Exemplarvon «Dio-
genes, dem Kyniker» stiess. So
geschehen am Quai einer grossen
Stadt. Unser Biicherfreund riss,

Von Yves Crettaz

tief bewegt, diesen so seltenen
Band an sich, sog ihn ein, 6ffnete
ihn, um gleich an Ort und Stelle
einige kostliche Stellen daraus zu
erhaschen. Und siehe da: zwi-
schen zwei Seiten lagen ausge-
trocknete und leicht rétliche Flo-
he, die dicke Flecken bildeten, die
sich deutlich von den Druckbuch-
staben abhoben. «Ihr Markt ist
ein Flohmarkt», bemerkte er in
weiser Voraussicht.
Manche behaupten,
Ausdruck, aus dem sich spiter ein
florierendes Geschift entwickeln
sollte, stamme von daher. Andere
wieder sind tiberzeugt, dass es sich
um eine Matratze und nicht um
ein Buch handelte. Wie auch im-
mer, der Begriff «Flohmarko ist
erhalten geblieben fiir diese riesi-
ge Ansammlung von nicht mehr
benstigtem Kram in den Estri-
chen, fiir diesen letzten Salon, den
die Objekte des Alters zieren.

dieser

der

Spuren

der Vergangenheit

In der Tat bedeutet der Floh-
marke eine allerletzte Uberlebens-
chance fiir diese Gegenstinde,
bevor sie endgiiltig im Abfallei-
mer oder auf dem Miillhaufen
enden. Bei all dieser Trodlerware
sucht der Trodler nach deren
Geschichte, nach der unwiderruf-
lichen Wahrheit der Vergangen-
heit. Ohne Zweifel zeugt der Ge-
ruch nach Alter von einer Sehn-
sucht nach einem imaginiren gol-
denen Zeitalter, das oft mit frithe-
sten Kindheitserinnerungen ver-
bunden ist: «Schau nur, diese
aussergewohnliche  Tabakdose.
Genau die gleiche hatte mein
Grossvater.»

Die ersten schriftlichen Hin-
weise iiber das Aufkommen der
Flohmirkte stammen aus dem 13.
Jahrhundert mit dem Gesetzeser-
lass der beriihmten Trédelhind-
lervereinigung. Die Entwicklung
der Ausdriicke, die von «Trodel-
hindler» zu «Schelm» und
«Strolch» reichten, lisst darauf
schliessen, dass die Trodler nicht
immer einen guten Ruf genossen.

Damals war der «Laden-Tréd-
ler» der eigentliche Aristokrat sei-
nes Metiers, besass er doch einen
cigenen Verkaufsstand, im Ge-
gensatz zum «fliegenden» Trod-
ler, der die Quartiere durchstreif-
te, um seine ausgetragenen Klei-
der auf einem Ochsenkarren zu
verkaufen. Auf der untersten

Hierarchiestufe figurierte der

Objekte

«Strassen-Trodler», der seine Sie-
bensachen auf dem Boden aus-
breitete.

Zwei Phdanomene

Erst zur Zeit der Renaissance
entwickelte sich aus dem Occa-
sionsmarkt, von den Armen fiir
die Armen entstanden, ein Han-
del mit Wertgegenstinden fiir
Sammler. Im 18. Jahrhundert
tauchten die ersten Kuriosititen-
hindler, neben den Schrotthind-
lern und den Lumpensammlern,
auf dem Markt auf.

Ironischerweise war es zur Zeit
der Franzosischen Revolution, als
ein Handel mit Gebrauchtwaren
entstand, der ungefihr demjeni-
gen, wie wir ihn heute kennen,
entsprach. Es waren vor allem die
von den Aristokraten abgestosse-
nen Giiter, die oft auf Umwegen
und auf nicht gerade chrbare
Weise die Lager der Occasions-
hindler fiillten.

Der Flohmarkt im eigentli-
chen Sinn entwickelte sich wih-
rend der industriellen Revolution
im letzten Jahrhundert. Er erklirt
sich durch das Aufkommen
zweier Phinomene: Dem wach-
senden Reichtum einer Bourgeoi-
sie, die sich ihres alten Hausrats
entledigen wollte und der schnell
zunehmenden Verarmung der
Vorstadtbevilkerung.

Erster Flohmarkt in Paris
Der erste Flohmarkt entstand
1880 in Paris, irgendwo im Ge-

biet von Saint-Ouen. 40 Jahre
spiter stellte ein gewitzter Grund-
stiickbesitzer, Romain Vernaison,
Stinde in diesem Quartier auf,
die er an die Trodler vermietete.
Und schon war der stindige Floh-
markt geboren. Die Buchhindler
ihrerseits liessen sich beim Pont-
Neuf und entlang der Seine nie-
der. Diese Bewegung weitete sich
inallen Stidten Europasaus. Heu-
te gibt es die verschiedensten Ar-
ten von Flohmirkten, die je nach
Ort und Wirtschaftslage vari-
ieren.

Ein kunterbuntes

Allerlei

Postkarten aus der Toscana,
eine Uhr mit einem bronzenen
Zeiger, Sevresporzellan, ein Bii-
geleisen aus dem Oberland, Tel-
ler aus der Zeit von Napoleon II1.,
Buttermodells, ein Bild aus der
Impressionistenzeit usw. Waren
fiir jeden Geschmack kann der
Troédler in Brockenstuben, an
Tauschmirkten, im billigen
Strassenverkauf, auf Arbeitslosen-
miirkten, bei Wohnungsauflgsun-
gen, ja sogar auf Miill- und Altpa-
pierdeponien aufstobern.

Trodlerware findet sich iiber-
all, sei es in den verstaubten Li-
den der Antiquititenhindler oder
sei es auf der 6ffentlichen Sperr-
gutabfuhr.

Und immer wieder ist die Su-
che nach dem passsenden Artikel
ein aufregendes Abenteuer, voller
unerwarteter Erlebnisse, Uberra-

Ebenso wie der Goldwascher, der den Sand unermudlich durch seine
Finger fliessen lasst, um ein Goldkérnchen zu finden, ist der Trodler standig
auf der Suche nach Schéatzen der Vergangenheit.

Begierde
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18. - 25. September
25:Sept.~ 020kt 7 (*7)
02. - 09. Oktober **

09. - 16. Oktober **

16. - 23. Oktober

23. - 30. Oktober*

30. Oktober - 06. November
06. - 13. November

*Diese Reisen werden nur in fran-
zosischer Sprache durchgefuhrt.

Unsere Hotels

Sehr gute Hotels der oberen
Mittelklasse in Granada,
Cordoba, Sevilla, Torremolinos

Unsere Reiseroute

7 Torremolinos

Marbella

SPANIEN -

Preise

8 Tage Fr. 1545.-

A2 Doppelzimmer
A1Einzelzimmer
Zuschlage:
B Flug ab Zurich Fr. 45.-
C Daten mijt ** Fr. 85
D Ausflug Marbella

und Ronda Er. 30
Oblig. Annullationskosten/
SOS-Versicherung Fr. 27.-

Unsere Leistungen

® Bahnanschlussbillett

® Fahrt im komfortablen
Nichtrauchercar

® Swissair-Linienflug Zurich-
Malaga-Zurich bzw. Genf-
Malaga-Genf mit 20 kg
Freigepack

® Unterkunft in sehr guten
Mittelklasshotels

® 7 x Zimmer/Fruhstlcksbuffet

® 3 Hauptmahlzeiten

@ samtliche Eintritte, Besichti-
gungen und Stadtrundfahr-
ten gemadss Programm

® Marti- und lokale Reise-
leitung

® Flughafentaxen

® Reisedokumentation

® Buchungsgebuhr
(Auftragspauschale)

Fr.1741.-

Am besten fahren Sie mit uns

ANDALUSIEN

- Stadte mit klingenden Namen

- Weltausstellungsstadt

- Begegnung mit der gldanzenden
Vergangenheit Andalusiens

Andalusien, die sudlichste Landschaft Spaniens, wo
Stadte mit klingenden Namen wie Cordoba, Granada
oder Sevilla von einer glanzenden Vergangenheit zeu-
gen. Beeindruckend sind in Andalusien die reizvollen
Gegensatze von Hochgebirge und Kustenniederung,
von sonnenverbrannten Hochsteppen und Uppiggri-
nen Huertas, Palmenhainen und Citrusplantagen.

1. Tag, Schweiz - Granada: Swissair-Direktflug ab
Zurich oder Genf nach Malaga. Weiterfahrt im Car
nach Granada, der altberUhmten maurischen Resi-
denz. Halbpension.

2. Tag, Granada: Granada ist u.a. wegen seiner zahl-
reichen gut erhaltenen Uberreste einer reichen fremd-
artigen Kultur zum Nationalmonument erklart wor-
den. Weltberithmt sind die Alhambraburg und der
Palacio del Generalife. Zimmer/ Frihstuck.

3. Tag, Cordoba: Die berihmte ehemalige Moschee
und heutige Kathedrale ist neben der Alhambra von
Granada das grossartigste Denkmal islamischer
Architektur in Westeuropa und macht Cordoba auch
heute noch zu einem abendlédndischen Mekka.
Zimmer/FrUhsttck.

4. Tag, Sevilla: Ein alter spanischer Spruch sagt: “Wer
Sevilla nicht gesehen hat, hat noch kein Wunder gese-
hen”. Lassen Sie sich von dieser typisch stdlandischen
Stadt verzaubern. Halbpension.

5. Tag, Sevilla: Besichtigung der am Guadalquivir
gelegenen Stadt mit Alcazar, im maurischen Stil erbau-
ten Konigspalast; Kathedrale mit der Giralda und dem
Altstadtviertel von Santa Cruz mit seinen romantischen
Gassen und blumengeschmuckten Hausern. Zimmer/
Frahstuck.

6. Tag, Gibraltar - Torremolinos: Heute besuchen
wir zuerst die als "Schlussel des Mittelmeeres”
berlhmte Halbinsel Gibraltar mit dem Europa Point.
Wer hat nicht schon davon getrdumt, die Affen auf
dem Felsen Gibraltars zu sehen? Danach Weiterfahrt
zum Badeort Torremolinos, an die Costa del Sol.
Halbpension.

7. Tag, Marbella/Ronda - Torremolinos: Ganzer Tag
zur freien Verflgung oder Teilnahme am fakultativen
Ausflug nach Marbella, dem international bekannten
Badeort und nach Ronda, welches durch seine einzig-
artige Lage zu den besuchenswertesten Orten Sud-
spaniens gehort. Zimmer/Fruhstuck.

8. Tag, Riuckflug: Transfer zum Flughafen und
Rickflug mit der Swissair nach Zurich bzw. Genf.

Reisebiiro Marti, 3283Kallnach
Tel. 032 820 111
Fax 032 82 21 23

Offnungs- Montag - Freitag 08.00 - 18.00 h

zeiten: Samstag 08.00 - 12.00 h




Die besten Adressen

Mit der warmen Jahreszeit spriessen die
Flohmarkte und die Trodlermessen wieder
Uberall in der Schweiz wie Pilze hervor.
«Panorama» nennt einige besonders be-
gehrte Orte fur Flohmarkte:

Aarau, Farberstrasse

Basel, Petersplatz

Bern, Mihlenplatz

Biel, Altstadt

Chur, Arcaplatz

Interlaken, Kursaalgarten
Kreuzlingen, Dreispitzplatz

Kloten, Marktplatz

Luzern, Burgerstrasse

Murten, Altstadt

Pratteln, Schmitteplatz
Schaffhausen, Mosergarten

Uster, Stadthausplatz

Wadenswil, Seeplatz

Winterthur, Stadtgartnerei

Zirich, Burkliplatz

Fribourg, Altstadt

Genf, Wiese Plainpalais

Lausanne, Place de la Riponne
Lugano, Piazetta San Rocco

schungen und Hindernisse. Der Trodler ist
stindig auf der Jagd mit einer unermiidlichen
Ausdauer. Ausserdem kann er auch knauserig,
norglerisch oder argwonisch sein. Manchmal
ist er wunderlich, snobistisch oder gereizt.
Aber er ist immer ein Sammler, ein Kunstlieb-
haber oder ein potentieller Kiufer.

«Camembert»-Schachtel

Der Sammler ist beispielsweise bestrebt,
um jeden Preis seine Kollektion von Werbe-
plakaten und -etiketten zu vervollstindigen.
In einer Auslage findet er seine Lieblingseti-
kette einer bekannten Kiseschachtel (Un-
glaublich: Ein Orthographiefehler auf einer
Camembertschachtel, mit einem «n» vor dem
«b» anstelle eines «m»!), eines Zuckerpapiers,
einer Silberpfeife oder einer Juke-Box.

Der Kunstliebhaber ist viel zuriickhalten-
der, weil er ganz genau weiss, was er will: Ein
Bild fiir die Cheminéeverkleidung im Chalet,
wobei er iiber Stil, Epoche, Preis und Grésse
des Bildes in der Regel viel besser Bescheid
weiss als der Verkiufer selbst.

Und schliesslich gibt es noch die potentiel-
len Kiufer, die mit Abstand die grosste Grup-
pe bilden. Sie und ich, heute oder morgen.
Der Journalist Jean-Claude Mayor hat diese
Gruppe in sieben Unterkategorien eingeteilt:
Der mittellose Kiufer (zwei Weingliser, aber
bitte noch méglichst gut erhalten . . . esistein
Geburtstagsgeschenk), der Bummler (nichts
Besonderes, nur wenn sich gerade etwas fiirs
Gemiit findet), der Betrachter (der sich seuf-
zend aus dem Staub macht, nachdem er einen
Grammophon mit Trichter gesehen hat), der

Schwitzer (der sich licherlich macht, indem er
einen Empire mit einer Chaise-Longue Le
Corbusier verwechselt), der missratene Intel-
lektuelle (niemand weiss, warum er da ist) und
der Gleichgiiltige (er selbst weiss nicht, warum
er da ist).

All diese Gruppen sind mehr oder weniger
mit dem technischen Jargon ihres Milieus
vertraut und sprechen ihre eigene Sprache.
Aber ob es sich um ein gutes oder schlechtes
Geschift handelt, ob ein Artikel zum doppel-
ten oder dreifachen Preis verkauft werden
kann oder einfach zum Ladenhiiter wird — das
wichtigste ist fiir den Trédler immer der Ge-
danke, einen Gegenstand gefunden zu haben,
der ihm Freude bereitet.

Die Perlen unter den Trédlerwaren

Um bei seiner Schatzsuche besonders er-
folgreich zu sein, kleidet sich der echte, ge-
schiftstiichtige Trodler einfach, denn er ist
iiberzeugt, dass er mit seiner Bescheidenheit
die Preise stark driicken kann. Ausserdem
macht es ihm nichts aus, sich auch in den
staubigsten Winkeln umzusehen, denn genau
da liegen die besten Schitze verborgen.

Durch seine jahrelange Erfahrung weiss er,
dass es sich lohnt, bei seinen Streifziigen be-
queme Schuhe zu tragen (vielleicht dauert
seine Suche stundenlang). Auch ein grosser
Sack (wer weiss, vielleicht verlduft die Jagd
erfolgreich?) und sogar eine Taschenlampe
(die Stinde sind am Abend dunkel) gehéren
zu seiner Ausriistung.

Eristschon frithmorgens auf der Lauer, um
als erster die seltensten Objekte erhaschen zu
kénnen. Kurz vor Ladenschluss kommt er
nochmals vorbei, um, wie bei der Borse, von
einem eventuellen Sonderverkauf zu profitie-
ren. Er ist schlau wie kein anderer und weiss,
dass man im Winter oft bessere Geschifte
abschliessen kann, denn gliicklicherweise sind
die Kunden in dieser Jahreszeit viel spirlicher.

Aberallem voran will der Trodler feilschen.
Er ist standhaft und gewandt, unterdriicke
seine Begeisterung und achtet auf jeden klein-
sten Mangel. So kann er den Preis oft um 10,
20, 30 oder gar 50 Prozent driicken. Fiir ihn ist
das Vergniigen, ein erfolgreiches Geschiift
abgeschlossen zu haben, fast ebenso gross wie
die Freude am begehrten Objekt.

Aus Alt mach Neu

Zu Hause angekommen, verwandelt sich
der Trodler wenn nétig in einen Bastler mit
Talent, um den alten Gegenstinden wieder
neuen Glanz zu verleihen. Mit einer spitzen
Pinzette entfernt er den zerrissenen Teil einer
Seite seiner Originalausgabe von «Gesell-
schaftsvertragy, um ihn dann liebevoll anzu-
kleben. Er entfernt den Staub aus dem Getrie-
be seiner Zihleruhr und bepinselt sie mit

Fotos: Bernard Joliat

einem in Petrol getiinchten flachen Malerpin-
sel, den erletzten Winter aufgespiirt hat. Dann
glinzt er noch sein Kupfergeschirr und spritzt
eine festigende Losung in die Termitenlocher
des Bildrahmens eines Aquarells von Dgedge,
einem talentierten Maler aus Haute-Nendaz.

Hoffentlich kann er dieses Bild auch so
noch am Flohmarkt verkaufen! Dazu eine
amiisante Anekdote, die sich wie folgt zugetra-
gen hat, Schauplatz ist der Markeplatz Plain-
palais in Genf: Ein patentierter Trodler brach-
te einen Occasions-Gaskochherd nach Hause,
der einwandfrei funktionierte, um seiner Frau
eine Freude zu machen. Die Frau war entziickt
und kochte ihm einen bekdmmlichen Gratin
aus wilden Artischoken auf Genfer Art. Plotz-
lich war die Kiiche von einem beissenden
schwarzen Rauch erfiillt mit einem Nachge-
schmack nach verbranntem Papier. Es war ein
Biindel Hunderternoten, die der vorherige Be-
sitzer in der Gaseinlassréhre vergessen hatte!

Oder ein Beispiel tiber die Schlagfertigkeit
eines Trodlers, das man sich mit einem leich-
ten Schmunzeln erzihlt: Ein Kiufer wollte
unbedingt den prichtigen Fauteuil, in dem es
sich der Trodler gemiitlich gemacht hatte.
«Sie kommen zu spit, ich habe diesen soeben
mir selbst verkauft!»
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GENERATIONENKONFLIKT

fel

In allen Familien kommt es dann

und wann zu Generationenkon-
flikten — am haufigsten erfah-
rungsgemass zwischen heran-

wachsenden Kindern und ihren

Eltern im Midlife-Stress. Ein offenes, wohlvorbe-
reitetes Gesprdach kann zwar nicht jede Meinungs-
verschiedenheit aus der Welt schaffen, aber doch

die Atmosphdre entspannen.
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n-
anz?

ie folgenden Ratschli-
ge richten sich an die
Eltern, deren Aufga-
be es ja ist, fiir ein
mdglichst harmoni-
sches Klima in der Familien-Wohnge-
meinschaft zu sorgen. Vielleicht sorgt

Von Franz Auf der Maur

ein akutes Problem fiir Handlungsbe-
darf: Der Sohn hat Arger mit der Poli-
zei, die Tochter findet sich in Schule
oder Lehre nicht mehr zurechr. ..
Maoglicherweise haben sich auch aller-
hand Kleinigkeiten aufgestaut, die das
Zusammenleben erschweren. Hiufige

Konfliktpunkte sind da etwa Ausgang,
Musikhéren, Badezimmerbenutzung,
Umgangston — nicht zu vergessen das
in unserer konsumorientierten Zeit so
wichtige Geld!

Einige Hinweise nun, wie sich die
Erfolgsaussichten vergréssern lassen
(wobei wir davon ausgehen, ein kon-
struktives Gespriach zwischen Eltern
und Sohn oder Tochter sei grundsitz-
lich méglich):

M Suchen Sie von Zeit zu Zeit Blick-
kontakt, ohne indes Ihr Gegeniiber
dauernd anzustarren.

B Zeigen Sie Gefiihle, doch verlieren
Sie Ihre Beherrschung nicht. Sie diir-
fen also ruhig (ruhig!) sagen, was lhnen
missfillt und was Sie in Zukunft anders
haben méchten. Was Sie verurtei-
len, ist eine Handlungswei-

se, nie aber der han-
delnde Mensch als
Person. Thre Hal-
tung soll ausdriik-
ken, dass Sie
grundsitzlich zu
allen  Familien-
mitgliedern stehen
— und dass, auch
wenn «die Sache» im
Moment recht irgerlich

sein mag, die Welt wegen eines Laden-
diebstahls oder eines verpatzten Lehr-
jahres nicht untergeht. Zum Gliick sind
wir alle gesund, haben ein Dach iiber
dem Kopf und geniigend zu essen!

B Eine Aussprache ist ein Gesprich.
Vermeiden Sie Monologe, suchen Sie
den Dialog. Als Einstieg empfichlt es
sich, mit der Diskussion einer Detail-
frage zu beginnen (soll man im Beispiel
eines Ladendiebstahls dem Klassenleh-
rer Bescheid sagen und wenn ja, wer
iibernimmt dies?). Zu den heikelsten
Punkten kommt man dann, wenn man
etwas «warmgelaufen» ist.

M Versetzen Sie sich in die Lage Thres
Kindes, dem in einem solchen Fall
wohl die ganze Sache — und auch, trotz
Knabberzeug, die laufende Aussprache

— recht unangenehm ist. Aus einer sol-
chen Unsicherheit heraus kénnen ge-
legentlich freche Antworten erfolgen.
Lassen Sie sich dadurch nicht provozie-
ren.
B Wenn sich das Gesprich im Kreis
dreht, schalten Sie eine Pause ein. Sa-
gen Sie, in einer halben Stunde treffe
man sich zu einer zweiten Runde in der
Erwartung konkreter Fortschritte.
Auch wihrend der Aussprache tun kur-
ze Momente der Stille, der Besinnung
gut — man muss nicht immer reden.
Lassen Sie ruhig erkennen, wie Sie
nachdenken, bevor Sie etwas sagen:
Das steigert die Wirkung von Worten.
M Bleiben Sie beim Thema, und wir-
men Sie nicht unnétigerweise alte Ge-
schichten auf. Und hiiten Sie sich
vor Verallgemeinerun-
gen (immer musst

Du... alle
DeineKollegen
sind .. .).
Ganz wichtig:

Verzichten Sie
auf Vergleiche,
bei denen ein

«Stinder» oder eine «Siin-

derin» schlecht abschneidet. Es rtut
nichts zur Sache, dass Sie seinerzeit
(tatsichlich?) ein Muster an Wohlver-
halten waren. Geradezu verheerend
wirkt es, wenn Geschwister oder Ju-
gendliche aus der Nachbarschaft in die-
ser Situation als Vorbilder hingestellt
werden.

B Vergessen Sie nicht, auch Positives

zu erwihnen, gerade am Schluss der

Aussprache. Alle Beteiligten sollen den

Eindruck bekommen, dass zumindest

ein wichtiger Schritt hin zur Problem-

l6sung getan wurde — und dass es
grundsitzlich maglich ist, Meinungs-
verschiedenheiten im Gesprich zu kli-
ren. So gesehen, wirkt eine Familien-
konferenz als Lehrstiick in Lebenshilfe
weit iiber den aktuellen Anlass hinaus.
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WASSERADERN

eit dem Wohnungs-
wechsel  leidet
40jihriger Mann an
Schlafstérungen.  Je-
den Morgen erwacht
er mit Kopfschmerzen und fiihlt
sich wie gerddert. Der Arzt kann

ein

Von Edith Beckmann

nach sorgfiltigen Abklirungen
keine eindeutige Diagnose stel-
len. Die verschriebenen Medika-
mente bringen nur voriiberge-
hend Besserung, genauso wie der
Kauf von neuen Betten und Ma-
tratzen.

«In einem solchen Fall sollte
die Moglichkeit von Erdstrahlung
in Betracht gezogen werdeny, er-
klire Dr. med. Jirg Eichhorn.
«Als erste Massnahme ist eine
Bettverschiebung oder noch bes-
ser ein Zimmerwechsel ange-
zeigt.»

Der Arzt aus Engelburg bei
St.Gallen ist einer der ganz weni-
gen Schulmediziner, der bei un-
klaren Krankheitsbildern oder
schwer kurierbaren Leiden erfolg-
reich auf Radiithesie setzt. Ra-
diisthesie ist die Lehre von der
fithlbaren, mit physikalischen
Methoden jedoch nicht messba-
ren Erdstrahlung. Er selbst ist Ra-
diisthet, ein Mensch, der solche
Strahlungen spiiren, orten und
differenzieren, in der Fachspra-
che «muten» kann.

Heimliche Hilfe

Humbug — oder gar schwarze
Magie? Die wissenschaftlich bis
heute nicht nachweisbare Exi-
stenz von Erdstrahlen o6ffnet
Scharlatanen und okkultem Ge-
dankentum Tiir und Tor. Pend-
ler und Rutengiinger fithren denn
auch meist ein Schattendasein,
sind oft skurrile Kiuze und Ein-
zelginger. Wer ihre Dienste er-
folgreich in Anspruch nimmt,
hingt das nicht an die grosse
Glocke. Der bevorstehende Arzt-
besuch wird nach frappanter Hei-
lung unter fadenscheiniger Be-
griindung abgesagt.

Doch der Glaube an «Strah-
lenzonen» ist im Volk tief verwur-
zelt. Sieben von zehn Menschen
bejahen deren Existenz. Letztlich
geht es aber nicht um die Glau-
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bensfrage: Wer jahrelang unter
Nervositit, Depressionen, Rheu-
ma oder anderen Krankheiten ge-
litten hat, von Mitmenschen gar
als «Simulant» abgestempelt wird,
sucht verzweifelt nach einem Aus-
weg.

Schutz vor Nepp

Mit solchen Opfern machen
Scharlatane denn auch ihr schnel-
les Geld. «Ein seritser Radiisthet
macht erst einmal eine gewissen-
hafte Hausuntersuchung zu ei-
nem Pauschalpreis im Rahmen
von 150 bis 200 Franken», betont
Dr. Jiirg Eichhorn. In diesem Be-
trag eingeschlossen sind allfillige
Nachkontrollen, wenn ein Ent-
storgerit installiert wird.

Bei serivsen Anbietern miissen
Entstorgerite erst nach erwiese-
ner Wirksamkeit bezahlt werden.
Der Kaufvertrag enthilt ein Ga-
rantie- und Riickgaberecht. Wer-
den solche Vereinbarungen nicht
akzeptiert: Hinde weg!

Krankmachende Storfelder in
Hiusern sind Wasseradern, Ver-
werfungen oder Gitternetze. Was-
seradern sind unterirdisch flies-
sende Gewisser. Je schneller die
Flussgeschwindigkeit und je gros-
ser die Schiittung (Wassermenge
pro Minute), um so mehr entsteht
Reibungselektrizitit durch die
Stromung. Erfahrene Rutengin-
ger konnen Wasseradern zenti-
metergenau orten.

So haben zum Beispiel Vater
und Tochter Kittemann 1954 die

Benedictus-Quelle im Tegernseer
Tal geortet. Eine spannende Ent-
deckungsgeschichte, nachzulesen
im Buch «Geheimnis Wiinschel-
rute» von Hans-Dieter Betz, Pro-
fessor fiir Physik an der Uni Miin-
chen (sieche Kasten).

Phdnomen

«Verwerfung»

Unter «Verwerfung» versteht
der Radiisthet einen Hohlraum
in der Erdrinde oder eine Schich-
tung. Strahlungen iiber solchen
Verwerfungen seien in der Regel
heftiger als iiber Wasser und wiir-
den andere Krankheiten verursa-
chen — insbesondere psychische
Stérungen. Im Berreich von Ver-
werfungen konnen Mauerrisse
und immerfeuchte Winde beob-
achtet werden. Falls ein Elektro-
wecker an einem Standort korrekt
funktioniert, an einem anderen
hingegen nicht, so deute diese
Stelle auf Erdstrahlen durch Ver-
werfung,.

Uber Erdstrahlen, verursacht
durch sogenannte «Gitternetze»,
welche die Erdoberfliche um-
spannen, sind sich selbst Radiis-
theten nichteinig. Vermutet wird
ein Zusammenhang mitdem Gra-
vititsfeld der Erde.

Dass Farben Menschen beein-
flussen, bestreitet wohl keiner.
Dass knallrote Coca-Cola-Bett-
wische sensible Kinder agressiv
macht, gehdrt zu einem der
Schliisselerlebnisse von Dr. Jiirg
Eichhorn auf seinem Weg zum

Radiisthet. «Sogar grellbunte
Lego — oder Playmobil-Steine,
unter dem Bett plaziert, konnen

Kindern den Schlaf rauben!»

Kinder

besonders gefahrdet
Reagieren sollten Eltern auch,
Siuglinge  nichtelang
«grundlos» schreien und das Ba-
bybett verstellen. Es steht viel-
leicht iiber einer Quelle von Erd-
strahlen. «Denn je jiinger der
Mensch, desto sensibler reagiert

wenn

der Organismus aufstérende Um-
welteinfliisse», betont der Medi-
ziner.

Wenn Kleinkinder immer wie-
der tiber Beinschmerzen klagen,
werde das von Arzten hiufig als
«Wachstumsstérungen» diagno-
stiziert. «Bauchschmerzen» wiir-
den auf «Schulstress» zuriickge-
fithrt, schwere «Verhaltenssto-
rung» vorschnell als «POS» quali-
fiziert. Die «Migrine» des Mid-
chens sei von der Mutter geerbr,
die «Aggressivitit» wiirde der Pu-
bertit zugeschrieben.

«In all diesen Fillen weisen die
Symptome auf ein Standortpro-
blem hin. Meistens ist es das Bett,

Wasseradern, Verwerfungen und Gitternetze kénnen
Menschen negativ beeinflussen und sogar zu schweren
Gesundheitsstérungen fuhren. Gefahrdet sind in erster Linie
Sduglinge und Kinder, sensible sowie durch Krankheit

oder das Alter
geschwachte
Menschen.

iIm Haus

Strahl



vielleichtauch der Platz fiir Schul-
aufgabeny, weiss Dr. Eichhorn
aus seiner Praxis. «Negative
Einfliisse auf die Gesund-

heit haben aber auch
elektromagnetische

Felder von Radio-

weckern, Com-

putern  und
Fernsehge-

riten.»

Foto: Bildagentur Baumann

Infos

Prof. Hans-Dieter Betz befasst
sich in seinem Buch «Geheimnis
Winschelrute» niichtern und
sachlich mit dem Phanomen

Geopathie und Strahlenbiologie
(RGS), veroffentlicht funfmal
jahrlich eine eigene Zeitschrift
und ist Bezugsquelle fur Bucher,

Erdstrahlung. Empfehlenswerte
Lektlre far interessierte Laien.
320 Seiten, illustriert, Fr. 39.80.
Erhaltlich beim Verlag RGS,
Postfach 2225, 9001 St.Gallen,
Tel., Fax 071/222 66 21.

Der Verlag ist Kontakt-

adresse flr Radidsthesie,

die sich mit diesen Themen
befassen. Zum Beispiel
«Ansichten eines Pendlers»

(Fr. 16.-) aus der vielseitigen
Praxis von Alois J. Bregenzer;
oder sein Erfahrungsbericht
«Report» (Fr. 15.50) Uber seine
radiasthetische Tatigkeit. (eb.)
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So belohnt die Raiffeisenbank
ihre Mitglieder

Ein exklusives Vorzugsangebot
Als Mitglied der Raiffeisenbank profitie-
ren Sie jetzt von einem besonderen An-
gebot: Einem Sparkonto mit deutlich
héherem Zins, wie Sie ihn sonst nur fur
langerfristige Anlagen erhalten.

Sparen ganz nach Wunsch
Das Raiffeisen-Mitglieder-Sparkonto ist
die ideale und sichere Sparform fur lan-
gerfristige Sparziele. Trotzdem sind Sie
flexibel, denn Sie kénnen jederzeit wie-
der bestimmte Betrage abheben.

Hoherer Zinsertrag
Der Vorzugszins fur Raiffeisen-Mitglie-
der gilt schon ab der ersten Einzahlung.
Und zwar auch fir kleinere Guthaben.

Profitieren Sie
Eroffnen Sie doch gleich lhr Raiffeisen-
Mitglieder-Sparkonto. Wenn Sie noch
nicht Raiffeisen-Mitglied sind, ist dieses
exklusive Vorzugsangebot ein guter
Grund, Mitglied zu werden!

Kommen Sie vorbei. Eine persoénliche
Beratung lohnt sich!

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.



SCHWEIZER HILFSWERKE: SCHWEIZERISCHE KREBSLIGA

rebs ist in der
Schweiz die zweit-
hiufigste Todes-
ursache.  Rund
17 000 Menschen
stetben pro Jahr an Krebs. Bei
Frauen sind 25 Prozent aller To-
desfille, bei Minnern gar 30 Pro-
zent, auf die Krankheit zuriickzu-

Von Daniela Schwegler

fithren. Frauen leiden am hiufig-
sten an Brust- und an Darmkrebs,
Minner an Lungen- und an Pro-
statakrebs. Jihrlich erkranken neu
etwa 30 000 Menschen an den
iiber 100 méglichen Krebsarten.
Grund genug fiir die Schwei-
zerische Krebsliga, sich fiir eine
Welt mit weniger Krebs und mehr
Heilung einzusetzen. Das erreicht
sie unter anderem mit praktischen
Empfehlungen, psycho-sozialer
Hilfe fiir Krebskranke, durch die
Férderung der wissenschaftlichen
Krebs-Forschung und durch Pri-
vention. Denn schliesslich geht
Krebs uns alle an, wie einer der
Slogans der Liga es verdeutlicht.

Seit liber 80 Jahren

Ins Leben gerufen wurde die
Schweizerische Krebsliga (SKL)
1910. «In den 20er Jahren veran-
staltete der Verein bereits Wan-
derausstellungen iiber Krebs», er-
zihlt  Geschiftsfithrer Markus
Wieser aus Bern. Allerdings habe
man damals noch nicht von
Krebs, sondern von Geschwul-
sten, Karzinomen, gesprochen.
Spiter schuf der Verein die kanto-
nalen Krebsberatungsstellen und
warb jihrlich in gesamtschweize-
rischen Sammlungs-Aktionen um
finanzielle Unterstiitzung — wie er
es noch heute tut.

Mitte der 50er Jahre seien die
kantonalen Krebsligen gegriindet
worden, berichtet Markus Wie-
ser, um niher an die Patienten
heranzukommen. Finen profes-
sionelleren Anstrich habe sich die
Krebsliga 1965 gegeben, als sie
einen wissenschaftlichen Sekretir
eingestellt habe. «Die Anstellung
eines Sekretires 1967 fiihrte zu
einer klaren Aufgabenteilung zwi-
schen den kantonalen und der
Schweizerischen Krebsligen», er-
zihlt er. Wihrend die kantonalen

Weniger
Krebs -

mehr
Heilung

Flr eine Welt mit
weniger Krebs und
mehr Heilung setzt sich
die Schweizerische
Krebsliga ein. Fur eine
Welt, in der die Krebs-
kranken unterstitzt
und umsorgt werden.
Und auch dafur, dass
das Krebsrisiko gesenkt
wird. Zum Beispiel
durch massvolles Son-
nenbaden, fur welches
die Krebsliga dieses
Jahr in ihrer Sonnen-
schutz-Kampagne
«beSONNEnN genies-
sen» wirbt.

Foto: Christoph Griinig

Spielerisch sollen die Kinder durch die Sonnenschutz-
Kampagne«beSONNEN geniessen» liber die Gefahren
tibermassiger Sonnenbestrahlung aufgekldrt werden.

Ligen sich auf die psycho-soziale
Hilfe fiir Krebskranke und Ange-
hérige spezialisierten und zum
Teil Forschung betrieben, wid-
mete sich die Schweizerische
Krebsliga vor allem der Férde-
rung der Forschung, der Priven-
tion, Mittelbeschaffung, Planung
und Durchfiihrung von Kampa-
gnen, Broschiiren-Produktion so-
wie Weiterbildungsangeboten.
Heute umfasst die SKL 20
kantonale Ligen und rund 70 Be-
ratungsstellen. Im Moment erar-
beitet sie zusammen mit dem
Bundesamt fiir Gesundheitswe-
sen einen nationalen Krebsbe-
kimpfungsplan.

Forschung

und Prdvention

1995 unterstiitzte sie 20 For-
schungsarbeiten mit insgesamt 2,3
Millionen Franken. Das entspricht
rund einem Drittel der Gesamt-
ausgaben von 9,7 Millionen Fran-
ken. Ein weiteres Drittel floss in

den Bereich Information/Priven-
tion. Gut zehn Prozent gab die
Krebsliga fiir psycho-soziale Hilfe
aus.

Finanzieren tut sich die private
Organisation zum grossten Teil
(39 Prozent) aus Spenden, aus
Legaten (25) sowie aus dem Ver-
kaufvon Artikeln (8,5). Die Bun-
dessubventionen betragen knapp
3,5 Prozent der Einnahmen.

Krebstelefon

feierte Geburtstag

Zu einem eigentlichen «Ren-
ner» der Dienstleistungen der
Krebsliga hat sich das nationale
Krebstelefon gemausert, das im
Mirzseinen ersten Geburtstag fei-
erte. Wer mehr iiber Krebs erfah-
ren mochte, wissen will, wie das
personliche Krebsrisiko gesenkt
werden kann, wer selber krebs-
krank ist oder krebskranke Ange-
hérige hat, stosst unter der Num-
mer 155 88 38 auf offene Ohren.
Von Montag bis Freitag zwischen
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16 bis 19 Uhr stehen Mitarbeiterinnen der
Krebsliga mit Rat und Trost zur Seite.

Zwar konnen weder Krebstelefon noch
Krebsliga die drztliche Konsultation ersetzen.
«Es geht nie darum, telefonische Sprechstun-
den zu halten, Diagnosen zu stellen oder The-
rapien zu verordnen», erklirt Susi Lanz vom
Informationsdienst. «Die Beratung kann aber
helfen, das jeweilige Problem so zu beleuch-
ten, dass die Betroffenen es klarer sehen und
entsprechend angehen kénnen.»

Gratis-Broschiiren

Wer mehr iiber Krebs wissen will, findet
auch in zahlreichen Gratisbroschiiren der
Krebsliga Wissenswertes. Beispielsweise in
«Wissen schiitzt vor Krebs», «die neue Lust —
Nichtrauchen», «ihre Haut und die Sonne»,
oder «beobachten — vorsorgen; die Selbstun-
tersuchung der Brust.

Verschiedene Ratgeber enthalten Tips, wie
das Leben mit Krebs ertriglicher gestaltet
werden kann. Beispielsweise «die chirurgische
Tumortherapie; ein Ratgeber fiir Menschen,
die sich operieren lassen miissen», «die Radio-
onkologie; was geschieht bei der Bestrahlung,
wie vertriglich ist sie?», «medikamentose
Tumortherapie; wie wirken die Medikamen-
te? Welche Nebeneffekte haben sie?» oder
«Ratschlige zur Ernihrung bei onkologischer
Behandlungy.

Die Gratis-Broschiiren sind erhiltiich iiber
die Telefonnummer 157 30 05 (Fr. 1.49 pro
Minute).

«Gsund und Guet» kochen

Wer sich ausgewogen ernihrt, hat gréssere
Chancen, von einem Krebsleiden verschont zu
bleiben. Deshalb gibt die Krebsliga neu das
Kochbuch «gsund, guet und schlank» heraus.
Es enthilt all jene Rezepte, die Fernsehkoch
Lucas Rosenblatt zusammen mit der Mode-
ratorin Silvia von Ballmoos in der neuen
Fernsehserie «gsund und guet» im Schweizer
Fernsehen jeweils in lockerer Folge noch bis
im Dezember 1996 vorzelebriert. Der Erlos
aus dem Kochbuch fliesst in die Arbeit der
Krebsliga.

Finf Jahre danach

Fernsehkoch Lucas Rosenblatt und
Moderatorin Silvia von Ballmoos
kochen lustvoll und gesund.

Die Krebsliga gibt das Kochbuch zur
Sendung heraus.

Steckbrief

Griindungsjahr: 1910

Adresse: Schweizerische Krebsliga,
Monbijoustrasse 61, Postfach 8219,

3001 Bern,

Telefon 031/370 12 12,

Telefax 031/370 12 25

Anzahl Angestellte: 26 Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter fir insgesamt 22,7 Prozent
100 Prozent-Stellen

Prasident: Prof. Dr. Urs Metzger, Chefarzt
Chir. Klinik, Stadtspital Triemli in Zdrich.
Geschaftsfiihrer: Markus Wieser,
Monbijoustrasse 61 in Bern
Wissenschaftlicher Sekretar:

PD Dr. Walter Weber, Heuberg 16 in Basel
Spendenkonto: PC 30-4843-9
Jahrliches Spendenvolumen: zirka

8,5 Millionen Franken

Einsatzgebiet: ganze Schweiz

Aktuelle Kampagnen: Schmerzkampagne,
«beSONNEN geniessen»

Neuland
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Schmerzkampagne

Gegen unndtiges Leiden setzt sich die
Krebsliga mit der Schmerzkampagne ein, die
noch bis im September liuft. Sie méchte da-
mit Vorurteile gegen die Schmerzlinderung
abbauen. Denn unbehandelte Schmerzen rau-
ben den Betroffenen jegliche Lebensfreude
und steigern auch bei den Angehérigen das
Gefiihl von Hilflosigkeit. «Alle von Schmer-
zen heimgesuchten Krebspatienten sollten
daher wissen, dass Schmerzen behandelbar
sind», meint Susi Lanz. «Schmerz muss nicht
sein.»

So lautet auch das Credo der Gratisbro-
schiire «Leben mit Krebs, ohne Schmerzen —
ein Ratgeber fiir Betroffene und ihre Angehs-
rigeny. Sie macht Patientinnen und Patienten
Mut, ihre Schmerzen lindern zu lassen, infor-
miert iiber die heutigen Mdglichkeiten und
hilft, Vorurteile abzubauen.

«BeSONNEN geniessen»

In ihrer neusten Kampagne «beSONNEn
geniessen» setzt sich die Krebsliga fiir ein mass-
volles Sonnenbaden ein. Unterstiitzt vom
Bundesamt fiir Gesundheitswesen macht es
bis im August auf die schidliche Auswir-
kungen zu langer Sonnenbestrahlung auf-
merksam. Dabei richtet die Krebsliga ihre
Kampagne vor allem auf Kinder aus, denn wer
sich schon als kleines Kind vor Sonnen-
brinden schiitzt, riskiert weniger, spiter an
Hautkrebs zu erkranken.

Neu dieses Jahr sind die Sonnenbrand-
Warnungen in den Wetterprognosen. Die
Erythemezeiten (Erythem = Fachausdruck fiir
Sonnenbrand)  werden
aufgrund derzu erwarten-
den UV-Einstrahlunger-
rechnet. Sie geben an,
wie lange man sich an
einem bestimmten Ort
und Tag ungeschiitzt
an der Sonne aufhal-
ten kann, ohne einen
Sonnenbrand zu
riskieren.

Lesen Sie im nachsten PANORAMA

Siegesfeier

Die Bilder gingen um die Welt:
Vor finf Jahren ging die Spar- und
Leihkasse Thun bankrott. Seither
hat sich in der Bankenlandschaft
einiges verandert.

Andere Banken bauen ab, Raiffeisen
erschliesst Neuland. An diversen
Zentrumsorten 6ffneten in den ver-
gangenen Monaten neue Raiffeisen-
banken ihre Tore.

Auf dem Ballenberg oberhalb des
Thunersees trafen sich die Sieger(innen)
des diesjahrigen Raiffeisen-Jugend-
wettbewerbs zur nationalen Schluss-
feier.
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Eine Million Menschen
vertrauen dieser Bank.

Sie vertrauen der Grosse
Eine Million Kunden aus allen Kreisen
der Bevélkerung, davon 600°000 als
Genossenschafts-Mitglieder, verlassen
sich in Geldfragen auf ihre ortliche
Raiffeisenbank. Sie schatzen die faire
und kompetente Beratung.

Sie vertrauen der Starke
Raiffeisenbanken in 1’300 Orten sind
im Schweizer Verband zusammenge-
schlossen. Gemeinsam unterhalten sie
eine leistungsfahige Infrastruktur, zum
Beispiel im EDV-Bereich und beim
Zahlungsverkehr.

Sie vertrauen der Sicherheit
Gemeinsam verwalten die Schweizer
Raiffeisenbanken gegen 50 Milliarden
Franken an Kundengeldern. Der gross-
te Teil davon ist in Hypotheken - also
in Schweizer Wohneigentum - und
damit sehr sicher angelegt.

Vertrauen weltweit
Das Raiffeisensystem ist in Gber 100
Landern mit rund 350 Millionen
Genossenschafts-Mitgliedern veran-
kert. Selbsthilfe, Gemeinsamkeit und
aktuelle Dienstleistungen uUberzeugen
weltweit.

Wollen Sie mehr dartber wissen?
Am Schalter informieren wir Sie gerne.

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.
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