Zeitschrift: Panorama / Raiffeisen
Herausgeber: Raiffeisen Schweiz Genossenschaft

Band: 77 (1991)
Heft: 8
Heft

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften. Sie besitzt keine Urheberrechte
an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fir deren Inhalte. Die Rechte liegen in der Regel bei
den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Siehe Rechtliche Hinweise.

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numeérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En régle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. Voir Informations légales.

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. See Legal natice.

Download PDF: 14.05.2025

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/about3?lang=en

PANORAMA

8/1991

Wandel beim Sparen

Konjunkturwende in Sicht
Raiffeisen-DV in Baden

Internationaler Jugendwettbewerb

Eine «Stifti» bei Raiffeisen
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FRANCFORT

Der Erfolg Ihrer Leistung hangt nicht zuletzt von der mﬁg-i

lichst schnellen und zuverlassigen Bearbeitung der Bank- s

A noten ab. Um Banknoten zu zahlen und zu biindeln, aber
auch zum Sortieren, Zahlen und Verpacken von Minzen,
offeriert lhnen Sotremo eine grosse Auswahl von Gerédten
der fiihrenden Hersteller, die fiir jeden Anspruch eine mass-

E gerechte Losung finden. \

éihre Kunden zdhlen auf Ihre Kompetenz. Und die ganze| [y
Schweiz vertraut auf Sotremo und ihren Service, der sich

= seit Jahren bei zahllosen Beniltzern bewéhrt,

Sotramo

Banknoten- und Minzbearbeitungssysteme.

B Sotremo SA, 1062 Sottens, Tel. 021/905 36 95
! 8600 Diibendorf, Tel. 01/820 10 33, 6966 Villa-Luganese, Tel. 091/9111 74 '

ALBIS-SAFE AG
plant und baut fiir Sie

Bank-Anlagen nach neuesten Anforderungen
der Banken, mit kraftschliissiger Armierung der
Panzertiiren.

Safes-Anlagen mit verstarkten Stahltiiren.
Neueste Nachttresor-Anlagen mit falschungs-
sicheren Quittungen mit Ort, Datum und Uhr-
zeit.

Schalter-Anlagen, schusssicher, mit automati-
schem Kassiertresor (AKT), mit zentraler Geld-
Versorgung (ZGV, Rohrpost).

Diskettensichere Datensafes.

ALBIS=SAFE

CH-8925 Ebertswil
Telefon 01 764 00 33
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Sparen

«Als mein Vater vor 25 Jahren ein
Haus baute, verdiente er 750 Fran-
ken im Monat und hatte 400 Fran-
ken fiir den Hypothekarzins zu zah-
len.» Diese vor kurzem zufdllig auf-
geschnappte Bemerkung eines alten
Schulkollegen machte mich stutzig.
Heute verdient man nach Abschluss
der Lehre das Drei- oder gar Vier-
fache dieser 700 Franken, und den-
noch haben viele Junge den Traum
vom Eigenheim bereits abgeschrie-
ben.
Rasant gestiegene Baukosten, hohe-
re Hypozinsen und vermehrtes
Zwangssparen (Zweite Sdule!) ha-
ben dazu gefiihrt, dass ein eigenes
Haus trotz wesentlich hoherer Ge-
hdlter zu einem schier unerschwing-
lichen Luxusgut geworden ist.
Und trotzdem: wer etwas auf sein
Geld schaut, den Konsumgiirtel —
gerade in jungen Jahren — enger
schnallt und dafiir regelmdssig et-
was auf die hohe Kante legt, der
kann es immer noch zu den eigenen
vier Wiinden bringen.
Beweis gefallig? Schliesst ein 20jdh-
riger bei den Raiffeisenbanken ei-
nen Vorsorgeplan3 ab und zahlt
monatlich rund 400 Franken ein,
dann hat er 15 Jahre spiter stolze
125000 Franken auf seinem Konto.
Tut seine Freundin (oder Frau) das-
selbe, so hat das Paar in anderthalb
Jahrzehnten eine Viertelmillion bei-
sammen. Das reicht als Grundstein
fiir ein Einfamilienhaus allemal.
Sparen kann sich also auch in der
heutigen Zeit noch lohnen — wie un-
ser Artikel auf den Seiten 2 bis 5
beweist.

Markus Angst

Zum Titelbild

Im Zeichen der Rezession hat das Spar-
volumen im ersten Halbjahr 1991 wieder
zugenommen. Foto: SVRB
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«Die jiingere Generation

kennt nicht weniger Sparmotive
als friihery

Aber die Anleger sind zinsbewusster geworden

Fotos: SVRB

Der Traum vom Eigenheim: mittels Zweiter und Dritter Sdule leichter zu erfiillen?

«Spare in der Zeit, so hast Duin der Not»,
sagt ein altes und weises Sprichwort.
Doch Notzeiten hat man hierzulande schon
lange nicht mehr erlebt. Und unter Sparen
verstehen nicht mehr alle dasselbe. Galt friiher
das Sparbiichlein als Mass aller Dinge, so
hat sich das klassische Sparverhalten in den
letzten Jahren zugunsten von anderen,
hoher verzinslichen Anlagen gewandelt.
Folge: wer die neuen Finanzprodukte nutzt,
profitiert von besseren Zinssitzen.
Hohere Hypothekar- und damit auch Miet-
zinse sind andererseits die Schattenseiten
dieser Entwickung.
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Jahren einen grossen Wandel gegeben.

Einen Wandel, der die Banken vor
neue Herausforderungen stellte. Denn, so
Marcel Kesseli, Leiter Beratung beim
Schweizer Verband der Raiffeisenbanken
(SVRB) in St.Gallen: «Im Gewerbe und in
der Industrie erfahren wir tagtéglich, dass
das Anbieten von marktgerechten Produk-
ten fiir das Uberleben einer Firma von
grosser Bedeutung ist. Bei Betriebsschlies-
sungen heisst es immer wieder, dass das
Management der Firma sich zu lange auf
bestehende Produkte abgestiitzt, zu wenig
Neuerungen auf den Markt gebracht oder
zu spit rationalisiert habe. In unserer
schnellebigen Zeit kommen auch Dienst-
leistungsbetriebe — und insbesondere Ban-
ken — nicht mehr darum herum, der Le-
bensdauer ihrer Produkte mehr Aufmerk-
samkeit zu schenken. Und dass einige
Bankdienstleistungen einen abnehmenden
Absatz zeigen und in gewissem Sinne
«sterblichy sind, kann am Beispiel des kon-
ventionellen Sparheftes leicht nachgewie-
sen werden.»
Oder um es mit Gorbatschow zu sagen:
«Wer zu spat kommt, den bestraft das Le-
ben.»

Im Sparbereich hat es in den letzten

Nicht alles bewihrte sich

Die klassischen Sparheftguthaben haben
sich in letzter Zeit hauptsichlich auf zwei
Anlagebereiche verlagert:

Eine angemessene Sparquote
ist fiir jede Volkswirtschaft
von entscheidender Bedeutung.

® in renditeméssig interessantere Spar-
konto-Formen. Beispiele: Jugendsparkon-
to, Alterssparkonto, Bausparkonto, Spar-
plan, Anlagekonto, steuerbegiinstigter
Vorsorgeplan 3;

® in iibrige Anlagen. Beispiele: Obligatio-
nen (Inland-, Ausland-, Euro-Obligatio-
nen), Anleihen mit fixem Zinssatz (Straight
Bonds) bzw. variablem Zinssatz (Floating
Rate Notes), Zero Bonds (Null-Coupon-
Anleihen), Wandelanleihen, Doppelwih-
rungsanleihen, Optionsanleihen, Festgel-
der, Geldmarktfonds, Treuhandanlagen,
Aktien.

Von Markus Angst

Im Kampf um die Spargelder waren die
Banken gezwungen, die Angebotspalette
angemessen auszuweiten. Doch nicht alle
Finanzprodukte haben die Feuertaufe be-
standen — nicht zuletzt deshalb, weil einige
dieser Anlageinstrumente fiir den Normal-
anleger viel zu komplex sind. Die Erwar-
tungen nicht erfiillt hat ausserdem das
Bausparen. Daran schuld sind nach An-
sicht von Marcel Kesseli in erster Linie die
Politiker. Noch bringt ndmlich Bausparen
in der Schweiz — im Gegensatz etwa zu un-
seren Nachbarlindern Deutschland und
Osterreich und abgesehen von I6blichen
Ausnahmen wie etwa dem Kanton Basel-
land - keine steuerlichen Vorteile.

So erfreulich sich die Sparzinsen fiir die
Anleger entwickelt haben, so hat die at-

traktive Angebotspalette natiirlich auch
Nachteile. Die Verlagerung von billigen
Kundengeldern in renditemissig interes-
santere Anlagen fiihrte bei den Banken zu
einer Erhohung der Kreditzinsen — insbe-
sondere bei den Hypotheken und den kom-
merziellen Krediten.

Dazu kommt, dass — entgegen der als
volkswirtschaftlich normal erachteten Si-
tuation — kurzfristige Anlagen derzeit mehr
Zins abwerfen als langfristige. Dafiir aus-
schlaggebend sind die Geldpolitik der Na-
tionalbank, die hohe Inflation, die hohen
auslindischen Zinsen, die Erwartungen der
Kunden auf sinkende Zinssitze und die
Wechselkurserwartungen der Kunden.
Diese als invers bezeichnete Zinssitua-

tion wird sich erst wieder dndern,
wenn die inldndische Inflation
zuriickgeht — was aber noch

ein paar Monate dauern

diirfte.
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Fiir. den Anleger bedeutet dies, dass ein
Teil der Anlagen weiterhin im kurzfristigen
Festgeldbereich parkiert werden kann.
Marcel Kesseli als Leiter Beratung des
SVRB empfiehlt jedoch, einen grosseren
Teil sukzessive in lingerfristigen Papieren
anzulegen — zumal die Reduktion der kurz-
fristigen Zinssitze zu einer Verlagerung in
andere als kurzfristige Anlagen und damit
zu einer generellen Zinssatzsenkung fithren
kann.

Zielsparen

Eine angemessene Sparquote ist fiir jede
Volkswirtschaft von entscheidender Be-
deutung. Von den 6konomischen Gesetzen
her hat sich deshalb in Sachen Sparen auch
in dieser untypischen Zeit nichts Wesentli-
ches gedndert. So kennt laut Kesseli die
jiingere Generation denn auch kaum weni-
ger Sparmotive als frither.

Eine Anderung stellt man allerdings in
Bankenkreisen fest: dem Zielsparen er-
wichst heutzutage eine wesentlich grossere
Bedeutung als in der Vergangenheit. Das
Sparen fiir ein Auto, Ferienreisen, die Wei-
terbildung oder den Aufbau eines eigenen
Geschiifts ist bei Jugendlichen topaktuell.
«Ohne Spargelder», so ist Marcel Kesseli
iiberzeugt, «gibt es fur die Jungen keinen
Schritt in die Selbstindigkeit.»

Dass Sparen in jungen Jahren nichts von
seiner Bedeutung verloren hat, beweist
auch eine Konsum-Media-Studie aus dem
Jahre 1989. Dabei gaben 25 Prozent aller
20- bis 29jdhrigen an, systematisch jeden
Monat eine bestimmte Summe zu sparen.
Lediglich die 30- bis 39jahrigen kamen mit
22 Prozent auf eine dhnlich hohe Quote;
die restlichen Altersgruppen lagen klar un-
ter 20 Prozent.

Die KMS-Studie unterminiert auch Marcel
Kesselis Ansicht in Sachen Zielsparen: 25
Prozent der 20- bis 29jahrigen gaben an, sie
wiirden auf Ferien/Reisen hin sparen, gar
27 Prozent hatten ein Motorfahrzeug im
Visier.

Wohl konnen die Twens von heute auf-
grund hoher Mieten, Weiterbildungskosten
oder Pensionskassenbeitrige weniger spa-
ren als frither. Doch ldngst nicht alle
schliessen  deshalb  Kleinkreditvertrige
oder Leasinggeschifte ab.

Der Traum vom Eigenheim

Obwohl der Traum vom Eigenheim fiir vie-
le Schweizer ein Traum bleiben wird (vgl.
Artikel iber Wohnbauforderung im letzten
«Panoramay), so bleibt er dennoch fiir vie-
le ein wichtiges Sparmotiv. Marcel Kesseli

fordert denn auch die junge Generation
auf, den Traum vom Eigenheim nicht auf-
zugeben. Denn es gibt seiner Ansicht nach
einige erfolgversprechende Ansitze, die Ei-
genheimquote in der Schweiz wieder zu er-
hohen. Laut Kesseli kann der Staat nicht
mehr allzu lange untitig zusehen: «Das
Sprichwort (zu Hause (bzw. im Eigenheim)
muss beginnen, was gedeihen soll im Va-
terland) wird fir die Politiker in unserem
Land noch eine echte Herausforderung
darstellen. Der Staat muss den Eigenheim-
Besitz férdern. Doch ohne Sparen geht na-
tirlich nichts.»

Dazu kommt, dass verschiedene «Freihei-
ten» auch in der heutigen Zeit nur mit Er-

‘spartem gekauft werden konnen, so bei-

spielsweise das Betreiben von teuren Hob-
bies, grossere Reisen, die Aufnahme einer
selbstandigen Tatigkeit oder ein friihzeitige
Pensionierung. Im weiteren haben ver-
schiedene Pensionskassen ihre Leistungen
nur auf den obligatorischen BVG-Teil aus-
gerichtet, was insbesondere bei hoheren
Einkommensklassen im Pensionsalter zu
einer Versicherungsliicke fithren kann.
Wer einen Teil seines Einkommens auf die
hohe Kante legt, nimmt damit auch die so-
ziale Verantwortung fiir sich und seine Fa-
milie wahr.

Zweite und Dritte Siule

Zwar sind die freiwilligen Sparmoglichkei-
ten gerade bei der jiingeren Generation
durch Zwangssparmassnahmen wie etwa

Trendwende: seit dem
Golfkrieg schauen Herr
und Frau Schweizer
wieder etwas
besser auf ihr Geld.

Trendwende

So klar in letzter Zeit der Trend weg vom
traditionellen Sparheft zeigt, scheint das
Pendel doch langsam wieder zuriickzu-
schlagen. Das jedenfalls berichtete vor
kurzem das Schweizer Wirtschaftsmaga-
zin «Cash», gemédss dessen Recherchen
das Sparvolumen in den letzten Monaten
massiv zunahm. Verunsichert von Rezes-
sionsangsten, schauen Herr und Frau

die seit Inkrafttreten des Gesetzes fiir die
Berufliche Vorsorge (BVG) obligatori-
schen Pensionskassenabziige nicht uner-
heblich eingeschrankt. Doch einerseits ist
die Verlagerung vom individuellen zum in-
stitutionellen Sparen keine typisch schwei-
zerische Erscheinung, sondern mittlerwei-
len in zahlreichen Léindern feststellbar.
Und andererseits sind diese Gelder fiir den
Wohnungsbau ja nicht «verloreny» — im Ge-
genteil. Es gibt mehrere Modelle, wie die
Gelder aus der Zweiten Sdule zur Forde-
rung des Eigenheimerwerbs genutzt wer-
den konnen. Allein, die politischen Postu-
late hiezu miissen zuerst noch realisiert
werden.

Konkrete Schritte in diese Richtung wur-
den bereits beim Vorsorgeplan3 eingeleitet.
Nachdem die Gelder der Dritten Sdule neu
auch fiir den Erwerb von Wohneigentum
einmalig genutzt werden konnen, hat sich
die Attraktivitdt dieser — obendrein noch
steuerbegiinstigten — Sparform zusitzlich
erhoht. Die Rendite ist bei der Dritten
Saule mit Abstand am hochsten. Auch fiir
junge Leute ist diese Art des Sparens lukra-
tiv, wenn sie einmal Wohneigentum zu er-
werben beabsichtigen.

Indes: wie die vor zwei Jahren durchge-
fithrte Konsum-Media-Umfrage ergab, hat
die private Altersvorsorge — und dies ist ja
immer noch der urspriingliche Zweck der
Dritten S#ule — bei den Jungen noch nicht
viele Anhanger. Nur bescheidene 8 Prozent
der 20- bis 29jahrigen gaben an, fiir das Al-
ter zu sparen. Die Quote bei den ilteren

Schweizer seit dem Golfkrieg wieder
etwas besser auf ihr Geld. Laut
Marcel Kesseli hat man die
Trendwende auch bei
den 1200 Raiffeisen-
banken bemerkt:
«Ilm ersten
Halbjahr
haben die klas-
sischen Kunden-
gelder leicht zugenommen. Aber in Zeiten
einer Rezession ist es immer so, dass als
Folge eines Konsum- oder Investitionsver-
zichts das Sparvolumen zunimmt. »
Die Entwicklung an der Sparfront werden
nicht zuletzt die Eigenheimbesitzer und
Mieter mit Befriedigung zur Kenntnis neh-
men. Auch wenn Aktivzinsreduktionen
entgegen anderslautenden Spekulationen
(«Cash»: «Wenn wir so weitermachen,
sinken die Hypozinsen wieder») derzeit
noch kein Thema sind, so scheint die bis
vor kurzem latente Gefahr weiterer Zins-
runden nach oben jedenfalls gebannt.
(ma.)
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Altersgruppen lag dagegen bedeutend ho-
her (30-39: 15%, 40-49: 21% 50-59: 25%,
60-74: 32%).

Dass auch fiir jiingere Berufstitige die
Dritte Sdule dusserst lukrativ ist, zeigt das
nachfolgende Beispiel. Zahlt ein 20jihriger
beim Vorsorgeplan3 der Raiffeisenbanken
jahrlich 4600 Franken ein, hat er im Alter
von 35 Jahren bei einem Zinssatz von sie-
ben Prozent 123685 Franken beisammen
(69000 Franken Finlage, 54685 Franken
Zins). Tut seine Freundin (oder Frau) in
der gleichen Zeit dasselbe, verfiigt das Paar
nach 15 Jahren mit rund einer Viertelmil-
lion Franken iiber ein stattliches Grundka-
pital fiir ein Eigenheim. Ganz abgesehen
davon, dass die beiden in den anderthalb
Jahrzehnten Tausende von Steuerfranken
gespart haben.

Steuerentlastung fiir Kleinsparer?

Steuerlich begiinstigt sollen inskiinftig
auch die «normaleny Kleinsparer werden.
Mit einer im vergangenen Mérz eingereich-
ten Motion verlangt der Berner National-
rat Albrecht Rychen zum einen eine starke
Senkung der Besteuerung der Zinsertrige
von Sparheften und Sparkonti im Rahmen
der Einkommenssteuer und zum andern
eine Erhohung der Verrechnungssteuer-
Freigrenze bei Sparheften und Sparkonti
von heute 50 auf mindestens 2500 Fran-
ken.

Hauptanlass fiir Rychens Vorstoss ist das
zu wenig gestreute Wohneigentum. Wie

fur Raiffeisen

Fur die Raiffeisenbanken als klassische
Hypothekarbanken sind die Entwicklun-
gen im Sparbereich eine besondere Her-
ausforderung. Die Zweite und Dritte Sdule
bedrohen eine der wichtigsten Raiffeisen-
Ideen, das Geld aus dem Dorfe dem Dorfe
zu erhalten.

Marcel Kesseli von der Beratung des
Schweizer Verbandes der Raiffeisenban-
ken (SVRB) bestétigt denn auch, dass die
Verlagerung vom individuellen zum insti-
tutionellen Sparen dazu gefiihrt habe,
«dass das Geld aus dem Dorf verstérkt in
stadtischen Agglomerationen reinvestiert
wurde. Die ortlichen Raiffeisenbanken
sind deshalb verstarkt darauf angewiesen,
dass die institutionellen Anleger diese
Gelder wieder den Raiffeisenbanken zur
Anlage zur Verfiigung stellen. »

Der SVRB hat zu diesem Zweck verschie-
dene Massnahmen ergriffen. So zum Bei-
spiel

® die zusatzliche Aufnahme von Pfand-
briefdarlehen,

® die Griindung einer Emissionszentrale,
® den Aufbau einer Freiziigigkeits- und
Vorsorgestiftung,

Eine besondere Herausforderung

® und direkte Akquisitionen bei institu-
tionellen Anlegern.

Raiffeisen-Sparwochen

Seit ftinf Jahren werden im Herbst — rund
um den Weltspartag — die Raiffeisen-Spa-
rer aufgefordert, zu sparen. Laut SVRB-
Werbechef Thomas Gmiinder denkt man
dabei insbesondere an Jugendliche und
Kinder, fiir die das Sparen eher abstrakt
ist. Als besonderen Anreiz zum Sparen
wird jeweils ein Wettbewerb organisiert.
Diese Herbstaktion erfreut sich einer gros-
sen Beliebtheit. Bis jetzt nahmen insge-
samt mehr als 600000 Personen am
Wettbewerb teil, und die Spartatigkeit
nimmt jeweils wahrend der Sparwochen
markant zu.

Dieses Jahr sind die Sparwochen zwi-
schen dem 30.Oktober und dem 15.No-
vember angesetzt. Zu gewinnen gibt es —
ganz im Zeichen des 700-Jahr-Jubildums
der Eidgenossenschaft — viermal Schwei-
zer Erlebnisferien im Wert von je 5000
Franken. (ma.)

der aus Lyss stammende SVP-Parlamenta-
rier gegeniiber «Panoramay erlduterte,
werden die Sparer doppelt bestraft, weil sie
erst ihr Einkommen und dann noch die

Zielsparmotiv Auto

Zinsertrige aus dem Ersparten versteuern
miissten. Ohne Umschweife gibt Rychen
zu, dass von politischer Seite in diesem Be-
reich bisher zu wenig getan worden sei.
Dass bei Annahme seiner Motion Steuer-
hinterziehern Vorschub geleistet werden
konnte, hilt Albrecht Rychen fiir einen un-
berechtigten Einwand: «Wenn jemand
Geld am Fiskus vorbeischleusen will, kann
er das ja auch mit auslandischen Obligatio-
nen tun. Und dabei handelt es sich um viel
grossere Betrage als bei den Kleinsparern.»
Vollig offen ist, ob der Nationalrat Ry-
chens von rund 70 Mitunterzeichnern un-
terstiitzten Vorstoss iiberweisen wird. «Es
wird natiirlich gewisse Steuerausfille fiir
die 6ffentliche Hand gebeny, gibt auch Ry-
chen zu. Marcel Kesseli vom SVRB jeden-
falls wiirde aufgrund der volkswirtschaftli-
chen Bedeutung des Sparens eine steuerli-
che Begiinstigung der Kleinsparer begriis-
sen. «Sollte in dieser Richtung nichts un-
ternommen werdeny, so Kesseli, «diirften
insbesondere die Geldmarktfonds ausléin-
dischen Rechts (ich denke etwa an Luxem-
burg) weiter an Attraktivitit gewinnen.
Die damit verbundenen Nachteile diirften
staats- und sozialpolitisch um einiges ho-
her sein als die Steuerentlastung der Klein-
sparer.»
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Universalbanking mit Zukunft.

Mochten Sie mehr iiber < TOPAS-B»,
die zukunftsorientierte EDV-Ge-
samtlésung wissen? Wenn ja, dann
sollten Sie unbedingt das Kleinge-
druckte noch lesen!

Fur einmal profitieren in unserem Jubeljahr auch alle
Neuinteressenten von einem &dusserst attraktiven Jubi-
laumsangebot. Dieses ist jedoch nur bis 30. November
1991 gultig! Falls wir Sie jetzt neugierig machen, so
senden Sie uns einfach den untenstehenden Coupon zu,
Sie werden dann sehr bald mehr von uns dariiber héren.

e .

Ich méchte mich von lhrem >
Angebot iiberraschen lassen. \
Bitte informieren Sie mich genauer. \

Y

Name: \

=

Adresse:

1
|
|
1
|
|
I Bank:
|
|
1
|
1
1
|

Top EDV-Losungen fir
Raiffeisenbanken

Am Bankschalter steht der Kundenkontakt im Zentrum.

Und dies muss auch immer so bleiben.

Dahinter aber soll eine kompetent funktionierende Orga-
nisation mit modernsten Informatik-Instrumenten die eigene
Effizienz und damit die Kundenzufriedenheit sicherstellen.
Seit zwanzig Jahren ist uns dieser
Leitgedanke Antrieb und Motivation,
um innovative Informatiklésungen im
Universalbanking, speziell fur die
Raiffeisenbanken, anzubieten. Die
stetig weiterentwickelte T.O.P.-E.D.V. -
Bankenanwendung « TOPAS-B» bildet,
zusammen mit der flhrenden Hardwarepalette von IBM, eine
vorzugliche, zukunftsorientierte Gesamtldsung fir Raiffeisen-
banken. Damit auch morgen der Kunde im Zentrum steht.

T.0.P.-E.D.V.
Gewerbezentrum Spinnerei
CH-8135 Langnau-Zirich

Telefon01/713 09 09

:
<



Ende

Taltahrt?

Die Anzeichen fiir das Ende der
konjunkturellen Talfahrt in den
Industrienationen mehren sich.
Die eingetretene Rezession
diirfte vor allem in den angel-
sachsischen Landern (USA,
Kanada, Grossbritannien), die
vom Krebsgang besonders
stark betroffen waren, einer
neuen Wachstumsphase wei-
chen.
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der konjunkturellen

Bauwirtschaft und Teuerung geben Anstoss zu Sorgenfalten

uch fir Italien und Frankreich
A zeigt das Konjunkturbarometer

eine leicht steigende Tendenz, wih-
rend sich fiir Deutschland, die Niederlande
und Osterreich sowie fiir Japan vorerst nur
eine Verlangsamung der Abwirtsbewe-
gung ergeben diirfte. Die Wende wird laut
der Konjunktur-Forschungsstelle der ETH
(KOF-ETH) nicht vor dem Herbst einset-
zen und infolge zuriickhaltender Investi-
tionstatigkeit eher massig ausfallen.

Besserung auch in der Schweiz

Auch die schweizerische Wirtschaft ver-
zeichnete im Schlepptau der Weltkonjunk-
tur ein verlangsamtes Wachstum. Das ver-
gangene Winterhalbjahr war von rezessi-
ven Tendenzen geprigt: Geméiss den neue-
sten Zahlen der nationalen Buchhaltung
weist das Bruttoinlandprodukt sowohl im
vierten Quartal 1990 wie auch im ersten
Quartal 1991 einen leichten Riickgang auf.

"Parallel zu den OECD-Staaten sollte je-

doch auch in der Schweiz eine Besserung
der Situation eintreten, so dass der kon-
junkturelle Wendepunkt in den néchsten
Monaten erreicht werden diirfte.

Die KOF-ETH erwartet fiir das ganze Jahr
1991 wegen der rezessiven Tendenzen
der vergangenen Monate nur mehr eine
durchschnittliche ~ Wachstumsrate  des
Bruttoinlandproduktes von rund 0,5 Pro-
zent. Die Prognose der KOF-ETH stiitzt
sich dabei weniger auf den aktuellen Ge-
schiftsgang (Bestellungseingang, Auftrags-
bestand, Produktion) in der Industrie, der
nach den jiingsten Beobachtungen insge-
samt immer noch schleppend ist, als viel-
mehr auf die Erwartungsindikatoren (er-
warteter Bestellungseingang, Unterneh-
merplédne und nachfolgende Entwicklung).




Exportwirtschaft profitiert

Obwohl die Exportwirtschaft zurzeit stir-
ker von der Krise betroffen ist als die iibri-
ge Industrie, werden gerade von ihr we-
sentliche Wachstumsimpulse ausgehen. Sie
kann, wie der Aufwirtstrend der jiingsten
Exportstatistik bestatigt, von der konjunk-
turellen Erholung im Ausland profitieren.
Zusitzlich wird der schwichere Schweizer
Franken den Absatz von schweizerischen
Produkten im Ausland begiinstigen.

Der Konsum, die bedeutendste Nachfrage-
komponente, diirfte in der zweiten Jahres-
halfte 1991 — ebenso wie der Anstieg der
Exporte — vermehrt konjunkturstabilisie-
rend wirken und sich durch ein Wachstum
auszeichnen.

Der voriibergehende Riickgang des realen
Konsums gegen Ende des letzten Jahres
war einerseits eine Korrektur der kriftigen
Expansion im ersten Halbjahr 1990, ande-
rerseits auch eine Folge der Unsicherheit,
welche durch die Golfkrise hervorgerufen
wurde. Zunehmende Rezessionséngste bei
den Konsumenten und somit Befiirchtun-
gen vor Entlassungen bzw. Arbeitslosigkeit
sowie eine hohe Teuerung verstirkten diese
Tendenzen.

Dauerhafte Konsumgiiter wie Autos und
Wohnungseinrichtungen wurden von der
riicklaufigen Nachfrage am stérksten ge-
troffen. Grossere Umsatzeinbussen hatte
auch die Bekleidungsindustrie hinzuneh-
men.

Hingegen zeigte sich der Dienstleistungs-
konsum erstaunlich resistent. Bei den Kon-
sumentenerwartungen hat sich jedoch so-

KONSUMENTENPREISE
(Veranderung gegentiber Vorjahr, in %)
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wohl hinsichtlich der allgemeinen Wirt-
schaftslage als auch in der Beurteilung der
eigenen finanziellen Lage bereits eine
Wende abgezeichnet.

Einbruch im Wohnungsbau

Die Talfahrt in der Bauwirtschaft setzte
sich unvermindert fort und diirfte auch
weiterhin anhalten. Der Riickgang ist vor
allem auf die Abnahme der Auftrige von
seiten privater Investoren zuriickzufithren
und steht in engem Zusammenhang mit
den hohen Zinskosten und der konjunktu-
rellen Abkithlung.

Ob eine Entspannung an der Zinsfront die
Bauwirtschaft ankurbeln konnte, sei da-
hingestellt. Tatsache ist, dass der Schweize-
rischen Nationalbank fiir eine Abkehr von
der restriktiven Geldmengenpolitik enge
Grenzen gesetzt sind, solange die Teuerung

LAGE UND AUSSICHTEN IN DER EXPORTINDUSTRIE
(saisonbereinigt, gemass KOF/ ETH-Konjunkturtest)
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erwarteter Bestellungseingang, rechte Skala

auf solch hohem Niveau verharrt. Eine
weitgehende Verbilligung der Gelder bzw.
Kredite (u.a. Hypotheken) ist somit nicht
in Griffweite.

Weniger tangiert von dieser Entwicklung
ist der offentliche Bau, insbesondere der
Tiefbau (NEAT, Bahn 2000); die anhal-
tend dynamische Auftragsentwicklung ver-
mag jedoch den markanten Einbruch im
Wohnungsbau und im gewerblich-indu-
striellen Bau nicht zu kompensieren.

Hohere Arbeitslosigkeit

Die konjunkturelle Abkithlung hat auch
deutlich auf den Arbeitsmarkt durchge-
schlagen. Die riicklaufige Beschiftigung
war in allen drei Wirtschaftssektoren (Bau,
Industrie und Dienste) spiirbar, und das
Beschiftigungswachstum erwies sich nur
noch im Dienstleistungsbereich als positiv.
Die Arbeitslosigkeit diirfte im zweiten
Halbjahr laut KOF-ETH weiter zuneh-
men. Da mit der Revision des Arbeitslo-
sengesetzes (giiltig ab 1984) der Kreis der
Anspruchsberechtigten ausgeweitet und
die Voraussetzungen fiir den Bezug von
Arbeitslosengeld erleichtert wurden, wird
die Zahl der gemeldeten Arbeitslosen ho-
her ausfallen als in fritheren konjunkturel-
len Schwichephasen.

Rekordteuerung

Die Teuerung verharrte in den letzten Mo-
naten auf hohem Niveau. Die Jahresteue-
rung erreichte im Juni mit 6,6 Prozent so-
gar einen Hochststand seit Dezember 1981.
Wihrend im Mai die hohen Mietzinssteige-
rungen und Preiserh6hungen im Bereich
Verkehr (Tariferhohungen bei den SBB
und verschiedenen stidtischen Verkehrs-
betrieben, hohere Benzinpreise) sowie die
dollarbedingten hoheren Heizolpreise fiir
den markanten Preisanstieg innert Mo-
natsfrist verantwortlich waren, so ist die
Monatsteuerung im Juni vor allem auf die
stark erhohten Friichtepreise zuriickzufiih-
ren. Die schlechten Witterungsverhiltnisse
in den letzten Monaten fithrten zu einer
schlechten Ernte bzw. zu einer Angebots-
verknappung.

Da diese Preissteigerungen jedoch vor-
iibergehender Natur sind, diirfte in der
zweiten Jahreshlfte trotz geringerer Entla-
stung von seiten der Aussenteuerung vor
allem aus konjunkturellen Griinden eine
Preisberuhigung einsetzen. Die monatliche
Jahresteuerung diirfte sich bis Ende 1991
auf 4,5 Prozent abschwichen; die Jahres-
durchschnittsteuerung wird wie 1990 bei
ca. 5,5 Prozent liegen.
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stimmten dem Leitbild,
der Raiffeisenpolitik
und den Musterstatuten
zu.
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as «Leitbild Raiffeisen Schweizy
D war Ende 1989 bereits vom Ver-

waltungsrat genehmigt worden.
Weil dessen Verabschiedung aber gemiss
den neuen Statuten in den Kompetenz-
bereich der Delegiertenversammlung fillt,
hatte die DV von Baden den endgiiltigen
Segen zu erteilen. Dies geschah auf ein-
driickliche Manier, gab es doch keine einzi-
ge Gegenstimme.

Prinzipien bewahren

Der auf eine nahezu 100jdhrige Tradition
zuriickblickenden Raiffeisenbewegung in
der Schweiz ist es gelungen, sich als Ban-
kengruppe zu etablieren, sich zu entwik-
keln und einen stetig wachsenden Mitglie-
derkreis zu gewinnen. Dies schligt sich in
einer Gesamtbilanzsumme von iiber 40
Milliarden Franken nieder. Um sich je-
doch auch in Zukunft auf dem Markt zu
behaupten, muss die Raiffeisenorganisa-
tion — als nicht in erster Linie gewinnorien-
tierte Bankengruppe — laut Leitbild «ihre
wertvollen Prinzipien bewahren und sich
gleichzeitig den Verinderungen in Wirt-
schaft und Gesellschaft anpasseny. In die-
sem Spannungsfeld soll das Leitbild als
richtungweisende Philosophie dienen, kla-
re Ziele und ein verbindliches Bekenntnis
zu den Grundsitzen vermitteln.

«Raiffeisenpolitiky

Die in Baden ebenfalls oppositionslos ver-
abschiedete (Raiffeisenpolitiky konkreti-

Sie diirfen mit der DV ir‘| Baden zufrieden sein: Dr. Felix Walker, Vorsitzender

der Zentraldirektion, und Dr. Walo Bauer, Generalsekretar.

siert die im Leitbild festgehaltenen Aussa-
gen und soll das Unternehmensgeschehen
in den wesentlichen Ziigen und auf lingere
Frist bestimmen. Sie enthilt Grundsitze
fir die gesamte Raiffeisenorganisation als
solidarische Bankengruppe, fiir die einzel-
nen Raiffeisenbanken, fiir die Regionalver-
bande sowie fiir den Verband.

Als weitere Grundsatzdokumente fiir das
Projekt «Raiffeisen 2000» genehmigten die
Delegierten — nach eingehender Diskussion
- die Musterstatuten fir die Raiffeisenban-

ken. Diese respektieren einerseits die Auto-
nomie der einzelnen Institute, gewahrlei-
sten andererseits aber den Zusammenhalt
und die Transparenz der Raiffeisengruppe.
Noch nicht verabschiedet wurde in Baden
das neue Finanzierungskonzept des Ver-
bandes. Um das Fuder fiir die erste Dele-
giertenversammlung nicht zu iiberladen,
beschloss der Verwaltungsrat, dieses Trak-
tandum am 19.Oktober 1991 an einer aus-
serordentlichen DV in Olten zu behandeln.

Mehr Kontinuitit

In seiner Eroffnungsansprache ging Ver-
waltungsratsprasident Dr. Gion Clau Vin-
cenz kurz auf die Ablosung des Verbands-
tages durch die Delegiertenversammlung
ein. Laut Vincenz fillt der DV die Aufgabe
zu, die Nachteile und Schwichen des gros-
sen Verbandstages (1500 bis 2000 stimm-
berechtigte Kassavertreter) auszumerzen,
ohne dass die DV zu einer Pro-Forma-An-
gelegenheit degradiert wiirde. Im Gegen-

Verwaltungsratspréasident Dr. Gion
Clau Vincenz: «Das Leitbild soll als
richtungweisende Philosophie die-
nen, klare Ziele und ein verbindliches
Bekenntnis zu den Grundsédtzen ver-
mitteln.»

L
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teil: in Zukunft fallen wichtige Entschei-
dungen in den Kompetenzbereich der De-
legiertenversammlung. Andererseits erwar-
tet der Verwaltungsratsprisident von den
Delegierten mehr Fachkompetenz und
griindlichere Kenntnisse der Raiffeisen-
szene.

Vermehrt zusammenarbeiten

Von einem erfreulichen Jahresabschluss
konnte Dr. Felix Walker, Vorsitzender der
Zentraldirektion, berichten. Sowohl die
einzelnen Raiffeisenbanken als auch der

Verband erwirtschafteten 1990 gute Resul-

tate (vgl. «Panoramay 4/1991). Angesichts
der steigenden Personalkosten kiindete
Walker jedoch Massnahmen an. So lduft
auf Verbandsebene derzeit eine Effizienz-
analyse. Ausserdem wurde eine Personal-
plafonierung angeordnet.

Auf der Ebene der einzelnen Banken
machte er sich stark fiir

® cine unvermindert starke Kredittitig-
keit mit einer aktiven Rolle bei der Wohn-
eigentumsforderung;

® einen systematischen Ausbau des kom-
merziellen Kreditgeschiftes fiir Handwerk,
Gewerbe, Landwirtschaft und Dienstlei-
stung;

® cine vermehrte Zusammenarbeit auf
regionaler und verbandsweiter Ebene mit
dem Zweck, die Infrastrukturkosten in
einem angemessenen Verhiltnis zu den Er-
tragsmoglichkeiten zu halten.

Gefragt ist laut Felix Walker insbesondere
ein stirkeres Zusammenriicken in EDV-
technischer, betrieblicher und personeller
Hinsicht. Schliesslich sind durch gezielte
Strukturverbesserungen  operative  Be-
triebseinheiten zu schaffen, bei denen Ge-
schiftspotential und Infrastrukturkosten
wettbewerbsfahige Dienstleistungen er-
moglichen und damit echte Zukunftschan-
cen erdffnen. Markus Angst

Neuwahlen

An der Delegiertenversammlung in Baden
galt es Abschied zu nehmen von drei ver-
dienten Raiffeisen-Reprasentanten.

® Nach 23jahriger Mitgliedschaft trat Dr.
Albin Simon als Verwaltungsrat zuriick.
Er diente nicht weniger als 54 Jahre in ver-
schiedensten Funktionen der Raiffeisen-
Gruppe. Bereits mit 16 Jahren wurde er
Mitglied der damaligen Darlehenskasse
Allschwil-Schonenbuch. 1963 wurde ihm

Neu im Verwaltungsrat:
Dr. Marius Cottier.

das Présidium des Vorstandes seiner Bank
iibertragen. Wahrend 28 Jahren hat er das
Prisidialamt mit Umsicht und Erfolg be-
treut. Mittlerweilen ist die einstige Dar-
lehenskasse zu einer stattlichen Bank mit
einer Bilanzsumme von 144 Millionen
Franken gewachsen. Die Detailarbeiten
an der Front haben Albin Simon geradezu
pridestiniert fiir die Ubernahme von
Chargen im Regionalverband und im
Schweizer Verband. 1966 iibernahm er
das Prisidium des Baselbieter Verbandes,
zwei Jahre spiter wurde er als Mitglied
des SVRB-Verwaltungsrates gewihlt. Von
Beruf Versicherungsmathematiker, am-
tierte er ausserdem seit 1977 als Prasident
der verbandseigenen Pensionskasse.

© Um sich vermehrt seinem Beruf als An-
walt widmen zu konnen, hat der Freibur-

falls seine Demission aus dem Verwal-
tungsrat eingereicht. 1982 in den VR ge-
wiahlt, war er nicht nur das juristische Ge-
wissen, sondern auch der kritische Analy-
tiker der von der Zentraldirektion vorge-
legten Unterlagen und Antrige. Dabei
iibersah er nie die besondere Stellung und
den selbst definierten Auftrag der genos-
senschaftlich organisierten Raiffeisen-
Bankengruppe.

® Aus dem Aufsichtsrat demissionierte
Marcel Demierre. Bereits im Jahre 1944
trat er bei der Raiffeisenbank Marly sein
Amt als Hilfskassier an, das er bis 1966
ausiibte. 1968 wurde er Prisident dieser
Bank, die mittlerweilen eine Bilanzsumme
von 85 Millionen Franken aufweist. Seit
1968 stellt er seine fachliche Kompetenz
als Prasident und Sekretir der Fédération
de Fribourg romand unter Beweis. 1980
wihlte ihn die Delegiertenversammlung
als Mitglied des Aufsichtsrates.
Verwaltungsratsprésident Dr. Gion Clau
Vincenz wiirdigte die Arbeit der drei De-
missiondre und iiberreichte ihnen als Zei-
chen des Dankes ein Prisent.

ger Nationalrat Dr. Paul Zbinden eben-

® Neuin den Verwaltungsrat wihlten die

Verwaltungsratsprisident Dr. Gion Clau Vincenz ehrt die zuriickgerete-
nen Marcel Demierre, Dr. Albin Simon und Dr. Paul Zbinden (von links).

i

-

Neu im Aufsichtsrat:
René M.E. Feld.

Delegierten Dr. Marius Cottier. Der am
14.April 1937 geborene Rechtsanwalt,
Mitglied der Raiffeisenbank Jaun/FR, ist
Freiburger Staatsrat und als solcher Di-
rektor fiir Erziehung und kulturelle An-
gelegenheiten.

® Neu in den Aufsichtsrat gewahlt wurde
der 54jahrige René M.E. Feld. Der aus
Aesch/BL stammende Okonom ist Prisi-
dent des Baselbieter Verbandes der Raiff-
eisenbanken und Aufsichtsratsprisident
der Raiffeisenbank Aesch-Pfeffingen. ma.
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21.INTERNATIONALER
- RAIFFEISEN-
JUGENDWETTBEWERB

«Schon

‘entdeckt, was in
Dir steckt?)

Nicht weniger als 22361 Malarbeiten wurden
beim 21.Internationalen Raiffeisen-Jugend-
wettbewerb eingereicht. Das Motto «Schon
entdeckt, was in Dir steckt?» spornte die
Madchen und Knaben aus der ganzen
Schweiz zu zahlreichen kleinen Kunstwerken
an.

Stapelweise gingen
die Zeichnungen bei den
Raiffeisenbanken ein.

Fotos: Sinus
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ie Jury, der einige Zeichenlehrer
D als Fachleute angehorten, hatte

wahrlich keine leichte Aufgabe.
Nachdem schon die Vorauswahl Stunden
in Anspruch genommen hatte, nahm der
«Endspurty am Hauptsitz des Schweizer
Verbandes der Raiffeisenbanken in
St.Gallen erst recht dramatische Formen
an. Bei allen Kategorien brauchte es
schliesslich mehrere Wahlgidnge, ehe in
echt demokratischem Verfahren die Sieger-
(innen) auserkoren wurden.
Und auf diese Erstplazierten wartete in
diesem Jahr eine besondere Attraktion.
Thre Preise bekamen sie namlich nicht per
Post. Nein, Mountain-Bike, CD-Player
und Reisegutscheine wurden den ersten
drei jeder Kategorie im Rahmen der Dele-
giertenversammlung des SVRB in Baden
iiberreicht. Der SVRB hatte hiezu auch die
Eltern der Preisgewinner nach Baden ein-
geladen. Stolz marschierten die jungen
Kiinstler unter dem Applaus der Delegier-
ten sowie von Mami und Papi auf der Biih-
ne auf, um ihren wohlverdienten Preis in
Empfang zu nehmen.
Minuten nach der Preisverleihung, die von
einer Kinderzirkus-Vorstellung umrahmt
wurde, machten einige gleich den ersten
Test. So fuhr die erst neunjihrige Wayan
Angst aus Kastanienbaum, Siegerin bei
den Jingsten, gekonnt mit ihrem neuen
Mountain-Bike vor.

Stolz holt der
jiingste Sieger,
der Tessiner
Giuseppe
Marraffino, sein
Mountain-Bike

Ein paar Tage gedulden musste sich hinge-
gen Michael Oefner, der Sieger bei den Al-
testen, bis er seinen Preis einlésen konnte.
Der 16jahrige Kolliker gewann nidmlich
eine zehntigige Osterreich-Reise und
nahm unter anderem an der Internationa-
len Preisverteilung in Wien teil (vgl. Be-
richt auf Seite 15).

Wie dem Zeichenwettbewerb war iibrigens
auch dem Quiz ein grosser Erfolg beschie-
den. Nicht weniger als 25863 Talons gin-
gen ein. (ma.)

Die Kategorien-
sieger mit ihrem
Meisterwerk:
Wayan Angst

(9 Jahre, Kasta-
nienbaum, vorne
links), Giuseppe
Marraffino

(7 Jahre, Lumino,
vorne rechts),
Simon Meier

(14 Jahre, Nesslau,
hinten links) und
Michael Oefner
(16 Jahre, Kolliken,
hinten rechts).

Die Quiz-Hauptsieger

1. Preis

Wiirgler Mario, Heuschmettlen,
Ottikon

2.—10. Preis:

Bourdin Valérie, de Pierre Alain,
Hérémence

Huwiler Andreas, Reussmatt 4,
Emmen

Meystre Valerie, Neuchatel 25,
Bevaix

Roos Thomas, Grausschdir,
Hubeli

Zanni Patrick, Ca’ di Sopra 18,
Gentilino

Brochetto Marcel, Hauptstrasse 50,
Kolliken

Lustenberger Ivo, Knubelmatte,
Luthern

Riedi Roman, Hubwiesen,
Zihlschlacht

Theiler Ester, Rosenmatt,
Hergiswil

Klassenpreise

Die 10 besten Schulklassen erhalten je
Fr. 200.— in die Klassenkasse!

9. Klasse Sekundarschule Wilderswil-
Gsteigwiler

4./5.Klasse Alterswil, Flawil

4. Klasse Bliel, Gossau

6. Klasse Biielen, Neu St. Johann
3./4.Primarklasse, Unterlangenegg
5. Primarklasse, Hohenrain

1a/2a classe elementare, Lumino
3.Primarklasse, Giffers

classe enfantine, Villeret

classe enfantine, Treyvaux

e YIRS NI T, NS N
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Zu verkaufen

Tresorfécher

4 Blocke in gutem Zustand,
130 Facher, Hohe: 2,00 bis
2,05 m, Breite: 61, 66, 91
cm.

Verfligbar per sofort.

Occ. Schalteranlage

1 Schalterkasse, Lange 1180
mm, Breite: 750 mm, Ho6he:
880 mm, bestehend aus 4
Vertikalschranken.
Verfugbar per sofort.

Raiffeisenbank Bottstein
5314 Kleindéttingen

Tel. 056 454155

Fax 056 4543 35

SOREG WINTERGARTEN
damit Ihr Traum Wirklichkeit wird |

=

—
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AG. Inf

hochwertige Aluminium-
konstruktion in Ihrer Wunschfarbe

modulares System o vielseitige Verglasungen
e verlangen Sie Unterlagen .
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movwvitlec ag
Einsiedlerstrasse 31 8820 Widenswil Telefon 01/780 57 44

14

BANK IN MENZIKEN

Infolge Anschaffung eines grosseren Modells

giinstig zu verkaufen
Panzerschrank mit 44 eingebauten Tresorfachern

(inkl. Kunststoff-Kassetten)

neuwertig (4 Jahre alt)
Grosse 1,9 0,9%0,8 m
Gewicht: 2200 kg
Farbe hellgrau
Neupreis: Fr. 24000.—
Verkaufspreis: Fr. 10000.—

Liefertermin: gegen Ende 1991

Fiir weitere Auskiinfte wenden Sie sich

bitte an R. Héachler (Tel. 064 70 1170 intern 250)

SIEMENS
NIXDORF

Unser bisheriger Vertriebserfolg basiert auf einem umfassend guten Ruf
bei Interessenten und bestehender Kundschaft sowie auf marktgerechten
professionellen Produkten.

Damit wir unsere Marktfiihrerposition erhalten und ausbauen kdnnen,
suchen wir fiir den Standort Bern einen 25-30jdhrigen, kunden-
orientierten

Verkaufsberater

fiir den Vertrieb von umfassenden EDV-Losungen (HW und SW) im
Kundenbereich

Regional- und Raiffeisen-Banken

lhrem Wunsch entspricht es, die erworbenen Bank- und Buchhaltungs-
Fachkenntnisse im taglichen Kontakt beratend anzuwenden, um dadurch
die bestehenden bisherigen Bankleistungen durch neue EDV-Mittel zu
optimieren und zu verbessern. EDV-Grundkenntnisse und eventuell schon
vorhandene Vertriebserfahrung erleichtert lhnen die Einarbeitung und
bringt Sie schneller zum Erfolg.

Interessiert an einer in jeder Beziehung aussergewdhnlichen Aufgabe?
Herr Manfred Frey erwartet Ihre aussagekréftigen Bewerbungsunter-
lagen und gibt iber Tel. 01/816 81 83 auch gerne erste Auskunft.
Diskretion ist selbstversténdlich.

Siemens Nixdorf
Informationssysteme AG
Personalabteilung
Obstgartenstrasse 25
8302 Kloten
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Landessieger
Fédéric Piromalli
inden 3 =
Startlochern... e o

07— U S L

... zu seinem internationalen Sieg bei den 15—18-jahrigen.

Portrait des Schweizer
Preistrdagers Michael Oefner

Wohnort: Kélliken AG

Beruf: Beginn einer KV-Lehre,
Plane in Richtung « EDV» oder
«Profimusiker»

Hobby: Gitarrenspielen, Malen
Waunsch: personlich: ein guter.
Musiker werden; an die
Menschheit: Frieden
Interessantes Detail: Michael
ist in der Schweiz geboren,
aber osterreichischer Staats-
zugehorigkeit.

Die internationalen Sieger:

6-10jahrige:

1. Rosmarie Friih, Italien; 2. Conny
Moris, Luxembourg; 3. Giuseppe
Marraffino, Schweiz

11-14jahrige:
1. Omar Sadek, Frankreich; 2. Ter-
hi Hietamaki, Finnland; 3. Simon
Meier, Schweiz

15—-18jahrige:

1. Frédéric Piromalli, Frankreich; 2.
Christian Ruiz Diaz, Kanada; 3. Mi-
chael Oefner, Schweiz
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Am diesjahrigen Jugendwettbe-
werb nahmen rund 2,3 Millionen
Kinder und Jugendliche aus neun

Sie will
hoch hinaus:
Marie-
Héléne
Pichette,

17 Jahre.

2,3 Millionen
Teilnehmer

Internationale Jugendwettbewerb-Schlussfeier in Wien

Als kronender Abschluss des Jugendwetthewerbes «Schon ent-
deckt, was in Dir steckt?» fand Anfang Juli die internationale
Schlussveranstaltung in Wien statt. Die besten jugendlichen
Zeichner aus neun Landern und rund 300 Kinder aus Osterreich er-
lebten die feierliche Preisverleihung und anschliessend eine fanta-

stische Show.

verschiedenen Landern teil. Mit to-
tal 93 Millionen Teilnehmern ist
der Raiffeisen-Jugendwettbewerb
der grosste weltweit. Die dltesten
Landessieger konnten die Schluss-
feier live miterleben, denn die Rei-
se nach Wien mit anschliessendem
Osterreich-Urlaub war gleichzeitig
ihr «erzeichneter» Preis.

Unter dem Motto «Osterreich —
Briicke zwischen Ost und West»
traten im Rahmen der Schlussfeier
Stars aus flinf verschiedenen Lan-
dern auf.

Der beliebte Moderator Alfons Hai-
der konnte folgende Kiinstler be-
grussen: Stefan Mross (Sieger des
Grand Prix der Volksmusik), eine
russische Folklore-Gruppe, Simone
(6sterreichische  Eurovisionsteil-
nehmerin), die Rock’n’-Roll-Welt-
meister aus Italien und zuguterletzt

Klibi und Caroline. Beim anschlies-
senden Abendessen konnten die
Jugendlichen sogar die Stars aus
der N&he erleben und mit ihnen
ein paar Worte wechseln.

Auf der anschliessenden Oster-
reich-Reise erlebten die Jugendli-
chen vom «Weissn Réssl» (iber
den Grossglockner bis hin zum
Golfspielen viele schéne und ab-
wechslungsreiche Stunden.

Die schonsten Eindriicke jedoch
waren die gemeinsamen Erlebnis-
se in der bunt zusammengewiirfel-
ten Gruppe. Da gab es keine
Sprachbarrieren, einer half dem
andern, und am Schluss wurden
eifrig Adressen ausgetauscht. Man
weiss ja nie, ob man spéter einmal
nach Finnland, Kanada oder
Schweden geht. .. (tg.)

Séi;ie Talente
entwickeln
lohnt sich

Mit diesem bemerkenswerten
Essay gewann die 17jahrige, aus
dem kanadischen Ontario stam-
mende Marie-Héléne Pichette
beim Internationalen Raiffeisen-
Jugendwettbewerb den 1. Preis
bei den Aufsatzen.

Gestern abend sagte Professor Yvan
Titel im Verlauf der Debatte mit den
Abschlussklassen des Notre-Dame-
Kollegs: «Ein Diplom ist fast die ein-
zige Garantie, einen Arbeitsplatz zu
finden.» Seine Meinung wurde je-
doch nicht von Erhard Muse geteilt,
fur den «die beste Art, sich eine inter-
essante Zukunft aufzubauen darin be-
steht, mit seinen Talenten zu wu-
chern.» Sein Standpunkt begeisterte
das Publikum so sehr, dass der Dis-
kussionsleiter nur mit grosster Miihe
die Fragen bewaltigen konnte, die im
Saal gestellt wurden.

Diese Debatte wirft die uralte Frage
auf, wie wichtig Diplome eigentlich
sind. Wie kann man noch glauben,
dass uns ein Diplom einen Arbeits-

platz sichert, wenn die Zahl der diplo-
mierten Arbeitslosen standig zu-
nimmt! Selbstverstandlich durfte Pro-
fessor Titel, Rektor einer bekannten
Universitat, diese Statistik nicht so
ohne weiteres bestatigen. Es scheint
aber, als habe dieser Geisteswissen-
schaftler vergessen, wie viele Men-
schen beriihmt geworden sind, ohne
Uber das in seinen Augen so wichtige
Diplom zu verfiigen!

Nehmen wir nur ein Beispiel: Johann
Sebastian Bach. Dank seines Talents
als Organist konnte er seinen Lebens-
unterhalt verdienen und dabei gltick-
lich sein. Haben wir hier kein konkre-
tes Beispiel, das der These von Pro-
fessor Titel widerspricht? Und was
wiirde aus unserer Kultur, wenn jeder
einem Diplom nachjagen miisste, um
jeden Preis? Wo waren dann Félix Le-
clerc, Jean-Paul Lemieux, Aurele de
Foy Suzor-Coté und viele andere
Kiinstler? Wo waren Pierre Péladeau,
Alphonse Desjardins, Joseph-Ar-
mand Bombardier und andere Unter-
nehmer, deren Erfolg so gut wie
nichts ihren Diplomen zu verdanken
hat?

Ich glaube deshalb, dass die Mei-
nung von Erhard Muse viel stichhalti-
ger ist. Der bekannte Philosoph ver-
tritt die Ansicht, die Entwicklung un-
serer Talente sei grundlegend fir ein
gliickliches Leben. «Wuchert mit eu-
ren Talenten!», rief er uns zu. Ich
muss gestehen, dass mich sein
Standpunkt (iberzeugt hat. Wenn

sich unsere Gesellschaft seiner Mei-
nung anschliessen wirde, gabe es
hdchstwahrscheinlich weniger
«Drop-outs», und hdllische Drogen
oder Alkohol wirden ihre Anzie-
hungskraft verlieren. Mit Stipendien
im Anschluss an Wettbewerbe fiir
kiinstlerische Spiele und Kreativitat
konnte man zahlreiche Talente for-
dern. Sollten wir 'uns nicht ein Bei-
spiel an den Japanern nehmen, die
ihre Kinstler und Meister im Kunst-
handwerk zu «Schétzen ihres Volks-
guts» erklaren?

Diese Debatte hat mir wirklich die Au-
gen geoffnet. Gerade als ich eine
Wahl treffen wollte, die meine ganze
Zukunft bestimmen wiirde, war ich
dabei, meine Talente zu vernachlassi-
gen. Als ich mich fiir das Kommuni-
kationswesen entschloss, dachte ich
tiberhaupt nicht mehr an meine neun
Jahre Klavierunterricht. Ich sagte
mir: warum nicht meine Kenntnisse
auf musikalischem Gebiet mit den
Kommunikationsmedien verbinden?
Statt treu und brav ein Diplom nach
dem anderen zu sammeln, werde ich
in der Lage sein, eine schwierige Kar-
riere als Konzertpianistin aufzuneh-
men und mir gleichzeitig einen Platz
als Pressereferentin im musikalischen
Bereich zu erobern. Als ich Erhard
Muse zuhorte, wurde mir die Bedeu-
tung des Sprichwortes klar: «Titel
sind Medaillen fir Dummkdépfe.
Grosse Menschen brauchen nur ihren
Namen.»
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1 Pris Altrsgruppe 810 Jahe 21.INTERNATIONALER RAIFFEISEN-JUGI

Wayan Angst (9),
Kastanienbaum

Nationale Hauptgewinner

1.Preis Altersgruppe 6—8 Jahre
Giuseppe Marraffino (7),
Lumino

Belebt und farbig ist die Welt. Die gebastelten Drachen sind zusétzliche Farbpunkte in einer
Landschaft, wo sich die Familie dem gemeinsamen Spiel widmet. Alle sind einbezogen,
Gross und Klein, Weisse und Schwarze, Mann und Frau. Mit der zeichnenden Hand bringt
sich wiederum das Kind selber im Bild ein.

1. Preis Altersgruppe 15—18 Jahre
Michael Oefner (16)
Kolliken

«lch male am liebsten Blumen.» So fréhlich spontan wie die hell
leuchtenden Farben ist auch die Aussage. Erstaunlich, mit welcher
Selbstversténdlichkeit sich der junge Kdnstler, sogar mit einer Riik-
kenansicht, ins Bild einbezieht.

& i T

So klar und eindeutig wie die formale Gestaltung ist auch die Aussage. Wer kann sich dieser
Idee verschliessen? Die reiche Farbigkeit dieses sich perspektivisch verdichtenden Miillber-
ges kontrastiert in verbliiffender Weise die Strenge der einfachen grossen Formen.

1. Preis Altersgruppe 11-14 Jahre
* Simon Meier (14),
Nesslau

Fast plakativ, erzéhlend, mit sehr klaren Vorstellungen stellt sich Si-
mon als kiinftigen Bécker dar. Der Ideenreichtum und die Liebe zum
Detail sowie der sorgféltige Fleiss in dieser Arbeit fesselt den Betrach-
ter.

16 PANORAMA 8—91



NETTBEWERB «SCHON ENTDECKT, WAS IN DIR STECKT?»

Sonderpreise der Zeitschrift PANORAMA

Den Sonderpreis der deutschen Ausgabe
der Zeitschrift PANORAMA hat gewonnen:

Barbara Czarniecki (10)
Gossau

Starke Ferienerinnerungen hat uns Barbara aufgezeigt.
Sandburgen bauen, sich auf den Wellen wiegen las-
sen, und der unvergesslich sich verfarbende, gliihende
Ball der untergehenden Sonne, sind ihre bleibenden
Eindriicke, welche mit starken Farben in ihrem Herzen
verankert sind. Erstaunlich sind das bereits vorhandene
Raumverstandnis und die Sicherheit, mit welcher die
komplementéaren Effekte gesetzt sind.

PANORAMA 8—91

Den Sonderpreis der italienischen Ausgabe
der Zeitschrift PANORAMA hat gewonnen:

Danilo Bolliger (7)
Lumino

Eine auffallende Beobachtungsgabe und eine unglaub-
liche Liebe zum Detail verrdt uns Danilo mit seinem
Elektriker. Er zeigt uns den Menschen, welcher noch
mit wachen Augen (ber den Dingen steht und die
Technik beherrscht. Unerschiitterlich sind die starken,
gegensétzlichen Farben in ihren klar umrissenen Fl&-
chen gemalt.

Den Sonderpreis der franzésischen Ausgabe
der Zeitschrift PANORAMA hat gewonnen:

Jérome Etienne (10)
Courtemaiche

Unwahrscheinlich stimmungsvoll wirkt diese Land-
schaft von Jéréme. Die perspektivisch sich in der Ferne
verkleinernde Hiigellandschaft verschafft.dem Bild eine
seltene Tiefe. Vier Bsume mit runden Laubkronen mar-
kieren die Ecken der grossen viereckigen Fldche, die
wohl ein Gebdude darstellt, an welchem der mit Ham-
mer und Nigeln bewehrte Mann arbeitet. Die leichte
Verwischbarkeit der Neocolorfarben ergibt eine tonige
Farbigkeit, was dem Bild eine zusétzliche Abgestimmt-
heit und Harmonie verleiht.



I R U N D S CH A U

St. Silvester

Anlasslich der Generalversamm-
lung konnte die Raiffeisenbank
St. Silvester (Mitglied des Deutsch-
freiburger Verbandes) die Einwei-
hung des neuen Bankgebaudes
vornehmen. Bereits 1985 erwarb
die Raiffeisenbank im Dorfzentrum
eine Parzelle. Ans Bauen konnte
aber noch nicht gedacht werden.
Einerseits, weil die erstandene
Bauparzelle zu klein war, und an-
dererseits wegen der glinstigen
Lage der Parzelle. Darum sollte ein
zukiinftiger Neubau weitere Raum-
bedurfnisse der Gemeinde abdek-
ken (Post, Geschafte, Wohnun-
gen).

In der Folge erwarb die Kasse von
der Gemeinde weiteres Bauland
und liess vom Architekturbiro
Schaller-Gauch in Tentlingen die
notwendigen Projekte ausfiihren.

Neubau Raiffeisenbank

Nachdem auch dem Schweizer
Verband in St.Gallen ein zurecht-
gestutztes Projekt genehm war,
konnte im Herbst 1989 mit dem
Neubau begonnen werden.

Das Gebaude enthalt die Raum-
lichkeiten fiir die Bank und die
Post, vier Wohnungen sowie im
Untergeschoss ein Geschaft fir In-
nendekoration. Weil man beim
Bauaushub auf schlechten Bau-
grund stiess, wurde zusatzlich ein
zweites Untergeschoss errichtet, in
welchem Zivilschutzrdume Platz
fanden.

Natirlich hoffen die Verantwortli-
chen der Raiffeisenbank St. Silve-
ster, mit diesem Neubau die
Grundlagen fir eine giinstige Wei-
terentwicklung der Dorfbank ge-
schaffen zu haben. ek

20 Jahre T.0.P.-E.D. V.

Die Firma T.0.P.-E.D.V, mit Hauptsitz in Langnau am Albis und
2Zweigniederlassung Bern, feiert dieses Jahr ihr 20jahriges erfolg-
reiches Bestehen. Der Erfolg dieser Firma griindet auf der kon-
sequenten Ausrichtung fiir EDV-Gesamtlosungen im Universal-

banking.

Das Unternehmen, mit rund 30
Mitarbeitern, erbringt innovative
Informatik-Ldsungen im Banken-
bereich. Als |IBM-Partnerfirma und
-Agent bietet sie nebst den im eige-
nen Hause entwickelten Software-
I6sungen auch im Hardwarebe-
reich fihrende Produkte an. Dabei
bildet die Kundennéhe, kompeten-
te Beratung und eine umfassende
Betreuung, auch nach dem Kauf,
zentrale Aufgabe der Firma.

18

EDV

«Nur so kénnen wir unsere Kun-
den mit erstklassiger Hard- und
Software und einem kompletten
Full-Service in ihren Aufgaben mit

leistungssteigernden  Gesamtl6-
sungen unterstiitzen. Wir haben
uns von Anfang an auf die Aufga-
ben der Raiffeisen- und Universal-
banken konzentriert. Diesen effi-
ziente, moderne und zukunftsori-
entierte Informationssysteme anzu-
bieten war und ist weiterhin unser
Ziel. Denn speziell kleinere und
mittlere Banken miissen im hart-
umkampften Wettbewerb minde-
stens ebenso leistungsfahige Infor-
matik-Instrumente einsetzen kon-
nen wie eine Grossbank», erldutert
W. Stahli, Mitglied der Geschafts-
leitung, das Erfolgsrezept der Fir-
ma.

Eine der wichtigsten Entwicklun-
gen der T.0.P.-E.D.V. ist die inte-
grierte Gesamtldsung «TOPAS-
B». Sie wurde in enger Zusam-
menarbeit mit  verschiedenen
Bankinstituten entwickelt und ste-
tig den wachsenden Bediirfnissen
angepasst. So bilden diese Anwen-
dungsprogramme heute eines der
modernsten Informationssysteme
fur alle Geschéftsbereiche einer
kleineren und mittelgrossen Regio-
nalbank.

Mit gegen 150 Bankinstituten als
zufriedene Kunden darf die Firma
auf eine erfreuliche und gesunde
Basis zéhlen. su.

Walenstadter Raiffeisenbank

im Zentrum

Ein weiteres markantes Ereignis im
stetigen Aufwartstrend der Raiffei-
senbank Walenstadt bildet die
Er6ffnung der neuen Bankrdum-
lichkeiten an der Bahnhofstrasse.
Mit dem Standortwechsel an die

Walenstadter Hauptgeschéftsstras-

se kam die Raiffeisenbank naher
zum Kunden — mit Erfolg, wie sich
zeigte.

In der neuen Bank wurden ver-
schiedene Neuerungen eingefiihrt:
Bancomat und Nachttresor bieten
einen 24-Stunden-Service. Eine
moderne, elektronische Tresoran-
lage mit Datentrager-Safes fiir
EDV-Datentrager dient sicherer
Aufbewahrung. Neben den ubli-
chen Schalter-Offnungszeiten von
Montag bis Freitag steht die Raiff-
eisenbank Walenstadt auch am
Samstagmorgen  Einheimischen
und Gasten offen.

Neuartig ist besonders die Bank
mit offenen Schaltern. Durch den
Einsatz eines automatischen Kas-
sen-Tresors mit den notwendigen
Sicherheitsvorschriften kann auf
die herkémmliche Verglasung der
Schalter verzichtet werden. Noch
mehr Kundennahe wird erreicht.
Dank gliicklicher Umstidnde ergab
sich zwischen WEW- sowie Post/
Rathaus-Gebaude die Mdoglichkeit
zur Erstellung eines Bankneubau-
es. Dieser ist integriert in ein Ge-
schéfts- und Wohnhaus. Als Part-
ner zeichnen ein Sanitar-Installa-
tionsbetrieb, Coop Sarganserland
sowie ein Privater. Untergebracht
ist zudem ein Architekturbtiro.

Die Raiffeisenbank Walenstadt —
mit einer aktuellen Bilanzsumme
von 44,2 Mio. Franken — befindet
sich auf einem erfolgreichen Weg.

as
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I RUNDSCHAU

ZENTRALBANK DES SCHWEIZER VERBANDES

DER RAIFFEISENBANKEN

Zwischenbilanz per 30. Juni 1991

(ohne Erfolgsrechnung)

Aktiven
Kassa, Giro-und
Postcheckguthaben
Bankendebitoren auf Sicht
Bankendebitoren auf Zeit
davon mit Laufzeit
bis zu 90 Tagen
Raiffeisenkassen-Debitoren
auf Sicht
Raiffeisenkassen-Debitoren
auf Zeit
davon mit Laufzeit
bis zu 90 Tagen
Wechsel und Geldmarktpapiere
davon Reskriptionen
und Schatzscheine
Kontokorrent-Debitoren
ohne Deckung
Kontokorrent-Debitoren
mit Deckung
davon mit
hypothekarischer Deckung
Feste Vorschiisse und Darlehen
ohne Deckung
Feste Vorschiisse und Darlehen
mit Deckung
davon mit
hypothekarischer Deckung

19369008.99
143735629.15
1191554500.—
405217 900.—
490636019.70
1863525000.—

22850000.—
7505368.80

15299263.39
27883197.60
23093894.90
111834151.60
33007310.97
10259711.15

Kontokorrent-Kredite und Darlehen

an offentlich-rechtliche
Korperschaften
Hypothekaranlagen
Wertschriften
Dauernde Beteiligungen
Bankgebaude
Andere Liegenschaften
Sonstige Aktiven

Bilanzsumme

Passiven
Bankenkreditoren auf Sicht
Bankenkreditoren auf Zeit

davon mit Laufzeit

bis zu 90 Tagen
Raiffeisenbanken-Kreditoren

auf Sicht
Raiffeisenbanken-Kreditoren

auf Zeit

davon mit Laufzeit

bis zu 90 Tagen
Kreditoren auf Sicht
Kreditoren auf Zeit

davon mit Laufzeit

bis zu 90 Tagen
Spareinlagen
Depositen- und Einlagehefte
Kassenobligationen
Obligationen-Anleihen
Pfandbriefdarlehen
Sonstige Passiven

Eigene Gelder
Genossenschafts-
anteil-Kapital 160000000.—
Reserven 51200000.—
Gewinnvortrag
vom Vorjahr 106950.08

463838474.45
1686388833.95
1929458 50%.62

15200000.—
13964459.10
144962089.77

31.12.1990
37550757.44
23996043.79

1187763962.—
656163 130.—
560534 254.59
1697875000.—

15000000.—
6489471.42

22327276.65
24945269.10
20798271.—
91286886.20
27119743.07
10977661.15
466238181.65
1665159711.80
1764 150000.—
15200000 —

12796 691.90
235413156.78

8158161811.09

7838846 407.39

309635680.25
366 100000.—

43400000.—
1231829784.25
3248605 132.60

1025947 390.—
75102585.76
699759600.—

85078 600.—
87976893.13
12434098.41
486056 500.—
325000000.—
930750000.—
173604 586.61

211306950.08

86883656.12
602060000.—

318160000.—
1137056 106.01
3095547 026.65

915971 180.—
70675298.74
675852950.—

65192950.—
88554 345.23
12265413.52
492330000.—
325000000.—
789200000.—
252114661.04

211306950.08

Bilanzsumme
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8158161811.09

7838846407.39

Die moderne Schalterhalle der neuen Raiffeisenbank Attinghausen.

Neubau der Raiffeisenbank

Attinghausen

In Attinghausen wurde das neue Gebéude der Raiffeisenbank und
der Post im Beisein vieler Géste feierlich seiner Zweckbestimmung
iibergeben. Rund 300 Personen folgten der Einladung zum Tag der
offenen Tiir und bekundeten so ihr Interesse und ihre Freude an

dem modernen Bau.

Vertreter der PTT, des Raiffeisen-
verbandes, der Behorden wie auch
solche der einheimischen Post und
Bank versammelten sich, um der
offiziellen Ubergabe des neuen Ge-
baudes beizuwohnen. Pfarrer
Burch fand sehr treffende Worte,
bevor er die Einsegnung vornahm.
Baukommissionsprasident  Josef
Zgraggen liess es sich nicht neh-
men, einen umfassenden Riick-
blick auf die Planungs- und Bau-
phase zu geben. Nach ihm ergriff
Beat Trachsel fiir die HTS-Architek-
ten und Partner Paul Dubacher das
Wort. Er dankte den Bauherren,
Raiffeisenbank und PTT, fiir das in
sie gesetzte Vertrauen und richtete
Dankesworte an alle Fachingenieu-
re, Unternehmer und Handwerker,
vor allem aber an Bauleiter Mein-
rad Zurfluh, der die anfallenden Ar-
beiten stets mit grosser Umsicht
koordiniert und geleitet hatte.

Ein grosses Dankeschon richtete er
an die Adresse der Nachbarschaft,
die wihrend der ganzen Bauzeit
viel Nachsehen und Toleranz be-
wiesen habe. Er iberreichte dem
Prasidenten der Baukommission
ein Werk des Altdorfer Kiinstlers
Thomas Dittli.

Nach der Besichtigung der Bank-

und Postraumlichkeiten sowie der
noch leerstehenden Wohnung dis-
lozierte die illustre Gasteschar ins
Gasthaus «Krone», um sich kuli-
narisch verwdohnen zu lassen. Der
Prasident der Raiffeisenbank At-
tinghausen, Beat Huwyler, dankte
dann allen, die zum guten Gelin-
gen des Neubaus beigetragen hat-
ten. Den Mitgliedern der Baukom-
mission, Walter Bar, Beat Huwyler,
Franz Kempf, Isidor Piintener und
Josef Zgraggen (Prasident), tber-
reichte die Vizeprasidentin, Klara
Arnold, zum Dank fiir ihre Arbeit
ein symbolisches Geschenk.

TAG DER OFFENEN TUR

Tags darauf war dann jedermann
zur Besichtigung der neuen Bank-
und Postlokalitdten sowie der noch
leerstehenden Wohnung eingela-
den. Rund 300 Erwachsene und
Kinder benutzten die Gelegenheit.
Die Madchen und Buben schmtick-
ten ihr Handgelenk mit einem bun-
ten Raiffeisenballon, und die
«Grossen» fiillten Wettbewerbs-
formulare aus. Nach dem Rund-
gang traf man sich in der Garage
der Post, wo Hans Marti und die
Raiffeisenbank ihre Géste aufmerk-
sam bewirteten. (ka)
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Einer der Hohepunkte

der Raiffeisen-Schulreise:
die Schiffsfahrt auf

dem Vierwaldstattersee.

«Ganz im Sinne
des Raiffeisen-Forderungs-

auftrags)

Eine positive Bilanz zieht
Alfred Burkhalter, Werbebeauftragter
des Biindner Regional-
verbandes der Raiffeisenbanken, iiber
die Riitli-Schulreisen:

«Das Echo bei Schiilern, Lehrern,
Verwaltern und Behorden war so gross
wie noch nie bei
einer Raiffeisen-Aktion.»
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Fotos: H.R. Aeschbacher
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Uberraschung in Fliielen:
der Wolfwiler Lehrer Heinz Zimmermann
mit seinen Sechstkladsslern.

und 16000 Fiinft- und Sechstkliss-
R ler absolvierten in diesem Friih-

sommer auf Einladung der Raiff-
eisenbanken eine Schulreise auf das Riitli
(vgl. Bilderbogen im letzten ¢Panoramay).
Vier Leute am SVRB-Sitz in St. Gallen und
acht Werbeverantwortliche in den Regio-
nalverbanden waren — phasenweise in tag-
licher Arbeit — damit beschéftigt, dass alles
klappte, kein Unfall passierte und kein
Kind verlorenging.

Fruchtbare Zusammenarbeit

Die intensive Zusammenarbeit zwischen
den einzelnen Raiffeisenbanken, den Re-
gionalverbinden und dem SVRB bezeich-
net Alfred Burkhalter denn auch — neben
der unbeschwerten Art, wie die Kinder die-
se Reise erlebten — als einen der erfreulich-
sten Punkte der grossangelegten Aktion.
Einer Aktion iibrigens, die — Stichworte so-
zialer Auftrag, Unterstiitzung des Zusam-
menhalts im Dorf — ganz dem urspriingli-
chen Raiffeisen-Forderungsauftrag ent-
sprach, wie er auch im neuen Leitbild zu
finden ist. Als genossenschaftliche Bank
fand Raiffeisen auch guten Zugang zu den

Lehrern, ohne dass die Riitli-Schulreise zu
einer Werbefahrt auszuarten drohte.

Was die ganze Aktion Raiffeisen letztlich
gebracht hat, ist zwar nur schwer abzu-
schitzen. Dennoch glaubt Robert Fuchs,
Marketingleiter beim Schweizer Verband
der Raiffeisenbanken, dass mit dem Aus-

Rutli-Anekdoten

Wahrend viele Kinder zum erstenmal das
Rutli mit den eigenen Augen sahen, wa-
ren andere offensichtlich schon einmal an
diesem fiir die Schweizergeschichte so
wichtigen Fleck. Ein zwdlfjahriger Solo-
thurner meinte jedenfalls trocken und mit
scheinbar grosser historischer Erfahrung:
«Hier oben hat sich nichts veréndert, es
istimmer noch wie friiher...»

w* % %

Nichts mehr wie friiher ist allerdings in
Sachen Ballspiele. Spielte man zu Vater
und Mutters Zeiten auf Schulreisen Vél-
ker-, Schlag- oder vielleicht einmal Fuss-
ball, so sorgte ein Tessiner Schiiler auf
dem Rutli fur eine Premiere. Nach dem
Mittagessen holte er einen eiférmigen Ball
hervor und begann mit seinen Kollegen
American Football zu spielen — und das
auf dem wohl heiligsten Rasenfleck der
Schweiz!

* * *

Eine Uberraschung auf Rasen erlebten
auch die Sechstklassler des Wolfwiler
Lehrers Heinz Zimmermann. Dessen
Schwiégerin wohnt namlich in Flielen.
Weil sie die Klasse aus dem solothurni-
schen G&u auf besondere Weise (berra-
schen wollte, richtete sie im eigenen Gar-

flug auf das Riitli eine langfristige Bezie-
hungspflege entstanden ist: «Aus Anlass
der 700-Jahr-Feier eine Schulreise, und das
in einer grossen Gruppe — das bleibt sicher
vielen in Erinnerung.»

Viele Dankesschreiben

Zeugnis davon legen bereits Dutzende von
Dankesschreiben ab, die in den letzten
Wochen am SVRB-Sitz in St.Gallen einge-
troffen sind. In oftmals zeichnerisch gestal-
teten Briefen schwirmen die Schiiler(in-
nen) von ihrem unvergesslichen Tag.

Fir die unkomplizierte Art der Kinder
spricht auch, wie sie mit dem einzigen Ar-
gernis der Reise fertig wurden. Weil nim-
lich eine Serie grobe Produktionsfehler
aufwies, gingen zahlreiche Raiffeisen-

| Rucksicke kaputt. Teilweise wurden sie

aber noch wihrend der Reise ausgewech-
selt. Die anderen bekamen vom lokalen
Raiffeisen-Verwalter einen neuen Ruck-
sack. (ma.)

-autofahrenden Landsleute vor dem Bau

ten extra einen Getrankestand ein. Die
Schiiler dankten’s mit einem Applaus und
machten sich nachher gestérkt auf den
Weg der Schweiz.

* % *

Ins Staunen kamen nicht nur Heinz Zim-
mermann und seine Schiiler, sondern
auch jener niederlandische Velo-Tourist,
welcher auf der zum Weg der Schweiz ge-
horenden Axenstrasse — wie einst seine

der Autobahn auf der anderen Seite des
Vierwaldstéttersees — plotzlich in den
(Raiffeisen-)Stau geriet. «Hat's da vorne
noch viele Kinder?» fragte er den «Pan-
oramax»-Chefredaktor zwar freundlich,
aber auch leicht genervt ob der unfreiwilli-
gen Temporeduktion. Lange musste sich
der Hollander jedoch nicht gedulden. Als
die Klassen die Axenstrasse verliessen
und zur Tellskapelle hinunterstachen, hat-
te er wieder freie Fahrt.

* % %

(Meist) freie Fahrt hatten auch die zahlrei-
chen Extrazige der SBB, welche die
16000 Kinder in die Zentralschweiz
brachten. Bis die unzéhligen, individuell
abgestimmten Reiseprogramme fir die
tber 600 Klassen aus allen Teilen der
Schweiz allerdings standen, gab es in der
St. Galler SBB-Zentrale einige rauchende
Kopfe. Schliesslich hatte ein pfiffiger
SBB-Beamter die rettende Idee. Er nahm
einfach von zu Hause seinen Personal-
Computer mit ins Geschaft — und von da
ging alles viel einfacher. (ma.)

PANORAMA 8-91

21



Die Schweizer —
ein Yolk von Wandervogeln

150000 km markierte Wege laden zum Laufen ein

s WS ey
CEE e Toad s -
0 7._.,_?_-_.‘_“ .:.___i

Foto: SVZ/ Degonda
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Von den asliindischen Gisten geschatzt: die Naturshiinheiten der Schweiz (Blick von Surlej auf Silvaplaner- und Silsersee).

PANORAMA 8-91




Dass sich die Eidgenossen

zu ihrem 700. Geburtstag ei-
nen Weg der Schweiz
beschert haben, kann kein
Zufall sein. Der 35 km lange
Fussparcours um den
Urnersee und zehn auf das
Riitli hin angelegte Jubilaums-
routen, der sogenannte Stern
91, machen deutlich, dass es
sich um ein Volk von Wander-
vogeln handelt. Obwohl
moderne Formen der aktiven
Freizeit- und Feriengestaltung
wie Pilze aus dem Boden
geschossen sind, hat das Wan-
dern seinen Stellenwert be-
wahren kénnen. Allerdings ist
die Vorstellung der Heer-
scharen in roten Socken schon
langst zum Klischee ver-
kommen. Was sich in der
Schweiz auf den 50000 Kilo-
meter langen offiziellen
Pfaden per pedes forthewegt,
ergibt ein buntes Bild.

re hat Wandern als Ferienwunsch der
Schweizer und Schweizerinnen nichts
an Popularitat eingebiisst. Wie das Institut
fir Fremdenverkehr an der Hochschule
St.Gallen in repréasentativen Umfragen er-

I n der zweiten Halfte der achtziger Jah-

Von Jiirg Salvisberg

mittelte, widerstand die beliebte Freizeit-
betdtigung dem leichten Trend nach mehr
Musse und Verwohnung problemlos.
Erklaren lisst sich diese Tatsache wohl mit
einem zweiten Ergebnis der Erhebung: Bei
Inlandferien stehen das Bediirfnis nach fTi-
scher Luft (bei 44 Prozent aller befragten
Personen) und aktiver sportlicher Tatigkeit
(26 Prozent) im Vordergrund.

In dieser Hinsicht fristen die Schweizer im
EG-Europa kein Inseldasein: Jiingsten
Trendmeldungen aus Deutschland und
Frankreich zufolge befinden sich Bergfe-
rien und Naturerlebnisse im Gebirge allge-
mein im Aufwind.

Unangefochten ist das Image der Schweiz
als Wanderland in Europa. Untersuchun-
gen zur Ferienmotivation der auslindi-
schen Giste haben an den Tag gebracht,

Wandern als Familienerlebnis (Waldspaziergang bei Champfér im Oberengadin).

dass viele Besucher mit der Absicht kom-
men, die Naturschonheiten beim Mar-
schieren iiber Stock und Stein unmittelbar
zu erleben. Genaue Zahlen kennen die neu-
sten Marktanalysen der Schweizerischen
Verkehrszentrale in zwei Fillen: So wan-
dert iiber ein Drittel der belgischen Touri-
sten beim Aufenthalt in der Schweiz, von
den Luxemburgern kommt derselbe Anteil
ausschliesslich zu diesem Zweck.

50000 km markierte Wege

Die landschaftlichen Reize allein machen
auch die Schweiz noch nicht zum Wande-
rermekka. Wesentlich fiir die Attraktivitat
ist die vorhandene Infrastruktur. Von der
verkehrsmissigen Erschliessung und Un-
terkunftsmoglichkeiten an Etappenorten
einmal abgesehen, gehoren dazu in erster
Linie die Wanderwege selbst.

Als es in der Zwischenkriegszeit darum
ging, die Fussgénger von den (noch) stau-
bigen Landstrassen wegzulocken, begann
das Zeitalter der Markierungen. Seitdem
vermitteln nebst den Wegweisern im
Flachland gelbe und in den Bergen: rot-
weiss-rote Zeichen den Wanderern den
richtigen Weg von A nach B. Allméhlich

entstand so ein Netz, das einen Viertel lin-
ger ist als der Erdumfang am Aquator. Auf
einer Landesfliche von 41293 km? gibt es
50000 km unterhaltene Wanderpfade!

Teer und Mountain-Bikes

Fir deren Ausbau und Instandhaltung
zeichnet die Schweizerische Arbeitsge-
meinschaft fir Wanderwege (SAW) als
Dachverband der kantonalen Wanderweg-
Sektionen verantwortlich. Seit Inkrafttre-
ten des Bundesgesetzes iiber die Fuss- und
Wanderwege 1987 kommt ihr der Status
eines beschwerdelegitimierten Fachvereins
zu, welcher technische Grundlagenarbeit
leistet und als Informationszentrale fun-
giert. Thre finanziellen Mittel bezieht die
SAW einerseits von den Sektionen nach
Einwohnerzahl des jeweiligen Kantons, an-
dererseits von der offentlichen Hand und
Gonnern.

Bei der Geschiftsstelle der SAW in Riehen
laufen auch alle Problemfaden zusammen.
Derzeit bereiten dem Koordinationsbiiro
in Sachen Wandern neben allgemeinen
Umweltfragen vor allem zwei Dinge Kopf-
zerbrechen. Zum einen gilt es Losungen fiir
die Nutzungskonflikte zwischen Moun-

Foto: SVZ/ Degonda
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tain-Bike-Fahrern und dem «Fussvolky
auf den Wanderwegen zu finden. Hier ar-
beitet die SAW eng mit den betroffenen
Bundesimtern zusammen. Um beiden
gleichberechtigten Interessen entgegenzu-
kommen, scheint das Errichten getrennter
Wege vor allem im Berggebiet zukunfts-
weisend zu sein.

Zum anderen fithrt die SAW seit Jahren ei-
nen Kampf gegen den steigenden Teeran-
teil auf dem markierten Netz. Im schweize-
rischen Schnitt liegt er bei 20 bis 25 Pro-
zent, in einigen Kantonen findet der Wan-
derer gar nur zur Hélfte natiirliche Unter-
lagen vor.

Karten als Hilfsmittel

Welcher Beliebtheit sich das Wandern er-
freut, l4sst sich an der Vielfalt der angebo-
tenen Karten ablesen. Neben den offiziel- | WSS S=r=t=T0= A e P ~

len Landeskarten sind in Zusammenarbeit | Wandern als Gruppenerlebnis (im Bild: Rochers-de-Naye in der Waadt, mit Blick auf
mit dem Bundesamt fiir Landestopogra- | Tour d’Aiund Tour de Mayen ob Leysin).

phie zahlreiche Spezialkarten auf dem
Markt. So hat die SAW schon 18 von

Foto: SVZ

schliesslich 76 die ganze Schweiz abdek- .
kenden 1:50000-Wanderkarten herausge- Immer mehr Wander\logel
geben - =
Kiimmerly & Frey als fithrender Verlag auf fllegen ins AUSIand
diesem Gebiet hat vor drei Jahren mit viel .
Erfolg den Sprung zum 1:60000-Massstab Wenn sie nicht mehr vertrauten Boden | «Schafchen» nur in der Pause an gewis-
gewagt, was zum Wandern auf eigene unter den Fiissen spiiren, lassen sich auch | sen Treffpunkten. Dazwischen ist indivi-
Faust auf markierten Pfaden ausreicht und Schweizer und Schweizerinnen gerne fith- | duelles Tempo Trumpf, die nétige Orien-
den Kaufer im Laden wegen der geringeren ren. Dieses Bild trifft fiir Wanderferien im | tierung vermitteln auf den traditionellen
Gebiihren an die Landestopographie rela- Ausland zu. Abseits des geradezu perfek- | Strecken rote Punkte.
tiv billiger zu stehen kommt als die her- tionistisch markierten Territoriums sowie
kommlichen Karten. in kulturell und sprachlich fremder Umge- | USA und Mexiko

'bl'ung nimmt der Hang zu organisierten | |aut Ueli Hunkeler versteht die Geschifts-

. s : ouren zu. hilosophie Wandern nicht als sportliche
Individuell oder geﬁlhrt? Die Baumeler AG, die im Ausland seit 30 Eeistung, sondern als beste F:’rm, ein
Wer allein, in der Familie oder Gruppe Jahren wirkende Veranstalterin von Wan- | |and kulturell kennenzulernen. Bei Im-
wandert, diirfte sich also in der Schweiz derferien, zdhlte letztes Jahr 12000 Kun- | pach I5uft der Reisetrend derzeit Richtung
kaum hoffnungslos verirren. Dennoch ent- den. Davon wahlte nur jeder zwdlfte De- | Norden und Westen. Gefragt sind Ziele in
sprechen organisierte Wanderungen einem stinationen ausserhalb Europas. Bei der | den USA und Mexiko.

Bediirfnis. Dabei geht es oft nicht so sehr Nummer 1 der Schweiz ist der typische | Daneben weisen aber auch Winterange-
um Erlduterungen zur bewanderten Re- Klient naturverbunden, stark kulturell in- | pote in den Mittelmeerléndern und Nepal
gion aus kundigem Mund. Felix Kromer teressiert, in der zweiten Halfte des Le- | steigende Tendenzen auf. Osteuropa ent-
von der SAW spnch[ vor allem die «sozial- bens und oberen Einkommensschichten spricht punkto Unterkunft- und Organisa-
hygienische Funktion» von gefiithrten Tou- zugehdrig. tionsmoglichkeiten dagegen noch nicht
ren an. Sie seien ein Treffpunkt fiir gleich- . dem erwarteten Standard.

gesinnte, kontaktsuchende Leute. Gruppenzwang abgeschrieben Baumeler erlebte mit dem Golfkrieg Ein-
Die SAW-Sektionen bieten jahrlich rund Ahnlich ténen die Beschreibungen bei der | briiche in der Tiirkei und Nordafrika und
500 gefiihrte Wanderungen an. Dazu geho- ebenfalls in Luzern domizilierten Konkur- | einen Zug nach Westen: Spanien, Portu-
ren auch die DRS-Radiowanderungen, renz. «Stammkunden sind die alleinste- | gal und Frankreich legten an Beliebtheit
welche letztes Jahr an 22 Sonntagen durch- hende, kulturell interessierte Frau zwi- | zu. (s.)
schnittlich 95 Personen zu mobilisieren schen 40 und 60 Jahren und das mittelal-

vermochten. In den Fremdenverkehrsge- terliche gutsituierte Ehepaar, dessen Kin-

bieten fithren Bergsteigerschulen, Reisebii- der bereits erwachsen sind», berichtet

ros, Verkehrsvereine, Hotels, die Natur- Ueli Hunkeler, Marketingverantwortlicher

freunde der Schweiz und Privatpersonen bei der Imbach-Reisen AG.

regelmissig Touren durch. Grossen Zu- Der ausschliessliche Wanderferien-Spe-

spruchs erfreuen sich gegenwirtig Pan- zialist (mit 7000 Kunden 1990) legt gros- =
oramawanderungen bei der ilteren und ses Gewicht darauf, vom «Typ in roten *é
Fernwanderungen (Trekking) bei der jiin- Socken, der unterwegs nicht links und e . . 3
geren Generation. Immer mehr in Mode rechts schaut», wegzukommen. Auch der ‘ ' X %
kommen Winter-Wanderferien in der ver- Gruppenzwang ist abgeschrieben: «Jeder i Tl : w52 &
schneiten Landschaft. und jede marschiert, wie es ihm oder ihr | Ob in der Tiirkei (Bild), in Mexiko oder
Das Schweizer Nationalhobby kennt keine passt.» Der Reiseleiter sehe alle seine | den USA: Wandernim Auslandist in.
saisonale Beschrinkung mehr.
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Mit Gelb und Grun...

... durch eine bunte Schweiz

o e s e e

- TR T e o e

|

';(ﬁw:,‘_'li"m | Bty Wamberkte 1:63000
~ Aargau Basel-Stadt ' i
\Basel-Landschaft %Iten UEE?L&E%&IIEIII

Von Kimmerly+Frey gibt es tber 100 Wanderbicher, mehr als 60 Wanderkarten
sowie einen Wanderatlas. Sie sind Ihnen ebenso zuverlassige
wie informative Begleiter durch alle schénen Wandergebiete der Schweiz.
Uberall im guten Fachhandel erhaltlich.

04501 01

Reiseerlebnis.

® Dampfextraziige von Mai bis Oktober
(ohne Sommerferien)

® Elektrische Extraziige wahrend des
ganzen Jahres

® Barfussplausch vom 1. Mai bis
31. Oktober

® Frihsticksfahrten im fahrenden
Panoramarestaurant

Verlangen Sie detaillierte Informationen.

g ¥ APPENZELLER BAHNEN

Bahnhofplatz 10, CH-9101 Herisau
Telefon (071) 511060

wegweisend

Erfahren Sie die landschaftlichen Schénheiten
des Appenzellerlandes bei einem besonderen

® Fonduefahrten von November bis Méarz

PANORAMA 8—91

Baumeler
Wanderferien

Auf den schonsten Pfaden wandern...

Mit Baumeler, dem Schweizer Spezialisten fiir Wanderurlaub.
Begleitete Touren in den schonsten Gegenden Europas und
weltweit.

Kleine Gruppen. Freundliche Reiseleitung. Ausgewihlte
Hotels. Flug-, Bahn- oder Busreise.

Verlangen Sie den Baumeler-Wanderferien- Katalog bei Ihrem Reisebiiro -
oder telefonisch oder mit dem Coupon bei

o
BAUMELER

WANDERFERIEN
Zinggentorstr. 1
CH-6002 Luzern
Telefon 0041-4150 99 00

I Katalog '91 gratis

I Baumeler Wanderferien, 208 Farbseiten,
| 182 Reiseprogramme

I Name

I Anschrift

I PLZ/Ort

I Tel.-Nr. PA 8
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WER IN ZUKUNFT
NEUE WEGE GEHT, SOLLTE
BEI UNS REINSCHAUEN.

WIR LEGEN IHNEN DIE WELT ZU FUSSEN.

Lassen Sie in Ihrer wertvollsten Zeit im Jahr das
Alltdgliche zuriick und erleben Sie die Welt, wie Sie
sie noch nie gesehen haben. Machen Sie Ferien, in
denen Sie lhre gegensitzlichen Wiinsche nach Frei-
heit und Geschichte, Natur und Kultur, Erlebnis und
Ruhe unter einen Hut bringen knnen. Rufen Sie

uns oder lhr Reisebiro an. Wir beraten Sie gerne
oder schicken Ihnen den Imbach Wanderferien-
Katalog. Sie werden sehen, besonders wer die Welt
zu Fuss entdeckt, hat mehr von seinen Ferien. Fiir
Kopf und Herz. Ubrigens erhalten Sie pro Buchung
ein Gratis-Bahnbillett zum Ausgangsort der Reise.

MBAC

WANDERFERIEN

Grendel 19, 6000 Luzern 5, Telefon 041/50 11 44
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tangen Sie

«Amrum»
5x3m
Preis kompl. Fr. 24000.-

prema 100 f ti
monostop

« obiges Modell ist in unserer
Ausstellung zu besichtigen

. Wirsind ouch spezialisiert auf:

= @ Sicherheitsfaltidden - Faltwinde

— @ Storen - Schiebeanlagen - Markisen
.. @ Bodenroste - Rattanmabel etc.

. KHeshAG

stensparende Losung zum

Besuchen Sie unsere Ausstellung

Zahlen, Sortieren und Ver-

Tel. 01833 5151
hx 018335430

Herstellung, Verkauf, Service:

i Bs Lol iy H“V “ "‘*‘( ; - 7 ,- ; g e T ;,_
" Die optimale, platz- und ko- J '
\ i

W oder verlangen Sie unsere Kataloge
T —— packen von Miinzen in |
8305 Dietliken Hulsen. =

Richtig z:ihlen zahlt
sich aus

prema

PREMA GmbH
Tychbodenstrasse 9
CH-4665 Oftringen
el N062/:9759159

In Partnerschaft:
zu Lesern, Inserenten,
Verlegern.

Assa Schweizer Annoncen AG

Oberer Graben 3
9001 St. Gallen
Tel.071222626

Mit uns sind Sicherheit,
Funktion und Design in der
Bank gross geschrieben!

Zeico AG
Bankeinrichtungen
Hermetschloostrasse 73
Postfach, 8048 Ziirich
Tel. 01-432 17 64

IIII'I]
%EICO

PANORAMA 8—91

071254 223

Rorschacherstrasse 183, St.Gallen




Nach Sprachaufenthalten
eine Banklehre bei
Raiffeisen:

Martin Griitter.

\\\ Fotos: Martin Zimmerli
o\

Flexibel

und
iibersichtlich

Der Oltner Raiffeisenbank-Stift

Zwei Eigenschaften sind es,
die die Raiffeisenbank Olten fiir deren
Drittlehrjahr-«Stift»
Martin Griitter zu einer idealen
Ausbildungsstitte machen:
Flexibilitéit
und Ubersichtlichkeit.




in Interviewtermin mit Martin
E Griitter? Der sei so einfach nicht zu

finden, bescheidet Josef Bach-
mann, der Verwalter der Raiffeisenbank
Olten, dem anrufenden Journalisten.
«Ende Juni/Anfang Juli, da stecken wir
mitten im Halbjahresabschluss, da brau-
chen wir jeden.» «Jeden», das bedeutet in
diesem Fall eben auch Martin Griitter, den
Lehrling. Schliesslich findet sich aber doch
noch eine Randstunde, kurz vor der Mit-
tagspause, in der das einstiindige Treffen
denkbar ist und auch stattfindet.

Von Martin Zimmerli

Martin Griitter hat fiir die Zuriickhaltung
seines Chefs Verstindnis: «Bei einer Beleg-
schaft von zehn Personen muss man flexi-
bel seiny, findet er, «da muss man sich
auch gegenseitig unter die Arme greifen.»
Er selber tut es auch: Nach acht Lektionen
Berufsschule geht er am Freitag abend um
16.15 Uhr noch freiwillig zur Arbeit. «Ei-
nen Auftrag, der heute erledigt wird, muss
man morgen nicht mehr erledigen. Dafiir
bekomme ich dann mal einen ganzen Tag
frei.»

Uberblickbare Grisse

Die im kleinen Team gefragte Flexibilitit
hat fiir Martin Griitter aber nicht nur ne-
gative beziehungsweise weniger vorteilhaf-
te Seiten. Flexibilitdt legen die Raiffeisen-
banken nach seiner Meinung auch bei der
Ausbildung ihrer Lehrlinge an den Tag —
sehr zum Wohl der Auszubildenden.
Grossbanken hétten fiir ihre «Stifteny feste
Programme: zwei Monate auf dieser Abtei-
lung, drei Monate auf jener. «Wenn einer
die Arbeit schon nach einer Woche kapiert
hat, muss er gleichwohl zwei Monate blei-
beny, hat Griitter von seinen Schulkollegen
gehort. «Und umgekehrt: Wenn einer die
Sache nach zwei Monaten noch immer
nicht ganz begriffen hat, lernt er es eben
gar nie mehr.»

Doch die Flexibilitit ist nicht der einzige
positive Aspekt, den Martin Griitter der
eher bescheidenen Grosse der Oltner
Raiffeisen-Niederlassung abgewinnt. «Wir
haben eine Grosse, die man iiberblicken
kann.» Entfremdung von der Arbeit ist fiir
ihn kein Thema. Ahnlich einem Schreiner
in einem Kleinbetrieb, der einen ganzen
Tisch von A bis Z selber zusammenzim-
mert und nicht nur die Schraube des linken
Vorderbeines anzieht, iiberblickt der Raiff-
eisenbank-Lehrling den gesamten Be-
triebsablauf. (In einer Grossbank wiirde
ich einen Postcheck vorbereiten und sihe

ihn dann den ganzen Tag nicht mehr. Hier
kann ich alle Bearbeitungsstufen verfol-
gen.»

«Etwas mit Spracheny

Schade findet Martin Griitter dagegen,
dass die Bank wihrend seines zweiten

Lehrjahres keinen anderen Lehrling be-
schiftigte. «So musste ich die (Stiften)-Ar-
beit machen und hitte eigentlich gleichzei-
tig ausgebildet werden miissen. Irgend et-
was kam dabei natiirlich zu kurz. Dafiiry,
so ist er heute, zu Beginn seines dritten
Lehrjahres iiberzeugt, «werde ich bis zur
Abschlusspriifung im néchsten Juni noch

«Wir bieten eine vollwertige Ausbildung»
Interview mit SVRB-Ausbildungschef Franz Wiirth

Franz Wiirth, Bereichsleiter Perso-
nal und Ausbildung, iiber Aus-
bildungsmaglichkeiten,  Ausbil-
dungsziele und Weiterbildungsan-
gebote des Schweizer Verbandes
der Raiffeisenbanken.

«Panoraman»: Martin Griitter, bei der
Raiffeisenbank Olten im dritten Lehrjahr,
mochte sich nach Abschluss seiner kauf-
ménnischen Lehre gerne weiterbilden.
Welche Médglichkeiten bietet ihm dabei
der Verband der Schweizer Raiffeisen-
banken?

Franz Wiirth: Im Rahmen unserer Mdg-
lichkeiten vermitteln wir Sprachaufenthal-
te, und wir versuchen, bei Sprachschulen
fur unsere Leute etwas glinstigere -Tarife
auszuhandeln. Zum Teil arbeiten wir mit
anderen Banken oder mit Schwesterorga-
nisationen zusammen.

Im Hinblick auf das Eidgendssische Bank-
fachdiplom, zu dessen Aufnahmepriifung
sich anmelden kann, wer (iber eine min-
destens vierjdhrige Praxis verfligt, sind
wir bestrebt, heute allenfalls noch beste-
hende Liicken zu schliessen.

Die 1200 Raiffeisenbanken der Schweiz
beschéftigen rund 350 Lehrlinge. Kénnen
Sie ihnen gleich gute Ausbildungsmaég-
lichkeiten anbieten wie eine Grossbank?

Das kommt auf die Zielsetzung an. Dass
die Grossbanken im einen oder andern
Fall bessere M&glichkeiten haben, mochte
ich gar nicht von der Hand weisen. Die
Frage ist bloss, welchen Zusatznutzen
dies dem Lehrling bringt. Wir bieten ihm
aber sicher eine vollwertige Ausbildung,

wahrend der er eben nicht nur in einer Ab-
teilung versorgt wird. Betrachten wir die
Noten, die unsere Lehrlinge bei den Ab-
schlusspriifungen erreichen, so stehen
wir sicher nicht schlechter da als die Lehr-
linge von Grossbanken. Wir legen viel-
leicht mehr Gewicht auf die praktische
Seite der Ausbildung, als dies eine Gross-
bank schon von ihrer Struktur her tun
kann. Bei uns kann ein Lehrling im Zah-
lungsverkehr etwas machen, er sieht ei-
nen Postcheck von A bis Z. Er weiss, was
er macht, weil er den Ube-blick hat. Er
kann am Schalter tatig sein und in der
Buchhaltung.

Welche Schulungsmdglichkeiten bieten
Sie Ihren Lehrlingen ausserhalb der Be-
rufsschule?

Die Lehrlinge, die im Grossraum St. Gal-
len arbeiten, werden in einem regelmassi-
gen Direktunterricht in Branchenkunde
ausgebildet. Fiir die Lehrlinge in der Ubri-
gen Schweiz bieten wir einen Fernkurs an,
wo sie regelméssig Aufgaben 16sen und
wiéhrend ihrer Lehrzeit viermal in St. Gal-
len einen drei- bis fuinftdgigen Blockkurs
besuchen. Wie all unsere Ausbildungsan-
gebote sind aber auch diese Kurse freiwil-
lig, weil jede einzelne Raiffeisenbank ja
selbstdndig ist. Vor der Prifung nehmen
wir die Lehrlinge dezentral zusammen
und simulieren mit ihnen die schriftliche
und die miindliche Prifung.

Bei der Raiffeisenbank, so sagt Martin
Griitter, sei man noch Generalist. In der
Arbeitswelt geht die Tendenz aber eher
Richtung Spezialistentum. Besteht da
nicht die Gefahr, dass die Raiffeisen-Lehr-
linge den Anschluss verpassen?

Ziel der kaufmannischen Berufsausbil-
dung ist nicht eine Spezialisten-, sondern
eine Generalistenausbildung. Man ist ja
von der Spezialisierung wieder wegge-
kommen — Stichwort: Typ R und S. Nicht
einmal im Hinblick auf das Eidgendssi-
sche Bankfachdiplom haben wir eine Spe-
zialisierung auf irgendwelche Schwer-’
punkttatigkeiten. Das Spezialistentum
kommt noch frith genug.

Interview: Martin Zimmerli
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mehr lernen, als dies normalerweise der
Fall ware.» Im angebrochenen Schuljahr
beschiftigt die Raiffeisenbank Olten nim-
lich wieder einen zweiten Lehrling — fiir
Martin Griitter diirfte die Lehrlingsarbeit
wieder etwas in den Hintergrund riicken.

Nach dem Ende der obligatorischen Schul-
zeit besuchte Martin Griitter ein Jahr lang
ein Institut in Neuenburg. Franzosischler-
nen war angesagt. Die darauffolgenden
Monate bis zum Lehrbeginn (der Kanton

Frithlings- auf den Spitsommerschulbe-
ginn um) verbrachte er in einer Schule in
Bristol (Grossbritannien). «Etwas mit
Spracheny steht denn auch nach dem Lehr-
abschluss auf dem Weiterbildungspro-
gramm.

Dazwischen wird aber noch Vater Staat
seinen Tribut fordern: Rekrutenschule —
und vielleicht noch etwas mehr. «Wenn es
mir gefillt, mache ich weiter, sonst nicht.
Doch die Absicht wiirde schon bestehen.
Ich bin nicht grundsitzlich gegen das Mili-
tar.»

«Die Raiffeisenidee gefillt miry

Dass ihm ein hoherer militdrischer Rang
auf seiner weiteren beruflichen Laufbahn

Solothurn stellte just zu dieser Zeit vom |

hilfreich sein konnte, schliesst Martin
Griitter nicht aus. «Wahrscheinlich ist es
wie mit einem zusitzlichen Diplom: Wenn
die Stellen knapp sind, wird wohl geschaut,
wer noch etwas Zusitzliches vorzuweisen
hat.»

Ob dann sein erster Arbeitgeber in der

Martin riitter mit seinen Aritskollegen von der Raiffeisenbank Olten.

Nach-Lehrzeit wieder eine Raiffeisenbank
sein wird? «Ich habe nichts gegen die
Raiffeisenbanken. Und die Idee, dass die
Bank ihren Kunden gehért, gefillt mir.
Welche Weiterbildungsmoglichkeiten aber
vom Raiffeisenbanken-Verband in St. Gal-
len angeboten werden, weiss ich nicht.»

Im Vergleich zu konventionellen Systemen
weist das Hochsicherheits-Verschlusssystem
Bauer PAXOS einen hervorragenden Bedie-
nungskomfort und einen bislang unerreich-
ten Sicherheitsstandard auf. ’
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PAXOS — ein neuer Name
fuir die Sicherheit von Tresortiiren

Neue Einbruchs-, Uberlistungs- und Manipu-
lationsmethoden haben zu einer raschen Ero-
sion des Sicherheitsniveaus herkémmlicher
mechanischer Tresortiirschldsser gefiihrt. Mit
ihrer Neuentwicklung PAXOS lanciert die im
Bereich des Wertschutz-Anlagenbaus fiihren-
de Bauer AG, Riimlang, ein neuartiges Hoch-
sicherheits-Verschlusssystem flir Tresortliren,
mit welchem sich dank seiner klaren Vorziige
— wie Aufbruch-, Manipulations- und Sabota-
gesicherheit, Zuverldssigkeit, Bedienungs-
komfort, Kommunikationsfahigkeit und Uni-
versalitdt — praktisch jedes denkbare Schliess-
problem im Hochsicherheitsbereich optimal
und kostenguinstig |&sen lasst.

Die Sicherheit herkdmmlicher Tresortiir-
schlésser mechanischer Bauart wird heute
gleich von zwei Seiten her ernsthaft bedroht:
Einerseits werden heute immer raffiniertere
Einbruchs- und Uberlistungsmethoden ange-
wendet; dazu zdhlen — wenn sie in falsche
Hénde geraten — auch die neu auf den Markt
gelangenden, elektronisch gesteuerten «Auf-
schliess-Automaten» fiir ~Zahlenkombina-
tionsschlosser. Und anderseits stellt im Zeital-
ter der Elektronik und der Automatik die préa-
zise Bedienung anspruchsvoller mechani-
scher Systeme — wie sie insbesondere die
Zahlenkombinationsschldsser erfordern — im-
mer grossere Probleme der Akzeptanz und
damit zugleich der Sicherheit.

Die Gefahrlichkeit dieser Entwicklung hat die
Bauer AG, Rimlang, vor einiger Zeit zu
einem eigenen Engagement in der Hochsi-
cherheits-Schliesstechnik bewogen; als fiih-
rende Produzentin von Wertschutzbehaltnis-
sen und Tiren der héchsten Sicherheitsstufe
war sie daran interessiert, auch im Bereich
der Verschlusssysteme einen adaquaten
Standard bieten zu kdnnen.

Dieses Ziel wurde inzwischen erreicht — mit
PAXOS, dem weltweit ersten vollelektroni-
schen Hochsicherheits-Verschlusssystem.
Mit seinen Hauptqualitdten — der optimalen
operationellen Sicherheit, der Vernetzbarkeit
und Kommunikationsfahigkeit mit andern Si-
cherheitssystemen, dem Manipulations- und
Sabotageschutz, dem wartungsfreien Betrieb
wie auch der ausserordentlichen Vielseitigkeit
und Zuverlassigkeit — lasst PAXOS keine
Wiinsche mehr offen, die man aus pragmati-
scher Sicht an ein Verschlusssystem der
hochsten Sicherheitsstufe stellen kann.

Im Gegensatz zu den mechanischen Syste-
men, die eine hohe Bedienungsprazision er-
fordern, lasst sich das PAXOS-System pro-
blemlos handhaben. Dank modernster Elek-
tronik und raffiniertem Systemkonzept ver-
fligt das Verschlusssystem tiber einen bislang
nicht erreichten Sicherheitsstandard.

Ein weiterer, entscheidender Vorteil des PA-
X0S-Konzepts ist die Moglichkeit der Nach-
ristung bestehender Anlagen: Bestehende
Tresortlren, ja zum Teil auch &ltere Modelle,
kénnen problemlos auf das PAXOS-System
umgeristet und damit auf einen neuen si-
cherheits- und bedienungstechnischen Stan-
dard gebracht werden.
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Nleues Raiffeisen-Bankgebaude
in Tuggen

v I"% n’%

In Anwesenheit zahlreicher Gaste
konnte die Behorde der Raiffeisen-
bank Tuggen ihr neues Bankge-
baude einweihen. Aus dem einsti-
gen ersten Schulhaus ist an zentra-
ler Lage mitten im Dorf ein stattli-
ches Bankgebdude entstanden.
Der Bau passt sehr gut ins Dorf-
bild, was vor allem auch ein Ver-
dienst des in Rapperswil wohnhaf-
ten Architekten Felix Schmid ist,
der der Bankbehorde in den Ver-
handlungen mit Behdrden und
Amtern engagiert zur Seite stand.

Trotz des regnerischen Abends
spielte die Burgermusik Tuggen
mit einem Standchen auf. Der Pra-
sident der Raiffeisenbank Tuggen,

Othmar Pfister, hiess die Géste
herzlich willkommen. Pfarrer Er-
hard Mdiller erbat anschliessend
den Segen Gottes iiber das neue
Bauwerk. Bei einem Rundgang
fanden die Gaste Gelegenheit zur
Besichtigung der einfach, aber ge-
raumig gestalteten Biiros.

Bei der offiziellen Feier im Saal des
«Léwen» gab Gemeindeprasident
Jirg Wyrsch namens des Gemein-
derates und der Bevdlkerung sei-
ner Freude Uber das gelungene
Bauwerk Ausdruck und wusste
Uber das Gebdude baugeschicht-
lich viel Interessantes zu berichten.
Als Geschenk (iberreichte er dem
Vorstandsprasidenten einen Holz-

Soreg-Wintergarten —
damit lhr Traum Wirklichkeit wird

PANORAMA 8-91

schnitt des Huber-Hauses. Archi-
tekt Peter Eggenberger nahm die
obligate Schliisseliibergabe vor
und beschenkte die Raiffeisenbank
mit einem selbstgefertigten Werk
aus Seide, die «Tuggner-Gnomen»
darstellend. Einen besonderen
Dank richtete der Architekt an den
Bauprasidenten Leo Bamert, an die
treue Verwalterin Elfriede Janser
und an den beratenden Architek-
ten Felix Schmid, Rapperswil.
Vorstandsprasident Othmar Pfister
seinerseits wand allen Bauleuten
und Planern fiir die gute Arbeit ein
Kranzchen und lbergab Verwalter
Markus Haumdiller als «Zeichen
der Sicherheit» einen Schliissel.

Der neue Verwalter gab seiner
Freude Ausdruck, in der Raiff-
eisenbank Tuggen Kunden bera-
tend zur Seite stehen zu diirfen,
den Kontakt mit der Bevélkerung
aufzubauen und ihr mit dem Raiff-
eisengedanken dienlich zu sein.

Schliesslich wiirdigte auch Baupra-
sident Leo Bamert die gute Zusam-
menarbeit. Mehrmals wurde in An-
sprachen die gute Zusammenar-
beit mit der Raiffeisenbank Benken
erwdhnt. Die benachbarte Bank,
die weit Uber tausend Mitglieder
zahlt und eine Bilanzsumme von
110 Mio Fr. ausweist, ist Tuggen
beim Weiteraufbau besonders im
EDV-Bereich behilflich. [/}

Zwolfmal Raiffeisen-Gold
an der SOLA in Balsthal

Anldsslich der Solothurnischen
Ausstellung Landwirtschaft und
Gewerbe in Balsthal, SOLA, konn-
ten alle Besucherinnen und Besu-
cher, ob jung oder alt, beim kih-
nen Tell-Schuss am Stand des So-
lothurner Verbandes der Raiffei-
senbanken ihr Gliick versuchen.
Beinahe 6000 mutige «Tellen»
und «Stauffacherinnen» zielten
mit der modernen Laser-Armbrust
genau ins Zentrum eines Apfels.
Sichtlicher Stolz strahlte aus man-
chem Gesicht, wenn der Treffer-
Alarm ertonte, aber auch leichte
Enttduschung, wenn ein ausgewie-
sener «Schiitzenk6nig» trotzdem
danebentraf.

Mit dem seit zehn Jahren bewahr-
ten Soreg-System ist fir Sie die
Grundlage gegeben, sich den
Traum vom Wintergarten zu erfl-
len. Jedes einzelne Produkt des
umfassenden Programms ist sorg-
féltig entwickelt und Bestandteil
des Soreg-Systems.

Neben den bewdhrten Pergolen
mit schwenkbaren Lamellen in Alu-
minium und Glas (Isolierglas) sind
im Bereich Wintergarten zwei ab-
solut neue Systeme entstanden.
Als Besonderheit in der Wintergar-
tenverglasung muss die neue Glas-
rollwand  (Einschienen-Schiebe-
wand) genannt werden. Mit die-
sem neuen Konstruktionsprinzip
kann die Verglasungsidee vdllig
neu realisiert werden, denn sie ist
sogar um Ecken fiihrbar.

Auch im Glasdachbereich wurde
mit dem Soreg-H-System eine

Als kleine Belohnung fiir ihre An-
strengung erhielten die «Schit-
zen» einen rotbackigen Apfel. Im
weitern haben die Glicksfeen
Claudia und Manuela zwolf
Goldvreneli fir folgende Gewinner
ausgelost: Roland Ackermann
(Wolfwil), Anton von Arx (Stisslin-
gen), Bernadette von Arx (Neuen-
dorf), Elisabeth Cao (Kappel), Son-
ja Flury (Niederwil/SO0), Evelyne
Frey (Fulenbach), Reto Liischer
(Laupersdorf), Fabian Miiller (Bals-
thal), Deborah Niggli (Wolfwil),
Thomas von Rohr (Kestenholz),
Helfried Seidel (Erlinsbach), Mi-
chael Sutter (Matzendorf).  (jba.)

ganz neue Stahl-Aluminium-Kon-
struktion geschaffen. Mit diesem
zweischaligen, warmegedammten
System, bei welchem ein raffinier-
ter Kunststoff-Klemmknopf die Ba-
sis ist, kann vor allem den architek-
tonischen Bediirfnissen Rechnung
getragen werden.

Damit sich am Traum-Wintergar-
ten sémtliche Anforderungen fach-
mannisch erfillen lassen, bedarf
es einer seriosen Planung, viel Er-
fahrung und Ideen aus der Praxis.
Ein qualifizierter Fachberatungs-
dienst gehort zum Leistungsange-
bot der Movitec AG. Angefangen
bei der Information, Beratung an
Ort, Planung (inklusive Bauge-
such) bis hin zur eigenen Fabrika-
tion und Montage, bedient die Mo-
vitec AG nach dem Markengrund-
satz: Soreg-Systeme — Qualitét
nach Mass.
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Riicklaufiger Eierkonsum

Es werden immer weniger Eier ge-
gessen. Wahrend die Inlandpro-
duktion 1990 gegentiber dem Vor-
jahr zuriickgegangen ist, hat der
Konsum von Importeiern, vor al-
lem von Eiprodukten, zugenom-
men. Die Schweizer Geflligelhalter
produzierten 1990 fir den Markt
585 Millionen Eier — 8,9 Prozent
weniger als im Vorjahr. Der gesam-
te Verbrauch an Eiern und Eipro-
dukten betrug 1,37 Milliarden Eier.
Das sind 6,1 Prozent weniger als
1985. Statistisch gesehen konsu-
mierte der Durchschnittsschweizer
demnach 201 Eier: 143 waren als
sogenannte Schaleneier, 58 in ver-
arbeiteter Form als Eiprodukte.

Zugenommen haben die Importe.

Rund 65 Prozent des Eierkonsums
stammten aus dem Ausland; 1985
waren es noch 55,5 Prozent. Da-
bei fallt auf, dass vor allem der Im-
port von Eiprodukten, gefroren
oder getrocknet, in den letzten
Jahren kontinuierlich zugenom-
men hat. Vom gesamten Eiproduk-
teverbrauch von 397 Mio. Stlck
stammten im letzten Jahr lediglich
25 Mio. aus der Schweiz. Die Ein-
fuhren haben gegeniiber dem Vor-
jahr um 12, gegentiber 1985 gar
um 21 Prozent zugenommen. Die
Schweiz bezieht etwas mehr als die
Halfte ihrer Importeier aus Holland
und aus der Bundesrepublik
Deutschland. (sts/LID)

Verwertete Vollmilch
in der Schweiz in
1000 Tonnen' .

Butter, Rahm —
Konsummilch —
Tierfiitterung

sonstige
Milchprodukte

2873 © Globus

Milch — wohin?

Nur ein Drittel unserer Milch wird getrunken. Nur ein
Drittel der von den Schweizer Kiihen produzierten Milch
wird getrunken, und zwar je zur Hélfte von Menschen und
Kalbern. Den grossten Anteil an der Milchverwertung (1,5
von 3,8 Millionen Tonnen oder 40 Prozent im Jahre 1988)
haben die Kasereien. Ein Fiinftel (0,8 Millionen Tonnen)
wird zur Herstellung von Butter und Rahm gebraucht.

Globus
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Was kostet die Gesundheit?

Pro-Kopf-Ausgaben fir Gesundheit in Dollar
(Stand 1989, umgerechnet mit Kaufkraftparitaten)

Amerikaner geben am meisten aus. Mit weitem Abstand
an der Spitze stehen bei den Gesundheitsausgaben die
USA. Nach Berechnungen der OECD gaben sie im Jahr
1989 fir die medizinische Versorgung der Bevdlkerung
2354 Dollar je Einwohner aus. Auf Platz zwei lagen die
Schweizer mit 1376 Dollar. Es folgen andere reiche Indu-
strielander wie Schweden, Frankreich, Norwegen, Deutsch-
land und die Niederlande. Ihr Wohlstand ermdglicht es ih-
nen, hohe Betrdge flir das Gesundheitswesen auszugeben.
Ob die Menschen in diesen Lédndern deshalb auch gestinder
sind als jene in drmeren Staaten, das muss bezweifelt wer-
den. Gerade im Wohlstand gedeihen ndmlich Erkrankun-
gen, die durch Uberernahrung, Bewegungsmangel sowie
Missbrauch von Drogen, Alkohol und Tabak verursacht
werden und deren Behandlung Riesensummen verschlingt.
So kann es durchaus sein, dass andere Lander, die nicht so
wohlhabend sind, nur deswegen weniger Geld fiir das Ge-
sundheitswesen ausgeben missen, weil ihre Bewohner ge-
stinder leben. Globus

Treue Auslandgaste

Im vergangenen Jahr erhéhte sich
die Zahl der Hotellibernachtungen
in der Schweiz gegeniiber 1989
um 1,5 Prozent auf 35,78 Mio. Da-
mit wurde der bisherige Rekord-
stand aus dem Jahre 1981 um ein
halbes Prozent (bertroffen. Die
auslandischen Gaste steigerten
1990 ihre Logiernachtezahl um
2,5 Prozent, wahrend die Schwei-
zer 0,5 Prozent weniger Logier-
néchte verzeichneten. Die Buchun-
gen aus dem Ausland machten an-
ndhernd drei Finftel (58,8 Pro-
zent) der Hotelibernachtungen
aus. In den vergangenen 15 Jah-
ren blieb der Anteil der Auslander-
Ubernachtungen relativ stabil. Mit
wenigen Ausnahmen gab es im
langfristigen Vergleich auch keine

ins Gewicht fallenden Verschie-
bungen in der Verteilung auf die
verschiedenen  Herkunftslander.
An erster Stelle lag 1990 Deutsch-
land (BRD) mit 30,5 Prozent der
Auslandertbernachtungen, vor
den USA (11,9), Grossbritannien
(9,6), Frankreich (7,3), ltalien
(6,5), Belgien und den Niederlan-
den (je 4,1).

Markant zuriickgegangen ist der
Anteil der Franzosen und Belgier
an den Logierndchten auslandi-
scher Gaste: Er schrumpfte im Ver-
gleich zu 1972 um 5,1 beziehungs-
weise 3,3 Prozentpunkte. Dage-
gen erhohte sich der Anteil der Ja-
paner im selben Zeitraum um 2,6
Prozentpunkte auf 3,9 Prozent. (uf)
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Hund und Katze

konnen gute Freunde sein

Es braucht Zeit, sie aneinander zu gewo6hnen

® Das alte Sprichwort, dass Hund
und Katze Feinde sein sollen, hat
langst keine Gultigkeit mehr. Im
Gegenteil. Junge Hunde und Katz-
chen, die man gleichzeitig auf-
zieht, sind unzertrennliche Spiel-
kameraden und lieben sich, wie
nur gute Freunde sich lieben koén-
nen.

® \Wenn man aber schon einen er-
wachsenen Hund besitzt und ger-
ne noch eine Katze hatte, schafft
man sich am besten ebenfalls ein
junges Kéatzchen an. Bevor man es
ins Haus nimmt, lasst man ihm
vorsorglich vom Tierarzt die Kral-
len so kurz wie mdéglich schneiden
—was man sonst eigentlich nie tut.
Hier wird es aber notwendig, weil
beim Spielen oder Raufen die Kat-
ze nach den Augen des Hundes
greifen und ihn verletzen kénnte.

® Sind die Tiere verschieden im
Alter, sollte man sie nicht sofort
aufeinander loslassen, sondern sie
vielleicht ein bis zwei Tage in ver-
schiedenen Zimmern lassen, damit

sich beide riechend und witternd
an die Anwesenheit des andern
Tieres gewohnen.
® Es dauert schon ein Weilchen,
vielleicht ein bis zwei Wochen, bis
sie sich aneinander gewdhnt ha-
ben, vor allem aber bis sie nicht
mehr  eiferstichtig  aufeinander
sind.
® Anfanglich fittert man die Tiere
auch nicht miteinander, denn die
Fressgier ist bei beiden meist
gleich gross, und daraus kann sich
dann leicht die erste Rauferei erge-
ben.
® Man darf die Tiere erst dann al-
lein im Haus lassen, wenn sie dar-
an gewdhnt sind, miteinander
friedlich zu fressen und zu schla-
fen. Von da an werden sie dann die
besten Freunde bleiben.
Hunde sind so ritterlich, dass sie
die Katzen beschiitzen und diese
wiederum sind so anhénglich, dass
sie sich bei jeder Gefahr hinter «ih-
rem» Hund verkriechen.

GDT/ead

FERIEN-HUMOR

Paris. Wanamaker aus Texas steht
kopfschiittelnd vor dem Eiffelturm
und meint schliesslich nach eini-
gem Uberlegen zu seiner Begleite-
rin:

«Jetzt bin ich schon das 25.Mal
hier, aber die armen Boys haben
immer noch kein Ol gefunden. . .»

Gesundes Klima. Eidenbenz,
schon etwas gebrechlich und um
die 80, ist in dem noch nicht sehr
bekannten Kurort angekommen.
Er kommt mit einem andern alten
Herrn, der sehr ristig des Weges
schreitet, ins Gesprach und fragt:
«Koénnen Sie mir sagen, ob das
Klima hier auch wirklich gesund
istl»

«Das will ich meinen», erwidert
der Angesprochene. «Als ich hier
eintraf, konnte ich nicht gehen, ich
musste getragen oder gefahren
werden, ich hatte keine Haare auf
dem Kopf und war wahrhaftig kein
besonders schoner Anblick. »
«Oh», sagt da Eidenbenz erfreut,
«das ist ja grossartig. Und seit
wann sind Sie hier?»

«lch bin hier geboren. »

Zollkontrolle. Tiffel fahrt tber die
Grenze. Da tritt ein Zollbeamter zu
ihm ans Auto: «Zigaretten, Kaffee,
Alkohol?» )

«Vielen Dank!» sagt Tiffel liebens-
wirdig, «aber davon habe ich
selbst genug im Kofferraum!»

Statue. Tiefenthals sind in Paris
angekommen und haben sich un-
verzliglich der Gesellschaft, die be-
rihmte Museen besucht, ange-
schlossen.

«Diese Statue, meine Damen und
Herren», erklart der Museumsfiih-
rer, «dirfte tiber 5000 Jahre alt
sein. Es wird sogar angenommen,
dass Moses sie bereits gesehen
hat. »

Im Weitergehen sagt Frau Tiefen-
thal zu ihrem Mann: «Ich habe gar
nicht gewusst, dass Moses einmal
in Paris war.»

Appetit. Der Aufenthalt in den
Bergen fordert bei den meisten
Menschen den Appetit. Hungrig
hort Bollmann seiner Frau zu: «lst
es nicht traumhaft hier oben, Emil?
Es ist fast wie im Paradies! Schau
dir die Berge, die Téler, die kleinen
Hauschen an... Ach, ich kann
mich einfach nicht satt sehen!»
«lch auch nicht, Cordula, und des-
halb mdchte ich jetzt endlich essen
gehen!»

Schlangenbiss. «Papa», fragt Da-
niel in den Ferien, «was macht
man, wenn man von einer Schlan-
ge gebissen wird?»

«Du nimmst dein Messer, schnei-
dest die Bissstelle auf und saugst
das Giftaus.»

«Und wenn man hinten gebissen
wird, Papa?»

«Dann, mein Lieber, kannst du
feststellen, ob du einen wirklichen
Freund hast!»

SCHLUSS
PUNKT

Nur Reisen 1st Leben,
wie umgekehrt das Leben

Reisen 1st.
JEAN PAUL
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Ilaiffeisen-Sgarl‘deen?

, [J Das Raiffeisen-Lohnkonto.
Da gibt’s Sparzins plus attraktive
Dienstleistungen.

2 U] Das Raiffeisen-Sparkonto.
Da kénnen Sie sparen und jeder-
zeit wieder Geld abheben.

3 J Die Raiffeisen-Kassenobili-
gation. Da haben Sie die Sicher-
heit und erst noch mehr Zins.

4 U] Der Raiffeisen-Vorsorge-
plan 3. Da kénnen Sie lhre Spar-
einlagen von der Steuer
absetzen.

B Haben Sie lhre
Wahl getroffen?
Dann nichts wie hin zur
Raiffeisenbank. Denn gute
Ideen sollte man sofort in die
Tat umsetzen!

RAIFFEISEN

die Bank, die ihren Kunden gehért
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