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Geschaftsmodelle
Les modeles commerciaux

Modelli di business

Mit dem Schwerpunktthema «Ge-
schaftsmodelle» wenden wir uns ei-
nerseits organisatorischen Fragen zu:
Welche Rechtsform eignet sich fir
meine Praxis? Was ist eigentlich ein
Businessplan und wie kann er mir als
Physiotherapeutin, als Physiotherapeut
dienlich sein?

Andererseits, da wir schon von Bus-
iness reden, wollten wir verschiedene
Geschaftsmodelle vorstellen, die von
der konventionellen Physiotherapie-
praxis mit einem bis mehreren Thera-
peutlnnen etwas abweichen: Es gibt
die mobile Physiotherapeutin ohne
Praxisraumlichkeiten, es gibt Ergono-
miefirmen von Physiotherapeutinnen,
es gibt interdisziplindare Gruppenpra-
xen und sogar Physioketten! Die Ver-
antwortlichen dieser Pionierbetriebe
erzahlen, wie ihr Geschaftsmodell funk-
tioniert, was sie dabei begllickt —
und verschweigen auch die Schwierig-
keiten nicht.

Sie konnten aus irgendeinem Grund
nicht nach Singapur an den Weltkon-
gress reisen? Drei Berner Physiothe-
rapeuten waren da und berichten Uber
Fachliches und Berufspolitisches.

Herzliche Griisse,
Brigitte Casanova und Daniel Amstutz
red@physioswiss.ch

Les modéles commerciaux sont a
I'honneur dans cette publication. Ce su-
jet nous permet d'aborder les questions
d'ordre pratique qui entourent la créa-
tion d'un cabinet, comme le choix de
la forme juridique ou la réalisation d'un
business plan et son utilité pour un
physiothérapeute.

Par ailleurs, puisque nous parlons
«affaires», nous vous exposons quel-
ques modeles commerciaux qui diffe-
rent des cabinets de physiothérapie
usuels employant un ou plusieurs théra-
peutes. Nous vous proposons de dé-
couvrir le quotidien d'une physiothéra-
peute itinérante qui ne possede pas de
cabinet, une société d'ergonomie gérée
par des physiothérapeutes, un cabinet
de groupe interdisciplinaire ainsi qu'un
cabinet de physiothérapie en chaine!
Les responsables de ces entreprises
pionnieres révelent le fonctionnement
de leur modele commercial. lls en pré-
sentent les avantages sans pour autant
oublier les difficultés qu'ils rencontrent.

Il ne vous a pas été possible de vous
rendre a Singapour pour le congrés
mondial? Trois physiothérapeutes ber-
nois y étaient. lls vous proposent un
compte-rendu des principaux thémes
pratiques et de politique profession-
nelle qui y ont été abordés.

Cordialement,
Brigitte Casanova et Daniel Amstutz
red@physioswiss.ch

Nell'ambito della macroarea dei modelli
«business», ci poniamo sovente delle
domande organizzative: quale forma giu-
ridica € pil adeguata per il mio studio?
Cos’e effettivamente un businessplan
e come pud essermi utile come fisio-
terapista?

Dato che si parla appunto di business,
abbiamo voluto presentare diversi mo-
delli che si differenziano dai conven-
zionali studi di fisioterapia con uno o piu
terapisti: esistono infatti fisioterapisti
itineranti, senza un locale adibito a stu-
dio, oppure aziende che uniscono di-
versi fisioterapisti o ancora ambulatori
di gruppo interdisciplinari e addirittura
catene di fisioterapia! | titolari di queste
attivita pionieristiche raccontano come
funziona il proprio modello lavorativo,
delineandone i vantaggi ma senza na-
sconderne le difficolta.

Per qualche motivo non vi siete po-
tuti recare al congresso mondiale di
Singapore? Tre fisioterapisti di Berna ci
sono stati e vi offriranno un resoconto
sulle principali questioni tecniche e pro-
fessionali.

Cordiali saluti,
Brigitte Casanova e Daniel Amstutz
red@physioswiss.ch
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et e TAPING AN FUSS UND KNIE

mit Jorg Halfmann

Als Therapie zur Beschwerdelinderung erfreut sich das Taping einer immer grosseren Beliebtheit.
Diesen Trend hat auch DOBI erkannt und mit Jorg Halfmann einen Profi engagiert, der das Taping
dank eigenen Methoden revolutioniert hat.

Teilnahmeanforderungen: Physiotherapeuten, Podologen

Investition: CHF 390.— (exkl. MwSt., inkl. Dokumentation und Zertifikat)
Seminardatum: 28. November 2015 in Suhr
Seminardauer: 1 Tag, 08.30 bis ca. 17.30 Uhr

Teilnehmerzahl beschrankt.

Sichern Sie sich noch heute einen Platz im beliebten
Podo Taping Concept®-Seminar mit Jorg Halfmann.

Jetzt anmelden unter Tel. 062 855 22 44 oder
academy@dobi.ch
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BEAUTY
ACADEMY

DOBI Beauty Academy, Bernstrasse West 64, 5034 Suhr, Tel. 062 855 22 44, www.dobi.ch/academy, academy@dobi.ch
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PERNATON® enthalt den natiirlichen Original-Perna-Extrakt aus &=
mit wichtigen Nahr- und Aufbaustoffen und spendet wertvolle Vitamine e
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