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Une marque for
Our la branche.

Notre label, la fleur d’or, est trés rapi-
dement devenu une marque largement
visible et positivement percue. Des
tests de reconnaissance réguliers attes-
tent des taux de croissance de cinq a
sept pour-cent par année.

Ce succes est a la fois une obligation et
un défi. Il s’agit non seulement de
promouvoir le profil touristique de la
marque, mais aussi de maintenir et
d’augmenter sa valeur au profit de

nos hétes et partenaires.

Notre nouvelle stratégie marketing sou-
ligne cette conviction. Une systéma-
tique de marque concise avec des ins-
truments clairement définis confere a

notre organisation une position centrale

an tant que partenaire soucieuse de la

qualité et fiable pour des activités

marketing fructueuses a I’échelle
L’automne est servi. mondiale.
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