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Patrik Etschmayer

Wie Finanzgenies auch in der
Rezession Geld verdienen

Die Zeiten sind hart. Viele Leute wissen kaum mehr, wie sie sich
uberhaupt noch durchschlagen sollen. Aber gerade in der Schwei-
zer Bevolkerung gibt es viele anpassungsfahige Genies, von denen
wir alle noch einiges lernen konnten.

Der Nebelspalter wollte es ganz genau wissen
und scheute sich nicht, in Eis und Schnee bei
einigen Passanten eine Strassenumfrage zu
machen und sie ganz direkt zu fragen: «Wie
schlagen denn Siesich durch?» Die Antwor-
ten waren grosstenteils erstaunlich, weil sie
ein beachtliches kreatives Potential offen-
legen.

Fritz K. (Business-Consultant): Ich muss
es eindeutig sagen, die Zeiten waren noch
nie so gut wie heute — es suchen alle nach
guten Ratschligen, wie man aus den
Schwierigkeiten rauskommet, und ich bin da

Clochi

der richtige Mann. Wenn ich saniere, dann
fliegen die Fetzen und alles, was unterhalb
des mittleren Kaders angesiedelt ist. Tja,
heute muss man eben hart sein — hart mit
den Konkurrenten, hart mit den Kunden
und nicht zuletzt hart mit den Angestellten
der Kunden!

Xeno von L. (professioneller Mittels-
mann): Es dreht sich heute alles um Kon-
takte — darum, den richtigen Mann zur
richtigen Zeit zu kennen. Ich schaffe solche
Kontakte. Sie brauchen Raketenboote fiir
ein vom UNO-Waffenembargo betroffenes

Krisengebiet im Nahen Osten? Stinger-
Boden-Luft-Raketen fiir Ex-Jugoslawien?
Waffentaugliches Uran fiir ein paar wahn-
sinnige Mullahs? Kein Problem, man muss
nur mich kennen und genug Geld haben.
Wie ich schon immer sagte: Geld ist dort, wo
man es findet!

Heidelinde V. (Wahrsagerin): Es ist eine
schlimme Zeit, jawohl, aber sie wird besser.
Zeigen Sie mir doch mal Thre Hand. Sehen
Sie? Hier sind wir nun, und schon hier wird
es Thnen viel besser gehen. Hier kaufen Sie
einen neuen BMW und hier eine Eigen-
tumswohnung in Klosters. Und Ihre Frau
kriegt Zwillinge, ein Madchen und ein Jun-
ge.Sie sehen also, die Zeiten sind gar nichtso
schrecklich ... eigentlich konnen sie nur
noch besser werden. Das macht dann fiinf-
undzwanzig Franken.

e

«Hier steht, dass die Zahl der
Arbeitslosen dieses Jahr auf
200000 steigen konnte.
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Da habe ich gar keine andere
Wahl, als mir endlich eine Stelle zu
suchen, ...

... denn ich hasse es, zur grossen
Masse gezdhlt zu werden!»



-

Peter L. (Denunziant und Anschwirzer):
Wissen Sie, ich habe eigentlich immer
Hochkonjunktur. Vor einem guten Monat
musste ich zum Beispiel ein paar anonyme

| Briefe wegen eines politischen Amtes
| schreiben. Und solche Dinge werden wirk-

lich gut bezahlt, wenn man auch ein ent-
sprechendes Niveau liefert. Doch meistens
sind keine dermassen handfesten Dinge ge-
fragt, und in der Regel reichen ja auch ein
paar gutgestreute, gutgestylte Gertichte, um
jemanden zumindest fiir einige Zeit kaltzu-
stellen. Sie diirfen bei alledem einfach nicht
vergessen, dass Rufschidigung eine wirk-
lich anspruchsvolle Tatigkeit ist — ich bin
einer von den Besten, und Qualitatist ja be-
kanntlich krisenfest.

Hanna K. (Partnerschaftsvermittlerin):
Ich kann eigentlich nicht von einer Krise
sprechen. Wenn tiberhaupt, geht mein Ge-
schaft noch besser als zuvor. Die Leute ge-
hen nicht mehr so viel wie auch schoninden
Ausgang — da wenden sie sich lieber an eine
seriose Agentur wie die meine. Wir ersparen
kostspielige Verabredungen und peinliche
Missverstandnisse — unser Preis-/Lei-
stungsverhalenis ist da eben wesentlich glin-
stiger als jenes von Zufallsbekanntschaften,
besonders weil wir auf Erfolgsbasis arbeiten:
Kein Partner — kein Geld. Wir sind deshalb
ziemlich froh tiber die Rezession und hof-
fen, dass sie auch noch ein wenig anhilt.

Dr. Philipp G. (Psychiater und Gruppen-
therapeut): Krise? Dass ich nichtlache. Die
tinzigen Krisen sind im Kopf, und an die
miissen wir rankommen ... Schlechte Wirt-
schaftszahlen? Ach was, Blodsinn. Dasist al-
les nur Einbildung, die nichste Hochkon-
Junktur ist nur noch einen Schritt von uns
Weg ... Arbeitslose? Jetzt horen Sie aber so-
fort auf damit, oder ich muss Thnen ernst-
haft anraten, an einer meiner Gruppenthe-
tapien fiir Rezessions-Neurotiker teilzu-
tehmen. Ich verspreche Thnen: Das Leben
tach einer solchen Therapie wird viel einfa-
cher — Hunderte Manager konnen es Thnen
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bezeugen. Und selbst wenn Sie danach nicht
Erfolg haben sollten — Sie miissen nicht
mehr verzweifeln und die Schuld am Miss-
erfolg in den Umstanden suchen, sondern
nur noch bei sich und daraufhin Selbstmord
begehen ... ist doch viel besser als das ewige

Geklone!

Benny T. (Heroin-Dealer): Ich weiss echt
nicht, was die immer von Krise labern. Bei
mir lauft es jedenfalls sehr gut — man muss
sich eben eine Stammkundschaft aufbauen
und erhalten, das sag’ ich jedem, der es ho-

ren will. Kundentreue ist das Beste, was ei-
nem passieren kann. Hab’ ich von meinem
Vater gehort, und der alte Herr Apotheker
hat eben schon was draufgehabt. Wenn man
eben viele Stammkunden hat, dann wird das
Geschift nie flau und man kriegt auch im-
mer wieder neue Kundschaft. In unserer
Branche herrscht eben die freie Marktwirt-
schaft, und zwar im besten Sinne. Wenn das
die Schmier’ nur endlich erkennen wiirde,
aber diese Beamtenseelen haben eben noch
nie was vom freien Unternchmertum ge-
halten!

Rebelfpalter Nr. 1071993 19



	Wie Finanzgenies auch in der Rezession verdienen

