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Peter Heisch

Schenken macht Freude!

leich vielen andern Zeitge-

nossen kann auch ich sagen:
Mir ist im Leben nichts geschenkt
worden — von billigen Spriichen
und ein paar dito Werbeartikeln
abgesehen. Aber die darf man ja
wohl um so bedenkenloser an-
nehmen, als man weiss, dass sie
bei der Preisgestaltung fiir den
Konsumenten gebiihrend beriick-
sichtigt werden. Apropos: Bisher
habe ich immer geglaubt, ein
Gratis-Geschenk, wie es in ver-
schiedenen Inseraten hin und
wieder vorkommt, sei zumindest
ein sprachlicher Pleonasmus.
Dem ist jedoch offenbar nicht so.
Bei einem Gratis-Geschenk han-
delt es sich vielmehr um eine
Gabe, die in doppelter Hinsicht
keinen Zweifel daran lasst, dass
sie auch wirklich vollkommen
gratis verdaussert wird.

Das ist langst keine Selbstver-
standlichkeit mehr. In jlingster
Zeit schwirren in den Stadten
einige recht muntere Gesellen
umher, die entgegen ihrem alter-
nativen dusseren Aufzug in der
Verkaufspsychologie des moder-
nen Managements vermutlich
recht beschlagen sind, indem sie
dem verdutzten Passanten so bei-
laufig ein Buch oder eine Schall-
platte in die Hand driicken und
dieses Angebinde mit entwaffnen-
der jugendlicher Keckheit gross-
ziigig als «Geschenk» bezeich-
nen. Allerdings soll niemand
glauben, er kdme danach vollig
ungeschoren davon. Hat man das
«Geschenk» erst einmal ent-
gegengenommen, so strecken
seine uneigenniitzigen Ueberbrin-
ger namlich flugs die hohle Hand
aus und erbitten sich eine kleine

Spende fiir irgendein fadenschei-
niges makrobiologisches Guru-
Zentrum.

Der Trick mit dem «Schenken»
scheint sich zu lohnen; denn wer
briachte es schon iibers Herz,
sich fiir soviel Selbstlosigkeit
nicht ebenfalls erkenntlich zu
zeigen! Wenn das der Ostlichen
Weisheit letzter Schluss sein soll,
ist mir nicht ganz klar, wozu
das Guru-Zentrum iiberhaupt
gut sein soll. Schlaumeiereien die-
ser Art hdatte man sehr wohl auch
im verlasterten Industriezeitalter
des Abendlandes studieren kon-
nen. Dass das Scherflein nicht
zu knapp ausfillt, dafiir sorgen
tbrigens die edlen Spender selbst
entsprechend, indem sie die Hand
so lange offenlassen, bis das Geld
darin dem ungefihren Gegen-
wert des «Geschenks» entspricht.

Ich hatte unldngst das Vergnii-
gen, einem solchen Krdsus in
die mit Rosen gefiillten Arme zu
laufen. Spontan driickte er mir
ein angewelktes Exemplar davon
in die Hand, und auf meine
Frage, wie ich zu dieser Ehre
komme, erwiderte er, er verteile
heute einfach aus Plausch Ro-
sen «an alli ufgschtellte Liiiit».

In meiner Ahnungslosigkeit fand
ich das eine gelungene Idee und
wollte schon, erfreut iiber diesen
jugendlichen Idealismus, meines
Wegs gehen, als mich der «uf-
gschtellte Typ» am Aermel fest-
hielt und meinte, ich konne ihm
dafiir doch sicher auch eine
kleine Gefilligkeit erweisen. In
Form von klingender Miinze.

Nun schon, sagte ich, ob ein
Zweifrankler wohl geniige? Aber
damit war der Schenkende alles
andere als zufrieden. Unter fiinf
Franken wollte er mir die Rose
auf keinen Fall kostenlos iiber-
lassen. Da gab ich ihm die dor-
nenvolle Blume zuriick und sagte:
«Weisst du was, mein Lieber:
Behalt die Rose. Ich will euch ja
schliesslich nicht berauben. Da-
fiir schenke ich euch meine volle
Sympathie.»

Kleine Geschenke erwidert
man am besten ebenfalls mit aus-
gesuchter Hoflichkeit. Was mir
von wohltitigen Organisationen
auf ehrliche Weise zum Kauf
angeboten wird, kann ich sonst
kaum abschlagen. Aber beschen-
ken lassen will ich mich nun ein-
mal nicht gerne — vor allem dann
nicht, wenn ich dabei erst noch
draufzahlen soll.
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Exporte

(Beispiele, gesammelt von
Hannes Fliickiger-Mick)

In der Schweiz sind nur noch
Restbestande der frommen Denk-
art vorhanden. Seit auf dem Ex-
portsektor dafiir keine Nachfrage
mehr besteht, hat man die Pro-
duktion fast auf Null reduziert.
(Wir sind ja bekanntlich so sehr
exportorientiert.)

*
Bekanntlich lehnt Papandreou
die Aufrechterhaltung der Nato-

Basen in Griechenland ab. Als
mindestens ebenso schlimm mo-
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KONKURSBUCH HEISSEN.

gen es die Nato-Mitglieder emp-
finden, dass er sich nicht einmal
darum bemiiht, ein geeignetes
Land zu suchen, wohin er sie
exportieren konnte.

%

Zu den lohnendsten Geschif-
ten gehort offenbar die Ausfuhr
der italienischen Mafia nach
Ubersee. Viele Branchen hiiben
und driiben haben schon davon
profitiert, u.a. auch die Film-
industrie von Hollywood und so-
gar geschiftstiichtige Kirchen-
leute.

*

Als besonders raffinierter Ex-
porteur hat sich Prisident Rea-
gan erwiesen. Zuerst trocknete er

viele europdische Friedenshoff-
nungen mit Hilfe der Angst aus,
und dann iiberflutete er den
Markt mit Abriistungsvorschla-

gen.
-

Rechtzeitig haben die Chinesen
den devisenbringenden Wert ihres
sprichwortlichen geheimnisvollen
Lichelns entdeckt. Sie handeln
dagegen erst noch den so niitz-
lichen Goodwill des Westens ein.

*

Hass gegen Dritte ist zwar ein
Exportartikel, der recht haufig
willige Abnehmer findet. Nur
Pfarrer Ian Paisley erweist sich
in diesem Handel als denkbar un-
geschickt. Was er in aller Welt

verbreiten mochte, fallt auf ihn
selbst zurtick, wobei er die Fracht-
spesen hin und zuriick erst noch
selbst berappen muss.

*

Hochst personlich hat sich Ex-
port-Kaufmann Leonid Bresch-
new nach Bonn bemiiht. Aber
seine Friedenstauben sind so alt
und schwerfillig wie er selbst ge-
worden und konnen nicht mehr
fliegen.

Das Zitat
Fortschritt ist nur durch Sack-

gassen moglich.
Helmut Heissenbiittel
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