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EPHRAIM KISHON
KREDIT AUF LANGE SICHT

nn ich Sie recht ver-

tehe, mein Herr, be-

iirfen Sie eines Darle-
hens, das IThre personliche Wirtschafts-
lage stabilisieren soll», sagte Herr Fein-
tuch, Inhaber der Feintuch-Bank und
Vorsitzender ihres Aufsichtsrates. «Es
wird uns eine Ehre sein, Sie mit der ge-
wiinschten Summe zu versorgen. Zu-
gleich mochte ich Thnen meinen Dank
dafiir aussprechen, dass Sie sich an unser
Institut gewendet haben.»

Unser Gesprich hatte sich von Anfang
an auf diesem hohen Niveau bewegt. Be-
sonders Herr Feintuch bediente sich ei-
ner

Nehmen Sie meine besten personlichen
Wiinsche entgegen, gekoppelt mit den
besten Wiinschen unseres ganzen Insti-
tuts und seiner Mitarbeiter.»

Wir erhoben uns aus den betrenden
Tiefen unserer Lederfauteuils und
tauschten einen festen Hindedruck.

«Nun gut», resiimierte Herr Feintuch
feierlich. «Und wie hoch ist der Betrag,
den Sie wiinschen?»

«Sechstausend.»

«Cents?»

«Nein. Pfund.»

«Wieso?»

«Dreitausend fiir die hermetische Ver-

ebenso

hoflichen wie taktvollen Ausdrucks-
weise. Der erfahrene Finanzmann halle
im gleichen

da ich sein geschmackvoll ausgestattetes
Biiro betrat, eine tiefe Zuneigung zu mir
gefasst. Davon iiberzeugten mich die
zwei vollen Stunden, die ich gebraucht
hatte, um unser Gesprich bis zu dem
jetzt erreichten Punkt voranzutreiben.
Herr Feintuch hatte sich zuerst iiber die
moralischen, dann iiber die humanisti-
schen und schliesslich iiber die finanz-
politischen Aspekte des Falles verbrei-
tert: der Biirger — das war ich — m\lss

des Balkons, und eintausend,
um die Strafe fiir diese gesetzwidrige
Handlung zu bezahlen. dem brau-

.«Ist Ihre Wohnung, wenn ich fragen
darf, mit einer Hypothek belastet?»

«Nein.»

«Gott sei Dank.» Der Finanzmann
liess einen Seufzer der Erleichterung ho-
ren. «Und was nun die Zahlungsmodali-
titen betrifft, so werden wir Sie bitten
miissen, uns fiir jede Riick-

«Offen gestanden: ja.»

«Dann kiéime Thnen wohl ein etwas
ldngerer Zeitraum gelegen, nicht wahr?
Bitte sehr. Bei einer Laufzeit von zehn
Jahren betragen die Monatsraten nur 50
Pfund.»

«Danke vielmals.»

«Keine Ursache.» Aus Herrn Fein-
tuchs Stimme sprach jenes Wohlwollen,
das fiir ihn so charakteristisch war.
«Langfristige Kredite gelten in inflatio-
niren Zeitlduften als gute Investition. Da
wir jedoch zu allererst das Interesse
unserer Kunden im Auge haben, méchte
ich Ihre Aufmerksamkeit auf die iibli-
chen zehn Prozent lenken.»

«Was bedeutet das?»

Herr Feintuch beschiftigte sich ein
wenig mit der Rechenmaschine auf sei-
nem Schreibtisch und gab mir dann die
gewiinschte Auskunft:

«Fiir 6000 Pfund auf fiinf Jahre zah-
len Sie 1500 Pfund Zinsen. Das macht
in zehn Jahren . . . lassen Sie mich sehen

..3000 Pfund.»

Ich konnte den in solchen Fillen

nahchegenden Ausruf «Oiweh!» nicht

zahlungsrate im voraus cinen signierten
Wechsel auszustellen.»

«Selbstverstindlich», sagte ich.

Daraufhin erkundigte sich Herr Fein-
tuch, wie lange ich brauchen wiirde, um
meine Schuld abzuzahlen:

«Wenn wir Ihnen die 6000 Pfund fiir
einen Zeitraum von fiinf Jahren v
strecken, - belduft sich. die monatli
auf 100 Pfund. Ist dﬂs

chen wir noch einen Staubsauger sowie
auch dieses, beziehungsweise jenes.»

«Ich verstehe.» Herr Feintuch nickte,
zog ein Blatt Papier zu sich heran und
bedeckte es mit allerlei Ziffern. «Bitte
missverstehen Sie das nun nicht etwa als
einen Mangel an Vertrauen, aber be-
stimmte Verordnungen nétigen uns, eine
Garantie zu verlangen, wenn ein derart
hoher Geldbetrag aus dem Verkehr gezo-
gen wird.»

«In Ordnung», sagte ich. «Ich bringe

zwecks
nes Balkons iiber ein b«ummm Kapml
disponieren kénnen. Daraufhin unter-
nimmt die Gesellschaft — das war Herr
Feintuch — die geeigneten Schritte, die
ihm, dem Biirger, die Erfiillung seiner
Bediirfnisse ermoglichen.

«Wir sind indessen keine blossen Fi-
nanciers», hob Herr Feintuch hervor.
«Wir sind auch Menschen, und zwar
Menschen von hochster Integritit. Wie
Sie zweifellos wissen, mein Herr, kommt
das Wort Kredit, vom lateinischen «re-
dere; — das heisst soviel wie glauben,
vertrauen. Und in der Tat: unser Unter-
nehmen kann nur auf der Basis wechsel-
seitigen Vertrauens funktionieren. Schon
deshalb freut es uns, dass Ihrem Kredit-
begehren, mein Herr, ein Konstruktiver
Zweck zugrunde liegt, nimlich die Her-
stellung  wiirdiger ~ Wohnverhiltnisse.

Thnen
verband, von der Diamantenborse und
'von Mr. Hilton.»

«Wiirden Sie auch Ihre Schwiegerel-
tern hinzuziehen?»

«Mit Vergniigen.»

«Und wann brauchen Sie das Geld,
mein Herr?»

«Jetzt.»

«Jetzt?»

err Feintuch erbleichte,
lentschuldigte sich und
verliess den Raum, um
sich mit seinen Direktoren zu beraten.
Eine halbe Stunde spiter kehrte er zu-
riick. Ueber seinem Gesicht lag ein
freundliches, wenn auch angestrengtes
Licheln:

zuviel?»

und fuhr dann etwas arti-
kulierter fort:

«3000 Pfund als zusitzliche Zahlung
zu den Monatsraten — das ist aber eine
recht kriftige Belastung!»

«Wo denken Sie hin», beruhigte mich
eilends Herr Feintuch. «Wir wiirden

unseren Kunden eine derartige Zusatzbe-
lastung niemals aufbiirden! Im Gegen-
teil. Wir kassieren diese Dividende im
voraus, so dass der Klient praktisch
iiberhaupt keine Zinsen zu zahlen hat.
Er refundiert uns nur das Kapital als
solches.»

Das klang verniinftig. Ich wiirde also
einen Kredit von 6000 Pfund auf zehn
Jahre aufnehmen und man wiirde mir die
Zinsen im voraus abziehen. Auf diese
Weise bekdme ich zwar nur 3000 Pfund
auf die Hand, wire aber mit monatlichen
Riickzahlungen von nicht mehr als 50
Pfund fiir die nichsten zehn Jahre ganz
gut dran. Bei einer Laufzeit von zwanzig
Jahren wire ich allerdings noch besser
dran.

ch gab Hermn Feintuch
zu verstehen, dass ich
leine  zwanzigjihrige

Laufzeit vorzichen wiirde.
«Ganz wie Sie wiinschen.» Herr Fein-
tuch war die Liebenswiirdigkeit selbst.

«Fiir 6000 Pfund betragen die Zinsen
bei einer Laufzeit von zwanzig Jahren
6000 Pfund. Aber dafiir betrigt die
monatliche Riickzahlungsrate nur 25
Pfund.»

Ich stellte eine hurtige Kopfrechnung
an: wenn ich mir jetzt 6000 Pfund aus-
borge, von denen mir sofort 6000 Pfund
abgezogen ‘werden, brauchte ich mich
um nichts mehr zu kiimmern, und die 25
Pfund monatlich wiirden mich schon
nicht umbringen. Heutzutage, wo die In-
flation mit jedem Tag ansteigt, ist es ja
ein Wunder, dass man iiberhaupt noch
ein Darlehen bekommt. Wer weiss, was
das Geld in zwanzig Jahren wert sein
wird. Aber dariiber sollen sich die Ban-
ken den Kopf zerbrechen. Was mich be-
trifft, so kann die Laufzeit gar nicht
lange genug dauern. Ein kihner Ge-
danke durchschoss mein Hirn:

«Herr Feintuch», sagte ich mit heise-
rer Stimme, «wie wér's und Sie geben
mir einen Kredit auf dreissig Jahre?»

Herr Feintuch dachte ein wenig nach.
Meine grenzenlose Geldgier schien ihm
nicht zu behagen.

«Na ja», meinte er schliesslich. «Wa-
rum nicht. Also dreissig Jahre.» Wieder
hantierte er an seiner Rechenmaschine.
«Damit reduziert sich Thre monatliche
Zahlung auf 16.50 Pfund. Wirklich eine
Bagatelle.»

Die 10 Prozent Zinsen von 6000
Pfund auf dreissig Jahre beliefen sich auf
insgesamt 9000 Pfund. Das ergab eine
Summe von 3000 Pfund zu meinen La-
sten. Ich zog mein Scheckbuch hervor
und iibergab Herrn Feintuch einen
Scheck auf 3000 Pfund. Dann unter-
schrieb ich 360 korrekt vordatierte
Schuldscheine zu 16.50 Pfund, und
dann machten wir uns an die Ausarbei-
tung der Formulare fiir eine Hypothek
auf meine Wohnung. Die Biirgen werden
‘morgen unterschreiben.

Die beste Ehefrau von allen schien
iiber meine Transaktion nicht restlos er-
freut zu sein. Ich hiitte, so fand sie, die
Laufzeit des Kredits auf fiinfzig Jahre er-
strecken sollen.

«Sehr gescheit gedacht», entgegnete
ich sarkastisch. «Und wo soll ich die
9000 Pfund fiir die im voraus zu entrich-
tenden Zinsen hernehmen?»

Ein strafender Blick begleitete ihre
Antwort:

«Das kann doch nicht so schwer sein.
Da nimmt man eben einen langfristigen
Kredit auf.»

Echt weibliche Logik.
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