Zeitschrift: Panorama / Raiffeisen
Herausgeber: Raiffeisen Suisse société coopérative

Band: - (1995)
Heft: 11-12
Heft

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften auf E-Periodica. Sie besitzt keine
Urheberrechte an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fur deren Inhalte. Die Rechte liegen in
der Regel bei den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Das Veroffentlichen
von Bildern in Print- und Online-Publikationen sowie auf Social Media-Kanalen oder Webseiten ist nur
mit vorheriger Genehmigung der Rechteinhaber erlaubt. Mehr erfahren

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En regle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. La reproduction d'images dans des publications
imprimées ou en ligne ainsi que sur des canaux de médias sociaux ou des sites web n'est autorisée
gu'avec l'accord préalable des détenteurs des droits. En savoir plus

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. Publishing images in print and online publications, as well as on social media channels or
websites, is only permitted with the prior consent of the rights holders. Find out more

Download PDF: 20.08.2025

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=en

!
:
:
:
)
:
E

FONDS DE PLACEMENT Les fonds de placement profitent aussi de I'essor de la
bourse suisse. Le fonds SwissAc Raiffeisen devient ainsi super-performant.

VENTE PAR CORRESPONDANCE Acheter par correspondance — une alternative
pratique au shopping. Pour parer aux mauvaises surprises, la vigilance s'impose.

TRICOTER, BRODER, COUDRE Durant les longs mois d'hiver, grand-maman
assise au coin du feu tricote des chaussettes. Entre cliché et réalité «in».

RAIFFEISEN

Magazine clients des Banques Raiffeisen 11-12/95



Le financement de votre logement
a des conditions intéressantes

Quatre murs a soi ... le réve! Nous pouvons vous aider a le réaliser, par un

crédit de construction ou un prét hypothécaire aux conditions Raiffeisen
toujours avantageuses.

Nous vous offrons:

Le choix entre plusieurs modéles d'hypothéques.

Un allégement des amortissements ou des intéréts.

La possibilité de remplacer les amortissements par des versements sur votre
3e pilier Raiffeisen, avec des avantages fiscaux intéressants.

® Sur demande, une assurance a but d'épargne avantageuse.

Une simplification des formalités pour bénéficier de I'aide fédérale
encourageant |'accession a la propriété du logement.

EEN

Nous vous renseignons volontiers sur les différentes possibilités.

RAIFF°EISEN

La crédibilité bancaire




De fil en
diguille

e fil en aiguil-
le, au fil du
temps, les
qualités qui
faisaient des
filles (les) bonnes a marier
ont bien évolué. Déja ma
meére me disait d’apprendre
un métier; «On ne sait
jamais» ajoutait-elle. Et
pourtant, elle m’apprenait,
une maille a I’endroit, une
maille a I’envers, a tricoter
mon expérience de femme
au foyer; «C’est toujours
utile». Et la broderie, et la
couture . . . J’ai gardé de
cette époque de merveilleux
souvenirs.
Aujourd’hui, les travaux
d’aiguilles sont devenus
«inavouables» sous peine de
paraitre — ringarde, coincée,
vieille fille — excusez du
peu, mais la péjoration est
si vraie!
Or, justement parce que la
vie de tous les jours est
devenue un stress perma-
nent, les ouvrages manuels —
que je pratique toujours avec
plaisir — sont une parenthe-
se, aussi douce que la laine,
que je boucle allegrement
sur la rudesse quotidienne.
N’en déplaise a tous les
branchés.
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CONSTRUIRE AVEC LE 3E PILIER
En construisant ou achetant en propriété par
étage, on peut utiliser un 3e pilier pour amortir. 2

FONDS DE PLACEMENT La bourse suisse
est en plein essor et les fonds de placement
ont gagné en attractivité. 4

VENTE PAR CORRESPONDANCE |es achats
sur catalogue sont trés répandus. Mais il
arrive que |'expérience ne soit pas concluante. 1 0

RESPONSABILITE DU PRODUIT Les accidents
sont souvent imputables a la défaillance d'un
produit. Le fabricant doit dédommager. 1 2
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TRICOTER, BRODER, COUDRE En hiver,
maman tricote au coin du feu. Cette image
d’Epinal a-t-elle encore sa place aujourd’hui?

22

CHAUFFAGE |l n’est pas indispensable de
«pousser» les radiateurs pour que la maison
soit bien chauffée.

26

BIEN DE CHEZ NOUS Les marrons glacés,
une confiserie raffinée et soignée qui nous

ANNIE ADMANE

vient du Tessin.
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MARKUS
ANGST

B CONSTRUIRE AVEC LE 3E PILIER

Des amortissements indirects -
donc des économies d'impots!

Le troisieme pilier (chez Raiffeisen, «Le plan de prévoyance 3e pilier Raiffeisen»), ne sert pas
uniquement a constituer un capital d'épargne pour la retraite. Les propriétaires (et ceux en
passe de le devenir) peuvent aussi |'utiliser pour I'amortissement indirect de leur hypothé-
que — et parallelement, alléger leur charge fiscale.

vec un plan de pré-
voyance 3e pilier, les
clients des Banques
Raiffeisen font d’une
pierre trois coups: ce
plan de prévoyance, a un intérét pré-
férentiel, peut aussi bien étre utilisé
pour constituer un capital-retraite ou
comme placement de rendement, que
comme épargne construction, donc
fiscale! Cette forme de prévoyance
individuelle est particulicrement in-
téressante pour les propriétaires ou
pour ceux qui souhaitent le devenir.
Dans le contexte de la propriété
individuelle, le plan de prévoyance 3e
pilier Raiffeisen peut étre utilisé dans
deux options (cette limite est diment
posée par I’Ordonnance fédérale re-
lative a la prévoyance individuelle):
B Ceux qui sont déja propriétaires
peuvent amortir indirectement leur
hypothéque existante avec un 3e pi-
lier;
B Ceux qui ne sont pas encore pro-
priétaires mais qui possedent déja un
capital 3e pilier, peuvent investir cet
argent dans 1’achat d’une habitation,
et effectivement pour des raisons de
technique fiscale, par le biais d’un
amortissement indirect.

Economiser des impoéts a

double titre

Le principe de base est simple:
le plan de prévoyance 3e pilier
Raiffeisen est mis en gage aupres de
la Banque Raiffeisen qui prend
I’hypothéque. L’hypothéque ne dimi-
nue pas de cette fagon et reste a son
niveau initial. Pendant ce temps, le
compte de 3e pilier continue a pro-
gresser, mais les intéréts se réduisent
de facto, comme c’est le cas lors d’un
amortissement direct.

La charge de I’intérét hypothécai-
re ne se modifie pas au cours des
années — a condition que le taux reste
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inchangé — car I’hypothéque ne se
réduit pas, en raison de 1’amortis-
sement direct qui reste. D’un autre
cOté, les intéréts continuent a étre
versés annuellement sur le compte 3e
pilier.

Grace a un amortissement indi-
rect, les économies fiscales se réali-
sent a deux échelons. D’une part, les
versements en 3e pilier sont déducti-

Valorisation d'un
capital d'épargne
Versement mensuel: 400 francs

y compris les intéréts*

en 5 ans Frs. 27 070.—
en 10 ans Frs. 61 209.—
en 15 ans Frs. 104 265.—

Versement annuel: 5500 francs
y compris les intéréts*

en 5 ans Frs. 31676.—
en 8 ans Frs. 51525.—
en 12 ans Frs. 90 387.—

Versement annuel: 10 000
francs y compris les intéréts

en 5 ans Frs. 57 593.—
en 8 ans Frs. 99 137.—
en 12 ans Frs. 164 339.—

*base de calcul: 43/4% (taux d'intérét
actuel pour le plan de prévoyance 3e
pilier Raiffeisen)

bles a concurrence de 5587 francs
pour les employés affiliés a une caisse
de pension, et de 27 936 francs pour
ceux qui ne le sont pas. D’autre part,
il est possible de faire valoir en déduc-
tion un intérét hypothécaire inchan-
gé, du fait que la dette hypothécaire
ne s’est pas modifiée.

Déconseillé:

le financement

Théoriquement, il est également
possible d’utiliser le fonds du 3e pi-
lier comme capital propre pour la
construction ou pour dégrever d’uné
hypothéque un immeuble existant.
Toutefois, d’un point de vue pure-
ment fiscal, cette opération n’a pas de
sens. D’abord, de cette fagon, 1’on
perd la possibilité des déductions pré-
citées, et ensuite, le fisc prend effron-
tément sa part au passage.

Dans ce contexte, les législateurs
ont prévu la possibilité d’un retrait
anticipé du capital 3e pilier, dans le
cas oll un propriétaire, pour des rai-
sons imprévisibles (chdmage, déces),
se voit confronté a des difficultés pour
assumer la charge de ’intérét.

Considéré comme capital

propre

L’argent économisé en 3e pilier est
considéré a part entiére comme capi-
tal propre. Il n’existe donc aucun¢
limite de pourcentage, dans les
Banques Raiffeisen, entre ce qui peut
étre considéré comme capital propre
en cash et comme 3e pilier. Comme la
prévoyance 3e pilier n’existe que de-
puis dix ans, sa part au capital propr¢
reste, dans la plupart des cas, assez
faible. Les salariés qui ont cotisé le
maximum depuis 1986, ont actuelle-
ment, devant eux, intéréts et intéréts
desintéréts y compris, environ 65 000
francs. Il en est évidement tout autré
pour les indépendants qui ont di payer
quatre fois plus.

Intéressant pour les jeunes

L’instrument du 3e pilier devien-
dra de plus en plus important pour le
financement (ou 1’aide au finance-
ment) d’une maison individuelle ou
d’une propriété par étage, pour la
jeune génération. S’ils utilisent tous



les avantages d’un 3e pilier des le
début de leur activité professionnelle,
ils en profiteront pleinement plus tard.
En commengant par exemple a 20 ans
avec un montant annuel de 5500
francs, la personne aura un capital en
compte de plus de 90 000 francs a 32
ans, compte tenu du taux d’intérét
actuel de 4%/4 pour cent (voir tableau).
Si le conjoint procéde de la méme
fagon, le total représentera un mon-

tant considérable en capital propre
pour accéder a la propriété.

A la condition toutefois que 1’on
pense, déja a 20 ans, a acheter ses
propres murs. Ce qui n’est pas tou-
jours le cas chez les jeunes. Souvent,
dés I’apprentissage terminé, d’autres
besoins se font sentir plus pressants.
D’un autre c6té, la prévoyance indivi-
duelle n’attire de nombreux clients
que pour son coté avantageux du point

de vue fiscal. Le 3e pilier est une
prestation typique du genre.

Enfin, on ne pourra déduire les
versements en 3e pilier de nos décla-
rations 1996, que si nous les avons
payés dans leur totalité avant la fin de
I’année. Cela est particulierement
valable dans les cantons qui envoient
les déclarations a remplir non seule-
ment lors des années impaires, mais
également lors des années paires.

Construire avec amortissement direct et indirect
(maison familiale, frais de construction: 700 000 francs)

Dans I'exemple de gauche, le
maitre d’ouvrage ne dispose
d’aucun 3e pilier. Il apporte
140 000 francs (correspondant
aux 20% usuels de la valeur).

Il amortit directement son
hypothéque de second rang. De
cette facon, elle diminue tous
les ans, de méme que le taux
d’intérét annuel.

Dans I'exemple de droite, le
maitre d’ouvrage dispose d'un
3e pilier de 40 000 francs. Il n’a
donc besoin que de 100 000
francs cash. L'hypothéque de
second rang est amortie
indirectement. Ce qui signifie
qu’elle ne diminue pas et c'est
pourquoi le compte de 3e pilier
continue a monter. La charge de
I'intérét hypothécaire reste
constante car les intéréts du 3e
pilier sont crédités.

Hypothéque de premier rang
(65%)
455 000.—

Hypothéque de premier rang
(65%)
455 000.—

11-12/95 PANORAMA RAIFFEISEN 3



MARKUS
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B FONDS DE PLACEMENT

Le «Raiffeisen SwissAc»
atteint des sommets

Dans les grandes lignes, I'année boursiere 95 est plus réjouissante que la précédente. Les
fonds de placement profitent bien sir de cette tendance. Pour I'heure, c’est surtout le
«Raiffeisen SwissAC» qui bat des records. Depuis le début de cette année, il a progressé de
17 pour cent, ce qui le propulse momentanément au 2e rang du hit-parade des fonds en

actions suisses.

rich Fischer, Manager du
fonds Raiffeisen Swiss-
Ac aupres de Vontobel
Asset Management SA a
Zurich, a toutes les rai-
sons de se réjouir. Et avéc lui, bien
évidemment, tous les clients
Raiffeisen qui ont placé plus de 60
millions de francs dans les fonds en

4 PANORAMA RAIFFEISEN 11-12/95

actions, depuis leur lancement, il y a
bient6t deux ans. Effectivement, tan-
dis que le SPI (Swiss Performance
Index) — indicateur de 1’état de santé
de la bourse suisse — n’a progressé
(que) de 10,7 pour cent cette année, le
SwissAc, de son coté, est monté de 17
pour cent. En d’autres termes, 1’aug-
mentation de la valeur du fonds en

actions Raiffeisen se situe a 65 pour
cent au dessus de la moyenne bour-
sieére suisse. Seul le fonds en actions
SwissEquities de Vontobel a fait mieux
(17,9 pour cent).

«Gestion active»
La recette de ce succes s’appelle
«gestion active». Que faut-il entendre



* boursiers
ont tres
Aisfaits, et
Vec eux, les
Westisseurs:
s Cours des
Ctions sont a

Suveay en
Qusse,

Une valeur d’appoint
en phase de succés

Hormis d'autres facteurs, le succes
actuel du SwissAc Raiffeisen peut
également étre anribué a la grande
expérience que posséde la banque
Vontobel dans le domaine des ac-
tions en valeur d'appoint. Les titres
d’entreprises de taille modeste sont
des exemples de valeurs d'appoint. Ils
restent, il est vrai, dans I'ombre des
«Blue Chips», les papiers des gran-
des. Mais, avec les «Small Caps»,
c'est leur appellation dans le jargon
du métier, il est possible d'atteindre
unrendementsupérieur alamoyenne
—a condition que I'on sache les gérer.
C’est justement de ce savoir que pro-
fite la Banque J. Vontobel & Co SA,
premiére banque en Suisse a s'étre
lancée dans les fonds de placement
en valeurs d'appoint.

Elle a lancé, il y aura bientot quatre
ans, le fonds de placement Vontobel

Swiss Small Companies. En ce laps de.

temps, il a progressé de presque 50
pour cent.

Le succeés d'un tel fonds repose sur les
analyses des spécialistes financiers de
Vontobel: prévisions along terme des
entreprises, qualité de leur direction
et des stratégies adoptées. lls appli-
quent en outre d’autres criteres
d’analyse financiére.

(ma.)

par 1a? le droit luxembourgeois, au-
quel sont soumis, pour des raisons
fiscales, la plupart des fonds de place-
ment distribués en Suisse, prescrit les
regles suivantes:

M le total des positions pour lesquel-
les plus de 5 pour cent de la fortune
totale nette du fonds sont investis dans
un seul et méme émetteur ne doit pas
dépasser 40 pour cent de la fortune
totale nette;

M le total des six principales posi-
tions d’un fonds de placement en ac-
tions ne doit pas dépasser la barre des
40 pour cent;

M la position principale ne doit pas ‘

dépasser 10 pour cent.

Ces dispositions restrictives sou-
mettent le gérant d’un fonds de place-
ment a un défi d’autant plus difficile
s’il veut faire mieux que le SPI. Le

fonds SwissAc comprend d’une part

des valeurs de premier ordre, appe-
lées «blue chips», d’autre part, des
valeurs moyennes («mid caps»), eten
particulier, des valeurs d’appoint
(«small caps»). La «gestion active,
dans le cas de SwissAc, signifie
donc pour le gérant du fonds, Erich
Fischer:

W 1.1l fautqueles valeurs de premier
ordre soient bien choisies.

M 2. L’industrie chimique et phar-
maceutique regoit une surpondéra-
tion dans la composition du fonds.
M 3. Les assurances sont également
surpondérées.

B 4.1l en va de méme pour certains
exportateurs de machines, comme
BBC et Alusuisse.

B 5.Lesbanques et Nestlé regoivent,
en revanche, une sous-pondération.

Ouand tous les titres mon-

tent

«Le plus souvent, explique Erich
Fischer, trois ou quatre de ces catégo-
ries montent. Mais dans le cas du
SwissAc Raiffeisen, elles sont mon-
tées toutes les cinq a la fois.» Qui plus
est, trois titre du domaine mid/small
ont connu une croissance supérieure a
la moyenne.

«Un coup de chance», dira peut-
étre un profane. «La patte du profes-
sionnely, répondra un spécialiste. Ef-
fectivement, la composition d’un
fonds de placement en actions n’est
pas une simple question de chance.
Cela demande une réflexion straté-
gique, a la fois macro- et micro-éco-
nomique, ainsi que des années
d’expérience. Avant d’acheter des ti-
tres, Erich Fischer étudie les perspec-
tives d’avenir des différentes bran-
ches, la gestion, les produits, la crois-
sance du marché, le marché des chan-
ges (un cours bas du dollar réduit les
bénéfices des firmes suisses sur les
exportations), les prix des matiéres
premiéres (un prix élevé du cacao, par
exemple, se fait ressentir sur les béné-
fices de Nestl¢), et méme les données
géographiques (un ouragan ou une
inondation peuvent détruire des ré-
coltes).

Placements a long terme

Sur tous ces points, les gérants des
fonds de placement Vontobel font
confiance aux analystes de la méme
maison. Eux aussi disposent d’années
d’expérience. Chaque matin, les ana-
lystes et les gérants de fonds se réu-
nissent en une séance commune. Le
gérant décide alors de la composition

de «son» fonds de placement. Pre-
mier critére — 1a encore, le maitre mot
est «gestion active» — les branches,
puis les titres de grandes sociétés,
enfin des valeurs moyennes et valeurs
d’appoint sélectionnées.

Les plus de 60 millions de francs
du fonds SwissAc sont placés a long
terme. C’est-a-dire: il y apeud’achats
et de ventes. Il se forme ainsi une sorte
de rapport de confiance entre les ent-
reprises et la direction du fonds, qui
est l’actionnaire de facto. Cela
n’empéche que les engagements sont
périodiquement controlés. Les gérants
de fonds, de méme que les analystes,
visitent réguliérement, parfois deux
ou trois fois par an, les entreprises
dans lesquelles ils ont investi le fonds
dont ils ont la responsabilité. Au pro-
gramme, des entretiens avec la direc-

Les avantages d'un
fonds de placement

Le principe fondamental d'un fonds
de placement que I'on décrit souvent
comme étant «la bourse des petits
spéculateurs», est trés simple: plu-
sieurs investisseurs se réunissent pour
faire fructifier leur capital ainsi consti-
tué par un conseiller professionnel.
La plupart des fonds de placement
usent des formes conventionnelles
des placements. C'est ainsi que I'on
trouve, par exemple, des fonds en
actions, en obligations ou encore,
des fonds de placement monétaires.
Par comparaison avec un investisse-
ment sur un seul titre, les fonds de
placement offrent divers avantages,
d'abord, le risque est partagé, parce
gu'un fonds est composé de titre de
diverses branches économiques.

Ensuite, ils sont disponibles en petites
coupures et conviennent bien pour la
constitution progressive d'une fortu-
ne en papiers-valeurs. Enfin, I'argent
est géré par un spécialiste, le mana-
ger du fonds, qui s'intéresse quoti-
diennement aux meilleurs place-
ments. Les parts d'un fonds peuvent
également étre achetées ou vendues
chaque jour. Les cours du jour sont
publiés régulierement dans la presse
économique. Les fonds de placement
sont également plus faciles a déclarer
au fisc: on ne déclare pas chaque titre
individuellement, il suffit de men-
tionner les parts acquises. (ma.)
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Le fonds

de placement
SwissAc
Raiffeisen a
évolué
hettement
Mmieux que

la moyenne
des actions
suisses,

au cours des
erniers mois.

Raiffeisen SwissAc et SPI comparés
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tion ainsi que la visite des installa-
tions de production.

Nous ne jouons pas

Ilm’y a aucun hasard a la hausse
actuelle des fonds en actions; étant
donné que les taux baissent, les bour-
siers sont euphoriques. Toutefois,
Erich Fischer estime que les atouts
des fonds en actions ne sont pas
uniquement liés aux périodes de taux
bas: «A long terme, il y aplus d’argent
a gagner avec des actions qu’avec des
obligations, méme s’il y a plus de
fluctuations a court terme. Il faut
d’abord investir sur le marché natio-
nal et ensuite seulement sur les mar-
chés étrangers. Tout simplement par-
ce que sur le marché intérieur, on a
déja des contacts et puis, parce qu’on
le connait mieux. En outre, compara-
tivement aux titres étrangers, les ac-
tions suisses restent bien placées.»

Alors qu’investir sur un seul titre
est toujours une question de chance,
un fonds s’efforce de suivre ’en-
semble du marché. «Nous ne sommes
pas des joueurs. Avec un fonds, les
chances d’atteindre le but visé sont
bien plus élevées qu’avec une action
isoléen.

L n

Les titres du domaine pharmaceutique et chimique pésent

lourd dans SwissAc.

«Un bon terrain»

Pourtant, reste une question: com-
ment est-il possible que la perfor-
mance d’un fond s’avére meilleure a
la longue, que celle du SPI?

Erich Fischer voit une possible
explication du phénomeéne dans la
limitation des entreprises: «Dans
I’indice SPI, on a regroupé 252 en-
treprises; le SwissAc n’en a que 30.
Dans un fonds, il faut se limiter aux

actions de croissance fondamentales.
Apres, il suffit de bien faire son tra-
vail . . .»

Et quelles sont les perspectives
pour 1996? «Aussi longtemps que les
monnaies, et en particulier le Dollar
et le DM, resteront stables, et si les
taux et I’inflation restent a leurs ni-
veaux actuels, le terrain sera encore
trés favorable aux actions. En tous les
cas, je ne vois pas mieux.»
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B UNE RELANCE QUI TARDE

Un franc fort, une

consommation faible

En Suisse, la reprise conjoncturelle se fait attendre. En 1994, le produit intérieur brut (PIB)
réel n'a progressé que de 1,2 pour cent. Et pour cette année, I'on s'attend a un retour a

0,6 pour cent de la croissance.

ar comparaison avec cel-

le des pays de I’OCDE,

notre dynamique con-

joncturellereste faible. Ce

constat ne peut omettre,
pour causes essentielles, notre franc
fort et 1’effet restrictif de notre poli-
tique d’assainissement des finances
de I’Etat.

Une image peu rassurante

L’économie suisse a de la peine a
prend un véritable essor. Bien que le
produit intérieur brut ait progressé
depuis son point le plus critique au
cours du troisiéme trimestre 1993, la
croissance reste cependant remarqua-
blement timide. Dans les comptes de
1994, la croissance du PIB n’atteint
que 1,2 pour cent. Selon les prévi-
sions du centre d’études conjonctu-
relles de I’EPF de Zurich (KOF), I’on
peut s’attendre, pour cette année, a
une régression a 0,6 pour cent.

Par comparaison avec les pays de
I’OCDE, dans lesquels les taux de
croissance, sur laméme période, oscil-
lententre 2,5 et 3 pour cent, I’évolution
de la conjoncture suisse offre une
bien pietre image.

En fait, il y a trois facteurs qui ont
empéché, jusqu’a présent, la conta-
gion, a notre économie, de la relance
économique étrangére:

B Un franc fort: la réévaluation
massive du franc a affecté la compé-
titivité des prix des fabricants suisses
par rapport aux étrangers. Il en a
résulté des pertes de parts de marché
al’exportation et sur le plan intérieur,
une hausse disproportionnée des im-
portations pour faire face a la deman-
de.

B LaTVA: I’introduction de la TVA
a provoqué une hausse des prix qui a
pesé lourd sur le revenu net des ména-
ges, freinant ainsi la consommation.
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B Les «ponctions» de I’Etat: les
prélévements de plus en plus lourds
de I’état sur le revenu des ménages,
plus particulierement, les contribu-
tions plus fortes a 1’assurance-cho-
mage et en partie, les impots plus
forts pour les communes et les can-
tons, se répercutent tout aussi négati-
vement sur le revenu disponible. Pa-
rallélement, I’état a mis un frein a ses
dépenses (consommation et investis-
sements en travaux publics).

Mais un «mieux» en vue

Dans les prévisions pour la pé-
riode 1996/97, lapolitique fiscale con-
tinuera a exercer ses effets négatifs.
En ce qui concerne la compétitivité
des prix, KOF espere une améliora-
tion. Sur les marchés extérieurs, no-
tre franc subit une légere correction
vers le bas, et en comparaison inter-
nationale, la hausse des salaires en
Suisse reste limitée. Si cela devait se
confirmer, notre économie devrait
pouvoirrejoindre le niveau conjonctu-
rel international.

Aprés avoir surmonté leur faibles-
se temporaire face a I’OCDE, les ex-
portations suisses devraient repren-
dre fortement. Du c6té de 1’ offre, rien
ne peut venir contrecarrer un élargis-
sement de la production, car 1’éco-
nomie suisse jouit d’une marge iné-
puisable et considérable. Ce poten-
tiel devrait encore s’élargir, suite a 1a
nette reprise, depuis le début 1994,
des investissements en équipements,
et a ’adaptation structurelle qui en a
résulté.

La charge fiscale

Le déficit global de la Confédéra-
tion, des cantons et des communes,
devraitatteindre, cette année, 2,9 pour
cent du PIB. Dans les années 1993 et
1994, il représentait encore 4,8 et 3,3
pour cent. L’assainissement des fi-
nances publiques fera encore quel-
ques progrés dans les années a venir,
d’une part, grice aux mesures
d’économies appliquées par I’Etat et
d’autre part, suite & 1’augmentation
des recettes, consécutive a une meil-

Produit intérieur brut avec prévisions

(Variation réelle par rapport a I'année précédente en %)
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Taux de chdmage avec prévisions

(en %)

Bl Résultats

leure conjoncture et a la hausse par-
tielle des taux d’imposition. Le dé-
ficit total des finances publiques de-
vrait représenter encore 2,3 pour cent
en 1996 et 1,9 pour cent en 1997 du
produit intérieur brut nominal.

Mais, aussi souhaitable et néces-
saire que soit cette évolution du point
de vue de la politique financiére a
long terme, elle n’en exerce pas moins
ses effets ralentisseurs a court terme
sur la conjoncture.

Le renchérissement recule

Apres 1’adaptation des prix ren-
due nécessaire par I’introduction de
la TVA, le renchérissement devrait
notablement reculer au cours de
I’année prochaine.

Cette tendance devrait d’ailleurs
étre renforcée par une consommation
qui restera faible, par le maintien
d’une capacité de production optima-
le ainsi que par les modestes hausses
de salaires prévues. Dans un tel con-
texte, la Banque Nationale Suisse

Prévisions KOF

(BNS) ne devrait pas se sentir con-
trainte a modifier sa politique moné-
taire. L’on espere que déja dans la
deuxiéme moitié de 1996, la BNS
reviendra a une politique restrictive
modérée, dans une conjoncture plus
ferme.

Sur le marché des devises, le franc
suisse encore trés haut par rapport
aux monnaies européennes et au
dollar, devrait perdre de sa valeur. I1
ne faudrait toutefois pas surestimer
ce potentiel. Globalement, la valeur
réelle du franc a I’export devrait se
résorber a respectivement 3,9 et 2,5
pourcenten 1996 et 1997 —moyennes
annuelles — mais restera cependant
supérieure a plus de 6 pour cent du
niveau moyen de 1992.

Une faible demande dans

la construction

En 1996 et 1997, la croissance des
différents postes de la demande in-
térieure restera modeste. La faible
progression de la construction et le

Indice des prix a la consommation

(Variation réelle par rapport a I'année précédente en %)
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Prévisions KOF

ralentissement des investissements en
équipement joueront contre une légére
reprise de la consommation privée.
Conséquence de la forte croissance
des pays de I’OCDE et de ’amé-
lioration de la compétitivité des pro-
ducteurs suisses, les exportations
devraient fortement croitre.

D’un autre c6té, la croissance de
nos importations s’est fortement ra-
lentie en 1995, phénomene di d’une
part, a la normalisation du cours du
franc et d’autre part, a I’expansion de
nos capacités productives dans des
domaines ou ’on est peu deman-
deurs en importations. Par rapport a
1995, cette amélioration de nos ex-
portations et la réduction de nos im-
portations aboutiront a un résultat
positif dans notre commerce extérieur,
si bien qu’en 1996/97, le PIB devrait
progresser d’un modeste 1,5 pour
cent, malgré une tres faible consom-
mation intérieure.

En ce qui concerne I’évolution des
prix a la consommation, le renchéris-
sement actuel en moyenne annuelle
de 1,9 pour cent devrait reculer a 1,4
pour cent ’année prochaine. Pour
1997, il faut s’attendre a un renchéris-
sement de 1,7 pour cent sur fond de
haute conjoncture.

Encore plus de
chomeurs

En raison de la croissance modérée
de notre PIB, on ne peut espérer
gu’une tres légere reprise du taux
d’occupation pour 1995. Aprés une
stagnation en moyenne annuelle, KOF
a prévu, pour les années 1996 et
1997, des améliorations du taux
d’'occupation, de respectivement 0,3
et 0,4 pour cent.

Cela ne suffira toutefois pas, en cas
d'une légére hausse d'offres
d'emploi, a diminuer les disparités
sur le marché de I'emploi.

Le chdmage, évalué statistiquement,
a régressé depuis le début 1994 (li-
mite maximale de I'indemnisation de
I'assurance-chémage atteinte, entrée
temporairement retardée dans le
monde du travail ou renonciation a
reprendre une activité, et pré-retrai-
te). Il devrait a nouveau légerement
augmenter. Pour 1996 et 1997, I'on
a calculé un taux moyen de chémage
de 4,3 pour cent.
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Interview
avec
Jacques Zwahlen

Jacques Zwahlen, directeur gé-
néral de Charles Veillon SA,
deuxiéme entreprise suissede
vente par correspondance,
mais leader dans le secteur clé
de I’habillement.

PANORAMA Deux fois par
année, en janvier et en aotit, 900 000
ménages suisses regoivent gratuite-

B LA VENTE PAR CORRESPONDANCE

Tout un magasin
dans mon salon,
pour moi tout

seul

Feuilleter chez soi un catalogue et passer commande par
carte postale, par téléphone ou par fax. La vente par
correspondance séduit souvent, décoit parfois.

YVES CRETTAZ

Is sonttoujours plus nombreux,

les Suisses, ettout particuliere-

ment les Suissesses, a rejoin-

dre lacohorte des «Vépécistesy,

adeptes inconditionnels ou

occasionnels de la VPC, vente par
correspondance.

Celle-ci, née dans le XIXe siécle

industrieux et campagnard, a long-

temps souffert de saréputation ringar-
de. Etil yaquelques dizaines d’années
encore, on aurait méme pu croire
qu’elle n’allait pas survivre au formi-
dable développement des transports.
Bigre, acheter le complet du diman-
che dans le catalogue Ackermann
alors que la Placette n’est qu’a vingt
minutes de bus!

ment le catalogue Veillon de la saison
a venir, qui, sur 600 pages, présente
un choix de 7500 articles. Comment
se prépare cette immense opération?

J. ZWAHLEN, Directeur général
de Charles Veillon SA: Pres de 70
personnes travaillent a la réalisation
de cet ouvrage que nos clients
regoivent six mois avant la saison
d’été ou d’hiver. Dans un premier
temps, notre équipe d’achats congoit
la collection. Dans les expositions et
les grandes foires, ainsi que par des
contacts permanents avec les bou-
tiques et les consommatrices les plus
branchées, elle se met a 1’écoute des
tendances de la mode. C’est ainsi
qu’elle peut construire une politique
d’assortiment cohérente, susceptible
d’obtenir le maximum d’impact sur le
marché. Cette phase de conception
est suivie d’une phase de production,
essentiellement effectuée al’étranger,
pour une bonne part en Extréme-
Orient, mais aussi en Turquie, en Ita-
lie ou en France.

Pour chaque modele, nous pas-
sons d’abord une commande de base
de ’ordre de 100 a 500 pieces par
modele, parfois méme de 1000.

Ensuite, un mois et demi avant
le lancement du catalogue, nous
adressons un précatalogue a 50 000
clients pour qu’ils testent notre col-
lection. Nous les gratifions d’un ca-
deau parce que nous leur demandons
de passer leur commande rapidement,
soit déja en novembre ou décembre
pour I’été suivant.

Ce test va nous permettre de réas-
sortir au mieux notre stock au vu du
succes des articles. Dans certains cas,
nous n’hésitons pas a en recomman-
der 5000 ou 10 000 piéces.

Ces commandes de réassortiment
coincident pratiquement avec I’envoi
du catalogue principal. Et trois
semaines plus tard, notre stock est
bien fourni.

Veillon enregistre chaque année 1,8
millions de commandes, par carte-

"

10 PANORAMA RAIFFEISEN 11-12/95



Un engouement non

démenti

Ces esprits chagrins se sont trom-
pés avec autant d’insouciance que
ceux qui prévoyaient la mort des
magazines sous les feux de la télévi-
sion.

Observez tous les catalogues en
papier glacé qui s’empilent dans vo-
tre boite a lettres. Ils arrivent en mas-
se, peu importe la saison, depuis leur
grand boom des années quatre-vingt,
Juste avant la crise pétroliére, aux
grandes heures de la consommation
triomphante.

Depuis, la vente par correspon-
dance a su garder plein droit de cité
sur le business. Deux milliards de
francs par an, voila son chiffre
d’affaires en Suisse. Et dans le secteur
phare de 1’habillement, ces ventes a
distance atteignent allegrement les 12
pour cent du marché, a I’instar de ce
qui se passe dans les pays qui nous
entourent.

Merci facteur!

Ackermann, Veillon, Spengler,
France-Loisirs, Védia et une centaine
d’autres sociétés nous offrent en veux-
tuen voila des chemises, des montres,
des vidéos, des ordinateurs, des cas-

settes pour arréter de fumer, des
cremes de jouvence, des appareils de
massages plus ou moins intimes . . .

Un tel succes est bien siir impen-
sable sans I’indispensable intermé-
diaire des PTT. Merci la poste. Le
géantjaune convoie par wagons entiers
ces magazines aguicheurs. 56 wa-
gons CFF pour une seule édition du
catalogue Veillon, leader incontesté
en Suisse romande!

Merci facteur, méme si les pro-
messes de réve le cédent souvent aux
déceptions les plus améres une fois
que ’objet commandé est 1, déballé,
en chair et en os, pourrait-on dire.

Etre vigilant, cependant

Effectivement, si le renvoi du ma-
tériel commandé n’est pas possible,
onmesure alors, en jurant mais un peu
tard, le fossé qui sépare le look séduc-
teur de I’image de la réalité kitsch ou
démodée du produit.

Mais ne voyons pas tout ennoir. La
vente par correspondance ne se réduit
de loin pas toujours & un attrape-
nigaud. Si elle a ses fans pour les
gadgets, elle a aussi ses consomma-
teurs adultes, particuliérement pour
les achats d’habits.

réponse, ou par téléphone; et cer-
tains jours de pointe, 15 000. Com-
ment pouvez-vous répondre a cha-
cun?

En Suisse, la vente par correspon-
dance connait un taux de retour ex-
ceptionnel, de 1’ordre de 45 pour cent.
Certains clients ont1’habitude de com-
mander deux tailles du méme article
et nous revoient celle qui ne convient
pas.

Notre connaissance du marché
obtenue par le test de notre précata-
logue ainsi que celle de ’'usage des
retours massifs nous permet de nous
approvisionner au plus ju-
ste. Par exemple, si nos

prévisions  envisagent
1000 commandes d’un
article, nous n’en achetons
que 500 pieces.
C’estainsiquede
nombreux modeles
tournent d’une cli-
enteal’autre. Tous
les jours, trois ou

quatre camions des PTT emmenent et
nous retournent nos paquets.

Si la marchandise est en stock, le
client est servi dans la semaine; autre-
ment, il est informé de son délai de
livraison.

Nous ne pouvons toutefois pas
éviter 15 pour cent d’articles inven-
dus que nous écoulons a bas prix dans
nos discounts.

Quelle fut et quelle sera I’évolution
de la vente par correspondance?

La vente par correspondance a
ensuite modifié son image. Elle cons-
titue aujourd’hui un moyen d’achat
courant, représentant, dans ’habille-
ment, quelque 12 pour cent du mar-
ché.

Quant a son avenir, il est tributaire
de celui de la vente en magasins
(ouvertures nocturnes . . .) et de celui
des achats électroniques (téléachat,
Internet . . .). Sur ce terrain, encore
pratiquement vierge en Suisse, les
maisons de vente par correspondance

Photos: André Albrecht

sont bien placées grace a leur savoir-
faire dans 1’achat a distance. Toute-
fois, les nouvelles technologies pour-
raient inciter les magasins ou des in-
dépendants ase lancer sans s’affronter
a de trop gros problemes de stock,
puisqu’en vente électronique, vous
pouvez facilement ajuster votre offre
au jour le jour.

Pour notre part, nous nous lance-
rons peut-&tre sur ce marché en par-
tenariat avec une société¢ qui a dé-
veloppé son propre serveur.

Interview: Yves Crettaz
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W RESPONSABILITE INHERENTE AU PRODUIT

Les consommateurs
jouissent d’'une meilleure
protection

En Suisse, depuis janvier 1994, la responsabilité inhérente au produit est mieux réglemen-
tée. Ces nouvelles dispositions légales ont pour conségquences une accentuation de la
responsabilité et un élargissement du cercle des responsables. Il n’'empéche cependant que
certains «produits dangereux» sont encore en vente dans les magasins.

Comme auparavant, il y a
toujours des produits
dangereux sur le marché:
Roland Betschart avec une
bouteille d’allume-feu et
une pochette surprise pour
enfants.

ise en garde contre
le produit et déter-
mination des res-
ponsabilités. Les
nouvelles condi-
tions qui régissent la responsabilité
inhérente au produit sont claires: les
personnes blessées par I’utilisation
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d’un produit défectueux ou ayant subi
un préjudice financier du fait de son
utilisation ont droit a un dédommage-
ment. Petit arriére-goit amer, toute-
fois, pour les consommateurs:
I’indemnisation pour dommages su-
bis est fixée a 900 francs.

Chaque cas est examiné

Pour le fabricant, la question est de
savoir si I’assurance responsabilité de
son entreprise offre toutes les couver-
tures. Ce point doit &tre examiné pour
chaque cas. Le renforcement de la
sécurité dans les produits toujours
plus demandé et I’intervention des
organismes de défense des consom-
mateurs, représentent une pression
constante sur les entreprises.

La fiabilité du produit deviendra
en outre un élément essentiel dans le
contexte de libre circulation des mar-
chandises, principe corollaire des né-
gociations avec I'Espace Economique
Européen (EEE).

Les conditions négociées a la si-
gnature du contrat d’assurance sont
déterminantes. Dans les principes de
base des assureurs suisses, la respon-
sabilité 1égale est en principe assurée.
Donc, les prétentions d’indemnisation
définies par la nouvelle loi sont égale-
ment couvertes.

Accentuation

de la responsablité

La loi fédérale sur la responsabili-
té inhérente au produit est entrée en
vigueur en Suisse au lerjanvier 1994,

Les principes qu’elle pose ménent a
une accentuation de la responsabilité
et élargissent le cercle des respon-
sables. La loi prévoit une responsabi-
lité indépendante de la faute au ni-
veau du fabricant (qu’il s’agisse de
celui qui finit le produit ou d’un fabri-
cant d’une matiere premiere ou d’élé-
ments), au niveau de I’importateur et
sous certaines conditions, méme au
niveau du distributeur. Il n’y a plus
besoin de démontrer la faute.

Roland Betschart, directeur du ser-
vice «Risk Management» aupres de
la compagnie «Zurich Assurances» et
spécialiste en la matiére, considére
positives les nouvelles dispositions,
sans ignorer qu’il y a encore en circu-
lation des produits qui n’offrent tou-
jours pas les garanties suffisantes. «La
nouvelle loi représente une meilleure
protection des consommateurs. Il suf-
fit a I’utilisateur d’un produit de dé-
montrer que le dommage qu’il a subi
est la conséquence d’une défaillance
du produit. Il n’est donc plus besoin
de démontrer la faute du fabricant, de
I’importateur ou du commergant.

Malheureusement, aujourd’hui en-
core, on trouve réguliérement sur le
marché des produits dont le manque
de sécurité ne répond pas aux attentes
des consommateurs.»

Des pochettes mauvaise

surprise!

Pour illustrer ses propos, R.
Betschart évoque deux cas: «le pre-
mier est un produit allume-feu, parti-



Une meilleure
protection
pour les
consom-
mateurs

Photo: Incolor

culicrement dangereux pour les
enfants et vendu dans une bouteille en
plastique. La fermeture de la bou-
teille est tres simple a manipuler et les
instructions d’utilisation ne sont pas
suffisantes. Le deuxiéme, que I’on
trouve dans presque tous les kiosques
et les magasins d’alimentation, est la
fameuse pochette-surprise destinée
aux enfants ... elle peut avoir des
conséquences dramatiques.»
Effectivement, le produit ne com-
porte aucune mention du contenu ni
aucune indication d’age. Les petits

Le retrait du
produit

Le retrait du produit est une mesure
préventive prise par le fabricant, le
distributeur, le détaillant ou par
|"autorité compétente, enraisond’'une
faute rendant un produit dange-
reux . . .

W tant que cela est techniquement
possible et qu’ il est raisonnablement
envisageable d'éliminer la faute ou
de détruire le produit,

M ... ou alors, en indiquant une
adresse ou il est possible de rapporter
I'objet, en vue de le contréler, de le
réparer ou de I'échanger.

Est également considéré comme re-
trait du produit, un avis officiel
émanant des autorités et déconseil-
lant|'achat ou la consommation d’'un
produit en vertu de son défaut.

La couverture de base de |'entreprise
et I'assurance de la responsabilité in-
hérente au produit excluent, fonda-
mentalement, les dommages subis
par les produits fabriqués ou com-
mercialisés (risque d’entrepreneur).
Cependant, il est possible de prévoir
une assurance séparée qui couvre les
frais de retrait d'un produit. Condi-
tions essentielles:

M une analyse complete du risque;
M un systéme ou un plan de retrait
bien pensé et réalisable,

W des mesures d'assurance de quali-
té (par exemple, 1SO 9000),

M une documentation sur les livrai-
sons et la distribution,

M une participation active du pre-
neur d'assurance. (rpp.)
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Saist au vol.

Une ombre furtive rase les murs
de la galerie déserte, saisit un tableau
au vol et s'évanouit aussitot dans

la nuit...

Et oui, elle épate la galerie,
la nouvelle collection de
distributeurs automatiques
de billets de banque
d'Ascom. Pas étonnant,
puisque les appareils
"Cash Star" fabriqués par
Interbold, une entreprise
conjointe de Diebold et
IBM, forment une gamme

compléte qui va du simple
distributeur d'argent dans
les salles de guichets aux
automates multifonction-
nels pour les versements
et les prélevements. Avec
tous les atouts bien sar:
technique sophistiquée,
design ergonomique et vi-

tesse de transaction élevée.

Sans oublier leur coGt
avantageux, ce qui prouve
que I'art n'est pas forcé-
ment hors de prix!

a
o
a
=
0
=

Prenez date pour février
prochain ou se tiendra
I'exposition "BankArt '96
par Ascom".

Affaire a suivre...

Ascom Autelca SA
Banking Automation
Briinnenstrasse 66
3018 Berne

Tél. 031999 11 11
Fax 031 999 56 66

ASCOM pour les bangues.

Fmmmmm e —

COUPON

technologiques.
Institut/entreprise
Nom/prénom
Fonction:
Rue

NPA/localité
Envoyer a:

Fmmmmmmm e

Découvrez notre galerie virtuelle: nous vous proposons gratuitement
et sans engagement une disquette avec nos derniers chef-d'ceuvres

Ascom Autelca SA, disquette info, Brinnenstrasse 66, 3018 Berne
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«Le risque lié a

la responsabilité
inhérente au
produit et sa ges-
tion représentent
pour I'entreprise
et ses dirigeants
une exigence
toujours plus
grande.»

(Roland Betschart)

enfants qui mettent facilement les
objets a la bouche, n’hésitent pas a
sucer les petites pieces que contien-
nent ces pochettes. C’est a ce moment
que la surprise devient une atroce
farce. Une fois avalée, la petite chose
théoriquement si amusante peut
provoquer des blessures ou un étouf-
fement fatal. Des problémes de di-
gestion peuvent devenir une suite
facheuse.

Dans tous les domaines

Une évidence pour Roland
Betschart: «Les fabricants, les impor-
tateurs, les exportateurs et les distri-
buteurs devraient procéder a une ana-
lyse critique des risques inhérents au
produit qu'ils commercialisent et réa-
gir concretement. Parallelement a
cette obligation de fabriquer des pro-
duits fiables, ils ont I’impératif de
souscrire une assurance qui couvre
les suites financieres découlant de
’usage de produits défectueux; le cas
échéant, cette assurance peut égale-
ment débouter les prétentions en dé-
dommagement infondées. Enfin, la
responsabilité inhérente au produit
est une notion qui touche tous les
domaines économiques, indépendam-
ment de la taille des entreprises.»

Les produits agricoles

également

Au sens de la loi, on entend par
produit, tout ce qui est fabriqué indus-
triellement ou artisanalement et qui
est commercialisé.

Outre les produits électriques, sont
donc également concernés ceux qui
émanent d’une activité rurale, tels
que I’élevage, la péche et la chasse,
dés qu’ils sont soumis a une opération
de transformation.

Un produit est considéré défec-
tueux sitot qu’il n’offre pas la sécurité
que I’on est en droit d’attendre, a tous
égards. L’art et la maniere de le com-
mercialiser sont aussi sujets a analy-
se. Par exemple, un produit est consi-
déré défaillant si ses instructions
d’utilisation ne sont pas claires, peu-
vent induire en erreur ou sont tout
bonnement inexistantes.

En revanche, la notion de respon-
sabilité ne s’applique pas au risque
dans le développement du produit.
«Le fabricant ou I’importateur peut
dégager sa responsabilité s’il prouve
que le produit a été congu, fabriqué et
commercialis¢ dans le respect de la
technique et des connaissances scien-
tifiques du moment.

La loi ne s’applique qu’aux cas de
dommages corporels ou matériels
consécutifs a I’utilisation de produits
défectueux survenus apres le ler jan-
vier 1994. Les atteintes a la fortune et
au produit lui-méme ne tombent pas
sous le coup de la loi» précise Roland
Betschart.

Un probléme d'image

Parall¢lement & une couverture
d’assurance globale, il n’en reste pas
moins vrai que tous les efforts consen-
tis pour répondre aux criteres de sécu-
rité et gérer les risques en vue de
commercialiser des produits fiables,
sont la meilleure garantie. Des pro-
duits avérés défectueux sont un ris-
que de perte d’image et de parts de
marché que 1’on ne peut combattre
qu’a grands frais et au prix d’efforts
considérables.

Une gestion active du risque signi-
fie donc penser et agir préventive-
ment afin de minimiser les risques
dans le cadre de la responsabilité in-
hérente au produit.

Couverture et
prestations
d’assurance

Dans le cadre d'une entreprise, la
protection d'assurance responsabili-
té inhérente au produit s'étend aux
domaines suivants:

M Dégats corporels, déces, blessures
ou atteintes a la santé des personnes;
W Dégats aux objets, destruction,
endommagement ou pertes de cho-
ses;

B dommages financiers consécutifs
a une atteinte physique ou matériel-
le, tels qu’une incapacité de travail
suite a une blessure ou un manque a
gagner locatif suite a la destruction
d'un immeuble.

Les assurés sont couverts de deux
facons:

M Versement d'une indemnité dans
tous les cas fondés, correspondant au
montant couvert, sous déduction de
la franchise;

B Refus des demandes d’'indem-
nisation infondées.

(rop.)
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B ACTUALITES ROMANDES

Une belle réussite a Orbe

Dans cette jolie petite ville
de 4500 a 5000 habitants, Mme
Rosa Boffa, gérante de la toute
nouvelle Banque Raiffeisen de
I'endroit, pousse un soupir de
soulagement et manifeste une
trés grande satisfaction: «ll'y a
déja quelque temps que nous
pensions nous implanter a Orbe
car nous estimions qu'une
clientele citadine serait un élar-
gissement intéressant de notre
clientele. Et puis, le contexte
bancaire actuel en terre vaudoi-
se, NoUs a paru étre une occasi-
on idéale une alternative pour
offrir aux habitants d'Orbe a la
fermeture de deux banques de
la place.»

Chose faite donc, depuisle 2
ao(t. La Banque Raiffeisen
d'Orbe - plus exactement, La
Banque Raiffeisen du Nozon
avec d'autres guichets qu’elle
regroupe — extrémement bien
centrée dans la localité, dispo-
se de locaux tout neufs et par-
ticulierement accueillants; peut-
étre est-ce la méme |'une par-
mi les plus belles des roman-
des, avec un soin particulier
accordé a la décoration: aux
murs, des oeuvres d'artistes que
la gérante et le président du
Conseil d’administration, M.
Charles Monnier-Pointet ont
décidé de soutenir.

Quant au développement
des affaires, le succés ne s'est
pas fait attendre; les deux pre-
miers mois, pas moins de 180 a

200 nouveaux clients sont ve-
nus solliciter les services de
|'établissement. Ce succés, que
Mme Boffa avait prévu, confir-
me bien que ce projet d'ou-
verture a Orbe était fondé. Ce
que confirme également M.
Monnier-Pointet en précisant
que les nouveaux dépots de
clients représentent le double
des prévisions. Autre constat
de Mme Boffa, et malgré la
récente de cette ouverture, les
résultats sont déja trés positifs,
tant au niveau des affaires ac-
tives que passives: «Les gens
attendaient notre venue que
nous avions d‘ailleurs annon-
cée depuis I'automne 94; pour
faire face a cette extension
d'activité, et méme si notre ray-
on ne s'est pas élargi, nous
avons d{ engager une person-
ne supplémentaire, tandis que
le personnel déja la a augmen-
té son temps de travail. Le siege
administratif, précédemment a
Arnex-sur-Orbe a été transféré
a Orbe, car, avec les fusions
réalisées avec Juriens, Bre-
tonniéres, Arnex et Vaulion ain-
si que l'introduction de nou-
veau systéme informatique DI-
ALBA 2000, il n'y avait plus
assez de face dans le local
d'Arnex-sur-Orbe».

Orbe était un projet qui lui
tenait vraiment a cceur: «J'aieu
la chance d'étre efficacement
soutenue par les deux conseils
de la banque. Tout le monde

Des arcades sobres dans
une rue trés commercante.

était conscient du potentiel exi-
stant.» Confirmation de Mon-
sieur Monnier-Pointet qui con-
clut: «Nous sommes heureux
de cette réalisation et il est éga-
lement trés positif pour nous de

travailler avec une gérante telle
que Rosa; quand elle est con
vaincue d'une idée, sa ténacité
pour la mener a bien est treés
stimulante.» Rosa Boffa sourit

W“MAMINE

MARQUE DEPOSEE

line eau-de-vie de poire William
duVabais distillée par
/VIORAND
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Abricotine? que nenni...

Suite a notre article paru
dans I'édition double de juillet-
aodt sur les abricots du Valais,
un lecteur nous a communiqué
que «Abricotine» n’est pas
la marque déposée par la
Maison Morand; il s'agit de
«Williamine».

Monsieur Louis Morand que
nous avons contacté, nous

confirme qu’effectivement, la
Williamine est un des fleurons
de la distillerie. Cette fine eau-
de-vie de poire William du
Valais est I'alcool qui contribua,
il y fort longtemps, a la bonne
réputation de la maison. En
fait, la Maison Morand est la
premiére distillerie a avoir tenté
I'expérience d'utiliser unique-

ment ce fruit pour |'eau-de-VI€
contrairement & une traditio”
qui voulait que I'on mélangedt
les sortes. Bien lui en prit. -
D’ou aussi la nécessité de d&
poser la marque.

A tout seigneur, tou!
honneur ... Monsieur Lou?
Morand a eu la grande indu"”
gence de nous pardonner. Merc!

A\ WAaedec

oo



A Leysin, des nouveaux
guichets au charme...

régional

La Banque Raiffeisen du
Sépey vient de franchir un cap
IMportant avec |'ouverture de
Nouveaux guichets a Leysin.

Sans vraiment tabler sur les
activités touristiques et trés sai-
Sonnigres de cette petite ville
de 2700 habitants, le gérant,
M. Edgar Pittex, caressait de-
Puis longtemps ce projet et
N'attendait que le bon moment.
la restructuration du marché
bancaire vaudois fut I'occasion.
A Leysin, dés le début 1996,
Raiffeisen n’aura plus qu’un seul
Oncurrent sur place.

C'est donc en date du 14
300t que la Banque Raiffeisen

prit ses quartiers dans ses lo-
caux, situés dans la partie villa-
ge de la station, «a la grande
satisfaction des clients et de la
population locale. Réguliére-
ment, les gens me deman-
daient d’offrir cette alternative
bancaire sur place» ajoute M.
Pittex, tout en insistant sur
I'importance qu'il accorde au
fait de servir qualitativement la
population.

Et si ce besoin enfin comblé
a de quoi plaire aux clients, les
locaux nouvellement aména-
gés seraient a eux seuls suffi-
sants pour convaincre les incré-
dules. La banque est en effet

installée dans un batiment au
charme ancien et rustique, par-
faitement bien entretenu et
rénové. Il s’en dégage une
atmosphere particulierement
chaleureuse et le gérant aussi
bien que son aide-gérante, Mlle
Florence Pellaud, sont réguliére-
ment félicités par les visiteurs,
cequel’on comprend aisément.

Pour faire face a ce nou-
veau développement, I'établis-
sement a opté pour un systéme
informatique Dialba; Mlle
Pellaud assume les guichets de
Leysin, tandis qu‘une autre
collaboratrice, Mlle Maryléne
Oguey, continue a servir la
clientéle au Sépey.

A court terme, la banque
vise une amélioration de quel-

gue 10 millions de sa somme
de bilan; les nouveaux clients
étant venus en nombre im-
portant, ce constat est donc de
bon augure. En outre, le gérant
aussi bien que son aide, sont
des figures bien connues de
I'endroit et connaissent parfai-
tement le marché local. Opti-
mistes, donc, d'autant plus qu'il
existe en outre un potentiel
important dans les localités en-
vironnantes.

1 Une facade qui
s'intégre bien dans la
commune.

2 M. Edgar Pittex et
Mile Florence Pellaud

¥
b

POUPEES PINOCCHIO® en tissu — Vente de Noél

Jne nouveauté dans la gamme des poupées.
Ce héros de la littérature enfantine, grand ami
de tous les enfants, se blottit avec
tendresse dans leurs bras.
Egalement une décoration

_ inédite trés prisée
des adultes.

Bulletin de Commande

Nom/Prénom:

3 adresser a : PINOCCHIO INTERNATIONAL, 2012 Auvernier/NE

Rue:

NP/Localité:

3 modéles —lavable 30°

32cm rouge/vert
32cm bleu
44 cm rouge/vert

+ port. Dés 3 pces port franco. Date:

Quantité

Fr.15.—/pce
Fr.15.—/pce
Fr. 18.—/pce
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B ACTUALITES ROMANDES

Ca «swin»-golfe a Cremin-sur-Lucens

Qu'est-ce que le swin-golf?
C'est le cousin germain du trés
huppé golf ... Le green est
moins velouté (5 hectares pour
neuf trous), une seule crosse a
trois face suffit, et la balle en
caoutchouc ne colte que cing
francs. Originaire de France, le
swin-golf est arrivé a Cremin,
dans la vallée de la Broye, a

I'initiative d’un agriculteur qui
voulait diversifier ses activités.

Le premier championnat
suisse de swin-golf a eu lieu
les 19 et 20 ao(t. La Banque
Raiffeisen de la Broye, agence
de Surpierre, a marqué sa
présence a cet important éve-
nement par un sponsoring. Et
c’est Monsieur Cachin, direc-

teur des Banques Raiffeisen de
la Broye qui a remis les prix du
méme nom a une quinzaines
de concurrents vainqueurs.
Outre des récompenses en ar-
gent pour un total de 2000
francs, la Banque Raiffeisen a
égalementdistribué des T-Shirts
spécialement imprimés pour
I'occasion et divers autres prix.

¥ etit * Surpierre *Vilars-B

riven, *

Pour tout renseignement:
Swin-Golf de La Broye, ave
buvette et jeux pour enfants:
tél. 021/906 87 90

Les trois premiers dans
la catégorie juniors,
récompensés par la
Banque Raiffeisen de 12
Broye:

Mikaél Krummen,
Pierre Moser,
Stéphane Chanez.

A VENDRE

TRESOR DE NUIT AVEC
COFFRE-FORT

excellent état (1992)

cédé moitié prix

Banque Raiffeisen de
Grandcour/Vaud
Tél. 037/67 16 16
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-Fabrique de

Set A trier les monnaies
CH-4665.Oftringen
;I'éléphone 062 97 59 59
<X h,

Pour que vous puissiez terminer votre
journée de travail ponctuellement...!

La clé du succés de nos produits
réside dans la créativité et I'enga-
gement de nos collaborateurs au
niveau du développement, de la
production et du service.

Rotojet De La Rue

Ills sont les garants de la
haute sécurité de fonction et
de la longue durée de vie de
nos machines.

Selfservice




ANNIE
ADMANE
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B DES HOMMES ET LA TERRE

La nature a ses saisons

lls vivent a son rythme, travaillant la terre, soignant leur culture. Ces hommes, dont les
portraits ont émaillé Panorama tout au long de I'année, retrouvons-les, au moment ou la
nature commence son repos hivernal.

i ’heure n’est pas encore

au bilan, du moins, la fin

de I’année est-elle assez

proche, surtout dans le

monde des paysans, pour
jeter déja un regard sur le passé im-
médiat. Les récoltes 1995 sont faites.
Qu’offrit 1995 dans son abondance a
nos agriculteurs, et qu’attendent-ils
pour I’année prochaine?

Maurice Neyroud,

vigneron

1995 sera une tres, trés bonne an-
née. Point de vue qualité, les vendan-
ges ont été supérieures a
la moyenne des deux an-
nées précédentes, grace
surtout aux derniers jours
somptueux de septembre.
On ne peut donc que re-
commander le cru qui sera
mis en vente au mois de
mai 1996 (le marché des
vins a Chardonne se tien-
dra, théoriquement, le samedi 25 mai).

Le projet de promotion touristique
du coteau du vignoble a bien avancé.
Un réseau de chemins pédestres et
cyclables a été balisé et un prospectus
qui paraitra I’année prochaine pour la
féte des vignerons, permettra aux
amateurs de découvrir a la fois la
vigne et une superbe région surplom-
bant le Lac Léman.

Maintenant que la récolte est en
cave, les vignerons de Chardonne
ouvriront leurs portes au public le 18
novembre. Occasion a ne pas man-
quer; le point d’information sera le
caveau du village.

Et pour 1996? «Ce sera la pre-
micére année que notre vin sera
d’appellationd’origine contrdlée . . .»

Pierre-Alain Tardy,

le diesel vert

A la ferme des Isles, et dans les
silos avoisinants, 3000 tonnes de col-
za attendent I’achévement de 1’usine
de transformation pour devenir du

Photo: J.-P. Maeder

diesel vert. L'u-
sine, qui devait
étre fonction-
nelle cet été, a
été retardée en
raison des nor-
mes suisses aux-
quelles il a fallu
seplier,bon gré,
mal gré. Enfin, trois mois de retard
laissent cependant espérer que le die-
sel vert commencera & couler aux
environs du 10 décembre . . .

Espérons-le vraiment, car malgré
une maladie cryptogamique, le four-
ma, la récolte 1995 fut une bonne
année.

Un souhait? «Ce serait bien que les
semis soient libéralisés en 1996 . ..
Bien que je regrette de ne pas avoir pu
aller plus vite, j’espere bien que tout
finira par fonctionner selon nos dé-
sirs!»

Pierre-Alain et Laurent
Girardet, éleveurs de
bisons

La vente de la viande fumée, des
terrines et des saucisses seéches de
bison, accompagnées du vin de leur
cru, a répondu aux attentes des deux
fréres. Peut-étre méme au-delade leurs
espérances puisque ponctuellement,
ils ont da faire face a une rupture de
stock.

Ils ont également participé a diver-
ses manifestations de forte connota-
tion américaine — le festival country
des Diablerets entre autres —et on leur
a méme demandé un bison entier a la
broche. Ce qu’ils firent, aidés par des
spécialistes.

Présentement, une maison en ron-
dins est en cours de construction pour
accueillir encore mieux les amateurs
de leurs préparations «exotiquesy.
Selon Pierre-Alain, elle devrait étre
achevée pour ce Noél.

Coté cheptel, le troupeau s’est
agrandi de quatre males. Sur le plan
technique d’¢levage, fini le «bricola-

ge maisony. Les deux fréres Girardet
sont maintenant importateurs du ma-
tériel de contention — trés spécifique
aux bisons—pour larevente aux autres
¢leveurs, suisses d’abord, et européens
également pour I’instant, car ils sont
les seuls revendeurs en Europe de leur
fournisseur américain.

Pour 1996, Pierre-Alain et
Laurent Girardet ont pour but de con-
solider tout ce qu’ils viennent
d’entreprendre. Un souhait? «Conti-
nuer a vivre de notre métier, coordon-
ner tous nos projets . . . et dévelop-
per!»

Frédéric Rapin, planteur de

tabac

1995? «Une année moyenne a bon-
ne; malgré la bise et le froid, il n’y a
pas eu beaucoup de dégats.»
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Certes, le Burley a un peu |
fusé dans les séchoirs et les
achats ont donné lieu a du tria- |
ge. Frédéric Rapin, tire donc un
bilan satisfaisant. L’année s’est
déroulée comme les précéden-
tes. Son épouse et son fils ont
assumeé leur part de travail; sans
doute, la famille n’a-t-elle pas pris de
vacances, comme toujours.

Et pour 1996? «Il faudrait que les
prix agricoles soient maintenus. Il est
regrettable que tout baisse, surtout
pour les jeunes qui voudraient re-
prendre une exploitation . . . Les paie-
ments directs ne compenseront pas
tout.»

Ulrich Kocher,

les betteraves a sucre

Cette année, les betteraves ont souf-
fert du sec de juillet. «Mais, vous
savez, c’est un peu comme pour
la vigne. Grace aux
beaux jours d’autom-
ne, elle ont récupéré.
On a eu finalement un
taux de sucre quia pro-
gressé¢ d’un dixiéme
par jour. La qualité
1995 est méme su-
périeure alamoyenne,
ce qui compense
- d’ailleurs une plus fai-
ble quantité.» Rien
d’autre sinon le quoti-
dien.

Et Ulrich Kocher, en homme bien
avisé, espére juste, pour 1996, que
«les choses continuent comme jusqu’a
présent . . .»

Henri Spychiger,

la traction chevaline

Sur les hauteurs du Jura bernois,
disons-le franchement, 1995 fut mé-
diocre: deux mois de pluie, des foins
assez pénibles a faire. «Les périodes
de beau étaient courtes.» Toutefois,
malgré la faiblesse des récoltes, le
couple Spychiger pose un bilan posi-
tif. «L’année sera normale sur le plan
financier; nos sorties attelées ont eu
beaucoup de succes.»

Et pour 1996? Henri Spychiger
sait de quoi il parle: «Surtout, que ma
femme et moi puissions continuer en
bonne santé. J’ai de plus en plus la
conviction que le cheval reste la solu-
tion pour baisser les frais de certaines
exploitations surendettées par une
mécanisation exagérée . . .», d’autant
plus que les paysans doivent avoir le
temps de s’habituer aux nouvelles
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conditionsdictées parle GATT: «Nous
devons faire 1’effort de comprendre
que le temps ol nous étions protégés
est passé. Ce serait donc bien que nos
fédérations soient plus proches de

nous.»

Daniel Fournier,

les abricots du Valais

Sil’année 1995 est faible en kilos,
en revanche, elle a donné des fruits
d’une qualité et d’une couleur excep-
tionnelles! Heureusement, car le cli-
mat en début d’année n’a pas été
particulierement favorable. Mais,
comme le mois de juillet fut des plus
cléments, la récolte fut faite de fruits
excellents.

Les ventes ont donc trés bien
fonctionné, particuliérement les ven-
tes directes car, les amateurs du fruit,
le sachant rare, se sont rués sur les
cagettes!

En ce qui concerne les essais de
nouvelles variétés, les tardives s’ave-
rent trés prometteuses; elle présen-
tent un intérét plus fort que prévu,
méme si le travail qu’elles engen-
drent est plus intense et trés différent
de celui dévolu au Luizet. Il faudra
encore un a deux ans pour que ce
travail rentre dans la pratique.

Une demande de subvention est
donc en cours pour le renouvellement
des vergers. Sir aussi que les condi-
tions ne seront pas les mémes sur le
haut du coteau que sur le bas.
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En 1996, et au vu du bon
départ des arbres cet automne,
Daniel Fournier espére que le
printemps sera trés doux, que
les arbres auront une végéta-
tion tardives, tout cela précédé
par un hiver des plus rigoureux;
«On va vers une bonne année,
toutes les conditions sont 1a!»

Ernest Tschanz,

les roseraies

Larose, grande dame, s’est avérée
d’une magnificence sublime cet au-
tomne. «Nous avons eu de trés belles
fleurs de coupe grice au climat favo-
rable.»

Autrement, sur fond de train-train
quotidien, Ernest Tschanz et ses deux
fils ont tout de méme procédé, com-
me les autres années, a quelque
100 000 greffages, «dans de tres
bonnes conditions. Nos cultures sont
superbes et avec un bon départ com-
me celui-1a, on peut voir 1996 avec
optimisme. Ce sera une trés belle qua-
lité!»

Quant a la vente des rosiers, débu-
tée au mois d’octobre, elle se fit tout
en douceur: «Les gens ne savent plus
tellement quand on plante; ils le font
quand ils le peuvent mais pas telle-
ment quand ils le doivent.»

Le nouveau catalogue des

Roseraies Tschanz vient de sortir, avec
en couverture, Mélodie Parfumée, une
création frangaise que nos rosiéristes

n’ont pas hésité a «pousser»; la fleur
regut en outre le ler prix du parfum a
Paris et la coupe du parfum a Baden-
Baden.

De création Tschanz, point vrai-
ment cette année . .. Mais, tout de
méme, sur le ton modeste de la confi-
dence «une ou deux tentatives; il faut
attendre maintenant . . .»

Pour 1996, Emest Tschanz espére
bien que la conjoncture reprendra et
avec elle, la construction de villas.
Car, qui dit villa, dit jardin, et qui dit
jardin, dit «pour que nos roses les
fleurissent . . .»
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B SKI-ALPINISME

L'ivresse du désert blanc

Ah! Quitter les pistes de ski encombrées pour faire sa propre trace dans la neige poudreuse.
Plaisirs enivrants de la montée et de la descente également partagés.

emandez aux amou-
reux du ski de vous

raconter leur pas-

sion: ils vous parle-

ront de vitesse verti-
gineuse, de bosses folles et de sauts
records. Ils vous expliqueront les joies
fun de la descente, étant bien entendu
que les remontées — ne les qualifie-t-
on pas d’ailleurs de mécaniques —
n’en sont que 1’obligatoire et préala-
ble pensum. Bref, ils ne supportent la
montée en assiette que pour avaler
plus gouliiment leur descente.

Toute autre est la philosophie du
skieur de randonnée qui ignore cette
regrettable et si contemporaine schi-
zophrénie. Ici, la course se partage, a
plaisir égal, entre la montée dans la
trace qui sillonne la neige vierge et la
descente enivrante du hors-piste.
Effort. Emotion. Esthétique.

A 300 metres a I’heure — c’est en
moyenne la progression en dénivella-
tion du skieur-alpiniste — il monte a
pas lents et réguliers, a peine distrait
par le crissement feutré de ses peaux
de phoque et les gouttes de sueur qui

chatouillent la peau crémée sous les
lunettes de glacier. Cadeau: une per-
drix des neige s’envole et virevolte
entre deux rochers abrupts.

Lors de la pause, le thé du thermos
est plus briilant que le soleil qui illu-
mine, au loin, les 4000 métres de I’arc
alpin. Et le ciel est encore plus bleu
lorsque I’on conquiert le sommet, le
souffle court et le coeur éclaté.

Ivresse de la solitude et joie parta-
gée. Les peaux s’arrachent comme
un sparadrap, les talonniéres des fi-
xations se bloquent dans un bruit sec.

Il est pratiguement impératif d’ac-
complir sa premiére randonnée en
peaux de phoque avec un guide (quel-
que 300 francs par jour) ou un ama-
teur éclairé. Avec un peu d'expé-
rience, il sera alors possible de partir
seul ou a deux ou trois.

Les courses doivent minutieusement
se préparer, car, en montagne, il est

Les guides d’itinéraires 912

des erreurs qui ne pardonnent pas.
Pour le choix de l'itinéraire, trois sor-
tes de documents de référence:

— les cartes nationales de la Suisse au
1 : 50 000 avec itinéraires de ski;

— les choix d'itinéraires Ski alpin édi-
tés par le Club Alpin Suisse (CAS);

— les 4 volumes Ski de randonnée
du Haut-Savoyard Francois Labande

qui couvrent |'ensemble des Alpes
franco-suisses.

Ces guides décrivent chaque course
dans le détail en précisant le degré de
difficulté et les risques potentiels.
Pour le matériel adéquat, tous les
magasins de sport se feront un plaisir
de vous renseigner.
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URSULA
MEIER-HIRSCHI

B LES TRAVAUX D'AIGUILLES

«File la laine, file le temps...»

Tricoter, coudre, broder: antan, des activités domestiques a but économique ou passe-
temps, pratiquées par les femmes de toutes les couches sociales et ayant aujourd’hui une
toute autre valeur. Mais, malgré tous les changements de nos valeurs, les travaux d'aiguilles

sont encore tres prisés.

aire que la laine ou que le
tissu devienne un véte-
ment ou un objet a la fois
utile et beau, est une oc-
cupation encore tres fé-
minine a notre époque et le restera
aussi a I’avenir, bien que depuis les
années septante, les travaux manuels
et créatifs aient pris plus de place
dans les degrés élémentaires et pri-
maires des écoles suisses.
Effectivement, les cours de travaux
manuels exclusivement réservés aux
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filles est une conception passéiste de
I’éducation. Dans tous les cantons,
les fameux «travaux textiles» sont
dorénavant destinés aussi bien aux
écoliers qu’aux écolicres et explorent
les nombreuses techniques de créa-
tion de la branche — outre le tricot, la
couture et la broderie — tout en utili-
sant les matériaux les plus divers.

Développer la créativité
Enréalité, ces nouveaux cours sont
sous-tendus par la volonté d’éveiller

chez les enfants, le gotit des activités
manuelles, tout en leur permettant de
donner libre cours a leur imagination
en mettant en application leurs pro-
pres idées créatives. Par la méme, il
s’agit aussi de conforter chez eux la
confiance ensoi et1’autonomie. Pour-
tant, les maitresses et, depuis peu, les
maitres, qui enseignent cette matiere
se font quelque souci: de plus en plus
souvent, leurs cours subissent des
restrictions. Dans divers cantons, on
les sacrifie au profit d’un enseigne-



ment précoce d’une langue étrangére
ou d’un cours d’informatique. Les
activités manuelles créatrices seront
donc abandonnées pour pouvoir rem-
plir encore plus les tétes. Signe des
temps, donc, qui n’est pas particu-
lierement positif pour le développe-
ment créatif et harmonieux de 1’étre
humain et qui ne sera que peu béné-
fique aux activités de loisirs.

Un pull-over,

un chef d’ceuvre

Alors, qui aujourd’hui tricote en-
core? L’image désuéte de la grand-
meére assise au coin du feu et tricotant
des chaussettes a pratiquement dis-
paru de notre quotidien. Tout au plus
les randonneurs, les militaires et quel-
ques marginaux portent encore des
chaussettes faites «mainy. Il est vrai
que les chaussettes du commerce en
fibre synthétique sont non seulement
moins chéres mais aussi plus «fantai-
sie». Le méme raisonnement s’appli-
que également aux pull-overs qui sont
généralement plus faciles d’entretien
si on les achéte que ceux tricotés en
pure laine.

Présentement, le tricot n’a plus sa
vocation économique; pour de nom-
breuses femmes, ¢’est devenu un pas-
se-temps, un plaisir. Comme pour
cette jeune femme fleuriste, proprié-
taire de son magasin: «Le soir, quand
je suis trop fatiguée pour lire mais
que je n’ai pas envie de me coucher,
je prends mon tricot.» C’est alors
qu’elle réalise, sans modele, des pulls
originaux issus de son imagination,
chacun étant une pi¢ce unique. Si
autrefois I’on tricotait pratique et uti-
litaire, on tricote maintenant avec fan-
taisie et créativité.

Important pour I’'habileté

des mains

Selon divers courants de mode, les
pulls pour dame restent le fleuron du
tricot-main, suivis par les pulls pour
hommes et enfants. On les réalise
pour tous les moments du quotidien
et pour tous les temps: comme véte-
ment de loisir, pour le travail, pour
des occasions — en mettant 1’accent
sur 1’élégance — avec des fils de soie
ou de lurex. Toutefois, le tricot possé-
de d’autre vertus, pour de nombreu-
ses personnes, que le pur aspect de
mode ou le coté artistique.

Pour les enfants, déja, le tricot est
une excellente activité pour aiguiser
I’habileté manuelle, la motricité fine
des doigts — tout en leur faisant vivre

I’expérience de la chose réalisée par
soi-méme.

Coudre: pour se permettre

enfin des habits de réve

Les patrons que 1’on trouve dans
les commerces de tissus ou dans les
départements textiles des grandes
surfaces en disent long. Non seule-
ment, la gamme s’¢largit d’année en
année, mais ils tiennent également
compte des capacités individuelles
diverses des couturieres amatrices.
Du «facile a réaliser» au «pour coutu-
riere chevronnéey, tout est disponi-
ble.

Il en est en fait de la couture com-
me du tricot. Les vétements achetés
sont aujourd’hui bien meilleur mar-
ché — surtout s’ils sont fabriqués en
Extréme-Orient — que ceux que 1’on
fait. Mais, si I’on accorde de 1’im-
portance a la qualité des tissus, a des
finitions soignées, a 1’exclusivité, et
si ’on dispose du temps suffisant,
coudre soi-méme est la solution —
talent, temps et savoir-faire en étant
les conditions élémentaires.

Chez les plus importants presta-
taires en cours de formation et de
loisirs en Suisse, les cours de couture
sont les plus fréquentés depuis des
années. Le plaisir est évident: on peut
s’inspirer d’un modéle onéreux vu en
vitrine, dessiner un patron sur la base
d’une photo de robe vue dans un
magazine, pour réaliser enfin de ses
mains, son propre réve: haute cou-
ture!

En outre, les méres de familles
sont également trés concernées. Les
vétements d’enfants achetés quelque
peu originaux restent chers par rap-
port a la quantité de tissu utilisé pour
les faire. Avec un peu de fantasie et de
dextérité, il est possible de monter
économiquement une garde-robe pour
enfant, du moins, tant que I’enfant
lui-méme se contentera des réalisa-
tions de sa mére, avant qu’il ne récla-
me des vétements de marque, pour
faire comme les copains.

La broderie, une forme de

méditation

Parmi les trois formes classique
de travaux d’aiguilles, la broderie
occupe une place particuliére. Con-
trairement au tricot ou a la couture, la
broderie est une activité «inutile»,
sans valeur pratique, qui ne sert que
I’esthétique. Mais n’est-ce pas juste-
ment le superflu quirend le quotidien,
la vie méme, plus séduisante?

Parallelement & la pratique tres
répandue et trés conventionnelle du
canevas au point de croix, la broderie
libre est le grand art de la technique.
«La broderie est une forme de médi-
tation. En brodant, les pensées transi-
tent vers d’autres mondes» explique
Barbara Wihlchli Keller, tisseuse et
brodeuse professionnelle et depuis
15 ans, maitre de broderie.

Ses ¢léves sont dans la deuxieme
moitié de leur vie. La plus agée a 76
ans. La broderie représente un travail
intensif et long, requiert du temps et
de la patience, une activité difficile-
ment praticable par des femmes plus
jeunes etactives professionnellement.
A la base, la broderie libre est une
forme de peinture d’art. La motiva-
tion essentielle de telles brodeuses
est qu’elles arrivent a traduire, avec
une aiguille et du fil, une réflexion
intime, ce qui, comme pour toutes les
autres expressions artistiques, leur
permet de découvrir d’autres hori-
zons pour les questions essentielles
qu’elles se posent.

Des bas de soie trico-
tés, un cadeau royal!

Le tricot est une activité tres ancien-
ne. On a découvert dans des tombes
en Syrie ce que I'on considere com-
me les plus anciens ouvrages trico-
tés. lls ont été réalisés en 256 apres
JC. A Thuringe, en Allemagne, la
tombe d’une princesse qui vivait aux
environ de 300 aprés JC, contenait
deux aiguilles a tricoter en os. On mit
ajour des aiguilles a tricoter en métal
lors de la fouille d'une tombe méro-
vingienne datant de |'an 500.

Selon toute vraisemblance, le tricot
futimporté en Egypte par des noma-
des venus de I'Est par le Tibet; et de
la, par les marins qui le propagerent
en Europe.

C'est au XVle siecle que le tricot prit
ses lettres de noblesse. L'admission
des tricoteurs dans la corporation
des drapiers était conditionnée par la
réalisation d’'une oeuvre imposée,
comme un tapis de 2,50 x 3 métres,
par exemple. lls n'avaient que treize
jours devant eux pour ce travail.

A cette époque, les bas de soie trico-
tés étaient particulierement presti-
gieux. D’ailleurs, le roi Henri VIII
d’'Angleterre en recut une paire en
cadeau en 1547 de la part de
I'Espagne. (umh.)
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W ALRE...

Charles P. Marie et sa
«Mademoiselle d’Ermelo»

Charles P. Marie est un auteur prolifique, sur le fond et sur la forme. Philosophe, romancier,
poete, critique littéraire, enseignant, au parcours universitaire brillant, I' homme a eu le

temps de poser sa pensée.

Paru aux Editions
Barré & Dayez Paris
ou chez 'auteur:

CHARLES P. MARIE
78, Ch. de la montagne
1224 CHENE-BOUGERIE

Ch.-P. Marie est remarquable dans
la cohérence et la logique de son
ceuvre. Outre ses critiques littéraires,
I'auteur offre nombre de réflexions
philosophiques et d'ouvrages poé-
tiques, mélant parfois les deux gen-
res. On retrouve son esprit essentia-
liste dans une activité qu'il pratique
avec passion: la généalogie.

on dernier ouvrage,
«Mademoiselle
d’Ermelo», est une con-
vergence de tous ces ta-
lents et le livre est trés
beau, car il est riche. L’histoire
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d’amour racontée pourrait étre le su-
jet principal; ce pourrait étre aussi le
prétexte a un développement philo-
sophique. Enfin, c'est un long et
magnifique poeme, ou des lettres
s’échangent, ou des vers courent en

toute liberté. Parfois aussi, un sollilo-
que.

«Mademoiselle d’Ermelo» est.
C’estune quéte amoureuse qui trouve
son aboutissement dans une subite
révélation: I’auteur rencontre la fem-
me qu’il a toujours cherchée. En elle,
il trouve une transparence essentielle

—au sens philosophique —, un état de
grace permanent qui le séduit.
La femme, tres jeune, tres jeu-
ne, face a la maturité d’un amour
si exigeant, veut répondre par
I’amitié vraie. Est-ce pour se
voiler la face? Les conven-
tions sociales pésent de tout
leur poids en la personne
d’un pere intransigeant.
Sur le plan philoso-
phique, I’auteur —essen-
tialiste, c’estainsi qu’il
se définit — refuse les
limites en visant
I’absolu. La pureté,
la  transparence
donc. Son écrit est li-
bre, c'est1'étre essentiellement.
Cette liberté, Marie I’aimée, devrait
la conquérir. Etre libre, c’est étre es-
sentielle. D’ailleurs, justement parce
qu’il a senti cette «essentialité» en
elle, Charles P. Marie aime Marie,
Jjusqu’a se fondre en elle — vouloir
qu’elle se fonde en lui — pour former
'Un: rapport d'unité du signifié au
signifiant, 'essence de 1'un intégrant
absolument l'image de l'autre.

Dans cette quéte, Charles P. Marie
de'passe les contraintes du principe
de I'Arbitraire saussurien. L'amour
parfait permet de redonner aux mots
leur sens. Ainsi, Marie et lui pour-
raient remonter a la source étymolo-
gique de I'un, tous deux confondus.
L'amour sans faille est un. L'atteindre
est l'objectif du livre. (aa.)



ANNIE
ADMANE

B LES ECOLES SUISSES DE SKI

En famille, un vrai
plaisir pour tous

Comment, avec les enfants, passer de bonnes journées de
ski, chacun a son niveau et sans se «marcher sur les lattes»?
Les écoles suisses de ski, présentes dans pratiquement
toutes les stations, sont une alternative des plus intéressan-
tes. Un entretien avec Claude Meyer*.

pprendre a skier au
petit dernier, amélio-
rer la technique de
I’ainé, tout en profi-
tant soi-méme des pis-
tes destinées aux «pros» dont vous
faites partie: voila un vrai défi pour
les parents que vous étes!
Les écoles de ski, au nombre de
plus de 220 en Suisse, sont une alter-
native intéressante a tous égards.

Pour tous les ages, tous

les niveaux et toutes les

techniques

Les écoles suisses de ski, regrou-
pées au sein de I’Association des

écoles suisses de ski—AESS — propo-
sent des cours, collectifs ou privés, a
toutes les catégories d’age, dés quatre
ans. Certaines d’entre-clles offrent
également un service de garderie pour
les tout-petits.

Pour les enfants, dés quatre ans,
trois catégories sont considérées:
enfants A, de 4 a 7 ans; enfants B, de
8allansetenfants C,de 12a 16 ans.
Quant aux adultes, ils ont le choix
entre divers degrés de difficultés, se-
lon le niveau personnel de chacun.

Outre le ski alpin, de nombreuses
écoles proposent également le ski de
fond, le snow-board, le télémark, le
ski acrobatique . . .

Photo: Bildagentur Baumann

Quelques 4000 moniteurs

Les écoles suisses de ski regrou-
pent un effectif de plus de 4000 moni-
teurs qualifiés sur les 7000 qui pra-
tiquent en Suisse.

Dans la pratique, les enfants sont
entierement pris en charge par les
moniteurs, pour une partie ou toute la
journée. Pendant ce temps, les pa-
rents ont tout loisir de suivre eux-
mémes des cours ou d’aller tout sim-
plement s’adonner a la glisse sur les
pistes de leurs réves. Et méme, dans
certaines grandes villes, les écoles
organisent 1’aller-retour en bus a la
station, pour les enfants, sans que les
parents aient besoin de les accompa-
gner. Idéal, non? Il suffit d’aller récu-
pérer en fin de journée vos «descen-
deurs» en herbe, 1a ou vous les avez
déposés le matin méme.

A des prix abordables

A condition d’opter pour des cours
collectifs (en moyenne, 5 éleves), les
prix pratiqués par les écoles sont tres
abordables. Difficile, ici d’avancer
des tarifs précis; ’AESS émet des
directives que les écoles suivent, en
principe. Tenant compte du fait que
les prix varient beaucoup d’une sta-
tion a I’autre, les tarifs minimaux
conseillés, a titre purement indicatif,
pour lasaison 95/96, vont de 25 francs
HT pour une demi- journée a 148
francs (pour les enfants) et 178 francs
(pour les adultes) pour 12 demi-jour-
nées. Une heure d’enseignement pri-
vé colite environ, au minimum 50
francs. Il existe également des cartes
journalieres et a la demi-journée.
*Claude Meyer est Directeur de I'Association
vaudoise des écoles de ski, membre du comité de

I'AESS et membre du Comité de I'lASS (Interasso-
ciation suisse pour |'enseignement du ski).

Pour en savoir
plus...

«Suisse Tourisme» — ancien ONST —
édite un répertoire trés complet de
toutes les écoles suisses de ski. On
peut le commander au siege: Suisse
Tourisme, Bellariastrasse 38, 8027
Zurich. Tél. 01/ 288 11 11
Autrement, les offices du tourisme
des stations pourront vous commu-
niquer les coordonnées de |'école lo-
cale.

L' Association des écoles suisses de ski
a son siege a 7526 Cinuos-Chel
(tél. 082/7 07 77).
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L des lumiéres
électriques

¢ Autrefois, les sapins de Noél etakentorges de pommes et de
noix. Aujourd'hui, ce sont les: bouyes"électnques les guir-
landes lumineuses et les- bouje‘ deﬂtouleur qui, ﬁ‘ans
['appartement ou sur les balcons parent les arbres de. oél
d'un eclat festif.

= Beautés et d “f,gers

otre époque prosaique Cela fait longtemps que les sapins
profite tout de méme  n’ont plus le privilege exclusif de
de Noél pour s’offrir -~ briller de mille feux pour les nuits de

,,:'.. ,')" encore un peu de ro- ~ fin d’année. On céble-aussi avec art
ol mantisme, dé brillant - - des plgg des ifs ou des%huyaS' et
18 et d’imaginaire. L’éclat des lumiéres-. méme 1¢ suillus, quoié[ue dégarnis

Pt ¢omme un symbole de chaleur - de leurs feull'léé; Peuvent avintageu-

.7 humaine et d’espoir. Lesarbres déco-  sement étre régarnis de lumieres de
'{':.‘5 1¢5 des jardins, des terrasses oudes ~ Nogl™ = 7Y
‘balcons. .nous charment et nous ., Ces illuminations sont possibles:. |
enchantem ,sans danger méme au jardin, grace a-



faible cons&mlﬁz’iﬁéﬂ';

T technique. des

tefois le transformateur de/sé
obligatoire pour réduire la ténsion du
secteur en basse tension, n’est pas
Vraiment bon marché.

Sécurité d'abord

Pour disposer des guirlandes lumi-
neuses dans votre jardin, il faut veiller
a ytiliger des céables et des lampes ad
ho¢, spécialement ‘@solés contre
Phumidité.* Méme les; rallonges
doivent étre étanches et prévues pour
’'usage en plein air. Car-on ne badine
pas avec la fée électricité.-Un dis-
joncteur de sécurité 4 courant de défaut
(FI)protégera efficacement contre les
accidents-électriques. ‘S’il n’est pas
déja incorporé dans la prise, un’dis-
joncteur FI portable et enfichable
consfitiiéraun investissement pour la
vie. ‘ !

Avant d’acheter des lumieres élec-
triques pour I’extérieur, le probléme
des raccords électriques doit étre
réglé:

Les cables reliant la prise de
I’appartement & I’installation enplein
air ne doivent pas étrecoincés dans le
cadre“d’une-porté ou é‘?ime: fenétre,
car cela risque  dendommager

I’isolation du cable. Il est sage de se
faire conseiller par un professionnel.

Evitons les chutes . .

Autre  mesure , de/ sécuritg:’
n’employez que des échelles parfai-
tement stables ainsi que de bons sou-
liers dont les semelles ne glissent pas.
Et ne vous tendez pas vousmémes de
pieges: posez une pla{pghe sur tous les
cables menésidans le'jardif.

Entessortant les décorations élec-
triques de ’année’derniére, veérifiez
que les cables et les raccords ne pré-
sentent pas de défauts. On n’est ja-
mais trop. prudent:. car un fil élec-
trique dans I’eau (ou la neige) est
d’autant plus dangereux!

Les arbres de Noél peuvent aussi
se placer sur les baleons, ot leur mes-
sage lumineux sera visible de tous.
Cette pratique est toujﬁj@s plusa la
mode, peut-&tré parce qu’a 1’air frais
ils se conservent plus lo
dans I’appartement

il y a souvent unéprise tout p é‘s}‘de
sorte qu’on n’a meén éﬁpaseso” ,de
rallonge. Mais lﬁ ef cjggé, les mesurés
de sécurité sontsindispensables. En

Photos: André Albrecht
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EDITH
BECKMANN

W LES SYSTEMES DE CHAUFFAGE

La chaleur

dans la maison

Quelque 100 000 chauffages au moins devraient étre remplacés ces prochaines années,
parce qu'ils ne répondent plus aux valeurs limites d’émission, devenues encore plus sévéres.
Avant de «griller» son argent, il vaut largement la peine de s'informer d'une facon
approfondie sur |'utilisation des énergies renouvelables.

n systéme de chauffa-

ge n’est efficace que

si la maison est chauf-

fée d’une fagon opti-

male. Sinon c’est que
I’énergie s’évade par les surfaces, le
toit, les murs extérieurs et les fenétres,
et que la chaleur se perd dans les
pieces non tempérées. Les signes les
plus typiques de cette déperdition de
chaleur sont des courants d’air lors-
que le vent souffle avec violence, des
sols froids au rez-de-chaussée, de la
moississure dans les angles des pieces.
Si c’est le cas, on doit absolument
procéder a un assainissement du bati-
ment, cela en conjonction avec le
renouvellement de I’installation de
chauffage.

Les installations déja anciennes
sont, pour la plupart, surdimension-
nées. Lors d’un assainissement, il est
donc important d’optimiser le rende-
ment de votre chauffage en le propor-
tionnant a vos besoins effectifs.

Une chaleur écologique

Avant de remplacer tout simple-
ment votre vieille chaudiére par une
nouvelle, renseignez-vous a fond sur
les source d’énergie alternatives.

«Dans la pratique, les systémes de
chauffage écologiques sont beaucoup
mieux pergus et sont également deve-
nus économiquement concurrentiels»
affirme Reto Rigassi, responsable du
secteur «Energies renouvelables» du
programme d’action «Energie 2000».
«Actuellement, nous comptons plus
de 37000 pompes a chaleur qui
fonctionnent avec succes!»

Les pompes a chaleur conviennent
particulierement bien au chauffage
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par le sol et par radiateurs, et peuvent
étre installées aussi bien dans un im-
meuble neuf que dans un batiment
rénové. Elles assurent également la
fourniture d’eau chaude.

Systémes de chauffage

bivalents

Si la pompe a chaleur se double
d’une source de chaleur complémen-
taire (chaudiere a mazout, a gaz ou a
bois, ou bien cheminée a air chaud),
on parle d’un systéme de chauffage
bivalent. Celui-ci est monovalent, en
revanche, lorsque le chauffage est
entierement assuré par une pompe a
chaleur; une cheminée s’avére alors
superflue.

Aujourd’hui, le systtme monova-
lent le plus répandu est celui des pom-
pes a chaleur a sonde géothermique.
On utilise la chaleur stockée dans les
profondeurs de la terre en la captant
par I’intermédiaire de tuyaux de ma-
tiére plastique de 50 a 100 m de lon-
gueur, enfoncés dans le sol.

Combinées avec une chaudiere a
mazout, a gaz ou a bois, les pompes a
chaleur compactes offrent une alter-
native intéressante. Lors de I’instal-
lation d’une pompe a chaleur com-
pacte, certains cantons accordent une
prolongation du délai d’assainis-
sement des chauffages au mazout ou
au gaz.

Une autorisation

nécessaire

Pour installer une pompe a chaleur
électrique, il faut I’aval des Services
industriels. Certains d’entre eux ac-
cordent des tarifs spéciaux pour les
pompes a chaleur. Un permis de cons-

truire est indispensable pour installer
des sondes géothermiques ou des col-
lecteurs. Les services cantonaux de
protection des eaux fournissent tous
renseignements utiles en la matiere.

Chaque cas est différent et doit
faire 1I’objet d’une étude alternative.
Les centres d’information surles pom-
pes a chaleur vous donneront volon-
tiers, en toute objectivité, des conseils
trés professionnels (voir entrefilet).

Cette étude garantit la qualité
des pompes a chaleur. Le premier
centre suisse d’essai des pompes a
chaleur vient d’ouvrir ses portes a
Winterthour-T6ss. On y teste leurs
prestations, la sécurité, le bruit et leur
durée de vie, selon les normes euro-
péennes.

Le bois, une énergie

conviviale

Ecologique, et livré directement a
votre porte, tel est le bois, une énergie
de chauffage aussi confortable que
conviviale. Ce matériau indigene dé-
gage, en cours de combustion, laméme
quantité de CO2qu’il absorbe sur pied,
dans la forét. La demande de bois, en
constante augmentation, permettra
également d’améliorer les soins ap-
portés aux foréts.

Les installations modernes de
chauffage au bois sont maintenant
tout aussi faciles a utiliser que le
chauffage central conventionnel au
mazout ou au gaz, et supportent tres
bien une comparaison de coits.

Les chaudieres a biches convien-
nent trés bien au chauffage et a la
fourniture d’eau chaude pour des
maisons individuelles d’un ou de plu-
sieurs appartements; dans des cons-



lllustrartion: Erik Vogelsang, B&S

tructions anciennes, elles suffisent
pour 100 a 700 métres carrés, et dans
les nouvelles constructions, bien
isolées, elles chauffent méme jusqu’a
1200 metres carrés. On peut y briler
des plaquettes séches, du bois coupé
ou des briquettes a base de bois, a
raison de 10 a 60 steres par saison.

Prix de revient journalier

Ce type d’installation demande
cependant quelques efforts: allumer,
alimenter et nettoyer prend environ
une demie heure par jour. A cela
s’ajoute le temps consacré a préparer
le bois, le scier, le couper et 1’entasser.
Il faut également un emplacement
bien abrité pour le stocker.

Une combinaison tout particuliere-
ment écologique est celle qui conju-
gue le chauffage au bois avec la four-
niture d’eau chaude a 1’énergie solai-
re. Une autre possibilité consiste a
coupler une chaudiére a bois et une
petite pompe a chaleur.

Pour les constructions anciennes
plus importantes, d’une surface su-
périeure a 300 meétres carrés — ou des
500 meétres carrés si le batiment est
bien isolé, on peut parfaitement utili-
serdes chaudiéres a copeaux. Deplus,
celles-ci sont entiérement automa-
tiques.

S’informer

La feuille d'information «Le chauffa-
ge optimal» présente brievement et
clairement les différents systemes de
chauffage. On peut la recevoir gratui-
tement en envoyant une enveloppe
adressée de format C5 (grandeur
double de celle d'une carte postale)
a: Infoenergic Brugg, case postale,
5201 Brugg/AG 1.

Une brochure sur les pompes a cha-

_leur, le bulletin WPZ contenant les

résultats des tests, ainsi que d’autres
informations, peuvent étre obtenus a
I'adresse suivante:

Bureau d’'information sur les pompes
a chaleur, Case postale 298, 3000
Berne 16, téléphone 031/352 41 13
Vous pouvez recevoir gratuitement la
brochure informative «Une énergie:
le bois, évidemment» en envoyant
une étiquette autocollante, avec vo-
tre adresse, a:

Association suisse pour |'énergie du
bois (ASEB)

Rue Mauborget 14, 1510 Moudon.
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| Q Armoire de chauffage
| Q Chaudiére

| Q Broleur

| 9 Mazout Q Gaz Q Bois
| 9 Pompe & chaleur
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sixmadun

Une nouvelle facon de se chauffer

La chaufferie dans une armoire (0,6 m?) économique —

. s Q Conseils techniques gratuits
simple — silencieuse ,

1 (o7 1) KT Prénom: ........c...e” ‘
Plus de 120 stations de service atteignables au 022/731 02 63 ou 024/21 33 44 Aresse: .....vvveeeeeeiiiieeeeeeeeeeeeene ‘
SIXMADUN Suisse Romande, 11 rue des Pécheurs, 1400 Yverdon LoCAlit: oo ’

_—

Bon pour échantill?

Biiches de cheminée FEUDOR -

gratuit

Les 200 premiers expéditeurs rece-
vront un échantillon gratuit pour €5
Coller ce bon sur une carte postale é
I'envoyer a:

I Adresse:

| NPA/localité:

» Swedish Match (Suisse) S.A.
naturelles - pratiques propres - facilité d’utilisation + a allumer directement |_Case postale, 1260 Nyon 1 j%

Un nombre croissant d’épargnants ont confiance en cette banque

% B , i Les prestations de la Banque Raiffeisen en matié”
| ] ' d’'épargne et de dépéts offrent bon nombre d’ava™
tages. Et quel que soit votre budget de placement:
vous serez toujours conseillés avec loyauté et comp®
tence.

En outre, 80% des fonds de la clientele sont placés
dans le patrimoine suisse. Un choix particuliére-
ment sar.

C'est avec plaisir que nous vous renseignerons!

RAIFFEISEN
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W BIEN DE CHEZ NOUS

Les marrons glacés, de
délicieux fruits candis

Il est délicat . . . le parcours du fruit, de son arbre natif a sa caissette de papier ou il vient
enfin tréner, dans son emballage doré: le marron glacé, une confiserie raffinée, venue du
Tessin.

rillants, doux et frais:
les fruits confits, un
paradis de sucre a dé-
couvrir, un petit monde
venu de I’antiquité mais
extraordinairement présent, ou les par-
fums, les saveurs et les couleurs se
mélangent subtilement pour venir flat-

ter nos sens. Par définition, confire
des fruits consiste a les faire macérer
lentement dans des préparations a
base de sucre dont la concentration
est telle qu’elle empéche toute altéra-
tion biologique. L’origine de cette
préparation remonterait a 1’époque
romaine. Les auteurs latins parlent en

effet de figues immergées dans le
miel que I’on pouvait garder long-
temps, ou de péches conservées dans
un mélange de miel et de vin doux, et
que I’on consommait I’hiver suivant
leur récolte.

De nos jours, avant de les confire,
les fruits sont conservés dans de la
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saumure. Mais c’est dans la deuxie-
me moitié¢ du XIXe siecle que la pro-
duction connut son plus grand essor
avec ladécouverte du glucose etdonc,
du procédé empéchant la cristallisa-
tion du sucre.

Une tradition née a

Caslano

A Caslano, au bord du lac de
Lugano, a quelques kilometres de 13,
dans un quartier de maisons indivi-
duelles et de PME, se trouvent les
établissements Sandro Vanini SA,
spécialisés dans la production de mar-
rons glacés, fruits confits et pates de
fruits, uniques en leur genre au
Tessin, probablement les plus im-
portants de Suisse, et fiers d’une tra-
dition plus que centenaire.

Le propriétaire, Sandro Vanini,
héritier de la tradition familiale créa
’entreprise en 1961.

A ses débuts, I’entreprise fonc-
tionnait avec cinq ou six employés.
Trente ans plus tard, le nombre de
collaborateurs est passé a 45 et, du-
rant les mois d’hiver, I’'usine emploie
jusqu’a 65 personnes. Ces chiffres
sont révélateurs de 1’augmentation
de la production qui se situe
aujourd’hui autour des 1200 tonnes
par année. «La majeure partie de nos
produits exige une grande rigueur sur
le plan de la qualité» précise Ilario
Banfi, directeur depuis 30 ans, et qui
confirme par ailleurs que le secteur
des denrées de luxe est bien entendu
touché par la récession: «Par rapport
anos pates de fruits et marrons glacés,
nous n’avons pas remarqué de baisse
dans nos ventes. En revanche, des
phénomeénes de concentration sont
perceptibles chez certains de nos
clients de I’industrie de la confiserie
auxquels nous livrons des petits cu-
bes de fruits confits. On sent aussi un
ralentissement de la production dans
les pates de fruits parfumées.»

L’intérieur de 1’usine n’est que
parfums délicats et scintillement de
cristal. Le produit traditionnel de

I’entreprise, son fleuron, c’est le mar-
ron glacé dont la fabrication repose
sur une tradition de plus de 120 ans.
La production commence par un tri
miner les marrons entiérement ou par-
tiellement détachés, trop petits ou
pourris. Durant cette phase, les fruits
sont placés dans les alvéoles de con-
fiserie, lesquelles sont ensuite insé-
rées dans des bassines de protection.
On peut alors procéder a la cuisson,
effectuée dans des réchauds spéciaux,
chauffés a la vapeur, ce qui permet
une cuisson uniforme. Cette opération
est déterminante pour la qualité du
produit. Les bassines sont ensuite
retirées des réchauds et placées dans
les récipients de confiserie. Tous les
autres fruits (abricots, mandarines,
ananas, melons, prunes, cerises, fi-
gues, oranges, citrons, kiwis, aman-
des, noix, péches, pamplemousses,
fraises, abricots du Japon, batons de
gingembre) sont, en revanche, d’abord
lavés pour en éliminer tout le sel puis,
passés a la cuisson. Il s’agit d’une
phase tres délicate qui exige beau-
coup d’attention et de savoir-faire.
Les fruits sont alors préts a étre con-
fits ou traités avec du sirop de sucre.
Une fois la confiserie terminée, les
bassines sont retirées de leurs réci-
pients et les fruits déposés sur des
grilles d’égouttage, puis fagonnés a
la main avec grand soin.

Le glagage des marrons s’effectue
par un nappage des fruits avec une
solution sucrée avant de les emballer
dans leur papier d’aluminium.

Du mode manuel au mode

industriel

Il faut voir les amoncellements
multicolores des fruits sur les tables
de préparation! La confiserie s’effec-
tue selon des procédés traditionnels
(il faut alors compter une semaine!)
ouindustriels (24 heures); mais qu’im-
porte la maniere, la qualité obtenue
est identique. Toutefois, le traitement
industriel ne convient pas aux fruits

trop friables qui ne peuvent pas résis-
ter a ce mode, ce dernier étant surtout
trés avantageux pour les produits dont
I’aspect extérieur est peu important
(cubes confits pour les patissiers et
les glaciers, par exemple).

Au cours d’une année, pas moins
d’un million quatre cent milles mar-
rons, de forme parfaite, passent entre
les mains des employés chez Vanini.
Pour ces produits, 1’entreprise dispo-
se d’une gamme de 200 présentations
différentes.

Depuis Caslano, un marché

international

Dans une brochure d’information,
’entreprise évoque la sagesse qui a
présidé au choix de son emplacement
a Caslano, que confirme d’ailleurs
M. Banfi: «Les eaux de Caslano pro-
viennent du sous-sol et cette commu-
ne est caractérisée par la grande ri-
chesse de son approvisionnement en
eau. Pour le fonctionnement de notre
entreprise, nous devons pouvoir
compter sur la garantie d’un bon ap-
provisionnement en eau pour les opé-
rations de désalage, de cuisson et de
ringage de nos produits.» C’est ainsi
que ’entreprise consomme environ
35000 m® d’eau par an. Et de pour-
suivre: «Il s’agit sans doute 1a d’une
quantité énorme que j’ai du mal a me
représenter. Imaginez un stade de foot-
ball, entouré d’un mur de quelque
cinq métres de hauteur . . .»

Tout aussi évocateur par 1’impor-
tance, le marché auquel s’adresse la
maison Vanini est international:
«Comme la Suisse ne fait pas partie
de I’Espace Economique Européen,
nous sommes frappés d’une taxe sur
le sucre qui majore de 30 pour cent le
prix de nos produits. Le marché suis-
se est le plus important, surtout la
Suisse alémanique. Une partie de la
production est destinée a 1’étranger:
I’Allemagne, 1’Autriche, mais aussi
la France — pourtant patrie du mar-
ron glacé — le Japon, le Brésil, le
Venezuela, 1’ Australie et les USA.»

A LIRE DANS LE PROCHAIN PANORAMA

SOCIETES ANONYMES Pour transformer une entreprise artisanale en SA, certaines
conditions doivent étre remplies. Quelques conseils.

LE PLAISIR DES ECONOMIES En début d'année, les bonnes résolutions touchent
également au budget. Economiser avec plaisir dans le ménage.

TAXE SUR LA VALEUR AJOUTEE La TVA est entrée en vigueur il y a un an. Avec le
recul et dans un contexte plus calme, les premiers enseignements.
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N AGENDA

FRIBOURG

Fribourg

‘e dernier jour d'un
C<I>hdamné a mort», d'aprés
Victor Hugo. Théatre Par la
‘Bande du Roy René».

€21 novembre a 20h30.
College St-Michel

Villars sur glane

Concerts de I’Avent. Britten,

HOddinot, Williams. Avec le
Choeur de chambre de

"Universite de Fribourg.

© 26 novembre a 17h00

Bulle

Course 3 pied, la «Corrida
Ulloise»

'® 18 novembre a 13.40.
Centre ville

T TR

Sion

‘Fausse adresse»

de Luigi Lunari

'0is nominations aux
‘Moligre» 95

Théatre de Valere,

k19 novembre a 20h15

Sierre

Braderie de la Ste-Catherine
417 au 21 novembre
—

JURA BERNOIS

St-Imier

Bernard Haller

One man show a la salle de
spectacle, le 14 novembre a
20h30

Salle de la Reine Berthe
Quintet de I'art, chanson et
humour

ler et 2 décembre a 20h30
Espace Noir

«Naanzook»

Jazz, rock, blues

le 15 décembre a 21h00

Sornetan

Le Choeur «Ardito» et le
quatuor «Deblue»
Cantates de Buxtehude,
Telemann, J.-N. Bach,
J.-S. Bach

Eglise, 17h00.

Musée du Petit Palais
«Les heures chaudes de
Montparnasse»

de Modigliani a Giacometti
jusqu’au 10 décembre

Les marionnettes de
Geneéve

— Le joueur de flate, jusqu’au
26.11. Des 7 ans.

— Tourneboule jusqu’au
10.12. Dés 4 ans.

Locations: 022/ 329 67 67

Carouge

Les jeudis du jazz avec The
Feetwarmers, jusqu’au 21
décembre, les jeudis a 20h30
Restaurant du Cheval Blanc

La Chaux-de-Fonds

Ricet Barrier

le 18 novembre a 20h45 -
Théatre

Orchestre de chambre de
Saxe

Oeuvres de Haydn, Darbellay,
Penderecki et Mozart

le 24 novembre a 20h15 -
Salle de musique

Musée paysan
Démonstration de distillation
avec un alambic

le 18 novembre

Le Locle
Expol, foire exposition
du 17 au 25 novembre

VAUD

Morges

Théatre de Beausobre —
20h30

- 23.11.; Mireille, variété.
—30.11.: «Arsenic et vieilles
dentelles», théatre.

—28.11.: Michel Petrucciani,
jazz

—01.12.: Indigo, variété.

- 06.12.: Modern Jazz
Quartet

—08.12.: Les poubelles boys,
humour

Pully

L'Octogone a 20h30

15 au 18.11.: Flibuste.

Onze musiciens
23.11.: «On mourira jamais»,
Humour

Lausanne

Opéra, du 31.12 au 11.01.96
«Le comte Ory» de Rossini
Opéra, du 31.12 au 11.01.96
Théétre, les 23 et 24.11.

«Le dissident», piéce de B. C.
Davis avec Jean Piat et Francis
Lalanne. 20h30

Sous réserve de toute modifica-
tion de date ou de programme.

(aa.)

Par Simon Vermot

la Maison ou révent les
Arbres

Ehaque sortie d'un album de
Omes est un évenement. Et
Clui-ci ne déroge pas a la rég-
|e, bien sar. Tout ce qui fait
fur charme, leur intérét, ces
Noir-blancs dé-
Pouillés a I'ex-
treme la di-
rhErms|onfantas-
lique des récits,
% revelent en- !
Core plus obsé-
dEmts, dévor-

ants que jamais. Au centre de
celui-ci: Cybele, une fillette re-
cueillie par sa grand-meére vi-
vantau bord d'un marais entou-
ré d'arbres. Des arbres réveurs
et dont la brave dame est une
émanation. Et puis, un jour, les
arbres se fachent contre les
hommes. Et alors la...! Une
conjugaison d'éléments trou-
blants et poétiques, laissant
place libre aux labyrinthes de
I'imagination, au tourbillon des
tourments humains, pour se
frayer un passage vers les re-
coins enfouis de I'ame.
(Casterman)

La Terrasse des audiences
Fréle, le cheveu rare et le nez
chaussé de ses petites lunettes
rondes, Théodore Poussin, créé
par Frank Le Gall en 1984,
reprend du service. Cette

fois, ses péré-
grinations le
conduisent en
Malaisie ou,
flanqué de son
ami, Augustin
Poisson, notre
. héros enquéte
sur un réseau d’espionnage
dans lequel un Francais semble
particulierement mouillé. Trait
semi-réaliste, dialogues facon
cinoche et couleurs fort bien
plaguées, cette neuvieme his-
toire dont la seconde partie
paraitra |'an prochain, restitue
des ambiances tout en demi-
teintes, comme entre chien et
loup, tout en inaugurant un
nouveau mode de narration, le
dialogue se poursuivant par-
fois comme du théatre écrit.
Une aventure forte pour un
héros qui a bien mari.
(Dupuis)

Joe Bar Team 3

La BD culte des motards (et des
autres) avec des héros encore
plus déchainés en train de créer
un véritable art de vivre. Non
seulement, un restaurant a son
enseigne vient de s'ouvrir aux
Mosses, mais ce succes de li-
brairie exceptionnel est deve-
nu, apres cing ans d’existence
seulement, une référence dans
15 paysouil est mg
publié et tra-
duit. Tirant ses [USk
petits  gags |
d'une page de
ses propres dé-
boires, Fane,
I'auteur de cet-
te série qui emprunte son tralt
a Franquin (on pourrait faire
plus mall!), est un sacré vei-
nard. Avec ses déjantés de la
poignée dans |'coin, il a touché
le gros lot! (Vents d’Ouest)




Rentabilité élevée et impots diminués -
Quoi de mieux?

Une prévoyance avantageuse
Voulez-vous mettre de I'argent de c6té a
un taux attractif tout en diminuant vos
impots? C'est possible avec le plan de pré-
voyance 3e pilier Raiffeisen:

1. Un rendement élevé
Le plan de prévoyance 3e pilier est une
forme d’épargne privilégiée et a long
terme. C'est pourquoi nous le rémunérons
a un intérét élevé. Pour I'heure, 43:%!

2. Une réduction fiscale notable
Pour la prochaine période fiscale, vous
pourrez déduire de vos revenus imposables
tout I'argent que vous aurez versé jusqu’au
31 décembre de cette année.

Votre capital d'épargne est libéré de
I'impét sur la fortune pendant toute la
durée du plan. Les intéréts versés ne sont
pas soumis a l'impdt sur le revenu ni a
I'impdt anticipé.

3. Pour accéder a la propriété
Au besoin, vous pourrez utiliser ce capital
pour financer I'acquisition de votre loge-
ment.

Nous saurons vous renseigner.

RAIFFEISEN
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