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PARTNERTAIER

5+5 +5 + 5 =Biokase vom Oberthal

Biolandbau trigt seinen Sinn in sich selber, auch wenn es dafiir
keinen Markt gibt. Das habe ich auf Seite 3 dieses Heftes
geschrieben. Und ich stehe dazu. Wenn sich der Markt aber
dem Oberziel der lebensgerechten Landbewirtschaftung
unterordnet, wenn er den Bauern, die sich dieser
Landbaumethode verschrieben haben die wirtschaftliche
Existenz verbessern hilft, wenn er den Menschen in der Stadt
zu gesundheitlich wertvollen Produkten verhilft, dann erfiillt
der Markt seinen Zweck. Dann ist er das Vehikel, um das,
was die Erde hervorbringt, allen zugénglich zu machen.

Und weil die allerwenigsten von uns noch

Selbstversorger sind, brauchen die Bauern Partner in
Handel und Verarbeitung. Einen davon stellen wir hier vor.

Eduard Liechti, Kdsermeister im
Reutegraben in der Gemeinde
Oberthal, war ein Kiser, wie es
im Emmental noch Dutzende
gibt, und seine Kiserei hat sich
von all den andern in nichts
unterschieden. Ein kleiner Fami-
lienbetrieb zur Verarbeitung der
in der ndchsten Umgebung an-
fallenden Milch, dazu ein kleiner
Laden fiir den téglichen Bedarf
der einheimischen Bevolker ng.

Emmentaler Kése, das logische
Produkt im Emmental.

Seit dem 1. Mai 1996 ist die Ka-
serei Reutegraben anders als die
meisten andern. Was hat sich
verandert?

Aufbruchstimmung

Vier von vierzehn Mitgliedern
der Késereigenossenschaft Reu-
tegraben hatten auf biologischen

Eduard
Liechti

N darf stolz
L sein auf
sein
Spitzen-
produkt

Landbau umgestellt. Biobauern
aus angrenzenden Késereigenos-
senschaften haben sich mit die-
sen getroffen und gemeinsam
sind sie angesichts der Nachfrage
nach Bio-Emmentaler Kése bei
Eduard Liechti vorstellig gewor-
den, ob er bereit wire, seine Ka-
serei auf bio umzustellen. Im
Blick auf den Strukturwandel,
der nicht nur bei den Bauern,
sondern auch bei den Késereien
stattfindet, wurden sich Eduard
Liechti und seine Milchlieferan-
ten bald einmal einig. Seit dem
1. Mai 1996 wird in der Kaserei
Reutegraben nur noch Biomilch
verarbeitet.

Das tont einfach und logisch.
Der Umstellung gingen jedoch
hitzige Diskussionen voraus.
Hans Fahrni, einer der Initianten
und langjahriger Sekretér-Kas-
sier der Genossenschaft, weiss
davon einiges zu erzdhlen. Denn
die Umstellung auf bio hat weite-
re Verdnderungen nach sich ge-
zogen. Diese bedeuten einen
markanten Bruch mit der Tradi-
tion. Im Fall Reutegraben mit ei-
ner Tradition von fast 160 Jah-
ren. Die Késerei in einer béuer-
lich gepragten Gemeinde ist

BIODAUCRR

nicht nur ein Wirtschaftsfaktor.
Sie hat auch eine soziale Funk-
tion.

Zuerst habe es so ausgesehen,
erzihlt Hans Fahrni, als ob die
Mehrheit der Genossenschafter
sich der Umstellung auf bio an-
schliessen wiirde. Das war kurz
nachdem Coop sein Projekt Na-
turaplan gestartet hatte und mit
einer breit angelegten Werbe-
kampagne  umstellungswillige
Bauern suchte. Bio-Emmental-
erkdse aus dem Emmental ist in
diesem Projekt ein Leaderpro-
dukt. Doch manch einer ist dann
doch von der Umstellung zu-
riickgeschreckt. Hauptgrund war
der zum Teil hohe Zukauf von
Kraftfutter, der mit den Richtli-
nien der Bio-Suisse nicht verein-
bar ist.

‘Umlagerung’ der
Milchlieferanten

Die Losung fand sich schliesslich
in einer ‘Umlagerung’ der Milch-
lieferanten. Die den umliegen-
den Kisereien angeschlossenen
Biobauern bringen jetzt ihre
Milch nach Reutegraben im
Austausch gegen Milch von noch

11



PARTNER

nicht umgestellten Be-
trieben. So konnten alle
Késereien ihren Besitz-
stand mehr oder weniger
wahren und das Biopro-
jekt konnte gestartet wer-
den.

Auf die Frage nach Pro-
blemen bei der Umstel-
lung von konventionell auf bio
lacht Eduard Liechti. «Ich habe
mich natiirlich zuerst griindlich
informiert und die Vorschriften
der Bio-Suisse studiert. Dabei
habe ich bald einmal festgestellt,
dass bei mir so gut wie keine Ver-
dnderungen nétig waren. Ich ha-
be weder gentechnisch verander-
tes noch gefriergetrocknetes Lab
eingesetzt. Auch alle iibrigen
Vorschriften sind fiir mich pro-
blemlos einhaltbar. Ich konnte
praktisch weiterkdsen wie vor-
her. Beim Ubergang habe ich
kaum einen Unterschied festge-
stellt, eher eine Verbesserung.»
Nicht ohne Skepsis waren alle
gespannt auf den Verlauf des
Projektes, sowohl Késer, Bio-
bauern als auch die ibrigen.
Ganz ohne Sticheleien ging es
nicht. Ein gewisser Neid war da
und dort herauszuspiiren, be-
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Rosmarie Liechti trégt mit ihrem
Laden wesentlich zur Lebens-
qualitdt in Oberthal bei

sonders als sich ein voller Erfolg
abzuzeichnen begann und die
Biobauern die erste Biopramie
kassieren konnten. Je nach Qua-
litét liegt diese zwischen 12 - 14,3
Rappen pro kg Milch.

Bruch mit einer
alten Tradition

Die Umstellung auf bio hat wei-
tere Verdnderungen nach sich
gezogen. Diejenigen Genossen-
schafter, die nun an ihrer ange-
stammten Késerei vorbeifahren
miissen, um ihre Milch abzulie-
fern, haben begreiflicherweise
das Interesse an der Mitglied-
schaft an einem Unternehmen
verloren, auf das sie nicht mehr
Einfluss nehmen konnen. Sie wa-
ren auch nicht bereit, einen an-
stehenden Umbau mitzufinan-
zieren oder alte Schulden mitzu-
tragen. Auch hier tont die gefun-
dene Losung einfach und logisch:
Die Kisereigenossenschaft Reu-
tegraben hat sich aufgelost, das
Kisereigebdude wurde der Ka-
serfamilie Liechti verkauft und
das restliche Geld verteilt. Wer
die Strukturen im Emmental mit
ihren langen Traditionen kennt,

kann ermessen, dass der Bruch
mit den letzteren alles andere als
selbstverstandlich ist.

«Hat dieser Wandel nicht viele
Bauern verunsichert?», wollte
ich von Hans Fahrni wissen. Die-
ser gibt sich gelassen: «Das Fest-

Oberthal -
typisch

Emmental

halten an der Genossenschafts-
form hilft uns nichts, wenn wir
keinen Késer haben, der mit uns
zusammenarbeiten will. Viele
Kisereien miissen notgedrungen
schliessen, weil sich kein Késer
mehr findet, der das Risiko und

1841-2000

Die Kaserei Reutegraben
hat eine lange Geschich-
te. Am 30. Weinmonat
1841 haben 70 Bauern
ein erstes Reglement iiber
Milcheinlieferung unter-
zeichnet. Wegen schwie-
riger Wegverhdltnisse
und einer Uberzahl von
Milchlieferanten entstand
in der Folge im benach-
barten Weiler Kénelthal
eine zweite Kaserei. Der
Auftrag zum Bau der Ké&-
serei ging schliesslich an
6 Teilhaber. Die Bausum-
me belief sich auf 3'313
Franken. Am 1. Mai
1842 konnte der Betrieb
aufgenommen werden.




die im Vergleich mit vielen Beru-
fen lange Arbeitszeit auf sich
nehmen will. So haben wir einen
Partner, der in seinem eigeien
Interesse beste Arbeit leistet.
Kaser und Bauern sind freie
Unternehmer und doch aufein-
ander angewiesen. Wir schlies-
sen jahrlich einen Vertrag ab und
legen gemeinsam die Bedingun-
gen fest. Damit sind wir bis jetzt
gut gefahren. In unserem Fall
zeichnet sich auch die Nachfolge
bereits ab, indem der Sohn von
Familie Liechti eine Késerlehre
angefangen hat.»

5+45+5+5

Seit iiber 26 Jahren ist Eduard
Liechti Késer in Reutegraben.
Die ersten elf Jahre als Betriebs-
leiter im Angestelltenverhéltnis,
danach als Milchkdufer. Am
1. Mai 1999 hat er das Késereige-
baude kauflich erworben. Damit
ist er erst der zweite Privatbe-
trieb im Kanton Bern. Dem Kauf
folgte die Modernisierung des

Betriebs. Ein Késefertiger wurde
angeschafft und die Kapazitit
auf 1,1 Mio. Kilo Milch aufge-
stockt. Auch dieser Schritt wur-
de von den Milchlieferanten mit
einiger Skepsis verfolgt. Doch
die Skepsis war unnotig. Die Ké-

Hans Fahrni

Der Kasefertiger

sequalitit erlitt keinerlei Einbus-
se. Ganz im Gegenteil: Die zu-
letzt eingewogenen Kése haben
die Maximalpunktzahl von 20 er-
reicht! 5 Punkte vergibt der Ex-
perte fiir den Teig, 5 fiir den Ge-
schmack, 5 fiir die Lochung und
5 fiir die Postur und Lagerféhig-
keit. 20 Punkte sind auch fiir er-
fahrene Kiser eine Seltenheit.
Herzliche Gratulation!

Wo man sich trifft

Einen wichtigen Beitrag dazu,
dass in diesem Fall nicht die Kir-
che, aber die Kiserei im Dorf
bleibt, leistet Rosmarie Liechti
mit ihrem Lebensmittelladen.
Nachdem im Lauf der Jahre drei
kleine ‘Ladeli’ geschlossen hat-
ten, entschloss sich die Késerei-
genossenschaft vor 12 Jahren
zum Anbau eines ‘richtigen’ La-
dens. Rosmarie Liechti als ge-
lernte Fachfrau fiihrt diesen mit
Bravour und grossem Engage-
ment und trégt damit wesentlich
zur Lebensqualitdt in der Ge-
meinde Oberthal bei. Der Laden
ist nicht nur eine Einkaufsmog-
lichkeit fiir den téglichen Bedarf,
sondern ist auch Begegnungsort
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fiir die Bewohner/innen
der weitverstreuten
Einzelhofe.

Beispielhaft

Das Beispiel Reutegra-

ben funktioniert. Hier

wird nicht nur ein Spit-
zenprodukt erzeugt, sondern
auch demonstriert, wie dezentra-
le, kleine Strukturen in angepass-
ter Form mit den heutigen Gege-
benheiten des Marktes mithalten
konnen. Die Alternative hitte
durchaus heissen konnen, den
Laden dicht zu machen und die
Milch per Lastwagen in die weit
entfernte Grossmolkerei zu kar-
ren. Damit wire der kleinen
Landgemeinde nicht nur ein Ge-
werbebetrieb verloren gegan-
gen, sondern auch die ganze
Wertschopfung auf dem einhei-
mischen Produkt. Das Beispiel
verdient Nachahmer!

Werner Scheidegger
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