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Die Erzeugnisse
der organisch-biologischen Wirtschaft
auf den Markten der Welt

Eine entscheidende Voraussetzung fiir die erfreuliche Entwick-
lung der Biotta-Sadfte war das Zusammengehen von Hrn. Dr. Hans
Miiller, dem Begriinder und Leiter der organisch-biologischen
Wirtschaftsweise und seiner Verwertungsgenossenschaft in Gal-
miz mit dem Unterzeichneten als neuem Inhaber der Biotta AG
in Tagerwilen anfangs der 60er Jahre. Es entwickelte sich daraus
eine selten schone und fruchtbare Zusammenarbeit zum Nutzen
beider Seiten. Wir konnten auf eine breite Basis garantiert bio-
logischer Gemiise zur Saftherstellung abstellen und uns gleich-
zeitig in Tagerwilen in unserem Gemiisebaubetrieb auf Glas-
haus- und Salat-Gemiise spezialisieren. Andrerseits ermoglich-
ten wir es Herrn Dr. Miiller, von seinen iiber 600 Bauernbetrie-
ben die Kleinbetriebe unter 10 Hektaren durch Umstellung auf
Feldgemiise als Familienbetriebe wirtschaftlich zu gestalten.
Diese Kooperation im wahrsten Sinne des Wortes ermdoglichte
es uns, nicht nur den Gemiisesaft-Konsum unseres Landes weit
tiber die Verbrauchsmengen in den anderen Ldndern zu stei-
gern, sondern auch auf den meisten europdischen Markten, ja
sogar in Amerika und Kanada Full zu fassen und dies, was uns
besonders stolz macht, als seltenes landwirtschaftliches Produkt
ohne staatliche Subventionen. Auf der ganzen Welt konnten wir
einen rasch wachsenden Bedarf an garantiert naturreinen Le-
bensmitteln feststellen. Und mit den Biotta-Sadften konnten wir
den Konsumenten dank der einmaligen Erziehungs- und Kon-
trollarbeit von Herrn Dr. Miiller als einer der ganz wenigen
Safthersteller wirklich Gewéahr fiir einen seriosen, biologischen
Anbau der Rohstoffe bieten.

Die erfreuliche Entwicklung geht aus den Anbauvertragsmengen
hervor:

1963 ca. 700 Tonnen
1968 1 800 Tonnen |
1970 2 600 Tonnen
1973 4 500 Tonnen

19



Dank dieser gewaltigen Steigerungen, die eine &dullerste An-
strengung auch von seiten der Genossenschaftsleitung und der
Bauern verlangte, war es uns wegen der damit verbundenen
Kostensenkungen moglich, unsere Verkaufspreise wahrend all
der Jahre nicht nur zu halten, sondern zu senken. Ist doch unser
Geschaftsprinzip: ,Hochste Qualitdt zu bescheidenen Preisen’.
als wirtschaftlicher Ausdruck eines christlichen Dienens.

Leider ist diese Entwicklung nun jdh durch die weltwirtschaft-
liche Rezession unterbrochen worden. Im Inland muften wir
in den letzten zwei Jahren Umsatzriickgdnge von ca. einem
Drittel in Kauf nehmen. Wegen der wirtschaftlichen Rezession
sind die Konsumenten sehr zuriickhaltend und vorsichtig ge-
worden. Ein Teil des Einkommens wird wieder auf das Spar-
biichlein gebracht, um gegen allfdllige Risiken von Arbeitslosig-
keit oder Kurzarbeit gewappnet zu sein. Dies ergibt sich aus den
rasch steigenden Spareinlagen bei den Banken. So nehmen
viele Konsumenten heute nicht mehr ein grofes Glas Biotta-Saft,
sondern begniigen sich mit einem Gldschen.

Gleichzeitig sind die Verbraucher aber auch preisbewult ge-
worden, und hier sehen wir den Hauptgrund des Riickganges.
Wir sind einer unerhorten Konkurrenz durch die billigsten,
riickverdiinnten Orangensidfte aus Siidamerika ausgesetzt. Wir
haben Einblick in Offerten fiir sechsfach konzentrierten Orangen-
saft, franko Schweizer Grenze, zum Preis von Fr. 1.20 nehmen
konnen. Mit einem Liter dieses Konzentrates konnen 6 Liter
rickverdiinnter Orangensaft hergestellt werden, was einen
Literpreis von Fr. —20 ergibt und den Groliverteilern ermog-
licht, solche Erzeugnisse zu Fr. —.75 in Kartonpackungen zu 1 Li-
ter abzugeben. Dall es sich bei diesen Produkten um unreale
Kalkulationen handelt, liegt auf der Hand; kostet doch die
Fracht von Siidamerika hierher allein ca. 30 Rappen je Kilo-
gramm, wozu dann noch der Zoll von 30 Rappen kommt, wah-
renddem das Konzentrieren mindestens ebenfalls 30 Rappen
pro Liter Konzentrat kostet. Mit anderen Worten bleibt fiir das
Rohmaterial, d.h. fiir die Zitrusfriichte praktisch nichts mehr
iibrig. Es handelt sich bei diesen Angeboten um Verkdufe zu
jedem Preis von seiten der siidamerikanischen Staaten, sei es um
Lager zu liquidieren oder Devisen zu beschaffen.
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Uns tun solche Machenschaften aber sehr weh, glaubt doch die
Hausfrau, damit ihren Beitrag an die Gesundheit der Familie
geleistet zu haben, und auf die teureren Biotta-Gemiisesdfte ver-
zichten zu kénnen.

Ebenso sehr leiden wir im Ausland wegen des hohen Franken-
kurses. Verursacht durch die vielen Milliarden Petro-Dollars,
die bekanntlich die 6lverbrauchenden Linder bezahlen, und die
von den Olproduzierenden Lindern in Desiven-sicheren Staaten,
wie vor allem die Schweiz, einen Platz suchen. Damit wird der
Frankenkurs auf eine abnormale Hohe getrieben und gleich-
zeitig unsere Exporte fiir unsere Abnehmerliander wesentlich
verteuert. So sind die Biotta-Safte in England und Amerika
plotzlich 50 Prozent teurer geworden, was sich selbstverstand-
lich auf den Umsatz negativ auswirken mulite.

In England bestand die Gefahr, daf wir ganz vom Markt ver-
driangt wiirden. Der Hauptverteiler fiir Reformprodukte teilte
uns mit, dall wegen des Umsatzriickganges nicht mehr zwei
Marken, ndmlich Eden-Deutschland und Biotta-Schweiz Platz
hétten. Nur dank unserer Intervention wurde es dann moglich,
dall nicht Biotta ausscheiden muRte.

In der kritischen Zeit war mein Sohn, der im letzten Friihling
als Verkaufsleiter in unseren Betrieb eingetreten ist, in Eng-
land, um das Notige vorzukehren und auch zu versuchen, durch
Degustationen in den Lidden an die Konsumenten heranzukom-
men und so den Umsatz zu steigern. In den meisten Landern
sind die Lebensmittelgesetze sehr gegen naturreine Produkte
eingestellt, an welchem Zustand die chemische und die pharma-
zeutische Industrie nicht unbeteiligt ist. So ist es praktisch iiberall
verboten, auf den Etiketten und in den Inseraten auf die thera-
peutischen Wirkungen der Gemiisesidfte hinzuweisen, bei Degu-
stationen in den Ldden kann man jedoch auf diese giinstigen
Wirkungen aufmerksam machen.

Wer fiir Acker und Tier 3u sorgen hat,
tragl eine Krone, so demiitig sie auch ist.

Wiechert
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In Amerika will nun mein Sohn zusammen mit seiner Frau im
nichsten Februar und Mérz in ca. 30 Reformgeschéften in New
York und San Francisco ein Experiment machen und sehen, ob
es moglich ist, mit Hilfe von Degustationen die Umsédtze anzu-
heben. Wenn das Ergebnis positiv ist, wird unser dortiger Ver-
treter Degustationspersonal einstellen und in den wichtigsten
der 3000 Reformgeschifte mit Hilfe von Degustationen versu-
chen, besser Ful} zu fassen.

Es ist ein hartes Ringen auf allen Miarkten, das von unserer
Konkurrenz und vor allem auch von seiten der Behorden nicht
immer mit fairen Mitteln gefiihrt wird.

Aber auch hier gilt: «N6d lugg lah gwiinnt.» Denn eines steht
fest, die Verbraucher wollen je lianger je mehr naturreine Pro-
dukte. Sie werden durch die weltweite Diskussion immer um-
weltbewuliter. Und wenn wir auch Riickschldge in Kauf nehmen
mulBten, so geht der Trend doch in dieser Richtung, wenn viel-
leicht auch nicht in dem Tempo, wie wir wahrend der Auf-
schwungperiode meinten. So hoffen wir auch sehr, die Anbau-
mengen wieder steigern zu kénnen, wenn einmal die infolge
der UmsatzeinbuBen entstandenen {iibermdfigen Vorrdte an
Saften abgebaut sein werden. Dr. H. Brandenberger

Bericht eines Tierarztes iiber den Versuch
mit Anima-Strath

auf dem Landwirtschaftsbetrieb von Herrm Biithlmann Jos., Kiih-
schwand, 6023 Rothenburg

Herr Bithlmann verabreichte in seinem grofen Milchviehbestand
schon seit einiger Zeit versuchsweise Anima-Strath an schwach-
liche und leistungsmaRig tiberforderte Tiere und zwar mit recht
gutem Erfolg.

Fiir einen gezielten Versuch wurden 13 Tiere ausgewahlt, vor
allem A&ltere, gute Leistungstiere. Kiithe mit Zwillingsgeburten
und solche mit Nachgeburtsverhaltungen. Kurz, wir nahmen
Kiihe in unseren Versuch auf, die nicht offensichtlich krank,
jedoch durch die erwdhnten Faktoren angeschlagen oder in
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