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Rabattgewihrung an Yereine.

Vortrag

gehalten von

Hrn. Herfs, Hotelier, in M.-Gladbach

an der
General-V 1 des Inter len Vereins
der Gasthofbesitzer in Hamburg.
(Schluss).

Meine Herren, aus all den Verbindungeu,
die mit den Vereins-Bureaus geschlossen wer-
den, schauen fiir uns keine Vorteile heraus,
sondern nur Nachteile. Frither wurde-in einer
Stadt nur ein Hotel in die Verzeichnisse der
Vergiinstigungen aufgenommen, jetzt aber findet
jedes Haus, das sich meldet, Aufnahme. Da-
duarch ist der Vorteil, den friiher der Einzelne
vielleicht haben konnte, nun auch geschwunden,
und nur die allgemeine Preisherabdriickung ist
geblieben. Entschlagen wir uns noch der irri-
gen Meinung, dass durch das Rabattgewiihren
der Reiseverkehr gehoben werde. Wer reisen
will und kann, sei es aus Gesundheitsriicksich-
ten, zum Vergniigen, zum Studium oder Ge-
schiifte halber, der reist auch ohne Aussicht
auf Rabatt. Einen Anreiz zum Reisen giebt
der Rabatt nicht, es wird niemals vorgekommen
sein, dass Einer sich zu einer Reise entschloss,
weil ihm in diesem oder jenem Aufenthaltsorte
ein Rabalt winkte. Lassen sich doch die Men-
schen durch Rabalt nicht einmal veranlassen,
eine ihrem Interesse dienende Zeitung zu halten.
Die Kreuzzeilung hat seit vielen Jahren den
Offizieren eine Ermiissig des Abon t
eingeriumt, hat jedoch kiirzlich diese Vergiin-
stigung aufgehoben, da durch sie keine Zunahme
des Abonnentenkreises zu verspiiren gewesen.

Meine Herren, durch die Abschatfung des
Rabattes kann keine Schiidigung unseres Ge-
werbes im Allgemeinen eintreten, sondern im
Gegenteil nur eine moralische und sachliche
Forderung. Was nun die Unbequemlichkeiten,
die vielleicht auch fiic einzelne Mitglieder sich
ergeben konnten, anbetrifit, so wollen wir diese
nicht erkennen, soweit es sich um Abbruch
bestehender Verbindungen handelt, die mit einem
grosseren Umschlag in Verbindung stehen. Je-
doch auch in solchen Fillen sind Schwierig-
keiten sicherlich von keinem zu ibergrossen
Belang, und werden sich in ihr Nichts auflosen,
wenn wir mit festgeschlossener Phalanx vor-
gehen,

In der Schweiz, Italien, Oesterreich, Frank-
reich, Belgien, Diinemark, Schweden und Nor-
wegen besteht kein irgendwo stichhaltiger Grund
fiir besondere Riicksichtnahme auf die spezifisch
deutschen Vereine. InDeutschland selbst kénnten
die Badeorte und Sommerfrischen, ferner alle
Stiidte ohne Garnison und vielen Civilbeamten
das Joch mit Leichtigkeit abschiitteln, indem
die Hotelbesitzer sich drtlich untereinander ver-
stindigten. Alsdann wiirde die hiissliche und
fiir den ganzen Stand schmerzliche Gepflogenheit
verschwinden, dass die simmtlichen Hotels
eines beriihmten internationalen Badeortes ihre
Verbindung mit dem Offiziersverein als oftent-
liches Reklamemittel gebrauchen. Schwieriger
ist, das will ich nicht leugnen, die Sache an
Festungs- und Garnisonsplitzen, jedoch auch
dort lassen sich bei ernstlichem Willen die
Hindernisse beseitigen.

Man sage sich nur, dass thatsichlich die
aktiven Offiziere ohnehin schon iiberall, nament-
lich aber in den Garnisonen, als ndige Kunden
stets billiger bedient werden, wie Passanten,

dass es also nicht erst noch eines extra Rabattes
bedarf, um die Bevorzugung sichtbar zu machen.
Kommt jedoch zu den Bevorzugungspreisen der
Rabatt noch obendrein, so geht das ganz ent-
schieden iiber die Grenzen einer vernunftgemiissen
Geschiiftsgebahrung hinaus. Iech bin in der
Lage, Ihnen einen recht packenden Beweis vor-
zufiihren. In einer grossen Garnisonstadt am
Rhein mietete sich ein dorthin versetzter hsherer
Offizier auf 6 Wochen bei einem unserer Mit-
glieder ein, nachdem vorher die #ussersten
Pensionspreise vereinbart worden. Bei seinem
Abzuge reklamirte er noch auf die dussersten
méissigsten Preise die iiblichen 10 Procent, und
der Kollege musste sie bewilligen, weil er ver-
siiumt hatte, bei der Vereinbarung zu erkliren,
dass der Rabalt in Wegfall kime, eigentlich
fallt bei bewilligtem Pensionspreisen selbstver-
stiindlich jeder Rabalt weg. — (Sollte wenigstens,
Red. der H.-R). Noch einen andern hichst unlieb-
samen Umsland muss ich hier erwihnen,
nimlich, dass die Offiziere a. D. als Milglieder
der Offiziervereine ebenfalls den Rabalt bean-
spruchen, mogen sie auch schon seit Jahren
nicht mehr dem Heere angehdren und viele
mittlerweile in hohe Beamtenstellung eingeriickt,
dasselbe ist bei den Reserveoffizieren der Fall. —

Meine Herren, der vorhin erwihnte Fall von
zweimaligen Nachlissen steht ganz gewiss nicht
vereinzelt da. Aber, wenn wir auch von so
krassen Beispielen absehen, so bleibt das Rabatt-
gewihren auch dann noch eine Einrichtung, die
unserm Ansehen nicht zum Vorteil gereicht.
Vor allem ist und bleibt es eine Ungerechtigkeit,
wenn wir unsere Giiste in zwei Kategorien
teilen, in solche, welche Rabatt geniessen, und
solche, welche volle Preise zahlen miissen. Dass
die zweite Kategorie dadurch gegen uns er-
bittert wird, ist leicht begreiflich, und wir
konnen das um so weniger iibel nehmen, als
es wohl nicht selten vorkommen mag, dass wir
die angenehmsten e zuriicksetzen miissen
und wider Willen kriinken, weil wir einem
Phantom, der vorgespielten Steigerung des Ver-
kehrs, durch Rabaltgeben nachjagen. Erwiigen
wir nun das Fiir und Wider der Frage sorg-
fillig und ohne Voreingenommenheit, so miissen
wir mit zwingender Notwendigkeit zu der Er-
kenntniss gelangen, dass das Rabattgeben unserm
ganze Slande und am letzten Ende auch jedem
Einzelnen nur Verluste an Ansehen und geschiift-
lichem Erfolge bringt. Zur Beseitigung dieses
Uebels will ich mir erlauben, Ihnen einige
Mittel in Vorschlag zu bringen.

Meine Herren, soweit will ich dabei nicht
gehen, wie ein Kollege es im Jahre 1891 in
einer Zuschrift an die Wochenschrift that, als
als er einen Zusalz zu den Statuten anregte,
wodurch die stillschweigende Pflicht der Mit-
glieder, den Tendenzen unseres Vereins nicht
entgegen zu handeln, zur statuarischen Pflicht
gemacht werden sollt Der Internationale
Verein der Gasthofbesitzer soll in dieser An-
gelegenheit keinen unmittelbaren Einfluss auf
seine Mitglieder ausiiben, er wird dies auch
nicht wollen, aber es diirfte ihm hohe Ehre
einbringen, wenn derselbe durch allseiliges
Entgegenkommen, durch festes treues Zusammen-
stehen befiihigt wiirde, sein volles moralisches
Gewicht in die Wagschale zu werfen. Dies
kann er nicht, so lange noch etwa 10 Procent
seiner Mitglieder der, von der Mehrheit miss-
billigten, Gepflogenheit des Rabattgewéhrens
huldigen. Recht erfreulich ist es schon, fest-
stellen zu konnen, dass eine erhebliche Anzahl
von unseren Mitgliedern, die friiher in den
Verzeichnissen der Vereinen zu finden war, nach
und nach die Vertriige hat erloschen lassen, bezw.
sie kiindigte, aber ausserordentlich erfreulich wiire
es erst, wenn auch der Rest dieses 16bliche
Verfahren einschlagen wollte. Grosse Hoffnungen
setze ich auf die Mitwirkung der engeren Ge-
biets- und Orts-Vereine, wie der Verein der
Schwarzwiillder Wirte, des Vereins am Bodensee
und Rhein, des Berliner, Heidelberger, Kasseler
und Wiesbadener Vereins. sowie der vielen
anderen stidtischen Vereine, ferner des Schweizer
Hoteliers-Vereins, sowie der Landes-Vereine
in Italien, Oesterreich, Schweden-Norwegen.
‘Wo die Titigkeit der Vereinigung nicht ausreicht,

muss unmittelbar freundschaftliche Einwirkung

auf die vereinzelten Kollegen, auch auf die-
Jjenigen, welche ausserhalb unseres Vereins stehen,
versucht werden.

Meine Herren, gehen wir so dem Schiidling
an allen Orten und von allen Seiten zu Leibe,
so werden wir ihn schon umbringen, ihn aus-
rotten, dies unterliegt gar keinem Zweifel. Das
Ziel ist grosser Miihe werth und seine Er-

reichung wird allgemeine Genugthuung und
Befriedigung gewiihren. Wir haben da eine

Arbeit vor uns, die den schonsten Lohn in sich
selbst verheisst, und wiirde dies auf dieser
unserer diesjahrigen Versammlung erreicht, so
wiirde diese unsere Hamburger General-Ver-
sammlung zu den erfolgreichsten und fiir unseren
Stand die wichtigste sein.

Was Einiglkeit vermag, hat der Erfolg
unserer vorigjihrigen Abwehr gegen die Be-
schimpfungen des Hotelgewerbes von Seiten des
nNew-York Herald“ deutlich genug bekundet,
daher unsere Devise: ,Einigkeit vermag Alles,
Einigkeit unsere Stirke.“

PR

- Kollektiv-Annoncen.

Vortrag .

gehalten von

Hrn. Ed. Dremel, Hotelier in Briissel
an der
General -Ver: 1 des International
der Gasthofbesitzer in Hamburg.

Vereins

Meine Herren!

Ehe wir auf den 8. Gegenstand der heuligen
Tagesordnung: ,Kollektiv-Annoncen,“ eingehen,
miissen wir deren Basis: ,das Annoncenwesen,
die Publizitit,“ im allgemeinen beleuchten.

Es wird sich Niemand der Ansicht ver-
schliessen, dass fiir unser Gewerbe die Bekannt-
machung, die Publizitit, eine Notwendigkeit

ist; wir sind auch weit entfernt, dagegen an-
Unser Zweck ist nur, die Para-

zukimpfen.
siten der Publizitiit auszuschneiden, dagegen das
Gute und wahrhaft Niitzliche zu wihlen und
es auf einen Werlsatz zu bringen, der es Jedem,
auch den Mittelgeschiften, erméglicht, - daran
Teil zu nehmen.

Wir sind keine Quacksalber und Markt-

schreier, die Hunderttausende ausgeben, um
ihre Pillen, Elixiere und Seifen an den Mann
zu bringen, und deren Waren in der Herstel-
lung sehr wenig kosten, aber Tausende Pro-
zente einbringen. Was wir anbieten und ver-
kaufen, ist solide Ware: Das Logis durch Haus
und Hof reprasentiert, dann Speisen und Ge-
trinke, fassliche Objekle, an denen oft eher
Verlust wie Gewinn bleibt. Darum darf ihre
offentliche Anpreisung das Budget nur mass-
voll beschweren, und dies ist das Ziel, auf
welches ich Sie hinfihren médchte.
» Sehen wir uns vorerst die verschiedenen
Arten von Bekanntmachungen an und nehmen
wir den Hut ab vor dem leuchtenden Vorbilde,
das Biideker in seinen vorziiglichen Reisebiichern
giebt. Da ist der Reisende auf die uneigen-
niitzigste Art aus eigener Anschauung beraten.
In Biidekers Biichern kommt nicht eine Zeile
bezahlter Anpreisung vor, und wie klar und
sicher fiihrt er den Reisenden durch die Welt.
Vor Jahren stand ihm in gleicher Weise
Murray zur Seite, der jetzt aber auch durch
seinen Appendix, Annoncen & _#£ 10 per Seite,
ausser dem Verkauf des Buches, auf die Taschen
der Industriellen spekuliert. Auch unter .den
anderen Her 1 von Reisebiichern wiisste
ich Keinen, der nicht fir Geld Hotels und
andere Geschifte anpriese.

Wie hoch aber steht auch Biideker andern
Reisebiichern gegeniiber. Seine Fiihrer sind,
trotz der verhiltnismissig hohen Preise, in den
Hiinden der meisten Reisenden.

Die bessern continentalen Reisebiicher fiir
grossere und kleinere Gebiete, sowie einzelne
Pliitze, sind jedenfalls die beste Publizitiit inner-
halb ihres Verbreitungskreises. Ihnen schliessen
sich die universellen Kursbiicher (Indicateurs
des chemins de fer, postes et bateaux i va-
peur) an.

Die Indicateure der Cooperativ-Gesellschaften
sollen eigentlich nie von uns bezahlt werden,
ebensowenig wie die Reisebureaus und Coupon-
Verschleisser. Ich kann nicht niher hier auf
diese Industrien eingehen, sie bilden einen Ab-
schnitt fir sich und wird der Krieg gegen die-
selben in unserer Wochenschrift ja ununter-
brochen gefiihrt

Zeitungsreklame sollte nur fiir neu errich-
tete Geschifte und fiir Lokalanzeigen benutzt
werden.  Zeilungen mit wenig Abonnenten
suchen deren Zahl zu vermehren, indem sie
gegen Abonnement wdachentlich ihre Hotel-
Annoncen nennen.

Dann kommt der Wulst von Wochen- und
Monatsschriften, illustrierten Werken, von lokalen
Gelegenheiten, Ausstellungen und dergleichen.
Ein Federfuchser will sich eine billige Ferien-
reise gonnen und setzt dabei, obgleich ihm seine
Arlikel von der Redaktion bezahlt werden, die
auf seiner Route liegenden Geschiifte in Kon-
tribution, um sie dagegen in seinen Berichten
mehr oder weniger anzupreisen.

Transportagenturen und selbst lokale Eisen-
bahnbureaus haben Carnets erfunden, die nur
Annoncen enthalten und am Schalter dem Eisen-
bahnbillet beigegeben werden.

Selbst stidtische Badeanstalten, sowie Druck-
ereten fir Stadt- “und Land - Ansichitskartem
lassen fiir ihr Annoncengeschiift reisen.

Es vergeht selten ein Tag, das wissen Sie
selbst,. meine Herren, dass nicht ein Annoncen-
jager Sie besucht, dass nicht zwei drei Pro-
spekte in den Papierkorb wandern. Und jeder,
der Sie mit seiner Publizitit glicklich machen
will, hat Ihnen was ganz Absonderliches, nie
Dagewesenes vorzuschlagen. Wo soll das hinaus
und wo ist die Grenze? Es fehlte nur noch,
dass Hotels und andere Geschifte ihre Anzeigen
an die Kirchenthiiren hingen und sich fiir Geld
von der Kanzel herab anpreissen liessen.

Machen Sie einmal einen Auszug, meine
Herren, von dem, was Sie in einem Jahve: fiir
Publizitit ausgeben, und fragen Sie sich, ob
Sie dafiir das Aequivalent an Mehrbesuch Ihrer
Etablissements erzielt haben.

Und bei der Auswahl der Annoncen-Offerten!
Wissen Sie wirklich, was Thnen mehr frommt? -
Die Eine oder die Andere? Eigentlich, und um
logisch zu sein, miissen Sie auf Alle abonnieren,
dann aber: Wehe der Jahresbilanz; sie wird
nicht mit Gewinn, sie wird mit Defizit ab-
schliessen.

Bei den Angeboten, die Sie wirklich wiihlen,
fragen Sie auch nach dem Preise und ob Sie
eine Ganze-, Halbe-, Viertel- oder Achtel-Seite
nehmen. Preisen Sie sich selbst zu sehr, so
ist das Charlatanerie und Jedermann sieht so-
fort, dass der Artikel ,Eigenlob“ und von Ihnen
bezahlt ist.

Der Reisende weiss sehr wohl, dass er in
heutiger Zeit in einem Hause ersten Ranges
alles gut findet, ebenso allen Komfort der Neu-
zeit, dass er in einem Hause zweiten Ranges
mit etwas weniger Anspriichen auch gut auf-
gehoben ist und verhilltnismissig billiger lebt.

Eine, auf Name, Rangordnung und Lage
beschriinkte Annonce diirfte daher geniigen. Wo
ist nun Abhilfe? Wo liegt das Richtige, das
fiir uns Vorteilhafte im Annoncenwesen? Wir
konnen viel und praktische Publizitiit machen,
ohne dafiir Unsummen auszugeben, und dies,
ich glaube es fest, durch unsere Einigung zu:

,,Kollektiv-Annoncen.*

So wie grosse Industrielle, Korporationen
und sonstige Vereinigungen, selbst Arbeiter
ihre Cooperativ-Gesellschaften gegriindet haben,
wie dieselben grosstentheils bliihen und den
Mitgliedern Vorteile bringen, ebenso kénnen
wir in Stidten und Distrikten fiir das Annon-
cenwesen Cooperativ - Vereinigungen griinden,
und wir werden wohl daran thun, dem Bei-
spiele von Heidelberg, Kassel und Zirich zu
folgen.

In Heidelberg hat sich sogar der Magistrat
an die Spitze gestellt und mit den Wirten ge-
meinsame Sache gemacht, ‘er hat sich an den
Kosten beteiligt, und die Heidelberger Kollektiv-
Publikation beginnt mit einem Cliché und einer
Beschreibung der Stadt, ihrer Vorziige und




Sehenswiirdigkeiten, denen noch die speziellen
Industrien hinzugefiigt werden konnten.

Erlauben Sie mir, meine Herren, dass ich
Thnen den betreffenden Prospekt und Vertrag
wortlich mitteile:

,Die Heidelberger Kollegen, Besilzer der
Hotels 1. und IL Ranges, haben ihre jihrlichen
Jnserate dahin geregelt, dass sie sich zu ge-
meinsamen Inserirungen mit der Stadtritlichen
Presskommission urter dem Vorsitz des Ober-
biirgermeisters vereinigten, um nur noch ge-
meinschaftlich in den von ihnen bezeichneten
Reise- und Kursbiichern, sowie Zeitungen und
‘Wochenschriften mit dem Cliché der Stadt zu
inseriren. Die Hotels folgen in alphabetischer
Ordnung, und steht es jedem frei, den Rang
seines Hauses sowie dessen Lage kurz beizu-
fiigen. Bei einer Strafe von dreihundert Mark
verpflichton sich - simtliche Kollegen, keine
Sonderinserate in den bestimmten Biichern und
Zeitungen zu erlassen. Durch jihrlichen Bei-
trag eines jeden, nach Grosse und Rang seines
Hauses, sowie eines Zuschusses der Stadt und
des Gemeinniitzigen Vereins, werden die Kosten
gedeckt. Alle Annoncen-Sammler haben sich von
jetzt ab an die Press-Kommission zu wenden.*

Wir lassen zur- Nachahmung Vertrag und
Hotel-Verzeichnis hier folgen:

Vertrag:

Die Unterzeichnelen erkliren sich belelt, im

niichsten Jahre behufs Erlassung einer gemein-
samen, den verschiedenen Interessen Rechnung
tragenden Reklame-Annonce in den gelesensten
R , Coursbii n und Zeitungen
nachstehende Beltmve an die Stadtkasse zu be-
zahlen, indem sie smh zugleich verpflichten, in
den Reisehandbiichern, Coursbiichern und Zei-
tungen, in denen diese von - der stidtischen
Press-Kommission unter Zuzug der Herren (3
Kollegen) in Bezug auf Inhalt und Form festzu-
stellende Annonce erscheint; im néchsten Jahre
bei Vermeidung einer Strafe von 300 Mark fiir
den einzelnen Fall, die der Stadt fiir Reklame-
Zwecke zufliessen soll, keine Sonder-Annonce
zu erlassen.
Heidelberg, 6. November 1891.

Das ist blindig und nachahmungswerth, ob-
schon ich an der Form Einiges auszusetzen
habe, namentlich die Aufnahme einer Strafquote.
Ich meine; unter Kollegen geniigt, wie bei allen
ehrlichen Leuten, Wort und Unterschrift.

Schwieriger ist allerdings in mancher Be-
. ziehung die Ausfiihrung!

Zunichst wird es schwer sein, die Kollegen
unter einen Hut zu bringen, sie zu einem gemein-
samen Vorgehen zu vereinigen, und da gratulire
ich mir, dass ich heute Gelegenheit habe, die
Angelegenheit vor einer so zahlreichen Versamm-
lung aus allen Teilen Europas vortragen zu
konnen. K

Ueberlegen Sie sich die Sache recht ernst-
lich, meine Herren, und wer sich berufen fiihlt,
der mache Propaganda, der vereinige die Kollegen
in seiner Stadt oder
veranlasse sie, mit ihm zu gehen.

Ich selbst habe sie schon in Briissel in An-
regung gebracht, habe dort vorliufig guten
‘Willen und geneigtes Entgegenkommen gefunden
und hoffe, nach unserer internationalen Aus-
stellung vor Ende dieses Jahres zum Ziele zu
kommen.

T'reten wir einmal zu einer praktischen Ver-
einigung namentlich in dieser Angelegenheit zu-
sammen, stellt sich unter oértlichen Kollegen das
Verlrauen und die gute freundschaftliche Be-
ziehung ein, so wird bald auch manche andere
Interessenfrage kommen, die durch gemeinsames,
vertrauensvolles Arbeiten leicht ihre Ldsung
finden dirfte.

Aber wir miissen viele Kollektiv-Annoncen-
Gesellschaflen sein, um Gegnern zu imponiren,
die nicht zu verachten smd Die Hauptreise-
biicher und namentlich die Haupt-Kursbiicher.

: Eines der Letzteren hat den Kollektiv-
Annoncen gegeniiber eine entschieden ablehnende
Stellung eingenommen, woriiber unsere Wochen-
schrift mehrfach berichtet hat.

‘Wir konnen es unseren Gegnern nicht tibel
nehmen, wenn sie ihre Interessen verteidigen,
umgekehrt konnen diese es aber auch uns nicht
iibel nehmen, wenn wir dasselbe thun. — Jm dies
jedoch mit Erfolg belohnt zu sehen, miissen wir

in seinem District..und:

Viele sein und einig gehen, damit wir: ,de
puissance & pmssance“' contrahnen, und um

6glichst praktisch vor 3} schlage ich vor,
dass die Generalversammlung 70 diesem Zweck
eine Kommission ernennt, welche die Sache in
die Hand nimmt. :

Dies zugestanden, fordere ich Sie auf, ge-
ehrte Herren und Kollegen, wenn sie iiberhaupt
mit mir einverstanden sind, sofort nach Ihrer
Riickkehr in die Heimat die Kallegen Ihrer
Stadt oder. Ihres Interessendistricts zu ver-
sammeln, zu versuchen, mit denselben eine
Einigung zu erzielen und, wo diese erfolgt, noch
vor Schluss des Jahres der zu ‘er

Im Ganzen eine Einnahme von 6819 Mark
gegen eine Ausgabe von gleicher Hohe. Fiir das
laufende Jahr ist eine Ausgabe von 8572 Mark
vorgesehen.

Verzeihen Sie, meine Herren, dass ich Sie
so lange bei diesem Thema aufgehalten habe,
Sie werden aber mit mir einig gehen, dass es
immerhin eine ernstliche Beleuchtung verdient.“

Kommission Anzeige zu machen.

Diese wiirde sich dann mit den Direktionen
der hauptsiichlichen Reise- und Kursbiicher in
Verbindung setzen und mit ihnen iber den Preis
der Kollektiv-Annoncen-Seiten zu verhandeln;
von jhrer Stellungnahme wiirde es dann fir
sie abhingen, X-Seiten Annoncen fest zu haben
oder nicht zu haben.

Konnen wir mit den hauptsichlichsten Reise-
und Kursbiichern eine Einigung erzielen, so
kommen alle andere Annoncen-Institute von selbst.

Ich glaube hiermit meine Aufgabe erschopft
zu haben und erlaube mir nur noch den Entwurf
eines Programmes einer Kollektiv-Annoncen-
Vereinigung, wie ich sie mir denke, hinzuzufiigen,
welche ich hauptsichlich nach dem Heidelberger
Programm modellirt habe.

In einer Stadt oder einem District, welcher'

gleiche Interessen verfolgt, treten die Kollegen
der Hotel I. und II. Klasse zusammen und einigen
sich zur Einrichtung von Kollektiv-Annoncen.

Vor Allem suchen sie ihren Magistrat oder
Stadlrat, vielleicht auch Eisenbahn- oder Dampf-
schiff-Direktionen, selbst die Repriisentanten der
ortlichen Hauptindustrien in ihr Interesse zu
ziehen und zur praktischen und pekuniéren Be-
teiligung zu gewinnen. Sie wiihlen ein Komite,
welches ein Programm und die Rechte und
Pflichten des Einzelnen feststellt, welches nament-
lich die Organe auswihlt, deren man sich fiir
die Kollektiv-Annoncen bedienen will.

Das Komité wihlt ausser seinem Vor-
silzenden seinen Schriftfihrer, der sich mit der
Vereins-Kommission und den Publizisten in
Verbindung setzt und einen Schatzmeister, der
die Beitriige einzieht und die Zahlungen macht.

Als Beitrige miissen sich die Herren je
nach Ort, Zahl und Wichtigkeit der Geschiifte
selbst einschitzen. Wenn jeder nur die Hilfte
von dem zuschiesst, was es bisher fiir Publizitit
ausgab, so wird immerhin eine anstindige, auch
geniigende Summe herauskommen.

Alle Offerten, die von irgend welcher Pu-
blizitit ausgehen, gehen alle an das Komité, das
withlt oder verwirft. Jeder Teilnehmer macht
durch Wort und Unterschrift sich verbindlich, in
den durch das Komite ausgewiihlten Organen keine
spezielle weitere Annonce erscheinen zu lassen,
dagegen hat er fiir nicht gewiihlte freie Hand.
Das Ideal wire allerdings, wenn keine andere
Publizitiit wie die kollektive gemacht wiirde.

-Vielleicht :ist auch:das -mit der Zeit zu erreichen. :

Die Annoncen beginnen da, wo sich Behorden
Dbeteiligen, mit einer Ansicht der Stadt oder
Gegend und einer kurzen Beschreibung und
Aufzihlung der Sehenswiirdigkeiten. Die alpha-
betisch nach den Namen geordneten Hotels be-
schriinken ihre Annonce auf die Rangordnung,
durch I und II bezeichnet, und Adresse, Strasse
oder Platz. Wenn beliebt, kann noch der Namen
des Besitzers hinzugefiigt werden.

Die Heidelberger Vereinigung besteht seit
1892 und ist ausser dem Heidelberger Ober-
biirgermeister durch unseren Freund und Auf-
sichtsrat Herrn Adam Ellmer pléisidilt der ver:
sichert, dass sich die Kollegen in Heidelberg bei
der Vereinigung wohl befinden.

Die Heidelberger Kollekliv-Annoncen-Gesell-
schaft hatte im Jahre 1896 zirka 1619 Mark
Zuschuss von der Stadt, 500 Mark vom Gemeint
niitzigen Verein und 300 Mark vom Bergwer kg
Verein.

Von unserem Fach gehorten 13 Tellnehmel
der Vereinigung an und zwar:

Einer mit einem Jahresbeitrag von 600 Mark,
drei » Beitrigen. . . . . , 500 , »
drei " » 400,
vier » s 3800
zwei 5 s 150

Im Kehricht.
loren geht, ist aus folgender Zusammenstellung
eines Londoner Blattes ersichtlich: Es wurden
vom 1. Oktober 1896 bis 1. Oktober 1897 von

‘Was alles in London ver-

den Strassenkehrern im Kehrricht gefunden:
127,382 Fr. in Gold, Silber und Billon, 3500 Fr.
in Cheques, 48,625 Fr. in Banknoten, 125,000 Fr.
in amerikanischen Eisenbahnaktien, 68 Damen-
uhren, 6 Herrenuhren, 212 Ringe, 134 Brochen,
618 Bracelets, 98 Operngucker und 6 Gebisse.

Die grosste Kiiche der Welt diirfte die
in ungeheurem Massstabe betriebene Restau-
ration des Bon Marché in Paris sein. In die-
sem Riesen-Etablissement sind nicht weniger
als 4000 Angestellte beschiifligt. Als eine wirk-
liche Sehenswiirdigkeit konnte man vor allen
Dingen die kolossalen Kiichenrdume
weltberiihmten Bazars bezeichnen, in denen un-
aufhorlich 90 Koéche mit 100 Gehilfen thitig
sind. Der kleinste dort im Gebrauch befind-
liche Kessel enthilt 100 und der grosste 500
Quart Wasser. In jeder der 50 Riesenbrat-
pfannen konnen 300 Cotelettes auf einmal her-
gerichtet werden, wiihrend jeder der grossen
Kochtopfe tber 225 Pfund Kartoffeln oder ent-
sprechende Quantitit Gemiise aufnehmen kann.
Wenn Omeleltes zubereitet werden, sind allein
7500 Eier dazu erforderlich.

Zwei merkwiirdige Dérfer liegen in der
Niahe siidlich von Liibbenau. Das eine ist
Klein-Klessow, es zihlt nur vier Nummern mit
im Ganzen 4 Familien. Von den vorhandenen
4 Hauswirten bilden 3 die Ortsbehorde: einer
ist Gemeindevorsteher, die beiden anderen sind
die Schoffen und der letzte mit seiner Familie
bildet das ,Volk.“ Wihrend nun dieser Ort
keine Gastwirtschaft hat, besitzt das nicht viel
grossere Dorf Gross-Klessow deren 2 mit voller
Schankgerechtigkeit. Bei der geringen Ein-
wohnerschaft (etwas iiber 200, darunter also
hochstens 40 trinkfeste Minner) wiirden beide
Wirtschaften zu gleicher Zeit nicht gut bestehen
konnen, die Inhaber wechseln daher von Jahr
zu Jahr mit der Ausiibung ihres Gewerbes ab,
so dass immer nur eine der beiden Gast-
wirlschaften offen ist. In der Sylvesternacht
Punkt 12 Uhr wird dann diese geschlossen und
die vorbandenen Giiste siedeln nach der andern
Schenke iiber. Der auf ein Jahr ,zur Disposition®
gestellte Wirt von: Nr.
zweiten und so weiter abwechselnd.

Auch ein Wohltdter der Menschheit.
Letzthin- starb in Paris ein beriihmter Koch.
Er hinterliess seinen beiden Neffen die hiibsche
Summe von 250,000 Fr. Doch kniipfte er an
das Erbe folgende sonderbare Bedingung, die
wir mit seinen eigenen Worten anfiithren wollen:
oIn der Absicht, nach dem Tode meinen Mit-
biirgern niitzlich zu sein, und in der Ueber-
zeugung, dass die Grabschriften, in denen die
Tugenden eines Toten gelobt werden, nichts
niitzen , wiinsche ich, dass die Inschrift auf
meinem Grabmonumente durch einen metallenen
Rahmen ersetzt werde, der mit einem Gitter
verschlossen ist und oben an einer Marmorsiule,
die nur meinen Namen trigt, befestigt werden
soll. Jeden Tag soll durch die Sorge meiner
Erben ein sehr deutlich geschriebens Rezept fir
die Kiiche in die Fugen des Rahmens hinein-
geschoben werden. Ich hinterlasse zu diesem
Zwecke 365 Rezeple, welche man in einer Kasse
finden wird. Nach Verlauf eines Jahres fingt
man damit wieder von vorne an und so fort.
Auf diese Weise konnen Wissbegierige, die ihre
‘Tolen besuchen, niitzliche Kenntnisse vom Fried-
hofe wegnehmen. Fir den Fall, dass meine
vorgenannten Erben diese meine Bedingung nicht

dieses’

1 wird dann Gast des’

erfiillen sollten, so wiirde mein ganzes Vermogen
der Offentlichen Armeupflege zufallen. Nun
will aber die Friedhofkommission keine Kiichen-
rezepte auf den Grabmonumenten, und so
schweben die beiden Neflen in Gefahr, das
hiibsche Erbe zu verlieren.

In ein Wiesbadener Hotel war
Familie aus London gezogen, deren zweijihri-
ges Kind Ende Januar d. J. am Scharlach er-
krankte, was dem Besitzer Anlass gab, von
der Familie St. die sofortige Riumung der
‘Wohnung zu verlangen. Die Gutachten meh-
rerer Aerzte lauteten jedoch dahin, dass das
Kind bei der herrschenden Kilte ohne Lebens-
gefahr nicht weggebracht werden konne. Der
Hotelbesitzer liess nun der Familie, da ihm
vom Geschiiftsfithrer gesagt worden, sie setze
sich tiiber die Regeln der Hygiene und der
Isolierung hinweg, Kohlen, Holz und Wasser
verweigern, sodass der Aufenthalt in der Woh-
nung recht ungemiitlich wurde. Nur um nicht
weitere Zwistigkeiten hervorzurufen, zog die
Familie einige Tage spiiter aus. In der Hand-
lungsweise des Hotelbesitzers hat das Land-
gericht Wiesbaden eine versuchte Notigung
erblickt, und ihn deshalb am 2. Juli zu 500 Mk.
Geldbusse verurteilt. Es ging davon aus, dass
nur auf gesetzlichem Wege die R.;iumung der
‘Wohnung hiitte - durchgesetzt. . wenden. ki
dass die l‘dlllllle, namentlich unter den obwal-
tenden Umstinden, nicht verpflichtet war, au
zuziehen, und das der Hotelbesitzer einen wider-
rechtlichen Zwang ausgeiibt hiitte. In der Re-
vision des Angeklagten vor dem Reichsgerichte
wurde geltend gemacht, der Angeklagte habe
sich in einer Notlage befunden, weil er die
Einschleppung der Krankheit in seine Familie,
die ebenfalls in dem Gasthofe wohnte, befiirchtet
habe. Sodann wurde das Bewusstsein der
Rechtswidrigkeit bestritten und behauptet, das
angewandte Mittel konne als Gewalt nicht an-
gesehen werden. Der Reichsanwalt beantragte

eine

-die Verwerfung der Revision und bemerkle be-

ziiglich des letzten Einwandes, dass nach der
Rechtsprechung des Landgerichts eine erheb-
liche Kraftanstrengung nicht erforderlich sei.
Das Reichsgericht schloss sich diesen Aus-
filhrungen an und erkannte auf Verwerfung
der Revision.

Reiseerleichterung im Verkehr mit
Frankreich. Vom 1.-Dezember 1897 an tritt
fiir den Personenverkehr mit Frankreich eine
bemerkenswerte Erleichterung in Kvaft. Aut
den Bahnhofen Lausanne, Ziirich und Locle
werden nimlich auf genannten Zeitpunkt Ausgabe-
stellen von schweizerischen kombinierbaren
Billeten in Verbindung mit Couponsheften fiir
beliebig gewiihlte Strecken der franzdsischen
Hauptbahnen im Umfang von, mindestens 300
km fir alle drei Klassen eingerichtet. Zur
Entgegennahme von Bestellungen und zu deren
Weilergabe an die Aufgabestellen in Lausanne,
rich und Locle sind einzig diejenigen Stationen

tigt. welche schweizerisci!ne kombinierbare
sebillete ausgeben. Die Giiltigkeitsdauer
Billete betriigt 45 Tage, sofern das

dieser
franzosische Couponheft eine Reise von 300 bis

auf 3000 km umschliesst; bei Reisen im Umfange
von iber 3000 km wird die Giiltigkeitsdauer
auf 60 Tage erhoht.

Fir die schweizerischen Strecken wird weder
die Zusammenstellung einer eigentlichen Rund-
fahrt noch eine Minimallinge der Strecke ver-
langt. Der Reiseweg kann irgend welche Form
beschreiben, muss aber eine oder mehrere der
Grenzstationen Bouveret, Genéve - Cornavin,
Pontarlier, Locle, Delle oder Petit-Croix be-
rithren. Aus den franzosischen Strecken muss
der Reiseweg, welcher vom Reisenden selbst
zumVoraus unter Angabe der allfilliggewiinschten
Aufenthaltsstationen, zu beslimmen ist, zur
Ausgangsstation (Bouveret, Genéve-Cornavin,
Pontarlier, Locle, Delle oder Petit-Croix) zuriick-
fiihren, es sei denn, dass der Eintritt in IFrank-
reich iiber eine derselben (z. B. Genf) und der
Auslritt tiber eine andere derselben (z. B. Delle)
slattfindet, was zulissig ist.

Es wird nicht verlangt, dass der Reiseweg
durchaus nur einen geschlossenen Kreis bilde,
dessen Teilstrecken nur einmal befahren werden
konnen; er kann auch Strecken umfassen, welche
in beiden Richtungen zuriickgelegt werden

Exzenlrischie Reisende.

Die Zahl derer, welche auf Stelzen, Riidern
oder zu Fuss eine Reise um die Welt unter-
nehmen, wird mit jedem Tag grosser und
Kunststiicke dieser Art sind jetzt auf der Tages-
ordnung. Hohe Wetten werden entriert und
die abenteuerlichsten Fahrten werden unter-
nommen, wenn Aussicht vorhanden ist einen
erklecklichen Gewinn einzuheimsen oder wenig-
stens Aufsehen zu erregen und so die liebe
Eitelkeit zu befriedigen.

Einer dieser ,exceniric travellers®, ein
Deutscher, befindet sich jetzt in London, nach-
dem er seine Wellreise glicklich beendet hat.
Die Kosten der Reise wurden lediglich von ihm
selbst aus den Einnahmen bestrmen welche er
aus Vorlesungen oder dem Verkauf seiner Pho-
tographien auf der Reise erzielte. Im Ganzen
brachte ihm sein Spaziergang die hiibsche
Summe von 3000 Dollars.

Gegen eine Wette von 10,000 Dollars haben
zwei reiselustige Fussginger es unternommen,
eine Promenade um die Welt in 2 Jahren zu
machen. Doch hat sich ein biederer Einwoh-

ner von San-Francisco erbolen, dieselbe Reisé
schon in einem Jahre zu vollenden, beansprucht
aber hierfiir die Kleinigkeit von 250,000 Dol-
lar. Ein Russe will ein etwas langsameres
Tempo einhalten, in 6'/, Jahren hotit er wie®

_der seine Vaterstadt begriissen -zu konnen.

Line weitere Spezialitit ist ein Zeilungs-
reisender, d. h. ein Individuum, welches eine
neue Bekleidungsart, der man- die Billigkeit
nicht abstreiten kann, an sich zuerst praktisch
erproben will. Er ist vollstindig in Zeitungen
gekleidet und soll auf seiner Reise von New-
York nach Boston in seinem selsamen Anzuge
bereits 200 £ zusammengefochien haben.

Einer der jingsten Fussreisenden ist ein
Belgier, welcher die Sirecke von Antwerpen
nach Briissel riickwirts gehend zurickgelegt
hat. Erv war genétigt, Schuhe zu tragen, welche
an den Spitzen Hacken trugen und nach einiger
Uebung war er in der That im Stande, ebenso
schnell riickwiirts wie vorwirts zu laufen.

Ein junger Deutscher wettete, dass er in
einer Kiste von Berlin nach Paris und zuriick
reisen und nur nach seiner Ankunft in Paris
einige Erfrischungen einnehmen wolle. Dies
Kunststiick brachte er in der That fertig und
gewann die. Wette.

liess er sich zuniichst erst eine Zeit lang fir
Geld sehen, ehe er sich wieder im Korb zuriick
expedieren liess.

Als in Rom eine Kiste gedffnet wurde,
welche Weintlaschen enthalten sollte, war man
sehr erstaunt, einen bekannten deutschen Schnei-
der Zeitung darin zu finden, welcher trotz
wiederholter triber Erfahrungen, wie Einsper-
ren oder Priigel, doch immer wieder die Spe-
zialitiit eines ,Kistenreisenden“ betreibt.

Ein erfinderischer Kopf machte von Man-
chester einen Spaziergang nach London auf
einer rollenden Kugel. Eine ungeheure Menschen-
menge begleitete ihn auf dem letzten Teil seiner
seltsamen Reise und erregte dieser sonderbare
Fusswanderer, in der That in London ange-
kommen, unbeschreibliches Aufsehen.

Auf einem Zweirad wird eine amerikanische
Dame die Welt umreisen. Mit einem Anzuge,
ohne Geld, will sie in 15 Monaten ihre Aufgabe
gelost und withrend dieser Zeit 1000 £ ver-
dient haben.

Ein radelnder Journalist beabsichtigt, in 300
Tagen eine Strecke von 21,000 englischen Mei-
len innerhalb der Vereinigten Staaten zuriick-

zulegen. 33 Staaten, 220 Distrikte und 2984
Stidte und Ortschaften will er bei dieser
1 heit mit seinem Besuche beehren. Im

Einige Zeit friiher hatte ein Schla 1sch
in ihnlicher Weise die Fahrt von Leeds nach
Bradford in einem Korb zuriickgelegt. Nur eine
Flasche Brandy und ein paar Orangen hatte er
mit auf den Weg genommen. In Bradford

Falle des Gelingens winken ihm 2000 Dollars
als Belohnung.

Noch zwei Spezialititen auf dem Gebiete
des Reisens wollen wir schliesslich erwihnen.

Es sind zwei junge Amerikaner, welche sich
verbindlich machten, von New-York nach San
Francisco auf Hiénden und Fiissen zu kriechen.
Als sie am Start_erschienen, war das Aufsehen
gross, -doch nachdem sie die erste Meile zuriick-
gelegt hatten, mussten sie ihr Vorhaben wieder
aufgeben, es war ihnen zuim Gliick "doch nicht
moglich, den Vierfiisslern Konkurrenz zu machen.

Die menschliche Phantasie wird stets bestrebt
sein, derartige Projekte zu ersinnen und ex-
zentrische Naturen werden sich auch immer
bereit finden, sie auszufiihren. So ganz unwahr-
scheinlich wiire es demnach nicht, wenn erziihlt
wird, dass die Chance, ein Eisenbahnungliick
innerhalb einer gewissen Zeit zu erleben, zum
Gegenstand einer Wette gemacht worden ist.
Die hiufigen Unfille der letzten Zeit mogen
wohl hierzu Veranlassung gegeben haben,
immerhin ist die Wahrscheinlichkeit, auf diesem
etwas miihevollen Wege zu einem Bein- oder
Rippenbruch zu gelangen, doch eine sehr
geringe.

Nehmen wir beispielsweise die Ergebnisse
des Jahres 1896 auf der London- und North-
western-Railway als Grundlage unserer Berech-
nung, so misste jemand 80 Jahre, 6 Tage, 10
Stunden jeden Tag bei einer Fahrgeschwindig-
keit von 60 englischen Meilen in der Stunde
fahren, bevor er dazu gelangte, die Unfall- oder
Lebensversicherung fiir eine auf der Eisenbahn
erhaltene \ellet/un" mit Erfolg in Anspruch
zu nehmen.

(Aus dem Englischen , Tit Bits“);
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