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formations contre les entreprises de réclame et ce
département formerait une partie spéciale du bureau
central actuel.

Si par la centralisation de la réclame chaque
hotelier, dans ce cas chague sociélaire, est dis-
pensé d'intervertir directement avec les voyageurs
pour annonces, parce que la centralisation repose
sur le systéme des annonces collectives, alors ces
relations directes reculent en peu de temps & un
minimum extréme en introduisant un bureau central
d’informations; car nous prévoyons dans notre
réglement & fixer un paragraphe, qui engage chaque
membre, a assigner au bureau d’informations
tous les voyageurs pour annonces, dont l'entre-
prise qu'ils représentent pourrait faire surgir le
moindre doute sur sa réalité. Si le voyageur ne
suit pas l'invitation de se presenter au bureau
central, alors il renforce les doutles existants.
Mais s'il suit I'invitation, alors c’est I'affaire du
bureau central de se procurer jusque dans les
plus pelits délails les preuves de la capabilité
de production, d'une pratique réelle d’affaires
de Tentreprise et surtout aussi en ce qui concerne
le nombre de I'édition et la vente du produit, et
d’examiner le produit méme d’aprés sa valeur
réelle.

Dans les deux cas on dispensera les sociétaires
d’une importunité génante. Ils n’en aurons pas a se
repentir, car si la dite entreprise est jugée bonne,
alors ils seront libres, de réparer ce qu’ils ont nég-
ligés; mais dans1’autre cas, ils n’aurons non seulement
rien & repentir, au contraire, le bhureau d’infor-
mations les aura préservé de dommage.

La méme démarche aurait lieu au sujet des
voyageurs volants, nous entendons par cela les circu-
laires. On aurait nullement 4 s’engager envers celles-
ci — exceplé que I'on soit complétement convaincu
de la réalité de la dite entreprise — avant qu'un
examen précis de la part du bureau central ait
prouvé qu’il y a en aura un équivalent de la part
de I'entreprise pour la dépense & conlracter par
I'hotelier.

Puisqu’il est concevable que le jugement et
les appréciations concernant une entreprise de ré-
clames peuvent étre tout a fait différents de la part
deceux qui donnent des annonces, ainsi (u’un moyen
de réclames peut étre trouvé bon par I'un, dou-
teux ou méme inutile par 'autre, donc cela de-
mande l'introduction de classifications. La valeur
réelle d’'un «<moyen de réclame» se régle d’apres
les cercles de la sociélé dans lesquels sa vente
est effectuée, c’est-a-dire qu'il sera prouvé, s'il
meérite d’étre classé dans la calégorie pour les
hotels de premier ordre ou dans celle pour les
hotels de second ordre, ou méme dans les deux
catégories.

Les attestations pour les membres seraient
rédigés de maniére i ce qu’il n'existerait a peine
un seul doute par rapport a lutilité de Tobjet
vérifié, ainsi.que le choix, & I'égard des propor-
tions de fréquentation de son élablissement serait
facilité pour chacun,

En résumé, d’aprés la division en classes, les
altestations s’exprimeraient ainsi; «bon», «<moyen»,
«moindre», «charlatannesque». Déja en considérant
I'attribut «<moyen» on devrait ménager ses com-
mandes, el quand il est dit «moindre», alors le
devoir moral devrait engager & I'abstinence, mais
dans les cas ou il y a eu une enquéle et des
preuves réelles et écrites et que le résultat est
nolifié «charlatanesque» alors chaque membre devrait
s’engager 4 ne faire aucune commande et méme
sous peine d’'une amende conventionnelle dans
le cas de transgression. Le bureaw d’informations,
qui d’ailleurs aurait & agir d’aprés le principe de
la plus stricte impartialité, serait en plus sous
le controle d’une commission spéciale composée
de trois ou quatre membres, qui aurait a sanc-
tionner, a modifier ou a rejeter les propositions
du bureau d’aprés I'état du matériel d’enquéte
qui existe. La ou l'enquéte aura mise au jour
un résultat plus ou moins favorable, mais en
tout cas pas du tout récusable, les sociétaires au-
raient alors main libre de faire des commandes.
mais en attendant encore sans lintervention du
bureau central; car comme nous avons déja men-
tionné el d'aprés notre opinion, le systéme des
annonces-collectives ne sera pris qu'en second
lieu en considération. Nous préciserons plus en
détail nos maniéres de voir li-dessus dans notre
prochain numéro. Nous continuons maintenant
sur ce qui concerne l'activité du bureau d’infor-
mations.

Celui-ci ne connaitrait aucun obstacle dans le
but de se procurer les renseignements dans les
détails les plus minutieux. I devrait méme

faire les voyages, -qui~ lui sembleraient efficaces
pour se procurer sur.les lieux la certitude au
sujet d'une entreprise de réclames en question.

On peut nous objecler ici que nous entassons
celte affaire comme une montagne; vis-a-vis de
celte objection nous devrions faire grand cas du
fait que les sommes, qu’'on dépense annuellement
en Suisse pour la réclame et dont la plus grande
partie passe naturellement & I'étranger, s’élévent
a un demi million net. Il nous faudrait de plus
relever le fail, qu'au moins la moitié de ces som-
mes est dépensée inutilement; par conséquent. en
établissant des mesures il ne s'agit pas de ces 20,
50 ou 100 francs qu’'un seul dépense inutilement
pour laréclame par an, mais il s’agit de celle perte
d’un quart de million qui se répéle chaque année.
C'esl une somme, qui justifie les mesures les plus
étendues et les plus rigoureuses.

Nous nous sommes aussi rendu comple des frais
qu’entrainerait la fondation et l'entretien d’un tel
bureau d’informations, et nous avons dressé un
budget relatif, mais en attendant seulement pour
le comité, resp. I'assemblée générale. Nous nous
sommes de méme rendu comple du recouvrement
des frais et nous faisons remarquer par paranthése,
que ce point nous semble étre le moindre empéche-
ment & la réalisation du projet.

En admettant que 'envoi des attestations comme
«Jettres récommandées» est le moyen le plus efficace
pour porter I'élat d’une entreprise de réclames a
la connaissance des membres de la sociélé. cetle
circonstance permettrait 1'extension éventuelle du
champ de travail du bureau d’informations, c’est-
a-dire en tant qu’on pourrait lui donner facilement
un caractére international.

Si les communications confidentielles adressées
aux membres de la société se fonl par la poste,
esl-ce que tout autre hotelier, qui désire profiter
du bienfait de ce bureau, et qu'il habite la Suisse
ou I'élranger, n’importe, ne pourrait pas tout aussi
bien étre doté des mémes communications? Cela
va sans dire, que ceci ne pourrait se faire qu'a
condition de la remise d’une contribution annuelle
el en méme lemps de I'acceptation des obligations
relatives. Ce serail une mesure aggravée en vue
des entreprises de réclames douteuses et qui en
anéantirait d’autant plus rapidement I'existence.
aussi bien qu’elle préserverail de celles. qui se
fonderaient nouvellement. En ce qui concerne celle
derniére proposition, en qualité de quoi nous la
faisons, nous avons surloul en vue Messieurs les
membres de la Société internationale des hoteliers,
et nous ne doulons pas, que celle proposition soit
recue favorablement par ces collegues. (A suivre).

La maxime et la pratique.

Notre correspondent a demontré dans le der-
nier numéro par des exemples que partout ou l'on
entrail en relations commerciales avec quelqu’un
qu’'on se trouvait en face d’un travail et d’'un compte
d’aprés le «tarif normal». 1l continue ainsi dans
ses manieres de voir:

Mon collegue a gagné quelques chambres de
plus par sa construction, mais pour celles-ci il a
besoin de mobilier, de linge, de rideaux, de gar-
nitures de lit, d'effets de toiletle, de glaces etc.
Voila ou il peut se livrer & I’entente de I'épargne.
Oui prosit! 1l veut que tout soit bon, beau, solide
et pratique, afin que tout réponde au moins aux
conditions et au rang de sa maison, el par suite
de cela il faut qu’il paie le tout d’aprés le tarif,
bien cher, oui souvent méme extrémement cher,
si cela doit étre beau, solide et pratique. Seule-
ment il n’en est pas ainsi que de celui qui batit,
qu'il devrait faire bonne mine au mauvais jeu vis-
A-vis de ces tarifs normaux, mais quiconque se
trouve dans la position d'acheter ce qu’il lui faut
en aliments, aura l'occasion d’observer que dans
toutes les affaires il y a une maxime qui est de
méme irrévocable dans la pratique: bon marché
et mauvais, bon et valant son prix. S’il manque
du café au collegue, ou du sucre ou du vin, il
s’adresse au fournisseur, il achéte ce qui lui manque
en gros; alors le fournisseur de cafés lui annonce
que la qualité desirée a élé beaucoup demandée
A I'enchére a4 Amsterdam et que l'on pouvait con-
stater une hausse. Quoique le prix fixée semble
un peu trop élevé au collegue, il l'accepte, pour
ne pas devoir le payer plus cher plus tard. En
ce qui concerve le sucre, c’est la méme circon-
stance qui y joue son role. Le marchand de vins
se plaint des dévastations du philoxéra, du grand
froid au mois de mai, de I'humidité au mois de
juin, de la température défavorable pendant les
vendanges; c'est pourquoi il ne peut lui recom-

mander que telle et telle sorte de vin el & quel
prix aussitot qu'il doit étre bon et naturel, on dit
lout simplement: ils coitent tant el tant el puis
c'est tout. Yoili done partout de la maxime, a
laquelle on y tienl sous toutes les circonstances,
partout une procédure commerciale rigoureuse.

Ou en sont les hoteliers a ce rapport? Est-ce
(ue la maxime passe aussi en pralique chez eux?
En voici quelques exemples: Un monsieur el une
dame arrivent par le dernier train de nuit; ils
demandent une bonne chambre au prix de 5—6
frs. pour les deux. Est-ce que le collégue soutiendra
sa maxime, c'est-a-dire est-ce qu'il tiendra ferme
a son larif, répondant au rang de sa maison, méme
envue durisque de garder une chambre inoccupée?
Non, ordinairement pas; mais il pense, il vaut
mieax un p .. dans le chou, que rien du tout,
el voila ce qu’on appelle procéder commercialement,
et on s’appuie sur de tels faits, afin de s'établir
comme commercants, afin d'obtenir les droits de
commercants aupres des aulorilés.

Les collegues de la Société internationale ont
envoyé il y a quelques temps une pétition au
gouvernement de l'empire en vue de l'obtention
des droits commerciaux. Voild ce que jappelle
marcher crinement; il en serait aussi bientot
temps chez nous. Mais tant qu'il arrive qu'une
famille de plusieurs téles, que je ne puis pas
accepter par suile de sa moindre offre de pension
faite, se rend dans la maison de mon collegue et
n'en ressort plus, quoique sa maison fasse la
meme prélention de premier ordre, je dis  lant
(que cela arrive, tous les hoteliers ne peuvent pas
élre complés parmi les commercants. I vaut
mieux de ne pas parler de la manicre qui se
pralique pour altirer son monde car celui qui
graisse la palle aux portiers, aux sommeliers, aux
portefaix - et aux conducleurs ou qui entretient
méme des agenls payés, en achelant leur bien-
veillance et qui n’y voit pas sa dégradation, celui-
li a la vue bhornée. Il est tout & fait juste, que
cette sorte de pratique d’affaires se venge & lui-
meéme par le temps, mais en attendant il nuit
aux intéréts non seulement de son collegue qui
adhére & la maxime réelle, mais aussi & ceux de
toute la corporation. O on lui offrait 5 frs.
cette année, I'année prochaine on lui offrira 4 frs.
el ainsi de suile, jusqu'a ce que le rang de la
maison, qu'il n’a pas su conserver, bal en breche
el qu'une telle société mélangée rentre chez lui
que bientot la meilleure classe s'éloigne, el puis
il en est fait du rang de la maison, el alors un
beau jour il voit que la quantité de la fréquen-
lation n’est restée non seulement slabile, mais
quelle s’est peutl-élre méme élevée; mais en
méme temps aussi les frais de la régie el, par
suite de la dimmution de la qualité, que le résullat
financier s’est abaissé et ne correspond en aucune
proportion au mouvement des étrangers. Voild
la conséquence, faute d’exécution de la maxime
en affaires qui a différents endroils ne sert que

d’enseigne. Il est ordinairement trop tard pour
vouloir s’en retourner. La quintessence de mes
réflesions, la voici: Si vous voulez faire des

prétentions - vis-i-vis de l'élat au sujet de vos
droits commerciaux, alors agissez aussi commerciale-
ment. Que la pratique ne forme pas un contraste
par rapporl & la maxime, mais qu'elle soit
I'ultimatum de celle-ci.

Breslauer amtliches Fremden- und Intelligenzblatt. Wir
erhalten aus dem Schwarzwald eine Zuschrift, in welcher
uns mitgetheilt wird, dass auch die dortige Gegend mit
Telegrammen begliickt worden. Unser Gewiihrsmann {iber-
mittelt uns zwei davon folgenden Inhalts:

Kurhaus H . . ..

Anliisslich internationaler Maschinenausstellung leh-
haftester Fremdenverkehr erbitten Genehmigung Ordre
achtmaliger Insertion betr. Kurhaus wie Schwarzwald-
zeitung bringt. Ausfiihrliche redaktionelle Abhandlung
iiber ihr priichtiges Etablissement erfolgt gratis.  Wird
Anklang finden. Exped. Bresl. amtl. Fremdenbl.

«Auf die Anfrage betr. Auflage und Zustellung ciner

Probenummer erhielt unser Gewithrsmann ein zweites
Telegramm, welches lautet:

«Achtmalige Insertion, cinschliesslich gedicgene redak-
tionelle  Abbandlung 36 Mark. Ersuchen umgehend
Ordre. Exped. Bresl. amtl. Fremdenbl.»

Wir haben weiter nichts mehr beizufiigen, bezwecken

mit der Veréffentlichung der Telegramme nur, weitere
Beweise zu konstatiren, hingegen konnen wir doch nicht
unerwihnt lassen, dass in der Art und Weise, wie das
«Bresl. amtl. Fremdenbl.» die Frage der Auflage umgeht
und auf das Verlangen einer Probenwmmer nicht cintritt,
ein Erschwerungsgrund fiir das Gebahren des betrefienden
Blattes liegl, weil dadurch die vom «Breslauer General-
Anzeiger» und vom Breslauer «Gastwirth» aufgestellten
Behauptungen, das Blatt habe hichstens 400 Abonnenten
und sei an und fiir sich von der geringsten Bedeutung

bekriiftigt werden.
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for the Pr of Home and Foreign Travel,
London. Auch fiir das Unternehmen des «liebenswiirdigen»
Herrn Webb miissen wir uns heute wieder «interessirens».

Einer unserer Leser hat dem Herrn Webb auf schrift-
lichem Wege \orslallungen gemacht, dass 15 %o entschieden
zu viel verlangt sei, weil der ganze Profit, den ein Hotelier
erziele, auf diese Weise «drauf» gehe. Herr Wehb schreibt
ihm hierauf laut dem in unsern Hinden sich befindenden
Briefe, dass dieser Umstand kein Hinderniss bilden solle
mit ihm in Geschiiftsverbindung zu treten, da er gerne
bereit sei, sich auch mit 10 %o zufricden zu stellen.

So, Herr Webb, haben Sie nun auch noch die Dreist-
heit, uns gegeniiber auf Ihr loyales Geschiiftsverfahren
zu podwu, nachdem dieses« corpus delicti» sich in unsern
Hiinden befindet?

Also dem Unklugen, der sich ohne Besinnen in Ihre
Schlinge begibt, nehmen Sie 15°/o ab und bei dem
Kliigeren, Vorsic htigeren  begniigen Sie sich mit 10 %.
Von diesen drei in Frage kommenden Personen, sind
jedenfalls Sie, wir wollen nicht gerade sagen die kliigste,
aber doch sicher dice schlaueste, denn in [hrer Hand liegt
es ja, die Sache so einzurichten, dass Derjenige der Sie
nur mit 10 %o «schmiert» verhiiltnissmissig doch schlechter
daran ist als der 15 %ige. An emem Beispicl wollen wir
Thnen dies erkliiren. Es hat uns vor einigen Monaten der
Vorsteher ciner bekannten sehweizerischen Annoncenexpe-
dition vor Zeugen in's Gesicht crklirt, dass wenn seine
Agenten Auftrige von Annoncen zur Vertheilung an eine
Aunzahl Bliitter erhalten, dass bei der Vertbeilung es nicht
in Betracht komme, ob fiic die Annonce in diesem oder
jenem Blatte ein grosserer Erfolg in Aussicht stehe, sondern
dass bei der Wahl der Blitter, unbeachtet des Charakters
oder der Tendenz derselben, unbeachtet ob Fach- oder
politische Bliitter ausschliesslich die Hohe der Rabattge-
withrung scitens der Blitter der Ausschlag gebe. Seit
diesem Ausspruche, der gethan wurde, als es sich unserer-
seits darum handelte. mit dieser Firma in Verbindung zu
treten, haben wir die Achtung vor der betr. Annoneen-
expedition verloren.

In diesem Sinne, Herr Webb, diirfte es auch bei
Thuen hinter den Coulissen aussehen, vorausgeselzl, dass
Sie iiberhaupt in den Stand gesctzt sind, ctwas mehr an
Andere zu vergeben als bloss Ihre Circulare.

Almanach du Jura. Ucber dieses werden wir ersucht,
unsere Meinung in Bezug auf scinen Werth zu Reklame-
zwecken abzugeben.

Wir kennen dieses Almanach (Kalender) nicht, cin
Blick jedoch in das beziigliche Anroncencircular geniigt
uns, um sofort dariiber klar zu scin, dass es sich hier um
einen ganz gewdhnlichen Volkskalender, wie der «Lahrer
hinkende Boten, der «Appenzeller¥-, «Luzerner»- oder
«Ziircherkalender» handell, denn cs heisst in dem Circular
unter Anderem: «Die diesjihrige Ausgabe wird mehr denn
je auf Vollstindigkeit des Verzeichnisses der Mirkte und
Messen (foires) der ganzen Schweiz Anspruch machen
kénnen.»

Die Volkskalender ziihlen in der Regel nicht zu den
schlechtesten Publikationsmitteln, ecignen sich aber mehr
fiir die Geschiiftswelt. Auffallend ist nur, dass auch Hotels,
was man nennt Hotels, mit deren Circulare bechrt oder
besser gesagt belistigt werden.

Es licgen noch Circulare von drei verschiedenen, mehr
oder weniger «beriihmten» Unternehmen vor uns, . wir
en aber fiir diesmal abbrechen, mit Riicksicht auf den
uns zur Verfiigung stehenden Raum. Der gute Herr Webh
wird uns hoffentlich nicht fiir niichste Nummer schon wieder
Stoft' liefern, so dass wir dann Andere auch eher «beriick-
sichtigen» kénnen.

A A A L A AT XA

Reiseverkehr von England nach der Schweiz.
kehrshureau Luzern erliisst folgende Mittheilung:

Das Ver-

»Es herrscht vielfach die Ansicht, dass der Verkehr
zwischen England und der Schweiz in Folge der Cholera
gestort sei und die Reisenden Unannehmlichkeiten wie Qua-
rantiine, irztliche Untersuchung cte. ausgesetzt sejen.

Es ist dies durchaus unrichtig. Auf den Linien Calais-
Dover nnd Calais-Ostende geht der Verkehr nach der Schweiz
ungestort und regelmiissig vor sich, ebenso die Abfertigung
des Gepickes.

Auf Grund eigener Erhebungen an den Grenzstationen
konnen wir mittheilen, dass der Eintritt in die Schweiz
keinerlei Beschriinkungen unterworfen ist. Es findet keine
dirztliche Untersuchung statt und das Gepiick wird wie ge-
wdhnlich nur zollamtlich behandelt, aber keiner Desinfection
unterworfen.

Dagegen ist der dirckte Wagenverkehr eingestellt wor-
den, so dass man an den Grenzstationen umsleigen muss.
Es ist dies die einzige Beliistigung.

Das Gepiick, das hinwieder aus der Schweiz direkt nach
London registrirt wird, wird erst am Bestimmungsort und
auch nur zollamtlich behandelt.«

Luzern. Der auf Tribschen bei Luzern lebende Welt-
reisende, Konsul Ernst von Hesse-Wartegg ist von der
Generaldirektion der Weltausstellung in Clucnvro zu einem
der Ehrenkommissiire der Weltausstellung gewiihlt worden.

Die Vitznau - Rigi - Bahn beforderte im Augusl 32479
Personen (1891: 30,402).

Bern. Der Bundesrath gibt Freitags im »Hotel Bellevue«
ein Abschiedsdiner zu Ehren des nach Rom versetzten
von Biilow.

Zermatt. On vient de prendre la déeision de laisser
un des grands hotels ouverls pendant I'hiver, c¢'est-a-dire
du 15 décembre au 15 février. 11 parait que les demandes
ont ¢té si nombreuses que M. Seiler s'est décidé & mettre
I'Hotel du Mont-Rose a la disposition des nombreuses
personnes qui comptent passer tout Uhiver dans la haute
montague.

Neuchatel. In der Stadt Neuchitel gehen einige gemein-
niitzige Minner in Gemeinschaft unt den Be hmden mit
duu(redﬂul.«'uum, auf niichstes Friihjahr ein Verkchrsbureau
in’s Leben zu rufen.

Leysin sur Aigle. Das seit schon 2 Jahren im Bau be-
griffene Grand Hotel wurde am 25. August erdffnet. An
dem Eriffnungsdiner nahmen 120 Personen Theil. Das
Hotel ist grossartig und besonders zum Winter-Aufenthalt
cingerichtet und enthilt 150 Zimmer mit Salons. Directeur
ist J. Kiinzler, friither Directeur im Grand Hotel, Territet,
Besitzer des Hotel d'Angleterre Bordighera, Italien.

+ E. Habisreutinger. In Antwerpen ist h lingerm,
schwerem  Leiden Ed. Habisreatinger, in Ziirich wohlbe-
kannt als Griinder und Wirth des «Hotel Habis», im
Alter von 53 Jahren gestorben. Er hatte in seiner
Jugend das Dreherhandwerk gelernt, grift dann zum
Wanderstab und liess sich nach weehselvollen Schicksalen
in Ziirich nieder, wosclbst er bald ein bekannter und be-
licbter Mann wurde.

Presse. In der Buchdlmkmm von Hugo Riehter in
Davos erscheint von nun an wdochentlich cinmal unter dem
Titel »The Anglo Swiss Gazette« eine Zeitung fiir Englinder,
Amerikaner ete. aller Zonen, welche in der Schweiz wohnen
oder reisen. Hauptzweck des neuen Unternchmens ist, den
Kurort Davos bekannter zu machen.

Lausanne. In der Stadt Lausanne hat sich eine Gesell-
schaft gebildet, welche die Erstellung von Tramways durch
die Stadt, die Errichtung eines Quais von Ouchy nach dem
Thurme Haldimand und den Bau eines grossen Hotels mit
Kursaal auf letzterer Liegenschaft sich zur Aufgabe setat.

Eine schweiz. Landesausstellung wird in Genf angestrebt.
In der niichsten Zeit werden Vertreter der Behdrden und

| der verschiedenen Interessenten, Gesellschaften und Private,

auf Anordnung des Handels- und Industriedepartements
zusammenkommen und die Frage besprechen. Als Zeit-
punkt der Ausstellung soll das Jahr 1896 in Aussicht
genommen werden. '

Frequenzliste auslindischer Kur- und Badeorte. Baden
bei Wien (3. Sept) 12418: Baden-Baden (5. Sept.)
51,275; Franzensbad (3. ‘Sept.) 7,639, Johannisbad (17.
Aug.) 2754; Karlsbad (6. Sept) 34,115; Marienbad (7.
Sept.) 15,567; Ostende (21. Aug.) 21,020; Wildbad-
Gastein (1. Sept) 6389; Wieshaden (3. Sept) 52126.

Itallen. Die diesjiihrigen venetianischen Weine werden
im «Schweiz. Handelsamtsblatt» vom schweizerischen Kon-
sulat in Venedig warm empfohlen. Die Provinzen von Val-
policella, Bugnoli, Conegliano sollen sich nawentlich fiir
Tisch- und Flaschenweine sehr gut eignen. Der Alkohol-
gehalt dieser Weine varirt zwischen 10 und 121/2%. Die
Preise sollen in Folge der grossen Ernte sehr billig sein.

Eine Londoner Weltausstellung wird fiir 1894 oder 1895
in Aussicht genommen. Seil 1851 hatte England keine
Weltausstellung mehr.

Auch London will seinen Eiffelthurm haben, und damit
London nicht hinler Paris zuriickstehe, soll er 150 Fuss
hoher als der in der franzosischen Hauptstndl werden.
Er wird zu Wembley Park erbaut werden und etwa
100,000 Pfund Sterling kosten. An der Spitze des Unter-
nehmens steht Sir Edward Watkin, bekannt durch das
Kanaltunnelprojekt.

Le plus grand pont du Monde est le pont du Lion, prés
de Sangang en Chine. De prés de 8'/2 kil., il est jeté an
travers d'une baie de la mer Jaune. sur ’300 arches en
magonnerie, a 70 pieds au-dessus de l'eau. D’'énormes
lions en marbre reposent sur chaque pilier. Ce pont fut
construit vers la fin du si¢cle dernier.
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Basel. Professor Virchow ist am 16. im Hotel National
abgestiegen.

Interlaken. Im Rugenhotel «Jungfraublick. ist die Kai-
serin von Oesterreich abgestiegen zu lingerem Aufenthalt.

Vevey. La célébre cantatrice Christine Nilson, comtesse
de Miranda, est & Vevey depuis une huitaine de jours.
C'est au Grand Hotel de Vevey qu'elle est descendue.

Neapel. * Graf von Flandres mit Gefolge ist Dereits
nach siidlicheren Gegenden verreist und wohnt jetzt in
A. Landry’s Hotel Bristol in Neapel.

Liebesgaben - Sammlung
zu Gunsten
der bei dem Brande in Grindelwald
betroffenen Hotelangestellten.

Uebertrag  Fr. 580. —
Yon P.O.. Basel . . . . . » 10.—
Yom Hotel Meurice, Paris . . . » 40.—

Summa  Fr. 630. —
Diese Spenden verdankl herzlich und nimmt
weitere Gaben gerne entgegen
Die Redaktion der Hotel-Revue.

Gentral- Stellenvermittlungs - Bureau

des Schweizer Hotelier-Vereins.

Offene Stellen:
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Oberkellner
Chefs de cuisine
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GOSUGM Wﬂl'dﬂll l%tl Ort | Eintritt “ g \ .g an der 'ersten !
S T B B P— Do Schweizerischen Fischereiausstellung Basel 18%.
3 Imulmnn!hlclmn Helwl== 1 Schweiz & Siiden | ~ofort . \]hllt‘l N
3 [ I I ee edienung. rompter rsandt nac uswiirts.
SR | — | = |atseh.u.ffz.Sehw. ‘\ l j Feelle Hadisnwig r Le Ye o el I EN A
1jung. Chef de Cuisine| ‘ * | 21 Z | “Sehweiz I otover = \ 2 Billigste Preise Lebendfrische Waare Billigste Preise
1 Hingdre-Glititerin T T T ] vaten i ! I8 [a. Rhein-Salm p. Pfd. 3.— | Ia. Rehbilegli per Pfd. 1.20 Champagner Weine
3 ” ‘ MR R 1 ';,"; , Seeforellen 3.— | 1 Rehpfeffer 0.50 | Kranken und Gesunden bestens
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1 RestKellnerin "L 22 aeen. sehweiz | sofort A . Soles 250 1 Rehschlegel  12.—14.—/carte blanche p.Fl 4—
{ oo TIK“rx:;‘{;\" e e w | o« '}*‘; ,» Rothzungen 0.80 »» Hasen 6.— | carte nolre 3.50
i Roottenamg || 2|2 2| 2| S sctmeiz | 1.0kt G Schollen 0801  »» Rebiiheor 180, Extra Dry 3—
I Concierge . . | Ttalien auf Okt. Tahrst. ,'ﬁ'. »» Hecht 125 » ga:dhl:":]';‘“ g Hnuantutrruh' Waare, auch Ver-
1 Gonvernante T 7 | - || Tnachiand sstelle—| | A . Felchen pr.Stk. 1.50| 7 geimeetner i_ sandt nach Auswiirts.
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-Portie | w | »w | — | — | dtsch. Schweiz || sofort VR :
| [ |~ fj =oter ‘ }3 " zargien 010 (1)4;(_) " gresse-g%&'nse x~—10 — gz:::f";l:tall
| | .10—0.5 resse-Enten
o i R ” o ol Cognac Henness
. . X . Langoustes 3—10| ,. Bresse-Capaunen 0g Yy
Eingeschriebenes Personal : 41 ! 2.—| ., Bresse-Poularden Kirschwasser
l P | i T Sprach - ,'3'('. ,» Bresse-Poulets 2:;‘;”;:
|l £ i =sprachen | Rintri | I & & »» Kleine Poulets n _
I_ q[%ﬂna | Alter - T g Eintritt | :ﬁ: i " Bresse-Tauben Bitter und diverse
1 N R 2K * Feine, dchte Liqueurs.
‘:A.'{EX,\.N.-(_ ‘ . | = :“:g;: ;’*‘; Petits-Pois. l_-'rilcllten'-‘(fo!npoles- Champignons. Saucen-Beilagen
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See und Mont-Blanc. — Aufzug.
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Richemond — Genf

Bedeutend vergrossert, nebst Villa Beau Regard, 70 Zimmer, alle mit Aussicht auf

A. R. Armleder, Propr.
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