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Datenkonversion Leica TPS1000/1100-

Serie nach LTOP

Meteokorrekturen an Distanzen mit LTOP

Die Firma Leica Geosystems AG
bietet auf ihren Tachymetern der
Serien TPS 1000 und 1100 ein
Programm fur Fixpunkt- und De-
formationsmessung an. Mit die-
sem Programm «Satzmessung»
kann eine beliebige Anzahl Ziele,
in einer vom Operator definierba-
ren Reihenfolge, automatisch an-
gezieltund gemessen werden. Als
erfahrener Anwender von Leica-
Instrumenten vermisste ich ein
Konvertierungsprogramm,  das
mir eine elegante Ubergabe von
Messdaten aus diesem Satzmes-
sungsprogramm ins LTOP erm&g-
lichen wirde. Ich habe zu diesem
Zweck folgende beiden Program-
me entwickelt:

Das Programm GSl-Satz
Ubernimmt die GSI-Daten (GSI8
oder GSI16), welche mit dem Pro-
gramm Satzmessung der Firma
Leica registriert wurden und er-
stellt ein fertiges LTOP-Messfile.
Die Einstellungen am Instrument
bezliglich Registrierungsmaske,
Aufnahmegenauigkeiten, — GSI-
Format usw. kénnen beliebig ge-
wahlt werden. Ebenso ist es dem
Anwender Uberlassen, welche
der drei Aufnahmemethoden des
Leica-Programmes er vorzieht.
Ausgegeben werden die Resulta-
te wahlweise in zwei Varianten:
Einzelsatze oder Satzmittel.

Im File mit den Einzelsatzen wer-
den neben den eigentlichen
Messwerten in folgenden Fallen
Meldungen ausgegeben:

e falls nur eine Lage gemessen
wurde

e falls Parameter zwischen erster
und zweiter Lage geandert
wurden

e falls Distanzen mit einer Addi-
tionskonstante oder einem
ppm-Wert gemessen wurde.

Im File mit den Satzmitteln wer-

den die Anzahl Satze und die max.

Differenzen ausgegeben.

Das Programm DistKorr

fuhrt neue LTOP-Kartenarten fir
die Beobachtungen von Tempe-
ratur, Druck, Luftfeuchtigkeit und
Additionskonstanten ein. Es kon-
nen Stations- und Zielwerte defi-
niert werden. Sind nur Stations-
werte erfasst, werden die Ziel-
werte fur Temperatur und Druck
berechnet, sofern ein optionales
Koordinatenfile dem Programm
Ubergeben wurde. Als Resultatfi-
les werden ein LTOP-Messfile mit
den korrigierten Distanzen sowie
ein Protokollfile zu Kontroll-
zwecken ausgegeben.
Demoversionen dieser Program-
me kénnen unverbindlich bestellt
werden. Die Programme laufen
unter Windows 9x/NT. Die Pro-
gramme koénnen einzeln oder im
Bundle erworben werden.

Peter Breitenmoser
Geoddsie Geomatik Support
Via Nurtal 6

CH-7402 Bonaduz

Telefon 079 / 242 14 00
e-mail: p.br@bluewin.ch

Leica Geosystems obtained an order from
The National Land Survey of Finland

Leica Nilomark Qy, representative
of Leica Geosystems in Finland,
has been awarded an order for 30
Leica SR530 GPS receivers, 11
Leica SKI Pro software packages
and 11 Leica FieldLink software
packages from the National Land
Survey of Finland (NLS). The RTK

GPS receivers will be mainly used
by NLS for boundary mark sur-
veys, and the FieldLink software
on penpads for updating the road
database in the rural areas. The
National Land Survey of Finland
has 13 district offices spread
around the country with the main

office in Helsinki. The order was
placed with Leica Geosystems af-
ter benchmark tests were carried
out with RTK systems from Leica,
Trimble, Javad and Spectra in No-
vember 1999. The systems were
tested in a normal Finnish envi-
ronment with heavy forest. One
of the most important features
tested was the ambiguity resolu-
tion time and the reliability under
trees. During the field test how-
ever the weight of the units, ca-
bles, man-machine interface,
ease of terminal keyboard as well
as general appearance of the sys-
tem were taken into considera-
tion.

The test and the evalutation of the
results was executed by the pro-
ject team in the Development

Centre Office of NLS, founded to
develop their survey procedures
and methods for normal cadastral
work. Leica Geosystems was val-
ued highest out of all the systems
tested. Apart from its high relia-
bility and performance it also
proved to be the most complete
solution offered with RTK hard-
ware, DGPS hardware (RDS re-
ceiver and penpad computer),
SKI-Pro Post Processing Software
and FieldLink data processing and
management software.

Leica Geosystems AG
Kanalstrasse 21

CH-8152 Glattbrugg

Telefon 01 / 809 33 24

Telefax 01 /810 79 37
http.://www.leica-geosystems.com

Daten geographisch nutzen
Die Berner Firma Tydac AG prasentiert neue Anwendungen

Geographische Informationssys-
teme er6ffnen Privatunterneh-
men wie 6ffentlichen Verwaltun-
gen neue Moglichkeiten zur
Marktbearbeitung und Kunden-
betreuung. Mit innovativen Inter-
net-Anwendungen hat die Berner
Tydac AG jungst im Bereich des
New Public Management interes-
sante Losungen geschaffen.
Schon seit Jahrzehnten erfassen
und bewirtschaften private Un-
ternehmen wie 6ffentlichrechtli-
che Organisationen neben Sach-
daten auch geographische Infor-
mationen, die in einem soge-
nannten Geographischen Infor-
mationssystem (GIS) gespeichert
werden. Doch erst seit Beginn der
90er Jahre, als leistungsstarke
Personal Computer die Gross-
rechnersysteme ablosten und GIS
zum Durchbruch verhalfen, kon-
nen diese Daten wirtschaftlich ge-
nutzt werden.

20 Prozent Marktanteil

Als Pionierin unter den GIS-Un-
ternehmen hatte die Tydac AG da-
mals die ersten GIS fir Desktop-
Computer aus Kanada in die
Schweiz eingefiihrt. Das 1991 ge-
grindete Berner Unternehmen
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wurde 1994 strategischer Partner
der amerikanischen GIS-Entwick-
lungsfirma Maplnfo und 1997 als
«best Maplinfo Partner Central
Europe» ausgezeichnet. Heute
sind in der Schweiz etwa 5000 Ar-
beitspldtze mit einem GIS aus-
gerustet, schatzt Christian Egloff
Fauth, Verkaufsverantwortlicher
der Tydac AG. Das Kleinunter-
nehmen halt mit Uber 1000
installierten  Lizenzen  einen
Marktanteil von rund 20 Prozent
und will diesen kunftig weiter
ausbauen.

Ressourcen konzentrieren

Ein Meilenstein in der Entwick-
lung der noch jungen Branche be-
deutete die freie Anbindung von
GIS an alle bedeutenden Daten-
banken. «Aus heutiger Sicht sind
GIS ein integraler Bestandteil von
Datenbanksystemen und geben
diesen den geographischen, den
raumlichen Bezug», unterstreicht
Egloff Fauth. «Letztlich helfen die
GIS, den Einsatz von knappen
Ressourcen auf die richtigen Ge-
biete zu konzentrieren», unter-
streicht der Marketingmann den
o6konomischen Nutzen. Die Un-
mengen von Daten, die in Daten-
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New Public Management via Internet: Die Firma Tydac ermog-
lichte fur die Stadt St. Gallen Gber die Adresse mapserver.ch kun-

dennahe Loésungen.

banken von Firmen und offentli-
chen Institutionen liegen, kénnen
verdichtet und leicht verstandlich
dargestellt werden. Firmen kon-
nen so erkennen, wo etwas ge-
schieht, was und in welchem Aus-
mass es geschieht.

Von Apotheken bis Telekom
Wahrend diese Art der Informati-
onsverarbeitung im Strassenver-
kehr, in der Wetterbranche, im
Militar oder bei Feuerwehr und Zi-
vilschutz seit Jahren Allgemeingut
ist, erdffnen die modernen Soft-
ware-Applikationen neue An-
wendungsmaglichkeiten. So
kann beispielsweise ein Pharma-
Unternehmen die soziodemogra-
fische Struktur der unmittelbaren
Umgebung von Apotheken und
Drogerien erheben und darauf
aufbauend den Einsatz des Aus-
sendienstes optimieren. Geogra-
phische Simulationsprogramme
helfen  Telekommunikationsun-
ternehmen bei der Netzplanung.
Detailhandelsketten kénnen mit-
tels Adressdaten ihrer Kunden das
relevante Einzugsgebiet einer Fi-
liale erfassen. Dank Geomarke-
ting kann die potenzielle Kund-
schaft zielgenauer erfasst und
Standorte geplant oder optimiert
werden.

Einwohner besser informiert
Von Nutzen sind GIS auch far 6f-

fentliche Verwaltungen. So be-
auftragte die Stadt St. Gallen die
Tydac AG, im Zusammenhang mit
einer Zonenplananderung den
neuen Zonenplan der Stadt im In-
ternet zu ver6ffentlichen. Interes-
sierte Burger konnten sich so via
Internet-Adresse http://www.
mapserver.ch Uber die bevorste-
henden Anderungen informie-
ren. Suchmaoglichkeiten nach Par-
zellennummern, Strassen oder
Quartieren erlaubten einen einfa-
chen Zugang zu den geogra-
phisch aufbereiteten Informatio-
nen. Dieser Basisplan kann im Sin-
ne der Blrgerndhe um weitere
Informationen erweitert werden,
beispielsweise mit Daten Uber
Schulkreise, das 6ffentliche Ver-
kehrsnetz, Deponieplatze, Ab-
stimmungslokale und &hnliches
mehr.

Derselbe Basisplan dient verwal-
tungsintern in einer Intranet-An-
wendung als Grundlage fur wei-
tere und detailliertere Abfragen.
Durch die permanente Verflg-
barkeit werden in der departe-
mentsubergreifenden  Zusam-
menarbeit bedeutende Effizienz-
steigerungen realisiert.

Interaktive Karten

Fur Firmen, welche die Attrakti-
vitat Ihres Internet-Auftritts mit
interaktiven  Karten  erhohen
maochten, betreibt Tydac AG einen
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neutralen Providerservice speziell
fur GIS Erweiterungen. Die Idee
ist einfach und bestechend. Der
Kunde lagert Spezialanwendun-
gen seiner Homepage aus. Er mie-
tet sich beim Providerservice des
Spezialisten ein. Der surfende
Konsument nimmt dabei kaum
zur Kenntnis, dass er die ange-
wahlte Homepage vorlberge-
hend verlasst. Die Vorteile liegen
auf der Hand: Professionelle L6-
sungen, kein Realisierungsrisiko,
Kostentransparenz und nicht zu-
letzt cost sharing.

Das Berner Unternehmen will sei-
ne starke Stellung als Anbieter
von skalierbaren Lésungen im Be-
reich der GIS weiter ausbauen.
«Insbesondere dank Internet und

Intranet kann der Nutzen von
geographisch visualisierten Daten
in der ganzen Unternehmung voll
zu Tragen kommen», ist Ge-
schaftsleiter Flavio Hendry tber-
zeugt. Die erzielbaren Skalener-
trége seien dabei betrdchtlich.
«Wir wollen unseren Kunden hel-
fen, durch schnellere und umfas-
sendere Informationsgewinnung
Wettbewerbsvorteile zu erzie-
len».

Tydac AG

Buristrasse 23

CH-3006 Bern

Telefon 031 /368 01 80
Telefax 031/ 368 18 60
e-mail: info@tydac.ch
http://www.tydac.ch

Leica Geosystems: ein solider Wert plant
den Gang an die Borse

Hans Hess, CEO von Leica
Geosystems, fuhrte das Traditi-
onsunternehmen in den vergan-
genen Jahren entschlossen aus
der Welt der optomechanischen
Vermessungsgerate in die kom-
plexe Welt der raumlichen Daten-
erfassung und -verarbeitung. Das
notige Kapital fur die Zukunft will
sich Leica Geosystems an der Bor-
se holen. Das Management ist
Uberzeugt, Leica Geosystems ist
eine Perle mit grossem Zukunfts-
potenzial. Leica Geosystems be-
schaftigt 2325 Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter und erzielte im
Finanzjahr 1999 weltweit einen
Umsatz von CHF 470 Mio. und ei-
nen Gewinn (EBITDA) von CHF 62
Mio. Im Ende Mérz abgelaufenen
Finanzjahr 2000 wurde der Um-
satz um eindruckliche 15% auf
CHF 540 Mio. ausgeweitet.

Solider Hintergrund

Endlich, ist man versucht zu sa-
gen, wieder ein Borsenkandidat
mit solidem Hintergrund. Die Hei-
mat der Vermessungstechnologie
istin der Schweiz angesiedelt und
verbindet sich mit traditionsrei-
chen Namen wie Kern Aarau und
Wild Heerbrugg. Heute gehort al-
les zu Leica Geosystems — ein
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CEO, Leica

Hans Hess,
Geosystems Heerbrugg.

weltweit fuhrendes Unterneh-
men der Vermessungstechnolo-
gie. AlsHans Hess die Fihrung der
Firma 1996 Ubernahm, schatzte
die internationale Kundschaft
zwar deren Soliditat und Serio-
sitat, vermisste aber Innovations-
kraft und storte sich an hohen
Preisen. Dennoch, der Name «Lei-
ca» hat Magie und was noch
mehr zéhlt, ist die hohe Kompe-
tenz der Mitarbeiter im St. Galler
Rheintal und in aller Welt, die seit
jeher ein wesentliches Kapital des
Unternehmens darstellt.

Erprobtes Management

Hans Hess scharte 1996 eine in-
ternational erprobte Geschaftslei-
tung um sich mit einem Durch-
schnittsalter von 46 Jahren, aus
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zehn verschiedenen Nationalita-
ten stammend. Die meisten von
ihnenwaren in der Firma gross ge-
worden. «Wesentlich war», erin-
nert sich Hess, «dass ich auf soli-
den Werten aufbauen konnte,
auf einem loyalen Kundenstamm,
auf robusten Produkten und vor
allem auf den Qualitaten unserer
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter.
Wir haben alles gemeinsam im
Team in sehr kurzer Zeit geschafft,
weil wir alle an den Erfolg von Lei-
ca Geosystems glaubten.»

1998: Management Buyout
mit Investcorp

In den vergangenen Jahren wur-
den bei Leica Geosystems die tra-
ditionellen Werte der «Old Eco-
nomy» mit Ansatzen von «New
Economy» angereichert. Leica
Geosystems elektronische GPS-
und Laser-basierte TPS Datener-
fassung und Datendarstellung er-
obert Schritt um Schritt die dritte
Dimension in der rdumlichen Da-
tenwelt und erdffnet durch inno-
vative Lésungen fur ihre Kunden
neue Markte und Potenziale.
Doch noch auf einer anderen Ebe-
ne wurde eine neue Dimension
erschlossen. Der Weg zur Borse
wurde im Oktober 1998 mit ei-
nem Management Buyout unter
Mitwirkung der in London, New
York und Bahrein beheimateten
Private Equity Firma Investcorp
eingeleitet.

Initial Public Offering: Kapital
fur die Zukunft

«Leica Geosystems hat das Po-
tenzial, das wir zum Zeitpunkt un-
serer Investitionen sahen, erfullt
und seine ehrgeizigen Ziele er-
reicht», sagt Philip Yea, Mitglied
der Geschéftsleitung von Invest-
corp und Verwaltungsrats-Prasi-
dent von Leica Geosystems.
«Deshalb fassen wir den Gang an
die Schweizer Borse im Verlaufe
des Jahres 2000 ins Auge. Der ge-
naue

Zeitpunkt hangt natirlich vom
Zustand der Finanzmarkte in den
néachsten Monaten und vom Fort-
schritt unserer Vorbereitungen
ab.»

«Heute ist Leica Geosystems ein
finanziell starkes und modern ge-
fuhrtes Unternehmen mit grossen
Wachstumschancen.  Wir sind
Uberzeugt, dass das Unterneh-
men dank seiner Kundennahe,
seiner starken Marke und der
technologischen Innovationskraft
seine flhrende Marktposition
ausbauen kann. Von der Profes-
sionalitat des Managements sind

wir beeindruckt. Dank der gros-
sen Unterstltzung der Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter
wéhrend einer Zeit grosser Ver-
anderungen konnten neue, inno-
vative Produkte zu attraktiven
Preisen realisiert werden.»

Durch den bevorstehenden Bor-
sengang wird Investcorp seinen
Investitionsanteil reduzieren und
Leica Geosystems schafft noch

bessere Voraussetzungen, seine
ambitiésen Zukunftsplane reali-
sieren zu konnen.

Grosse Investitionen in die
Forschung steigern Umsatz
und Gewinn

«Wir haben in kurzer Folge», er-
|dutert Hans Hess, «neue GPS-
und Laser-basierte High-Tech-Pro-
dukte mit attraktiver Software auf
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Une nouvelle voie pour ¢
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* GLONASS bifréquence en option sur tous les produits

Die Vorteile * Multipath rejection ¢ Zero zentrierte GPS Antenne ¢ IMMARSAT und WAAS-ready Systeme

inklusive ® 3 WATT L1/L2 GPS/GLONASS ¢ 40 Kanile

Les avancées technologiques * Traitement du multitrajets ® Centre de phase en «position zéro»  Systemes
IMMARSATet WAAS-ready ¢ 3 Watt L1/L2 GPS/GLONASS e 40 canaux

www.javad.com
www.geoastor.ch
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unseren  Schlisselmarkt, den
weltweiten  Vermessungsmarkt
gebracht. Die Kunden haben die-
se Innovationen sehr positiv auf-
genommen und mit deutlich ge-
stiegenen Umsatzen und Markt-
anteilen honoriert. Wir zeigten
aber auch, dass wir kostenbe-
wusst sind und Synergien zu nut-
zen wissen. Zudem haben wir be-
wiesen, dass wir neue Markte
kreieren konnen. Beispielsweise
kénnen heute Architekten, Bau-
meister, Teppichleger, Maler usw.
mit einem handgehaltenen Laser-
Distanzmessgerat namens DIS-
TO™ innert kirzester Zeit Distan-
zen, Flachen und Raume zuver-
lassig ausmessen. Der Produk-
tivitatsgewinn fur diese Kunden
ist eindrticklich. Das sind erste Re-
sultate einer Neuorientierung un-
seres  Produktentwicklungs-Pro-
zesses. Er beginnt mit einem kla-
ren Verstandnis, was unsere
Kunden brauchen und endet mit
innovativen Lésungen zu attrakti-
ven Preisen in immer kirzer wer-
dender Entwicklungszeit. Wir in-
vestieren seit einiger Zeit etwa
neun Prozent unseres Umsatzes in
die Entwicklung neuer innovati-
ver Produkte und Systeme. Diese
Investitionen in die Produktent-
wicklung wurden erganzt durch
nicht weniger bedeutsame Inves-
titionen in die Entwicklung unse-
rer Markte und Vertriebskanale.
Wir sind Uberzeugt, dass diese In-
novationsfahigkeit in allen Berei-
chen unseres Unternehmens ein
wesentlicher Grund fur die fast
15%ige Umsatzsteigerung ist.
Wir haben die Absicht, die ge-
nauen Zahlen des Fiskaljahres
2000 im Juni zu publizieren.»

Was erwarten kunftige
Investoren?

Leica Geosystems strebt auch
weiterhin starke Wachstumszah-
len an. «Noch vor einem Jahr hat-
te man uns am Kapitalmarkt als
«Growth Story» eingeordnet», er-
klart Hess, «aber der Begriff «Gro-
wthy wurde durch gewisse Er-
scheinungen aus dem Internetbe-
reich relativiert. Heute werden wir
wahrscheinlich eher als eine «Va-

lue Story>» mit einer starken
«Growth»-Komponente angese-
hen und ich bin durchaus froh,
dass die Investoren Leica Geosy-
stems nicht mit Internet Start-up-
Firmen verwechseln werden. Ge-
rade in den heute turbulenten
Zeiten an der Borse werden Inves-
toren bestandene und erfolgrei-
che Firmen mit Gewinn und gut-
en  Wachstumsaussichten  zu
schatzen wissen. Es ist unser Ziel,
auf Grundlage der eindricklich
demonstrierten Starken, unsere
weltweite Marktposition weiter
auszubauen. Wir wollen in neue,
attraktive und schnell wachsende
Markte vorstossen und dadurch
Uberdurchschnittlich rasch und
profitabel wachsen. Zum einen
werden wir dies durch organische
Weiterentwicklung und Manage-
mentleistungen erreichen. Zum
anderen werden wir diese Chan-
cen durch strategische Partner-
schaften und gezielte Akquisitio-
nen realisieren. Ein Beispiel dafr
ist unsere 20%ige Minderheits-
beteiligung an Cyra Technologies
vom 5. April dieses Jahres. Cyra
ist ein Technologie-Leader fir
High Performance Laser Scanner
und 3D-Visualisierungs-Soft-
ware. Wir sind Uberzeugt, dass
dies der Schlussel zu einer ganzen
Kette von Produkten ist, welche
die Bedurfnisse unserer Kunden
von Morgen abdecken. Mit ahn-
lichen Zielsetzungen haben wir
Beteilungen oder Kooperationen
mit aufstrebenden Start-up-Fir-
men aufgebaut und mit gewich-
tigen Technologiepartnern wie
IBM oder ESRI die Zusammenar-
beit intensiviert. Die Pflege tradi-
tioneller Markte, in denen man
gut etabliert ist, die Eroberung
neuer Markte, Akquisitionen und
strategische Partnerschaften sind
kapitalintensiv. Dieser Umstand
ist der Hauptgrund fur unseren
Borsengang.»

Leica Geosystems Holdings AG
Hans Hess, CEO

CH-9435 Heerbrugg

Telefon 071/ 727 34 60
http://iwww.leica-geosystems. com
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Stadt Rheine setzt auf TOPOBASE™

Die Stadt Rheine (76000 Ein-
wohner) hat sich im Marz dieses
Jahres fur die C-Plan-Software
TOPOBASE™ entschieden, um
damit ein stadtweites geografi-
sches Informationssystem aufzu-
bauen. Das System wird vom C-
Plan Vertriebspartner CAD Hor-
stick GmbH, Velen, aufgebaut.
Bereits ab Herbst 2000 sollen al-
le betroffenen Stellen im Haus per
Intranet einen online-Zugriff auf
die wertvollen raumbezogenen
Daten haben.
Die Mitarbeiter der GIS-Projekt-
gruppe der Stadtverwaltung erar-
beiteten gemeinsam mit einem
externen Beratungsunternehmen
ein Anforderungsprofil fir das
stadtweite GIS-System. Dieses
Profil umfasste fur alle Fachberei-
che mit Raumbezug Standards
und Systemanforderungen, die
aus den Soll-und Ist-Abldufen ab-
geleitet worden waren. Mit der
Bitte um Preisangaben wurde die-
ses Profil an insgesamt zehn GIS-
Systemhauser verschickt. Nach
Auswertung der Ergebnisse blie-
ben drei Softwarehauser in der
engeren Auswahl. Mit ihnen wur-
den weitere  Sondierungsge-
sprache und Prasentationstermi-
ne durchgefihrt. Dartber hinaus
besuchte man Referenzstadte
und befragte Stadtverwaltungen,
die die angebotenen Systeme be-
reits einsetzten. Dabei stellte sich
heraus, dass lediglich die Firma
CAD Horstick mit dem System
TOPOBASE™ die Anforderungen
weitgehend erfillen kann.
Insbesondere erfullt das System
TOPOBASE™ folgende entschei-
dende Kriterien:
® Alle Daten werden zukunftig in
Oracle-Datenbanken  verwal-
tet. Aus diesem Grund wird als
RDBMS Oracle vorgeschrieben.
Grafik- und Sachdaten sollen
im Standard-Datenbanksystem
Oracle objekt-orientiert gespei-
chert sein.
® Die Geschaftsprozesse in den
jeweiligen Fachamtern mussen
in hohem Masse unterstutzt
werden.
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® Das GIS-System muss den
Richtlinien des Open-GIS-Con-
sortiums entsprechen.
® Zum Import der vom Kataster-
amt gelieferten  ALK-Daten
muss eine EZSi-Schnittstelle
vorhanden sein.
Die Software muss sich bei an-
deren Stadten mit dhnlichem
Anforderungsprofil  bewahrt
haben (keine Pilotwendung).
Werkzeuge zur Entwicklung
weiterer Erfassungsmasken mit
automatisierter Verbindung zur
Grafik mussen vorhanden sein.
Das Aufbauen der Datenmo-
delle soll moglichst einfach ge-
schehen. Ferner muss es mog-
lich sein, mit einer grafischen
Oberflache benutzerfreundlich
das Masken-Layout zu editie-
ren sowie Auswertungen und
Abfragen durchzufthren.
Herr Norbert Kenning, Produkt-
verantwortlicher und Ansprech-
partner bei der Stadt Rheine fur
das einzufuhrende System, erldu-
tert: «...Der komplette Ausbau
des GIS-Projektes der Stadt Rhei-
ne wird bei uns im Haus in funf
Ausbaustufen erfolgen. Zug um
Zug werden wir bis Ende 2004 die
verschiedenen Fachamter mit ih-
rer jeweiligen Fachlésung in das
GIS integrieren.»
Bereits in der Anfangsphase kon-
nen alle Amter, die auf raumbe-
zogene Daten angewiesen sind,
mit dem Auskunftssystem Map-
Guide auf folgende Daten zu-
greifen:
® Daten aus den Fachsparten
ALK, ALB, Kanal und Topogra-
fie
® Flachennutzungsplan
® vorhandene analoge Bebau-
ungsplane.

C-Plan AG

Worbstrasse 223
CH-3073 Gumligen
Telefon 031 / 958 20 20
Telefax 031 / 958 20 22
http://www.c-plan.com
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Leica Geosystems kindigt die
TPS1100plus Tachymeter an

Tachymeter LEICA TCA1102plus
mit Zieleinweishilfe EGL.

Mit TPS1100plus stellt Leica Geo-
systems eine Erweiterung seiner
leistungsstarken, bewahrten
Tachymeterserie TPS1100 Profes-
sional Series vor. TPS1100plus
umfasst neue motorisierte Mo-
delle der TPS1100 Tachymeter
TCA, TCRA und TCRM. Bei den
TPS1100plus Instrumenten wur-
de die Hardware optimiert fur ge-
nerell hoéhere Messleistung und
verbesserte manuelle Anzielung.
Die Instrumente verfligen tber
die neue TPS1100 Softwarever-
sion V2.0, welche dem Anwender
betrachtlich reduzierte Mess- und
Positionierungszeiten bietet.

Verbesserte Systemleistung

Die neuen TPS1100plus Instru-
mente mit der Software V2.0 wei-
sen eine gesamthaft verbesserte
Leistungsfahigkeit auf. Im LOCK-
(Zielverfolgung) und RCS- (Remo-
te Control) Modus konnte die
Messzeit fur eine Messung mit
Datenspeicherung (ALL) im Ver-

gleich zu TPS1100 Instrumenten
mit friherer Softwareversion bis
zu 75% gesenkt werden. Auch
fur die Positionierung auf feste
Ziele braucht TPS1100plus deut-
lichweniger Zeit (bis 25%) als der-
zeitige TPS1100 Instrumente. Die
schnellere Positionierung ist be-
sonders nutzlich bei Absteckung
oder Anwendungen mit freier
Stationierung, wenn das Instru-
ment sich automatisch auf vorde-
finierte Zielpunkte orientiert.

Die TPS1100plus Instrumente ver-
fugen auch tber ein betrachtlich
verbessertes Distanz-Tracking. Im
Stop&Go Modus oder im dyna-
mischen Mess-Modus werden die
Distanzen regelméssig drei bis vier
Mal pro Sekunde aktualisiert.

Verbesserte Feinanzielung

Ein weiteres Leistungsplus der
neuen TPS1100plus Tachymeter
ist die verbesserte manuelle
Feinanzielung. Die Triebe der In-
strumente haben ein dusserst sta-
biles und rundes Drehverhalten,
welches schnelles und préazises
manuelles Anzielen ermdglicht.

Zieleinweishilfe als Standard
Neu sind alle automatisierten
TPS1100plus Tachymeter stan-
dardmassig mit der Zieleinweis-
hilfe EGL ausgerUstet. Diese be-
schleunigt Absteckungsaufgaben
und vereinfacht die Ausrichtung
des Instrumentes auf den Reflek-
tor.

Leica Geosystems AG
Kanalstrasse 21

CH-8152 Glattbrugg

Telefon 01 / 809 33 24

Telefax 01 /810 79 37
http.://www.leica-geosystems.com

Océ-Grossformatdrucksystem im
Mittelpunkt kompletter, produktiver
Drucklésungen beim Farbdrucken und

-kopieren

Fur grossformatiges Farbdru-
cken: Océ CS 5070.

Dank einer Reihe vollstandiger Lo-
sungen, die auf dem Océ CS 5070
Grossformat-Farbdrucksystem
basieren, ist jetzt grossformatiges
Farbdrucken und -kopieren kos-
tenguinstig und leicht zum Imple-
mentieren. Die neuen Farb-
|6sungen von Océ wenden sich
gleichermassen an Druckdienst-
leister und hausinterne Anwen-
der und entledigen grossformati-
ge Druck- und Kopierablaufe al-
ler méglichen Probleme.

Fur erstklassiges Arbeiten in
Farbe

Im Mittelpunkt dieser neuen L6-
sungen steht das Drucksystem
Océ CS 5070, das brillante Farb-
drucke mit einer Breite bis 106 cm
produziert, wahrend die optiona-
le 60"-Version sogar Drucke bis zu
151 cm erstellt. Aufgrund ihrer
hohen Auflésung von 600 dpi
gibt der Océ CS 5070 selbst
kleinste Details genau wieder. So
erzielt man erstklassige Foto- und

Graphic-Art-Arbeiten sowie aus-
sergewohnlich hohe Text- oder
Zeilenscharfe.

Nutzliches Zubehor

Erganzt man das Farbdrucksys-
tem mit einem Farbscanner der
Serie Océ 4000, so kénnen gross-
formatige  Hardcopy-Originale
nicht nur in erstklassiger Qualitat
kopiert, sondern auch digitalisiert
werden. Zudem bieten die Océ-
Farblosungen die gesamte Soft-
ware, die Anwender fUr einen
professionellen und produktiven
Betrieb bendtigen, einschliesslich
Océ-Kopiersoftware und das be-
kannte Heidelberg Colour Mana-
gement System.

Materialpalette

Die Océ-Farblosungen werden
von einer vollstandigen Material-
palette komplettiert, die samtli-
che Farbanwendungen abdeckt.
Das Erstellen von aufgezogenen
und flexiblen Postern, Citylights,
Banner, Bodengrafiken, Plakate
sowie alle Arten von grossforma-
tigen Reproduktionen im kiunstle-
rischnen und grafischen Bereich
sind kein Problem.

Océ (Schweiz) AG
Sdgereistrasse 29
CH-8152 Glattbrugg
Telefon 01 /829 11 11
Telefax 01 /829 13 48
e-mail: info@oce.ch
http://www.oce.ch

IGWERB AG

orfmattenstrasse 26

Jahresabonnement 1 Jhr:
Inland sFr. 96.-, Ausiand sFr. 120.-
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