Zeitschrift: Fotointern : digital imaging
Herausgeber: Urs Tillmanns

Band: 15 (2008)

Heft: 4

Artikel: "Jeder ist fUr uns wichtig, und fur jeden kénnen wir etwas tun"
Autor: Morgenegg, Hansruedi

DOl: https://doi.org/10.5169/seals-979518

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften auf E-Periodica. Sie besitzt keine
Urheberrechte an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fur deren Inhalte. Die Rechte liegen in
der Regel bei den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Das Veroffentlichen
von Bildern in Print- und Online-Publikationen sowie auf Social Media-Kanalen oder Webseiten ist nur
mit vorheriger Genehmigung der Rechteinhaber erlaubt. Mehr erfahren

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En regle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. La reproduction d'images dans des publications
imprimées ou en ligne ainsi que sur des canaux de médias sociaux ou des sites web n'est autorisée
gu'avec l'accord préalable des détenteurs des droits. En savoir plus

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. Publishing images in print and online publications, as well as on social media channels or
websites, is only permitted with the prior consent of the rights holders. Find out more

Download PDF: 13.01.2026

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://doi.org/10.5169/seals-979518
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=en

ei‘rorial

Urs Tillmanns
Fotograf, Fachpublizist
und Herausgeber von
Fotointern

Die Fotohandys sind aus dem
Strassenbild nicht mehr weg-

zudenken. Uberall wird damit

geknipst und sogar videogra-
fiert, und man hat den Ein-
druck, man wiirde mehr Foto-
handys sehen als Kameras.
Etwas muss man unumwun-
den eingestehen: Sie sind
besser geworden, die fotogra-
fierenden Telefone. Sie haben
bereits bis zu fiinf Megapixel

Auflésung, haben Zoomobjek- |
tiv, Aufhelllicht, Rotaugenkor- |

rektur, eine einfache Bildbe-
arbeitung, und und und ...
Im Umfeld der CeBit kamen
wieder eine Schiitte voll neuer
Modelle, die noch schneller,
noch schoner - und noch teu-
rer sind auf den Markt. Und
die Druckerhersteller zeigen,
wie einfach man damit Bilder
machen kann: mit Bluetooth,
schwups, fertig.

Das eine tun und das andere
nicht lassen. Das Fotohandy -
das zwar nicht mehr ganz so
klitzeklein ist, wie man es ger-
ne haben mdchte — ist ideal,
um immer ein Fotonotizbuch
dabei zu haben, aber ein voll-
wertiger Kameraersatz ist es
noch immer nicht. Trotzdem
muss sich der Fotohdndler
tiberlegen, ob er nicht jetzt in
diesen Marktbereich einsteigen
sollte — wie es zum Beispiel
Photo Vision in Bern bereits tat
— lese Seite 22.

b N

digital imaging

15. Marz 2008 4

14-tagliches Informationsmagazin fiir Digitalprofis. Abo-Preis fiir 20 Ausgaben Fr. 48.—

vfs «Jeder ist fur uns wichtig, und
fir jeden konnen wir etwas tun»

Vorstandswahlen des Verbands Fotohandel
Schweiz (VFS). Hansruedi Morgenegg wird zum
Prasidenten gewahlt. Was sind seine Zielset-
zungen und wie sieht er den Fotofachhandel im
Umfeld der Grossverteiler und des Internets?

Vor drei Jahren hatten Sie lhre
Kandidatur zuriickgezogen,
jetzt haben Sie die Wahl zum
Prdsidenten angenommen. Was
ist inzwischen geschehen?
Hansruedi Morgenegg: Die
Griinde, weshalb ich damals in

Solothurn die Wahl nicht ange-
nommen hatte, waren einerseits
privater Natur, andererseits hat
sich seither bei mir geschaftlich
sehr viel stabilisiert. Mein neues
Geschaft ist realisiert, und mit
meinen beiden Tochtern Fabien-

ne und Corinne ist meine Stell-
vertretung und Nachfolge inzwi-
schen auch klar geregelt. Kurz, es
ist bei mir mehr Freiraum ent-
standen, der heute die verant-
wortungsvolle Tatigkeit als Ver-
bandsprasident zuldsst.

Jetzt sind Sie aber auch noch
Prisident der Sektion Ziirich. Ist
das nicht etwas viel, und
konnte es da nicht zu Interes-
senskonflikten kommen?
Interessenskonflikte sehe ich ei-
gentlich kaum, denn die Sektionen
und der Zentralverband miissen ja
letztlich die gleichen Zielsetzungen
haben. Aber es konnte in der Tat
ein Zeitmanagement-Problem
auftauchen. Deshalb habe ich
auch klar kommuniziert, dass ich
nur noch solange als Sektionspra-
sident amten werde bis ein Nach-
folger — oder vielleicht auch eine
Nachfolgerin? — gefunden ist.

Ist die heutige Struktur mit
einem Zentralverband und Sek-
tionen noch zeitgemdss?

Ich habe mir auch schon oft die
Frage gestellt, ob es sowohl Sek-

Fortsetzung auf Seite 3
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sony alpha

Der UE-Riese gibt Gas und will
mit mehreren neuen Modellen
den DSLR-Markt erobern.

PMA Nachlese:
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Labor, Inkjet, Fotobucher ...

silberkultur

Guido Baselgias entriickte
Landschaften sind jetzt in einer
Ausstellung zu sehen.

vis-gv

Diese Generalversammlung
hatte es in sich: Neuer Prasi-
dent, neue Sektion, neuer Elan.
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PENTAX /€ 20 D:

MEHR ALS DIE SUMME
IHRER TEILE.

Die PENTAX K20D setzt mit ihren Leistungs- e CMOS Sensor mit 14,6 Megapixeln
merkmalen neue Massstabe. Jede Eigen-
schaft fiir sich, vor allem aber das nahtlos
ineinandergreifende Ganze, ist bemerkens- e ,Live View* fiir direkte Kontrolle
wert. Die K20D kann ganz auf die Ideen
und Anspriche des Fotografen eingestellt
werden. Das macht es nicht nur komfortabel, o spritzwassergeschiitztes Gehause
mit der Kamera zu arbeiten. Es schafft den
notigen Freiraum, um ihr enormes Potenzial
jederzeit voll auszureizen. o Empfindlichkeit bis 1SO 6400

o Shake Reduction in der Kamera

¢ 4-stufiges Staubschutzsystem

e erweiterbarer Dynamikumfang

PENTAX — aus Leidenschaft zur Fotografie.

www.pentax.ch




Fortsetzung von Seite 1

tionen als auch einen Zentralver-
band braucht. Fiir mich ist klar: Es
braucht beides, denn die anfal-
lenden Aufgaben sind sehr un-
terschiedlich. Die Sektionen be-
fassen sich naturgemadss eher mit
regionalen Fragen, wdhrend der
Zentralverband, gerade im Kon-
takt mit Behdrden und fiir ge-
samtschweizerische Themen, der
richtige Ansprechpartner ist -
und auch entsprechend mehr
Gewicht und Verhandlungspo-
tential hat. Das hat sich bei-
spielsweise in der Vergangenheit
bei den Verhandlungen mit dem
EJPD beziiglich des biometrischen
Passes bewdhrt und ist jetzt mit
dem Berufsbildungsfonds wie-
derum angezeigt.

Dazu kommen wir sicher noch.
Welches sind Ihre wichtigsten
Zielsetzungen?

Fiir mich ist die Zusammen-
gehorigkeit der Mitglieder wich-
tig. Miteinander sind wir stark
und konnen viel mehr bewegen
als jederim Alleingang. Die Zeiten
sind flir uns alle — fiir grosse wie
flir kleine Geschafte — nicht ein-
facher geworden. Aber nur jam-
mern und resignieren bringt nie-
manden weiter, und schon gar
kein Geld in die Kasse.

Welche Art von Gemeinschafts-
aktionen schweben Ihnen vor?
Stellen Sie sich beispielsweise vor,
welches Werbepotential die
Schaufensterflachen aller Foto-
handler der Schweiz darstellen.
Das ist weit mehr als die Ausstel-
lungsflache der Grossmarkte.
Oder wie niitzlich die Pflege eines
gemeinsamen Erscheinungsbil-
des oder auch nur eines gemein-
samen Logos fiir uns alle sein
kdnnte. Das Passbild-Label hat
bewiesen, dass ein solches Sym-
bol durchaus publikumswirksam
ist. Ich sehe beispielsweise vor
mir auch eine Plakataktion von
Genf bis Kreuzlingen - davon
wiirde jeder von uns profitieren.
Weiter haben nicht nur wir Fo-
tohdndler Probleme, sondern
auch unsere Lieferanten. Die Pro-
bleme beider sind sich sehr dhn-
lich — weshalb I6sen wir sie nicht
gemeinsam und zum Nutzen al-
ler? Da tut die Aus- und Weiter-
bildung Not. Die Technologie

macht Quantenspriinge, da miis-
sen wir als kompetente Fachleute
zusehen, dass wir unser Fachwis-
sen auf aktuellem Stand halten
kénnen.

Das Geschdiftsprofil des Foto-
hdndlers hat sich verdndert.
Wie wiirden Sie den iiberle-
bensfihigen Fotohdndler von
heute charakterisieren?

Die Zeiten, in denen der Foto-
hdandler nur Prints aus dem Gross-
labor iiber die Theke schiebt und
Kameras verkauft sind endgiiltig
vorbei. Das einzige was heute
wirklich zahlt ist die Kompetenz
am Bild. Der Fotohdandler muss
fotografieren, und zwar nicht nur
Passbilder sondern auch Repor-
tagen und Industrieaufnahmen.
Er muss verkaufen konnen, und
zwar nicht nur technische Pro-
dukte sondern ebenso seine ei-
genen Qualitdten. Und er muss
Dienstleistungen erbringen, das
heisst Bilder bearbeiten, alte Fo-
tos und Filme digitalisieren und
grossformatige Ausdrucke erstel-
len. Mit einem gesunden Mix
daraus kann man sehr gutes Geld
verdienen und geniesst eine ge-
wisse berufliche Alleinstellung.
Auch ich war friiher in meiner
Denke zu kameralastig, doch ha-
be ich nun einsehen miissen,
dass das Bild selbst einen weitaus
hoheren Stellenwert hat.

Das verlangt natiirlich auch
nach einem gesunden berufli-
chen Nachwuchs. Wo sehen Sie
beziiglich Aus- und Weiterbil-
dung lhre Ziele?

Hier kommt uns jetzt der Berufs-
bildungsfond, der ja ein Auftrag
des Bundes ist, sehr entgegen. Je
schneller wir hier eine Verbands-
Iosung anbieten kdnnen, desto
autonomer konnen wir entschei-
den und desto effizienter konnen
wir diesen Auftrag erfiillen. Das
Gerechte an der Sache ist, dass
diejenigen, welche aktiv Ausbil-
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dung betreiben, etwas zurlick
bekommen, und diejenigen, die
keine jungen Leute ausbilden ei-
nen monetdren Beitrag leisten
miissen. Fiir uns als Berufsver-
band ist der Berufsbildungsfond
eine ganz grosse Chance, um
eben sowohl die Berufsausbil-
dung als auch das Berufsbild at-
traktiver zu machen.

«Miteinander sind wir stark
und konnen viel mehr bewe-

gen als jeder Einzelne.»
Hansruedi Morgenegg, Prasident VFS

Wir haben rund 600 Fotohdnd-
ler in der Schweiz, und der VFS

hat etwa 270 Mitglieder. Ist das
nicht ein bisschen mager?

Ja, das ist kein gutes Bild. Deshalb
ist die Mitgliederwerbung eines
meiner ganz grossen Anliegen. Ich
habe mir vorgenommen die
Handler zu besuchen. Im Wallis
ebenso wie im Engadin. Jeder
Handler ist fiir uns wichtig und fiir
jeden Handler kénnen wir etwas
tun. Aber es geht nicht nur darum
neue Mitglieder zu gewinnen,
sondern wir miissen auch besorgt
sein, dass der Verband weiterhin

attraktiv bleibt und den Mitglie-
dern etwas bieten kann. Nun
muss man dazu sagen, dass ers-
tens bereits mein Vorgdanger mit
dem biometrischen Passbild be-
ziiglich Neumitglieder sehr viel
erreicht hat. Zweitens haben alle
Verbande ein Nachwuchspro-
blem. Wenn es den Lleuten gut
geht, dann haben sie das Gefiihl
keinen Verband zu brauchen, und
wenn es ihnen schlecht geht,
dann sollte der Verband plotzlich
fiir alle stark und gross sein. Das
istirgendwie ein Widerspruch.

Wo steht der Fotohandel in
fiinf Jahren?

Ich miisste Prophet sein, um das
zu wissen. Aber ich glaube, wir
haben die Talsohle nun doch
durchschritten.

Wann?

Ich wiirde sagen etwa vor zwei
Jahren. Seither ist es eigentlich
immer irgendwie aufwdrts ge-
gangen, wenn auch mit starken
wirtschaftlichen Schwankungen
von Monat zu Monat. Aber der
Aufwadrtstrend bestatigt sich je
langer je deutlicher - auch wenn
im Moment die Bankenwelt etwas
verriickt spielt.

Wie sehen Sie die neuen Ver-
triebsformen, wie zum Beispiel
den Internethandel?

Die Handelsformen sind heute
andere geworden als noch vor
kurzem. Kaum hatten wir uns an
die Fachmarkte wie Media Markt
und Konsorten gewdhnt, kam der
Internet-Handel, der jetzt den
Fachhandel wiederum verunsi-
chert. Das Internet ist zwar eine
riesige Verkaufsflache, aber sie ist
flir viele Konsumenten so ano-
nym, dass als einziger Vorteil nur
der glinstige Preis librig bleibt.
Aber Verkauf ist eben auch per-
sonlicher Kontakt und Freude an
der Auswahl, und da hat das In-
ternet eine grosse Zwei auf dem
Riicken. Ich wiirde sagen: Wir ha-

«Der Berufsbildungsfonds ist
fur uns als Berufsverband

eine ganz grosse Chance.»
Hansruedi Morgenegg, Prasident VFS

ben zwar mit dem Internethandel
ein Problem, aber wir haben es
im Griff.

Ich bin iiberzeugt, dass der Fo-
tohdndler, der sich heute auf die
neuen Gegebenheiten einstellt
auch morgen noch sehr gute
Chancen hat. Das zeigen auch
verschiedene vor allem jlingere
Unternehmer in unserer Branche.
Sicher ist, dass in den ndchsten
Jahren das Fotografieren und die
Dienstleistungen im Vordergrund
stehen und nicht mehr nur der
Kameraverkauf.
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