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repor‘r’m

engelberger «Der Trend zum Vertrieb uber
Distributoren wird immer offensichtlicher»

Die Firma Engelberger in
Stansstad wurde 1894 ge-
grindet und wird heute von
Roger Engelberger bereits in
der flinften Generation gelei-
tet. Bis 1945 bildete der
Ansichtskartenverlag, welcher
heute noch das zweitwich-
tigste Standbein ist, die
Hauptaktivitat. Ab 1946 be-
gann die Firma Engelberger
mit dem Filmgrosshandel,
wobei damals in erster Linie
der Kiosk- und Souvenirkanal
beliefert wurde.

Vom Postkartenverlag
zum Fotolieferant

In den letzten Jahren hat sich
die Zusammenarbeit mit den
finf Filmlieferanten Agfa,
Fujifilm, llford, Kodak und
Polaroid zu einer immer enge-
ren Partnerschaft entwickelt.
Die Entwicklung zum Fach-
handelspartner hat sich in den
letzten zehn Jahren beschleu-
nigt, wobei der Aufbau eines
schlagkraftigen Aussendienst-
teams eine zentrale Voraus-
setzung war. Heute besteht
der Aussendienst aus sieben
Mitarbeitern und wird von
Kurt Moser geleitet.

Eine der Starken von Engel-
berger ist die Auslieferung
von Kleinmengen ohne Mar-
geneinbusse an den Fotofach-
handel. Seit dem 1. Oktober
flihrte die Distributor-Koope-
ration mit Fujifilm zu einer

Die Firma Engelberger in Stansstad wird zu
einem immer wichtigeren Lieferanten des
Fotofachhandels. Wir haben die Firma kurzlich
in thren erweiterten Raumlichkeiten besucht
und wollten mehr Uber deren Strategie und
Zukunftsaussichten wissen.

Roger Engelberger und Kurt Moser in ihren neuen Rdumlichkeiten.

betrachtlichen  Erweiterung
des entsprechenden Lager-
sortiments.

Digital wird drittes Stand-
bein

Mit den ersten in der Schweiz
erhaltlichen Kodak Digitalka-
meras hat vor rund funf Jah-
ren die Expansion der Firma
Engelberger in den Bereich
digitale Fotografie begonnen.
Zusammen mit den Marken
Epson und Sony konnte das
Sortiment auch um Inkjet-

Drucker, Scanner und Cam-
corder erweitert werden.

Das Kerngeschaft ist und
bleibt der Film, und so ist es
naheliegend, dass die Firma
Engelberger auch beim «digi-
talen Film» eine fiihrende Rol-
le spielt. Engelberger hat sich
fir den Technologiefiihrer
SanDisk entschieden und die-
se Marke im Fotofachhandel
aufgebaut. Als Konsequenz
dieser Aufbauarbeit ist die Fir-
ma Engelberger seit 1. Januar
offizieller SanDisk-Importeur.

Zur Zukunft der Branche
«Die Digitalisierung der Foto-
grafie  beschleunigt sich,
wobei wir erwarten, dass ana-
log und digital noch langer
parallel bestehen werden. Der
Fortschritt bei den Speicher-
medien schafft laufend neue
Einsatzmdglichkeiten im
Audio-, Video und Telekom-
munikationsbereich und eroff-
net dem Fachhandel neue
Umsatzpotentiale in angren-
zenden  Gebieten»  meint
Roger Engelberger.
ZumThema des Distributoren-
Vertriebs meint Roger Engel-
berger: «Flr die Fotobranche
ist derTrend zur Zusammenar-
beit mit Distributoren noch
relativ neu. Je nach Marken-
vielfalt sind andere Branchen
diesbezliglich weiter. Wir sind
Uberzeugt, dass unter dem
Zwang, Kosten zu sparen, in
Zukunft noch weitere etablierte
Hersteller Gber eine Zusam-
menarbeit mit Distributoren
nachdenken werden.

In letzter Zeit erhalten wir
haufig Angebote, um neue
bzw. im Schweizer Fotokanal
noch nicht vertretene Marken
zu vertreiben. Da unser Enga-
gement prioritdr unseren
aktuellen Partnern gilt, und
sich neue Vertretungen nicht
negativ auf Bestehende aus-
wirken durfen, gehen wir sehr
selektiv vor und miissen viele
Angebote ablehnenn».
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8.30 bis 17.00

ebtines LaboR

Hebtings Labor sorgt fiir Uberraschungen — Weihnachtsisberraschungen: Kaleidoskope, Sphaeroskope, Prismen, Drachenaugen und noch allerhand mehr,

was mit Optik und Spielen zu tun hat. Bis hin zur kleinen feinen Voigtlinder Kamera — einem kostbaren (aber nicht allzu kostspieligen) Werkzeug fiir

Liebhaber. Ausserdem: schéne und niitzliche Utensilien fiir Albumklebende, jugendliche Fotoeinsteiger, Nachtfotografinnen und alle anderen Fotobegeisterten.
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