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Urs Tillmanns
Fotograf, Fach-
publizist und
Herausgeber von
FOTOintern

Kodak lisst die digitale Katze
aus dem Sack: Anldsslich
einer Pressekonferenz in San
Francisco erliuterte Kodak-
Boss George Fisher die néich-
sten Zukunftspline im Bereich
des Digital Imaging. Auf
Seite 13 lesen Sie mehr dariiber.
Rosine aus dem Paket: Kodak
bringt die CD 40 auf den
Markt, eine neue Digitalkame-
ra fiir den Amateur- und
Profibereich. Die Kamera ist
mit vier AA-Batterien be-
stiickt und in der Lage, bis zu
48 Bilder intern zu speichern.
Die Bilder konnen problemlos
in Mac- oder Windows-Pro-
gramme tibernommen und dort
weiterverarbeitet werden. In
Verbindung mit einer Vergiin-
stigung der bespielbaren
Photo CD diirfte schon bald
jedermann in der Lage sein,
seine digitale Bilderschau zu
Hause selbst zu produzieren.
Interessant ist der Preis der
Kamera — und der vorgeplante
Preiszerfall: In der Schweiz
spricht man von Fr. 2’ 000.—,
widhrend sie in Amerika

zu US$ 990.— auf den Markt
kommen soll. Das ist beim
derzeitigen Wechselkurs nicht
ganz dasselbe ...

e e

FOTOintern, 14-tagliches Informations-
blatt fur den Fotohandel und die Fotoindustrie
Abo-Preis fur 20 Ausgaben Fr. 48.—

Was bedeutet «Fomak»?

Wer steckt dahinter?

FOTOintern stellt in diesem Leit-
artikel die Lieferantengruppe
«Fomak» vor, die es seit 1982 gibt
und die immer wieder durch ge-
meinsame Aktivitdten der Mitglied-
firmen in Erscheinung tritt.

Wer ist Fomak? Was sind die Ziel-

setzungen?

FOTOintern: «Fomak» ist die
Abktirzung fir Foto-Marke-
ting-Kollegium, worin liegt
der Sinn dieser Gruppe?

Fomak: Das Fomak - Foto
Marketing Kollegium sieht
den Sinn seiner Existenz in der
eindeutig marktorientierten
Ausrichtung seiner Aktivita-
ten. Im intensiven Dialog mit
seinen Kunden werden regel-
massig Ziele gesetzt, die von
den Mitgliedern mit Nach-
druck angestrebt werden. An
einem Roundtable-Gesprach
beispielsweise  wurden im

letzten Herbst, zu- rer i
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der der einzelnen Mitglied-
firmen sinnvoll erganzen.
FOTOintern: Welche Berei-
che kamen dabei zur Sprache?
Fomak: Da war zum Beispiel
der Reparaturdienst, der bei
Gesprachen mit dem Handel
immer wieder zum Sorgen-
kind erklart wird. Hier hat
das Fomak folgende Richt-

linien bestimmt:
e Die schnelle und einwand-
freie Dienstleistung steht im
Mittelpunkt der Anstrengun-
gen.
e Eine transparente und de-
taillierte  Rechnungsstellung
soll die Dienstleistung des Ein-

Fortsetzung Seite 4

- SVPG

Weshalb haben keine Fotover-
kauferlehrlinge am ISFL-
Wettbewerb teilgenommen?
Hans Peyer macht sich seine
Gedanken dazu.

Wissen Sie, was Spektive sind?
Und wissen Sie, dass man
damit eine interessante Kaufer-
schaft begeistern kann? Lesen
Sie mehr Uber dieses lukrati-

ve Zusatzgeschaft auf Seite 11.

Interdiscount hat den Geschafts-
bericht 1994 veroffentlicht.

Wo die ID ihre Gewinne verbu-
chen konnte, und welche
Markte verlustvoll waren, steht
auf Seite 6.

Kodak entschleiert seine mittel-
fristigen Marktplane fur Digital
Imaging. Dazu gehdren auch
eine Digitalkamera fur weniger
als Fr. 2000.—, und viele Koopera-
tionsplane mit anderen Marken.

~ FoxTalbot

Das Computerprogramm fur die
Fotobranche ist in der neuen
Windows-Version 2.1 lieferbar.
Unser Test zeigt, was es kann,
und wo die Bugs sind.

Agfa prasentiert den sw-Diafilm
Scala 200, der in der Schweiz
exklusiv durch Pro Ciné verar-
beitet wird. Wie der neue

Film praktisch eingesetzt wird,
steht auf 14.

FOTOintern 1



SO URTEILEN PROFIS

Im Sport versuche ich Bilder im gleichen Geist zu realisieren, wie
man sie bei der Aktfotografie findet: mit wirklicher Kreativitdt.
Eine Kamera muss deshalb blitzschnell auf die Idee des Gestalters
eingehen kénnen. Die EOS hat mich nie im Stich gelassen,

weder die Kamera selbst noch die Objektive.

Gerard Vandystadt - Frankreich - Sport '[ ﬁ )

Als Augenzeugen sind Fotojournalisten eine Form des
personlichen Schutzes: Diktatoren, Polizei und Militdr hatten

noch nie was fiir uns iibrig. Die EOS-1 gibt mir die Moglichkeit,
rasch zu arbeiten, mich auf das zu konzentrieren, was
ich tun will, nicht auf das, was ich tun muss.

Ivo Saglietti - Italien - Reportagen

Ich suche das Aktionsbild, das den Sport in hochster Vollendung zeigt.
Die EOS-1 wird weltweit als die beste Autofokuskamera anerkannt, ldsst
sich aber auch bei Handeinstellung spielend leicht bedienen.
Sie bietet mir alle Miglichkeiten.

David Cannon - Grossbritannien - Sport W

Klare Bilder sind alles! Ich will den Augenblick
in freier Wildbahn festhalten, und zwar

genau so, wie ich ihn erlebt habe. Fiir mich ist
der Winter die beste Jahreszeit. Klar, dass
man sich da auf sein Material verlassen kénnen
muss. Die EOS-1 arbeitet mit wunderbarer
Perfektion, auch bei 40 Grad unter Null.

Hannu Hautala - Finnland - Wildlebende

Meine Mddchen sollen natiirlich und schon wirken.
Genau das miissen meine Bilder wiedergeben. Beinahe
kann ich sagen, die EOS-1 hat mich gewdhlt. Sie liegt
gut in der Hand und wird zu einem Teil von mir,
sozusagen zu meinem dritten Auge.

Ich bin fiir Einfachheit in der Bildaussage.
Mein bekanntestes Foto zeigt Lady Di, die ihren
Kindern auf der "Britannia” entgegenlduft.
Meine Kollegen, welche die Bildschdrfe von
Hand einstellen mussten, kamen zu spit.

Als wir von der Reise zuriickkehrten, kaufte
sich die Hdilfte von ihnen eine EOS.

Jean Francois Jonvelle - Frankreich - Mode

foeit

Jayne Fincher - Grossbritannien - Konigliche

Familie 5
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PROFIS VERBESSERT

Natiirlich sind auch wir hoch erfreut, wenn
nette Dinge tiber uns gesagt werden. Und
in den letzten Jahren waren wir entziickt
dartiber, was professionelle Fotografen iiber
die Canon EOS-1 zu sagen hatten.

Aber die Zeit ist nicht stehen geblieben.
Weil niemand allein durch Lesen seines
Pressespiegels besser wird, befragten wir
Tausende von Fotografen aus den verschie-
densten Arbeitsbereichen nach Verbes-
serungsvorschligen ftir die EOS-1. Drei
Jahre spiter halten wir das Ergebnis in
der Hand. Und wir glauben, die neue

Blitzbelichtungssteuerung  Belichtungsmessung ~ Fokussierung

EOS-1N wird Ihnen noch besser gefallen.
Das Highlight der neuen Kamera ist AIM,
eine neue Technologie, die - wie wir glau-
ben - bald unter Fotografen fiir reichlich
Gesprichsstoff sorgen wird. Zu den fiinf
Verfahren der Belichtungsmessung der
EOS-IN  zihlt auch eine 16-Zonen
Mehrfeldmessung. Durch AIM werden die
mittleren fiinf dieser Zonen direkt mit den
fiinf Autofokus-MeBpunkten der Kamera
verbunden und ausgewertet. Das Ergebnis:
eine optimale Belichtung des Hauptmotivs
auf jedem Foto. Wenn Sie mit Blitz arbei-
ten, gewichtet die 3-Zonen Blitzmessung
die Belichtung nach der Zone, in der der
aktive Fokussierungspunkt liegt.

Wie Sie sicher bemerkt haben, erwihnten
wir flinf  Autofokus-MeBpunkte, eine
fiinftache Steigerung gegeniiber dem viel-
gerithmten Autofokussystem des Vorgin-
germodells. Damit haben Sie freie Hand fiir
die Bildkomposition, ohne den Fokus
tiberpriifen und neu einstellen zu miissen.
In der Autofokus-Betriebsart One-Shot
wihlen Sie einfach einen der fiinf
MeBpunkte mit dem Schnellwahlrad und
16sen aus.

Bei Canon glauben wir, daf3 die Verknii-

pfung von Fokussierungspunkten und Be-
lichtungszonen durch AIM wegweisend fiir
die Fotografie ist.

Ebenfalls neu an der EOS-IN ist die ver-
besserte Steuerung des vorausberechnen-
den Autofokus, sechs neue Individual-
funktionen (jetzt insgesamt 14) und eine
noch héhere Bildfrequenz - bis zu 6 Bilder
pro Sekunde mit dem Power Drive
Booster E1.

Die Kamera ist nun so leise, daB sie kaum
noch wahrnehmbar ist - beim Riickspulen
ist sie achtmal leiser als ihr Vorginger-
modell.

Was blieb unverindert? Vor allem die
Haltbarkeit - die EOS-1N widersteht den
Elementen wie je zuvor. Ebenso unverin-
dert blieben die bewihrte Zuverlissigkeit
und Bedienungsfreundlichkeit der profes-
sionellen EOS. Thre {berlegene Leistung
bei manueller Bedienung. Die kiirzeste
VerschluBzeit von 1/8000 Sekunde. Und
die riesige Auswahl an hochwertigen EF
Objektiven (viele mit Ultrasonic Motoren)
und Zubehor.

Die neue EOS-1N, von Canon mit Hilfe
der besten Fotografen der Welt. Genug der
Worte. Jetzt sind Sie dran.

Der neue Standard  canon EQOS- 1[1]

Walter Rentsch AG, Geschéftsbereich Wiederverkauf, Industriestrasse 12, 8305 Dietlikon, Tel. (01) 835 68 00, Fax (01) 835 68 88
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zelhandels unterstutzen. In
diesem Sinn haben sich die
Mitglieder des Fomak auf eine
moglichst einheitliche Losung
geeinigt, die es dem Handler
ermoglicht, seine Kunden um-
fassend zu informieren.
FOTOintern: Die Lieferanten
der ISFL und der Héndlerver-
band SVPG haben sich auf
gemeinsame  Branchenusan-
zen geeinigt. Worin weichen
die Geschéftspraktiken des Fo-
mak davon ab?

Gujer, Meuli & Co.,
Rolf Nabholz:

Durch unser vielseitiges
Angebot, erméglichen wir
dem Fotohandel eine
Gruppierung der Auftrdage
und dadurch eine ratio-
nelle Auftragsabwicklung
mit geringem Aufwand
und minimalen Kosten.
Unsere Devise ist: Aus-
wahl, Kompetenz und Ser-
vice mit einem besseren
Verdienst.

Fomak: Im Prinzip gelten die
Branchenusanzen, die von der
ISFL gemeinsam mit dem
Handlerverband ausgearbei-
tet wurden. Die Zahlungskon-
ditionen der Fomak Mitglie-
der bleiben einheitlich bei 30
Tage netto ab Fakturadatum.
Bei Zahlung innert 10 Tagen,
wird ein Skonto von 3 Prozent
gewahrt.

Die Grundsatze fur eine Wa-
renricknahme haben sich in
den vergangenen Jahren be-
stens bewahrt. Sie werden
vom Handel akzeptiert und
bleiben deshalb unverdndert
bestehen.

In Kurzform bedeuten sie:
e Ansichtssendungen sind in-
nerhalb der vereinbarten Fri-
sten zurlickzusenden.

e Fehler bei Lieferungen sind
innerhalb von zehn Tagen zu
melden.

e Mehr als 30 Tage nach einer

4 FOTOintern

Lieferung kénnen  Waren
nicht mehr zurtickgenommen
werden.

e Bei Rucksendungen sind die
Rechnung oder der Liefer-
schein beizulegen.

Ott+Wyss AG,
Hanspeter Wyss:

Sowohl der Fotohandel
wie die professionelle
Fotografie befinden sich
in einer entscheidenden
Phase, die von jedem
Teilnehmer des Marktes
eine klare Zasur verlangt.

FOTOintern: Zur Zeit wird
viel tber die Frage «Mindest-
verkaufspreise und Nettoprei-
se?» gesprochen. Wie stellt
sich das Fomak zu dieser
Frage?

Fomak: Nach sorgfaltiger
Marktabkladrung konnten sich
die Fomak Mitglieder dahin-
gehend einigen, dass Detail-
preise weiterhin als Dienst-
leistung an den Handel
errechnet und publiziert wer-
den. Vom Prinzip der preis-
und artikelunabhangigen Ge-
winnspanne wird insofern ab-
gewichen, dass kommerziell
vertretbare und fur den Ein-
zelhandel notwendige Ra-
batte individuell far Teilsor-
timente berechnet werden.
Dem Wunsch der Handler
nach einer Margenverbesse-
rung bei Kleinzubehér wird
entsprochen.

FOTOintern: Firmen werden
doch sehr stark auf Grund der
persénlichen  Beziehungen,
der Telefonkontakte und der
Gesprdache mit dem Aussen-
dienst beurteilt. Ist das wirk-
lich so wichtig?

Fomak: Nur der beste Vertre-
ter kann eine Firma gut re-
prasentieren. Mit seinen Kol-
leginnen und Kollegen im
Kundendienst pragt er die
Qualitat des Betriebs. Fach-
liche Kompetenz, Zuverlas-
sigkeit und eine positive

Ausstrahlung stehen im Mit-
telpunkt der Personalschu-
lung. Die offene Beurteilung
der Mitarbeiter durch die
Kunden ist erwtnscht und hat
bei unseren Mitgliedern einen
hohen Stellenwert.
FOTOintern: Wenn man
einen Fotohédndler in seinem
Biro aufsucht, fallen die vie-
len Kataloge auf, die meistens
in Form von Ordnern die Sor-
timente der Lieferanten re-
prasentieren. Ist diese Form
der Information nicht etwas
tberholt?

Fomak: Die wachsende Be-
deutung elektronischer Kom-
munikationssysteme verlangt
eine intensive Beobachtung
des Marktes und stetige Reak-
tion auf dessen Bedurfnisse.
Die sehr unterschiedlichen
Sortimente der Lieferanten be-

Rumitas AG,
Urs Haberthir:

Der offene Gedankenaus-
tausch unter fairen Kon-
kurrenten ist fiir mich
Anregung zur Selbstkritik
und einer von vielen
positiven Aspekten des
Fomak.

dingen entsprechende Losun-
gen unter BerUcksichtigung
der moglichen, allgemein ak-
zeptierten  Informationsmo-
delle. Dabei muss man beden-
ken, dass es einfacher ist, Gber
das Angebot einer Marke zu
informieren als Uber dasjenige
von -zig Herstellern.
FOTOintern: Wie steht es
eigentlich mit der Anerken-
nung einer neuen Firma? Wer
wird beliefert?

Fomak: Das Fomak hat vor
Jahren ein Anerkennungs-
verfahren ausgearbeitet, das
eine zuverlassige Beurteilung
des Kunden erlaubt. Insbeson-
dere bei der Fachkundschaft
kommt die Partnerschaft des
Kollegiums zum Tragen und
vermindert Pannen.

Die Firmen gewaéhren in be-
grindeten Fallen und auf
Wunsch einen klar umschrie-
benen Kundenschutz.

Schmid AG,
Peter Schmid:

John F. Kennedy sagte ein-
mal: «Der Wandel ist das
Gesetz des Lebens; wer
nur in die Vergangenheit
blickt, verpasst mit Sicher-
heit die Zukunft.» Dieses
Motto definiert die An-
forderungen des Marktes
und unserer Kunden;

es muss Vision und Leit-
planke unserer Geschiéfts-
politik bilden.

FOTOintern: Wer sind die
Mitglieder des Fomak?

Fomak: In alphabetischer Rei-
henfolge sind dies die Firmen
Gujer, Meuli & Co., Ott+Wyss
AG, Rumitas AG, Schmid AG,
und O.Schurch AG, also alles
unabhangige Lieferanten mit
ihren Firmeninhabern. Es sind
Firmen, die nicht nach den
Richtlinien von Muttergesell-
schaften handeln mussen.
Trotz der guten Zusammen-
arbeit innerhalb der Fomak-

0.Schiirch AG,
Oskar Schiirch:

Die Analyse unserer Um-
sédtze liberrascht immer
wieder: Sie wachsen zwar
bescheiden, aber stetig
und werden von wenigen,
dafiir guten und kom-
petenten, Firmen getatigt.

Gruppe und verschiedenster
sinnvoller Synergien, besteht
auf mehreren Gebieten harte,
aber faire Konkurrenz.

FOTOintern: Wir danken
lhnen bestens flir dieses Ge-
spréch. RS
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