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6 MOBILITE EFFICACE

Gravir les cotes avec le sourire -

Apreés avoir séduit le marché avec son vélo électrique Flyer, Biketec AG explore maintenant de nouvelles pistes dans le domaine du tourisme.

ace : pcati iné, habi C : res exi auniveau local, 'entreprise veut permettre aux moins sporti
Grace a un systéme de location raffiné, habilement couplé aux offres existantes au niveau local, |'entre t tt tifs

d’entre nous de partir a la conquéte des sommets.

Biketec AG, a Kirchberg (BE), fabricant des
vélos électriques Flyer, croule sous les com-
mandes. En entrant dans la halle de montage,
on bute contre des montagnes de cartons de
vélos neufs en attente d'étre livrés. Derriere
les cartons, les mécaniciens s‘affairent sur
des dizaines de vélos électriques en cours
de montage pour serrer un dernier boulon
ou pour cabler moteurs et batteries. «Tout
est fait main», souligne Kurt Schar, directeur
de Biketec. Pendant le boom de printemps,
il a été obligé d'instaurer la semaine de six
jours, en deux équipes, et en six mois, les
effectifs de I'entreprise sont passés de 29 a
60 personnes. lls devraient passer a 80 |'été

INTERNET

Biketec AG:
www.flyer.ch/www.biketec.ch

prochain, lorsque Biketec aura déplacé son
siége a Huttwil, ou elle construit actuelle-
ment une usine au standard MINERGIE, avec
récupération de I'eau de pluie et panneaux
photovoltaiques.

Une histoire mouvementée

Les ventes de vélos Flyer, aussi silencieux
qu'élégants, explosent. «En 2004, nous
avons produit 1400 Flyers. En 2007, ce chif-
fre était passé a 8000 et en 2008, il devrait
dépasser les 15000v, se félicite Kurt Schar.
Une progression d'autant plus spectaculaire
que fin 2001, la société qui a précédé Bike-
tec connaissait de trés graves difficultés fi-
nancieres, au point de demander un sursis
concordataire. Avec I'un de ses collégues,
Kurt Schar racheta |'entreprise a la derniére
minute et la rebaptisa Biketec AG. «A I'épo-
que, les vélos Flyer étaient considérés comme
lourds, chers, compliqués et laids. On leur
reprochait de multiples défauts de jeunesse
et leur portée trop réduite, des griefs dont
il nous a fallu faire table rase», résume Kurt
Schér, en exposant la nouvelle philosophie
de I'entreprise: «proposer a nos clients un
vélo convivial, facile a utiliser».

En 2003, tout était prét pour le lancement
du premier Flyer série C. Les nouveaux Flyers
étaient dotés d'une batterie performante li-
thium-ion et d'équipements techniques fia-
bles. Par leur design également, ils se distin-
guaient nettement de leurs prédécesseurs.
Grace a la série C, les vélos Flyer ont conquis
70 % environ du marché suisse. D'autres sé-
ries ont suivi.

Entrée sur la scéne du tourisme durable
En 2004, grace au succés remporté par le
Flyer, Biketec AG commenca a élaborer di-
verses offres dans les régions touristiques,
basées sur le fameux vélo. L'entreprise mit sur
pied des stations de location dans diverses
régions touristiques, couplées a un réseau
de stations d'échange de batteries, a la fa-
con des relais de jadis ol I'on échangeait
les chevaux d'une caléche. «On arrive a la
station, on commande un café ainsi qu‘une
recharge de batterie, et on repart», expli-
que Kurt Schar. Avec l'offre de prestataires
«durables» comme le train et les restaurants
d‘altitude, le systeme permet a toute une ré-
gion de profiter de I'engouement pour une
nouvelle forme de tourisme. L'été 2008 a vu
le réseau s'étoffer considérablement, si bien
qu'il est aujourd’hui possible de se rendre de
Poschiavo a la frontiere jurassienne a bord
d'un Flyer loué. Les diverses prestations
sont mises en réseau pour faciliter au maxi-
mum leur utilisation. «Grace a ce systéme
de location, des virées plus qu'ambitieuses
sont aujourd’hui a la portée de tous: petit-
déjeuner au col de la Bernina, diner au col
de I'Albula et détente I'apres-midi aux bains
de Scuol. Tout cela sans se fatiguer outre
mesure, car il suffit d’échanger la batterie,
et c'est reparti», s'enthousiasme Kurt Schar.
Et I'écologie dans tout ca? «Pour parcourir
100km, un Flyer consomme |'énergie néces-
saire a une douche de trois minutes.»

(klm)
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