Zeitschrift: Femmes suisses et le Mouvement féministe : organe officiel des
informations de I'Alliance de Sociétés Féminines Suisses

Herausgeber: Alliance de Sociétés Féminines Suisses

Band: 84 (1996)

Heft: 9

Artikel: "Mes clientes ne sont plus de celles qui signent sans savoir de quoi il
en retourne !"

Autor: Gordon-Lennox, Odile

DOl: https://doi.org/10.5169/seals-281064

Nutzungsbedingungen

Die ETH-Bibliothek ist die Anbieterin der digitalisierten Zeitschriften auf E-Periodica. Sie besitzt keine
Urheberrechte an den Zeitschriften und ist nicht verantwortlich fur deren Inhalte. Die Rechte liegen in
der Regel bei den Herausgebern beziehungsweise den externen Rechteinhabern. Das Veroffentlichen
von Bildern in Print- und Online-Publikationen sowie auf Social Media-Kanalen oder Webseiten ist nur
mit vorheriger Genehmigung der Rechteinhaber erlaubt. Mehr erfahren

Conditions d'utilisation

L'ETH Library est le fournisseur des revues numérisées. Elle ne détient aucun droit d'auteur sur les
revues et n'est pas responsable de leur contenu. En regle générale, les droits sont détenus par les
éditeurs ou les détenteurs de droits externes. La reproduction d'images dans des publications
imprimées ou en ligne ainsi que sur des canaux de médias sociaux ou des sites web n'est autorisée
gu'avec l'accord préalable des détenteurs des droits. En savoir plus

Terms of use

The ETH Library is the provider of the digitised journals. It does not own any copyrights to the journals
and is not responsible for their content. The rights usually lie with the publishers or the external rights
holders. Publishing images in print and online publications, as well as on social media channels or
websites, is only permitted with the prior consent of the rights holders. Find out more

Download PDF: 15.02.2026

ETH-Bibliothek Zurich, E-Periodica, https://www.e-periodica.ch


https://doi.org/10.5169/seals-281064
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=de
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=fr
https://www.e-periodica.ch/digbib/terms?lang=en

Dossier

MEILLEUR RETOUR
D'INVESTISSEMENT

Et Jean Fabre d'abonder dans la
dénonciation des injustices: «Le travail
que font les hommes et les femmes
compte certes une partie rémunérée et
I'autre pas. Mais si un tiers seulement
du travail des hommes n'est pas
rémunéré, ce sont les trois quarts du
travail des femmes qui ne le sont pas!
Il est temps que cela change. Sans
compter que chaque fois que l'on
investit dans le travail des femmes,
qu’'on leur donne la possibilité d’étu-
dier un, deux ou trois ans de plus, on
constate un meilleur retour d'investis-
sement que lorsqu’on fait le méme
effort vis-a-vis des hommes». Et le
PNUD de constater une nette amélio-
ration tant sur le plan de la santé
publique, qu'au plan social ou méme
economique.

«Parier sur une amélioration du statut
de la femme est a la fois une nécessité
de justice et une intelligence de ges-
tion», affrme Jean Fabre. Qui certifie
que le PNUD est passé des paroles
aux actes: «Dans I'exécution de nos
programmes, nous cherchons, parmi
le personnel de notre organisation, a
promouvoir les femmes aux postes de
responsabilités. Mais il reste beaucoup
a faire».

VUE DES PRIORITES

Peut-on dés lors affirmer que les
femmes sont meilleures gestionnaires
que les hommes? Notre interlocuteur
nuance le propos:«Au niveau de la
gestion d’'une responsabilité, on ne
peut pas vraiment faire la différence
entre hommes et femmes quant a la
qualité de ce qui en résulte. Par
contre, la différence est notoire lorsque
le statut de la femme s’éléve, et qu'elle
a la chance de pouvoir exercer ses
talents en ayant acces aux moyens de
production et aux crédits. Les résultats
ne se font alors pas attendre.
Pourquoi? Parce que les femmes sont
plus sensibles a certains themes
comme la nutrition par exemple, et
qu'elles ont une vue des priorités
beaucoup plus équilibrée». Et plus la
femme est instruite, plus elle prendra
de responsabilités.

La femme, dit-on, va d'abord a I'es-
sentiel pour s'occuper ensuite du
superflu. Non par plaisir, mais par

«14. nécessité. «Ce qui se répercute de
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fagon positive tant au niveau de la pla-
nification des naissances, que de
I'éducation, de la santé ou de I'écono-
mie», constate Jean Fabre. Qui indique
que «la progression d’'acces a I'ensei-
gnement enregistrée ces derniéres
années, est beaucoup plus grande
parmi les femmes que parmi les
hommes.»

FEMINISER LES VALEURS

Mais attention, sur fond de crise, les
femmes ne doivent pas faire les frais
de la récession. «Le risque est grand
de retrouver des tensions et de voir
ralentir les progrés accomplis dans la
lutte a la mauvaise répartition des
emplois. Il ne faut pas sous-estimer les
obstacles aux changements, dus aux
systemes législatifs et aux habitudes
culturelles. Dans un systeme comme
celui des Nations Unies, ou I'on tente
de faire un effort pour promouvoir les
femmes aux postes clés, il ne suffit
pas de chercher a les placer systéma-
tiquement. Encore faut-il qu'il y en ait
suffisamment qui se sentent prétes a
assumer plus de responsabilités». Et
les vieux schémas de pensée
machistes tardent a évoluer.
La solution? «Féminiser un peu l'en-
semble des valeurs que les hommes
ont de ce que peut étre une carriere.»
Les quotas? «ll est facile de vouloir en
imposer, mais si les conditions ne sont
pas données pour que les femmes les
remplissent, on pourra toujours rétor-
quer que I'on n'a pas trouvé des can-
didates en nombre suffisant. Et donc
donner une fois encore les postes aux
hommes!». Et de conclure: «ll est
important d’aménager notre systeme
de valeurs, pour que la gestion de nos
institutions et des projets de dévelop-
pement puisse enfin étre confiées aux
personnes des deux sexes de fagon
paritaire».

Luisa Ballin

«MES CLIENTES
NE SONT PLUS
DE CELLES QUI
SIGNENT SANS
SAVOIR DE
QUOI IL EN
RETOURNE!»

Natacha Gregorc, de I'étude Necker, Christ
et Gregorc a Geneve, est notaire, un métier
qui fait le pont entre I'application de la loi et
les mouvements de biens mobiliers et immo-
biliers. Elle voit passer beaucoup de femmes
dans son bureau, qu'il s’agisse d’'actes pri-
vés ou de transactions commerciales.
Femmes suisses est allé lui demander com-
ment elle percevait la relation femmes et
argent de son point de vue professionnel.
Ses réponses:

«J'ai commencé mon stage en 83. Au cours
de ces treize années de notariat, j'ai pu bien
observer un changement d'attitude chez
mes clientes. C’est une question de généra-
tion. Chez les plus de soixante ans, on
trouve encore des femmes qui signent quand
leur mari le leur dit. Les plus jeunes, elles,
s'intéressent activement a I'acte que je leur
prépare. Quand elles arrivent chez moi, la
transaction est déja décidée, mais je sens
bien qu’elles sont tout a fait au courant, qu'il
s'agisse par exemple de créer une societé
ou d'acheter un appartement. Elles en
connaissent les implications fiscales et les
conséquences sur leur épargne. Cette évolu-
tion, je pense qu’on doit la lier au fait que la
plupart des femmes travaillent maintenant ou
ont travaille, méme si elles s'arrétent pendant
un certain temps. Elles ont une solide notion
de la valeur de I'argent.

Je travaille régulierement avec des profes-
sionnelles, des courtieres dans I'immobilier,
des femmes architectes, mais je n'en ai pas
encore rencontré dans la promotion immobi-
liere, un domaine qui concerne des sommes
plus importantes - ¢a viendra, je pense!»

Quant au niveau de compétence de ses
clientes, il vaut, a son avis, parfaitement celui
de leurs collegues masculins.

«Je regois aussi beaucoup de femmes divor-
cées ou separées. Dans ma vie profession-
nelle, ce n'est qu'une seule fois qu'un client
n'a pas voulu de mes services, quand il a
appris que j'étais femme, du reste sans
m'avoir rencontrée. |l s'agissait d'un Iranien
d'un certain age! Je n'ai pas de probleme de
discrimination pour mes honoraires, ils sont
tarifés dans la loi. Et je suis associée dans
I'étude. Je suis membre du Carrier Women's
Forum, ~une association qui soutient les
femmes professionnelles. Je crois qu'il n'y a
pas en Suisse assez de femmes dans la plu-
part des carrieres, mais celles qui s'y trou-
vent sont certainement tout a fait au point.»

QOdile Gordon-Lennox
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