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CONSOMMATION

Dumping sur le leasing

(pi) Utilisez aujourd’hui, payez demain!
Formule devenue courante, par les ver-
tus du petit crédit et du «leasing», vous
permettant d'acheter par mensualités
dans le premier cas et de faire une loca-
tion de longue durée dans le second.
Pratiquement chacun connait le syst¢me
du petit crédit, ol 1a chose est achetée,
mais payée par mensualités, et appar-
tient au client une fois le dernier verse-
ment effectué. Le systtme du «leasing»
est par contre moins clair dans 1’esprit
de certains, souvent a cause de la confu-
sion entretenue par les vendeurs. Le
maintien de ce terme anglais, qui ne
signifie rien d’autre que «location», est
d’ailleurs contestable et profite a ceux
qui maintiennent un écran de fumée en-
tre leurs contrats et le locataire. En si-
gnant un contrat de leasing donc, le
client acquiert le droit d’utiliser un bien
pendant une durée déterminée et contre
location. S’il veut acquérir I’objet en fin
de contrat, il devra s’acquitter d’une
somme convenue A I’avance, qui peut
étre importante.

La pratique du leasing est devenue cou-
rante dans le secteur automobile. 11 per-
met d’offrir des voitures a des prix men-
suels alléchants, nettement moins éle-
vés que par un achat en ayant recours au
petit crédit. Les publicités n’insistent
d’ailleurs pas trop sur le fait que la voi-
ture vous est louée a un prix ne compre-
nant généralement que 10'000 kilome-
tres annuels, les suivants étant facturés.
Discrétion aussi sur le fait que vous
devrez rendre le véhicule dans un état
d’usure «normale», les frais de remise
en état vous étant facturés en fin de con-
trat. Le loueur, prévenant, vous de-
mande d’ailleurs de verser une caution
correspondant au 10% du prix du véhi-
cule. Somme sur laquelle il ne vous est
généralement versé aucun intérét et qui
servira a payer ces petites réparations.
Cette caution est bien entendu annoncée
comme étant «remboursable a
I’échéance du contrat», mais «sous ré-
serve de frais éventuels de remise en
état». L’expérience a montré que quel-
ques éclats de peinture, une ou deux

déchirures sur les si¢ges, des pneus trop
usés, ont vite fait de vous «manger»
votre caution.

Un systéme qui favorise
les économies

Le leasing est également utilisé¢ pour
attirer le client par des prix les plus bas
possibles et des offres alléchantes. Vous
trouverez toujours une marque qui, pour
liquider certains anciens modeles ou en
lancer de nouveaux, fera des offres a
«prix cassés» (voir encadré). Mais
méme 2 ce tarif, le leasing n’est pas
forcément avantageux. Lorsque vous
aurez ajouté le coiit d’'une casco com-
pléte obligatoire, les frais de remise en
état et les kilometres supplémentaires,
la prime mensuelle risque d’avoir singu-
litrement augmenté. Reste qu’en men-
sualisant certains coiits de la voiture et
en fixant un nombre de kiloméetres an-
nuels relativement bas, le systtme a
I’avantage de clarifier les coits d’utili-
sation de la voiture. Juste ce que deman-
dent les directeurs cantonaux des finan-

ces qui souhaitent augmenter la part des |

frais variables liés A 1'utilisation d’une
voiture. m

Comment une voiture propo-
sée G 178 francs par mois vous
revient en fait G 268 francs...

Modéle le meilleur marché trouvé
par annonce, location de 48 mois y
compris 10°000 km par an.
Leasing: 48 x 178.— 8544 -
Casco compléte (obligatoire):

773.— par an, avec une franchise

de 1000 francs: 4 x 773 .- 3092.-
Perte d'intéréts sur la caution de

10% du prix catalogue:

13'800 x 10% x 4% x 4 ans 220.-
Frais de remise en état 2 la fin du
contrat 1000.-
Total 12'856.—
ou, par mois: 268.-

En fin de contrat, si vous souhaitez
garder la voiture, vous devrez vous
acquitter d’une valeur résiduelle de
6950 francs. Dans ce cas, vous n’au-
rez pas de frais de remise en état 2
payer et votre caution vous sera inté-
gralement remboursée.

"w'r'onédmnonce:

paraltmnt d’axllems plus
nc de livrer des voitu-
mms, les tarlfs_f
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