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Naville face aux détaillants indépendants:
une victoire (provisoire) par KO

La « Coopérative d’achats et de distribution des
négociants en tabacs et journaux », a Geneve,
vient de cesser son activité commerciale. C’est la
conclusion provisoire d’une longue lutte que méne
ce groupe de détaillants depuis 1961 contre le
monopole du cartel suisse des agences de jour-
naux et, plus spécialement, contre la maison Na-
ville (cf. DP 128 et 173).

Boycottée par les distributeurs suisses, la coopé-
rative a cherché tout d’abord a s’approvisionner
en France. Mais, alerté par Naville, Hachette —
qui détient une participation de 11 % dans le
holding Naville — fait tarir cette source de
livraison.

‘Condamnation de deux directeurs

En 1964, pourtant, les détaillants genevois obtien-
nent de la justice genevoise la condamnation de
deux directeurs de Naville pour concurrence dé-
loyale. Les livraisons & la coopérative ne repren-
nent pas pour autant. Celle-ci alors fait appel a
la Cour de justice de Geneve et a la Commission
fédérale des cartels.

En 1972, la Commission des cartels publie son
rapport sur la distribution des journaux et pério-
diques. Elle reconnait a la coopérative le droit
de s’approvisionner auprés de n’importe quelle
agence en Suisse. Droit vide de contenu car,
comme I’écrivait la coopérative au chef du Dépar-
tement de 1’économie publique en janvier 1972,
« la presse est une marchandise qui doit étre mise
a la disposition du consommateur dés sa parution,
faute de quoi elle est périmée. Seule la présence
d’une concurrence régionale permettrait un choix
entre les fournisseurs et supprimerait le monopole
d’une seule agence par région. » La Commission
fédérale constate les faits, mais elle ne pense pas
qu’on puisse parler de comportement abusif ! A

vrai dire, c’est la législation suisse sur les cartels
qui, comme nous |’avons écrit a plusieurs reprises,
est nettement insuffisante.

La Cour de justice de Geneve, elle, n’a pas en-
core tranché. Ainsi, les agences de distribution
continuent de tenir sous leur coupe les marchands
indépendants et de faire payer au public, pour
les journaux étrangers, des prix prohibitifs — en
moyenne supérieurs de 60 9% aux prix dans les
pays d’origine (pour certains journaux anglais, le
prix en Suisse est cinq fois plus élevé qu’en Angle-
terre) — alors que pour la presse, le colit du
transport est treés faible et que les journaux ne
sont frappés ni par les droits de douane, ni par
I'Icha.

Mais il y a plus. Fortes de leur monopole, les
agences de distribution ont lié les dépositaires
indépendants par un contrat qui prévoit qu’une
remise de 7 % est accordée a ces derniers tous les
six mois, a condition que le chiffre d’affaires ait
augmenté de 5 9% par rapport au semestre cor-
respondant de I’année précédente. Les agences
ont ainsi connaissance du montant des ventes des
détaillants, informations qui ne leur sont pas inu-
tiles pour I’établissement de leurs propres points
de vente. En fait, la politique des agences de dis-
tribution est claire : tordre le cou des détaillants,
du moins ceux dont le chiffre de vente leur parait
intéressant, et imposer aux autres des conditions
draconiennes.

Continuer la lutte

Dans ces conditions, la coopérative a di inter-
rompre son activité commerciale ; mais elle main-
tient ses structures car elle est décidée a continuer
la lutte. Elle demande maintenant au Conseil
fédéral d’intervenir auprés de la CEE afin d’obli-
ger le groupe Hachette, fournisseur des agences

suisses, a approvisionner la coopérative aux
mémes conditions que les membres du cartel
suisses des agences de journaux.

A signaler d’autre part que la CEE, de son c6té,
vient d’ordonner une enquéte sur les activités du
groupe Hachette. Ainsi donc les/ commergants
genevois ont peut-étre une chance d’obtenir gain
de cause, en se battant hors de nos frontiéres.
Qui ose encore parler de 1’économie de marché ?
P.-S.: Sur toute cette affaire, pas un mot dans
la presse. C’est que les agences de distribution ont
des moyens de persuasion. Ainsi les affiches de
« La Suisse » qui avait « osé » rendre compte du
jugement du Tribunal de police contre Naville,
ont disparu de I’affichage pendant plusieurs jours
dans tous les points de vente de la grande entre-
prise de distribution.

‘Plus de transparence
dans les négociations

Waldemar Jucker, secrétaire de I'Union syndi-
cale suisse, a accordé une interview a I’hebdoma-
daire économique « Schweizerische Handels Zei-
tung ». Il y décrit la difficile entente des organi-
sations de faite de I'économie en matiére de
salaires, en raison de la trés grande autonomie
des associations qu’elles groupent. Question : des
propositions éventuelles pour arriver @ un ac-
cord ? Sa réponse : « Ce ne serait pas contraire a
la traditionnelle décentralisation des négociations
de conclure une convention centrale pour amélio-
rer la transparence des négociations, c’est-a-dire
pour obliger les entreprises a soumettre a leurs
partenaires des données valables sur leur situa-
tion économique. Aussi longtemps que I’on ignore
pour qui et pour quoi on doit faire des sacrifi-
ces, personne n’accepte de se sacrifier. »
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