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Liebe Leserin, lieber Leser

Heime und Institutionen
sind selten in finanziel-
len Néten. Die offentli-
che Hand unterstiitzt zu-
kunftsgerichtete Bauvor-
haben, auch wenn durch
die Neugestaltung des Finanzausgleichs
(NFA) kiinftig mehr Eigenmittel beschafft
werden missen. Neuen Anforderungen
wird entsprochen. Die Ressourcen sind —
abgesehen vom Wunsch nach mehr Pfle-
gepersonal — meist vorhanden, um den
Grundauftrag professionell zu erfiillen.
Doch manchmal fehlt das Geld, um sich
Sonderwiinsche leisten zu konnen. Son-
derwiinsche, die der Lebensqualitat der
betreuten Menschen dienen.

«Fundraising» heisst das Zauberwort. Fun-
draising ist laut Definition, wenn eine ge-
meinniitzige Organisation die von ihr be-
notigten Ressourcen erhalt, ohne dafiir
eine marktadaquate Gegenleistung zu
bieten. Der Schwerpunkt dieser Ausgabe
widmet sich dem Thema Fundraising. Ei-
nige Heime und Institutionen ziehen ihr
Fundraising professionell auf. Einige er-
halten hunderttausende Franken an For-
dermitteln. Andere zapfen diese Geld-
quelle gar nicht an.

Auch wenn die Spendenbereitschaft hoch
ist, die Stiftungen viel Geld verteilen:
Fundraising bedingt viel Eigeninitiative.
Die Geldgeber wollen wissen, wohin das
Geld fliesst, wie es eingesetzt wird, ob ein
Businessplan vorliegt. Vor allem aber ist
von den Verantwortlichen Innovation ge-
fragt. Wer Ideen umsetzen will, neue
Wege gehen will, hat schon einmal gute
Voraussetzungen, potenzielle Geldgeber
flir ein Projekt zu tiberzeugen. Wenn sich
dann noch jemand gut verkauft, zahlt sich
das meist auch aus.

fs.



	...

