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Anuncio informativo

Cerrar huecos de seguro con Soliswiss

Desde que la mayoria de los suizos que residen en otros
paises europeos ya no puede realizar pagos al seguro
AHV voluntario, Soliswiss cobré una importancia atn
mayor. Hemos hablado con Michael Végele, miembro de la
gerencia de Soliswiss SA, sobre soluciones de seguro

y prevision hechas a medida.

La prevision estatal en Suiza te-
nia hace poco una muy buena re-
putacién: Efectivamente, los
asegurados con ingresos eleva-
dos cofinanciaban las pensiones
de personas con ingresos meno-
res. Ahora, los pagos de cuotas al
seguro AHV voluntario queda-
ron suspendidos para la mayor
parte de los asegurados en los
paises europeos al 31 de marzo de
2007. En Europa vive, sin em-
bargo, lamayoria de los suizos en
el extranjero. Todos ellos deben
recurrir ahora a soluciones pri-

vadas para financiar una pension

Michael Vogele nacio en Zurich el 13 de
abril de 1963. Después de la formacion
cldsica en un banco siguieron, en forma
alternante, varias estadias en el extran-
jero para aprender el idioma y empleos
en el sector de la banca particular.
Después de cursar estudios en ciencias
empresariales en una escuela técnica
superior, ingresd en el sector de seguros
devida del Credit Suisse Group. En

1997 se traslado al seguro Compagnie
d’Assurance Genevoise como responsa-
ble de marketing de Clientes privados

y de Comunicacion. Desde 2001 dirigia,
en el grupo Winterthur, del dmbito de
Asesoramiento de clientes y Formacién
para el canal de venta de bancos. Desde
2006, es responsable en Soliswiss SA,
como miembro de la gerencia, del sector
de Mediacion de seguros.

complementaria que garantice
prestaciones de vejez o en caso
de invalidez o muerte.

Seiior Vigele, équé alternativas
hay para los suizos que residen
en otros paises extranjeros para
compensar las reducciones de las
pensiones del seguro AHV
voluntario?

Primero quisiera aclarar una
cosa: Los suizos en el extranjero
que se mudan a un Estado fuera
de la UE y que habian realizado
pagos antes de su emigracion du-
rante por lo menos cinco afios
sin interrupcién al AHV obliga-
torio podran seguir asegurados
enel AHV voluntario contralos
riesgos de vejez, invalidez y
muerte. El dnico requisito para
ello es que se hagan registrar en
el seguro voluntario dentro de
365 dias después de darse de baja
en el seguro obligatorio en
Suiza.

Para contestar a su pregunta:
Los suizos en el extranjero bus-
can soluciones de seguro y posi-
bilidades de ahorro e inversién
bien en el pais en cuestién o bien
en Suiza. Un argumento a favor
de Suiza es que muchos suizos en
el extranjero no excluyen la po-
sibilidad de volver un dia a su pa-
tria. [nvertir dinero en Suiza les
confiere seguridad. No es ficil
elegir entre diferentes produc-
tos o soluciones. Efectivamente,
un asesoramiento bueno puede
«valer su peso en oro».

ZComo asesora Soliswiss a sus
clientes?

Tratamos de hablar con nues-
tros miembros y clientes. A raiz
del andlisis de su situacién per-

sonal y patrimonial les propone-
mos una o incluso varias solucio-
nes. Es decir que ofrecemos un
asesoramiento hecho a la me-

dida.

¢Qué caracteristicas determinan
cudl es la solucion dptima para
una persona?

Distinguimos entre grupos,
analizando especialmente el
riesgo y la situacién financiera:
primero hay el grupo de los j6-
venes y las personas solteras,
luego matrimonios con y sin hi-
jos, ya que en las familias o los
matrimonios que viven en el ex-
tranjero suela haber una sola
persona que mantiene a los de-
més. Ademds, hay el grupo de las
personas de unos 50 afios: éstos
suelen hallarse en una situacién
financiera cémoda dado que sus
hijos ya cursan estudios, por lo
que se interesan més bien por su
prevision parala vejez. El cuarto
grupo estd integrado por los
pensionistas.

¢Qué productos ofrecen a sus
clientes?

En el primer grupo ponemos
la mira en la compensacién de la
pérdida del salario y en los solte-
ros en la previsién para la vejez.
A los grupos 2 y 3 recomenda-
mos los cldsicos productos de se-
guro o de ahorro e inversion.
Combinan el ahorro para la ve-
jez con la proteccién en caso de
muerte, ya que en la mayoria de
los casos se trata de proteger a
los préjimos en caso del falleci-
miento del alimentador princi-
pal. Para los grupos 3 y 4 son
ideales los productos de fondos
de inversién puesto que estas
personas cuentan ya con una
proteccion bésica, deseando in-
vertir en forma rentable ahorros
adicionales a mediano y largo
plazo. El grupo 4 desea contar
con una prestacion garantizada
para la vida después de la jubila-
cién, por lo que sigue siendo
atractivo el seguro de pensio-
nes.

dCudl es el fuerte principal
de Soliswiss?

El que nuestro asesoramiento
y las soluciones de prevision
también admitan soluciones
mixtas. Efectivamente, la com-
binacién de productos se amolda
a las caracteristicas individuales
de nuestros clientes. Trabajamos
con arreglo a sus necesidades.

Garantizamos prestaciones
buenas, una elevada seguridad
y la seleccién entre diferentes
productos. El cliente puede di-
versificar y obtiene, no obstante,
todo de una mano: a saber, un
asesoramiento sostenido y lucra-
tivo.

¢Cudles son las desventajas de la
cooperacion con Soliswiss?

Ofrecemos en parte produc-
tos que no pueden venderse a to-
dos los paises. Esto genera, no
obstante, una ventaja ya que en
la actualidad trabajamos ince-
santemente para elaborar solu-
ciones especificas para los diver-
sos paises. Pronto, el suizo que
vive en Italia podré aprovechar
otros productos que aquel que
vive en Francia. Ya hay las pri-
meras ofertas de este tipo en
nuestra cartera.

&Y los beneficios y lus vigencias
de las polizas?

Enlo que se refiere a los segu-
ros, la estimacién actual mas
bien conservadora tiene su
efecto en los réditos. Los exce-
dentes que ofrecemos con cada
seguro compensan esta presion
en los precios en cierta medida,
lo que supone otra ventaja. Ade-
mis, los seguros de vida han sido
concebidos por su naturaleza a
largo plazo, por lo que no pue-
den disolverse por ninguna de las
partes de un diaa otro. Dicho en
forma positiva: Nuestros clien-
tes gozan de una proteccién ga-
rantizada durante la vigencia del
contrato, proteccion ésta que no
podré ser disminuida si empeora
la situacién o por acuerdo espe-
cial previo.
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