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FOURNIR DE BONNES
PRESTATIONS
ET LE FAIRE SAVOIR

Lors de leur premiere conférence de
I'année, les présidents se sont surtout
occupés de marketing et de communi-
cation. Concue sous forme d'atelier, la
réunion avait pour but d'aborder la
maniere dont les professionnels de la
sia pouvaient souligner la spécificité
de leur offre aupres de leurs clients.

Chargé d'animer les débats, Andreas
Bernasconi, vice-président de lasia, a
émis deux theses: les clients des
membres sia obtiennent des presta-
tions particuliéres et les concepteurs
sia défendent des solutions sur mesu-
re de qualité, tout en respectant les
principes du développement durable.
Cette démarche oblige a définir ce qui
différencie les membres sia et quelles
sont les informations dont un client a
besoin pour faire évoluer son mandat
selon ses désirs. En d'autres termes,
cela revient a réfléchir sur les mesures
destinées a renforcer la position du
mandataire sia.

Faire reconnaitre la qualité

Ces questions ont été discutées au
sein de plusieurs groupes. Pirmin
Mader, président de la société spéciali-
sée des géologues, a donné comme
exemple la facon dont CHGEOL propo-
se un concept de formation continue a
ses membres. Un systéme qui permet

de mesurer I'acquis annuel en forma-

tion continue ou son équivalent sur une
période de trois ans et un minimum
annuel de deux jours de formation a
été fixé. La reconnaissance de ce per-
fectionnement, validation officielle de
qualité, autorise les membres CHGEOL
a accoler un accessit a leur titre profes-
sionnel. Il a été souligné que CHGEOL
n‘entend pas imposer la formation
continue, mais l'inciter.

Président du groupe professionnel
ingénierie, Conrad Jauslin souhaite lui
aussi accroitre la visibilité de la qualifi-
cation et du professionnalisme des
membres sia. Cette revendication
d'excellence doit étre systématique-
ment représentée comme une spécifici-
té, afin que les mandants percoivent les
bureaux et les membres sia comme
des experts. Markus Ringger, président
de la section baloise, a posé la question
de savoir si les moyens actuels sont suf-
fisants. Les débats animés qui ont sui-
vis ont souligné des positions assez
contrastées de ce point de vue.

Préserver le consensus

Invité a s’exprimer avant la partie
administrative, |'architecte cantonal
argovien René Birri a abordé les bud-
gets de construction et la passation des
marchés d'étude. Il a exposé I'étroites-
se des cadres budgétaires alloués a son
département et insisté sur le fait que,
face a I'importance croissante de I'en-
tretien, les études et la réalisation de

nouveaux ouvrages n'étaient plus

seules en premiére ligne. S'il admet les
profonds remaniements du domaine
des adjudications publiques, il rejette
les griefs selon lesquels il ne s'agirait
plus que d'une mise en concurrence
d'offres d’honoraires: |'objectif est de
parvenir a des solutions durables grace
a des équipes de concepteurs se consti-
tuant elles-mémes.

René Birri craint en revanche que la
multiplication des directives et recom-
mandations particulieres nait raison du
consensus qui prévalait jusqu'ici quant
aux outils de travail mis a disposition
parlasia. Il insiste sur le mode d'éla-
boration paritaire des normes et régle-
ments de la sia et souhaite que celle-
ci conserve les moyens de couvrir
I'ensemble des domaines concernés.

Bilan 2004 et divers

Les comptes 2004 - qui bouclent sur
un résultat nettement meilleur que
celui inscrit au budget - ont été présen-
tés a l'assemblée. Ce bilan permet a
nouveau la constitution de réserves. La
direction a également passé en revue
les objectifs et les activités du bureau
sia Inter.national, qui représente la
société auprés de la Berne fédérale.
Quant a l'intention de mettre a contri-
bution des fonds et donations, consti-
tués et immobilisés depuis des années,
pour soutenir les jeunes membres de la
sia, elle a rencontré un vif intérét.
Plutot que de reconduire une forme de
prix destiné a des travaux d'étudiants
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