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Gesamt-
verteidigung
und Armee

Kriegsverhinderung

durch Verteidigungsbereitschaft
(Dissuasion)

Hinweis auf das Jahresthema
1985/86

Das von der Kommission fiir militdrische
Landesverteidigung (KML) befohlene gei-
stige Jahresthema fir 1985/86 lautet
«Kriegsverhinderung durch Verteidigungs-
bereitschaft (Dissuasion)y. Dementspre-
chend hat die Dienststelle Truppeninfor-
mationsdienst einen dokumentierten Leit-
faden ausgearbeitet, der iiber die grossen
Verbinde an alle Kdt der Armee bis zur
Stufe Einheit verteilt wird. Dieses Informa-
tionsthema, fiir welches auch eine Tonbild-
schau (TBS Dissuasion) des Armeefilm-
dienstes bereitsteht, muss in den kommen-
den zwei Jahren durch die Kommandanten
mit ihrer Truppe behandelt werden.

Der mit zehn visuellen Folienvorlagen
ausgestattete Leitfaden enthilt die Kapitel
1. Was bedeutet Dissuasion, 2. Wehrhafte
Schweiz — Sicherung des Friedens, 3. Sicher-
heitspolitik als Grundlage der Verteidi-
gungsbereitschaft, 4. Die Bedeutung der
Armee als Schutzfaktor, 5. Womit ein An-
greifer rechnen muss, 6. Die Glaubwiirdig-
keit unserer Verteidigungsanstrengungen.

Dabei sollen die Einh Kdt in die Lage
versetzt werden
® den Sinn und die Notwendigkeit der
schweizerischen Sicherheitspolitik zu erlau-
tern
@ die dissuasive Wirkung der Armee als
Instrument der Kriegsverhinderung durch
Verteidigungsbereitschaft einpragsam dar-
zustellen .
® die Moglichkeiten der Armee zu einem
langandauernden, erfolgreichen Abwehr-
kampf unter Behauptung grosser Teile un-
seres Landes aufzuzeigen.

Bei der Truppe soll sich ein vertieftes
Verstéindnis fiir unsere Wehranstrengungen
einstellen. Im Vordergrund stehen dabei die
Moglichkeiten des verteidigungsbereiten
Kleinstaates zur Kriegsverhinderung sowie
die Chancen der Armee im Bestehen eines
uns allenfalls aufgezwungenen Abwehr-
kampfes.

Im Zentrum des Leitfadens stehen die
Gesichtspunkte
® Armee als Schutzfaktor (aktiver Schutz
durch Kampffithrung = Wirkung durch
Schlagkraft, Abwehrkampf in der Tiefe und
durch Zerstérungen = Wirkung im gesam-
ten Raum, langfristiger Kampf und Be-

hauptung grosserer Landesteile = Wirkung
auf Dauer)

sowie

® unsere militirischen Triimpfe (rasche
Mobilmachung, zahlenmissige Stirke, un-
seren Bediirfnissen entsprechende Bewaff-
nung und Ausriistung, starkes und uns ver-
trautes Geldnde, bauliche Vorbereitungen
wie Festungen und Geldndeverstirkungen,
vorbereitete Zerstérungen der Verkehrs-
achsen, eingespieltes Versorgungswesen aus
dezentralisierten unterirdischen Anlagen
zur Sicherstellung eines langandauernden
Kampfes).

Ausserdem wird die Kosten-Nutzen-
Rechnung eines Gegners in ihrer Abwigung
zwischen seiner eigenen Zielsetzung und
den von uns festgesetzten Faktoren des Ein-
trittspreises in unser Land und den zu er-
wartenden  Aufenthaltskosten in der
Schweiz aufgezeigt.

Als Leitsitze fiir die Truppe gelten:
® Unser Ziel: die Kriegsverhinderung
® Unser Mittel: die Verteidigungsbereit-
schaft
0 Unsere Grundlage: die Sicherheitspoli-

0 Unser Schutzfaktor: die Armee
@ Unsere Glaubwiirdigkeit: Wehrwille
und Kampfwille des einzelnen.

Zum Begriff Dissuasion seien iiber den
dokumentierten Leitfaden hinaus noch ei-
nige Gesichtspunkte vermittelt. Der Begriff
Dissuasion ist zwar ein Fachbegriff der mi-
litarstrategischen Literatur, doch spielt er in
der allgemeinen weltweiten Diskussion um
Kriegsverhinderung, Aufriistung und stra-
tegisches Denken eine wichtige Rolle, ins-
besondere bei den Grossmichten. Die Si-
cherheitspolitik der Schweiz hat sich des-
halb seit den sechziger Jahren ebenfalls mit
dem Begriff Dissuasion auseinandergesetzt
(vgl. Grundlagen einer strategischen Kon-
zeption der Schweiz, Bericht der Studien-
kommission fiir strategische Fragen vom
14. November 1969, Ziirich 1971 = Schrif-
ten des SAD 11, S. 52). So formuliert der Be-
richt des Bundesrates an die Bundesver-
sammlung iber die Sicherheitspolitik der
Schweiz (Konzeption der Gesamtverteidi-
gung) vom 27.Juni 1973 in Ziffer 423 das
folgende: «Die Kriegsverhinderung durch
Verteidigungsbereitschaft nennen wir (Dis-
suasion). Sie ist keineswegs eine rein milita-
rische Aufgabe, sondern setzt ein umfassen-
des Durchhaltevermogen von Volk und Be-
horden voraus. Die Gewichte, die der
Kleinstaat zu seinen Gunsten in die Waag-
schale werfen kann, sind naturgemass nicht
sehr bedeutend. Aber sie konnen die Renta-
bilitatsrechnung des potentiellen Angreifers
so beeinflussen, dass er auf den Angriff ver-
zichtet.»

Der Begriff Dissuasion entstammt ur-
spriinglich der antiken und mittelalterlichen
Rhetorik. Lateinisch dissuasio bedeutet
«Gegenrede», um jemanden von einer be-
vorstehenden Handlung oder einem Ent-
schluss abzubringen; Abratungy (zu lat. dis-
sua-dére «widerraten, abrateny). Thre
Funktion ist im Rahmen der Argumenta-
tion und Gegenargumentation vor einer
Entschlussfassung zu sehen.

Dissuasion heisst militdrisch verwendet
demnach
— jemandem von einer Aktion, von einem
Angriff abraten

— mit Argumenten jemanden dazu bringen,
dass er etwas nicht tut, was er in Erwagung
gezogen hat oder gerne tun wiirde.

Der Adressat der Dissuasion ist priméar
derjenige, welcher eine bestimmte Absicht
hat oder haben kénnte, also ein potentieller
Gegner. Schematisch ausgedriickt

potentieller X
Gegner —— Schweiz
iibrige Mittel der

S Gesamtverteidigung

Angriff? abraten zuraten

lohnt es sich?
— Argumentenkatalog

l

Dissuasion

Die Dissuasion ist demnach urspriinglich
die Aufschliisselung der Argumente, welche
fiir den Vorgang des Abratens von einer
moglichen Absicht gegenuger einem Hand-
lungstriger (potentieller Gegner) ins Feld
gefithrt werden konnen. Von hier aus meint
Dissuasion umfassender die Abhaltewir-
kung oder bei Grossméchten mit nuklearem
Waffenpotential sogar die Abschreckungs-
wirkung, welche einem moglichen militari-
schen Gegner aufgrund der eigenen Stérke
entgegengehalten werden kann. Fiir die
Schweiz beschrinkt sich die Dissuasion auf
die Abhaltewirkung, welche wir auch ohne
atomare Mittel durch unsere Verteidigungs-
bereitschaft erbringen konnen. Dabei be-
ruht die Dissuasion des Kleinstaates
Schweiz auf zwei Voraussetzungen:

— Erstens auf der tatsichlich durch das In-
strument der Gesamtverteidigung (mit Ein-
schluss der militdrischen Landesverteidi-
gung durch die Armee) erbrachten Verteidi-
gungsberextschaft, welche uns erst die Argu-
mente fiir eine wirkungsvolle Dissuasion
(Abhaltewirkung) gegeniiber einem poten-
tiellen Angreifer formulieren lasst;

— zweitens auf der Information iber unsere
Abhaltewirkung im Falle eines eventuellen
Angriffs, da wir doch unsere abratenden
Argumente allen angriffsliisternen Nach-
barn erst zur Kenntnis bringen miissen, da-
mit diese auch geniigend in Betmcht g&o—
gen werden.

‘Beides ist entscheidend fiir die Dissua-
sionswirkung: die Summe unserer tatséchli-
chen Verteidi orbereitungen wie die
gezielte Information dariiber. Erst durch
den Informationsprozess iiber unsere Ver-
teidigungsbereitschaft konnen wir eine Dis-
suasionswirkung bei einem potentiellen An-
greifer erreichen.

Nun ist aber auch der Informationspro-
zess im Rahmen der Dissuasion zweigeteilt:
er geht namlich einerseits nach innen, ande-
rerseits nach aussen. Oder anders ausge-
driickt: an uns selbst (Bevolkerung und Ar-
mee) wie an unsere Nachbarn, an die
Machtblécke, an jeden potentiellen Gegner
in Ost und West, Nord und Siid. Der Infor-
mationsprozess nach innen iiber unsere
Verteidigungsbereitschaft 6ffnet uns die
Augen fiir Sinn und Zweck, ja Notwendig-
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keit der eigenen Wehranstrengungen,
scharft uns den Blick fiir die eigenen Chan-
cen in unserem schwierigen Geldnde und
starkt unser Selbstvertrauen. Die Informa-
tion nach innen foérdert den Wehrwillen des
Staatsbiirgers, wirkt fiir den Soldaten moti-
vierend und unterstiitzt seinen Kampfwil-
len. Der Informationsprozess nach aussen
soll unsere Armee als Kampfinstrument und
die tibrigen Mittel der Gesamtverteidigung
im rechten Licht ihrer tatséchlichen Wirk-
samkeit erscheinen lassen, um dadurch die
Abhaltewirkung gegeniiber einem poten-
tiellen Gegner als Dissuasionseffekt zu er-
reichen. Information nach innen und Infor-
mation nach aussen sind in einem Rechts-
staat mit freier Meinungsbildung und Me-
dienfreiheit nie starr getrennt. Doch miissen
wir neben der Information nach innen ge-
zielter auch nach aussen dissuasive Infor-
mation betreiben. Fiir die Dissuasionswir-
kung nach aussen bedarf es der stindigen
Demonstration von Verteidigungsbereit-
schaft und Schlagkraft der Armee wie der
vorbereiteten Mittel im Rahmen der Ge-

samtverteidigung (z. B. Zivilschutz, Kriegs-
vorsorge, koordinierte Dienste). Entschei-
dend fiir den Dissuasionseffekt ist schliess-
lich die auslindische Rezeption unserer
Verteidigungsbereitschaft, d. h. die Kennt-
nisnahme unserer Abhalteargumente, wel-
che wir einem potentiellen Gegner abratend
darzulegen haben. Zur Dissuasion gehort
auch, dass wir iiberzeugend klar machen
konnen, wie hoch der Eintrittspreis und wie
hoch die Aufenthaltskosten in unserem
Land fiir einen Gegner sind, wenn er uns
trotzdem angreifen sollte. In diesem Sinn
kann fiir jeden strategischen Fall ein dissu-
asiver Argumentenkatalog aus unseren ei-
genen Moglichkeiten heraus entwickelt
werden.

Dissuasion ist demnach eine Dauerlei-
stung, die wir unserer Truppe gegeniiber wie
im Hinblick auf die Informationswirkung
nach aussen stiandig zu erbingen haben. Fiir
den Truppeninformationsdienst bedeutet
Dissuasion eine Dauerleistung der Informa-
tion:

Abraten die unser Selbstvertrauen stirken
durch == = Fo6rderung des Wehrwillens,
Argumente  Stirkung des Kampfwillens

|

die einen potentiellen Gegner
veranlassen sollten, uns nicht
anzugreifen, = Dissuasionswirkung,
Abhaltewirkung

Dies bedeutet auf der Basis der Information
das, was die Konzeption der Gesamtvertei-
digung von 1973 als «Kriegsverhinderung
durch  Verteidigungsbereitschafty  um-
schreibt. In diesem Sinn vermittelt der neue
Leitfaden zum Jahresthema Dissuasion die
entscheidenden Argumente unserer An-
strengungen zur Kriegsverhinderung durch
Verteidigungsbereitschaft.

Anmerkung: Eine iiber die Einh Kdt hin-
ausgehende Abgabe des Leitfadens kann
nicht vorgenommen werden.

Brigadier Stefan Sonderegger, Chef TID

Lizenzbau Leopard 2

der Programmleitung je einen

Elektro- und

Eine nicht alltdgliche Gelegenheit!

Als Generalunternehmerin fiir den Lizenzbau
Schweiz des Leopard 2 suchen wir zur Verstérkung

Maschinen-Ingenieur

Zu den Hauptaufgaben gehéren Planung, Koordi-
nation und Uberwachung der Produktion, Monta-

Im Rahmen der Erweiterung unserer For-
schungsaktivitaten auf dem Gebiet der nemati-
schen Flissigkristalle in Richtung polymere
FlUssigkristalle suchen wir fiir die Physikgruppe
in den Zentralen Forschungseinheiten eine(n)
promovierte(n)

Experimental-
physiker(in)

vorzugsweise mit Erfahrung in Polymerenphysik,
Festkorperphysik oder integrierter Optik.

ge, Prifung und Abnahme. Im Rahmen dieses
umfangreichen und ehrgeizigen Projektes werden
Kontaktméglichkeiten zu allen wichtigsten Indu-
striefirmen der Schweiz und zu Lizenzgeber-Firmen
im Ausland geboten.

Wir stellen uns vor, dass sie einige Jahre Indu-
strieerfahrung mit Schwerpunkt Projektmanage-
ment mitbringen. Wir erwarten eine selbstindige,
initiative und systematische Arbeitstechnik, wirt-
schaftliches Denken und gutes Verhandlungsge-
schick.

Senden Sie bitte |hre Bewerbungsunterlagen an
Herrn C. Hachler, Personalabteilung, Telefon O1
306 32 13. Er steht Ihnen auch gerne mit weiteren
Auskdinften zur Verfligung.

conbiawres
Contraves AG
Schaffthauserstrasse 580, 8052 Zurich
Telefon 01/306 22 11

Das anspruchsvolle neue Forschungsgebiet be-
dingt Kreativitat, Selbstandigkeit und die Fahig-
keit, multidisziplinar mit Wissenschaftern aus
anderen Fachrichtungen zusammenzuarbeiten.
Wir setzen vielseitige und grosse experimentelle
Fahigkeiten sowie ein starkes Interesse an Bezie-
hungen zwischen Molekileigenschaften und
makroskopischen physikalischen Eigenschaften,
die zu neuen Materialien fuhren, voraus.

Interessentinnen und Interessenten bitten wir
um Zustellung ihrer handschriftlichen Bewer-
bung mit ausfuhrlichen Unterlagen an unsere
Personalabteilung, Kennwort ASMZ 111/84.

F. Hoffmann-La Roche & Co.
Aktiengesellschaft, 4002 Basel
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