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Basler Nischen-Unternehmen

Gebrauchte MacBooks
und gelesene Biicher

Ein junges Basler Start-up im Gundeli, das mit ge-
brauchten Macbooks und iPhones hoch hinaus will -
ein alteingesessenes Geschaft am Spalenberg, das
sich den Glauben an das Buch erhalten hat: Portrats
von zwei kleinen Basler Unternehmen.

Ich treffe Laurenz Ginat in der Basler Filiale der re-
vendo.ch. Ein heller, grossziigiger Laden an der
Gliterstrasse. Die Einrichtung wurde aus Europalet-
ten zusammengebaut. Das sieht kreativ aus und pro-
fessionell, stilvoll und freundlich. Auf den Paletten-
mobeln stehen schicke, schlanke MacBooks mit mat-
ten Alugehausen.

Laurenz Ginat ist einer der beiden Geschéftsfih-
rer von revendo.ch. Die Firma kauft Apple-Gerate,
repariert sie, wertet sie auf und verkauft sie weiter.
An sich keine neue Idee, allerdings mit Charme und
Schwung umgesetzt. Die junge Firma hat das Bild
von Occasion-Geréten, die in schummrigen Elektrola-
den Staub ansetzen, weit hinter sich gelassen. Statt-
dessen setzen die Jungunternehmer auf die Apple-
Strategie: maximale Benutzerfreundlichkeit und
schlichtes, cleveres Design. Das heisst: Apple erganzt
mit sympathischer Recycling-Asthetik.

Aus der Taufe gehoben wurde revendo.ch von Au-
rel Greiner und Laurens Mackay. Laurenz Ginat war
noch mitten in den Maturitatspriifungen, als die bei-
den die Firma griindeten. Kurz darauf schloss er sich
ihnen an. «Da Laurens Mackay nach Holland zog, wo
er sich seiner Doktorarbeit widmete, fithren wir das
Geschaft jetzt wieder zu zweit.» |hr Gewerbe ist fur
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sie nichts Neues. Schon wahrend der Schulzeit hatten
sie gebrauchte Gerate gekauft, repariert und weiter-
verkauft, damals noch tber einen Online-Marktplatz.
«Wir hatten uns damit ein Taschengeld verdient und
es lief gar nicht so schlecht.»

Aus der Geschaftsidee wurde vor drei Jahren eine
Firma, anfanglich nur mit Online-Préasenz. «Im Ge-
meinschaftsbiiro des Unternehmens Mitte in Basel
mieteten wir eine Tischhalfte, dort reparierten wir die
Gerite, pflegten die Website und erledigten alle Ar-
beiten, die anfielen.» Der Platz wurde bald zu klein
und der Larm zu laut — fanden die Tischnachbarn.
Man konnte im Gemeinschaftsbliro einen eigenen
Raum beziehen, aber auch der genlgte nicht den An-
forderungen. «Ausserdem ist es fir die Kundinnen
und Kunden etwas seltsam, das Restaurant im Par-
terre zu durchqueren, dann im ersten Stock das rie-
sige Gemeinschaftsbiiro, um schliesslich in einem
kleinen Raum Platz zu nehmen.»

Der Laden an der Giiterstrasse war ein erster Durch-
bruch. Nach der Verkaufsflache im Erdgeschoss sind
bald Biliros im ersten Stock dazugekommen, dazu
je eine Filiale in Zirich und in Dietikon. Inzwischen
beschéftigt revendo.ch rund zwanzig Mitarbeitende.
Man kooperiert mit dem grossen Apple-Anbieter
Data-Quest, der Mobiliar und Microspot.

Ein erfolgreiches Start-up-Unternehmen also. Und
wie hoch ist der Spass-Faktor? Macht es Freude, Ge-
schaftsfiihrer von revendo.ch zu sein? «Ja sehr!», be-
kraftigt Laurenz Ginat. «Der Job ist vielseitig, das ge-
fallt mir. Wir machen alles selber, auch die Ladenein-
richtung oder den Sitzungstisch, an dem wir gerade
sprechen.» Weniger ins Auge fallend, aber ebenfalls
beeindruckend: Auch die Software, welche die Kun-
dendaten, die Auftrage etc. verwaltet und von der
die Website gespeist wird, hat Aurel Greiner selber
geschrieben.

«lch schatze es, dass ich selbststandig Projekte rea-
lisieren kann», erklart Laurenz Ginat seine Motiva-
tion. Er ist, wie auch die beiden Griinder, ein begeis-
terter Autodidakt. «Bei komplizierten Reparaturen
haben wir uns anhand von YouTube-Videos schlau
gemacht», erinnert er sich. Aber auch die betriebs-
wirtschaftlichen Fahigkeiten hat sich der Basler selbst
angeeignet, Mdbel aus Paletten zu zimmern sowieso.
Das unternehmerische Risiko bereitet ihm kein Kopf-
zerbrechen. «Die Investitionen sind immer Schritt fir
Schritt gekommen, Angst hatten wir nie.»
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Laurenz Ginat

Keine Frage: neue Filialen er6ffnen, Ladeneinrich-
tung bauen, neue ldeen entwickeln - das alles
braucht Zeit. «Die Sechstagewoche ist die Norm», be-
statigt Laurenz Ginat. Das stort ihn allerdings nicht:
«lch wisste gar nicht, wie ich meine Zeit angeneh-
mer nutzen kénnte, es macht mir riesigen Spass, hier
zu arbeiten.» Und was heisst das konkret? «Eine Idee
zu verwirklichen, von der die Kundinnen und Kun-
den so richtig tiberzeugt sind, ist toll. Und ich mag
es, ein Projekt vorwartszubringen.» Vorwarts soll es
auch weiterhin gehen, eine Filiale in Bern ist bereits
in Planung.

«S het mer der Eermel
yynegnoo.»
Das gilt ebenso fiir die
Antiquarin wie fiir
den IT-Jungunternehmer.

Seit 58 Jahren verkauft das Antiquariat Koechlin Bii-
cher am Spalenberg 34. Ein Dinosaurier unter den
Basler Laden. «So lange ist das auch wieder nicht»,
widerspricht Margrit Peter. Offensichtlich denkt sie

als Antiquarin in anderen Zeitraumen als etwa die
Jungunternehmer von revendo.ch, deren MacBooks
Jahr far Jahr drastisch an Wert verlieren.

Margrit Peter wurde Antiquarin, lange bevor die Mac-
Books den Computermarkt auf den Kopf stellten. Be-
vor Apple liberhaupt gegriindet wurde. Damals, in
den 70er-Jahren hatte die Baslerin noch keine aus-
gepragte Freude am Antiquarischen. «Ich las gerne
und habe auch schon im Buchhandel gearbeitet, al-
lerdings gefiel mir neue Literatur besser.» Dann aber
suchte Heiner Koechlin eine Mitarbeiterin. Margrit
Peter bekam den Job und schon bald «het s mer der
Eermel yynegnoon».

Heiner Koechlin, damals der Inhaber des Geschafts
und Chef von Margrit Peter, war eine stadtbekannte
Person. «Ein Schweizer Anarchist», fasst Wikipedia
seine lange, bewegte Biografie zusammen. Koech-
lin war aber auch Verleger, Philosoph und eben: An-
tiquar. Gemeinsam mit seinem Freund Isak Aufseher
hatte er die Liegenschaft am Spalenbeg 34 gekauft.
«Damals war das eine Ruine», erzahlt Margrit Peter.
«Das Haus musste komplett ausgehéhlt und reno-
viert werden.»
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Antiquariat Koechlin

Das Erdgeschoss war von Anfang an als Buchladen
geplant. «Der Raum ist dafiir wie geschaffen», fin-
det Magrit Peter. Tatsachlich sieht das Antiquariat ge-
nauso aus, wie man sich ein Antiquariat vorstellt: ein
schlauchférmiger Raum, links und rechts Wande aus
Buchriicken in dunklen Farben. Ordentlich und voll.
Weiter hinten 6ffnet sich der Raum und bietet gerade
genug Platz fiir einen Tisch, auf dem sich natdrlich
Blcher stapeln.

Seit Koechlin das Geschaft 1994 an Margrit Peter
und ihre Mitarbeiterin verkaufte, hat sich nicht allzu
viel verandert im Laden. «Wir haben darauf verzich-
tet, die Stiche zu Gibernehmen», ansonsten hétten sie
den Laden weitergefiihrt wie zuvor. Besonders poli-
tisch sei das Antiquariat schon damals nicht gewesen.
«Wir hatten ein paar Biicher tiber Anarchismus, der
Laden war aber fiirs breite Publikum gedacht.»

Auf einem der schwarz-weissen Bilder, die das politi-
sche Engagement Koechlins dokumentieren, ist auch
Margrit Peter zu sehen. Sie halt das eine Ende eines
Transparents, er das andere. Die Frage, ob sie eine
politische Person sei, beantwortet sie mit einem La-
chen. «Ja, die Bilder machen den Eindruck, ich sei
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Peitharc,

eine eingefleischte Anarchistin gewesen.» Waren Sie
das nicht? «Nun, wir waren eine kleine Gruppe, da-
mals in den 70er-Jahren.»

Inzwischen weht ein kalter Wind in der Biicherbran-
che. Mehrmals wurde dem Buch schon der Unter-
gang prophezeit. Was, wenn es dieses Mal stimmt?
Margrit Peter glaubt nicht daran. «Vielleicht bin ich
zu optimistisch, aber ich sage: Bucher bleiben.» Der
Preiszerfall hingegen ist heute schon Realitat und
macht auch den Antiquariaten zu schaffen. «Es gibt
online antiquarische Bucher fir einen Cent zu kau-
fen», bedauert Margrit Peter. «Eine Antiquarin, die
man um Rat fragen kann, wenn man einem Freund
ein Buch schenken madchte, gibts online allerdings
nicht.»

Manuela Zeller
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