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Richard C. Seiler

VIETLI G 'E 1D

«Das ist viel Geld», sagte Herr Biihler zu seiner
Frau; es galt dem im Schaufenster so verlockend
ausgebreiteten Kleid, das Anni schon lange heiss
begehrte. Sie sagte nichts, driickte als Antwort
seinen Arm fester an sich und ldchelte ihn
schmeichlerisch an. Bei ihm war alles viel Geld,
das kannte sie, aber nach einigem Brummen liess
er sich meistens doch umstimmen.

Im Laden drin stand Herr Bosshardt, Senior-
chef der Firma Bosshardt & Sohn. Er hatte eine
Rechnung seines Hauptlieferanten in der Hand
und fuchtelte aufgeregt damit herum, als sei das
Papier schuld an den, wie er zu seinem Sohn Hans
bemerkte, {ibersetzten Preisen. «Die Leute sind ein-
fach verriickt, soviel zu verlangeny, schimpfte er.
«Das werden unsere Kunden nie schlucken.» Hans
zuckte die Achseln. Im Augenblick versplrte er
keine Lust, den immer wieder neu ausbrechenden
Streit iiber die Preise unnotig anzufachen. Er hatte
die Waren #usserst kalkuliert und im Schaufenster
hiibsch ausgestellt und damit seine Pflicht getan,
basta.

Zur gleichen Zeit fand im Buro der Kleider-
fabrik Leu eine Sitzung statt; Herr Direktor Leu
und der Betriebsleiter verhandelten mit einem Ver-
treter. Soeben hatte Herr Leu erklart, dass sein
Budget ihm keine so teuren Anschaffungen er-
laube. Zwar seien die Vorteile der neuen Maschi-
nen mit Hinden zu greifen, doch wie sollte er
die Summe herauswirtschaften bei den gedriickten
Preisen? Die Konkurrenz liefere zu Bedingungen,
dass Gott erbarm ...

Darauf hatte Herr Siegrist, der Vertreter, gewar-
tet. «Natiirlich», triumphierte er, «die Konkurrenz
beniitzt eben die neuen Maschinen, deshalb ist sie
leistungsfihiger!» Er ziickte den Bleistift und rech-
nete nochmals die Zahlen durch. Soundsoviel ko-
sten die Maschinen, soundsoviel Arbeitsstunden
sparen sie ein; nichts daran zu tippen, es geht
elatt auf, und zweifellos mit einem Gewinn. Herr
Leu seufzte; dem Gesicht des Betriebschefs sah er
an, dass er in den sauren Apfel beissen musste.

So ein Geschift ist unersittlich, man verdient sich
arm daran.

Bei der «Novitas», wo die Maschinen gebaut
wurden, verlief die gleichzeitige Unterredung nicht
zahm. Direktor Haberstich besass ein feuriges Tem-
perament und beherrschte sich schlecht. «Das ist
blodsinnig viel Geld!» schrie er den Personalchef
an. «Immer hohere Stundenlohne — sind die Leute
denn wahnsinnig geworden? Wenn ich an meine
Jugend denke, als ich gliicklich war, einen Fran-
ken zu bekommen! Und jetzt! Das lehne ich ab.»

Wihrend einer Anstandsfrist liess der Personal-
chef ihn toben, dann brachte er héflich und sanft
vor, die Zeiten hiitten sich halt gedndert. Ganz un-
moglich sei eine bescheidene Aufbesserung nach
der Kalkulation keineswegs. Im tibrigen verkauf-
ten sie auch nicht zu den Vorzugspreisen, weit ge-
fehlt. Und irgendwie, so fiigte er versonnen bei,
kiimen die hoheren Lohne schliesslich wieder dem
Betrieb zugut. Sie gestatteten den Arbeitern und
Angestellten mehr Anschaffungen, an denen viele
etwas verdienten, und die wiederum wiirden sich
Dinge gonnen, an denen die «Novitasy, freilich auf
langen Umwegen, einen Gewinn erziele.

«In Gottes Nameny, entschied Direktor Haber-
stich. —

Herr und Frau Biihler verweilten immer noch
vor dem Schaufenster, er ein bisschen verdrossen
und sie zwischen Hoffen und Bangen. Plotzlich
ging ihr ein Licht auf: Da das Schmeicheln ihr
nichts eintrug, wollte sie es mit Vernunftgriinden
probieren. Rechnen konnte sie ganz gut, und ihr
war, sie rechne richtig und ihr Mann falsch.

«Hor einmal, Fritzy, begann sie scheinbar harm-
los, «frither, als wir jung verheiratet waren —
wieviel hitte da ein Kleid fiir mich kosten durfen.
ich meine, den wievielten Teil deines Monatssalirs
hiittest du ausgegeben dafiir? Besinn dich, wie es
war, als die ,Novitas’ noch nicht die heutigen
Léhne zahlte?»

«Ja, das muss ich mir erst iiberlegen. Wart, ich
glaube, damals haben wir etwa hundert Franken
bezahlt, und ich verdiente dreihundert.»

«Dann ist es doch billig!» jubelte Anni. «Viel
billiger als frither. Es macht einen viel kleineren
Teil deines Monatslohnes aus. Lange nicht ein
Drittel wie damals. Viel, viel weniger.»

«Aber es kostet hundertfiinfzig,
hundert.»

«Was macht das schon aus? Es kommt nicht
darauf an, was es kostet, sondern darauf, ob du
es vermagst. Bitte rechne nicht in Franken. Du

nicht bloss
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musst mit deinem Verdienst rechnen, nicht mit
Franken. Komm wir gehen hinein!»

Herr Biihler folgte seiner Frau widerwillig,
aber im Laden legte er die hundertfiinfzig Fran-
ken ohne Zogern auf den Tisch — ein bisschen
grosspurig sogar, um die Wahrheit zu melden.
Bosshardt junior nahm das Geld mit verbindlichem
Dank entgegen und begleitete die Kundschaft zur
Tiir, wie es sich gehort. Bosshardt senior kratzte
sich in den Haaren und murmelte argerlich: «Viel
Geld.»

«Vater, weisst du, wieviel Geld viel Geld ist?»
fragte der Sohn spottend. Herr Bosshardt senior
blieb die Antwort schuldig, er wusste es nicht.
«Siehst du», sagte der Sohn, «es gibt keine teuren
und billigen Waren, es gibt nur solche, die preis-
wert und solche, die nicht preiswert sind. Und es
spielt keine Rolle, wieviel Franken etwas kostet.
Entscheidend ist nur das eine: ob die Leute es
sich leisten konnen oder nicht.»

«Theorie, mein Liebers, nérgelte
Aber er spiirte, dass er unrecht hatte.

der Vater.

Adolf Guggenbiihl

SCHATIT EN UBER DEN

BANKETTEN

«lch eile zum Schlusses sind die schénsten Worte,
die ein Redner dussern kann — wenigstens vom
Standpunkt des Zuhorers aus. Aber leider zeigt
die Erfahrung, dass man sie selten fiir bare
Miinze nehmen darf. Wenn jemand sagt, dass er
zum Schlusse eile, so ist tausend gegen eins zu
wetten, dass er eine jener nichtssagenden Verspre-
chungen abgibt, die nur bei Unerfahrenen triige-
rische Hoffnungen erwecken.

Aehnlich verhilt es sich mit der beliebten
Wendung «Ich will mich kurz fassens. Hort man
diesen Satz, so kann man sicher sein, dass der
Redner uns Sand in die Augen streut, dass er die
feste Absicht hat, nun recht weit auszuholen.

Auch wenn uns ein Referent mitteilt, dass die
ihm zur Verfigung stehende Zeit leider nicht
reiche, um auch noch das wichtige Gebiet der wirt-
schaftlichen und sozialen Auswirkungen des neuen
Gesetzes zu behandeln, dass wir aber wenigstens
gestatten mogen, dass er noch ganz kurz das Wirt-
schaftspersonal streife, so kann man wetten, dass
es bei diesem Streifen der Saaltéchter nicht sein
Bewenden hat.

FFast alle unsere Fesl- und Bankettreden sind
viel zu lang.

Ich habe einmal einen dinischen Architekten.
der ein Jahr in der Schweiz arbeitete, gefragt. was
ihm bei uns am besten gefallen habe? Ich erhielt
darauf die iblichen Komplimente iiber die schwei-
zerische Sauberkeit, Zuverlissigkeit und so weiter,
Als ich ihn dann bat, mir ungeschminkt mitzutei-
len, was thm am meisten missfallen habe, kam die
unerwartete Antwort: «Die langen Reden.

Diese Dauerreden liegen wie ein Fluch iiber
unserm offiziellen Leben. Sie machen jeden Emp-
fang langweilig, vergillen einem die Freude an
jedem Bankett.

Wir sind bekannt als wortkarge Nation, und
viele, die nur selten den Mund auftun, sind wenn
moglich auf diese Untugend noch stolz und glau-
ben, Schweigsamkeit sei ein Beweis von Tiefe.
Aber wehe, wenn sie losgelassen! So wie bekannt-
lich jene Menschen, die sich fiir besonders tugend-
haft halten, gerne iiber die Stringe hauen, sobald
sie dazu Gelegenheit haben, scheint es, dass ge-
rade der schweizerische Schweiger einer mass-
losen, oratorischen Hemmungslosigkeit verfallt,
wenn einmal der Damm gebrochen ist.

Ein Hauptgrund der nicht endenwollenden An-
sprachen ist in der Unsitte begriindet, diese vorher
Wort fiir Wort aufzuschreiben. Nachher besitzen
dann die Redner weder die Fihigkeit noch die
Opferbereitschaft, etwas wegzulassen, das bereits
schwarz auf weiss auf dem Papier steht — auch
wenn drei andere vorher genau das gleiche ge-
sagt haben.

Ich war vor einiger Zeit an der Jubiliumsfeier
einer Vereinigung eingeladen, wo der Redeschwall
von zwolf Gratulanten won halb drei Uhr nach-
mittags bis sage und schreibe sechs Uhr abends
dauerte.

Nun, die langen Reden sind sicher kein Kardi-
nalproblem des schweizerischen Kulturlebens; aber
wie die Grossraumwagen, der schlechte Kaffee
und die Nichtbeachtung der Fussgingerstreifen
machen sie ganz unnétig unser Leben ungefreut.
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