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forum

Hans R. Ris

Home Network — Quo vadis?

Ob Mérkte von selbst entstehen oder ob sie von An-
bietern bzw. zuklnftigen Nutzern gemacht werden, ist so
alt wie die Frage nach dem Huhn oder dem Ei. Aber klar
ist, Markte kommen nicht ohne Marketing aus. Dies gilt
auch fir die moderne (elektro)technische Ausristung im
Wohnungsbau.

Fokussiert man den Blick auf deren elektrische Instal-
lationen, so hat man den Eindruck, dass in den vergange-
nen 40 Jahren bezlglich neuer Konzepte und Systeme
nicht viel passiert ist. Nach wie vor herrscht das fest ver-
drahtete «3%x400 V/50 Hz»-Netz vor, und etwas spdttisch
formuliert: «Der Wohnungsbau ist wohl die letzte Bastion,
die sich der modernen Technik verweigert.» Denn nur eine
verschwindende Minderheit von wohl <2% der in den letz-
ten Jahren neu erbauten Wohnungen kénnen mit dem
Stand der Technik, wie er fast bei allen Ubrigen technischen
GebrauchsgUtern Massstab ist, Schritt halten.

Worauf ist dies zurlickzuflhren? Viele Marktteilnehmer
sagen, die Nachfrage sei zu gering. Da haben sie wohl
nicht ganz unrecht — aber da sind wir bereits beim Marke-
ting. Solange Architekten, Elektroplaner und -installateure
ihren Kunden eher von Loésungen, wie sie im Zweckbau
heute Ublich sind, abraten, kann kein Markt entstehen. Man
darf diesen Fachleuten sicher nicht nur mangelnde Fach-
kompetenz vorwerfen. Es gibt einige Grinde, die zu einer
eher vorsichtigen Haltung fuhren kénnen.

So sei auch hier festgehalten, dass intelligentes Woh-
nen — obschon bezlglich der Gesamtkosten einer Woh-
nung eher marginal — absolut gesehen eine relativ teure An-
gelegenheit ist. Und fur die meisten Installateure fataler-
weise wohl auch (zu) kompliziert. Zuséatzlich ist
erschwerend, dass ausser LON und KNX die angebotenen
Systeme keinen international anerkannten Standards ent-
sprechen. Die Vielfalt dieser angebotenen proprietaren Lo-
sungen macht die Sache fur den Planer/Installateur wie
auch ftr den Nutzer nicht einfach. Es sind daher nachhal-
tige «Plug-in-Systeme» gesucht, die preisglinstige «stecker-
kompatible» Losungen zulassen.
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La question de savoir si les marchés apparaissent
d’eux-mémes ou sont faits par les offrants et/ou futurs utili-
sateurs, est aussi ancienne que celle de la poule et de
I'ceuf. Mais il est clair que les marchés ne peuvent se pas-
ser de marketing. Et cela vaut également pour I'équipement
(électro)technique moderne dans la construction résiden-
tielle.

En se concentrant sur les installations électriques, on
a I'impression qu’il ne s’est pas passé grand chose, ces
40 dernieres années, au niveau des nouveaux concepts et
systemes. Il y a toujours le réseau 3x400 V/50 Hz cablé a
demeure ou, pour le dire avec une pointe d’ironie: «La
construction résidentielle est bien le dernier bastion qui ré-
siste a la technique moderne.» En effet, une infime minorité
de moins de 2% des nouveaux logements construits ces
derniéres années suivent le progres technique comme c’est
le cas de presque tous les autres biens de consommation.

A quoi cela est-il d? De nombreux acteurs de mar-
ché prétendent que la demande serait trop faible. Et ils
n’on pas tellement tort — mais ce disant, nous voila revenus
au marketing. Tant que les architectes, planificateurs et ins-
tallateurs électriciens auront tendance a déconseiller a leurs
clients des solutions actuellement courantes dans la
construction monovalente, il n’y aura pas de marché. Il est
certain que I'on ne peut simplement reprocher a ces spé-
cialistes de manquer de compétence. Plusieurs raisons
peuvent aboutir a une attitude plutét réservée.

Il faut bien dire que I'habitat intelligent est, en chiffres
absolus, une affaire assez colteuse — bien que la différence
soit marginale par rapport aux colts globaux d’un apparte-
ment. Et, fatalement, il est (trop) compliqué pour la plupart
des installateurs. Une difficulté supplémentaire est que les
systemes proposés, a I'exception de LON et KNX, ne cor-
respondent a aucune norme reconnue sur le plan interna-
tional. La grande variété des solutions «propriétaires» pro-
posées n'est pas faite pour simplifier la tache au planifica-
teur/installateur ni a I'utilisateur. Aussi faudrait-il des
«systemes plug-in» permettant des solutions «prétes a
brancher».
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