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Solaranlagen

Mehr Solaranlagen dank «Buyer Groups»

Durch eine gemeinsame Beschaffung von solaren Kompaktan-
lagen sinken die Kosten und steigt die Attraktivitat der Sonnen-
energienutzung. Durch die Grindung von «Buyer Groups» kon-
nen sich Energieversorger hier ein interessantes Tatigkeitsfeld
erschliessen. Beim Start hilft die Schweizerische Vereinigung fur

Sonnenenergie (SSES).

B Margrit de Lainsecq

Auch fiir EVUs interessant

Vor zehn Jahren mussten thermische
Solaranlagen noch aus Einzelteilen zu-
sammengesetzt werden. Dann kamen die
Kompaktanlagen auf den Markt, bei de-
nen Speicher, Elektronik, Verrohrung
und Sonnenkollektor optimal aufeinan-
der abgestimmt sind. Und jetzt leitet die

genossenschaften, Immobilienbewirt-
schafter und Energieversorgungsunter-
nehmen.

Erfolgreiche Holldnder

Solche Kiufergruppen haben die

Kompetenz, um in ihrem Versorgungs-
gebiet oder in ihren Siedlungen Auf-
gaben professionell anzupacken, die

!

In «Buyer Groups» organisierte Energieversorger kdnnten fiir die solare Wassererwarmung eine ahnliche

Dynamo-Wirkung erzielen wie die Solarstrombdrsen fiir die solare Stromerzeugung.

Schweizerische Vereinigung fiir Sonnen-
energie (SSES) bereits den nichsten
wichtigen Schritt ein zur grésseren Ver-
breitung der solaren Wassererwirmung.
Angesprochen sind diesmal nicht die An-
lagenhersteller oder die Eigenheimbesit-
zer, sondern grosse Kéufergruppen: Bau-
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dem einzelnen Hausbesitzer viel Miihe
abverlangen (und ihn oft davon abbrin-
gen, eine Solaranlage zu realisieren):
das Einholen der Baubewilligung, das
Ausfiillen von Antragsformularen fiir
Forderbeitridge, den Anlagenkauf. Die
Idee, das Potenzial von Kiufergruppen
oder Buyer Groups zu nutzen, wird von
der Internationalen Energieagentur
(IEA) weltweit umgesetzt. Beim ent-
sprechenden Programm, der «Task 24»,
sind bisher fiinf Linder dabei: Holland,
Dinemark, Schweden, die Schweiz und
Kanada. Am aktivsten ist Holland, ins-

besondere dank den Wohnbaugenossen-
schaften. Eine davon hat kiirzlich in
Eindhoven eine neue Siedlung erstellt
und fiir tiber 300 Wohnungen Kompakt-
anlagen zur solaren Wassererwidrmung
installiert.

Die Chance fiir
Energieversorger

In der Schweiz sieht die SSES, die das
Programm im Auftrag des Bundesamtes
fiir Energie leitet, die grossten Chancen
bei den bestehenden Wohnbauten. «Wir
suchen deshalb in erster Linie den Kon-
takt zu Energieversorgern», sagt Co-
Projektleiter Markus Portmann. Wie
diese die Sonnenenergienutzung weiter-
bringen und sich gleichzeitig neue
Mirkte erschliessen konnten, resiimiert
Portmann so: «Das fiir den Ersatz eines
defekten Boilers notige Know-how und
Kapital hat ein Hauseigentiimer in der
Regel verfiigbar, die zusitzlichen Auf-
wendungen fiir ein solares Kompaktsys-
tem scheut er dagegen — oft aus man-
gelnder Kenntnis. Wird aber in diesem
entscheidenden Moment Unterstiitzung
angeboten, kommt die Solaranlage oft
zu Stande.»

Das Beispiel Basel

Den Beweis dafiir lieferten die Indus-
triellen Werke Basel (IWB) mit ihrem
1997 gestarteten Aktionsprogramm «100
Solardicher fiir Basel», das dank seines
Erfolgs bald in «222 Solardidcher fiir Ba-
sel» umgetauft werden konnte. Die IWB
haben interessierte Hauseigentiimer vor
Ort beraten, Bewilligungen eingeholt,
Gesuchsformulare ausgetfiillt und Forder-
beitriige vorfinanziert. Ausserdem hat die
IWB Inserate geschaltet, Medienanlisse
organisiert und im Tram iiber die Aktion
informiert, die Ende 1998 abgeschlossen
wurde. «Wichtig ist, dass man Ziele defi-
niert und diese dann konsequent ver-
folgt», sagt Bernd Kaiser vom IWB. Mar-
ketingmissig miisse eine solche Aktion
professionell aufgezogen sein. Ein ein-
maliger Presse-Event reiche nicht aus —
man miisse aktiv dafiir sorgen, im Ge-
sprich zu bleiben. Hauseigentiimer, die
angaben, die Installation einer Solaranla-
ge komme allenfalls in einem Jahr in Fra-
ge, bekamen von den IWB zum angege-
benen Zeitpunkt prompt eine telefoni-
sche Anfrage.
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Kostenreduktion
und Qualitatssicherung

Ahnlich wie die TWB konnten kiinftige
Buyer Groups handeln — und dabei noch
einen Schritt weitergehen. Die IWB ha-
ben ndmlich alle am Rapperswiler Insti-
tut fiir Solartechnik (SPF) zertifizierten
Kompaktanlagen zugelassen und mit ei-
nem Dutzend Installateuren zusammen-
gearbeitet. Fiir Markus Portmann ist aber
auch denkbar, dass Energieversorger ihre
Marktposition nutzen, um Preisvorteile
herauszuholen: «Buyer Groups konnen
Offerten fiir eine grossere Menge von
Anlagen einholen und die interessanteste
beriicksichtigen.» Die Qualitétssiche-
rung bleibe trotzdem gewihrleistet, weil
man bei den Anlagen ja die SPF-Zertifi-
zierung zur Bedingung machen konne.
Und bei der Wahl der Installateure kénne
ein Energieversorgungsunternehmen sel-
ber fiir Qualitit biirgen, da es dank seiner
Fachkompetenz in der Lage sei, ein ef-
fektives Controlling durchzufiihren.

Starthilfe durch die SSES

Die SSES bietet bei der Bildung von
Buyer Groups Starthilfe in Form von Be-
ratung an. «Wir stellen unsere Erfahrung
zur Verfligung, vermitteln Kontakte und
helfen beim organisatorischen Aufbau
und bei der Formulierung von Ausschrei-
bungen», prizisiert Portmann. Welchen
Vorteil Buyer Groups neben der Er-
schliessung eines neuen Titigkeitsfeldes
aus ihrem Engagement ziehen konnen, il-
lustriert das Basler Beispiel: auf ihrem
Weg vom Energieversorger zum umfas-
senden Energiedienstleister ist die IWB
durch ihre Solaranlagen-Aktion einen ent-
scheidenden Schritt weitergekommen,
weil sie zusitzliches Know-how erwerben
und ihren Ruf als zukunfts- und kunden-
orientiertes Unternehmen festigen konnte.

Die Ziele der Internationalen Energie-
agentur sind ehrgeizig: Sie peilt in den
Teilnehmernationen 10 000 zusitzliche
Kompaktsolaranlagen an und erhofft sich
Preisreduktionen von bis zu 50 Prozent.
Fiir die SSES stehen derzeit aber nicht
Mengenziele im Vordergrund. «Uns ist
wichtig, eine Entwicklung anzuschieben,
von der alle nur profitieren kénnen — vom
Energieversorger iiber die Hauseigen-
tiimer und die Solarbranche bis zur Um-
welt», sagt Portmann. Gelingt die Aktion,

konnen die Buyer Groups fiir die solare
Wassererwdrmung bald eine dhnliche Dy-
namo-Wirkung haben wie die Solarstrom-
borsen fiir die solare Stromerzeugung.

Informationsbeauftragter der SSES:
Markus Portmann
BMP Sanitir und Energie
~ Kirchrainweg 4, 6011 Kriens
~ Tel. 041 322 19 10, Fax 041 322 19 11,
- E-Mail: bmp@tic.ch
 Internet: www.iea-shc.org

Augmentation du nhombre
d'installations solaires
grace aux «buyer groups»

Une acquisition commune d’installations solaires compactes permet de
diminuer les cofits et d’augmenter 1’intérét pour I’ utilisation de I’énergie
solaire. Avec la création de «buyer groups», les entreprises d’appro-
visionnement en énergie peuvent exploiter un intéressant créneau. La
Société suisse pour I’énergie solaire (SSES) leur apporte ici son soutien.
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