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Interview/Wasserkraft

Die kommende Offnung der Elektrizitatswerke bereitet den Produzenten der einzigen
nachhaltigen Schweizer Energie von Bedeutung - der Wasserkraft - einige Zukunfts-
sorgen. Wie soll sich die Wasserkraft in diesem Umfeld positionieren, welches sind die
abzubauenden Hindernisse und wo liegen die Triimpfe fir einen erfolgreichen Markt-
auftritt? Die «Bulletin»-Redaktion fragte dazu einen erfahrenen Exponenten der
Branche, der sich intensiv auf die Praxis vorbereitet. Es zeigt sich, dass auch Kraftwerk-
anlagen, die mit gutem betriebswirtschaftlichen Know-how betrieben werden, Pro-
bleme mit zu hohen fiskalischen Belastungen haben.

Wie soll Wasserkraft
in den Markt fliessen?
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«In Zukunft wird der Markt
den Preis bestimmen und
nicht die Produktion. Des-
halb miissen die Produk-

tionskosten am Marktpreis

angepasst werden.»

Interviewpartner:

Claudio Casanova

dipl. El.-Ing. ETH und lic. oec. publ., St.Gallen
Direktor Kraftwerke Zervreila AG und
Kraftwerke Sernf-Niederenbach AG
Bahnhofplatz |

9001 St.Gallen

Interview:

Daniela Huber und Ulrich Miiller

Verband Schweizerischer Elektrizititswerke
Postfach 6140

8023 Ziirich
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Herr Casanova, in der Diskussion um
eine Offnung des Strommarktes in der
Schweiz ist die Entschidigung der
Nicht Amortisierbaren Investitionen
(NAI) ein Kernpunkt. Sollen diese
Entschiadigungen allein ausreichen, um
die Wasserkraft in den Markt zu
fithren?

Ich bin der Auffassung, dass wir in
unseren Wasserkraftwerken die Produk-
tionskosten am Kkiinftigen Preisniveau,
welches vom Markt bestimmt wird, an-
passen miissen. Die Produktionskosten
gelten heute als massgebend fiir den
Preis. In Zukunft wird der Markt den

etwa 46% der Gesamtkosten aus.»

Bild 1 Claudio Casanova mit Stausee Zervreila: «Kraftwerkszahlungen, Wasserzinsen plus Steuern machen

Preis bestimmen und nicht die Produk-
tion. Deshalb miissen die Produktions-
kosten am Marktpreis angepasst werden.
Wenn die Produktionskosten zu hoch
sind, ist die Abgeltung der NAI eine
Moglichkeit zur Kostenreduktion. Wir
haben in der Wasserkraft auch einen
hohen Anteil an produktionsunabhingi-
gen Kosten, die uns zusitzlich belasten.
Transferzahlungen vom Bund an die
Kantone zum Beispiel, welche vor allem
liber die Wasserzinsen finanziert wer-
den. Wenn man solche Belastungen auf-
rechterhiilt, konnen diese nicht iiber
NAI-Beitrige abgegolten werden.

o
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Interview/Wasserkraft

Was konnte weiter zur Kostenreduk-
tion unternommen werden?

Das Steuerniveau, besonders im Kan-
ton Graubiinden, muss drastisch redu-
ziert werden. Nehmen wir die Belastung
am Beispiel von Zervreila: Kraftwerks-
zahlungen, Wasserzinsen plus Steuern
machen etwa 46% der Gesamtkosten aus.

Das kann also ein mehrfaches des
Gewinns ausmachen. Wo sehen Sie
Moglichkeiten, um die Belastungen
effektiv zu verringern? Uber welche
Abgaben kann man konkret disku-
tieren?

Die letzte Erhthung der Wasserzinsen
ist vollig kontraproduktiv, marktfremd.
Die Reduktion der Wasserzinsen ist mei-
ner Meinung nach ein Ziel, welches noch
vor der Abgeltung der NAI kommt.
Weiter sind, wie schon erwiihnt, Steuer-
reduktionen nétig. Zu den stindigen Auf-
gaben fiir ein Wasserkraftunternehmen
gehoren auch die Wirtschaftlichkeit und
Effizienz. Hier sind sicher gewisse Mass-
nahmen notwendig. Auch diirfen Partner-
werke nicht mehr Ubungsfelder fiir Inge-
nieurbiiros sein.

Unsere Aufgabe ist es, die Kosten zu
senken oder zumindest konstant zu hal-
ten. Dies ist uns auch gelungen. Wir
haben seit 1989 keine absoluten Kosten-
zuwichse mehr gehabt. Bezieht man die
Inflation mit ein, sind die Kosten real
sogar gesunken. Moglich wurde dies
durch neue Methoden bei der Instandhal-
tung, aber auch durch die Automatisie-
rung und die Effizienzsteigerung. Weiter
kann der Wirkungsgrad der Anlagen ver-
bessert werden. Bei dlteren Flusskraft-
werken sind grossere Steigerungen von
20 bis 30% moglich. Bei Speicherkraft-
werken sind solche Massnahmen be-
schrinkt moglich.

Wieviel liegt da drin?

Mit Peltonturbinen sind es etwas weni-
ger als 5%, bei Francisturbinen etwas
mehr.

Wie steht es mit Neuinvestitionen? Sie
haben in den letzten Jahren in Ihren
Anlagen (z.B. in der Zentrale Safien
der Kraftwerke Zervreila) grossere
Investitionen getitigt, dies auch im
Hinblick auf eine Marktoffnung. Neue
Investitionen sind meistens die
teuersten. Lassen sich diese noch
amortisieren?

Wenn man diese Wirkungsgradver-
besserungen mit Produktionserhhungen
von —im Durchschnitt, ohne Mehrwasser
— 5%, erreichen kann, lisst sich eine sol-
che Erneuerung schnell amortisieren.
Dann ist es moglich, in der Hilfte der
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tiblichen Zeit zu amortisieren. Ein weite-
rer wichtiger Punkt ist, unsere Wasser-
kraftanlagen gezielt «a jour zu halten»,
teils durch die sogenannte zustandsorien-
tierte Instandhaltung. Mit dieser Metho-
de haben wir darauf geachtet, dass die
Substanz der ganzen Anlage gewahrt
wird, wie bei einer Kette, in der alle Glie-
der gleich stark sind. Dadurch konnten
wir die Instandhaltungskosten reduzie-
ren.

Mit neuen Technologien lassen sich
weitere Kosten einsparen. Die neue
Leittechnik (Steuerung, Uberwachung.
Schutz) ist im Verhiltnis zur alten aus
den S50er Jahren giinstiger. Wenn man
solche Investitionen titigt und gleichzei-
tig rationalisiert, zum Beispiel die
Schichtdienste in den Zentralen aufhebt,
ergibt sich ein betrichtliches Sparpoten-
tial.

Was sagen Sie zu neuen geplanten
Wasserkraftwerken?

Neue Wasserkraftwerke haben keine
Chance mehr. Wir hiitten zwar einige

auch ein Projekt, wo wir aus dem oberen
Lugnez mehr Wasser hitten zufiihren
konnen. Vorgesehen waren fiir 38 Mio.
Franken neue Fassungen und Stollenbau-
ten, die das Wasser der jetzigen Kombi-
nation Zervreila zugefiihrt hitten. Mit

«Neue Wasserkraftwerke
haben keine Chance mehr.»

den heutigen gesetzlichen Rahmenbedin-
gungen, also Wasserzinsen und Restwas-
ser, hiitten wir mit diesem zusitzlichen
Wasser Elektrizitit zum Preis zwischen
6 und 7 Rp./kWh produziert. Die Qualitt
wire vor allem Sommerenergie, man
hiitte sie zu Hochtarifzeiten umlagern
und damit etwa 70 GWh neue Energie im
Jahr produzieren konnen. Unsere Partner
sind zum Schluss gekommen, dass wir
keine einzige Kilowattstunde mehr

Bild 2 «Ich zeige Ihnen etwas an einem aktuellen Beispiel: Hier haben wir den See und die Stufen,
die gebaut wurden.»

Projekte, die interessant wiren. Nehmen
wir als aktuelles Beispiel das Kraftwerk
Zervreila: Durch die Verbesserung des
Wirkungsgrades bei den Turbinen, aber
auch durch die Erhohung der Leistung
um 10%, ist die Einsatzdauer einer sol-
chen Zentrale unter 2000 Stunden im
Jahr gefallen. Rechnen wir mit rund 8700
Stunden im Jahr, so sind die Anlagen
relativ wenig im Einsatz. Ich wiirde nun
gerne mehr Wasser iiber die Turbinen
fliessen lassen. Es gab diesbeziiglich

Strom brauchen. Fiir uns ist heute schon
ein Produktionspreis zwischen fiinf und
sechs Rp./kWh zu teuer. Deshalb lehnten
wir die Realisierung dieses Projektes ab.
Selbst eine sinnvolle Nutzung — volks-
wirtschaftlich gesehen wiirde ich das sehr
gerne machen — ist nicht mehr moglich.
Einerseits haben wir zuviel Energie, und
andererseits ist sie zu teuer. Hier also
ein Beispiel eines bestehenden Ausbau-
projektes, welches schon Miihe berei-
tet. Um so mehr Probleme gibt es bei
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«Die letzte Erhohung der
Wasserzinsen ist vollig
kontraproduktiv und markt-
fremd. Die Reduktion der
Wasserzinsen ist ein Ziel,
welches noch vor der Abgel-
tung der NAI kommt.»

neuen Kraftwerkprojekten. IThre Kosten
konnen mit dem zu erwartenden Markt-
preis in Zukunft nicht mehr amortisiert
werden.

Im Entwurf zum neuen Elektrizitits-
marktgesetz soll der Wasserkraft eine
gewisse Prioritiit eingerdumt werden,
das heisst sie soll im Markt gegeniiber
anderen Stromquellen bevorzugt
werden. Wird dadurch der Strom-
markt nicht wieder neu zementiert?

Mit der Strommarktéffnung werden
die Strompreise, die heute in der Indu-
strie, fiir Dienstleistung und Gewerbe zu
hoch sind, sinken. Dies als Beitrag zur
Revitalisierung der Schweizer Wirtschaft,
aber auch zur Verbesserung des Wirt-
schaftsstandortes Schweiz. Die Wasser-
kraft in der Schweiz hat einen Produkti-
onsanteil von 60%, wenn man sie jetzt
schiitzen will, indem man alle Kosten si-
cherstellt, dann widerspricht dies dem
Ziel des Elektrizititsmarktgesetzes. Die
Frage ist nun, ob es politische Massnah-
men gibt. Die Weiterfithrung eines
Staatsschutzes ist grundsitzlich nicht
gut. Denn damit wiirden sich bestehende
Strukturen halten, die nicht produktivi-
titsfordernd sind. Besser ist es, diese Pro-
bleme in der Branche selbst zu losen.
Was man wirklich beachten muss, ist,
alle Massnahmen zu ergreifen, um unsere
Wasserkraftwerke langfristig produkti-
onstiichtig zu halten. Sie sind aber auch
so zu betreiben, dass ihre Kosten einiger-
massen im Rahmen des Strommarktes
liegen.

Wie kann dies erreicht werden?

Wir stehen im Moment vor der Sanie-
rung der Wasserfassungen aufgrund von
Art. 80 ff. des Gewiisserschutzgesetzes.
Die Sanierung umfasst Massnahmen, die
Produktionseinbussen zwischen 10 und
20% zur Folge haben. Setzt man dies
fixkostenorientiert um, dann werden wir
um diese Reduktion teurer. Der Preis
steigt in die Hohe, wenn diese Produk-
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tionseinbussen nicht voll entschidigt
werden.

Weitere Einbussen bei der Wasser-
kraftproduktion stehen also durch den
Vollzug zur Sanierung der Rest-
wasserstrecken nach dem Gewisser-
schutzgesetz bevor. Die zustindigen
Behorden sollen diese Verluste weit
unterschéitzen?

Ja, so ist es. Friiher glaubten wir, die
Reduktion der Nutzwassermenge ergibt
sich nach Ablauf der Konzession (d.h.
gemiss Artikel 30 ff.) und dass die wohl-
erworbenen Rechte iiber die ganze Kon-
zessionsdauer bleiben. Nun ist aber das
Gegenteil eingetreten. Es wird praktisch
auf der Stufe, auf der man damals
die Restwasserbestimmungen fiir neue
Kraftwerke verfiigt hat, gerechnet. Es
trifft nach meiner Erkenntnis zu, dass die
Behorden die Verluste vollig unterschiit-
zen. Bei den Bundesbehdrden herrschen
Meinungen vor — mit Gutachten abgesi-
chert —, dass bis zu 8% der Verluste
durch die Werke bezahlt werden miiss-
ten, erst dann wiirden die Entschiddigun-
gen entrichtet. Das ist auch der Unter-
schied zwischen Sanierung gemiiss Art.
80 und Art. 30. Massnahmen nach Art. 80
miissten entschidigt werden, diejenigen
gemiiss Art. 30 erst nach Ablauf der Kon-

«Ich glaube, dass eine
gewisse Priorisierung der
Wasserkraft in Europa
moglich ist, aber niemals in
dem Ausmass, wie wir uns
das vorstellen.»

zession. Wenn jetzt wiederum eine Mass-
nahme nach Art. 80 durchgesetzt wird,
dann ergibt das die bereits erwihnte
Teuerung. Dazu kommt, dass die Ent-
schidigung iiber den Staat erfolgen miiss-
te, der dies verfiigt. Somit gehen zusitz-
liche finanzielle Ressourcen verloren.
Wenn weniger Wasserkraft gebraucht
wird, entrichten wir auch weniger Was-
serzins.

Wieviel Schutz der einheimischen
Anlagen zur nationalen Versorgungs-
sicherheit erlauben die EU-Richt-
linien, denen wir ja letztlich auch ent-
sprechen miissen? Die osterreichische
Elektrizititswirtschaft zum Beispiel
will ihre Wasserkraft voll schiitzen.

Interview/Wasserkraft

Im Moment ist es schwierig, diese Fra-
ge genau zu beantworten. Ich hatte An-
fang Oktober die Gelegenheit, in Briissel
an einem Vortrag eines fiir die Umset-
zung der EU-Richtlinien zustindigen Di-
rektors teilzunehmen. Eine Priorisierung
sieht die EU-Richtlinie vor, aber nicht in
dem Umfang, wie Sie das fiir Osterreich
erwihnt haben. Hingegen konnte man
kiirzlich lesen, dass im deutschen Ener-
giewirtschaftsgesetz der Schutz der er-
neuerbaren Energien verlangt wird. Die
Frage ist, ob die Wasserkraft in Deutsch-
land zu den erneuerbaren Energien zihlt.
In der Schweiz ist es so, dass die Wasser-
kraft von den Umweltschiitzern nicht als
okologisch sinnvoll akzeptiert wird. Ich
glaube, dass eine gewisse Priorisierung
in Europa mdoglich ist, aber niemals in
dem Ausmass, wie wir uns das vorstellen.

Es gibt noch ein weiteres Modell, um
die Wasserkraft dem Markt zuzufiih-
ren, mit dem sogenannten «Marketing
Approach» unter dem Stichwort
«Green Power». In Lindern mit wenig
Wasserkraft wie in Deutschland zeigt
man sich iiberzeugt, dass die Wasser-
kraft in einem «Oko-Strommix» gute
Marktchancen hétte, auch bei hoheren
Preisen. Hiitte in diesem Umfeld
«sauberer Strom aus Schweizer
Alpen» nicht auch seinen Markt?

Ich mochte diese Marketingmoglich-
keiten voll unterstiitzen, es ist sehr sinn-
voll, siehe das Beispiel des Kraftwerks
Laufenburg, welches in Deutschland grii-
nen Strom aus der Wasserkraft anbietet.
Diese Marketingidee lisst sich, solange
es kleine Mengen sind, gut realisieren.
Ich glaube aber nicht, dass europaweit
unsere Wasserkraft als CO»-freie Pro-
duktion eine Bedeutung hat.

Unsere 60% Wasserkraft sind men-
genmiissig auf europiischem Niveau
nur einige Prozente. Lisst sich das
nicht im européischen Markt ver-
teilen?

Auch andere Linder haben die Was-
serkraft ausgebaut. Der europiische Pro-
duktionsanteil der Wasserkraft betrigt
knapp 10%. In Osterreich sind es iiber
70%, in Deutschland hingegen liegt die
Produktion der Wasserkraft bei etwas
iber 4%. Wichtig ist, dass unsere Was-
serkraftwerke mit der Qualitit Strom, die
sie produzieren, konkurrenzfihig sind.
Generell wird heute schon und in der Zu-
kunft noch mehr die Wasserkraft in der
Schweiz stark durch die GUD-Werke
konkurrenziert.

Sie sehen eher einen kleinen Markt fiir
«griinen Strom»?



Interview/Wasserkraft

Bild 3 Wasser-(kraft) ist sein Fachgebiet: Claudio Casanova hat keine Angst vor der Marktdffnung:

«Ich sehe sie als einen interessanten Vorgang.»

Ja. Entscheidend ist die Industrie in
Europa. Das sehen Sie zum Beispiel in
Frankreich. Um Strom in Uberschuss-
oder in Spitzenlagen zu vermarkten, wer-
den die unterschiedlichsten Tarife ange-
boten. Wir haben immer noch Hoch-,
Mittel- und Niedertarif. Die Kundenbe-
diirfnisse bestimmen jedoch den Tarif.
Nimmt der Kunde eine Unterbrechung
zwischen 10 bis 12 Uhr in Kauf, so erhilt
er einen dafiir tieferen Preis. Wenn wir
nun auch noch «griinen Strom» in diese
Stromtarife integrieren wollen, dann
sehe ich nicht, wie diese Tarifierung zum
Tragen kommt.

Bei den grossen Kunden, die eine Sen-
kung der Stromkosten verlangen, diirfte
das Interesse nicht vorhanden sein. Viel-
leicht liessen sich einige Kunden finden,
die «Berghilfe» fordern wollen und be-
reit sind, mehr zu zahlen. Das wiiren je-
doch nur wenige, und deshalb sehe ich
europaweit keine grosse Zukunft fiir
«griinen Strom».

sie Angst davor?
Nein, mir macht die Marktoffnung
keine Angst. Mir macht mehr die Unfle-
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xibilitit unserer Politik, sei es auf kom-
munaler oder anderer Ebene, Sorgen. Die
Marktoffnung ist ein interessanter Vor-
gang. Ich sehe, dass wir den Strom in
Zukunft erst recht brauchen werden. Und
wir mochten diesen Strom gerne produ-
zieren und natiirlich auch verkaufen.
Aber all die produktionsfremden Bela-
stungen, ich denke an die Abgaben der
EVU in den Stidten und Gemeinden,
sind nicht mehr tragbar. Mit diesen Be-
lastungen, die verdeckte Steuern sind,
verfiigen wir iiber keine gute Ausgangs-
position.

kraft nun ein Imageproblen
Die Wasserkraft sicher nicht. Sie hat
Kostenprobleme. Es gibt verschiedene
Monopole, wie zum Beispiel die Swiss-
air, Swisscom oder PTT, die wiithrend der
Ubergangszeit zum Markt einen Schutz
oder eine Entschidigung erhalten. Durch
das Bundesamt fiir Energiewirtschaft
(BEW, Econcept-Studie) wurden die
sogenannten «Stranded Investments» ab-
geschiitzt. Parallel wurde dies auch im
Projekt Merkur des VSE gerechnet.
Wihrend das BEW auf rund 1,4 Mrd.
Franken kommt, belaufen sich unsere
Zahlen auf 2 bis 8 Mrd. Franken. Betrof-
fen sind vor allem Werke in der West-
schweiz, die «anders» abgeschrieben ha-
ben oder solche, die kiirzlich gebaut wur-
den. Wie hoch die Nicht Amortisierbaren
Investitionen (NAI) genau sein werden,
hingt von der Geschwindigkeit der
Marktoffnung ab.

In den Medien hiess es, «die Elektri-
zititswirtschaft macht die hohle Hand»,
und das ist natiirlich imagemissig
schlecht, denn es trifft nicht zu. Wenn
man von einem Monopol in ein Markt-
system {ibergeht, gibt es beim Ubergang
immer Investitionen, die amortisiert
werden miissen.

1o

IStet fur die viarkKtorinung

Ja, zum grossen Teil. Mit gezielten
Massnahmen in den Bereichen der Abga-
ben (Steuern, Wasserzinsen) und der zu
hohen Umweltauflagen sowie Effizienz-
steigerung hiitten wir die Kosten im
Griff. Hinzu kommt, dass wir die Bedeu-
tung des Stroms aus der Wasserkraft
positiver als in den letzten zwanzig Jah-
ren hervorheben miissen.

So gesehen, wird die Wasserkraftnut-
zung in der Schweiz auch nach der
Strommarktdffnung ihre Existenz haben.

dus a des charges fiscales trop élevées.

Quelle sera la place de la force
hydraulique dans le marché?

La future ouverture du marché de I’électricité préoccupe les producteurs de la
seule énergie durable importante en Suisse, a savoir la force hydraulique. Com-
ment cette derniere doit-elle se positionner dans cet environnement? Quels obsta-
cles doivent étre éliminés et quels sont les atouts pour réussir sur le marché? La
rédaction du «Bulletin» a interviewé a ce sujet un professionnel de la branche qui
se prépare intensément a cette ouverture. On constate que méme les installations de
centrale exploitées avec un grand savoir-faire ne peuvent échapper a des problemes

Bulletin ASE/UCS 2/98
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Und die haben einfach alles getan, um ...

...Unterbrechungsfreie Stromversorgung optimal zu
realisieren. Das Ergebnis kann sich sehen lassen:
S 4000 - die 3-Phasen-USV von Best Power in den

Leistungsklassen von 10 - 120 kVA. Sie bietet nicht
nur die gewohnte Best Power Qualitat und absolute

Zuverlassigkeit, sondern auch:

Wirkungsgradoptimierte Leistungselektronik in IGBT-

Technik, prozessorgesteuertes Powermanagement,
RS 232 und RS 485 Schnittstelle u.v.m.

Sie sehen, Sie konnen mehr von uns erwarten! Denn
in uns steckt die Erfahrung von drei grof3en USV-

Produzenten: Best Power Technology, Borri und Sola.

Software-Erweiterung Mit innovativer USV -Technik und einem weltweiten

ANALYSIS PLUS zu CODAM 686 Servicenetz schiitzen wir lhre Daten zuverldssig vor
far aussagekraﬁlgle Details- Netzschwankungen und Stromausfallen. 24 Stunden
auswertung, bereits ab r
Fr. 350.—. = '
Wir l6sen alle Probleme im Bereich Stromversorgung.
Informieren Sie sich im Internet o de
i B
oder sprechen Sie mit uns. gesucie® > i Haé\eﬁ‘gg
LEM ELMES AG o\ 9% Stan
Bahnhofstrasse 15 A SEDA A (.e
8808 Pfaffikon SZ A
HN N NN
Tel. 055/415 75 75 D EE» Y Ve ‘ Best
Fax 0565/415 75 55 Ve rn e
e-mail: lel@lem.com e ~ power
Best Power Technology AG  Best Power Technology GmbH
Limmatstrafie 12 Am Weichselgarten 23
CH-8957 Spreitenbach D-91058 Erlangen
Tel.: 056-418 30 30 Tel.: +49-9131-7770-0
Fax: 056-418 30 33 Fax: +49-9131-7770-222

e-mail:best.marketing@bestpower.gensig.com
http://www.bestpower.de



Mit unserem Leittechnik-Retrofit
konnen wir eine ganze Rethe

von Kundenwiuinschen erfullen.

Die PATVAG KRAFTWERKE AG sichert die Stromversorgung der EMS-CHEMIE AG.

Mit zwei neuen Triple-Rechner-Systemen in eine neue Ara der Betriebsflihrung.

Dass die Informations-Technologie
in den letzten Jahren um weitere,
wesentliche Schritte vorangekom-
men ist, sicht man am besten an un-
seren modernen Leitsystemen. Die
S.PLD.E.R.-Netzleittechnik ermog-
licht die Nutzung von Synergien auf
einer sehr hohen Effizienzstufe und
erlaubt eine zeitgemisse Betriebs-
fihrung. Alle Prozesse werden lau-
fend tiberwacht und gesteuert. Die
tbersichtliche Darstellung dieser
Prozesse fihrt zu einer ausseror-
dentlichen Transparenz in der Be-
dienfithrung. Alle Komponenten

sind auf ein hohes Sicherheitsniveau

ABB Network Partner

ausgelegt. Bei der PATVAG KRAFT-
WERKE AG wurde mit der Konfi-
guration eines Dreifach-Rechnersy-
stems und redundanten externen
Leitungsverbindungen ein sehr ho-
hes Mass an Sicherheit erreicht.
Diese Sicherheit gilt tibrigens
nicht nur fiir den Betrieb, sondern
auch fir die Investition als solche.
Der modul-basierte Aufbau der
S.P.LD.E.R.-Netzleittechnik lisst
sich zuverlissig updaten oder mi-
grieren und macht auf diese Weise

mehr aus der getitigten Investition.

ABB Network Partner AG, CH-5300 Turgi, Telefon +56- 299 44 55, Fax +56- 299 23 40

Im tibrigen haben wir ein kom-
plettes, zuverlissiges und auf die
verschiedensten Kundenbedtirfnisse
abgestimmtes Sortiment an Geriten
und Systemen zu sicheren Betriebs-
fihrung von Energieversorgungsun-

ternehmen.

Hier eine kurze Ubersicht:

B Koordinierte Stationsleittechnik
B Flexible Lastfihrung

I Sichere Kommunikationstechnik
B Effiziente Verteilnetzauto-

matisierung.

W Sind Sie interessiert?

Wir freuen uns auf Ibre Anfrage.

AL D ED
MW
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