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Unterschied zwischen dem prozentualen Anteil an Meldungen über einen

höheren bzw. einen gegenüber dem Vorquartal geringeren Auftragsbestand

Erwarteter Auftragseingang
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Unterschied zwischen dem prozentualen Anteil an optimistischen bzw.

pessimistischen Einschätzungen für die nächsten drei Monate

Erwartete Geschäftslage in sechs Monaten
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Unterschied zwischen dem prozentualen Anteil an optimistischen bzw.

pessimistischen Einschätzungen für die nächsten sechs Monate

Jeder Tag ein Härtetest

Ein Industrieboden muss nicht nur gut aussehen,
sondern auch hart im Nehmen sein. Hohe
Druckbelastungen, Abrieb, Schläge, Säuren und
Witterungseinflüsse steilen tagtäglich grosse
Anforderungen an Beläge unterschiedlicher Art. Für
belastbare und qualitativ hoch stehende Lösungen

wenden Sie sich besser an die Spezia-Iisten
des Verbands Schweizerischer Industrie- und Un-

terlagsbodenunternehmen VSIU-ASESI. Wir
machen darunter und darüber Boden gut.
Weitere Informationen unter
www.vsiu-asesi.ch / Tel. 031 970 08 81
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LANZ für Verwaltungsgebäude:
Für die Verbindung Trafo-Hauptverteilung und (§)
für die Stockwerkanspeisung:
¦> LANZ Stromschienen 400 A - 6000 A 1000 V Cu oder Alu.
-> Neu: Mit 200% Neutralleiter und max. EMV-Abschirmung.

Zur Kabelführung, auch mit Funktionserhalt im Brandfall:
¦> LANZ G-Kanäle, Gitterbahnen, Multibahnen,

auch farbig und aus rostfreiem Stahl A4.

Zur Zuführung von Strom- / Daten- / Telefonleitungen:
-> LANZ modulare Brüstungskanäle, 150x200 bis 250x300 mm
-» Brüstungskanal-Stromschienen: 230 V/63 A und 400 V/63 A.

Steckbare Abgangskästen. Leerkanal für Daten- / Telefonkabel.
-> LANZ Bodenanschlussdosen, Kabelauslässe 8- / 16-fach.

Beratung, Offerte, rasche und preisgünstige Lieferung von
lanz oensingen ag CH-4702 Oensingen Tel. 062 388 21 21
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D Mich interessieren

Bitte senden Sie Unterlagen.

D Könnten Sie mich besuchen? Bitte tel. Voranmeldung!

Name / Adresse / Tel.

A5

lanz oensingen ag
CH-4702 Oensingen Südringstrasse 2

Telefon 062 388 21 21 Fax 062 388 24 24
www.lanz-oens.com info@lanz-oens-comn
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