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Swissbau Seminar:
Erfolgreich werben
In einem kostenlosen Kurzseminar erklären an

der Swissbau ein Jurist und ein PR-Fachmann, wie
Architekten und Bauingenieure für sich werben
dürfen und aktiv Marketing betreiben können.

(pps) Architektur- und Ingenieurbüros sind wie andere

Unternehmen darauf angewiesen, ihre Leistungen
erfolgreich zu vermarkten. Im heutigen wirtschaftlichen
Umfeld reicht es kaum mehr aus, sich allein mit qualitativ

hochwertigen Planungsleistungen zu empfehlen.
Neue Kunden zu finden und bestehende Kundenbeziehungen

erfolgreich auszubauen ist eine wichtige
Voraussetzung für das erfolgreiche Fortbestehen eines
Unternehmens.

An der Swissbau 2002 behandeln ein Jurist und ein
Werbefachmann in einem Kurzseminar das Thema
«Wie dürfen Bauplaner für sich werben?». PR-Berater
Alfred Maurer aus Solothurn zeigt, wie erfolgreiche
Werbeaktionen aussehen und welche Informationskanäle

zur Verfügung stehen. Fürsprech Jürg Gasche,
Rechtsberater im Generalsekretariat des SIA in Zürich,
erläutert die gesetzlichen Randbedingungen für
Werbung und zeigt, was erlaubt ist und wo die Grenzen
liegen.

Kurzseminar Marketing für Planer
Das Kurzseminar von SIA Form zum Thema Marketing und

Werbung für Bauplaner findet zweimal statt und dauert eine
Stunde.

Referenten: Alfred Maurer. PR-Berater

jürg Gasche, Fürsprech, MBL-HSG
Kursort: Räume des internationalen Architektursympo¬

siums A2B an der Swissbau 2002. Halle 2.0.
Daten: Dienstag, 22. Januar 2002, 11.00 bis 12.00 Uhr

Mittwoch, 23. Januar 2002, 11.00 bis 12.00 Uhr

Anmeldung: nicht erforderlich.
Teilnahme für Messebesucher kostenlos

Im Anschluss an das Seminar besteht die Möglichkeit für den
Besuch der Architekturausstellung A2B in Halle 2.0. Und ab
12.30 Uhr sind Sie am selben Ort herzlich zu einem Aperitif
eingeladen, der von der Swissbau offeriert wird.

Die Norm ISO 9001 ist nur einer

unserer Leistungsnachweise.

Projektbezogene Beratung,

sorgfältige Montage und absoluter

Leistungswille speziell im Service

sind unsere weiteren Schwerpunkte.

Sie, der Kunde und Ihre

Anforderungen, sind unser Massstab!
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