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«N1iemand bemerkt
die "leile, die wir fertigen,
ausser wir konnen sie

oerade mal nicht fertigen.»

B

2
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Das IBM Bringen-Sie-

{hre-Produlkte-schneller-auf-
den-Markt-Programm.

Ihre Sorge ist nicht unbemerkt verhallt. Die
CATIA-Lisungen fiir CAD/CAM von IBM
kinnen Ihre Produktion schneller machen —
von der 3D-Konstruktion bis zum fertigen
Artikel. Lassen Sie diese Software auf einem
IBM RS/6000 laufen, und Sie haben den
ersten Schritt zu einem erfolgreichen Wachs-
tum gemacht.

Line einzige Schnittstelle stellt sicher, dass
Ihre Konstruktions- und Fertigungsspezia-
listen dieselbe Sprache sprechen (und das
heisst Produktivitit in jeder Sprache). Wenn
Sie dann Fragen wie <Passt Zapfen A in
O[ﬁlung B?» gelist haben, kinnen Sie sich
schnell den wirklich schwierigen Problemen

wie «Wie bekommen wir den Preis runter

und die Qualitit rauf?> zuwenden. Auf die
Frage <Kann ich mir das leisten?> hingegen
gibt es eine ganz einfache Antwort: 1996
unterstiitzte IBM mittelstindische Unter-
nehmen bei der Finanzierung von Infor-
mationstechnik-Projekten in der Grosse von
beinahe 6 Milliarden Schweizer Franken.
Sie werden schon ungeduldig? Ein IBM
Business Partner, der Ihr Geschiiftsfeld
bestens versteht und Sie bei der Entwicklung
einer massgeschneiderten Lisung beraten
kann, ist ganz in Ihrer Niihe. Machen Sie thn
unter 0800 55 12 25 auf sich aufmerksam.
Oder seien Sie auf wiww.tbm.com noch

schneller.

Solutions for a small planet
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