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Fragen

Fragen haben etwas Unangenehmes. Meist kommen
sie auf einen zu wie ein Geschoss. Oder wie ein Blitz aus
heiterem Himmel. Zudem ist man_als hoflicher Mensch
genotigt, auf Fragen zu antworten. Uberdies: Wer brichte
schon die Kraft auf, eine Frage einfach zu iiberh6ren?

Dann das zweite Unangenehme bei einer Frage.

Es gibt unter den Menschen wahre Frage-Kiinstler. Mit
jeder Frage bringen sie den andern in furchtbare Verle-
genheit, oder aber sie lassen ihn voll in die Frage-Falle
laufen. Was damit gemeint ist? Ein Beispiel: Da begegnen
Sie unverhofft einem alten Bekannten. Sie bleiben stehen
- oder er - und beginnen ein Gesprich, noch ganz harm-
los. Auf einmal fragt der Bekannte: Waren nicht Sie es,
der in Meiers Wohnung die elektrischen Leitungen ver-
1etglt hat? Erstaunt, aber arglos, antworten Sie: Ja, das habe
ich.

Jetzt setzt der Bekannte sofort nach mit einer alles ent-
scheidenden Frage: Konnten Sie mir nicht auch helfen,
ich sollte zwei neue Lampen aufhidngen und eine Steck-
dose montieren, ich bin in praktischen Dingen so lin-
kisch?

Und schon sitzen Sie in der Falle. Eine so liebevoll im
Frageton vorgebrachte Bitte konnen Sie kaum abschla-
gen, auch wenn Sie selber alle Hinde voll zu tun haben.

Das meine ich mit Fragen.

Mir erging es dhnlich. Allerdings beim Lesen. Ich sass
im Zug und las auf der Riickseite der Zeitung, welche
mein gegeniibersitzender Mitreisender aufgeschlagen

hatte. Und da stand: Prinz Charles - einer von vielen. Das
fand ich nett formuliert. Ich fiihlte mich angesprochen
und eingeschlossen. Wenn der Prinz nur einer unter vie-
len ist, dann gehore ich ja auch zu seinem durchlauchten
Kreis! Gespannt las ich weiter: Fast eine Viertelmillion
Schweizer verdankt ihren Erwerb direkt oder indirekt
dem Fremdenverkehr. Pro Kopf der Bevolkerung haben
1979 in- und ausléandische Touristen in unserem Land
rund 900 Millionen Franken ausgegeben.

Das nahm ich staunend, aber ohne irgendwelche Ah-
nungen zur Kenntnis. Doch dann traf mich der Keulen-
schlag in Form einer Frage: Vielleicht haben auch Sie da-
von profitiert? «Auch Sie» war sogar fettgedruckt. So ge-
notigt, suchte ich unwillkiirlich im stillen nach einer Ant-
wort. Indirekt vielleicht schon, sagte ich mir, sonst hitte
ich moglicherweise noch mehr Steuern bezahlen miissen.
Also musste ich auch Prinz Charles dankbar sein. Er liess
wahrscheinlich eine nicht gerade geringe Summe in der
Schweiz liegen ... Um mit mir ins Reine zu kommen,
sprach ich nun den Mitreisenden an: Entschuldigung,
darf ich Sie etwas fragen? Bitte, sagte der Mann erstaunt.
Ich setzte rduspernd an: Profitieren Sie ebenfalls vom
Tourismus? Horen Sie, ich bin Ingenieur und nicht im
Gastgewerbe titig. Sehe ich denn aus wie ein ... ein Kell-
ner etwa? So sprach der Mann und setzte mir eine Frage
auf die Brust. Nein, natiirlich nicht, sagte ich. Dann lassen
Sie gefalligst Ihre bloden Fragen! Schweigend sassen wir
uns bis Ziirich gegentiber. Ich war stolz darauf, mit einer
einzigen Frage einen fremden Menschen dazu gebracht
zu haben, mir seinen Beruf zu verraten.

Ist Fragen nicht etwas Schones?

Begegnung

Vor einem Warenhaus trat
kiirzlich ein Mann auf mich zu.
Ich dachte, er wolle irgendeine
Auskunft oder Feuer fiir die Zi-
garette. Stattdessen fragte mich
der Mann: Mdchten Sie auch
einmal 50000 Franken gewin-
nen? Natiirlich, sagte ich - wer
schon hdtte eine solche Frage
verneint?

Der Mann zog daraufhin ein
Biindel Lose aus der Tasche
und sagte: Hier, fiir nur fiinf
Franken das Los, und jedes ge-
winnt. Ach so ist das, sagte ich,
nein, ich bin kein Gliicksspieler.
Warum haben Sie denn meine
Frage zuerst bejaht? Sie sind ein
richtiger Liigner! rief mir der
Mann nach.

Nachdenklich ging ich weiter:
Ich hatte 50000 Franken ver-
scherzt und mich erst noch bei
einer Liige ertappen lassen ...
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Als ich gestern durch die
Stadt schlenderte, fiel mir auf,
dass viele Frauen wunderbar
dufteten, starker und nachhal-
tiger als sonst iiblich. Manch-
mal dufteten die Frauen so
wunderbar stark, dass ich nie-
sen musste. Das gab mir je-
weils Gelegenheit, die betref-
fende Dame, die mich zum
Niesen gebracht hatte, anzu-
sprechen. Ich sagte immer den
gleichen Satz: Entschuldi-
gung, Thr Parfum ist so herr-
lich, dass es mich gereizt hat.

Auf diese Weise lernte ich
Fraulein Griininger, Frau Rot,
Madame  Leblanc, Frau
Schwarz, die Frauleins Vio-
letta und Brunetta, zwei Zwil-
lingsschwestern, kennen. Mir
fiel nun des weiteren auf, dass
alle den Namen einer Farbe
hatten. Die Urheberin des
néachsten Niesens war Fraulein
Weiss, wie sich herausstellte.
Ich fasste mir ein Herz und
sagte: Alle Frauen, deren Be-
kanntschaft ich heute machen
durfte, haben einen Vor- oder
Nachnamen einer Farbe, und
alle diese Frauen dufteten so
einmalig. Woher kommt das?
Ganz einfach, sagte Fraulein
Weiss und zeigte mir ihre

Der Ort, wo sich Fiichse und
Hasen Gute Nacht sagen, liegt
tatsdchlich abseits der Welt:

Wo sonst wiinscht man sich noch
eine gute Nacht?

blendenden Zihne: Alle, die
einen Farbton in ihrem Na-
men haben, erhalten heute in
einem Modegeschift ein duf-
tendes Geschenk, denn die
Modefarben dieses Herbstes
sind Rehbraun, Erikarot, Bor-
deaux, Bois de rose, Weiss,
Grau und Schwarz. Und das
Parfum passt genau zum je-
weiligen Namen.

Phantastisch! dachte ich
mir. Nun kannst du nach der
Duftnote die Namen schoner
Frauen erraten. Ich atmete tief
durch und machte mich weiter
auf die Pirsch.

Leider begann es auf einmal
stark zu regnen, so dass in Se-
kundenschnelle die schonen
Frauen von der Strasse ver-
schwunden  waren.  Ach,
seufzte ich, konnte doch das
Modehaus seinen Dufttag ver-
lingern ...




Seilzieher-WM

Mit spannenden Kdampfen wurden bei strah-
lendem Wetter auf den Sportanlagen St.Jakob in
Basel die Weltmeisterschaften im Seilziehen
durchgefiihrt. In den Open-Wettbewerben fiir
Klubmannschaften gab es einerseits die erwarte-
ten Erfolge, anderseits auch ein boses Erwachen
der gemischten Mannschaft «Schweizer Parla-
mentarier». Sie musste schon in der ersten Runde
disqualifiziert werden, weil nicht alle am glei-
chen Strick zogen. Eine Uberpriifung ergab, dass
nicht weniger als vier Seilsorten benutzt wurden:
aus arabischem Gummi, amerikanischem Sisal-
hanf, siidamerikanischen Mangroven und dazu

noch kubanisches Zuckerrohr ...

Erfolg

Es gibt Menschen, die ein Le-
ben lang vom Erfolg tridumen,
ihn aber nie haben. Denen kann
nun geholfen werden. In einem
Zeitungsinserat wurde jiingst das
erfolgreichste Erfolgsrezept be-
kanntgegeben. Damit die Leser
des Narrenkarrens kiinftig auch
zu den Erfolgreichen gehoren,
sei der Weg zum Erfolg hier
nochmals aufgezeigt. Der An-
fang klingt schon vielverspre-
chend: Man iiberholt nieman-
den, indem man in seine Fuss-
stapfen tritt. Richtig. Wie gerne
mochte man doch dem Nach-
barn, den Biirokollegen iiberho-
len. So, wie man im Auto den
andern iiberholt und den Vogel
zeigt. Wunderbar.

Weiter heisst es in diesem
Erfolgsinserat: Erfolg kommt
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nicht von ungefihr. Auch das
ein Satz, der vor Weisheit trieft.
Und daon das Erfolgsrezept
selber:

1. Ergreifen Sie die Initiative.

2. Suchen Sie aktiv soviel
Verantwortung zu iibernehmen,
wie Sie bewaltigen konnen, und
nehmen Sie diese dankbar an.

3. Riskieren Sie etwas. Men-
schen, die sich mie exponieren,
werden keine Fiihrungsqualiti-
ten entwickeln.

4. Entwickeln Sie die Fahig-
keit, Entscheidungen schnell und
sicher zu treffen.

5. Erweitern Sie Ihre Interes-
sen — besonders ausserhalb
«Ihres» Gebietes.

Ganz einfach, nicht wahr?
Umgesetzt in die Wirklichkeit
geht das folgendermassen vor
sich: Morgen schon gehen Sie
zu Threm Chef und sagen ihm:
Es ist mir aufgefallen, dass ich
zuwenig zu tun habe. Mich ver-
langt nach Verantwortung, ge-
ben Sie mir welche, ich werde
es Thnen danken. In mir steckt
namlich eine Fiihrerpersonlich-
keit. Ich mochte unbedingt nach
oben. Auch Sie werde ich noch
iiberholen, glauben Sie mir, Sie
Angsthase! Sie getrauen sich ja
nicht, Entscheidungen zu treffen.
Zudem habe ich in der Freizeit
Kurse besucht, meinen Horizont
erweitert, wahrend Sie Ihren
verpassten Erfolgen nachtrau-
erten.,

Und wenn Ihnen der Chef die
Tiir weist, dann wissen Sie be-
reits, dass er bald ersetzt wird —
durch Sie. Denn Ihr nichster
Gang fithrt Sie zum Direktor.
Sie stellen sich vor ihn hin und
sagen: Geben Sie mir Verant-
wortung, und ich werde Ihre
Bude umkrempeln, dass die
Balken krachen. Innert kiirzester
Zeit werde ich Ihr Unternehmen
an die Branchenspitze hieven,
denn ich bin ein Erfolgsmensch
und ein Ueberholer. Der Direk-
tor wird Sie daraufhin anlécheln
und flistern: Sie sind mein
Nachfolger, genauso habe ich
auch angefangen!
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Vergesslichkeit?
Gediichimisschwéiche?
Schwindelgefiihi?
Abgespanntheit?

Dagegen kann man etwas tun! Zum Beispiel mit Neo-
Arterosan - einer ausgewogenen Mischung rein pflanz-
licher Wirkstoffe.

Neo-Arterosan hilft bei Kreislaufstorungen, Absinken der
Leistungsfahigkeit und Anzeichen beginnender Arterio-
sklerose.

Jede Kapsel enthélt Extrakt aus frischem Knoblauch
(1560 mg), Weissdorn (50 mg) sowie Baldrian und Melisse.
Mit jeder Kapsel werden diese pflanzlichen Wirkstoffe
dem Korper in konzentrierter Form zugefuhrt.

Neo-Arterosan ist absolut geruchlos und geschmacksfrei.
Auch fur Diabetiker geeignet.

Knoblauch wird seit jeher bei Baldrian und Melisse sind

Kreislaufbeschwerden geschatzt.  bewahrte Beruhigungsmittel.
Sie unterstutzen die Wirkung von
Knoblauch und Weissdorn.

Weissdorn (Crataegus)
verbessert die Durchblutung
des Herzens.
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